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Editorial mm—

Das Kind braucht einen Namen

eulich war von dem Taschengeld meines éltesten Sohnes mal wieder nichts

fir die Eintrittskarte zu einem Festival {ibrig, was er aber keinesfalls verpass-
ten wollte. Als Mutter bin ich wohl als ,mittelnett” zu bezeichnen: Einfach so gibt
es keine Extras, bei Leistung schon. Da der Rasen noch keinen Méher brauchte und
der Staubsauger bereits geschwungen wurde, habe ich ihn ein Verzeichnis fiir das
RTS-Magazin erstellen lassen. Der Junior hat das zu meiner vollsten Zufriedenheit
erledigt — braves Kind! Bevor er zu seinem Festival abrauschte habe ich ihn noch ge-
fragt, ob ihm denn irgendwas bei der Arbeit aufgefallen wére. ,Ja. Diese echt styli-
schen Produkte haben alle Namen, die sich keiner merken kann. Das erinnert mich
an meine IBAN”, bekam ich von ihm zur Antwort.

Zugegebenermafien kommt das eher sel-
ten vor, aber in diesem Fall musste ich meinem
Spross wirklich mal Recht geben. Wenn mich
einer fragt, was ich fiir eine Markise habe, dann
weifs ich natiirlich den Hersteller, die genaue
Bezeichnung muss ich aber nachgucken. Das
liegt sicherlich daran, dass das nicht standig je-
mand wissen mochte. Trotzdem: Der GrofSteil
der Produkte aus dem Bereich Rollladen, Tore
und Sonnenschutz werden mit Buchstaben-
und Zahlenkombinationen bezeichnet. Oder
sie tragen Phantasie-Namen, deren Herkunft
nur ein kleiner Personen-Kreis des Herstellers
kennt. Das sind dann die geheimen Taufpaten.

In puncto Verkauf wéren doch leicht zu-
gangliche Namen viel einfacher! Vor allem
wenn man bedenkt, wie das weibliche Ge-
schlecht tickt, was ja nun mal erheblichen
Einfluss darauf nimmt, was gekauft wird und
was nicht. Ich konnte mir vorstellen, dass auf
die Frage ,Was ist das denn fiir eine Sonnen-
schutzlosung?” die Antwort ,Oh, das ist unsere Julia von XXX” wesentlich einpragsa-
mer ware, als eine Buchstaben-Zahlen-Kombination. Und was ist, wenn der neidische
Nachbar fragt, was denn da fiir ein schénes Tor-Exemplar die Garage ziert? Den Na-
men William o. &. plus Hersteller kann man sich bestimmt problemlos aus dem Armel
schiitteln, ohne in den technischen Unterlagen nachsehen zu miissen.

Beispiele, wo das gut funktioniert, gibt es viele. Vor allem, weil man mit der Wahl ei-
nes Namens prima Assoziationen transportieren kann. Es miissen ja auch nicht unbe-
dingt Vornamen sein, Turnschuhe heifsen beispielsweise auch ,Gazelle” oder ,Samba”.
Da kann man sich direkt etwas drunter vorstellen. Wird das Modell mal neu aufge-
legt, wird einfach die entsprechende Nummerierung drangehéngt. Gleiches gilt — auch
wenn Sie das nicht lesen wollen — bei so mancher hiibschen Handtasche. Oder auch
bei Jeanshosen. Grofie Wiirfe, die sich bis zum Tod ins Geda4chtnis einbrennen, wie die
Nummer 501, sind hier wohl die absolute Ausnahme. Hingegen wei8 man, dass alle
Modelle ,Sophie”, ,Taylor” oder was auch immer eines bestimmten Herstellers in der
Regel gut passen.

Selbstverstandlich bezieht sich das Ganze nicht nur auf unsere Branche. Nahezu
iiberall, wo Technik drinsteckt, werden Bezeichnungen und keine Namen gewahlt. Ver-
mutlich ist das so, damit der Hirnschmalz, der in einem Produkt steckt, so die notwen-
dige Wertschatzung erhalt. Aber muss das wirklich sein? Schliefslich ist die Liste leicht
eingdngiger Namen schier unerschopflich und es ist sicher etwas fiir jeden Geschmack
dabei, das auch auf internationaler Ebene kommuniziert werden kann. Mein Vorname
ist tibrigens schon an ein Produkt vergeben — und zwar an einen Klodeckel von Ikea.
Das ist in diesem Fall dumm fiir mich gelaufen, andererseits sind Klodeckel schon
ziemlich wichtig. Was taten wir schliefslich ohne sie? Und Selbiges gilt doch ohne Frage
auch fiir Rollladen, Tore und Sonnenschutzsysteme.

Beste Griifse
Maren Meyerling

HEYDEBRECK

m.meyerling@verlagsanstalt-handwerk.de
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WAREMA Raffstoren begeistern mit einzigartigen Méglichkeiten: Sie lenken ganz nach Wunsch Tageslicht in den Raum und schaffen
eine echte Wohlfihlatmosphére mit maximaler Energieeffizienz. Der neue Raffstore ProVisio bietet dartiber hinaus nicht nur optimalen
Schutz vor neugierigen Blicken, sondern gleichzeitig optimale Durchsicht nach auBen. b e

Entdecken Sie die aktuellen Raffstore-Lésungen von WAREMA — mehr auf www.warema.de/draussen-drinnen

-
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— Titelstory

Beck+Heun ,,machte Wind*“
auf der BAU 2017

Auf der diesjihrigen Messe BAU in Miinchen hat Beck+Heun buchstdblich fiir frischen Wind gesorgt. Die dort
vorgestellte Produktwelt LUFTUNGSSYSTEME soll erméglichen, der Wohnungsliiftungsnorm DIN 1946-6 in

jeder Bausituation zu entsprechen. Eine Besonderheit der insgesamt 17 Produktvarianten ist deren Einbettung

in nunmehr alle Kernprodukte des Rollladenkastenherstellers: Die Liiftungen der Hausmarke AIRFOX® sind in
ausgewdhlte Einbaukdsten, Aufsatzkdsten und Komplettsysteme von Beck+Heun integriert. Komplettiert wird die
neue Liiftungs-Kollektion von einem systemunabhéngigen Einzel-Modul zum Einsatz in die Laibung. Simtliche
Varianten sind voraussichtlich ab April 2017 erhiiltlich.

Die Variante AIRFOX® ONE wird in die Laibung integriert und ist unabhsngig vom Beschattungssystem. Das 30 mm schlanke AuBengitter findet auch neben
Fiihrungsschienen oder auf schmalen AuBenlaibungen Platz.

6 RTS-Magazin 3/2017 Verlagssonderveroffentlichung
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ROKA-TOP® 2 AIRFOX® S verfiigt iiber
eine seitlich integrierte Liiftung. Die
Kastenhohe bleibt unverdandert und
entspricht mit 300 mm dem Standard.

Nicht immer ist eine Beschattung gewiinscht oder

moglich. Mit dem Ddmm-Element ROKA-TOP®
2 AIRFOX® UNI l3sst sich die Liiftung trotzdem
oberhalb des Fensters platzieren.

Sowohl im Einbau- als auch im Auf-
satzkasten befindet sich die AIRFOX®-
Kassette wahlweise entweder seitlich (AIR-
FOX® S) oder liegend im oberen Bereich
des Kastens (AIRFOX® L). Bei der Variante
mit seitlicher Liftung bleibt die Kasten-
héhe unverandert (300 Millimeter). Ledig-
lich das seitliche Auflager vergroBert sich
auf insgesamt 185 Millimeter. Ist die Vari-
ante mit seitlicher Liiftung, zum Beispiel
aufgrund der Statik, keine Option und be-
stehen zudem nach oben hin mindestens
100 Millimeter Luft, bietet sich AIRFOX® L
mit oben liegender Liiftung an.

Beck+Heun bietet auBSerdem ein Ein-
bau- beziehungsweise Aufsatzelement
an, welches lediglich aus der AIRFOX®-
Kassette und einer Dammung besteht:
AIRFOX® UNI kommt bei sehr beengten
Platzverhéltnissen zum Einsatz. Moglich
ist dies durch die geringe Aufbauhdhe des
Systems von 145 Millimetern. Das Element
eignet sich auflerdem dberall dort, wo
keine Beschattung gewiinscht ist.

Dariiber hinaus beinhaltet die neue
Produktwelt LUFTUNGSSYSTEME vier
weitere Produkte zur Integration in die
Laibung: Die AIRFOX® ONE-Varianten

Verlagssonderveroffentlichung

sind als geddmmte Kassette oder als kom-
plettes Laibungsddmmelement erhaltlich.
Sie verfligen auflerdem wahlweise entwe-
der iiber einen lediglich 30 Millimeter brei-
ten laibungsseitigen oder einen 75 Milli-
meter breiten fassadenseitigen Liiftungs-
ausgang. Die AIRFOX® ONE-Systeme sind
mit jedem Beschattungssystem kombinier-
bar. Bisher war die Laibungsintegration
von AIRFOX® ausschlieflich in ROKA-
CO,MPACT® méglich. Der Einsatz in dem
hochddammenden Komplettsystem fiir die
Fenstermontage wird weiterhin angeboten.
Diese Produktkombination eignet sich ins-
besondere fiir Niedrigenergiebauweise.

,Wir mochten der Ansprechpartner
fir dezentrale Liiftung in Kombination
mit einem Beschattungssystem werden”,
so Jochen Faller, Verkaufsleiter ROKA-
CO,MPACT® und AIRFOX® Beck+Heun.
,Deswegen bieten wir zu der neuen Pro-
duktwelt einen ergdnzenden Service an. Ab
sofort steht ein Team von Experten der Liif-
tungs- und Beschattungsbranche bei allen
Fragen rund um das Thema Liftung zur
Verfiigung.”

www.beck-heun.de

TitelStory
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ROKA-THERM® 2 AIRFOX® L kommt dann
zum Einsatz, wenn seitlich des Kastens
kein Spielraum ist. Hier ist die Liiftung oben
integriert.

AIRFOX®-Vorteile sind:

+ Sicherstellung der DIN 1946-6

+ Beugt der Schimmelbildung vor

+ Frischluftzufuhr bei geschlossenen
Fenstern

+ Allergikerfreundlich durch Filterung
der Aufienluft

+ Dezentral integriert

+ Riickgewinnung der Raumwarme
von bis zu 91 Prozent

RTS-Magazin 3/2017 7
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. Branche

Energieeffizienz und Wohnkomfort optimieren

Die spezielle Neigung der Lamellen des Raffstores wird iiber die komplette
Behanghohe flieBend verandert und orientiert sich dabei am menschlichen

Blickwinkel.

Raffstoren werden weiterhin
gut nachgefragt, was sich auch
in den Messehallen der R+T in
Stuttgart, die vom 27. Februar
bis zum 03. Mérz 2018 stattfin-
det, widerspiegeln wird. Sowohl
im Wohn- als auch im Objekt-
bau glianzen sie als wahre Al-
leskonner: Neben ihrer anspre-
chenden Optik ldsst sich mit
ihnen Energie sparen und der
Wohlfiihlfaktor innerhalb der
Gebaude vervielfachen — zudem
wird ihre Montage immer un-
komplizierter.

Die Energiesparer

Das Nutzen von Energieein-
spar-Potenzialen ist mit Raffsto-
ren besonders effektiv moglich.
In den Sommermonaten fangen
sie die mit den Sonnenstrahlen
einhergehende  Absorptions-
warme bereits vor dem Fenster
ab, bevor diese das Glas passiert
und das Gebdude aufheizen
kann. Nicht erwlinschte solare
Waérmeeintrage sowie Kiihllas-
ten, die zur Beibehaltung einer
angenehmen  Raumtempera-
tur ggf. nétig sind, werden so
erheblich reduziert. Konkre-
ten Aufschluss iiber die ener-
getischen Vorteile von Sonnen-
schutzsystemen gibt hierbei
das Energy Label des ift Rosen-
heim, was in Zusammenarbeit
mit der Fachgruppe IV Rollla-

8  RTS-Magazin 3/2017

den-Sonnenschutz-Automa-
tion des ITRS (Industrieverband
Technische Textilien-Rollladen-
Sonnenschutz e.V.) entwickelt
wurde. Die langjahrigen Partner
der R+T in Stuttgart, die selbst-
verstandlich auch 2018 auf der
Weltleitmesse fiir Rollladen,
Tore und Sonnenschutz ver-
treten sein werden, haben mit
dem Label einen einheitlichen
Bewertungsmafsstab  fiir  die
warme- und kaltedimmende

DWSIDAA

Wirkung unterschiedlicher Be-
hange in Kombination mit dem
Fenster geschaffen. Eine Ein-
stufung in eine von sieben Ef-
fizienzklassen ist mdoglich, wo-
durch eine verlédssliche Aussage
zu den Energieeinspar-Poten-
zialen der jeweils gewdhlten
Sonnenschutzlosung  erfolgen
kann. Zusétzlich helfen Raffsto-
ren dabei, den Einsatz kiinstli-
chen Lichts und somit weiteren
Energieaufwand zu reduzieren,
da das Tageslicht optimal ge-
lenkt werden kann.

Der Wohlftihlfaktor

Die positive Wirkung von na-
tirlichem Tageslicht auf Nut-
zer eines Gebdudes ist hinldng-
lich bekannt. Mit Raffstoren
lasst sich eine groftmogliche
Ausbeute des Tageslichts erzie-
len, wobei trotzdem ein Sicht-
und Blendschutz gewdhrleistet
werden kann — was zahlreiche
Aussteller auf der R+T 2018 in
Stuttgart mit ihren Produktin-
novationen eindrucksvoll bele-
gen werden. Dabei verschwim-
men die Grenzen zwischen in-
nen und auflen zunehmend im-
mer mehr, was beispielsweise
der neue Raffstore von Warema

Im geschlossenen Zustand ergibt sich durch die exzentrische Stanzung der
neuen Lamellen und ihre hohe Uberlappung ein fldchiges Standbild.

owoy

zeigt: ,Wir haben bei unserem
ProVisio die Vorteile von Raff-
storen, namlich Hitze-, Blend-
und Sichtschutz, mit einer op-
timalen Durchsicht verbunden”,
berichtet Bernd Riedmann, Ge-
schaftsleitung Produktmanage-
ment & Marketing. Die Beson-
derheit ist hierbei die spezielle
Neigung der Lamellen, die tiber
die komplette Behanghohe flie-
Bend verdndert wird. ,Dabei
orientiert sie sich am mensch-
lichen Blickwinkel, so dass das
Auge von oben nach unten im-
mer die beste Sicht durch die
Lamellen nach drauflen hat.
Der notwendige Sichtschutz
von auflen und die damit ver-
bundene Privatsphdre werden
wie selbstverstandlich zusétz-
lich verbessert”, so Bernd Ried-
mann. Das Produkt ermdglicht
auf diesem Wege gleichermafien
ein wohltuendes Raumklima,
eine angenehme Helligkeit und
eine gute Sicht nach aufien.
Auch Roma hat die Vorteile von
Raffstoren weiter optimiert. So
wird bei der neuen Comfort-
und Designlamelle CDL zu-
kiinftig ein vollig neues, eigens
entwickeltes Wendegetriebe
eingesetzt. Dieses ermdoglicht
eine schnelle und professionelle
Beseitigung von Schriagzug so-
wie einen einfachen Zugband-
wechsel mit wenigen Hand-
griffen und ohne Demontage
des Behangs. ,Im geschlosse-
nen Zustand ergibt sich durch
die exzentrische Stanzung der
Lamellen und die hohe Lamel-
lentiberlappung ein flichiges
Standbild &dhnlich dem eines
Rollladens. Dieses geradlinige
Design passt perfekt fiir die Ar-
chitektursprache von heute —
und sorgt fiir hohen Komfort”,
erklart Roma Produktmanager
Thomas Heintz. Durch das Pro-
duktdesign und die verdeckt
liegenden Stanzungen wird bei
geschlossenen Lamellen ein
direkter Lichteinfall {ber die
ganze Flache verhindert. Spe-
ziell ausgearbeitete Fiihrungs-
schienen lassen auch an dieser
Stelle keinen direkten Lichtein-
fall zu, was den Wohnkomfort
erhoht.



Vielfdltig und
unkompliziert

Je nach Lage der zu beschatten-
den Fldche sind entsprechende
Systeme verfiigbar, die den ge-
stellten Anforderungen in Be-
zug auf die Behdnge, die Fiih-
rungselemente, die Befestigun-
gen etc. Rechnung tragen kon-
nen. Erfreulicherweise wird bei
der technischen Weiterentwick-
lung der Produkte auch stets
die Montagefreundlichkeit im
Auge behalten: So bietet Alu-
kon beispielsweise ein neues
Raffstoren-System, das sich an
das Produktportfolio des Un-
ternehmens anlehnt. ,Wir ha-
ben den Raff-E entwickelt, der
sich vor allem durch seine Mon-
tagefreundlichkeit und grofie

Der speziell fiir Raffstoren geeignete Kasten zeichnet sich vor allem durch

seine Montagefreundlichkeit aus.

Bundesbauministerin besucht Messestand

Fir Bundesbauministerin Dr.
Barbara Hendricks war die BAU
2017 als Weltleitmesse des Bau-
ens ein Pflichttermin. Doch
trotz der iiber 2000 Aussteller in
Miinchen nahm sie sich auch in
diesem Jahr Zeit fiir einen Be-
such des Messestands von No-
voferm — drittgrofiter Ausstel-
ler auf der BAU 2017. Denn der
europaweit erfolgreiche Her-
steller von Tiiren, Toren, Zargen
und Antrieben steht nicht nur
fir neue Trends und Technolo-
gien, Novoferm hat als eines der
grofiten Unternehmen und Ar-
beitgeber im Kleverland auch
seinen Sitz im Wahlkreis der Mi-
nisterin.

Empfangen und dber den
mehr als 820 Quadratmeter gro-
Ben Stand gefiihrt wurde Mi-
nisterin Dr. Barbara Hendricks
von Rainer Schackmann, dem
Vorsitzenden der Geschaftsfiith-
rung von Novoferm. Er infor-
mierte die Ministerin tiber eine
sehr erfreuliche Geschiftsent-
wicklung, weil einerseits die
Nachfrage im Objektbau wie
von Privatanwendern steigt,
das Unternehmen andererseits
durch technische, &sthetische
Innovationen und praktische
Anwendungen iiberzeugt. Das
rund 80 Mitarbeiter starke No-

voferm-Team prasentierte der
Ministerin auf dem allseitig flir
Besucher zuganglichen Novo-
ferm-Stand dabei die Produkte
direkt in einer echten Einbau-
situation — buchstablich Losun-
gen zum Anfassen, die zeigen,
wie moderne Losungen bei Tii-
ren und Toren zur Verbesserung
der Wohn-, Stadt- und Lebens-
qualitat beitragen konnen.
Besonders interessierte sich
die auch fiir Umwelt zustdn-

dige Ministerin fiir den Trend
zu mehr Energieeffizienz im in-
dustriellen Bereich und der Lo-
gistik. Dafiir stehen bei Novo-
ferm neue, wiarmeddmmende
Tore, Schnelllauftore oder auch
intelligente Hightech-Industrie-
tore, die sich nur so weit 6ffnen,
wie es fiir die Verladung bezie-
hungsweise Passage notwendig
ist. Beide Produkte helfen, die
Energiebilanz grofSer Lager- und
Fertigungshallen deutlich zu

Zeigte reges Interesse an den vielfdltigen Produktneuheiten:
Bundesbauministerin Dr. Barbara Hendricks (3.v.r.) bei ihrem Standbesuch mit
Rainer Schackmann, Vorsitzender der Geschéftsfiihrung (2 v.r.) und Marketing
Managerin Heike Verbeek (r.) sowie Franz Xaver Peteranderl, Prasident des
Bayerischen Handwerkstages und Dipl.-Ing. Barbara Ettinger-Brinckmann,
Préasidentin der Bundesarchitektenkammer.

uony
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Baugréflen auszeichnet”, be-
richtet Geschéftsfithrer Klaus
Braun. Dieser speziell fiir Raff-
storen geeignete Kasten wurde
in seiner Konstruktion genau
auf die Anforderungen des Be-
hangs zugeschnitten und bie-
tet Handlern und Verarbeitern
eine individuell fiir die Montage
von Raffstoren geeignete Pro-
duktlosung. Auch im Falle von
notwendigen ~ Wartungsarbei-
ten wurde an alles gedacht: An-
stelle eines schmalen Schachts
an der Kastenunterseite wurde
eine Revisionsklappe integriert.
Raffstoren werden sich also auf
der R+T 2018 definitiv in jeder
Hinsicht weiterhin von ihrer
besten Seite zeigen.

www.rt-expo.com

verbessern. Den Trend zu grofSe-
rer Energieeffizienz unterstiitzt
Novoferm auch bei privaten und
gewerblich genutzten Gebdu-
den, wie Vorstandsvorsitzender
Rainer Schackmann der Minis-
terin erklarte.

Zudem konnte sich Dr. Bar-
bara Hendricks von einem an-
deren Trend tiberzeugen: Nach-
dem Novoferm Funktionen wie
Brandschutz, Einbruchsschutz
oder Bedienungsfreundlichkeit
langst perfektioniert hat, riickt
nun die Optik immer stdrker
in den Blickpunkt. Novoferm
tragt dem Rechnung, z.B. durch
brandschutzgepriifte Tiiren und
Ganzglaswénde, die Architekten
in der Gestaltung ganz neuen
Spielraum eréffnen.

Dass die Bundesministerin
nach 2015 auch in diesem Jahr
den Novoferm-Messestand be-
suchte freute Rainer Schack-
mann und sein Team: ,Schon,
wenn man auch in einer globa-
lisierten Welt und schnelllebigen
Zeit auf die gemeinsamen Wur-
zeln am Niederrhein bauen und
ein so offenes und zugewand-
tes Gesprach mit der Ministerin
fiihren kann. Ein ausgesprochen
willkommener Besuch.”

www.novoferm.de
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Zugige Auftragsabwicklung

Heute bestellt - morgen schon geliefert. Soeben ist beim Liidenscheider Unternehmen ein neuer Auftrag eingegangen,
Marc Weronek (Leiter Servicecenter) zeigt, wie dieser im EDV-System verarbeitet wird.

Was auf neudeutsch Lieferper-
formance heif$t, bewéahrt sich fiir
Selve-Fachkunden ldngst tag-
taglich. ,Unsere ohnehin schon
gute Lieferbereitschaft haben
wir nochmals optimiert, viele
einzelnen Mafinahmen fiihr-
ten zu einer weiteren Verkiir-
zung der Lieferzeiten”, berichtet
Marc Weronek, Leiter des Selve
Servicecenters. Heute bestellt —
morgen schon angeliefert, heif3t
beim Liidenscheider Unterneh-
men das Credo. Dafiir hat Selve
als Spezialist fiir Antriebs-,
Steuerungs- und Rollladen-
technik rund 2500 Standardarti-
kel permanent auf Lager: In 90
Prozent der Bestellungen sind
die georderten Produkte so am
nichsten Tag per Paket beim
Fachhandwerker oder Fach-
handler.

Kurze Wege, schnelle Reak-
tionszeiten, optimierte Abldufe
und dank Lean-Production
eine duflerst flexible Fertigung:
Diese Formel steckt hinter der
guten Lieferperformance von
Selve. ,In den letzten Jahren ha-
ben wir dafiir bei Selve an ver-
schiedensten Stellschrauben ge-
dreht”, sagt Marc Weronek, der
als Servicecenter-Leiter fiir die
Auftragseingabe und Disposi-
tion verantwortlich ist. Nicht
nur die Termin- und Liefertreue
wurde bei Selve durch die Ein-
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fiihrung schlanker, effizienter
Lean-Mafsgaben in den Pro-
duktionsabteilungen verbessert.
Zudem hat das Liidenscheider
Unternehmen seine Ablaufe
beim Auftragseingang sowie
im Versand weiter justiert, ent-
sprechend die EDV-Systeme an
neue Anforderungen angepasst
sowie die Lagerbestinde und
auch Mengenplanungen opti-
miert.

Wie das konkret in der Pra-
xis ablduft, zeigt dieses Beispiel
von der Bestellung bis hin zum
Empfang der Ware:

9.30 Uhr — Der Auftrag geht
ein. Im Selve-Servicecenter mel-
det sich ein Rollladenfachbe-
trieb aus Hafifurt in Nordbay-
ern. Der Kunde ordert per Tele-
fon flr seine Baustelle 15 Funk-
antriebe ,SEL Plus 2/10-RC”
mit Motorlagern sowie ei-
nen bidirektionalen Handsen-
der ,Commeo Multi Send” als
Haussteuerung und acht Wand-
sender ,Commeo Wall Send”
fiir die lokale Einzelbedienung
der Rollladen. Ob telefonisch,
per E-Mail oder Fax — ,unse-
ren Kunden stehen fiir ihre Be-

In der Motorfertigung, die Marc Solzbacher leitet, werden die Antriebe den
Kundenwiinschen entsprechend konfektioniert.
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stellungen alle Kommunika-
offen”,  berichtet
Marc Weronek. Insgesamt sind
zehn Mitarbeiterinnen und Mit-
arbeiter hier im Einsatz.

10.00 Uhr — Der Auftrag mit
allen Einzelartikeln ist im EDV-
System eingegeben. Die Soft-
ware checkt die Verfiigbarkeit,
danach werden automatisiert
Lieferschein sowie Kommissio-
nierauftrag erstellt. Die Bestel-
lung geht nun auf elektroni-
schem Weg weiter.

11.30 Uhr - Selve-Produk-
tion: Die vom Fachbetrieb aus
Nordbayern bestellten 15 Funk-
antriebe liegen auf Lager und
werden jetzt in der Abteilung
Motorfertigung unmittelbar
nach Kundenwunsch konfektio-
niert. Die Motoren erhalten die
benétigten Adapter, zudem die
gewlinschten Anschlussleitun-
gen und auch Zubehér, hier sind
es die passenden Motorlager.
Von der Fertigungsabteilung aus
werden die Antriebe nun — um
zirka 13.30 Uhr - in die Versand-
abteilung gebracht.

14.30 Uhr — Die Versandkar-
tons werden gepackt. Im Selve-
Versand warten Dbereits die
Funkantriebe in der vom Fach-
kunden gewtiinschten Motorver-
packung, hierbei handelt es sich
in diesem Fall um drei 5er-Kar-
tons. Die Bestellung wird jetzt
noch mit den georderten com-
meo-Hand- sowie Wandsen-
dern komplettiert, die aus dem
Lager bereitgestellt und ent-
sprechend verpackt werden.

16.30 Uhr — Und ab geht die
Bestellung — oder besser ge-
sagt gehen die Pakete. Ein gan-
zer Container voller Pakete wird
vom Paketdienst (DPD) bei
Selve abgeholt und macht sich
auf die Reise. In Abhdngigkeit
von den Touren des Dienstleis-
ters trifft die Lieferung schon
am nachsten Tag beim Fachbe-
trieb in Haf8furt ein.

Zig zehntausende
Pakete

,Im Gros der Félle — zu mehr als
90 Prozent — sind die Pakete mit
der bestellten Ware am Tag nach



Versand bereits beim Fachkun-
den vor Ort”, so Marc Weronek.
,Mit den Einschrankungen,
dass es sich um ,normale’ Be-
stellmengen handelt und dass
die Bestellung bei uns bis 10
Uhr eingegangen ist”. Fast 400
Pakete pro Arbeitstag werden
von Selve an Fachhandwer-
ker und Fachhéndler versendet
— das summiert sich auf etliche
Zehntausende im Jahr.
Selbstverstandlich verlas-
sen auch bedeutend grofiere

Solzbacher, Abteilungsleiter der
Selve-Motorfertigung. Die Kon-
sequenz: All diese Standard-
Antriebe sind noch am gleichen
Tag versandfahig. Auch bei al-
len anderen Antriebstypen und
kundenspezifischen ~ Sonder-
wiinschen zeigt sich das Unter-
nehmen flexibel. Denn die rund

400 weiteren  Antriebstypen
konnen innerhalb von wenigen
Stunden nach Bestelleingang
gefertigt werden — bei Bedarf
auch nur ein einziger Antrieb.

b in

Und ab gehen die Pakete: zumeist noch am selben Tag der Bestellung. Hans-

Jiirgen Heidbiichel (Leiter Logistik) ist mit seinem Team dafiir im Einsatz, dass
die richtigen Artikel zeitnah bereitgestellt und verpackt werden.

Lieferungen den Selve-Haupt-
sitz: Mit 150 Antrieben pro Pa-
lette sind dies meist Bestellun-
gen von Konfektiondren oder
Grofshandlern, die sich mitunter
auch auf eine vierstellige Anzahl
von Antrieben pro Tag und Or-
der summieren koénnen. Diese
werden bundesweit durch den
Logistikpartner per LKW zuge-
stellt. ,In rund 90 Prozent am
zweiten Arbeitstag nach Ver-
sanddatum®, so Marc Weronek.
Zusétzlich werden GroBkunden
nach festem Fahrplan in einem
Radius von 100 Kilometern um
das Stammwerk in Liidenscheid
durch den eigenen Fuhrpark be-
liefert.

Optimierte Prozesse, eine
verbesserte Logistik und vor al-
lem Lean-Production sorgen fiir
solch schnelle Lieferzeiten. ,In
der Motorfertigung haben wir
30 Antriebstypen als Standard
definiert, die permanent verfiig-
bar sind. Der Kanban-Bestand
wird automatisch immer wie-
der aufgefiillt”, erldutert Marc

Selve verfiigt als Komplett-
anbieter iiber ein duferst um-
fassendes  Produktprogramm.
Ungefahr 2500 Artikel sind be-
standsgefithrt und liegen so-
mit permanent auf Lager. Das
zahlt sich tagtédglich aus: fiir den
Kunden bei der kurzen Liefer-
zeit. ,Termingerechte Lieferung
ist die oberste Pramisse”, sagt
Hans-Jiirgen Heidbtichel, Lei-
ter Logistik bei Selve. Auch hier
wurden interne Abldufe zielge-
richtet optimiert: von der Lage-
rung und Kommissionierung bis
hin zu den Packstationen. Ein
15-kopfiges Team ist dafiir im
Bereich Versand/Lager im Ein-
satz und sorgt daftir, dass jeder
Auftrag am gewtlinschten Ver-
sandtermin an den jeweiligen
Transportdienstleister ~ {iberge-
ben wird. So finden taglich fast
400 Pakete und tiber 50 Paletten
den Weg aus dem Sauerland zu
den nationalen und internatio-
nalen Kunden.

www.selve.de

@@ madein germany
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Mehrheit der Anteile ibernommen

Das Unternehmen ist Hersteller von feststehenden und versenkbaren Pollern

sowie Stralensperren verschiedenster Art.

Seit dem 28. Dezember 2016
halt der Tor- und Tirhersteller
Hoérmann siebzig Prozent der
Anteile an dem italienischen
Unternehmen Pilomat. In Gras-
sobio bei Bergamo fertigt Pilo-
mat als einer der weltweit fith-
renden Anbieter Barrieren zum
Schutz vor unbefugtem Befah-
ren von Grundstiicksflichen
durch PKW oder LKW.

Das mehr als 30 Mitarbei-
ter starke Unternehmen Pilo-
mat ist auf die Produktion von
feststehenden und versenkba-
ren Pollern sowie Stralensper-
ren verschiedenster Art spezi-
alisiert, die der Grundstiickssi-
cherheit und Zutrittskontrolle
dienen. Die Produkte werden
tber Fachhédndler weltweit ver-

trieben.

Am 28. Dezember unter-
zeichnete Christoph Hérmann,
personlich  haftender Gesell-
schafter der Hormann Gruppe,
den Vertrag zur Ubernahme von
70 Prozent der Anteile am Un-
ternehmen. Die restlichen 30
Prozent verbleiben im Besitz
der Eigentiimerfamilie Toffetti.
Bruno Toffetti verbleibt in seiner
Position als geschaftsfithrender
Gesellschafter und das Unter-
nehmen wird weiterhin unter
dem Namen Pilomat am Markt
agieren.

,Das Pilomat Produktpro-
gramm erweitert unser Angebot
in Richtung Geldnde- und Ge-
bdudesicherheit. Wir mochten
die internationalen Hormann
Strukturen nutzen, um den Ver-
trieb der Pilomat Produkte aus-

KMGLi7e

Bewahrte SchlieBkraftmesstechnik

o einfach
o giinstig

o zuverldssig .
Ideal fiir

ASR Al1.7
www.kmg-lite.de

GTE Industrieelektronik
Tel.:02162-3703-0
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Christoph Hérmann (r.) unterzeichnete den Vertrag fiir die Ubernahme der Mehr-
heitsanteile, Bruno Toffetti verbleibt in seiner Position als Geschaftsfiihrer.

zubauen. Bruno Toffetti ist ein
erfahrener Geschiftsfithrer, der
den Markt fiir diese Produkte
kennt und das Unternehmen

seit vielen Jahren -erfolgreich
fihrt”, so Christoph Hérmann.

www.hoermann.de

Veranderungen im Vertrieb

MHZ  strukturiert die Ver-
triebsorganisation neu: Im Rah-
men seiner Aufgabe als Ver-
triebsgeschaftsfithrer hat And-
reas Kopetschny, ein Enkel des
Firmengriinders, die Leitung
des MHZ AuBendienstes direkt
tibernommen. In diesem Zu-
sammenhang hat Axel Schind-
ler, bisheriger Leiter Vertrieb/
Marketing, das Unternehmen
verlassen.

www.mhz.de

Andreas Kopetschny ist der Vertriebs-
geschéftsfiihrer des Unternehmens.

F
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Der ,,Konig der Gurtwickler* tritt ab

Unter seiner Leitung wurden
mehr als 100 Millionen Gurt-
wickler gefertigt: Otto Emde hat
sich nach 29 Jahren als Betriebs-
leiter des Selve-Zweigwerkes in
Bad Arolsen in den Ruhestand
verabschiedet. Keine Frage, in
seiner langjahrigen Tatigkeit
hat sich vor allem in der Ferti-
gung vieles verdndert. Wichtiger
Meilenstein war die Einfiihrung
von ,Lean Production”. Der
hessische Selve-Standort zeigt
sich heute bestens aufgestellt.
Hier hat Jiirgen WeiSenfeld die
Nachfolge von Otto Emde {iber-
nommen.

Mehr als 50 Jahre ist das Fa-
milienunternehmen im hessi-
schen Bad Arolsen ansassig: Fiir
die Betriebsleitung zeichnete seit
1988 der heute 63-Jahrige Otto
Emde verantwortlich. Kontinu-
ierliche ~ Weiterentwicklungen
und zielgerichtete Investitionen
haben seither den Produktions-
standort gepragt. ,Unser Zweig-
werk wurde systematisch fit fiir
die Zukunft und kiinftige Her-
ausforderungen gemacht. Da-
bei konnten wir mit Otto Emde
auf eine duferst verldssliche und
sympathische Fithrungs-Person-
lichkeit bauen, die zudem immer
ein offenes Ohr fiir die Wiinsche
und Bediirfnisse seiner Mitar-
beiter hatte”, so Geschéftsfithrer
Andreas Bock, der den ausschei-
denden Betriebsleiter — nicht zu-
letzt wegen &uflerst beeindru-
ckender Stiickzahlen am Fer-
tigungsstandort — augenzwin-
kernd als ,Ko&nig der Gurtwick-
ler” bezeichnete.

20 000 Wickler pro Tag

Im Selve-Zweigwerk in der
Néhe von Kassel dreht sich
ausschlieSlich alles um Gurt-
und Schnurwickler: Uber 20
000 Stiick werden taglich pro-
duziert. Dazu gehoren als Ver-
kaufsschlager Mini-Wickler so-
wie Neubau-Wickler fiir die
Unterputz-Montage. Auf eine
Vielfalt von insgesamt 60 Wick-
lertypen bringt es Selve, die in
gut 300 verschiedene Varianten
nach Kundenwiinschen ausge-
liefert werden. Dabei lauft ohne

Nach 29 Jahren als Betriebsleiter im Zweigwerk in Bad Arolsen ging Otto Emde

— hier mit seiner Ehefrau im Bild - in den Ruhestand.

hochmoderne Fertigungsauto-
maten nichts. ,Seit Beginn mei-
ner Tatigkeit ist das Produktsor-
timent kontinuierlich erweitert
worden, so dass Selve heute als
Marktfithrer im Bereich Rollla-
dentechnik tiber ein komplettes

mit Gurtklemmern”, sagt der
63-Jahrige riickblickend: ,Wei-
tere hochmoderne Automaten
folgten sukzessive, um durch
hohen  Automatisierungsgrad
zu wettbewerbsfahigen Preisen
in Deutschland produzieren zu

€<

PRODUKTE UND LOSUNGEN
RUND UM FENSTER UND TUREN

FENSTERZUBEHOR-SYSTEME

AUF ROLLE

FLACHLEISTEN UND KNICKWINKEL

WWW.EXTE.DE

Wickler-Programm verfiigt”, be-
richtet Otto Emde. Seit Mitte der
1990er Jahre setzte Selve auch
hier zunehmend auf die Au-
tomation der Produktion. ,Ein
erster Automat fertigte Gestelle

konnen.” Zirka 85 Prozent aller
heute hergestellten Gurtwickler
werden mittlerweile auf einem
Fertigungsautomaten  erstellt,
durch eine zusitzliche Investi-
tion in diesem Jahr wird dieser

Branche e

Wert dann bei weit tiber 90 Pro-

® zent liegen.

Kundenanforderungen stan-
den und stehen dabei im Fo-
kus. ,Wir haben immer alles
dafiir getan, spezielle Kunden-
winsche erfiillen zu konnen.
Das bleibt auch weiterhin das
Credo”, hebt der ehemalige Be-
triebsleiter hervor.

Lean Production

Stark verdndert haben sich in-
des in seinen fast 30 Selve-Jah-
ren die Arbeitsinhalte: ,Zu Be-
ginn meiner Tadtigkeit war ich
noch fast Dreiviertel meiner Ar-
beitszeit in der Fertigung und
organisierte das Tagesgeschaift.
Zuletzt waren Prozessoptimie-
rung,  Ablaufverbesserungen
und Mafinahmen zur Quali-
tatsverbesserung meine haupt-
sdchlichen Aufgaben”, so Otto
Emde, der dabei auch auf die
Umsetzung der schlanken, ef-
fizienten ,Lean Production”
anspielt. Bei laufender Ferti-
gung wurden vor rund einein-
halb Jahren die Lean-Mafigaben
umgesetzt und zudem noch das
Zweigwerk modernisiert. ,Auch
in dieser Phase hat Otto Emde
immer alles fiir eine hohe Lie-
ferbereitschaft getan, die Um-
stellung auf Lean verlief fiir un-
sere Kunden unbemerkt”, un-
terstreicht Andreas Bock: ,Zu-
sammen mit seinem Team hat er
notfalls grofie Klimmziige ver-
anstaltet, damit die Gurtwick-
ler zum gewiinschten Zeitpunkt
beim Kunden ankamen.”

Ende Januar hat sich Otto
Emde in den Ruhestand ver-
abschiedet. Fiir ihn stehen nun
Reisen, Haus und Garten sowie
Ehrendmter im Mittelpunkt. Die
35 Selve-Mitarbeiterinnen und
Mitarbeiter in Bad Arolsen ha-
ben seither einen neuen Chef,
der alles andere als Neuland be-
tritt: Die Nachfolge als Betriebs-
leiter hat Jiirgen Weienfeld (50)
ubernommen, der bereits seit 16
Jahren im Zweigwerk titig ist
und zuletzt den Bereich Mon-
tage leitete.

www.selve.de

RTS-Magazin 3/2017 13


http://www.selve.de/

Objekte

-

Die natiirliche Belichtung des Gebdudes und der beeindruckende Blick iiber die Stadt schaffen ein auBergewdhnliches Arbeitsumfeld.

Buroloft, Brook Green:

Denkmalgeschiitztes Industriedesign

mit glasernem Charakterdach

Seit dem 19. Jahrhundert zog der Stadtbezirk Brook Green durch seine Néhe an einer der Hauptverkehrs-

adern im Westen Londons zahlreiche Unternehmen an. Noch heute prigt die Industriearchitektur des

friihen 19. Jahrhunderts das Viertel, das zunehmend von der modernen Geschdftswelt entdeckt wird.

Die alten Industriebauten von Osram oder J. Lyons & Co werden revitalisiert und neuen Nutzungen

zugefiihrt. Beispielhaft dafiir ist das denkmalgeschiitzte Gebdude in der 184 Shepherds Bush Road.

Unter der Federfiihrung von Collado Collins Architects wandelte es sich von einem Présentations- und

Werkstattgebdude fiir Autos zu einem modernen Biiroloft mit Industriecharme.

Der Entwurf umfasst eine dreigeschos-
sige Erweiterung auf dem Dach des
bestehenden Gebdudes mit einem neuen
Glasgewdlbe, das an die Glaspaléste des 19.
Jahrhunderts erinnert. Den Architekten war
es sehr wichtig, den Charakter des denk-
malgeschiitzten Gebédudes zu erhalten und
die notwendigen baulichen Verdnderungen
auf ein Minimum zu beschranken — sowohl
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was das innere als auch was das dufsere Er-
scheinungsbild betrifft. Trotz ihrer grofien
Ausdehnung von 60 Metern Lange, 30 Me-
tern Breite und 14 Metern Hohe, wirkt das
Gewodlbedach leicht und transparent. Das
Gewdlbe selbst bilden die vertikal verlau-
fenden stdhlernen Formrohre, die sich nach
oben hin verjiingen. In Verbindung mit den
diagonal verlaufenden Rohren entsteht

eine Gitterstruktur, die das geschwungene
verglaste Dach bildet.

AuBergewdhnliches
Zusammenspiel
Um die ungewollte Aufheizung zu mini-

mieren wurde 60 Prozent der Dachvergla-
sung opak ausgefiihrt. Um iber das gesamte
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Dach ein einheitliches Design zu erhalten,
entwickelten die Architekten und Dach-
planer in Zusammenarbeit mit Schollglas
die sogenannte Solid-Verglasung. Die Ver-
glasung besteht aus einer AufSenfliche aus
dem robusten Einscheibensicherheitsglas
Gewe-Dur-H, das vollflichig siebbedruckt

ist. Dieses ist mit einem Dammpaneel ver-
klebt. Den Abschluss nach innen bildet ein
pulverbeschichtetes Blech. Die Anordnung
dieser Solid-Paneele beruht auf einer bau-
physikalischen Berechnung: Sie wirken zwar
zufdllig gestreut, werden aber nach oben
hin immer dichter und bedecken im obers-
ten Bereich die gesamte Fliche. Nach Sii-
den und an der Seite zum Nachbargebdude
ist der Anteil der Solidglas-Paneele hoher.
Zum einen um mehr Sonnenlicht zu gewin-
nen und zum anderen, um die Privatsphére
zu schiitzen. Fiir die transparenten Bereiche
wahlten die Planer die Gewe-Therm Multi
Isolierglasscheiben mit neutraler Sonnen-
schutzschicht und zeitgeméaflen Sicherheits-
eigenschaften. Die Einheiten sind aus dem
Einscheibensicherheitsglas Gewe-Dur und
dem Verbundsicherheitsglas Gewe-Safe auf-
gebaut, das sich besonders fiir Uberkopf-
Verglasungen und Fassaden eignet. An der
Auflenseite sind die Warmeddmmglaser
noch vollflichig mit einem Punktraster be-
druckt. Dieses verhindert zusammen mit der
Sonnenschutzschicht einen zu hohen War-
meeintrag ins Innere und sorgt fiir eine ein-
heitliche Optik mit den Solids-Elementen.

Eine besondere Herausforderung lag in
den unterschiedlichen Formaten von Solids
und Isolierglasscheiben: Wird das gewdlbte
Dach entlang von Langs- und Querachse in
vier Viertel geteilt, so gleicht auf dem Dach
innerhalb eines Viertels keine Raute in ihrer
Grofie oder in ihren Ausmafien der anderen.
Das Gleiche gilt fiir die Dreiecksfldchen. Mit
einer hohen logistischen Kompetenz sorgte
Schollglas dafiir, dass die 2670 Scheiben
und Solids in der richtigen Reihenfolge und
Jjust-in-time” auf die Baustelle geliefert
werden konnten.

Das markante Gewélbe beeindruckt tagsiiber durch sein facettenreiches Funkeln.
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Der dsterreichische Smart Home-Experte hat das erste smarte Showhome Europas zum Testwohnen gebaut.

Showhome, Kollerschlag:

Vernetztes Haus zum Ausprobieren

Wer erfahren mdchte, wie sich das Leben in einem vernetzten Haus anfiihlt, der kann jetzt einfach auf

Probe wohnen: Der ésterreichische Smart Home-Experte Loxone, Partner von Geiger Antriebstechnik, hat in

Kollerschlag das erste smarte Showhome Europas zum Testwohnen gebaut. Die gesamte Haustechnik des iiber

260 Quadratmeter grof3en Gebdudes ist vollautomatisiert. Auch der Sonnenschutz wurde in die Smart Home-

Steuerung integriert — iiber Geiger Air-Antriebe mit innovativem Funksystem.

n ein modernes Smart Home-System

lassen sich inzwischen unglaublich viele
Funktionen integrieren. Welche sinnvoll
sind und wie sie miteinander arbeiten, da-
von kann man sich jetzt im smarten Show-
home selbst Tag und Nacht tiberzeugen. Im
Haus sind die verschiedenen Wohnberei-
che wie Kiiche, Wohnzimmer, Schlafzim-
mer, Bad oder Sauna samtlich in das Smart
Home-System eingebettet. Vernetzt sind
in den Innenrdumen vor allem Heizung,
Beliiftung, Beschattung, Beleuchtung und
Multimedia.

Temperatur und Wohnraumbeliiftung
werden mit Hilfe von Sensoren vollauto-
matisch gesteuert. Nach Wunsch und Bedarf
orientiert sich das System beispielsweise an
Tageszeit, CO,-Gehalt, Luftfeuchtigkeit und
der Anwesenheit von Personen. Auf Tasten-
druck lassen sich in jedem Raum vorpro-
grammierte Licht- und Musikszenerien ab-
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Im Haus sind die verschiedenen Wohnbereiche alle in das Smart Home-System eingebettet.
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PAN 7040 - DIE NEUE MARKISE VON HELLA

PAN 7040 ergéanzt die HELLA Markisenlinie mit neuem, exzellenten Design
und durchgéangig hdchster Qualitdt. Durch den modularen Aufbau brau-
chen Sie fUr die Montage dieser Markise nie mehr als zwei Monteure! PAN
7040 erhalten Sie im ganzen Spektrum der HELLA Farbwelt und nattrlich
auch mit innovativen Details wie LED in den Gelenkarmen. Informieren Sie
sich Uber die HELLA EinfUhrungsaktion.

H=LLA

Jalousien. Markisen. Rollldden.


http://www.hella.info/

Objekte

Bezogen auf Sonnenstand und Wetter bewahren Jalousien die Rdume selbststéndig vor Uberhitzung.

rufen — ob fiir das Friihstiick, eine gemiitli-
che Lesestunde oder die Nachtruhe. Bezo-
gen auf Sonnenstand und Wetter bewahren
Jalousien die Rdume selbststindig vor Uber-
hitzung. Abends fahren sie automatisch he-
runter und sorgen fiir Privatsphére.

Der Sonnenschutz denkt mit

Der Sonnenschutz denkt also in Zukunft
mit — dank der innovativen Air-Motoren
von Geiger. Denn der Hersteller hat seine
Antriebe jetzt Smart Home Ready gemacht.
Mit der integrierten Air Funktechnologie,
die Loxone eigens fiir das Smart Home ent-
wickelt hat, lassen sich die Motoren in die
Loxone-Automation einbinden und mit an-
deren Bereichen der Haustechnik vernet-
zen. Alle Air-Antriebe kommunizieren {iber
einen bidirektionalen Funk. Befehle wer-
den nicht nur empfangen, sondern nach der
Ausfithrung bestatigt oder als Fehlermel-
dung gesendet. Die integrierte Mesh-Tech-
nologie wirkt in jedem Antrieb wenn not-
wendig als Verstarker und erhoht damit die
Reichweite des Funksystems.

Im vernetzten Showhome ist der Son-
nenschutz Teil verschiedener Schutz- und
Sicherheitseinrichtungen. Bei einem Brand-
alarm werden die Fluchtwege ausgeleuch-
tet, die Jalousien hochgefahren und die
Notfallnummer automatisch angerufen.
Ahnlich bei einem Einbruch: volle Beleuch-
tung und hochgefahrene Jalousien machen
das Haus durchsichtig, laute Musik vertreibt
den unerwiinschten Besuch. Der normale
Zutritt dagegen erfolgt mit Hilfe eines elek-
tronischen Schliissels, der beim Offnen der
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Haustiir gleichzeitig die Alarmanlage ab-
geschaltet. Vor Wasserschdaden bewahrt ein
weiterer Alarm, der tiber Wassersensoren in
den sensiblen Bereichen Kiiche und Tech-
nikraum aktiviert wird.

Mehr Komfort, Sicherheit
und Energieeffizienz

Smart Home-Ldsungen steigern aber nicht
nur Komfort und Sicherheit, sondern erho-
hen auch die Energieeffizienz. Eingebettet
in das energetische Konzept des Showho-
mes sind deshalb auflerdem eine PV-Anlage
mit Batteriespeicher und eine Ladestation
fir Elektroautos. Das gesamte Energiema-

nagement im Haus ist auf sparsame Ener-
gienutzung und den Eigenverbrauch des
selbst produzierten Stroms ausgelegt. So
sind Heizung, Beliiftung und Sonnenschutz
optimal aufeinander abgestimmt, um das
Raumklima im Wohlfiihlbereich zu halten.

Bei Abwesenheit gehen automatisch alle
Lichter aus, die Temperatur wird abgesenkt
und Elektrogerdte werden ausgeschaltet.
Als Gast, der sich einen Tag oder sogar
uber Nacht im smarten Showhome aufhalt,
erlebt man unmittelbar, wie komfortabel
das Wohnen mit Autopilot ist und welche
Moglichkeiten ein vernetztes Heim bietet..

www.geiger.de/www.loxone.com

Das gesamte Energiemanagement im Haus ist auf sparsame Energienutzung und den Eigenverbrauch des

selbst produzierten Stroms ausgelegt.


http://www.geiger.de/www.loxone.com
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Mit weinor stark im Marlkt!
Jetzt weinor Fachpartner werden!

Q, 0221 59 709-555
< ord einor.de
& weinor.de

Glasklare Vorteile

Mit der Glas-Schiebewand w17 easy bieten Sie Ihren Kunden zuverlassigen Schutz vor
Wind und Wetter, maximale Transparenz, einfache Handhabung sowie leichte Pflege.
Und Sie profitieren von einer einfachen Montage.

¢ Soft-Closing-System fir leises und * Barrierefreie Bodenschienen

leichtes Bewegen der Glasfligel * Auch flrr Innenrdume geeignet
* Optionale Einzugs- und Park-Option * Montagefreundliche Anschlussprofile
* Einfache Pflege durch cleveres fUr die Bodenschienen

CleanCase®

* Hochwertige Griff- und SchlieB3-

\
varianten Wel nor

Markisen Terrassendacher Glasoasen®


http://weinor.de/w17easy
mailto:order@weinor.de
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S ; . Beste Qualitat
bt made in Germany

Mit weinor stark im Mar|kt!
Jetzt weinor Fachpartner werden!

Q, 0221 59 709-555
< ord einor.de

@ weinor.de

Mit weinor im Aufwind

Verkaufen Sie die neue Pergola-Markise Plaza Viva als Wetter-Allrounder fir dauerhaften
Terrassengenuss — auch bei kurzen Regenschauern. Das wird Bauherren und Renovierer
Uberzeugen!

* 3-teiliges Regenschutz-System mit * OptiStretch-Version mit rundum
Teleskop-Pfosten, Ausgleichsgelenk geschlossenem Tuch
und lose gelagerter Wandkonsole * Optional mit integrierter LED-

* Zuverlassiges, gerauscharmes Beleuchtung

Spannsystem mit neuem Flachseil

@
weilnor

Markisen Terrassendacher Glasoasen®



Objekte

Maya Beach Club, Ibiza:

Elegante Sonnensegel

Die Formschdnheit des Sonnensegels Libeccio, dessen Herstellung auf der Segelschifftechnologie basiert und das
elegante Design der Pergotenda Palladia, einer Terrasseniiberdachung, welche innovative Materialien und die
neueste Technologie in einem exklusiven Corradi-Patent kombiniert, gehéren zur Ausstattung des Maya Beach
Clubs, einem aufSergewdhnlichen Ort, der im Juni letzten Jahres erdffnet wurde und der eine direkte Aussicht auf
die Cala Vadella in Ibiza bietet.

Der Maya Beach Club hat das Unter-
nehmen Corradi ausgewdhlt, um das
typisch mediterrane Gebdude mit exklu-
siven Terrassen auf drei Ebenen, mit Blick
auf das ibizenkische Meer, vor der Sonne
zu schiitzen. Die Architektur sollte perfekt
in die umgebende Natur Ibizas integriert
werden.

Libeccio ist ein freistehendes, um 360
Grad drehbares Sonnensegel mit elektroly-
tisch poliertem Edelstahl. Es ist innerhalb
von wenigen Sekunden komplett einfahr-
bar. Alle Sonnensegel von Corradi werden
aus hochwertigen Materialien und techni-
schen Geweben, wie zum Beispiel Dracon,
gefertigt. Dracon wird in der nautischen
Welt wegen seiner ausgezeichneten Stabi-
litat geschétzt.

Pergotenda Palladia ist eine Terrassentiber-
dachung mit Faltmarkise aus Aluminium
und Edelstahl, mit einem klaren und cha-
rakteristischen Design. Komplett geoffnet
oder umlaufend geschlossen mit Senkrecht-
markisen, verwandeln die Sonnenschutz-
systeme von Corradi den Aufienbereich in
einen Platz, der sich zu jeder Jahreszeit ge-
niefen lasst.

Die Losungen von Corradi sind durch
ihre vielfaltigen Moglichkeiten fiir indivi-
duelle Projekte geeignet: modulierbar und
untereinander austauschbar. Dank eines
linearen und modernen Designs erlauben
sie es, Schattenzonen zu realisieren, die
sich den unterschiedlichsten Architektur-
stilen anpassen.

Die Faltmarkise zeichnet sich durch ihr klares Design aus. .
www.corradi.eu/de
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Technik

Reinigung von Aufdenjalousien

am Grof3objekt
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Insgesamt bietet das Omega Haus ca. 40 000 Quadratmeter Biiroflache und gehort in den Besitz der Landesbank Hessen/Thiiringen.

Die Reinigung von Aufienjalousien an gro-
Ben Objekten stellt besondere Herausfor-
derungen an den Dienstleister. Neben op-
timalen Reinigungsergebnissen wird auch
eine professionelle logistische Abwicklung
vom Auftraggeber erwartet. Nicht nur zeit-
liche Vorgaben miissen erfiillt werden, auch
der gesamte gewerbliche Betrieb sollte nicht
gestort werden. Architektonische Gegeben-
heiten miissen ebenfalls beriicksichtigt wer-
den. Das Beispiel des Omega Hauses in Of-
fenbach zeigt, welche Anforderungen ein
Objekt in dieser GroBe darstellt.

Im Gewerbegebiet Kaiserlei, zwischen
Offenbach und Frankfurt, direkt neben der
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Autobahn A 661, befindet sich das 1995
erbaute Omega Haus. Es besteht aus ei-
ner neungeschossigen Rotunde, die einen
schon gestalteten Innenhof umschliefit,
die die Form des griechischen Buchstaben
Omega hat und dadurch zum Namensgeber
fir das Objekt wurde. An die Rotunde an-
geschlossen sind noch vier siebengeschos-
sige Fliigelbauten mit modernen Biirofla-
chen. Insgesamt bietet das Omega Haus ca.
40000 Quadratmeter Biirofliche und gehort
in den Besitz der Landesbank Hessen/Thii-
ringen. Nach einer grundlegenden Moder-
nisierung der Gebdudeautomatisation, die
das Objekt auf den neusten Stand der Ener-

gieeffizienz brachte, sollten samtliche Au-
3enjalousien, insgesamt 1900 Stiick mit eine
Gesamtfldche von 3500 Quadratmetern, ge-
reinigt werden. Im Rahmen einer Architek-
tenausschreibung erhielt die Firma W&E
Lamellenreinigung, Frankfurt, den Auftrag.

Professionell und 6konomisch

Das Zeitfenster, um den gesamten Auftrag
abzuwickeln, betrug maximal vier Wochen.
Aufgrund der Gegebenheiten vor Ort konnte
nicht mit Hubsteigern gearbeitet werden.
Die Entscheidung fiel daher auf mobile Fas-
sadenbefahranlagen. Diese konnten mittels



eines auf dem Dach installierten Fassaden-
aufzugs mit Ausleger bewegt werden und
ermoglichten so den optimalen Zugang von
auflen an die Jalousien. Bei den Jalousien
handelte es sich um 80 Millimeter AufSen-
jalousien mit feststehender Seitenfithrung,
die seit dem Einbau das erste Mal gereinigt
wurden, aber technisch noch in einem gu-
ten Zustand waren. Gereinigt wurde mit dem
mobilen Biirsten-Walzensystem ,AJR pro-
fessional” der Firma SPS-Cleaning-Systems,
das mittels Elektromotor angetrieben wird
und somit fiir den Einsatz an groflen Ob-
jekten, aufgrund der hohen Leistungsstérke
bei gleichzeitiger Laufruhe und einfacher
Handhabung, bestens geeignet ist. Auch der
Wasserverbrauch dieses elektrobetriebenen
Systems ist mit ca. 4,8 Liter pro Minute ver-
gleichsweise gering, was den Einsatz an gro-
Ben Fassaden beginstigt.

Um vollig Riickstandsfrei zu reinigen,
wurden vor das Reinigungssystem noch VE-
Wasserpatronen geschaltet (VE = voll ent-
mineralisiert). Damit war sichergestellt, dass
nach dem Abtrocknen der Lamellen keine
Kalkflecken auf der Oberflache zuriickblie-
ben. Vier Systeme der ,AJR professional”
kamen gleichzeitig zum Einsatz. Es wurde
parallel in zwei Gondeln der mobilen Fas-
sadenbefahranlage gearbeitet, was zu Opti-
mierung der zeitlichen Abldufe beitrug.

Besondere bauliche Gegebenheiten stell-
ten die relativ schmalen Jalousien mit ei-
ner Breite von nur 85 Zentimeter dar, was
ein héufiges Umsetzen der Reinigungsge-
rite erforderte. Hinzu kam, dass sich in der
senkrechten Achse des Gebaudes Jalou-
sien und andere Sonnenschutzanlagen wie
Senkrechtmarkisen teilweise abwechselten,
was ebenfalls zeitlich mit einkalkuliert wer-
den musste, da hier die Gondeln der Fas-
sadenbefahranlage dementsprechend ver-
setzt werden mussten. Die Nettoquadrat-
meterleistung der Reinigung betrug abziig-
lich dieser Umsetzungsarbeiten ca. 20 Qua-
dratmeter Jalousienfliche pro Stunde. So
konnte das Gesamtvolumen des Auftrags in
nur drei Wochen abgewickelt werden.

Auflenjalousien sollten, laut Empfeh-
lung des VDS —Verband Deutscher Sonnen-
schutzreiniger e.V., alle 2 — 3 Jahre gereinigt
werden. So wird das Erscheinungsbild mo-
dernen Fassaden nicht nur positiv wahrge-
nommen, sondern es dient auch zur Wer-
terhaltung dieser, in der Anschaffung meist
kostenintensiven Anlagen, da die Lamel-
len durch Schmutz in Verbindung mit UV-
Einstrahlung langfristig geschadigt werden.

& MHZ

LICHT.RAUM.LEBEN.

THE STORY
BEHIND...

Recycling

Garn-
herstellung

GREEN-
- SCREEN®
SEATEX

Kaum zu glauben, dass 50 Prozent recycelter Plastikmll in
diesem Gewebe stecken. Der aus den Weltmeeren gewon-
nene Plastikabfall dient als neuer Rohstoff fur die nachhaltige
Stoffqualitdt GREENSCREEN® SEA-TEX.

Mit seiner textilen Optik und der leichten Melange-Struktur
liegt das Produkt nicht nur in Sachen Umweltschutz voll im
Trend.

MHZ Hachtel GmbH & Co KG
Sindelfinger Strafse 21 - 70771 Leinfelden-Echterdingen - www.mbz.de
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Aufgrund der Gegebenheiten vor Ort musste
mit mobilen Fassadenbefahranlagen gearbeitet
werden.

Auch Zug- und Leiterbander einer Jalou-
sie halten deutlich ldnger, wenn sie regel-
maflig gereinigt werden. Durch das mobile
Biisten-Walzen-System werden nicht nur
die Lamellen der Jalousie in einem Arbeits-
gang von oben unten gereinigt, sondern
auch Zug- und Leiterbander. Das ist be-

 —————

Hier sind die Lamellen vor der Reinigung zu sehen.
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Es wurde parallel in zwei Gondeln gearbeitet, was zu Optimierung der zeitlichen Abldufe beitrug.

In einem Arbeitsgang werden die Lamellen gleichzeitig von unten und von oben gereinigt.

sonders wichtig, da die Béander sonst durch
langfristige Verschmutzung hart und brii-
chig werden, und dadurch reiffen kénnen.
Ein Austausch der Bander kann nur erfol-
gen, wenn die Jalousie komplett ausgebaut
wird. Die regelméflige Reinigung verldngert
diesen Prozess mafigeblich und fiihrt so zu

Einsparungen in Wartung und Reparatur.
Immer mehr GroBobjekte nehmen daher
die professionelle Reinigung von Sonnen-
schutzanlagen in den Gesamtkomplex der
Fenster-Fassadenreinigung mit auf.

www.vds-sonnenschutz.de

Nach insgesamt drei Wochen strahlen alle Systeme in neuem Glanz.


http://www.vds-sonnenschutz.de/

Wohnen mit cleverem
Heizkorperstellantrieb

Wenn es drauBen winterlich
frostelt, ist ein warmes Zu-
hause der schénste Ort, um
angenehm zu entspannen.
Noch bequemer und energie-
sparender wird es, wenn die
Heizung die Wunschtempe-
ratur ganz von selbst einstellt
und sich von alleine an- und
ausschaltet.

Becker-Antriebe, die Ex-
perten flir Antriebe und Steue-
rungen im Bereich der Hausautomati-
sierung, haben daflir den Heizkdrperstell-
antrieb RTC3100B entwickelt. Dank seiner
Kompatibilitdt zum KNX-RF Funkstandard
und der bidirektionalen Funktechnologie B-
Tronic lasst er sich ganz einfach in die zen-
trale Hausautomatisierung CentralControl
von Becker einbinden. Denn iiber B-Tronic

meldet der Heizkorperstellantrieb aktuelle
Werte und Einstellungen unmittelbar an das
System zuriick. So kann die Heizung bei-
spielsweise iiber das iibersichtliche Touch-
display der CC51 bedient werden.

Dieser Heizkorperstellantrieb ldsst sich schnell montieren und ist
einfach in die Einzel-, Gruppen- und Zentralsteuerung integrierbar.

Auch von unterwegs ist mehr Flexibili-
tat fiir das kuschlige und energieeffiziente
Zuhause angesagt, mit dem man ebenfalls
mobil verbunden ist. So kann die Heizung
per Smartphone oder Tablet kontrolliert und
flexibel gesteuert werden. Sicherheit wird
dabei nattirlich grof§ geschrieben und der
Zugang erfolgt mit Angabe von Benutzer-
name und Passwort {iber eine gesicherte In-
ternetverbindung.

Einfach montieren,
einfach bedienen
Das Prinzip der technischen Ideen von Be-

cker ist es, das Leben komfortabler zu ma-
chen. Und das beginnt beim RTC3100B

schon bei der einfachen
und schnellen Montage.
Dazu gehéren auch die
5 beiliegenden Adapter fiir

alle handelsiiblichen An-
- schliisse. Zusitzlich zur
Einzel-, Gruppen- und
Zentralsteuerung stehen
selbstverstandlich  auch
Tasten und ein grofes,
gut lesbares Display zur
einfachen Bedienung vor
Ort zur Verfiigung.
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Nachhaltiger Energieeinsatz

Wer die Vorziige der intelligenten Haus-
automatisierung fiir sich nutzt, wird auch
die Moglichkeit schitzen festlegen zu kon-
nen, zu welchen Zeiten sich die Heizung
an- bzw. ausschaltet. Das Thema nach-
haltiger Energieeinsatz spielt dabei zu-
sdtzlich zum Komfort eine wichtige Rolle.
Hier unterstiitzt der Heizkorperstellan-
trieb RTC3100B mit seiner Fenster-Offen-
Detektierung. Wird ein
Fenster gedffnet, legt der
Heizkorper eine kurze
Pause ein. Fiir die einfa-
che Bedienbarkeit sor-
gen auch die umschalt-
bare Frostschutzfunktion
und der Batteriesparmo-
dus. Sinkt die Temperatur
] auf unter 4 Grad Celsius,
: offnet der Heizkorperstel-
" lantrieb dank der Frost-
schutzfunktion das Ventil.
Dem Einfrieren der Heiz-
korper wird so vorgebeugt.
Dagegen kann der clevere
Helfer in den warmen Monaten in eine
Art ,Sommerschlaf” versetzt werden — per
Batteriesparmodus. Mess- und Funkaktivi-
titen des RTC3100B werden so reduziert
und das verldngert die Batterielebensdauer
deutlich. Dariiber hinaus kann der Heiz-
korperstellantrieb in Szenarien eingebun-
den werden, wie etwa zu Urlaubszeiten,
wenn die Reisertickkehrer sich schon auf
ihr wohltemperiertes Zuhause freuen kén-
nen.

Mit den neuen Moglichkeiten fiir die
Hausautomatisierung ermdglicht Becker
ein noch komfortableres und nachhaltigeres
Leben und Wohnen.

www.becker-antriebe.de
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eLero

Zentrale
Hausautomation

Fur mehr Komfort
und Sicherheit

Mit der Centero von elero kann
die Haustechnik komfortabel per
Tablet und Smartphone bedient
werden - sowohl zu Hause als
auch von unterwegs. Fenster-
kontakte, Bewegungsmelder und
Feuchtesensoren von eldat sind
schnell und einfach eingebunden
und sorgen fiir mehr Sicherheit
rund ums Haus.

Mehr Informationen unter
www.elero.de/hausautomation

elero GmbH
Linsenhofer Str. 65
72660 Beuren

T +49 7025 13-01
E info@elero.de

www.elero.de


http://www.becker-antriebe.de/
http://www.elero.de/
mailto:info@elero.de
http://www.elero.de/hausautomation
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Industrietore nach Maf

Die alte Feuerwache, das neue Autohaus
oder das erweiterte Logistikzentrum. Eines
haben alle Gebdude gemeinsam: Sie brau-
chen verldssliche und sichere Industrietore.
Von grofier Bedeutung ist dabei die richtige
Ausstattung — und hier wird es individu-
ell. Wahrend es bei Toranlagen fiir Ausstel-
lungs- und Schaurdume neben der anspre-
chenden Optik vor allem wichtig ist, den
Durchblick zu gewdhrleisten und das vor-
handene Tageslicht mit einzubeziehen, soll-
ten Tore fiir Lagerrdume dariiber hinaus ei-
nes sein: robust.

Das Unternehmen Entrematic hat sich
mit seinen innovativen Tor- und Eingangs-
lésungen einen Namen gemacht. Dazu
gehoren Industrietore und Verladesys-
teme, Schnelllauftore, Automatiktiiren und
Hoftorantriebe. Neben Dynaco, EM und
Ditec steht vor allem die Produktmarke
Normstahl fiir innovative, qualitativ hoch-
wertige, automatisierte Eingangslosungen
sowohl fiir private als auch fiir industrielle
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Technik trifft auf Tradition: Die neuen Tore in einer alten Feuerwache erstrahlen im klassischen Karminrot.

Anwendungen. Mittlerweile gibt es eine
umfassende Palette von langlebigen Pro-
dukten, die sicher, einfach zu installieren
und besonders leicht zu bedienen sind. Im
industriellen Objektbereich haben sich zwei
Torsysteme bewahrt.

Fiir den richtigen Durchblick

Bei Anwendungen, wo Licht oder Einbli-
cke bendtigt werden, ist das Industriesekti-
onaltor Normstahl OSF42A ideal. Das ver-
glaste Alu-Rahmentor findet vor allem in
Feuerwachen, in Ausstellungsrdumen oder
dort Verwendung, wo die optimale Nut-
zung von Tageslicht gewiinscht ist. Die von
Entrematic verwendeten Fensterscheiben
sind nicht nur witterungsbestandig, sie kon-
nen optional auch kratzfest geliefert wer-
den. Die modulare Konstruktion des Norm-
stahl OSF42A Industriesektionaltores bietet,
dank der Auswahl spezieller Konfiguratio-
nen, vollige Gestaltungsfreiheit. Die Alumi-

Moderne Lagergebdude setzen auf robuste Tor-Konstruktionen.
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nium-Rahmensektionen kénnen beispiels-
weise vollstandig verglast, mit Paneel-Fiil-
lungen oder auch in neun Vorzugsfarben
lackiert geliefert werden. Zur Wahl stehen
aufierdem verschiedene Schlupftiir-Optio-

_ B nen, entweder mit normaler oder niedriger

Schwelle. Letztere Variante erleichtert den
Zugang und verringert die Stolpergefahr.
Neben dem elektrischen Antrieb ist auch
eine manuelle Bedienung méglich. Hierzu
sind alle Normstahl Industriesektionaltore
mit einem soliden Griff versehen. Auch mit
den verschiedensten Laufschienenkonfigu-
rationen geht der Hersteller auf die indivi-
duellen Bediirfnisse der Kunden ein.

Fiir alle Falle

Ein verldsslicher Partner fiir Lagergebdude
und Logistikzentren ist das Normstahl Tor
OSP42A. Dieses Industriesektionaltor ist
ein isoliertes Paneel-Tor zur Verwendung in
Produktionsstétten aller Art. Zudem ist es
bestens fiir Kunden geeignet, die gut iso-
lierte und platzsparende Tore bendtigen.
Die optimale Isolierung verdankt die Tor-
konstruktion seinen 42 Millimeter starken
Sandwich-Paneelen, die ohne Kaltebriicken
konstruiert sind — das gewdhrleistet beste
Wirmeddmmwerte. Eine Schlupftiire kann
optional eingebaut werden, auch hier wahl-
weise mit normaler oder niedriger Schwelle.
Der elektrische oder manuelle Betrieb er-
moglicht hochste Flexibilitdt, wahrend ver-
schiedene  Laufschienenkonfigurationen
sowie der neu konstruierte Fingerklemm-
schutz durch spezielle Sektionsverbindun-
gen maximale Sicherheit garantieren. Ein
ruhiger und solider Torlauf wird dariiber hi-
naus durch die Verwendung von kugelgela-
gerten Laufrollen und massiven Scharnieren
gewdhrleistet. Die Micro-Oberflache der Pa-
neele hat nicht nur einen optischen Grund,
sie sorgt auch, besonders bei breiten Toren,
fiir die notige Stabilitat. Die bereits endbe-
handelten Oberflichen sind in neun mo-
dernen Standardfarben zu haben. Zusétz-
lich besteht die Moglichkeit das Normstahl
OSP42A in nahezu allen RAL- oder NCS-
Farben zu lackieren — gezielt einsetzbare
Fenster- und Lichtbandvarianten lockern
das robuste Aussehen der Tore auf und brin-
gen auch hier Tageslicht in den Raum.

Bedien- und Steuersysteme

Kein Tor ist perfekt ohne einen komfortab-
len Antrieb. Dieser sollte schnell, sicher und
leicht zu bedienen sein, zusétzlich gilt es
bei der Wahl des richtigen Systems einige
Faktoren zu beachten, wie etwa das Nut-



Die Torsteuerung bietet neben
einfachen Tasten zum Offnen
und SchlieBen auch ausgefeilte
Steuerungsmoglichkeiten sowie
Automatikfunktionen.

zungsverhalten, das vorherr-
schende Klima oder auch
das Gewicht des Tores. Alle
Tore bis 650 Kilogramm Tor-
gewicht konnen mit einem
elektrischen Antrieb ausge-
stattet werden. Zur Notoff-
nung steht ein Handketten-
zug oder eine Schnellentrie-
gelung zur Verfiigung. Gene-
rell konnen alle Normstahl
Industrietore nachtraglich mit einem elek-
trischen Antrieb ausgeriistet werden. Als
Ideal hat sich der Antrieb Normstahl IDO
erwiesen: Eine Kombination aus der me-
chanischen Einheit Normstahl IDO und der
Torsteuerung Normstahl C600, die in zwei

gewichtsabhadngigen Va-
rianten angeboten wird.
Die mechanische Einheit
bildet zusammen mit ei-
nem Elektromotor, der die
Ausgleichswelle mit den
Seiltrommeln und den
Torsionsfedern  antreibt,
die Basis des Systems. Ver-
schiedenste Steuerungs-
moglichkeiten lassen sich
durch die Torsteuerung
Normstahl verwirklichen.
Das geht von einfachen
Tasten zum Offnen und
Schlielen bis hin zu tech-
nisch ausgefeilten Auto-
matik- und Zusatzfunktionen. Ein weiterer
Vorteil: Bereits installierte Tore kénnen mit
dem Antrieb Normstahl IDO nachgeriistet
werden.

www.normstahl.de

Design und Zuverlassigkeit
zahlen gleichermafien
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Der Sensor ist bestens fiir moderne Innenrdume geeignet

Ein Klimasensor fiir Innenrdume sollte ele-
gant sein, egal ob er in einem Wohnzimmer
oder Biiroraum angebracht wird. Die neuen
Sensoren Sewi fiir Modbus von Elsner Elek-
tronik haben darum ein zuriickhaltendes,
harmonisches Design, das an der Wand ge-
nauso gut aussieht wie an der Decke.

Das Modell Sewi KNX TH Modbus er-
fasst Raumtemperatur und Luftfeuchtigkeit
und berechnet die Taupunkttemperatur. Das
Modell Sewi AQS/TH Modbus misst zusatz-
lich den CO,-Gehalt der Luft. Somit stehen

alle benétigten Daten fiir eine optimale Re-
gelung von Klima und Luftqualitdt und fiir
eine Taupunkt-Uberwachung im Modbus-
System zur Verfiigung.

Beide Sensoren Sewi sind Modbus-Sla-
ves, die iiber eine RS485-Schnittstelle per
RTU-Protokoll von einem Modbus-Master
angesprochen werden und diesem ihre ak-
tuellen Messwerte zur Verfligung stellen.

www.elsner-elektronik.de
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Die Vollkassette TRENTINO
bringt modernen Lebens- und Einrichtungsstil mit
Komfort auf die Terrasse und liegt voll im Trend:

) flache Kassette — nur 161 mm hoch
D Klare, gerade Form — Design mit Stil
) optional mit Vario Volant und vielen Extras

Mehr dazu auf unserer Webseite
oder sprechen Sie uns an!
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Die Sonne im Griff
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Mit einer speziellen App lasst sich die Haustechnik per Smartphone steuern.

Behédnge am Fenster sind niitzliche Helfer
beim Wohnen und im Biiro. Sie schiitzen
vor Hitze, Blendung, Warmeverlusten, neu-
gierigen Blicken und wirken einbruchhem-
mend. Sie vermeiden Sonneneinstrahlung
oder machen sich diese zu Nutzen und leis-
ten so einen wichtigen Beitrag zur energeti-
schen Optimierung. Komfortabel und effek-
tiv lassen sich ihre Vorteile aber nur durch
Automatisierung nutzen. Elero bietet pas-
sende Antriebe und innovative Steuerungen
fiir simtliche Behangtypen.
RevoLine-Antriebe des Herstellers be-
wegen Rollldiden, Rollos, Markisen und
Screens schonend und exakt. Dank der ge-
rduschlosen, verschleififesten Softbremse
fahren die Behdnge Endlagen und Zwi-

Die Antriebe arbeiten leistungsstark, sind langlebig und wirken

einbruchhemmend.
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schenpositionen sanft und ,klackfrei” an.
Verstellt ein Hindernis den Weg, erkennt
dies der Antrieb automatisch, hilt an und
gibt es frei. Wenn die unterste Lamelle blo-
ckiert oder festgefroren ist, stoppt der An-
trieb. Der Rollladen-Antrieb RolTop macht
in Verbindung mit speziellen Wellenverbin-
dern und Hochschiebesicherungen Einbre-
chern das Leben schwer. Die Plug&Play-
Version RolTop D+ erkennt bei der Inbe-
triebnahme die Endlagen selbst und spei-
chert sie ab. So reicht ein Auf- und Abzyklus
zur Installation.

Wenn lastige Miicken drauBen bleiben
sollen, sind motorisierte Insektenschutzrol-
los die perfekte Losung. Sie schlieflen ziigig
und verschwinden bei Nichtgebrauch un-

sichtbar im Kasten. Elero bietet
daftir den RolTop M an. Dieser
ist ohne und mit Funk-868 so-
wie als Schnellldufer erhéltlich.
Er punktet mit Softbremse und
behutsamen, materialschonen-
den Anlauf.

Bei gldsernen Architekturen
sind Textilscreens als ebenso
niitzliches wie gestalterisches
Element am Fenster beliebt. Sie
vermeiden das Aufheizen der
Réume, lassen zugleich viel Ta-

R geslicht hinein und halten den
Blick nach drauflen frei. Spezi-
ell fiir Zip-Screens mit Fiihrung
in den Seitenschienen hat Elero
den SunTop/Z mit {iberwickel-
barem Rundkopf entwickelt.

g Auch dieser verfligt iiber die intelligente

< Blockiererkennung. Beim ersten Kontakt

" mit einem Hindernis wird gestoppt und ein
erneuter Versuch gestartet. Scheitert auch
dieser, kehrt er in die obere Endlage zuriick
und wartet auf einen neuen Befehl.

Ja-Modelle von Elero sind genauestens
auf die Verwendung in Raffstoren und Ja-
lousien abgestimmt. Neu ist der Ja Com-
fort-868, der sich iiber ein Montagekabel
oder einen eingelernten Funksender in Be-
trieb nehmen ldsst. Auch hier profitieren
Bewohner von der Softbremse ohne Lauf-
und Klackgerdusche, der Blockiererkennung
und dem Festfrierschutz. Die Wendefahrt
der Lamellen erfolgt mit reduzierter Ge-
schwindigkeit. Thren Winkel kénnen Nutzer
automatisch nach Sonnenlauf oder indivi-
duell und punktgenau regeln.

Neben den verdrahteten Varianten gibt
es alle Antriebe zudem mit bidirektionalem
Funksystem ProLine 2 und Routingfunk-
tion. Empfanger agieren dabei gleichzeitig
als Sender. Sie leiten das Signal so lange
weiter, bis es das Ziel erreicht hat. Nach
Ausfithrung des Fahrbefehls erhélt der Sen-
der eine Riickmeldung des Antriebs. Durch
eine optische Anzeige am Sender wird der
ausgefiihrte Befehl fiir die Bewohner nach-
vollziehbar. Als Steuerung bietet Elero mo-
dernste Wand- und Funkhandsender sowie
intelligente Sensoren an.

Mit Centero und der eigens dafiir ent-
wickelten App kénnen Benutzer ihre Haus-
technik per Smartphone und Tablet auf Ba-
sis von iOS, Android und Windows lenken
— von unterwegs und natiirlich auch zu
Hause. Eingelernt werden kénnen Behénge,
Beleuchtung, Heizstrahler, E-Gerdte und
vieles mehr. Auch Fensterkontakte, Bewe-
gungsmelder und Feuchtesensoren lassen
sich einbinden.

Der Mehrkanal-Funkwandsender Multi-
Tec Touch-868 managt ebenfalls die Haus-
technik. Das edle Design und die intuitive
Bedienung {iber den hochwertigen Touch-
screen iiberzeugen viele Bauherren. Sicht-
und Sonnenschutz, Licht und vieles mehr
lassen sich einzeln, zusammen oder in
Gruppen aufrufen. 20 Kanéle stehen dafiir
bereit.

In der Centero und MultiTec Touch-868
sind automatische Abldufe wie individuelle
Szenarien, ein Urlaubsprogramm zur An-
wesenheitssimulation und die Astrofunk-
tion zur Behangbewegung nach Sonnenauf-
und -untergangszeiten integriert. So wird
das Maximum an Komfort, Sicherheit und
Energieeinsparung erreicht.

www.elero.de
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Spezielle Tore flir den Neubau

Fir den hart umkdmpften Neubau-Markt
bietet Meifsner nun eine neue Einstiegsvari-
ante seiner populdren Tiefgaragen-Rolltore
und Rollgitter an. Hinter der Bezeichnung
,Eco” verbirgt sich ein zu 100 Prozent voll-
wertiges Tiefgaragentor zum Einstiegspreis,
das trotz reduzierter Ausstattung mit den
bekannten Qualititsmerkmalen aus dem
Hause Meifiner besticht.

Dass die Nachfrage nach Torlosungen fiir
Tiefgaragen stetig steigt, liegt derzeit auf der
Hand. Der Bedarf an Wohnungen in Stdd-
ten ist ungebrochen groff und dabei stehen
nattiirlich Mehrfamilienhduser mit Sammel-
garagen hoch im Kurs. Meist werden die
Tore fiir diesen Einsatzzweck iiber die Aus-
schreibungen vergeben und die Bauherren
entscheiden sich oft fiir ein preisgiinstiges
Tor, dass seinen Zweck erfiillen muss. Ge-
nau dafiir hat Meifiner nun eine Baureihe an
Tiefgaragen-Rolltoren und -Rollgittern im
Programm, die dem Kunden maximale Fle-
xibilitét bietet.

Sicherheit und Komfort

Traditionell macht man bei Meifiner dabei
keine Kompromisse beim Thema Sicherheit.
Samtliche Lichtschranken, Kontaktleisten
und auch der Eingreifschutz, der von der
Produktnorm Tore gefordert ist, sind bei der
Baureihe Eco serienméfig enthalten. Eine
TUV-Baumusterpriifung fiir jedes Tor in-
klusive Zertifikat gibt es als Bestatigung mit
dazu. Eine robuste Stahl-Zarge dient hier
nicht nur als Anfahrschutz, auch die Licht-
schranken sind darin integriert. Die schall-
getrennte, selbsttragende Konstruktion ver-
hindert aktiv die Ubertragung von Gerau-
schen auf das Gebdude und sorgt damit fiir
zufriedene Nutzer. Speziell schallreduzierte
Antriebe tragen genauso zum Bedienkom-
fort bei wie eine Multifunktions-Steuerung

Sowohl die Kunden als auch die Nutzer erhalten
ein System, das den hohen Anspriichen an
Tiefgaragentore mehr als geniigt.

mit integrierter Ampelfunktion. Die Mon-
tage mit der so genannten 4-Punkt-Befesti-
gung ist ein Kinderspiel.

Maximale Flexibilitat

Die Baureihe Eco dient den Meifiner-Fach-
héndlern somit als ideale Ergdnzung zu den
bereits etablierten Baureihen Plus, Trend
und Sprint. Mit einem attraktiven Einstiegs-
preis kann der Handler sein Tor modular
aufbauen und nur das Zubehor wéahlen, das
er, bzw. der Kunde, tatsdchlich benétigt. Da-
mit wird die Flexibiltit bei der Angebots-
erstellung optimiert und die Chance, einen
Auftrag auch beim harten Preiskampf im
Neubau zu erhalten, steigt erheblich. Das
macht die Baureihe Eco so interessant und
fordert aktiv den Verkauf.

Die Kunden und Nutzer erhalten dabei
gleichzeitig ein System, das den hohen An-
spriichen an Tiefgaragentore mehr als ge-
niigt. Eine lange Lebensdauer ist genauso
garantiert wie maximale Sicherheit und per-
fekter Bedienkomfort — eine Baureihe, die
fiir alle passt.

www.meissner-gmbh.de
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RAFFSTORE AUSSEN

TEXTILER BEHANG

ROLL-/DECKENTORE

INSEKTENSCHUTZ LICHTSCHACHT-
ABDECKUNGEN
ak-technik

Heinz Peuster GmbH & Co. KG
42781 Haan - Schallbruch 67
Tel. 02129 9395-0
Fax 02129 9395-100
kundenservice@ak-technik.de

www.ak-technik.de
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Per Knopfdruck gut Wetter machen

Automatisierte Pergoladédcher erweitern den
Wohnbereich nach draulen. Hausbewohner
koénnen ihre Terrasse unabhéngig von Jah-
reszeit und Wetter genieflen. Das Paket aus
dem Picolo 0-Antrieb und der ControlBox
LIN-DC von Elero Linear bewegt Pergola-
lamellen zuverldssig und sicher. Insgesamt
bringen die Linearantriebe des Herstellers
ihre Vorteile in vielfdltigen Anwendungen
zur Geltung. Hierzu zdhlen das Bewegen
von Fassadenelementen und Solarmodu-
len, das Verstellen von Liiftungsklappen und
vieles mehr. Entwickelt und produziert wer-
den sie im thiiringischen Pé8neck. Elero Li-
nearantriebstechnik ist ein Geschéftsbereich
des Automatisierungsspezialisten fiir Sicht-
und Sonnenschutz mit Sitz in Beuren.

Durch die Kombination aus dem Picolo 0
und der Elero-Steuerung lassen sich Per-
golalamellen jederzeit passend zur Wet-
terlage verstellen. Die Automatisierung er-
moglicht es, komfortabel auf verschiedene
Wetterbedingungen einzugehen und schafft
somit jederzeit Wohlfiihlatmosphdre und
angenehmes Klima unter der Pergola.

Kundenanspriiche an eine individuelle
und einfache Bedienung sowie automati-
sche Bewegung in Abhéngigkeit von Zeit
und Witterung werden stets erfiillt. Die Con-
trolBox LIN-DC mit integriertem Funkemp-
fanger im Frequenzbereich von 868 oder
915 MHz verbindet die Picolo 0-Linear-
antriebe mit Funkkomponenten von Elero.
Dadurch lassen sich die Pergolalamellen
per Hand- oder Wandsender, Sensoren oder
Zeitschaltuhren lenken. Mit ihrem integrier-
ten AC/DC-Wandler kann die ControlBox
LIN-DC direkt an das heimische Stromnetz
angeschlossen werden. Uber die stufen-
weise einstellbare Lastabschaltung stoppt
der Antrieb an den Endlagen und bei Sto-
rungen.

Der Picolo 0 vereint Funktionalitdt mit
einem attraktiven Design. Sein eleganter
zylindrischer Baukorper sowie das Gehause
aus eloxiertem Aluminium eignen sich gut
fir einen sichtbaren Einbau. Dank seiner
Schutzart IP67 kénnen ihm Wind und Wet-
ter nichts anhaben. Zu den typischen Ein-
satzorten zdhlen neben Pergolen Winter-
garteniiberdachungen, Fassaden, Lamellen-
fenster und Schwimmbéder. Seine Einbau-
lage ist hierbei frei wahlbar.

<

Wetterverhiltnissen lenken.

Zahlreiche Systeme

Fiir die Fassade eignen sich neben dem Pi-
colo 0 zahlreiche weitere Linearantriebe von
Elero. Mit dem Elero-Antriebssystem Lima
Line werden Sonnenschutzlamellen aus
Aluminium, Glas, Edelstahl oder Holz in-
telligent bewegt. Die Getriebe-Motor-Kom-
bination ermoglicht eine Lamellendrehung
um 360 Grad. Dadurch nutzen Haus- und
Objektbesitzer die natiirlichen Ressourcen
der Sonne stets fiir ein ideales Klima und
Tageslicht in Rdumen. Auch Photovoltaik-
elemente kann der Lima Line bewegen und
somit effektiv Strom aus Solarenergie er-
zeugen. Die gesamte Antriebstechnik wird
unsichtbar im Statikprofil integriert. Beim
Einbau kénnen die Lamellen nachtrédglich
justiert und synchron positioniert werden.
Dies spart viel Zeit und Miihe. Die stati-
sche Lastspitze (Haltekraft) des Lima Line
reicht von 60 bis 800 Nm. Ein weiterer Tipp
fiir moderne und exklusive Fassaden ist der
Linearantrieb Econom: Mit seinen verschie-

J

Der Antrieb fiigt sich mit seiner edlen Optik in moderne Pergolen- und Fassadengestaltungen ein.
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Automatisierte Pergolalamellen lassen sich komfortabel oder vollautomatisch jederzeit passend zu
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Prézise und sicher bewegen die Losungen
Lamellen und sorgen so fiir Sichtschutz
sowie optimale Nutzung von Tageslicht und
Sonnenwdrme.

denen Stahl- oder Edelstahlausfiihrungen
und seinem Leistungsbereich von 3000 bis
20 000 N kommt er nicht nur zur Bewegung
von Lamellen, Paneelen und Fenstern in der
Fassade, sondern auch im Maschinen- und
Anlagenbau zum Einsatz.

Durch die Integration von Elero-Linear-
antrieben kann die Fassade aktiv zur Kli-
maregulierung sowie Lichtlenkung im Ge-
baude beitragen und ermoglicht somit ei-
nen schonenden Umgang mit Ressourcen
und Energie. Sie wird dadurch den Ansprii-
chen von Architekten und Planern sowie
Auftraggebern und Gebdudenutzern ge-
recht. Auch Pergolalamellen werden durch
Elero-Automatisierungen exakt und sicher
fiir ideale Tageslichtfithrung und verlassli-
chen Wetterschutz im Outdoor-Bereich be-

wegt.

www.elero.de
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Einfach intelligent vernetzt

Die intelligenten Antriebs- und Steuerungslosungen stieflen bei der Messe BAU auf grof3es Interesse.

Innovative Losungen fiir die Haus- und Ge-
baudeautomation prasentierte Somfy auf
der Messe BAU in Miinchen. Ob verdrahtet
oder per Funk — die technischen Méglich-
keiten und die Flexibilitét in der individuel-
len Umsetzung stiefSen bei den zahlreichen
Besuchern auf eine sehr positive Resonanz.
Mit den Programmschaltuhren Chronis
Smoove und Chronis Smoove Uno S er-
weitert Somfy sein Produktsortiment um
zwel verdrahtete Steuerungen fiir Rollladen
und Raffstoren. Neben individuellen Zeit-
schaltfunktionen bietet Chronis Smoove
Uno S iiber den optionalen Funksensor Su-
nis WireFree io zusétzlich eine prézise Son-
nenautomatik und Dammerungsautoma-
tik. Dank des steckbaren 50 x 50 Millimeter
Moduls gelingt die Installation ganz ein-
fach — die Integration in sdmtliche géngige
Schalterprogramme erfolgt ohne zusatzliche
Abdeckplatten. Fiir eine perfekte Abrun-
dung der Inbetriebnahme sorgt das prakti-
sche Setting Tool QuickCopy. Damit lassen

sich sdamtliche Einstellungen bereits am ei-
genen Rechner programmieren und vor Ort
im Handumdrehen auf die einzelnen Steue-
rungen iibertragen.

Uber den klassischen Sonnenschutz hi-
naus unterstrich Somfy in Miinchen seine
Vorreiterrolle beim Thema Smart Home.
Hier stand unter anderem das neue Funk-
motorsteuergerdt Smoove Uno A/M im Fo-
kus. Es bindet bestehende kabelgebundene
Antriebe ganz unkompliziert in die Smart
Home-Systeme Connexoon und TaHoma
ein. Diese wiederum verkniipfen einzelne
Wohnbereiche oder die komplette Haus-
technik iiber das bidirektionale Funkpro-
tokoll io-homecontrol zu intelligenten An-
wesenheitssimulationen und personlichen
Wohnszenarien. Dariiber hinaus kann man
samtliche io-Produkte, wie beispielsweise
den extrem leisen und prozesssicheren Plug
& Play-Rollladenfunkantrieb RS100 io, von
unterwegs mit dem Smartphone bedienen.
Flexibilitat ist Trumpf: Durch den modularen
Aufbau von Somfy Smart
Home sind individu-
elle Erweiterungen auch
nachtréglich jederzeit
moglich — ganz ohne zu-
sdtzliche Steuerleitungen.

Somfy-Vertriebsge-
schéftsleiter Uli Neumair
zeigte sich mit dem Ver-
lauf der Messe sehr zu-
frieden: ,Das iiberaus po-
sitive Feedback der vielen
Besucher auf unsere Pro-
duktinnovationen  zeigt,
dass wir das Ohr auch in
diesem Jahr gewohnt eng
am Markt haben und die
Bediirfnisse unserer Kun-
den aus den unterschied-
lichen  Vertriebskanilen
iiberzeugend abdecken.”

Der Rollladenfunkantrieb verbirgt Hightech mit integrierter
Geschwindigkeitssteuerung in sich.

www.somfy.de

Sonnenschutz-
Kollektion von

EINE FUR ALLE.

Dickson® zeigt alle
Sonnenschutz-Gewebe
in einer einzigen Kollektion.
Lassen Sie sich von
den Farben inspirieren.
"COLOR ADDICKT"
by Dickson® !

DICKSON’

innovative textiles for your world

www.dickson-constant.com
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Produkte

Raffstoren im Schnellbau-Kasten

Das Unternehmen hat einen speziell fiir Raffstoren geeigneten Kasten
entwickelt, der sich vor allem durch Montagefreundlichkeit auszeichnet.

Ab Mitte 2017 koénnen Alukon
Partner auch einen speziell fiir
Raffstorelamellen ~ geeigneten
Kasten beziehen. Mit dem so-
genannten Raff-E erweitert Alu-
kon sein bisheriges Produktpro-
gramm und entwickelt sich auch
in diesem Bereich zum Komplett-
anbieter am Markt. Der Raff-E
soll sich vor allem durch Mon-
tagefreundlichkeit und grofse

Baugrofien auszeichnen.
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Bei der Entwicklung wurde vor allem auf Details in der Konstruktion gesetzt.

Neben textilem Sonnen-
schutz entscheiden sich viele
Bauherren fiir Raffstoren. Ge-
rade im Wohn- und Essbereich
ist der Raffstore mit seiner indi-
viduell einstellbaren Tageslicht-
lenkung und Sichtschutzmog-
lichkeit ein sehr beliebter Be-
hang. Fiir die Montage kommen
meist klassische Vorbau- und
Raffstorekasten zum Einsatz.
Letztere sind fiir die Verarbei-

() uoynjy

Damit sich Partner weder in der Beratung noch bei der Montage umstellen
miissen, lassen sich alle marktiiblichen Raffstorelamellen integrieren.

ter jedoch oftmals schwieriger
zu montieren, da aufgrund der
Konstruktion aufwendige Zwi-
schenschritte erforderlich sind.
Vorbaukasten, die beispielsweise
auch fiir Rollldden eingesetzt
werden, konnen in Raffstore-
ausfiihrung aufgrund des Platz-
bedarfs der Lamellen nicht alle
Behanghohen realisieren. Des-
halb hat Alukon den Raff-E, ei-
nen speziell fiir Raffstoren ge-
eigneten Kasten entwickelt. Die-
ser wurde in seiner Konstruktion
genau auf die Anforderungen
des Behangs angepasst und bie-
tet Handlern und Verarbeitern
eine speziell fiir die Montage
von Raffstoren geeignete Pro-
duktlosung. So deckt der Raff-
E, im Gegensatz zu klassischen
Vorbaukésten, mit einer Kasten-
héhe von maximal 300 Millime-
tern praktisch alle marktiiblichen
Behanggrofien ab. Auch grofie
Fensterfronten konnen somit
mit Raffstoren versehen werden.
Beim Behang miissen sich Alu-
kon Partner dabei nicht umstel-
len, da sich alle marktiiblichen
Raffstorelamellen in den Kasten
integrieren lassen. Im Gegensatz
zu vergleichbaren, am Markt er-
héltlichen Produktlésungen ist
der Raff-E auch fiir Wartungsar-
beiten gut zugdnglich: Anstelle
eines schmalen Schachts an der
Kastenunterseite stehen zwei

Ausfithrungen mit einer hinten
oder vorne liegenden Revisions-
klappe zur Auswahl.

Neben der Kastenhohe stand
vor allem der Aspekt der Mon-
tagefreundlichkeit bei der Ent-
wicklung im Fokus: Details in
der Konstruktion, wie beispiels-
weise in die Blendkappe integ-
rierte Positionierungshilfen zur
Ausrichtung der Fithrungsschie-
nen, und eine werkseitige Vor-
montage sollen den Raff-E zu
einem ,Schnellbau-Kasten” auf
der Baustelle machen, wie Ale-
xander Winkler, Leiter Produkt-
management und Marketing
bei Alukon, erldutert: ,Ein gu-
tes Produkt zu haben ist wichtig,
ein zugleich montagefreundli-
ches Produkt zu haben ist noch
wichtiger. Deshalb haben wir
den Raff-E so konstruiert, dass
er in drei einfachen Schritten zu
montieren ist und Fehlern bei
der Montage so gut es geht vor-
beugt.”

Mit der Programmerweite-
rung konnen Alukon Partner ab
Mitte 2017 praktisch alle Kasten-
varianten, wie Vorbau-, Aufsatz-
und Raffstorekésten, aus einer
Hand und in allen Fertigungs-
stufen — vom einzelnen System-
bauteil bis zum fertigen Element
—beziehen.

www.alukon.com
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Dreifach einfach

Der Bayerisch-Schwabische Sys-
temhersteller Roma setzt mit
dem neuen Aufsatzkasten Puro
2 fiir Rollladen und Raffstoren
Mafsstébe. Egal ob Fachpartner,
Servicemonteure oder Architek-
ten und Planer — Puro 2 iiber-
zeugt mit einfacher Planung,
einfacher Montage und einfa-
chem Service alle am Bau betei-
ligten Gewerke gleichermafien.

Die Kastenhohen der Sys-
teme Puro 2, Puro 2.XR und
Puro 2.XR-RS wurden ange-
passt, um eine Maximierung des
Lichteintrags zu erreichen. So
kann bei einer Kastenhohe von
250 Millimeter bei Puro 2 bzw.
260 Millimeter bei Puro 2.XR
immer eine Elementhohe von
2600 Millimeter mit dem Roll-
ladenprofil Alumino 52 oder der
Raffstorenlamelle GL 80 unter-
gebracht werden. Bei groBeren
Elementhohen steht eine wei-
tere Kastenhohe von 280 Mil-
limeter bzw. 290 Millimeter zur
Verfiigung.  Architekten und
Planer haben es somit beson-
ders leicht, da sie den Kasten in
jedem Objekt unterbringen und
einheitlich fiir Rollladen und
Raffstoren verplanen konnen.
Alle neuen Kastengrofien sind
seit Mérz 2017 verfligbar.

Werkzeuglose Montage,
schneller Panzerausbau
Fachpartner setzen auf den un-

komplizierten und schnellen
Einsatz des Systems auf der

Im Kasten iiberzeugen beste Warmedammwerte und raffinierte Technik, aufien
sorgt der einziehbare Endstab fiir einen stimmigen Abschluss.

Produkte

Baustelle. Denn dank der neu-
artigen Klipsverbindungen fiir
die Anbindungsprofile und Ver-
starkungsbiigel ist eine werk-
zeuglose Montage der Puro 2
Kaésten auf die géangigsten Fens-
tertypen moglich. Die exzent-
rische Wellenlagerung bei al-
len Puro 2 Késten sorgt auch
bei der Verwendung von Insek-
tenschutzgittern oder einer zu-
satzlichen Blendrahmenstabi-
lisierung fiir groflere Element-
hohen. Fir den Fall des Falles
wurde die Revisionséffnung
beim Puro 2.XR auf 90 Millime-
ter vergrofert und die neuartige
Motorentriegelung ermoglicht
den einfachen Ausbau des Be-
hangs selbst bei defektem Mo-
tor.

www.roma.de

)
DICHTUNGS
SPECHT

Dichtungs-Specht GmbH
Industriestrafe 15

74912 Kirchardt

Tel 07266 / 9159-0
mail@dichtungs-specht.de
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Auf der sicheren Seite

Der Edelstahlrollladen macht es mit seinem stabilem Panzer, Hochschiebesicherung und verstérkten Fiihrungsschienen
Eindringlingen schwer, iiberhaupt bis zum Fenster vorzudringen.

Ein sicheres Gefiihl und eine ge-
schiitzte Privatsphdre gehoren
zu den Grundbediirfnissen — ob
im Privathaus, am Arbeitsplatz
oder in Industriegebduden. He-
roal bietet als Aluminium Sys-
temhaus Sicherheitstechnik fiir
viele Herausforderungen der
Gebdudehiille. Gerade Fens-
ter im Erdgeschoss sind beliebte
Angriffspunkte von Einbrechern.
Die Polizei empfiehlt deshalb
den Einsatz von Fenstern mit
der Widerstandsklasse RC 2, die
Gelegenheitstiter am Einbruch
hindern sollen. Sind jedoch die
ortlichen ~ Gegebenheiten so,
dass ungestortes Agieren auch
mit lautem Werkzeug moglich
ist, kann ein noch wirksamerer
Schutz notwendig werden.

Das Beschlagsystem von He-
roal kann durch den modula-
ren Aufbau — in Verbindung mit
einbruchhemmender Verglasung
bis zur Widerstandsklasse RC 3
schnell und einfach aufgeriistet
werden. Bereits die Basisversion
ist mit einem hohen Mafi an
Grundsicherheit und Komfort
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ausgestattet. So gehoren rollge-
lagerte verstellbare Pilzkopfver-
riegelungen und eine Aushe-
belsicherung zur Standardaus-
stattung. Bei der Integration von
weiteren einbruchhemmenden
Verschlusspunkten sind die An-
griffspunkte fiir den Einbrecher
zusidtzlich schwerer auszuma-
chen.

Einfach kombiniert

Einzeln erreichen die Fenster-
systeme Heroal W 72 und W
77, ebenso wie der Edelstahl-
rollladen Heroal RS 37 RC 3 in
Priifungen des ift Rosenheims
eine Einbruchhemmung der Wi-
derstandsklasse RC 3. Kombi-
niert man sie, erreichen sie so-
gar die Widerstandsklasse RC 4.
Selbst erfahrene, gewaltbereite
Tater mit Akkubohrern, Sage-
und Schlagwerkzeugen kom-
men im relevanten Priifzeitraum
von 30 Minuten nicht ins Ge-
baude. Eine Zeitspanne, in dem
die meisten Téater ihre Versuche
langst abgebrochen haben.

Der Edelstahlrollladen Heroal
RS 37 RC 3 macht es mit seinem
stabilem Panzer, Hochschiebe-
sicherung und verstarkten Fiih-
rungsschienen  Eindringlingen
schwer, iiberhaupt bis zum Fens-
ter vorzudringen. Die doppel-
wandigen Edelstahl-Stibe sind
extrem stabil und belastbar. Das
dahinterliegende Fenstersystem
Heroal W 72 oder W 77 schiitzt
mit RC-Pilzkopfverriegelungen
und abschlieSbaren Fenstergrif-

heroal

Durch eine System-Kombination
kann sogar die Widerstandsklasse
RC 4 erreicht werden.

u
[
4
o

|

fen vor Eindringlingen. Die ein-
gesetzten Beschldge halten min-

£ destens einer Tonne Druck stand.

Dabei bleibt die Sicherheits-
technik von auflen unsichtbar.
,Edelstahl ist dank seiner Asthe-
tik und der aufiergewdhnlichen
Festigkeit perfekt geeignet flir
einen Einbruchschutz mit Stil #,
erklart Heroal Produktmanager
Manuel Vergers.

Rundum sicher

Mit den Tiirsystemen von He-
roal werden ein hoher Sicher-
heitsanspruch und funktionelle
Nutzung miteinander verbun-
den. Durch entsprechende He-
roal  Sicherheitsschlésser — in
Kombination mit Schwenkha-
ken und Bolzenverriegelung
ist es moglich, einen erhohten
Schutz zu erreichen. Die grofie
Auswahl an gepriiften Beschlag-
kombinationen bis RC 3, geben
Architekten und Bauherren pla-
nerische Freiheit — Bestimmun-
gen fiir Flucht- und Rettungs-
wege werden ebenso bertick-
sichtigt.

Eine Anforderung fiir die
Gestaltung moderner Gebau-
dekonzepte sind groBe Glasfla-
chen und schmale Ansichtsbrei-
ten. Diese Bauweise steht oft
mit dem Thema , Einbruchhem-
mung” im Konflikt, da je nach
angestrebter Widerstandsklasse
grofiere Ansichtsbreiten gefor-
dert werden. Die Heroal Fas-
sadensysteme erhohen schnell
und einfach den Schutz vor
Einbriichen, denn sie erreichen
ohne optische Verdnderung die
Widerstandsklasse RC 3.

Die Heroal Brandschutzsys-
teme erfiillen hochste Ansprii-
che an Sicherheit, Schallschutz,
Design und Wirtschaftlichkeit.
In Kombination der Profile mit
den Heroal Beschldgen und ei-
ner einbruchhemmenden Ver-
glasung konnen die Heroal
Brandschutzsysteme schnell
und einfach fiir den Einbruch-
schutz  aufgeriistet ~werden.
Das System erreicht die Wider-
standsklasse RC 3.

www.heroal.de


http://www.heroal.de/

Lichtlenkung in Perfektion

Ein architektonischer Trend ist
die Fassadengestaltung mit gro-
Ben Glasflachen. Sie bietet den
Bewohnern einen freien Blick
nach draulen und ldsst viel
Helligkeit in die Rdume hinein.
Gleichzeitig haben diese Vorteile
auch ihren Preis: Eine freie Sicht
bringt neugierige Blicke von
auflen mit sich. Und der unge-
hinderte Tageslichteinfall kann
blenden sowie die lichtdurch-
fluteten Zimmer im Sommer
schnell aufheizen. Daher hat
Warema einen Sonnenschutz
entwickelt, der die positiven
Seiten grofier Glasflichen erhalt
und die negativen minimiert:
den neuen Raffstore ProVisio.
Der Raffstore ProVisio kann
mehr als ein herkommlicher
Raffstore. Er garantiert nicht nur
Hitzeschutz, Blendschutz und
Sichtschutz, sondern verbindet
diese Eigenschaften mit optima-
ler Durchsicht. Dadurch steigert
er den Komfort gleich auf vier-
fache Weise: durch ein wohltu-
endes Raumklima, eine ange-
nehme Helligkeit, sichere Pri-
vatsphére und eine gute Sicht.

Am menschlichen
Blickwinkel ausgerichtet

Die Besonderheit des Raffstore
ProVisio im Vergleich zu einem
Standard-Raffstore ist die be-
sondere Neigung der Lamellen.
Diese wird iiber die komplette
Behanghohe fliefend verdn-
dert. Dabei orientiert sie sich

< -
§ — Wi

Trotz guter Sicht nach drauf3en ist die Privatsphdre gesichert.

am menschlichen Blickwinkel,
so dass das Auge von oben nach
unten immer die beste Sicht
durch die Lamellen nach drau-
Ben hat.

Ein herkémmlicher Raffstore
mit waagerechten Lamellen er-
laubt nur auf Augenhdhe und
in einem eingeschrankten Win-
kel die freie Sicht. Es sind nur

Acryl / Acryl wasserdicht
Lumera

Technische Konfektion

TEXTILKONFEKTIONS
GMBH

Markisen und Sondertiicher aus:

PVC-Markisenstoff

Soltis®, Sunworker, Glasfaserscreen
Polyester (Sunsilk, Sunvas u.a.) Spezialgewebe

Couponservice fiir iber 1200 Acryl- und Polyesterdessins, Lumera,
Soltis®, Sunworker, Glasfaserscreen, PYC-Markisen-
stoffe, Baumwoll- und Schirmstoffe

Bespannungen fiir Schirme, Sonnensegel, Balkone, Baldachine u. Pavillons

Wandklappschirme, Sonnen- und Terrassenschirme,
Schutzhauben, Schaukeldicher und Sitzpolster

WeberstraBe 21a
D-02794 Spitzkunnersdorf
+49 (0)35842229-0
5 S +49 (0) 35842229-55
04 info@bfbgmbh.de
www.bfbgmbh.de

noch rund 55 Prozent der Aus-
sicht gegeben. Mit der durch-
gehend verdnderten Lamel-
lenstellung kann der Raffstore
ProVisio die Durchsicht um 25

Prozent verbessern, so dass bei
gleichzeitigem Sichtschutz von
aufien nach innen etwa 80 Pro-
zent des Blickes unverstellt sind.
Die Eigenschaften eines her-

Produkte

kommlichen Raffstores bleiben
dabei uneingeschrankt vorhan-
den. Damit eignet sich ProVisio
fir den Einsatz im Privatbereich
ebenso wie zum Beispiel fiir Bii-
ros mit Computerarbeitsplatzen
oder Arztpraxen.

www.warema.de

:lnnen-u Aullenjalousién AuBenraffsﬁore Z.-Lamelle Vertll@al—dalouslen :
Holzjalousien - MaB- u. Serienrollos - Markisen - Rollladen-Fenster
Gardinen u. Winkeleisen - Serienstanzartikel

EnglandstraBe 12 - D-58675 Hemer
Tel.:02372/12110-Fax: 02372/34 86
www.huecking.com - info@huecking.com
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Tuchverschattung fiir Fenster mit Aussicht

Die Privatsphdre wahren, das
Raumklima steuern, die Woh-
nungseinrichtung  vor  UV-
Strahlung schiitzen, Energie
einsparen, die Hausfassade far-
big aufwerten... Die Vorteile
nachtréglich angebrachter oder
von Baubeginn an geplanter
Tuchverschattungen sind  so
vielseitig wie ihre Nutzer selbst.
DuoTherm bietet jetzt ein va-
riantenreiches ~ Baukastensys-
tem, mit dem ganz individuelle
Bauherrenwiinsche realisierbar
sind.

Hierzu stehen unter ande-
rem vier verschiedene, gemaf3
DIN 4102-1 schwer entflamm-
bare Gewebearten in insge-
samt iiber 100 Farben zur Ver-
fligung. Sie konnen mafigenau
fir Fenster oder Terrassentiiren
mit einer Breite von bis zu 325
Zentimetern angefertigt wer-
den. Auch die sichtbaren Bau-
teile wie Kasten, Fithrungs- und
Abschlussschiene sind in allen
RAL-Farben erhaltlich.

Fir ausreichende Windsta-
bilitdt in heruntergelassenem
Zustand sorgt ein neues Fixie-
rungssystem. Damit wird der
textile Behang tiber die gesamte
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Die Vorteile nachtraglich angebrachter oder von Baubeginn an geplant

[l

Hohe mit Hilfe einer Art Reif3-
verschluss in den Seitenschie-
nen gefiihrt. Der Grad seiner

[ "'h‘..l.%i

it 2 P

er Tuchverschattungen sind vielseitig.

Durchsichtigkeit sowie die Ei-
genschaften in puncto Warme-,
Sicht-

und Blendschutz sind

Mit dem variantenreichen Baukastensystem sind individuelle

Bauherrenwiinsche realisierbar.

So bietet DuoTherm neben ei-
nem PVC-ummantelten Glas-
fasergewebe Polyesterstoffe an,
von denen einer mit Teflon und
ein anderer ebenfalls mit PVC
beschichtet ist. Diese Kaschie-
rungen sorgen dafiir, dass so-
wohl die Witterungsbestandig-
keit als auch die Stabilitit des
Materials erhoht und moglichst
viel UV-Licht abgeschirmt wird.

Der Effekt, Sonnenstrahlung
bereits von auflen zu reflektie-
ren und damit das Innenraum-
klima zu beeinflussen, funk-
tioniert auch in umgekehrter
Richtung: Denn im Winter ver-
ringern herabgelassene Textil-
Screens merklich den Warme-
verlust tiber die dufiere Gebau-
dehiille und helfen damit zu-
satzlich, Energie einzusparen.

Und wiahrend die Tuchver-
schattung im Gebdudeinneren
unter anderem als Schutz vor
Sonnenlicht fiir Heimtextilien,
Biicher, Zimmerpflanzen, Mo-
bel- und Bodenholzer funktio-
niert, fihrt sie nach auBen ge-
richtet zu einer Abschirmung
neugieriger Blicke und damit
zur Sicherung der Intimsphare.
Dabei bleibt die fiir das Hinaus-
schauen notwendige Transpa-
renz weiterhin erhalten.

Als Alternative zu Raffstoren
aus Metall bieten Textil-Screens
eine effektvolle Moglichkeit, die
Hausfassade gestalterisch auf-
zuwerten. Ob Ton in Ton oder
kontrastreich — die farblichen
Moglichkeiten des Duotherm-
Programms bei der Auswahl der
Textilien und sichtbaren Rah-
menelemente in Abstimmung
mit der Fassadenfarbe sind viel-
faltig. Last but not least stehen
zwei vorgesetzte Kastenvarian-
ten und eine iiberputzbare Ver-
sion zur Auswahl, mit denen
sich auch Bestandsbauten prob-
lemlos nachriisten lassen.

www.duotherm.de
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weiterentwickelt

Bei den verfiigbaren Renolitfolien fiir PVC-Bauelemente und Aufsatzrollladen

sind 10 weitere Farben erhdltlich.

Um den Erwartungen der Kun-
den auf der ganzen Welt nach-
zukommen, hat Drutex die Zahl
der verfiigbaren Renolitfolien
fir PVC-Bauelemente und Auf-
satzrollladen auf 43 erhoht und
das komplette Farbspektrum
fir PVC-Tirfilllungen einge-
fuhrt. Die zehn neuen Farben
(Bergkiefer, Cardinal Platinum,
Crown Platinum, Schwarz-
grau glatt, Hellgrau, Schiefer,
Schiefergrau glatt, Pyrit, Sil-
ber D, Silber V) in dem schon
zuvor Uberaus reichen Spek-
trum ermdglichen es dem Un-
ternehmen, noch schneller und
flexibler auf Marktsignale zu
reagieren und Fenster, Tiiren
und Rollldden anzubieten, die
in noch hoherem Mafe an die
Einrichtungsvorstellungen der
Kunden angepasst sind und so
elegante und dsthetische Ent-
wiirfe, mafigeschneidert fiir In-
nenrdume und Fassaden, schaf-
fen konnen.

Die modernen Kollektionen
von Fenstern, Tiren und Roll-
laden in einheitlichem Design
sind ein wesentliches Element
moderner Architekturentwiirfe.
Die Renolitfolie, die seit Jahren
bei Drutex-Produkten verwen-
det wird, zeichnet sich durch
hervorragende  Bestdndigkeit
der Oberfldche gegen die meis-
ten chemischen Substanzen aus
und ldsst sich leicht sdubern.
Die Folie behélt ihre Farbge-
bung wiahrend ihrer gesamten
Lebensdauer in praktisch un-
verdnderter Form — unabhingig
von der jeweiligen Klimazone,
so dass sie sich gleichermafien
fiir die hohen Temperaturen in

Mexiko eignet wie fiir die fros-
tigen Winter in Schweden. Zu-
gleich ist Drutex der erste Her-
steller in Polen (und einer der
ersten in Europa), der fiir seine
Erzeugnisse die neuartige Folie
Exofol PX verwendet.

,Drutex investiert seit jeher
in Qualitdt, technologischen
Fortschritt und modernes De-
sign. Wir perfektionieren un-
sere Produkte laufend, erarbei-
ten neue Technologien, bringen
neue Losungen auf den Markt.
Die erweiterte Farbpalette fiir
unsere Bauelemente ist nur
eine weitere Etappe der Ent-
wicklung, die stdndig auf die
sich wandelnden Markttrends
und Kundenwiinsche reagiert.
Dadurch, dass wir unsere inno-
vativen Systeme selbst in un-
serer eigenen F+E-Abteilung
entwickeln und nach unserer
eigenen technologischen Kon-
zeption hin konstruieren, sind
wir in der Lage, schnell und
flexibel auf Marktsituationen
zu reagieren und unser Portfo-
lio entsprechend auszubauen.
Allein in letzter Zeit haben wir
etwa die Systeme Iglo Light,
Iglo-HS, eigene Rollladenls-
sungen und intelligente Bedie-
nungssysteme auf den Markt
gebracht. Und das ist erst der
Anfang. Vor uns liegt ein neues
Jahr mit neuen Herausforde-
rungen”, sagt Bogdan Giers-
zewski, General Director bei
Drutex S.A. Alle Neuheiten im
Angebot sind bereits seit Januar
2017 erhaltlich.

www.drutex.de

V'S Xapniqg

,, Neue Moglichkeiten,
auf die ich nicht mehr
verzichten mochte!

Mobil mit dem commeo Home Server

Die heimischen Rollladen, Markisen, Screens, Jalousien
oder das Licht steuern: Mit dem neuen commeo Home
Server erschlieRen sich ganz neue Mdoglichkeiten der
Hausautomation. Denn egal wo Sie sich befinden - Sie
haben immer alles im Griff.

Heimnetzwerk

commeo

Home Server commeo Web-App

b %
h D

commeo Control-App

Funktionsvielfalt rund ums Haus

|NTE|.|.|GENT! Mit dem commeo Home Server

in Sicherheit, Komfort und Energieeffizienz investieren.

SELVE

Technik, die bewegt

www.selve.de
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Neues Glas mit ,,smarter” Tonung

Das neue intelligent schaltbare Glas ist nicht von herkémmlichem Fassadenglas zu unterscheiden.

Halio ist der Name des intel-
ligent schaltbaren Glases, das
AGC Glass Europe erstmals auf
der BAU 2017 prasentierte. Es
bietet variablen Sonnen- und
Blendschutz und ldsst sich bei
Bedarf sogar so weit einfdrben,

dass Privatheit gewdhrleistet
wird.
AGC Glass Europe ver-

spricht, dass das Glas mit sei-
ner ,smarten” Ténung nicht von
gewohnlichem  Fassadenglas

zu unterscheiden ist. Die de-
zent graue Einfirbung des Gla-
ses lasst sich automatisch durch
Sensoren und die Geb&udeleit-
technik regeln, die die stets ho-
mogene Tonung von Fenstern
oder ganzer Fassaden auch an
die Wetterbedingungen und die
Tageszeit anpassen kénnen. Ha-
lio ist alternativ manuell bedien-
bar — sprachgesteuert oder {iber
intuitive Wandgerate. Dabei ist
der Ein- oder Entfdrbe-Prozess

des Glases schneller erledigt,
als bei herkdmmlichen elektro-
chromen Verglasungen: Selbst
bei groflen raumhohen Fens-
tern wird der dunkelste Grau-
ton in weniger als finf Minuten
erreicht. Die dunkelste Tonung
erzeugt einen fiir herkdmmli-
ches Glas bislang nicht mogli-
chen Grad der Privatheit und
starksten Sonnenschutz: Die
Tageslichttransmission im voll
eingefarbten Zustand betragt

Die dezent graue Einfarbung des Glases ldsst sich automatisch durch Sensoren und die Gebdudeleittechnik regeln.
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als Isolierglas aufgebaut ganze
0,1 Prozent. Ist das Glas unein-
gefarbt, lasst es als Doppelver-
glasung 52 Prozent Tageslicht in
den Raum. Der g-Wert betragt
in dunklem Zustand nur vier
Prozent, im hellen 35 Prozent.

Halio ist so leicht zu bedie-
nen wie ein Lichtschalter. Als
eigenstdndiges System bietet es
Anwendern verschiedene Steu-
erungsmoglichkeiten - zum
Beispiel per App oder iiber fest
installierte und moderne Wand-
gerdte. Auch die Sprachsteue-
rung wird unterstiitzt. Dank ef-
fektiver Verschliisselung ldsst
sich Halio sicher in {bliche
Haus- und Gebdudemanage-
mentsysteme integrieren. ,Ha-
lio ist nicht nur einfach ein wei-
teres Glas mit smarter Ténung:
es stellt eine neue Erfahrung
dar, die alle Vorteile des nattirli-
chen Lichts auf geradezu magi-
sche Weise nutzt, die Menschen
mit ihrer Umwelt verbindet und
dabei die Folgen iibermafiger
Sonneneinstrahlung  abfangt”,
so Jean-Frangois Heris, Direktor
der Building & Industrial Glass
Company.

Erfolgreiche
Zusammenarbeit

Halio ist das Ergebnis einer
strategischen Partnerschaft mit
Kinestral Technologies (USA).
Sie verbindet nicht nur das Wis-
sen und die Erfahrung der bei-
den Unternehmen, sondern
erstreckt sich auch auf den fi-
nanziellen, industriellen und
kaufmannischen Bereich. Nach
dem Erwerb von Anteilen durch
AGC arbeiten die beiden Part-
nerunternehmen beim Aufbau
eines groBen Fertigungswerks
und der Verbindung ihrer Ver-
marktungsnetze zusammen, um
ihre geografisch unterschiedli-
che Verteilung besser zu nutzen.

Die Vorbereitung der Grof3-
serienproduktion beginnt An-
fang 2017, die Verfligbarkeit von
Halio ist fiir Anfang 2018 ge-
plant.

www.agc-glass.eu
www.haliolife.com


http://www.agc-glass.eu/
http://www.haliolife.com/

Einbruchhemmende
Klappldden werden empfohlen

Fir die meisten Menschen sind
die eigenen vier Wande ein Ort
der Sicherheit und Geborgen-
heit. Hier fiihlt man sich wohl
und tankt Kraft. Aber wie schnell
ist das Sicherheitsgefithl weg?
Ein Einbruch reicht, damit das
Vertrauen in die Sicherheit ver-
lorengeht. Doch man kann wir-
kungsvoll vorbeugen: Der Ein-

gliedert und wird mit ,RC” fiir
,resistance class” gekennzeich-
net. Im Wohnbereich wird zum
Schutz gegen Einbriiche die
Klasse RC2 von der Polizei emp-
fohlen. Produkte dieser Klasse
sind darauf getestet, dass es in
der Gesamtkonstruktion mit
Zarge, Beschlag und Fiillung
keinen Schwachpunkt gibt. Da-

Mit diesem Siegel wurden die einbruchhemmenden Klappldden ausgezeichnet.

bau gepriifter einbruchhem-
mender Klappldden von Ehret
(Widerstandsklasse RC2) bietet
einen guten Einbruchschutz. So
empfiehlt auch das Bayerische
Landeskriminalamt, Arbeits-
bereich ,Sicherheitstechnische
Pravention”, die nach DIN 1627
gepriiften und zertifizierten ein-
bruchhemmenden Ehret Klapp-
laden und hat sie offiziell in ihr
Herstellerverzeichnis aufgenom-
men  (www.polizeibayern.de,
Rubrik Schiitzen und Vorbeugen,
Beratung, Technische Beratung).
Seit Anfang 2017 unterstiitzt Eh-
ret die Initiative K-Einbruch als
Partner. Zusammen mit Koope-
rationspartnern aus der Versiche-
rungswirtschaft, den Industrie-
verbanden und Errichterfirmen
hat die die Polizeiliche Kriminal-
pravention der Lander und des
Bundes im Herbst 2012 die bun-
desweite Offentlichkeitskampa-
gne K-Einbruch gestartet. Die
Initiative hat zum Ziel, die Bevol-
kerung fiir eine eigenverantwort-
liche Einbruchsvorsorge zu sen-
sibilisieren, um so einen Riick-
gang der Einbruchskriminalitat
zu bewirken.

bei bietet die Widerstandsklasse
RC2 eine Widerstandszeit von
mindestens drei Minuten gegen
Werkzeuge wie Schraubenzie-
her, Zange und Keil. Um Einbre-
chern das Handwerk zu legen,
ist ein perfektes Zusammen-
spiel von Modell, Zarge, Ban-
dern und speziellen Beschldgen
wichtig. Mit den Modellen Tizo-
S und Tsw-S erfiillt die Ehret Si-
cherheitszarge die Widerstands-
klasse RC2. Die vierseitig ver-
schweifite Zarge sowie die ver-
stairkten ~ Klappladen-Modelle
Tsw-S und Tizo-S wurden nach
EN1627 vom Priifinstitut ift Ro-
senheim gepriift und mit dem
RC2-Zertifikat ausgezeichnet.

Die Sicherheitszarge wird kom-
plett vormontiert und mit dem
gewlinschten Modell (Tizo-S
oder Tsw-S) geliefert. Sie kann
sowohl bei Neu- wie auch Alt-
bauten einfach montiert werden.
Natiirlich muss auch bei den
einbruchhemmenden  Klapp-
laden nicht auf die Asthetik ver-
zichtet werden: Ehret bietet sie
in tiber 4000 Farben und Deko-
ren an, so dass sie sich perfekt in
die Fassade integrieren lassen.

10143

Fliegengitter?

.Da setze ich als Fachbetrieb auf die Spezialisten

vom Marktfiihrer Neher. Das sind die Experten,

die machen’s mir leicht und unterstiitzen mich mit allem,
was ich dafiir brauche.”

Grol3e Produktvielfalt
Ausgereifte Fertigungstechnologie

(]
([ ]
e Praxiserprobte Werhekonzepte
e Kontinuierliche Schulungen

(]

Innovative Produkte, wie z.B. das fast unsichtbhare
Transpatec-Gewebe

e Zugriff auf alle Informationen vor Ort
mit der innovativen Neher App, immer topaktuell

www.nehe??\“hﬁ_h\
www.neher.de/app "

Tel. 07426/52820 b 3

Widerstandsklassen

Die Einbruchschutznorm ist

nach Widerstandsklassen ge- www.ehret.com

Die Nr.1im Insektenschutz. V\
NEFER'

\


http://www.polizei.bayern.de/
http://www.ehret.com/
http://www.neher.de/
http://www.neher.de/

Produkte

Fassadenlosungen mit Spitzenwerten

Schon von weitem waren die ratselhaften Zahlen zu sehen. Was diese
bedeuteten, konnten die Fachbesucher auf dem Messestand erfahren.

Solarlux prasentierte auf der
BAU 2017 mit der ,R.evolution
der Glas-Faltwand” Funktionali-
tat in Perfektion: Die neue Glas-
Faltwand ist flexibler, durch-
dachter und individuell konfi-
gurierbar — ein Meilenstein der
Produktlinie des Herstellers.
Welche Innovationskraft in der
Neuentwicklung steckt, zeigten
auf dem Solarlux Stand gleich
drei Exponate. Dariiber hinaus
war auch zu sehen: Das grof3fla-
chige Schiebefenster Cero, das
bis zu 15 Quadratmeter grofle
Glasflachen erlaubt.

Als Auftakt zur Messe stellte
Solarlux seine von Grund auf
neu entwickelte Glas-Faltwand
auf einer Pressekonferenz vor.
,Wir haben unglaublich viel po-
sitives Feedback erhalten”, so
Stefan Holtgreife, Geschéftsfiih-
rer von Solarlux. ,Sowohl Bran-
chenkenner, als auch Architek-
ten und Handelspartner sind
begeistert.” Der Grund: Mit der
neuen Glas-Faltwand hat Solar-
lux ein bisher einzigartiges Sys-
tem geschaffen, das unzihlige
Moglichkeiten vereint.

Den Besuchern sprangen drei
Zahlen sofort in die Augen: ,0”,
,99” und ,0.8“. Uber die Be-
deutung dieser Ziffern gab das

38 RTS-Magazin 3/2017

Solarlux-Personal auf dem 288
Quadratmeter grofen  Stand
gerne Auskunft. Die Zahlen ver-
wiesen auf sensationelle Werte:
Die ,0” steht symbolisch fiir die
neue Bodenschiene der Glas-
Faltwand, denn sie wird auf
Nullbarriere-Niveau ausgefiihrt.
Die Zahl ,99” hingegen beziffert
die hohe Transparenz der neuen
Glas-Faltwand, denn  solch
schmale Profile mit lediglich 99
Millimeter Ansichtsbreite im
Fliigelstofs waren bislang nicht
moglich. Die Zahl ,0.8” wiede-
rum verweist auf den Warme-
dédmmwert der neu konzipierten
Glas-Faltwand. Sie ist mit einem
U,,-Wert bis 0,8 W/m?K passiv-
haustauglich. Kurzum, die neue
Glas-Faltwand ist in allen drei
Punkten einzigartig: Nullbarri-
ere, Ansichtsbreite und Passiv-
haustauglichkeit. Durch die Viel-
zahl an Innovationen konnte
Solarlux mit der neuen Glas-
Faltwand bisher bereits sechs
Patente anmelden.

Perfekt ausbalancierte
Technik

Das Herzstiick der neuen Glas-
Faltwand ist der ,Bionic Turtle”,
ein multifunktionaler Isolier-
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Uber eine 2 mal 3 Meter groBe Touchwall zeigten die Fachberater, wie die neue

Glas-Faltwand im Detail konfigurierbar ist.

steg, der mit einzigartigen tech-
nischen Details punktet. Er ist
die Basis fiir die Vielseitigkeit
des Systems. Weitere zahlrei-
che konstruktive Features zeich-
nen die neue Glas-Faltwand
von Solarlux aus. So wurde die
Lastentibertragung auf Laufwa-
gen und Laufschiene optimiert,
um groBere Fliigelgewichte auf-
nehmen zu kénnen. Im Ergeb-
nis wird hierdurch eine hdhere
Transparenz erzielt, denn nun
konnen groflere Glasfldachen re-
alisiert werden. Unterschiedli-
che Elemente wie Oberlichter,
Fest-, Dreh-Kipp- und Eckele-
mente sind ab sofort in nur ei-
nem Rahmen kombinierbar, so
dass konstruktive Dopplungen
vermieden werden. Maf3- und
Fliigeltoleranzen lassen sich
durch das seitliche Justierprofil
einfacher und schneller ausglei-
chen. Und in puncto Sicherheit
erfillt die neue Glas-Faltwand
alle Vorgaben zur Einbruchhem-
mung nach RC2.

Losung fir die
Wohnungswirtschaft

Auch fiir den Einsatz der Glas-
Faltwand als Balkonverglasung
hat Solarlux eine praxisnahe
Losung entwickelt: Der Reini-
gungsbeschlag ldsst sich kom-
fortabel ver- und entriegeln und
ermoglicht einfaches Reinigen
der Fliigelauflenseiten auch in
oberen Geschosshohen. Dank
neuer Verriegelungstechnik ist
eine  Fehlbedienung ausge-
schlossen. Die neue Sicherheits-
sperre verhindert das Herausfal-
len des Scharnierstiftes.

Gekonnt visualisiert

Der Innovationsgeist wurde auf
der BAU gerade an den Details
sichtbar. So konnte auf einer 2
x 3 Meter grofsen Touchwall mit
einfachen ~ Wischbewegungen
eine individuelle Glas-Faltwand
konfiguriert werden. Die Besu-
cher waren gleichermafien be-
eindruckt und begeistert.

Premiumfenster

Ein weiteres Produkt gldnzte auf
dem Solarlux Messestand: Das
Schiebefenster Cero. Das Ex-
ponat widmete sich ganz dem
Thema Bedienkomfort. So liefs
sich Cero mittels eines Finger-
abdruckscanners von aufien ver-
und entriegeln. Dank des neuen
Gruppensteuergerdtes Offneten
sich drei Fliigel des Exponates
in einem definierten Ablauf au-
tomatisch.

Beeindruckt war das Fachpu-
blikum auch vom passgenauen
Fliegenschutz fiir Cero. Er ist
unsichtbar im Rahmenprofil in-
tegriert und tiberspannt mit ei-
ner maximalen Hohe von 3,5
Metern bis zu 3,5 Quadratmeter
groBe Flachen. In puncto Sicher-
heit bietet Cero ein weiteres Al-
leinstellungsmerkmal: Es ist das
einzige deutsche Schiebefens-
ter auf dem Markt, das in die-
ser Grofienordnung den hohen
Einbruchschutz RC3 bietet. Zu-
satzlich erfiillt Cero mit passiv-
haustauglichen Warmedamm-
werten die gehobenen Ansprii-
che exklusiver Bauherren.

www.solarlux.de


http://www.solarlux.de/

Effiziente Hitzeabwehr ist entscheidend

Wintergarten und Glastiberda-
chungen bieten Licht, Warme,
Schutz vor Regen und zusitzli-
chen Raum. Doch damit man sie
auch durchgingig nutzen kann,
benotigen sie einen wirksamen
Sonnenschutz. Erst dann sorgen
sie laut Markisenexperte Marki-
lux fiir die gewiinschte Wohn-
qualitdt. Dessen Markisenanla-
gen lassen sich nahezu an jeder
Fassadenkonstruktion montie-
ren.

Griinde gibt es viele, ein
Haus mit einem Wintergarten
oder einem Terrassen-Glasdach
zu erweitern. Diese zusatzli-
chen, lichtdurchfluteten Glas-
rdume liegen im Trend. Doch
so schon sie sind, so schweif3-
treibend kann im Sommer die
Waérme in ihnen oder unter ih-
nen werden, sofern ein Sonnen-
schutz fehlt.

Der Markisenhersteller Mar-
kilux bietet mit einem technisch
und optisch aufeinander abge-
stimmten Programm aus Win-
tergarten- und Unterglasmar-
kisen Beschattung fiir diesen
Zweck. ,Wir bauen zwar keine
Terrassenddcher, doch unsere
Markisen, zum Beispiel die Mar-
kilux 8800, die 880 oder 879,
sind das alles Entscheidende:
eine wirksame Abwehr von zu
viel Sonne und Hitze. Denn
ohne Sonnenschutz bringt ei-
nem der schonste Wintergar-
ten oder das schicke Glasdach
nichts”, sagt Klaus Wuchner,
Vertriebsleiter von Markilux.

Markisen fiir
jeden Zweck

Die individualisierbaren Son-
nenschutzanlagen gibt es fir
verschiedene Zwecke, ob auf
oder unter Glas sowie als Ver-
tikal- oder Seitenmarkise fiir
Sicht- und Wetterschutz. Das
Design der Anlagen ist auf die
Gestalt heutiger Glaskonstruk-
tionen abgestimmt. Dabei spielt
es laut Wuchner keine Rolle,
wie die tragende Fassadenkon-
struktion fiir einen Wintergar-
ten oder ein Glasdach gestal-
tet ist. Die Markisen lassen sich
demnach an fast jeder baulichen
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Terrassen-Glasdach.

Konstruktion anbringen, um als
Sonnenschutz fiir ein konstant
angenehmes Raumklima zu sor-
gen. ,Neben einer komfortab-
len und wartungsarmen Technik
sind vor allem die Eigenschaf-
ten unserer Markisentiicher ent-
scheidend. Feinste Alupartikel
im Gewebe reflektieren ultra-
violette Strahlen, zum Beispiel
in Form von Wairmeenergie”,
so Klaus Wuchner. So bleibt die
Warme drauflen und man kann
die zusatzlichen Wohnraume
das ganze Jahr nutzen.

Bei dem Bau eines Winter-
gartens oder von Terrassen-
Glasddchern spielt ein effekti-
ver Sonnenschutz somit eine
zentrale Rolle. Und das am bes-
ten mit automatisierter Technik,
empfiehlt Klaus Wuchner, denn:
,Richtig effizient ist ein Son-
nenschutz, wenn er einen Raum
beschattet, bevor die Warme ins

Produkte

Erst ein effizienter Sonnenschutz liefert die gewiinschte Wohnqualitdt in einem Wintergarten oder unter einem

Innere gelangen konnte. Steu-
ern ldsst sich das mittels Senso-
ren und einer Technik, zum Bei-
spiel in Form einer Hausauto-

-

Markisen halten die Warme drauf3en, schiitzen vor UV-Strahlen sowie Wind und
bieten als Vertikal- oder Seitenmarkisen zusatzlich Sichtschutz.

mation, die die Markise selbst-
standig ein- und ausfahrt.”

www.markilux.com
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Produkte

Puristisch und effizient

Die Markise zeichnet sich durch extrem puristische Linien aus und ldsst
sich dank ihrer extremen Vielseitigkeit als eine perfekte Ergdnzung in

Gesamtkonzepte einbinden.

Mit der Linie Kyma vollzieht das
internationale Unternehmen
Gaviota einen weiteren Quali-
tatssprung. Die Markise zeichnet
sich durch extrem puristische Li-
nien aus und lasst sich dank ihrer
extremen Vielseitigkeit perfekt
in Gesamtkonzepte einbinden.
Das Produkt schafft den Raum,
in den es integriert wird, neu
und prégt thn mit dem exklusi-
ven, besonderen Stil der Marke
Gaviota. Gleichzeitig bereichert
es das Ambiente mit seiner ext-
remen Effizienz und seinen tech-
nologischen Leistungen.

Kyma ist ein Kassettensys-
tem mit Gelenkarmen, das auf
eine einfache Struktur mit zwei
Armen montiert werden kann,
doch ganz genauso sind Lo-
sungen mit sechs versenkbaren
Armen moéglich. Die Montage
kann mit den Armen Premium
oder Concept vorgenommen
werden — unsichtbare Gelenk-
halterungen, die in jeder Posi-
tion angebracht werden kon-
nen und hohe Prézision und
Stabilitdt bieten. Der Mechanis-
mus dieser Mehrarm-Systeme
ist mit einer absolut gerdusch-
armen, motorisierten Vorrich-
tung ausgestattet, die die Mar-
kise komplett zusammenrafft
und so in der Kassette verstaut,
dass der Stoff nicht mehr zu se-
hen ist. Die Arme sind einzieh-
bar und tragen dazu bei, den
eingenommenen Raum auf der
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lhre Dimensionen kénnen
passgenau an die unterschiedlichen
Erfordernisse angepasst werden.

Oberflache des Gebaudes maxi-
mal zu reduzieren. Diese techni-
schen Losungen minimieren die
Sichtbarkeit, gleichzeitig sind

@ sie hocheffizient und garantie-
ren den Schutz des Stoffes und
3 in optimaler Weise auch der ge-
samten Struktur.

Kyma Premium ist ideal fiir
die Mafie 6 x 3 Meter und liegt
voll auf der Hohe der neues-
ten Markttrends. Ein besonde-
res Detail sind auch die Arme,
die vom Stoff separiert sind,
um eine ldngere Lebensdauer
zu erzielen. Kyma Concept ist
ein System auf hohem Niveau,
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Mit dem Kassettensystem sin
Armen moglich.

ausgestattet mit den technisch
fortschrittlichen Armen Con-
cept. Es bietet die Mdglichkeit,
die Ausstattung der Markise zu
erweitern: eine raffinierte, mo-
dulierbare  LED-Beleuchtung,
die in die Arme integriert ist, be-
leuchtet das Ambiente diskret
mit verschiedenen Lichtstarken
und schafft so eine angenehme,
warme und wohnliche Atmo-
sphére. Die Markise Kyma kann
das Umfeld aufwerten und in-
tegriert sich mit dem extremen
Purismus ihrer Linien in jeden
architektonischen Stil.

Das System bietet eine vielfdltige Auswahl unterschiedlicher
Méglichkeiten der Montage hinsichtlich der Mafie und der ver-
tikalen oder horizontalen Befestigung.

2 Arme — 6 x 3,50 Meter (BXT) ohne Verbindungsset

3 Arme - 7 x 3,50 Meter (BXT) ohne Verbindungsset

3 Arme — 9 x 3,50 Meter (BXT) mit Verbindungsset

4 Arme — 12,5 x 3,50 Meter (BxT) mit Verbindungsset

6 Arme — 14 x 3,50 Meter (BxT) mit Verbindungsset

Ebenso verleiht Kyma auch 6f-
fentlichen Rdumen eine einzig-
artige Personlichkeit, da sie ihn
ganz im aktuellen Trend des
Outdoor Living und des Urban
Design gestaltet. Diese Mehr-
arm-Linie wurde auch fiir die
Abdeckung grofler Raume wie
Restaurants und Lokale im All-
gemeinen entwickelt. Thre Di-
mensionen koénnen passgenau
an die unterschiedlichen Erfor-
dernisse ausgedehnter Flichen

d Losungen mit bis zu sechs versenkbaren

und Areale angepasst werden.
Die Flexibilitit des Systems er-
moglicht es, Profile von 7 Me-
ter bis zu einer Abdeckungs-
breite von 14 Meter und 3,5
Meter Tiefe zu verbinden, dank
eines Verbindungssets und ei-
ner Kassette, die jede Art der
Installation erlaubt. Die Mar-
kise ist absolut vielseitig und
kann an Fenstern, Tiiren, Patios
und Terrassen angebracht wer-
den. Diese Eigenschaft macht
aus dem Sonnenschutzsystem
eine ideale Losung, die von Ar-
chitekten und Designern fiir die
Auflengestaltung ~ empfohlen
wird. Mit der Vielzahl techni-
scher Losungen, der Kreativitdt
und ihrem edlen Stil passt sich
die Produktlinie Kyma Gaviota
auf individuelle und exklusive
Weise jedem Wohnraum und je-
dem privaten oder offentlichen
Geschaftsraum an.

www.gaviotasimbac.com


http://www.gaviotasimbac.com/

Vielfaltiges Angebot an Formen ist gefragt

v

Gleich drei Markisen bietet der Markisenspezialist ab jetzt auch mit eckiger Tuchkassette an und greift damit den Trend
hin zu kantigem Design beim Einrichten und Gestalten auf.

Lange Zeit waren vorwiegend
runde Formen in der Welt des
Einrichtens und Gestaltens an-
gesagt. Doch nun scheint glei-
chermaflen das Eckige wieder
beliebt zu sein. Auch die Mar-
kisenwelt greift diesen Trend
auf und so bietet der Herstel-
ler Markilux gleich mehrere
Modelle zusitzlich mit eckiger
Tuchkassette an.

Verglaste  Terrassendécher
sind beliebt, denn sie schiitzen
wihrend der warmen Jahreszeit
vor Regen und, mit einem texti-
len Sonnenschutz ausgestattet,
ebenso vor Hitze, blendendem
Licht und Schall. Markisenspe-
zialist Markilux hat seine Un-
terglasmarkise zu diesem Zweck
erst im vergangenen Jahr mit
ganz neuer Technik versehen.
Die Tuchkassette behielt aber
vorerst ihr rundes Profil. Doch
seit Ende des vergangenen Jah-
res gibt es die Markise aufSer-
dem mit neuer eckiger Kassette.

,Warum neben der bisheri-
gen runden nun auch noch eine
eckige Variante, wird sich man-
cher fragen. Die Antwort hier-
auf lautet: weil heutzutage Viel-
falt gewliinscht ist. Jeder mochte
sich mit seinen Vorlieben so in-
dividuell wie moglich ausdrii-
cken konnen”, erklart Michael
Gerling, technischer Leiter von
Markilux. Manche Menschen
bevorzugen eher das Weiche,

Organische - andere dage-
gen kubische Formen, wie man
sie heute bei vielen modernen
Hausern sieht. Das Kantige ist
tiberdies ein Ausdruck fiir Stabi-
litdt und Sicherheit, das Runde
symbolisiert dagegen Perfek-
tion und Dynamik. ,Wir versu-
chen, auf die Anspriiche unserer
Kunden einzugehen und jedem
seine personliche Wahl zu las-
sen”, so Michael Gerling.

Andere Form, gleiche
Technik, gleicher Preis

An der Technik, dem Grofien-
raster, dem Befestigungspro-
gramm oder dem Preis der Mar-
kise dndere sich dadurch nichts.
ODb rund oder eckig, beide Mo-
delltypen lassen sich zum Bei-
spiel mit einer dezent leuchten-
den LED Line an den Fithrungs-
schienen und am Tuchstiitzrohr
ausstatten, an dem man eben-
falls LED Spots befestigen kann.
Bei der eckigen Variante lassen
sich die Spots zusétzlich an der
Kassette anbringen. Allerdings
muss man das Beleuchtungssys-
tem sofort mitberiicksichtigen,
da es nicht nachtrdglich mon-
tiert werden kann.

Viel Spielraum

Doch nicht nur die Unterglas-
markise erfreut sich tiber For-

menzuwachs. Die Kassetten der
anndhernd baugleichen Verti-
kalmarkise fiir grole Fenster-
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Produkte

flichen und der kleinen Winter-
gartenmarkise des Herstellers,
die Markilux 776 und 770, gibt
es ebenfalls seit Ende 2016 mit
eckigem Profil. Auch bei diesen
Markisen sind Technik und Preis
mit der bisherigen Ausfithrung
identisch. ,Alle drei Markisen-
modelle eint zugleich, dass das
Markisentuch durch spezielle
wartungsarme ~ Gasdruckfeder-
Elemente in der Ausfallschiene
besonders gut gespannt ist. Und
fir eine geschlossene Optik
von Tuch und Fiihrungsschie-
nen bieten wir auf Wunsch un-
ser Tracfix-System an”, sagt Mi-
chael Gerling. Die verschiede-
nen Funktionen und die neue
Auswahl an Formen gibt dem
Kunden nun noch mehr Spiel-
raum, seine Markise wunschge-
maf zu gestalten.

www.markilux.com

www.becker-antriebe.de

GEMEINSAM

Frank
Wolfgang

... bilden eins von vielen
Top-Teams bei Becker,
fr Kunden mit speziellen
Anforderungen an
Produktlésungen. Wozu
Entwicklung und Vertrieb
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nau begeistern.

Frank Kosch,
Becker Entwickler

Wolfgang Hanna,
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Minimale Grofie, maximaler Nutzen

Die neuen MicroTex-Rollos von
Kadeco wirken sowohl uner-
wiinschten Blendungen am Ar-
beitsplatz als auch der Aufhei-
zung von Raumen entgegen. Je
nach Intensitdt der Einstrahlung
und der Himmelsrichtung der
Fenster, lassen sich die Rollos mit
verschiedenen Folien oder Ge-
weben an die Situation vor Ort
anpassen. Ob beispielsweise mit
transparenten Folien die Sicht-
verbindung nach auflen aufrecht
erhalten werden soll oder mit
dichten Geweben ein maximaler
Blend- bzw. Sichtschutz erzielt
werden mochte — MicroTex bie-
tet fiir diese Anforderungen eine
perfekte Auswahl.

Die einteilige, eckige Kassette
hat einen Querschnitt von 34 x
33,5 Millimeter und ist seitlich
mit Kunststoff Endkappen ver-
schraubt. Die Befestigung der

Je nach Intensitdt der Einstrahlung und der Himmelsrichtung der Fenster,
lassen sich die Rollos mit verschiedenen Folien oder Geweben an die Situation

vor Ort anpassen.

Kassette erfolgt tiber eine Steck-
verbindung auf den Seitenfith-
rungsprofilen, welche in unter-
schiedlichen Ausfiihrungen zur
Verfligung stehen. Die Bedie-
nung erfolgt iiber ein Kettenzug-
getriebe mit Abrollsicherung zur

Neuer Gastroschirm

*
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stufenlosen Positionierung des
Behangs.

Kadeco bietet vier verschie-
dene Seitenfithrungsprofile fiir
die unterschiedlichen Montage-
varianten an. Die bereits werk-
seitig aufgebrachten, speziel-

—

Mit dem neuen Sonnenschirm kénnen in der Gastronomie Freiflachen bis in den letzten Winkel ausgenutzt werden.

Mit Big Ben Freestyle bietet Ca-
ravita seit 2017 einen professi-
onellen Gastroschirm mit voll-
kommen frei bestimmbarer
Form an. Mit dem neuen Son-
nenschirm koénnen die in der
Gastronomie vorhandenen Frei-
flichen bis in den letzten Winkel
ausgenutzt werden. Auch Ter-
rassen mit Mauervorspriingen
oder Hausecken ohne rechte
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Winkel kénnen so optimal be-
schattet werden.

,Der Kunde schickt uns sei-
nen Entwurf, wir prifen die
technische Machbarkeit, und
am Ende wird der Sonnen-
schirm exakt nach Mafs gefer-
tigt. Zum Beispiel mit Ausspa-
rungen oder dezentral versetz-
tem Mast”, sagt Geschéftsfiih-
rer Michael Caravita. ,Mit Big

Ben Freestyle bieten wir unseren
Kunden also ein flexibles und
professionelles Konzept fiir Be-
schattung und Wetterschutz bis
zu 36 Quadratmetern.”

So wie die Standard-Modelle
der Big Ben Serie, verfligt auch
Big Ben Freestyle iiber eine ex-
trem robuste Konstruktion. Im
Windkanal widersteht die drei
mal drei Meter-Version des
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len Klebebander sorgen fiir eine
dauerhafte und UV-bestdndige
Fixierung der Profile auf dem
Fensterfliigel, bzw. -rahmen. Al-
ternativ konnen die Profile auch
stirnseitig oder frontal mit dem
Fensterfliigel verschraubt wer-
den.

Zwei unterschiedliche Ab-
schlussprofile stehen zur Aus-
wahl, die durch Kunststoff End-
kappen seitlich in den Schienen
gefithrt werden. Die kleinere
Ausfithrung (AF) in 12 x 11 Mil-
limeter ist ausschlieSlich fir die
Kombination mit Folien geeig-
net. Das hohere Profil (AK) in 20
x 11 Millimeter nimmt einen Ke-
der auf und kann daher sowohl
mit textilen Stoffen als auch mit
Blendschutzfolien ~ kombiniert
werden.

www.kadeco.de

Profischirms selbst Sturmwin-
den von bis zu 100 Stundenki-
lometern. Optional integrierte
LED-Leuchten spenden ange-
nehmes Licht, so dass die Ter-
rasse auch am Abend noch ge-
winnbringend genutzt werden
kann. Mit dem optional integ-
rierten Heizsystem ist das so-
gar bis in die kalte Jahreszeit hi-
nein moglich. Die Verkabelung
fir Licht und Heizung verlauft
unsichtbar und geschiitzt im
Inneren des Aluminiumgestan-
ges. Auch die Farbe des Schirms
kann frei gewdhlt werden.
Hochwertige Acrylstoffe werden
in tiber 100 Farben verarbeitet
und das Gestdnge ist sogar in
itber 200 RAL-Farben lieferbar.
Weitere Extras wie Regenrinnen,
Seitenwénde und individuelle
Werbeaufdrucke machen Big
Ben Freestyle zum hochindivi-
duellen Alleskénner.

www.caravita.eu
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Produkte

Plastik aus dem Meer: Zweites Leben als Sonnenschutz

Die Weltmeere sind als Lebens-
raum einzigartig. Doch mehr als
funf Billionen Stiicke an Plas-
tikabfall im Wasser bringen die
Bewohner der Ozeane téglich
in Gefahr. Mit alternativen Lo-
sungsansdtzen kann die Wirt-
schaft einen Beitrag zum Er-
halt der Meere leisten. Warema,
der europaische Marktfiihrer fiir
technische ~ Sonnenschutzpro-
dukte, bietet seinen Kunden jetzt
innenliegenden ~ Sonnenschutz
aus Sea-Tex, einem Stoff aus re-
cycelten  Plastikgegenstanden
aus dem Ozean.

,Mit unseren Produkten aus
Sea-Tex erfiillen wir gleicherma-
en unseren Anspruch an Qua-
litdit und Nachhaltigkeit”, sagt
Thomas Kniittel, Leiter Produkt-
management  Innenliegender
Sonnenschutz bei Warema. ,Uns
ist es wichtig, nicht nur mit un-
seren Sonnenschutzlésungen zu
mehr Energieeffizienz und ei-
nem gesunden Raumklima bei-
zutragen, sondern uns auch dar-

() owaiopp

Die Produkte sind aus wiederverwerteten Materialien gefertigt und haben dank
ihrer Strapazierfahigkeit eine lange Lebensdauer.

iiber hinaus fiir eine lebenswerte
Zukunft zu engagieren. Unsere
Sea-Tex Produkte passen zu un-
serem Ansatz, denn sie sind aus
wiederverwerteten = Materialien
gefertigt und haben dank ihrer
Strapazierfahigkeit eine lange
Lebensdauer.”

Das Plastik zur Herstellung
von Sea-Tex wird an Strdnden
und Kiistenstreifen in der gan-
zen Welt gesammelt. Es wird zu
Fdaden verarbeitet, die zusam-

men mit anderen Fasern zu dem
juflerst robusten Sea-Tex Stoff
verwoben werden. Dieser erfiillt
aber nicht nur die Anforderun-
gen an Reifdfestigkeit, sondern
besitzt auch die Okotex-Zertifi-
zierung und ist PVC- sowie Ha-
logen-frei. Zu seinen wichtigs-
ten Eigenschaften gehort zudem,
dass er nach der B1 Brandschutz-
klasse schwer entflammbar so-
wie antistatisch ist und sich fiir
eine feuchte Umgebung eignet.

Nachhaltigkeit in ihrer
schonsten Form

Warema fertigt aus Sea-Tex in-
nenliegende Sonnenschutzpro-
dukte, die attraktiv aussehen
und einen zuverldssigen Blend-
schutz bieten. Zur Auswahl ste-
hen Kassetten- sowie Trédger-
Rollos in unterschiedlichen Gro-
Ben und Ausfiihrungen, die sich
komfortabel manuell bedienen

lassen. Ebenso gibt es Rollos fiir
Wintergirten und Atrium, die
mit einem 230 Volt-Elektroan-

Fiinf dezente Naturtone umfasst die Farbpalette.

trieb ausgestattet sind und tiber
einen Gegenzug in Position ge-
halten werden. Zudem fiihrt
Warema Flachenvorhdnge und
Vertikal-Jalousien als Raumtei-
ler oder Sichtschutz an Fenstern
und Tiren aus dem nachhalti-
gen Material. Die Farbpalette,
die finf dezente Naturtone um-
fasst, reicht von dunklem , Gra-
phite” iiber ,Sand”, ,Haze” und
,Pearl” bis zu ,White”.

www.warema.de
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Frische Optik fiir den dekorativen Energiesparhelfer

Die neue Kollektionskarte umfasst insgesamt 30 neue Wabenplisseestoffe.

Die Erfal Stoffauswahl fiir Wa-
benplissees erhdlt im Frithjahr
2017 ein Update. Eine Kollekti-
onskarte mit dreifiig neuen Stof-
fen vergrofert die Auswahl auf
insgesamt 160 Wabenplissee-
stoffe. Besonderheiten sind Ge-
webe mit innenliegender Per-
lexbeschichtung sowie moderne
Muster. Die Farbauswahl ist
nachfrageorientiert und an ak-
tuelle Trends angepasst. Pudrige
Pastelltone treffen auf Jeansblau

L]

und Rost, sowie dezente Beige-
und Graunuancen.

Eine Crepp-Qualitdt, wel-
che bereits in Unifarben sehr
beliebt ist, bietet Erfal ab sofort
auch mit einem extravagan-
ten, grafischen Muster an. In je-
der der vier Farben wird dieser
Designstoff mit Facetteneffekt
zum Blickfang am Fenster. Vlies-
Stoffe sind nicht nur besonders
stabil, sondern begiinstigen die
raumakustikférdernde Wirkung
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Neue Stoffqualitdten und attraktive Muster sorgen fiir mehr Auswahl.
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von Wabenplissees. Ab sofort Gestal-

sind bei Erfal bedruckte Vlies-

abwechslungsreichen
tungsideen.
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Die Kollektionskarte ist farbharmonisch und kombinationsfreundlich
zusammengestellt.

L]
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materialien mit floralem Dessin
erhéltlich. Das dezent-verspielte
Muster lockert die gleichméfSiige
Wabenstruktur auf.

Ein weiteres Highlight ist der
Stoff ,Bergamo” mit einer ele-
ganten Optik, welche je nach
Lichteinfall dezent schimmert.
Die raffinierte Gewebestruktur
begeistert mit changierenden
Matt-Glanz-Reflexionen, die
teils metallisch anmuten. Sechs
frische Farbtone inspirieren zu

Sowohl halbtransparente als
auch verdunkelnde Stoffqualita-
ten sind auf der neuen Kollekti-
onskarte zu finden. Die Stoffaus-
wabhl ist aufeinander abgestimmt
und kombinationsfreundlich zu-
sammengestellt. So lassen sich
zum Beispiel farblich harmonie-
rende Tag-Nacht-Anlagen um-
setzen, um Riume flexibel und
individuell zu beschatten.

www.erfal.de
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Sonnenschirme —multifunktional und platzsparend

Ob auf der Hotelterrasse, im
Garten, am Pool oder auf dem
Balkon — Glatz hat fiir jeden Ort
die optimale Schattenlésung
und bietet zu jedem Sonnen-
schirmtyp passendes Zubehor.

Zu den Neuheiten und High-
lights 2017 zéhlen der platzspa-
rende Alu Smart, die hochfunk-
tionalen Freiarmschirme Sun-
wing C+ und Sombrano S+ neu
mit graphitgrau pulverbeschich-
teten Gestellen sowie die Mo-
delle Fortello LED und Fortello
in neuen Grofsen.

Samtliche Glatz-Modelle
iiberzeugen nicht nur in puncto
Design, UV-Schutz und Schwei-
zer Qualitdt, sondern vor allem
durch ihren multifunktionalen
Einsatz im Outdoorbereich.

Als Neuzugang in der Glatz-
Familie hat der Alu Smart als
einer der kleinsten im Schirm-
sortiment viel zu bieten. Die-
ses Modell eignet sich fiir ver-
winkelte Balkone und bei en-
gen Platzverhaltnissen. Mittels
ergonomischem Schieber ldsst
sich sein Schirmdach leicht 6ff-
nen sowie schlieffen und steht
dort, wo Schatten benétigt wird.
Ob Klinker- oder Betonfassade,
der Alu Smart passt sich dem
jeweiligen Baustil an und sorgt
mit seiner eleganten, leicht ge-
bogenen Stoffkante fiir ein mo-
dernes Flair. Stabil konstruiert,
reflektiert das natureloxierte
Aluminium-Gestell mit einem
profilierten Mast dezent die
Farbstimmung der Umgebung.
Sein Stoffbezug ist auswechsel-
bar und dank flexibler Streben-
enden selbstspannend.

Schattenspender

Die multifunktionalen Alumi-
nium-Freiarmschirme Sunwing
C+ und Sombrano S+ sind die
Dauerbrenner bei Glatz — und
viel mehr als 360 Grad-Schat-
tenspender.

Der Freiarmschirm Sunwing
C+ punktet in Sachen Ergono-
mie sowie Design. Sein Sonnen-
dach lasst sich mit selbstarretie-
rendem Kurbelantrieb und inte-
grierter Lenkstange beidseitig in
18 Grad-Schritten bis 90 Grad
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Das Unternehmen hat fiir jeden Ort die optimale Schattenlosung und bietet zu jedem Sonnenschirmtyp passendes Zubehér.

einstellen und dank rundem
Mast im Sockel um 360 Grad
drehen.

Auf dem Markt ist der Som-
brano S+ der einzige Freiarm-
schirm, der sich beim Kurbel-
drehen automatisch 6ffnet und
horizontal ausrichtet. Mit der
abnehmbaren Handkurbel lasst
sich das Dach spielend leicht
ein- und ausfahren und kann
dank Lenkstange auf beiden Sei-
ten 54 Grad in 18 Grad-Schritten
geneigt und in der Wunschposi-

tion fixiert werden. Dartiber hi-
naus ldsst sich der Sombrano S+
mittels kugelgelagertem Dreh-
fuss um 360 Grad drehen.

Seit 2017 sind die Gestelle
beider Modelle in den Stoffklas-
sen 4 und 5 sowohl natureloxiert
als auch neu in graphitgrau pul-
verbeschichtet erhaltlich. In der
easy-Collection stehen der Sun-
wing C+ und der Sombrano S+
mit einem graphitgrauen pul-
verbeschichteten Gestell in der
Stoffklasse 2 zur sofortigen Mit-

Das Dach dieses Schirm ldsst sich spielend leicht ausfahren.

nahme beim Glatz-Handler be-
reit.

Schirme fiir
Tag und Nacht

Mit den  Sonnenschirmen
Fortello LED und Fortello trifft
Glatz die goldene Mitte und
deckt samtliche Bediirfnisse in
der Hotellerie und Gastrono-
mie ab. Aufgrund des gegen-
laufigen  Servo-Offnungsprin-
zips sind beide Modelle leicht
zu handhaben, lassen sich dank
zweiteiligem, profilierten Mast
und geringem Gewicht miihe-
los tragen und vielerorts einset-
zen. Schiitzt der Fortello LED
tagstiber vor Sonne und Regen,
sorgt er abends dank in den
Streben integrierter LED-Strei-
fen fiir ein warmweifles Licht —
wahlweise in zwei Helligkeits-
stufen einstellbar. Damit macht
er die Nacht zum Tag. Ob in der
Bar oder im Biergarten platziert,
ist eins dabei sicher: Die wind-
robusten und stabilen Schirm-
typen Fortello LED und Fortello
erfiillen samtliche Anspriiche in
der Gastro-Szene.

ww.glatz.ch
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Erfolgreicher Kundendialog

,Mit unseren Co-Creation-Projekten, dem
neuen E-Commerce-Partnermodell und
dem Innovation Center ist es gelungen, die
Besucher von den Vorteilen eines kunden-
zentrierten Unternehmens zu iiberzeugen”,
resiimiert Geschiftsfithrer Kai Teckentrup
den Verlauf der diesjahrigen BAU. Neben
dem intensiven Kundendialog prasentierte
der Tiiren- und Tore-Spezialist Teckentrup
aus Verl mehrere Innovationen — unter an-
derem eine neue Garagentor-Zarge, ein
neues Schnelllauftor und der Prototyp ei-
ner modularen, vielfach einsetzbaren Ab-
schlusstr.

Auf der BAU 2017 hat Teckentrup die
kundenzentrierte Neuausrichtung des ge-
samten Unternehmens vorgestellt. Der Fo-
kus lag auf neuen Serviceangeboten wie
dem Prozess der Customer Co-Creation.
,Wir freuen uns tiber das durchweg posi-
tive Feedback. Schon auf der Messe kamen
von vielen Besuchern konkrete Ideen fiir
die Produktentwicklung”, erklart Kai Te-
ckentrup. Mithilfe der Co-Creation entste-
hen zukiinftig mafigeschneiderte Losungen,
die sich am Bedarf der Kunden orientieren.
Der Ansatz umfasst sowohl das Produkt als
auch die dazugehorigen Prozesse — von der
Bestellung bis zum Service vor Ort.

Zum Thema Digitalisierung prasentierte
das Unternehmen sein neues Partnermodell
im E-Commerce — einen Web-Shop fiir Ga-
ragentore. Er ist so konzipiert, dass Bauher-

Garagentor-Asthetik 2017: Mit flachenbiindigen
Glaseinldssen erhalten Bauherren individuelle
Tore.

ren ihr individuelles Wunschtor online kon-
figurieren. Der Beratungs- und Bestellpro-
zess lauft {iber ein Online-Angebot eines
regionalen Partners, der die Abstimmung
vor Ort tibernimmt. Clou ist laut Kai Te-
ckentrup der tibersichtliche Aufbau: Ohne
Umwege gelangt der User iiber nur finf Di-
alogfelder zum Angebot inklusive Preis. ,Es
ist so einfach gehalten, wie es heute im Web
erwartet wird.”
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Stumpfer Einschlag: Dank innenliegender Bander
ist die neue, stumpfe Tiir besonders elegant —auch
als zweifliigeliges Bauelement.

Produktneuheiten

Zur Messe standen zudem
die Innovationen aus den
drei Produktsparten Home
(Garagentore), Professional
(Funktionstiiren) und Indus-
trial (Tore) im Mittelpunkt.
Bei den Garagentoren
liegt der Innovationssprung
in diesem Fall beim Auf-
bau der neuen Zarge: Durch
Vormontagen und Verein-
fachung zentraler Monta-
geschritte erfolgt der Ein-
bau in kiirzerer Zeit, und
schliefit  konstruktionsbe-
dingt Fehlerquellen aus. Mit

Kai Teckentrup: ,,Unser
kundenzentrierter Ansatz
mit Customer Co-Creation,
E-Commerce und Innovation
Center fand an allen
Messetagen viel Anklang.“

einer neuen Optik sowie individuell wahl-
baren Verglasungsméglichkeiten werden in
Zukunft die gestalterischen Spielrdume bei
CarTeck-Toren weiter steigen.

Im Bereich Tiren war die ,Customer
Co-Creation” Teil des Messekonzepts und
wurde am Beispiel einer Tiir prasentiert —
dem Prototypen einer modular aufgebau-
ten Abschlusstiir. Funktionalitdt, Design
und Konstruktion sind auf den Bedarf des
Kunden abgestimmt und ausgewdhlte Pro-
duktfeatures kénnen optional ausgewahlt
werden. AuBerdem wurde die neue Feuer-
schutz-Auflentiir ,Teckentrup 62 AE” vor-
gestellt, die es ein- und zweifliigelig als
T30- oder T90-Tiir gibt — bei der zweifliige-
ligen Feuerschutz-Aufientiir handelt es sich
aktuell um die einzige zweifliigelige Feuer-
schutz-Stahlblechtiir (T90) mit einer deut-
schen Zulassung.

In puncto Industrietor wurde das neu
entwickelte ~ Schnelllauf-Rolltor ~ prasen-
tiert, welches besonders robust und nahezu
wartungsfrei ist. Durch seine hohe Lauf-
geschwindigkeit in der Auffahrt von rund
1,5 m/s hélt es die Offenzei-
ten kurz, minimiert dadurch
Wiérmeverluste. Eine wei-
tere Neuheit ist ein Feuer-
schutzschiebetor: Das ein-
oder zweifliigelige Tor lasst
sich einfacher einbauen und
ist daher besonders 6kono-
misch.

,Design, Sicherheit, Ser-
vice — auch riickblickend
waren unsere Themen und
Produkte auf der BAU 2017
richtig gewdhlt”, zieht Kai
Teckentrup ein  positives
Messe-Fazit.

www.teckentrup.biz

Schnell montiert, Feuerschutz bis 30 Minuten: Das neue Feuerschutz-Schiebetor.
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Insektenschutz-Aufmaf’
einfach gemacht

Die neuen Funktionen wie Variantenfinder und Bestellfix in der App waren Hauptgesprachsthema auf dem

Messestand.

,Das Interesse der Besucher der BAU an un-
serem neuen Variantenfinder war grofs und
die Reaktionen darauf iiberaus positiv”, so
Norbert Neher, Geschaftsfithrer von Neher
Systeme, einer der deutschen Marktfiihrer
fir mafigefertigte Insektenschutzgitter. , Der
in die kostenlose Neher-App integrierte Va-
riantenfinder ermdglicht es unseren Kun-
den, stets die passende der tiber 400 Neher-
Varianten zu ermitteln. Und das ohne sie
kennen zu miissen. Man beschreibt ein-
fach die Einbausituation und das Programm
schlagt mogliche Produkte vor.”

Das Aufmaff von Insektenschutz-Ele-
menten zum Nachriisten gehorte bisher zu
den schwierigsten Disziplinen im Bauele-
mente-Bereich. Man musste die Produkte
und Thre Funktionsweise gut kennen, da-
mit die passende Variante gewéhlt wird. Der
neue Variantenfinder von Neher vereinfacht
diese Arbeit, macht sie schneller und vor al-
lem sicherer. Nach fast drei Jahren Entwick-
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Die seitliche Gewebefiihrung des Elektrorollos
sorgt fiir einen sicheren Riickhalt auch bei Sturm.

lungszeit soll er ab April 2017 im Appstore
von Apple und im Playstore von Google
verfiigbar sein. Die Windows-Version gibt
es auf der Neher-Webseite zum Download.
Die neue Neher-App beinhaltet dann den
gesamten Katalog und den Variantenfinder.
Zudem bekommt der Handler mit Bestellfix
die Moglichkeit, die ermittelte Variante ein-
zugeben, anzubieten und zu bestellen. Da-
mit schliefst Neher die letzte Liicke in sei-
ner digitalen Auftrags-Prozesskette vom
Héndler tiber den Produzenten bis hin zum
Systemgeber. ,Wir sind der festen Uberzeu-
gung, dass es in Zukunft immer wichtiger
wird, neben einem hervorragenden Pro-
dukt eine Organisation zu haben, die eine
schnelle, sichere und fehlerfreie Auftragsab-
wicklung moglich macht. Denn die Ansprii-
che der Kunden an Qualitdt, Geschwindig-
keit und Individualitdt werden weiter wach-
sen”, meint Norbert Neher.

Zwei allgemeine Trends der BAU 2017
waren die Integration von Produkten in
Smart-Home-Losungen und die Tendenz
zu immer groferen, transparenten Produk-
ten. Mit der Uberarbeitung seines Insekten-
schutz-Elektrorollos versucht Neher diesen
beiden Trends gerecht zu werden. Neue Be-
dienungskonzepte vom Schalter iiber Funk
bis hin zur App lassen sich nun auswahlen.
Bedingt durch ein verbessertes Zip-Riick-
haltesystem kénnen jetzt noch grofiere Ele-
mente bis fiinf mal vier Meter gebaut wer-
den. Die neue, optionale Fiihrungsschiene
mit einer Front-Ansichtsbreite von nur noch
22 Millimetern ist ideal auf sehr schmalen
Fensterprofilen einsetzbar.

www.neher.de
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Umsatzsteigerung zum Vorjahr

Mit einem Rekordumsatz von 65,9 Milli-
onen Euro blickt die Schlotterer Sonnen-
schutz Systeme GmbH auf ihr bisher erfolg-
reichstes Geschaftsjahr zuriick. Im Vergleich
zum Vorjahr erzielte Osterreichs Marktfiih-
rer fiir aulenliegenden, nichttextilen Son-
nenschutz 2016 ein deutliches Umsatzplus
von rund 21 Prozent (2015: 54,6 Millionen).
Auch im Export konnte das Tennengauer
Unternehmen einen starken Zuwachs von
20 Prozent verzeichnen. Fiir 2017 ist eine
Kapazitatserweiterung geplant: Rund 9 Mil-
lionen Euro investiert Schlotterer in den
Ausbau des Firmenstandorts in Adnet, die
aktuelle Belegschaft soll mit 30 neuen Mit-
arbeitern verstarkt werden. Nach einer letz-
ten Optimierungsphase bringt Schlotterer
2017 nun auch das innovative Blinos Rollo
auf den Markt. Das erste Auflenrollo zur
bohr- und schraubenlosen Montage ist die
ideale Sonnenschutzlésung fiir Mieter.

Die optimistischen Prognosen fiir 2016
haben sich voll und ganz erfiillt: Mit einem
Gesamtumsatz von 65,9 Millionen Euro
verzeichnete Schlotterer das bisher erfolg-
reichste Geschaftsjahr seit seiner Griindung.
Das Umsatzwachstum konnte im Vergleich
zum Vorjahr um beeindruckende 21 Prozent
gesteigert werden (Umsatz 2015: 54,6 Mil-
lionen Euro). ,Nach der positiven zweiten
Jahreshalfte 2015 waren wir fiir 2016 bereits
sehr zuversichtlich. Aber eine Steigerung
von 11 Millionen Euro war selbst fiir uns
eine Uberraschung”, freut sich Schlotterer-
Geschiftsfiihrer DI Peter Gubisch. Schlotte-
rers Hauptmarkte, Osterreich und Deutsch-
land, zeigten mit einem Umsatzplus von
jeweils tiber 20 Prozent ein vergleichbares
Wachstum und auch im Export konnte der
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Die beiden Geschiftsfiihrer Peter Gubisch (li.) und Wolfgang Neutatz freuen sich iiber die Umsatzsteigerung.

Salzburger Sonnenschutzhersteller einen
erfreulichen Zuwachs von 20 Prozent erzie-
len. ,Innerhalb der einzelnen Produktgrup-
pen waren unsere Rollldden mit einem Plus
von 25 Prozent besonders umsatzstark, da-
hinter rangiert die Produktpalette der Raff-
storen, die sich mit einem Wachstum von 20
Prozent ebenfalls erfreulich gut entwickelt
haben”, so Peter Gubisch.

Start-up-Unternehmen

Zu den jiingsten Erfolgen von Schlotterer
zdhlt die 2016 erfolgte Entwicklung eines
revolutiondren Sonnenschutzsystems: ,Es
handelt sich um die ideale Sonnenschutz-
16sung fiir Mieter”, ist Peter Gubisch tiber-
zeugt. Die meisten Vermieter erlauben ihren
Mietern die Montage eines aufienliegen-
den Sonnenschutzes nicht. Der Grund ist,
dass herkémmliche Systeme angeschraubt
werden miissen und diese entweder das
Fenster oder die Bausubstanz beschadigen.
Viele Mieter greifen daher zu innenliegen-
den Systemen, die zwar die Blendung redu-
zieren, aber keinen wirksamen Schutz vor
Uberhitzung bieten. ,Zusammen mit dem
innovativen Start-up-Unternehmen Blinos
aus Wiener Neustadt haben wir das erste
Auflenrollo zur schraubenlosen Montage
entwickelt: das Blinos Rollo. Es wird mit-
tels patentierter Klemmvorrichtung auf den
Fensterrahmen montiert, die auch bei Wind
und Wetter verldsslich halt. Fiir die Montage
muss weder gebohrt noch geschraubt wer-
den — Fenster, Fensterrahmen oder Fassa-
den werden nicht beschadigt”, erklart Peter
Gubisch die Vorteile des innovativen Son-
nenschutzsystems. Das anthrazitfarbene

| & Fiberglasgewebe des Rollos reduziert den

& Wérmeeintrag im Sommer um 90 Prozent,

: 3 lasst dennoch in etwa 20 Prozent des Tages-

2 lichts in den Raum und erméglicht zugleich

§ eine gute Durchsicht nach draufSen. Das au-

T Renliegende Blinos Rollo lasst die Hitze gar

S nicht erst bis an das Fenster heran. Im Ver-
gleich dazu: Mit einem Innenrollo gelangt
rund 75 Prozent der Sonnenstrahlung und
somit ein Vielfaches an Warme durch das
Fenster in den Raum.

Markteinfiihrung

Um den hohen Qualitdtsanspriichen von
Schlotterer zu entsprechen, musste die fiir
2016 geplante Markteinfithrung des Bli-
nos Rollo verschoben werden. ,Die vor-
genommenen Anderungen betrafen nur
Kleinigkeiten, wie etwa die Schnittqualitat
des Stoffes. Diese minimalen Optimierun-
gen waren jedoch notwendig, um die ho-
hen Qualitatsstandards von Schlotterer zu
gewdhrleisten. Wir nehmen die Verantwor-
tung, die wir in Qualitdtsfragen gegeniiber
unseren Kunden haben sehr ernst”, nennt
Peter Gubisch die Griinde fiir die Verschie-
bung. Ab Marz 2017 ist das Blinos Rollo
im Sonnenschutz-Fachhandel erhaltlich,
man kann sich sein passendes Exemplar
aber auch auf www.blinos.at bestellen. Das
Rollo wird dann per Paketdienst geliefert
und lasst sich werkzeuglos und mit wenigen
Handgriffen selbst montieren.

Effizienz und Transparenz

Die erfolgreiche Entwicklung und Herstel-
lung intelligenter Sonnenschutzlosungen
wie dem Blinos Rollo oder dem Tageslicht-
raffstore RetroLux bedarf besonderer Pro-
duktionslosungen. Als innovatives Unter-
nehmen setzt Schlotterer bereits seit einiger
Zeit auf einen hohen Digitalisierungsgrad
und die ganzheitliche EDV-Lésung A+W
Cantor. ,Durch die Verwendung der Bran-
chensoftware genieflen wir entscheidende
Produktivitdtsvorteile — die Vernetzung
reicht von der Auftragserfassung iiber die
Produktions- und Maschinensteuerung bis
hin zum Versand. Die gesamten Abldufe in-
nerhalb der Produktion haben sich dadurch
erheblich beschleunigt”, beschreibt Wolf-
gang Neutatz die Vorteile der Digitalisierung
im Unternehmen.

2017 geht Schlotterer noch einen Schritt
weiter und bietet seinen Kunden kiinf-
tig einen hochmodernen Webshop. Fiir die
Vertriebspartner von Schlotterer liegen die
Vorteile im iibersichtlichen Konfigurations-
und Bestellprozess: Produktvarianten kon-


http://www.blinos.at/

i

Die Montage des neuen Auf3enrollos erfolgt mittels einer patentierten

Klemmvorrichtung.

nen beliebig modifiziert und durchkalku-
liert werden, entsprechende Abbildungen
ersetzen vage Vorstellungen der Kunden.
Schlotterer bietet seinen Handelspartnern
im Verkaufsprozess damit eine hohe Trans-
parenz, auch die Bestellung erfolgt einfach
per Klick. , Die Vorteile liegen auf der Hand!
Alle Produktausfithrungen konnen sehr
iibersichtlich konfiguriert werden — Zalando
war unser Vorbild — und im Hintergrund er-
folgen die Plausibilitatspriifungen. Fehlbe-
stellungen werden somit ausgeschlossen.
Die direkte Dateniibernahme aus dem Web-
shop bringt Einsparungen bei der Auftrags-
abwicklung, die wir mit einem Bonus von
einem Prozent an unsere Kunden weiterge-
ben”, so Wolfgang Neutatz.

30 Mitarbeiter eingestellt

2016 beschiftige der Sonnenschutzher-
steller 400 Mitarbeiter und damit 30 Per-
sonen mehr, als im Geschiftsjahr 2015.
,Die Wachstumsperspektiven fiir 2016 ha-
ben sich deutlich bewahrheitet, weshalb
wir im vergangenen Jahr unser Team wei-
ter ausbauen konnten” freut sich Schlot-
terer-Geschaftsfiihrer Wolfgang Neutatz.
2017 soll die Belegschaft weiter verstarkt
werden: Wir planen die Einstellung weite-
rer 30 Mitarbeiter in diesem Jahr, zusétzlich
wollen wir zwei bis drei Lehrlinge aufneh-
men”, kiindigt Wolfgang Neutatz an. Aktu-
ell werden bei Schlotterer sechs Lehrlinge
zu Sonnenschutztechniker/-innen ausgebil-
det. Mit 400 Mitarbeitern ist Schlotterer ei-
ner der groBten Arbeitgeber im Tennengau.
,Wir wollen nicht nur ein groBer, sondern

einer der besten Arbeitge-
ber sein und schaffen da-
her viele Anreize fiir unsere
Mitarbeiter. Dazu gehoren
die Mitarbeiterversorgung
tiber einen Online-Jausen-
shop, Jahreskarten fiir of-
fentliche Verkehrsmittel
zum halben Preis und na-
tirlich die Beteiligung je-
des einzelnen Mitarbeiters
am Unternehmenserfolg”,
so Wolfgang Neutatz. Das
Konzept ist erfolgreich: Ne-
ben zahlreichen langjahri-
gen Mitarbeitern sind viele
bereits in zweiter Genera-
tion fiir den Sonnenschutz-
hersteller tétig.

JSJQ"OHDS

40 Jahre

Osterreichs Marktfiihrer fiir
aufienliegenden, nichttex-
tilen Sonnenschutz feierte
2016 aber nicht nur den
héchsten Umsatz aller Zei-
ten, sondern auch einen runden Geburtstag.
Neben 370 Mitarbeitern und Gésten liefen
sich auch die Firmengriinder Elisabeth und
Gerhard Hofer das Fest zum 40-jdhrigen
Jubilaum nicht entgehen. Annette Klinger,
Vertreterin des nunmehrigen Eigentiimers
IFN Holding AG (Internationales Fenster-
netzwerk), zeigte sich begeistert von der
Entwicklung des Unternehmens und den
bemerkenswerten Leistungen in den letzten
Jahren.

Sonnige Prognosen

Rund 3,7 Millionen Euro Investitionsvolu-
men flossen 2016 in den Standort Adnet.
Fir das laufende Geschiftsjahr zeigt sich
Schlotterer erneut optimistisch. ,Wir haben
uns fiir 2017 viel vorgenommen. Wir inves-
tieren vier Millionen Euro in eine komplett
neue, teilweise automatisierte und ergo-
nomisch gestaltete Rollladenfertigung und
eine weitere Million Euro in die Kapazitats-
erweiterung unserer Raffstoren-Fertigung”,
so Peter Gubisch. Zusétzliche zwei Milli-
onen Euro fliefen in die Aufstockung des
Biirogebaudes. Aufgrund der guten Wachs-
tumsprognosen und hoherer Produktions-
kapazitdten rechnet Schlotterer 2017 mit
einem Gesamtumsatz von 68,4 Millionen
Euro, was einem Umsatzplus von vier Pro-
zent entspricht. ,Das Wachstum war 2016
sehr stark und wir sind nicht sicher, ob der
Bedarf so hoch bleibt, daher planen wir fiir
2017 eher vorsichtig”, erklart Peter Gubisch
die bedachtsame Umsatzplanung.

www.schlotterer.at

Insektenschutz

Systeme nach Mal3

> Das System flir Fachhandler
und Fertigungsbetriebe

> Alles aus einer Hand und
individuell einsetzbar

Entscheiden SIE sich fiir IHRE Nummer 1

L&mmermann Systeme GmbH & Co. KG
Tel.: +49 (0) 911 6328969 0
info@laemmermann.de

www.laemmermann.de
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Markt

Dreifach pramiertes Markisenmodell

Jahres.

Im Herbst vergangenen Jahres freute sich
Markisenexperte Markilux bereits {iber den
Erfolg seiner neuen Kassettenmarkise, die
Markilux 970. Denn schon im ersten Jahr
hatte sie zwei Designpreise ergattert. Und
nun folgt Anfang 2017 ein dritter Preis: der
international renommierte iF Design Award.
Uber 5000 Anmeldungen aus 59 Landern
nahmen 2016 an dem Wettbewerb teil.

Hochwertige Markisen, wie die des Her-
stellers Markilux, sind laut Michael Gerling,
technischer Leiter des Markisenspezialisten,
langst aus ihrem eigenen Schatten getreten
und bieten mehr als Technik und Funktion.
Es sind Designobjekte, deren Formanspruch
sich mit anderen Designprodukten durch-
aus messen kann. Das beweist gerade das
jiingste Modell von Markilux, die Kassetten-
markise 970, sehr anschaulich. Denn fiir ihre
klare Konstruktion und puristische Form er-
hielt sie innerhalb kiirzester Zeit gleich drei
Designpreise. Aktuell wurde sie mit dem iF
Design Award pramiert. Im vergangenen
Herbst konnte sich das Unternehmen be-
reits tiber den German Design und den Plus
X Award freuen.

Fenster-App

Im Kundengesprach Verkaufschancen nut-
zen, bei Aufmafiterminen wichtige Daten
nachschauen, wéahrend der Montage Details
priifen: Bei der FeMoSo Fenster-
App, bei der Schlotterer rollcom.de
jetzt auch prasent ist, sind wichtige
Informationen und Unterlagen auf
Tablet oder Smartphone immer
verfligbar. Ordnersysteme machen
die Bedienung einfach und kom-
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Die Kassettenmarkise erhielt mit dem iF Design Award nun schon den dritten Designpreis innerhalb eines

Ein ganz besonderer Preis

,Der iF Design Award ist fiir uns immer wie-
der etwas Besonderes. Er gehort zu einem der
meist geschatzten internationalen Preise”,
sagt Michael Gerling. Die iF International
Forum Design GmbH aus Hannover be-
zeichnet sich selbst als eine der &ltesten un-
abhdngigen Design-Institutionen der Welt.
Schon seit Mitte der 1950er Jahre stellt sie ei-
nen hohen Anspruch an &sthetische Qualitét
und praktisches sowie effizientes Design. Der
Preis ist damit weltweit ein Symbol fiir exzel-
lente Formensprache und Funktion.

Gute Zusammenarbeit

Prof. Andreas Kramer aus Bremen, der diese,
wie auch viele andere Markisen von Marki-
lux, gestaltet hat, kann den aktuellen Preis
in seine Sammlung einreihen. Seit 1998 ist
es nun der zwanzigste Award, den der Pro-
duktdesigner zusammen mit Markilux er-
halten hat. Prof. Andreas Kramer, der an der
Hochschule fiir Kiinste in Bremen lehrt, weifs
dies zu schétzen: ,Fast 20 Jahre gute Zusam-

fortabel. Die gewiinschten Inhalte sind nach
Download auch dann zur Hand, wenn keine
Internetverbindung gegeben ist.

5 Die kostenlose FeMoSo Fenster-
£ App ist im App-Store (bei Apple
und Android) unter dem Such-
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Mit der Fenster-App sind wichtige Infor-
mationen und Unterlagen auf Tablet
oder Smartphone immer verfiigbar.

Hochwertige Markisen sind laut Michael Gerling
langst aus ihrem eigenen Schatten getreten und
bieten mehr als Technik und Funktion.

menarbeit tragen Friichte. Es ist ein gemein-
samer Erfolg, der uns antreibt, diesen Kurs
auch weiter zu halten”, erklart er. Denn seit
1998, dem Beginn der kreativen Partnerschaft,
erhielt mit der Markilux 970 bereits das fiinfte
Markisenmodell den iF Design Award.

Design als
Verkaufsargument wichtig

,Doch das Sammeln von Designpreisen ist
kein reiner Selbstzweck”, erklart Michael
Gerling. ,Auch exquisite Markenprodukte
verkaufen sich nicht von allein. Der End-
kunde kauft heute neben Funktion und
Qualitdt vor allem ,Optik”. Denn sie ist
auch sein Aushédngeschild.” Deshalb ist es
fiir Produkte mehr denn je wichtig, gut aus-
zusehen und dies moglichst mit einem oder
im besten Fall mehreren Awards zu doku-
mentieren. Gleichzeitig ist es nattirlich auch
ein personlicher Erfolg und wie ein Stern in
der gehobenen Gastronomie ein Motivati-
onstreiber, zukiinftig hieran anzukniipfen.

www.markilux.com

wort ,Fenster” zu finden. Unter der Rubrik
Rollladen/Raffstore/Screens/Aufienjalousien
den Namen rollcom auswéhlen und die 6f-
fentlichen Inhalte herunterladen. Anleitun-
gen und Produktinformation fiir den Fach-
mann sind tber ein Passwort abrufbar, das
tiber info@rollcom.de einfach angefordert
werden kann.

www.rollcom.de
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Ausgezeichnete
Hausautomati

on

Das LebensPhasenHaus demonstriert die Moglichkeiten moderner Hausautomation und barrierefreien

Wohnens.

Smart Home-Losungen stehen fiir die Zu-
kunft des modernen Wohnens. Im Lebens-
PhasenHaus Tiibingen, einem Projekt der
Eberhard Karls Universitdt und regionaler
Wirtschaftsunternehmen, demonstriert Au-
tomationsspezialist Somfy, was in Sachen
Barrierefreiheit alles moglich ist. Am 15. No-
vember 2016 zeichnete die Robert-Bosch-
Stiftung das Modellhaus mit dem Deut-
schen Alterspreis aus.

Das LebensPhasenHaus bietet die Mog-
lichkeit, barrierefreie Wohnkonzepte live zu
erleben und altersgerechte Assistenzsys-
teme sowie digitale Kommunikations- und
Informationstechnologien  selbst auszu-
probieren. Gemeinsam mit weiteren Part-
nern hat Somfy das Referenzobjekt aufge-
baut und mit dem internetbasierten Smart
Home-System TaHoma sowie zahlreichen
intelligenten Anwendungen ausgestattet.

Fiir umfassende Unterstiitzung im Alltag
ist gesorgt: Zeit- und sensorgesteuerte Roll-
laden schiitzen vor Sonneneinstrahlung und

———

Putnchen

FEEPT

gesundheitsbelastenden Hitzestaus, auto-
matische Beleuchtungslésungen minimie-
ren das Sturzrisiko. Ein Zugangssystem fiir
die Haus- und Nebentiir erhoht die Mobili-
tat und ermoglicht im Notfall den schnellen
Zugang fiir Helfer. Zusitzliche Offnungs-,
Bewegungs- und Rauchwarnmelder runden
das Sicherheitspaket ab.

Technische Assistenzsysteme

So bietet das LebensPhasenHaus innovative
Smart Home-Losungen fiir jede Altersstufe:
,Mit TaHoma haben wir die zentrale Rolle
bei der digitalen Steuerung im LebensPha-
senHaus tibernommen”, sagt Oliver Ril-
ling, Leiter Strategisches Produktmarketing
bei Somfy. ,Damit lassen sich bei Bedarf
technische Hilfen wie sensorgesteuerte Be-
leuchtung, Sturzerkennung und automati-
sche Notrufsysteme schnell und unkompli-
ziert vernetzen und flexibel erweitern.”

Die Jury des Deutschen Alterspreises
iiberzeugte am Tiibinger
Projekt vor allem das inte-
grative Konzept, ein alters-
gerechtes Leben in Wiirde
in den eigenen vier Wanden
zu erleichtern — und das mit
Produkten, die bereits auf
dem Markt erhéltlich sind.
Der mit 60000 Euro dotierte
Preis wurde in der Berliner
Reprdsentanz der Robert-
Bosch-Stiftung von Bundes-
familienministerin Manuela

ziny auupsng /Bunyig-yosogieqoy

Das strahlende Gewinnerteam (v. l.): Karin Goldstein (IHK
Reutlingen), Johannes Schwérer (SchwérerHaus), Ernst-Werner Briese
(Kreisseniorenrat Tiibingen), Prof. Udo Weimar (Universitét Tiibingen)
und Oliver Rilling.

Schwesig tiberreicht.

www.lebensphasenhaus.de
www.somfy.de

ALUKDN

S Y S T E M

AL-IS Insektenschutz in
seiner schonsten Form

Sicherer Schutz vor Micken und
lastigen Plagegeistern mit den
hochwertigen Insektenschutz-
Produkten aus dem Hause
ALUKON.

= Spannrahmen

* Insektenschutz-Rollos

= Dreh-, Pendel-, Plissee- und
Schiebetiiren fir ein- und
mehrfligelige Fenstertliren

= Lichtschachtabdeckungen

www.alukon.com
www.facebook.com/ALUKON
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Auszeichnung ,,Beste Marke*

Mit einer phantastischen Auszeichnung di-
rekt zum Jahresbeginn startet Duette Wa-
benplissee mit viel Elan in das Jahr 2017.
Die Leser einer bedeutenden deutschen
Fachzeitschrift wihlen jedes Jahr die besten
Unternehmen der Branche. So wurde Du-
ette Wabenplissee bei der Auszeichnung der
,Besten Unternehmen” zum zweiten Mal in
Folge zur ,Besten Marke” gekiirt. Nach den
exzellenten Ergebnissen der PBM 2016 Stu-
die, mit herausragenden Sympathiewerten
fir Duette Wabenplissee beim Endverbrau-
cher, ist diese Auszeichnung der Raumaus-
statter und Fachhéndler von ganz besonde-
rer Bedeutung. ,Diese Auszeichnung zeigt
uns, dass der Fachhandel unsere immensen
Anstrengungen zur Markenbildung nicht
nur erkennt sondern in hohem Mafie ho-
noriert. Unser Ziel ist Duette Licht-, Sicht-
und Sonnenschutz beim Endverbraucher
bekannt zu machen, als hochwertige Marke
beim Endverbraucher zu positionieren und
damit die Duette Fachhéandler in ihren Ver-
kaufsbemiihungen zu unterstiitzen und so
einen langfristigen Erfolg zu sichern. Und
hier sind wir auf einem sehr guten Weg”,
so Friedrich W. Petrat, Geschéftsfithrer von
Hunter Douglas und Initiator der Duette Er-
folgsstory.

Ausbau der
Markenkampagne

So wird die erfolgreiche Duette Endver-
braucher-Kampagne in 2017 weiter ausge-
baut. Im Mittelpunkt stehen dabei weiter-
hin die auflagenstarken Wohn-, Bau- und

1||'\c|v'llrer||1_s_|1'i'a_l.iu-nen‘r:

DUETTE® Daumenking

Die Website gibt den Endverbrauchern viele
Inspirationen und sie finden dariiber ganz einfach
die Fachhéndler.
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Friedrich W. Petrat freut sich tiber die Auszeichnung zum Unternehmen des Jahres

in der Kategorie ,,Beste Marke*.

Lifestylezeitschriften, denn Markenbildung
erfolgt vorrangig tiber die Printmedien. Von
Bedeutung ist dariiber hinaus die effek-
tive crossmediale Vernetzung mit kreativen
und innovativen Konzepten. So ist Duette
Wabenplissee Partner von Schoéner Woh-
nen sowie Living at Home und jetzt auch
Online-Partner. Das Beste aus der Welt des
Wohnens von Europas groiten Wohn- und
Lifestylezeitschriften passt zum Duette
Premium-Anspruch. Beide Online-Por-
tale kommen zusammen auf eine monatli-
che digitale Reichweite von knapp 1,9 Mio.
Nutzern. Zusitzlich werden mit dem Ver-
sand von Informations-Newslettern {iber
die beiden Plattformen direkt noch einmal
mehr als 120000 Abonnenten erreicht. Mit

der starken Online-Prdsenz von Duette
Wabenplissee auf schoener-wohnen.de und
livingathome.de wird der Bekanntheitsgrad
der Marke erhoht, gleichzeitig werden die
Vorziige des Produktes kommuniziert und
die Endverbraucher werden direkt zum
Fachhéndler in der Ndhe gefiihrt. Die Web-
site duette.de/at/ch erreicht dariiber hinaus
hunderttausende Endverbraucher und die
PR-Aktivitdten erzielen nochmals mehr als
10 Mio Kontakte pro Jahr.

www.duette.de
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Auszeichnung des
Passivhaus-Instituts

Ll
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Dr. Ulrich Lehmann und Esther Gollwitzer vom Passivhaus-Institut bei der Ubergabe der Auszeichnung.

Immer mehr Hersteller entwickeln Produkte,
die fiir den &duflerst energieeffizienten Pas-
sivhaus-Standard geeignet sind und lassen
ihre Komponenten anschliefend zertifizie-
ren. Auch Hella hat auf der BAU 2017 fiir
sein Leibungssystem Trav frame eine Zerti-
fizierung entgegennehmen koénnen. Damit
mochte der Hersteller den energiesparenden
Effekt des Produktes deutlich hervorheben
und sichtbar machen.

Dr. Benjamin Krick, Leiter der Arbeits-
gruppe Komponentenzertifizierung am Pas-
sivhaus Institut in Darmstadt, freut sich tiber
die wachsende Zahl an Zertifizierungen.
,Mit unserer Komponentenzertifizierung
unterstiitzen wir Hersteller, hochst energie-
effiziente Produkte zu entwickeln und in den
Markt zu bringen. Jedes neue Produkt tragt
aktiv zum Klimaschutz bei”, so Benjamin
Krick.

Die perfekte Integration von Fenstern
und Sonnenschutz in die Fassade stellt im
Hinblick auf Energie und Funktionalitat so-
wohl in der Planung als auch in der Mon-
tage eine grofle Herausforderung dar. Hella
hat deshalb ein System entwickelt, mit dem
die komplexe Kombination aus Fenster, Son-
nenschutz und Insektenschutz handwerklich
einfach — also schnell — und bauphysikalisch
perfekt in jede beliebige Fassade integriert
werden kann.

Die Antwort nennt der Sonnen- und Wet-
terschutzspezialist ,Trav frame”. ,Traverse”
und ,Rahmen” steckt in dieser Bezeichnung
und vereinfacht ausgedriickt bietet das Sys-
tem genau das: Um jede beliebige Fensteroft-
nung wird ein fertiger Baukasten eingebaut,
der buchstéblich nahtlos das Fenster und den
Sonnen- bzw. Klimaschutz integriert.

Qualitdt des
Leibungssystems bestatigt

Die ,BAU 2017“ Miinchen bot einen per-
fekten Rahmen fiir die Auszeichnung: CEO
Dr. Ulrich Lehmann nahm aus den Handen
von Esther Gollwitzer vom renommierten
Passivhaus-Institut fiir den Trav frame den
Award fiir Passivhaus-zertifizierte Produkte
entgegen. ,Wir sehen unseren Kurs bei der
Entwicklung nachhaltiger Produkte durch
diese Auszeichnung bestétigt”, freut sich Dr.
Ulrich Lehmann: ,Uber die strengen Prii-
fungen des ift Rosenheim hinaus belegt das
Passivhaus-Zertifikat die hohe Qualitat un-
seres Trav frame.”

Mit den Zertifikaten fiir Passivhaus-
Komponenten macht das Passivhaus Insti-
tut auch die gepriiften thermischen Kenn-
werte der Produkte sichtbar. Diese Kenn-
werte sind entscheidend, damit ein Ge-
baude spater auch die Energieeinsparung
erzielt, die durch eine valide Energiebilanz-
Software, wie zum Beispiel das Passivhaus
Projektierungspaket PHPP prognostiziert
wurde. Das bedeutet eine verldssliche Pla-
nungshilfe fiir Architekten und eine Quali-
tatssicherung fiir den Bauherrn.

Das Passivhaus Institut als unabhin-
gige Stelle priift und zertifiziert Produkte im
Hinblick auf ihre Eignung fiir den Einsatz in
Passivhdusern. Derzeit sind in der Kompo-
nentendatenbank des Passivhaus Instituts
tiber 870 zertifizierte Produkte enthalten Al-
lein im vergangenen Jahr 2016 kamen {iber
160 Zertifikate hinzu.

www.hella.info
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—— Antriebstechnik

LOXONE

Die Zukunft des
Sonnenschutzes

Festfrierschutz
Verhindert das Abreissen des
Behangs bei Frost.
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Behangldngenausgleich
Automatische Korrektur bei
gedndertem Wickelverhalten oder
Alterung des Behangs.

Hinderniserkennung
Schutz der Anlage vor
Beschadigung.

‘0‘
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Bidirektionaler Funk
Riickmeldung der Behangposition
oder bei Stérungen.

Mesh Technology
Erhéhung der Reichweite durch
Signalweiterleitung.

Loxone Smart Home Ready
Ohne zusatzliche Hardware in die
Miniserver-basierende Smart Home
Steuerung integrierbar.

QO D

Gerhard Geiger GmbH & Co. KG
Schleifmiihle 6, D-74321 Bietigheim-Bissingen
Telefon: +49 (0) 7142/ 938-0

E-Mail: info@geiger.de, Internet: www.geiger.de
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Insektenschutzaktion zum Friihjahr
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Das System wird passgenau auf den individuellen Einsatz abgestimmt.

Wer im Sommer frische Luft im Haus ha-
ben méchte, Insekten aber einen Riegel vor-
schieben will, hat mit modernen Insekten-
schutzsystemen die passende Losung. Seit

dem 15. Februar bietet Lakal seinen Kunden
in Deutschland, Osterreich und der Schweiz
attraktive Sonderkonditionen in diesem
Segment.

Eindeutig richtungsweisend

Der Bundesverband Antriebs- und Steue-
rungstechnik. Tore e. V. (BAS.T) hat es sich
zur Aufgabe gemacht, ein eindeutiges und
transparentes Qualitdtssiegel am Markt zu
etablieren. Das neue Qualitdtssiegel wird
Herstellern von hochwertigen Torantrieben,
Steuerungen und Sicherheitseinrichtungen
die fundierte Méglichkeit bieten, sich deut-
lich von Herstellern abzugrenzen, die die
hohen Anforderungen des BAS.T Qualitéts-
siegels nicht erfiillen.

Sinn und Zweck des richtungsweisen-
den Qualitdtssiegels ist es, den bestehenden
Zertifikatsdschungel transparenter und ein-
deutiger zu gestalten. Es steht ausschlief3-
lich fiir Produkte, die alle gesetzlichen und
normativen Anforderungen nicht nur er-
fullen, sondern dartiber hinaus zusatzliche
Produkteigenschaften bieten, die iiber die
iblichen Standards hinausgehen. Leider
wurde in der Vergangenheit die Erfahrung
gemacht, dass gesetzliche Vorgaben nicht
immer eingehalten werden und der Endver-
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BAS.T

CERTIFIED
QUALITY

Das Qualitatssiegel steht ausschlieBlich fiir
Produkte, die alle gesetzlichen und normativen
Anforderungen nicht nur erfiillen, sondern dariiber
hinaus zusétzliche Produkteigenschaften bieten,
die iber die iiblichen Standards hinausgehen.

braucher dies oftmals nicht klar und deut-
lich erkennen kann.

Der BAS.T startet mit der Einfithrung des
BAS.T Qualitdtssiegels eine langfristig an-
gelegte Initiative, die es dem Fachhandel
ermoglicht, Produkte, die mit dem BAS.T
Qualitatssiegel ausgezeichnet sind, als Pro-
dukte zu verkaufen, die einen iiberzeugen-

Bis zum 30. April 2017 erhalten Fenster-
und Rollladenbauer damit die Moglichkeit,
ihren Kunden eine erprobte und hochwer-
tige Losung aus einer Hand zu bieten. Das
System von Lakal wird passgenau auf den
individuellen Einsatz abgestimmt. Ob als
Spannrahmen, Drehrahmen und Rollos fiir
Fenster und Tiren, Schiebeanlagen oder
Lichtabdeckungen. Neben dem Insekten-
schutz besteht auch die Moglichkeit, die
Elemente als Pollenschutz zu nutzen. Mit
Polltec atmen Allergiker ganzjahrig auf.

,Das Thema Insekten- und Pollenschutz
wird immer wichtiger”, erklart Geschafts-
fithrer Alfons Ney. ,Die kontinuierliche Er-
warmung fithrt dazu, dass immer frither im
Jahr Insekten zu einer echten Plage werden
konnen. Die Vertriebsaktion fiir unsere Part-
ner im Handwerk gibt diesen die Méglich-
keit, den Bauherren ein schliissiges und er-
probtes System zu einem sehr interessanten
Preis anzubieten.” Zusétzlich zu den Preis-
nachldassen im Aktionszeitraum unterstiitzt
Lakal die Handwerksbetriebe mit einer
Reihe an Marketingmaterialien.

(]

www.lakal.de

% den Mehrwert hinsichtlich Sicherheit, Zu-

Z verlissigkeit und Nachhaltigkeit haben.
Auch dient das Siegel zum Schutz des Fach-
handels vor Haftungsanspriichen und un-
terstiitzt den Endverbraucher bei der Kauf-
entscheidung.

Ausschliellich Unternehmen, die den
hohen Anforderungen des BAS.T Quali-
tatsausschusses gentigen und die den an-
spruchsvollen  Zertifizierungsprozess — er-
folgreich durchlaufen, diirfen Produkte mit
dem BAS.T Qualitétssiegel kennzeichnen.
Der Qualitdtsausschuss garantiert, dass
hochste Anspriiche an die Produkte gestellt
und auch erfiillt werden. Regelmafiige Kon-
trollen sorgen zudem dafiir, dass die Quali-
tat der Produkte auch zukiinftig diesen An-
spriichen gerecht wird. Die offizielle Ein-
fiithrung des BAS.T Qualitatssiegels fiir den
Fachhandel wird Mitte 2017 erwartet.

www.bast-online.de


http://www.lakal.de/
http://www.bast-online.de/

Passivhausauszeichnung
erhalten

Dr. Benjamin Krick (l.) tibergab Michael Heidenfelder,
Entwicklungsleiter fiir den Bereich Fenster, Tiiren und
Fassaden, das Siegel auf der BAU 2017.

Auf der BAU 2017 in Miinchen hat das Pas-
sivhaus Institut Heroal das Siegel fiir den
duflerst energieeffizienten Passivhaus-Stan-
dard iiberreicht. Zertifiziert wurde das Fens-
tersystem mit der geringsten Bautiefe von
77 Millimeter im Bereich der Passivhaus
Komponenten.

Die Anforderungen an Gebdude steigen,
sowohl im Bereich der Energieeffizienz als

auch in Bezug auf Statik und in-
dividuelle Losungen. Hier bietet
Heroal das System fiir heute und
morgen. Dr. Benjamin Krick, Leiter
der Arbeitsgruppe Komponenten-
zertifizierung am Passivhaus Ins-
titut in Darmstadt, hat dies noch
einmal verdeutlicht: ,Mit unserer
Komponentenzertifizierung ~ un-
terstiitzen wir Hersteller, hochst
energieeffiziente Produkte zu ent-
wickeln und in den Markt zu brin-
gen. Jedes neue Produkt tragt aktiv
zum Klimaschutz bei.” In Bezug
auf das Fenstersystem Heroal W
77 bedeutet dies minimalen Ener-
gieeinsatz bei maximaler Energie-
einsparung durch die intelligente
Kombination von Geometrie und
Material. Das Passivhaus Institut als un-
abhéngige Stelle priift und zertifiziert Pro-
dukte im Hinblick auf ihre Eignung flir den
Einsatz in Passivhdusern und macht mit den
Zertifikaten flir Passivhaus-Komponenten
die gepriiften thermischen Kennwerte der
Produkte sichtbar.

|oossH

www.heroal.de

GlasHandbuch 2017

Der Planungsklassiker ,GlasHandbuch”
des Flachglas MarkenKreis wird jahrlich ak-
tualisiert und ist ab sofort kostenlos erhalt-
lich. Das praktische Handbuch fiir Archi-
tekten, Planer und Verarbeiter enthalt alle
aktuellen Informationen zum Fassaden-
und Raumglas-Programm, technische und
normative Werte sowie niitzliche Hinweise
iiber Glas als geregeltes Bauprodukt.

Neben einer Aktualisierung der techni-
schen Werte in den einzelnen Produktgrup-
pen sind zahlreiche Anderungen erfolgt
und Neuheiten in das GlasHandbuch auf-
genommen worden. Erweitert wurde das
Produktprogramm u. a. um die grofse Pa-
lette der reflexionsarmen Glaser, um neue
Schallddmm-Verbundglaser und um gleich-
zeitig beschuss- und durchbruchhemmende
Sicherheitsglaser.

Neben der gedruckten Version bietet der
Flachglas MarkenKreis das GlasHandbuch
auch in elektronischer Form als pdf-Datei

Die aktuelle Ausgabe des Klassikers ist ab sofort
verfiigbar.

an, die tiber die Website abgerufen werden
kann. Auch die Printausgabe kann hier be-
stellt werden, das erste Exemplar des ge-
druckten GlasHandbuchs ist kostenlos.

www.flachglas-markenkreis.de/
glasservice/glashandbuch
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Ein Arbeitgeber mit Zukunft

Nach der Ubernahme der Geschiftsleitung
durch Firmeninhaber Dr. Hans Mehringer
im Vorjahr standen 2016 bei der Spengler
& Meyer GmbH mehrere Ziele im Mittel-
punkt: So wollten die ,Muggergitterma-
cher” die Betriebsabldufe verbessern, den
Personalstamm verstiarken und mehr Um-
sédtze erzielen. Mit den Ergebnissen ist der
Geschéftsleiter zufrieden. Das Gute an den
Rahmenbedingungen ist: Die Nachfrage
nach Insektenschutzprodukten tendiert
weiterhin nach oben. Im Wettbewerb be-
haupteten sich die ,Muggergittermacher”
sehr gut und gewannen viele neue Kunden
hinzu. Trotz des Ausfalls mehrerer wichti-
ger Mitarbeiter durch ernsthafte Langzeiter-
krankungen meisterte das gut eingespielte
Team auch diese Herausforderung.

Der Umsatz lag mit 5,85 Millionen Euro
netto um 6,5 Prozent hoher als 2015. Somit
freut sich Dr. Hans Mehringer tiber drei auf-
einanderfolgende Jahre mit Rekordumsét-
zen und blickt optimistisch nach vorn: ,Fiir
2017 sehen wir die Perspektive, dass wir den
Umsatz nochmals steigern kénnen.”

Um dieses Ziel zu erreichen, setzt der
Unternehmer auf den Gewinn neuer Mit-
arbeiter. Aktuell beschéftigt die Spengler &
Meyer GmbH 45 Festangestellte, davon 30
in Vollzeit und 15 in Teilzeit. In der Hochsai-
son werden wieder etwa zehn Saisonkrafte
das Fertigungsteam ergdnzen. Dass im ver-
gangenen Jahr kein einziger Mitarbeiter
gekiindigt hat, wertet Dr. Hans Mehringer
als Indiz, dass der Inhaber- und Fithrungs-
wechsel 2015 gut gelungen ist.

Spannrahmen
sind der Renner

Die Produktpalette beim Insektenschutz
blieb bei den ,Muggergittermachern” bis
auf kleine Produktverbesserungen im Ver-
gleich zum Jahr 2015 gleich. Am starksten
nachgefragt wurden 2016 Spannrahmen fir
Fenster, also starre Gitter, die zu niedrigen
Preisen effektiven Insektenschutz bieten.
Im letzten Jahr zahlte das Unternehmen ei-
nen Stiickzahlanteil von 57 Prozent fiir die
Spannrahmen. Fiir Terrassen eignen sich am
besten Pendeltiiren, da sie wegen ihrer Be-
weglichkeit nach innen und auflen beson-
ders alltagstauglich sind.

Expansion im Blick

Fiir 2017 hat Dr. Hans Mehringer die wei-
tere Expansion des Unternehmens zu sei-
nem vorrangigen Schwerpunkt erklart. Be-
reits 2016 startete man wichtige Projekte.
Der Erwerb eines Gewerbegrundstiicks
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% lautern. Fir einen Industriekunden stattet

Dr. Hans Mehringer blickt zuversichtlich in die
Zukunft.

mit einer Grofle von drei Hektar und rund
10000 Quadratmetern Hallenflaiche war ein
erster wichtiger Schritt. Geplant ist auch
die Fertigung von Produkten, die bisher
noch nicht selbst hergestellt, sondern zu-
gekauft werden, darunter elektrische Insek-
tenschutz-Rollos. Zudem sollen die Ferti-
gungs-Kapazitdten erweitert werden.

Zusatzlich setzt die Firma in diesem Jahr
auf Kooperationen. Bereits 2016 haben die
,Muggergittermacher” den Kontakt zu
Branchenkollegen in Baden-Wiirttemberg
und im Raum Frankfurt intensiviert. Dr.
Hans Mehringer: ,Ziel ist es, durch einen
partnerschaftlichen Austausch noch schnel-
ler und besser Entwicklungsmoglichkeiten
und Verbesserungen zu erkennen und um-
zusetzen.” Dies kommt nicht nur den Ans-
bachern, sondern auch ihren zahlreichen
Partnern aus dem Handwerk und dem Bau-
nebengewerbe zugute: Sie installieren vor
Ort beim Kunden die Insektenschutzldsun-
gen.

Zwei auflergewohnliche Kundenauf-
trage, die Spengler & Meyer 2016 ausfiihren
konnte, belegen die Leistungsfahigkeit des
Betriebs. Im einen Fall handelt es sich um
die Ausstattung eines ganzen Wohnblocks
in einer amerikanischen Kaserne in Kaisers-

~
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€ man die von ihm gebauten Grofikiihlanla-

% gen mit Bliitenschutzgittern aus. Die Beson-
% derheit bestand in 2016 darin, dass dieser
jetzt zusdtzlich Elemente fiir seine Tochter-

firma in Ungarn produzieren liefs.

Ziele fiir 2017

Fir das laufende Jahr erhofft sich Dr. Hans
Mehringer eine deutliche Steigerung der
Ergebnisse von 2016: ,Wir erwarten eine
weitere Umsatzsteigerung, die auch zwei-
stellig ausfallen kénnte, wenn es gut lauft”.
Dazu haben wir uns bereits zu Jahresbeginn
durch weitere Mitarbeiter verstarkt, die wir
bis zum Beginn der Hochsaison — je nach
Witterung etwa ab Anfang Marz — intensiv
einarbeiten.” Seit Jahresbeginn wird teil-
weise am neuen Produktionsstandort gefer-
tigt, mit einer neuen kaufménnischen Soft-
ware wird die Kundenkommunikation ver-
bessert und alle Arbeitsprozesse optimiert.
,Das geht nicht von heute auf morgen, aber
in einem Jahr wollen wir besser aufgestellt
sein als je zuvor”, sagt Dr. Hans Mehringer.
Die Herausforderung besteht darin, die vor-
handenen Ressourcen so effektiv wie mog-
lich zu nutzen. Infolge verbesserter Arbeits-
abldufe will der Firmenchef die Vorausset-
zungen flir weitere Fertigungskapazitdten
schaffen. ,Damit der Vertrieb richtig Gas ge-
ben kann”, so Dr. Hans Mehringer.

Jeden fiinften Tag
ein Blogbeitrag

Exakt 71 Textbeitrage wurden 2016 im Mug-
gergitter-Blog (www.muggergitter-blog.de)
veroffentlicht. An den Fachbeitrdgen iiber
Gewebearten und Anwendungslosungen
sowie spannenden Artikeln iiber Insekten,
ferne Lander und Kuriosem finden immer
mehr Leser Gefallen.

Nebenbei: Der Chef der ,Muggergitter-
macher” ist neben seiner Eigenschaft als
Unternehmer auch karitativ tatig. Ab Mitte
2017 ist er fiir ein Jahr Prasident des Lions-
Clubs Ansbach.

www.muggergittermacher.de


http://www.muggergitter-blog.de/
http://www.muggergittermacher.de/

Brancheniiberblick und Verbandsplane

Im letzten Jahr hat sich beim
Zentralverband fiir Raum und
Ausstattung einiges gedndert.
Das verstiarkte Geschéftsstel-
len-Team, neue Kooperations-
partner und die geplante Nach-
wuchsférderung sind beispiels-
weise pragend fiir den aktuellen
Wandel bei der Verbandsarbeit.
Einen tieferen Einblick erhiel-
ten Besucher bei der Presse-
konferenz am zweiten Messe-
tag der Heimtextil 2017: Von
Konjunkturzahlen iiber aktu-
elle politische Themen wie der
CDU-Antrag zum Meisterbrief
bis hin zur Vorstellung der Aus-
bildungskampagne sprachen die
Geschaftsfithrung, der Vorstand
und die Ausschiisse das an, was
den Verband zurzeit bewegt und
vorantreibt.

Die Branche der Raumaus-
statter, Sattler und Bodenleger
weist eine positive Auftrags-
lage und steigende Umsétze auf.

Markus Giolda, Markisen-Fachmonteur

Vor allem die Bereiche Sonnen-
schutz und Bodenbeldge sind
gefragte Tatigkeitsfelder. Der
Ausbildungs- und Arbeitsmarkt
ist hingegen wenig zufrieden-
stellend. Grund dafiir ist die
sinkende Zahl an ausbildungs-
bereiten Betrieben. Denn meist
finden sich fiir offene Stellen
keine oder nicht passende Aus-
zubildende oder die Berufschul-
situation entspricht nicht den
Erwartungen beider Seiten.
Damit lag das nichste grofie
Thema beim ZVR nicht fern:
die Offentlichkeitsarbeit und
Raum4You. Der Vorsitzende des
zustdndigen Ausschusses pra-
sentierte die geplante Ausbil-
dungskampagne und verwies
auf die dringende Notwendig-
keit sich in Sachen Nachwuchs-
forderung als Verband stark zu
machen. Denn nur durch eine
klare Vorstellung der Schulab-
ganger iiber die Ausbildungs-

:
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Auf der Heimtextil in Frankfurt informierte u. a. die Geschaftsfiihrerin Heike
Fritsche (M.) iiber die Entwicklungen des Verbandes.

berufe Raumausstatter, Sattler
und Bodenleger und eine neu
geschaffene Bereitschaft der
Betriebe ihr Wissen und Kon-
nen weiterzugeben, kann Nach-
wuchs rekrutiert und die Zu-
kunft gesichert werden. Auch
die Einfithrung der Tarifvertrage

macht den Berufsstand attrak-
tiver. Einheitliche Regelungen
und faire Vergilitungen schaffen
Anreize und sind wichtige Kri-
terien bei der Wahl des Ausbil-
dungsweges.

www.zvr.de

Markisen von VARISOL schenken Lebensfreude. Damit Ihre Kunden den Sonnenschein das
ganze Jahr Uiber so richtig genieRen kdnnen, fligen wir am Produktionsstandort M&nchen-
gladbach hochwertige Elemente mit maximaler Prézision zusammen - so wird jede VARISOL-
Markise zum Spitzenprodukt und Einzelstiick. Und weil auf unser Timing Verlass ist, darf die
Sonne gerne immer kommen.

Erfahren Sie alles liber unser aktuelles Sortiment unter www.varisol.de.

2 VARISOL

Wir sind Markisen.

Roédelbronn GmbH - www.varisol.de
Hanns-Martin-Schleyer-Str. 8 - 41199 Mdnchengladbach
Telefon 02166 / 964980 - info@varisol.de


http://www.zvr.de/
http://www.varisol.de/
http://www.varisol.de/
mailto:info@varisol.de
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Praxistage zum Thema Sonnenschutz

G

Fassadenmarklsen agieren als hochwirksames Hltzeschlld

Viele Sonnenschutz-Fachhand-
ler folgten auch dieses Jahr der
Einladung von Serge Ferrari,
um aktuelle Trends im Sonnen-
schutz kennen zu lernen und
um Kunden fiir den richtigen
Einsatz von Sonnenschutzmate-
rialien hinsichtlich Anwendung,
Energieeffizienz,  Blendschutz
und visuellem Komfort optimal
zu beraten. Die Stationen waren
dieses Mal Niirnberg, Diissel-
dorf, Leipzig und Hannover.

Optimaler
Sonnenschutz

Dem Trend nach immer grofie-
ren Fenster- und Terrassenfla-
chen folgend, werden auch die
Formate im Sonnenschutz im-
mer opulenter. Hier spielt das
Sonnenschutzmaterial Soltis
seinen groflen Vorteil durch die
besondere Dimensionsstabilitat
aus, da es sich durch die Précon-
traint Technologie weder wéh-
rend, noch nach der Installation
verformt und so fiir ein optima-
les Ergebnis sorgt. Ein weiterer
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Vorteil ist hier auch, dass beim
innenliegenden  Sonnenschutz
ohne Randverstarkungen gear-
beitet werden kann. Rollenbrei-
ten mancher Serge Ferrari Ma-
terialien von bis zu 267 Zenti-
metern machen es zudem mog-
lich, dass die Sonnenschutzan-
lage ohne Néahte oder Schweif3-
verbindungen auskommt. So
koénnen zum Beispiel auch grofi-
formatige Gelenkarm- oder Fas-
sadenmarkisen mit einer beson-
ders hochwertigen, homogenen
Optik umgesetzt werden.
Natirlich ist bei groffor-
matigen Sonnenschutzanlagen
auch wichtig, dass das Mate-
rial ausreichend Sicherheits-
reserven bereithédlt, um hohe
Spannungen und Windlasten
aufzunehmen. Hier {iberzeugt
zum Beispiel der Bestseller von
Serge Ferrari durch eine Weiter-
reifSkraft von 310/210 daN/5cm
(Kette/Schuss), was einer Be-
standigkeit von 6,2 t/m in Kett-
bzw. 4,2 t/m in Schussrichtung
entspricht. Ein weiterer Hinweis
fiir die hohe Bestdndigkeit ist

die Beschichtungsdicke bei Sol-
tis, die meist doppelt so hoch
wie bei anderen Materialien
ausfallt: Ergebnis ist eine héhere
Langlebigkeit, da das Tragerge-
webe besser geschiitzt ist sowie
eine bessere Planheit und ge-
ringere Materialdicke. Dies be-
glinstigt auch das Aufwickelver-
halten bei grofiformatigen Fla-
chen, sodass die Kassetten sehr
kompakt gehalten werden kon-
nen und innerhalb der Fassade
weniger in Erscheinung treten.

Innenliegender
Sonnenschutz

Ein weiterer Schwerpunkt der
Soltis Praxistage lag auf dem
innenliegenden Sonnenschutz,
fiir den als Alternative zu klas-
sischen Rollomaterialien oder
Screens Soltis 99 und Soltis 88
vorgestellt wurden. Dieses Son-
nenschutzmaterial zeichnet sich
durch eine perfekte Balance von
effektiver Reduzierung des War-
meeintrags sowie hohem Licht-
durchlass und visuellem Kom-

1o1ie4 eBieg /usssupf swnp||ing

@ fort aus, so dass eine nahezu
unemgeschrankte Sicht nach
auflen ermoglicht wird. Unter-
stlitzt wird hier nattirlich auch
der Trend der aktuellen Archi-
tektur zu grofiformatigen Fens-
terflichen, denn schlieflich will
.man ja die Sicht nach aufien
nicht behindern, wenn man in
den Garten oder auf die Terrasse
blickt — trotz Sonnenschutz.

Sonnenschutz und
Wetterschutz

Als weiteren Trend im Sonnen-
schutz sieht Serge Ferrari die
zusétzliche Nutzung als Uber-
dachung beziehungsweise
gleichzeitigem Schutz vor Wit-
terungseinfliissen. Speziell hier-
fir wurde Soltis W96 entwickelt,
das bei starker Sonneneinstrah-
lung durch seine Mikroperfo-
ration als hoch wirksames Hit-
zeschild agiert, bei schlechtem
Wetter jedoch fiir ausreichen-
den Regenschutz sorgt. So muss
man auch bei kleinen Regen-
schauern nicht auf den Aufent-
halt auf der Terrasse verzichten
und kann die Saison auch auf
die Ubergangsmonate ausdeh-
nen. Soltis W96 ist damit beson-
ders fiir regendichte Sonnen-

=
Auf den Praxistagen gab es
ausfiihrliche Informationen fiir

Sonnenschutzfachhandler.
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segel, Terrassenverkleidungen
oder Pergolatiberdachungen in-
teressant.

Optimal geplant

Der dritte Teil der Praxistage von
Serge Ferrari beschéftigte sich
mit den Planungskriterien beim
Sonnenschutz und wie diese
auf die Anforderungen der Ge-
baudesituation und des Bau-
herr optimal abgestimmt wer-
den kénnen. Im Fokus steht hier
die geeignete Auswahl des Son-
nenschutzmaterials in Bezug auf
Wirmekomfort  (Reduzierung
des Warmeeintrags), visuellen
Komfort (Transparenz des Ma-
terials fiir die Sicht nach auf8en),
Sichtschutz (Wahrung der Pri-
vatsphére) sowie Blendschutz/
Lichttransmission.

Hierzu wurde anhand der re-
levanten Kennzahlen am Bei-
spiel verschiedener Farben aus
dem Soltis 92 Programm deut-
lich gemacht, welche Eigen-
schaften daraus abgeleitet wer-
den koénnen und wie man das
optimale Material fiir die je-
weilige Anforderung auswahit.
Am Beispiel Soltis 92 Weifs und
Soltis 92 Anthrazit wurde dar-
gestellt, wie sich beide Farbtone
beziiglich der Warmetransmis-
sion verhalten: Wahrend Soltis
92 WeiB3 durch einen sehr hohen
Reflektionsgrad gekennzeichnet
ist (TS=20/RS=70/AS=10) iiber-
zeugt Soltis 92 Anthrazit durch
einen sehr hohen Absorptions-
wert und insgesamt noch gerin-
gerem Warmetransmissionsgrad
von 5 (TS=5/RS=8/AS=87).

Analog wurden die Kenn-
zahlen auch fiir die Lichttrans-
mission, also fiir den Blend-
schutz, aufgezeigt. Hier wurde
deutlich, dass die leistungs-
stiarksten Materialien aus dem
Soltis Programm bis zu 96 Pro-
zent der Lichtstrahlen ausfil-
tern, wobei es im Gegensatz
zur Warmetransmission keinen
Unterschied macht, ob man mit
einem auenliegenden oder in-
nenliegenden Sonnenschutz ar-
beitet.

Als weiterer Punkt wurden
noch die High-Tech Sonnen-
schutzmaterialien mit LowE-
Beschichtung behandelt, die
beim innenliegenden Sonnen-
schutz vielfaltige Vorteile auf-

weisen: Neben der erhebli-
chen Reduzierung der Warme-
abstrahlung von absorbierter
Energie in den Raum, unter-
stiitzt LowE zusétzlich die Ener-
gieeffizienz durch den Spiege-
lungseffekt von erwarmter Luft
im Winter oder gekiihlter Luft
im Sommer.

AbschlieBend wurden noch
die Nachhaltigkeitsaspekte der
Soltis Sonnenschutzmaterialien
beleuchtet: Neben der absolu-
ten REACH-Konformitat der

eingesetzten Rohstoffe tiberzeu-
gen die Materialien von Serge
Ferrari auch mit einer Green-
guard Zertifizierung zur Ge-
wiahrleistung einer gesunden
Raumluft. Viele Soltis Materi-
alien sind dabei sogar mit der
hoéchsten Auszeichnung Green-
guard Gold zertifiziert, welche
selbst den Einsatz fiir Bildungs-
einrichtungen und Gebédude im
Gesundheitswesen ermoglicht.
Ausgeriistet mit einer Viel-
falt an wertvollen Informatio-
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nen gehen die Teilnehmer in die
kommende Sonnenschutzsai-
son, die weiterhin interessante
Potenziale verspricht. Unter-
stiitzung finden sie in der Be-
ratung und Projektbegleitung
durch das Serge Ferrari Sonnen-
schutz-Team, das im letzten Jahr
erheblich erweitert wurde.

www.sergeferrari.com

in Darmstadt

Aluprof Deutschland GmbH
Steller Heide 20
D-28790 Schwanewede

Unterputzrollladen
Systeme SP und SP-E

Warmes und sicheres Haus mit Aluprof

B ausgezeichnete Warmedammung bestatigt mit
dem Zertifikat des Passivhaus-Instituts

m sehr gute akustische Eigenschaften
B eine perfekte Fassadenanpassung

m das smarte Design ermdglicht eine vollstéandige
Integration des Insektenschutzes

m Verwendung als einbruchhemmende
Konstruktion der Klasse RC3 moglich

tel: 0049 (0) 421898189 20
fax: 0049 (0) 421898189 13

e-mail: kontakt@aluprof-deutschland.com

CE T
COMPORLINT

K\ ALUPROF

www.rollladen.aluprof.eu
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http://www.rollladen.aluprof.eu/
0049 (0) 421 89 81 89
0049 (0) 421 89 81 89
mailto:kontakt@aluprof-deutschland.com
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Die etwas andere Hausmesse

Keine Hexerei: Mitarbeiter zeigen den Aufbau des Terrassenglassystems.

Gut 350 Géste machten sich
Ende Januar auf den Weg ins
schwébische Horgau. ,Hotter
than hell” gab Markisenherstel-
ler Leiner als Motto fiir seine
sechste Hausmesse aus — das

wollte sich kein Besucher entge-
hen lassen.

h—-{\
Heif3 begehrt: die Workshops mit
Vertriebs-Coach Rudolf N. Portillo.
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Die Fachhandelspartner hat-
ten den ganzen Tag iiber Gele-
genheit, Workshops zu Themen
wie Verkaufstraining, Funksteu-
erung etc. zu besuchen oder sich
den Aufbau komplexerer Per-
gola- und Dachsysteme zeigen
zu lassen. Detaillierte Informa-
tionen und Antworten zu spe-
ziellen Fragestellungen lieferten
die ausstellenden Partner wie
Bavarialift, May Schirmsysteme,
Somfy, Scholl-Glas oder Gio-
fex. Dazwischen sorgten Motor-
rad-Rennsimulatoren, Karika-
turisten, Tattoo-Stationen oder
eine kulinarische Auszeit auf der
Leiner ,Wies'n” fiir Abwechs-
lung. Zum Ausklang nach dem
Abendbuffet heizte die Rock-
band ,Big Sixx” kréftig ein.

Beeindruckende
System-Vielfalt

Auf der Hausmesse zeigte Lei-
ner seine beeindruckende Band-
breite an attraktiven Losungen
fiir die Terrasse, sei es im priva-

ten oder im gewerblichen Be-
reich. ,Wir bieten die grofite
Vielfalt fir die Terrasse”, ist
Geschéftsfithrer Jiirgen Schulz
tiberzeugt. Das im vergange-
nen Jahr als Neuheit prasen-
tierte Terrassenglassystem Area
mit seinen unterschiedlichen
Glasdachvarianten, Glas-Schie-
beelementen, feststehenden
Glaselementen und dimmba-
rer LED-Beleuchtung (nach-
riistbar) stand auch diesmal im
Mittelpunkt. Die Méglichkeiten
fir den Point of Sale rund um
Area wurden ebenfalls gezeigt.
Seit September 2016 wird das
moderne kubische System aus-
geliefert. ,Unsere Fachhandels-
partner haben sehr viele Mus-
ter geordert. Deshalb gehen wir
davon aus, dass wir unsere Ver-
triebsziele mindestens erreichen
werden”, so Jiirgen Schulz.
Grofse Aufmerksamkeit bei
den Besuchern fand auch das
exklusive, absenkbare Terras-
senfaltdach Pergola Sunrain Q
mit neuem Entwdsserungskon-

zept. Diesen sehr hochwertigen,
windstabilen Sonnen- und Re-
genschutz bietet Leiner in die-
sem Jahr neu auch als Zweifeld-
anlage an: mit durchgehendem
Tuch bis 10 Meter Breite und 6
Meter Ausfall — besonders inter-
essant fiir Aulenbereiche in der
Gastronomie.

,Wir bieten bei unserer
Hausmesse stets einen span-
nenden Mix aus lockerer Atmo-
sphére mit Spafsfaktor einerseits
und fundierten Informationen
mit Fachvortrdgen und Ge-
sprachen andererseits”, berich-
tet Jirgen Schulz. ,Das kommt
bei unseren Besuchern sehr gut
an. Und wer hierherkommt, der
splirt sofort: Leiner ist anders —
mehr Feuer, mehr Vielfalt, mehr
Service!”

www.leiner.de
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Dubai im Fokus

Mit der Expo 2020 im Na-
cken stehen die Emiraties unter
Druck. Dubais Regierung reali-
siert derzeit alleine fiir die Expo
Vorhaben im Wert von 8-9 Mrd.
Dollar. Metro, Flughafen, Ha-
fen, Freihandelszonen, Wohn-
gebiete, Freizeitparks und Malls.
Uberall in Dubai entstehen teil-
weise mitten in der Wiiste neue
Projekte, die Anzahl der Ho-
telbetten in Dubai soll in den
nédchsten vier Jahren verdoppelt
werden. Design- und Planungs-
phasen fiir Dutzende von Me-
gaprojekten sind abgeschlossen
und die Bauphasen haben be-
gonnen.

Diesen Bau-Boom spiegelt
die Big 5 Dubai, die grofite Bau-
messe der arabischen Halbin-
sel, wider. Seit tiber 37 Jahren
ist sie die fithrende Fachveran-
staltung fiir die Bauindustrie.
Die enormen Bauvorhaben und

das Wirtschaftswachstum in den
Vereinigten Arabischen Emira-
ten fithren auch die gréfte Bau-
messe des mittleren Ostens zu
jahrlich steigenden Aussteller-
und Besucherzahlen.

Die Big 5 fand im Novem-
ber 2016 bereits zum 37. Mal
im Worldtrade Center in Du-
bai statt. Es waren knapp 2600
Aussteller aus 59 Landern ver-
treten und erneut konnte die
Messe einen Zuwachs von 7,2
Prozent zum Vorjahr verzeich-

International
Building &
Construction
Showw
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nen. 79482 Fachbesucher nutz-
ten die Gelegenheit, sich tber
die neuesten Trends und Ent-
wicklungen auf der Messe zu
informieren. Deutschland ist
nach China, Tirkei und Ita-
lien das am stérksten vertretene
Land auf der Big 5. Die fiir deut-
sche Firmen reservierte Aus-
stellungsfldche war erneut rest-
los ausgebucht. Auf der Messe
war Deutschland mit 175 Aus-
stellern auf fast 4000 Quadrat-
metern Standfliche vertreten.

Messen & Veranstaltungen

Es gab vier deutsche Bundes-
landerbeteiligungen. ~ Baden-
Wiirttemberg, Bayern, Hessen
und Sachsen kiindigten bereits
wahrend der Messe Thre erneute
Teilnahme und eine Vergrofie-
rung Threr Gruppenflache an.

,Made in Germany” geniefst
in der arabischen Welt aller-
héchstes Ansehen und im boo-
menden Bausektor der Golf-
staaten werden sich auch wei-
terhin enorme Exportchancen
fir deutsche Firmen ergeben.
Die néchste Veranstaltung wird
vom 26. — 29. November 2017
in Dubai stattfinden. Um sich
eine Standflache auf der Big 5
2017 zu sichern, empfiehlt die
deutsche Vertretung Messe &
Marketing Michael Pittscheidt
(info@pittscheidt.de) eine ra-
sche Anmeldung.

www.thebigs.ae

SIRALHome

Hausautomation

klar verstandlich - einfach einzurichten - zuverlassig -

- hohe Sicherheitsstufen - SIRALHome
z. B. Einbruchschutz mit:

Temp.- &

i
dimmbares liakeil "
Funk- Feuchtigkeits- Heizuny
° Steckdosen Licht sensoren 9 i
mit Energie- :
Funk- messung Innensirene @
Steckdosen e
melder
Rollladen & E]
Jalousien
Tiir- Fenster-
. kontakte
A\ )
K
Markisen 8,7
E Ss S Rauchmelder
J/'Sfe
Garagentore n ~ faS[ u v\e‘\’\,e‘\ &
n L
begrenzte Mogho™

Haustiire

E-Mail- ‘
Benachrichti-

gungsfunktion Szenen
funk Task-
funktion

ad
A\ ersd
W

©®0

M meener .
famkion ] €
cns e
dose®

@ (WLAN/VPN) L]

S\
Ggu ec“sc“
peW yoket®
it
@

SIRAL GmbH, Postfach 1345, D 73638 Welzheim
Tel. 07182-9277-0, FAX 07182-9277-55, www.siral.de, info@siral.de


http://www.siral.de/
mailto:info@siral.de
mailto:info@pittscheidt.de
http://www.thebig5.ae/

— Messen & Veranstaltungen

In wenigen Klicks zum Sonnenschutz-Profi

Das neue Warema Seminarpro-
gramm ist ab sofort auch online
buchbar. Damit erhéht der Son-
nenschutz-Experte den Service
fiir seine Fachpartner und pra-
sentiert sein Trainingsangebot
auf einer zentralen Plattform.
Dank einer nutzerorientierten
Mentifithrung ist die Website in-
tuitiv verstandlich, so dass die
Anmeldung sich mit wenigen
Klicks abschliefien lasst.

Das neue Seminarportal fin-
den Fachpartner auf der Web-
site seminare.warema.de sowie
im Online-Serviceportal myWa-
rema. Der Login ist fiir beide Sei-
ten identisch. Durch die Digitali-
sierung des Seminarprogramms
konnen Besucher der Plattform
sicher sein, dass Themen und
Termine immer auf dem neues-
ten Stand sind. Zudem haben sie
rund um die Uhr vom Schreib-
tisch oder bequem vom Sofa aus
die Méglichkeit, sich schnell und
einfach anzumelden.

A

Das Kursprogramm 2017 umfasst unter anderem kompakte Produkt-Trainings,

T e ———— - L=

Ganz unproblematisch kann das Seminarprogramm online gebucht werden.

anderem kompakte Produkt-
Trainings, die auch ganz kon-
kret auf Anwendungsfalle und
Vorschriften zugeschnitten sind,
wie zum Beispiel den Sonnen-
schutz an Flucht- und Rettungs-
wegen. Zudem gibt es Schulun-
gen im Bereich der Elektrotech-

die auch ganz konkret auf Anwendungsfalle und Vorschriften zugeschnitten

sind.

Praxisorientiertes
Angebot

,Mit tiber 3000 Seminarteil-
nehmern und 250 Veranstaltun-
gen gehort das Trainingsange-
bot bei Warema zu den gro-
ten der Branche”, sagt Armin
Fischer, Leiter Warema Training
Center. ,Wir arbeiten mit ei-
nem festen Trainerstab zusam-
men, der weif3, was unsere Part-
ner brauchen und wie wir sie
am besten im Tagesgeschaft un-
terstiitzen konnen.” Das Kurs-
programm 2017 umfasst unter
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nik zu den neuesten smarten
Sonnenschutzsystemen. Praxis-
gerechte Einheiten zu Sonnen-
schutz-Planung und Montage
sowie aktuelle Themen aus Be-
triebsfithrung, Verkauf und Ser-
vice runden die Seminarvielfalt
ab. Neu in diesem Jahr sind die
Schwerpunkte ,Textile Kom-
petenz im Sonnenschutz” und
,Reklamation als Chance”, ein
Seminar, das professionelles
Reklamationsmanagement ver-
mittelt sowie im souverdnen
Umgang mit schwierigen Ge-
sprachspartnern schult.

Damit die Fachpartner bun-
desweit die Mdglichkeit haben,
das Warema Weiterbildungsan-
gebot effizient zu nutzen, bie-
tet das Unternehmen seine Se-
minare nicht nur an den bei-
den deutschen Produktions-
standorten in Marktheidenfeld
und Limbach-Oberfrohna an.
Weitere Veranstaltungsorte sind
Hamburg, Berlin, Diisseldorf,
Miinchen und Karlsruhe sowie
Salzburg und Luzern.

Weiterbildung der
ndchsten Generation

Ganz nach dem Prinzip ,Know-
how aus der Praxis fiir die Pra-
xis” ist es fiir Warema eine Her-
zensangelegenheit, gerade auch
jungen Menschen Wissen wei-
terzugeben. Daher hat das Un-
ternehmen eine spezielle Ma-

e ——— il W © i —

nagement-Reihe flir Jungunter-
nehmer auf ihrem Weg in die
Geschiftsfiihrung  entwickelt.
Die professionelle und mo-
derne Weiterbildung umfasst
neun zweitdgige Lern-Module
iiber den Zeitraum von einem
Jahr. So koénnen die Teilnehmer
das erworbene Wissen direkt
im Arbeitsalltag anwenden und
sich bei Fragen an ihre Trainer
wenden. ,Da Warema selbst ein
Familienunternehmen ist, hat
das Thema Generationenwech-
sel fiir uns eine grofie Bedeu-
tung”, sagt Angelique Renkhoff-
Miicke,  Vorstandsvorsitzende
der Warema Renkhoff SE. ,Wir
teilen unsere Erfahrung gerne
mit unseren Fachpartnern und
unterstiitzen sie so auf ihrem
Weg in die Zukunft.”

www.warema.de

WA
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Nach dem Prinzip ,,Know-how aus der Praxis fiir die Praxis* ist es fiir das
Unternehmen eine Herzensangelegenheit, gerade auch jungen Menschen

Wissen weiterzugeben.
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Messen & Veranstaltungen

Themen ,,Fenster®, ,,Tiren* und ,,Fassade* im Fokus

Die Kooperation wird das erste Mal zwischen dem 7. und 10. Dezember 2017 in Mumbai sichtbar werden.

Die NiirnbergMesse India und
Zak Trade Fairs & Exhibitions
kooperieren: ,Um weiter zu
wachsen, braucht es starke Part-
ner. Mit Zak Trade Fairs & Exhi-
bitions hat die NtrnbergMesse
India nun einen neuen, dynami-
schen Partner an ihrer Seite. Da-
mit sind wir optimistisch, unser
Wachstum im indischen Markt
weiter forcieren zu konnen”, so
Sonia Prashar, Managing Direc-
tor der NiirnbergMesse India.
Syed Ahad Ahmed, Director von
Zak Trade Fairs & Exhibitions,
sieht vor allem die Synergien des
Veranstaltungsportfolios als gro-
en Vorteil: ,Unser Unterneh-
men ist stark bei den Themen
JFenster’, ,Tuiren’ und ,Fassade’
— genauso wie die Niirnberg-
Messe. Die Fensterbau Fron-
tale in Niirnberg mit rund 800
Ausstellern aus 37 Landern und
rund 110000 Fachbesuchern ist
die internationale Weltleitmesse,
wir sind stolz, Messepartner in
Europa wie in Indien zu wer-
den.” Die Kooperation beider
Partner hat primédr das Ziel, die
Marktposition bei Fenster-Bau-
messen in Indien zu starken und
in diesem Segment gemeinsam
noch starker zu wachsen.

Der Markt fir Fenster und
Fassaden ist in Indien durch ein
enormes Wachstum geprégt und
wird Branchenexperten zufolge
inzwischen auf rund 2,2 Milli-
arden Dollar geschatzt. Alumi-
niumprodukte dominieren da-
bei mit einem Anteil von rund

50 Prozent den indischen Fens-
termarkt, gefolgt von Produk-
ten aus Holz, Stahl und PVC.
Gerade die staatliche Initia-
tive ,Make in India” hat dabei
enorme Impulse fiir den heimi-
schen Bausektor zur Folge ge-
habt und gleichzeitig das Inter-

Aufschwung des Bausektors in
Indien.

Gemeinsamer Auftakt
Ende 2017

Die Kooperation zwischen Zak
Trade Fairs & Exhibitions und

A€

PRODUKTE UND LOSUNGEN
RUND UM FENSTER UND TUREN

ROLLLADENKASTEN-SYSTEME

EXTREM FRISCH

COEX-FARBEN

WWW.EXTE.DE

esse auslandischer Investoren an
Indien gesteigert. Die Themen
,Fenster”, ,Turen” und ,Fas-
sade” stehen somit auch stell-
vertretend fiir den dynamischen

der NiirnbergMesse India wird
das erste Mal zwischen dem
7. und 10. Dezember 2017 in
Mumbai sichtbar werden. Dann
finden die Zak-Messen ,Doors

N

n
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& Windows”, ,Glass Techno-
logy” und ,Aluminium Extru-
sions”, in Kooperation mit der
NiirnbergMesse  India  statt.
,Von dieser starken Plattform
profitieren am Ende vor allem
unsere Kunden, ndmlich Aus-
steller und Fachbesucher mit
Fokus auf die Themen ,Fenster’
,Turen’ und ,Fassade’ in Indien”,
so Sonia Prashar und Syed Ahad
Ahmed tibereinstimmend.

www.nuernbergmesse.de

Zak Trade Fairs &
Exhibitions

Zak Trade Fairs & Exhibitions
Pvt Ltd ist ein fithrender Kon-
gress- und Messeveranstalter
mit Fokus auf den asiatischen
Markt. Seit 1994 hat Zak tiber
520 Events in Indien, Singapur,
Sri Lanka, den Vereinigten Ara-
bischen Emiraten, Katar, den
Vereinigten Staaten und Ban-
gladesch organisiert. Inhaltli-
cher Schwerpunkt des Unter-
nehmens sind Veranstaltungen
rund um die Themen ,Fenster’,
,Ttiren’ und ,Fassade’.

NiirnbergMesse Group

Die NiirnbergMesse ist eine
der 15 grofiten Messegesell-
schaften der Welt. Das Portfo-
lio umfasst rund 120 nationale
und internationale Fachmes-
sen und Kongresse sowie circa
40 geforderte Firmengemein-
schaftsstinde am  Standort
Niirnberg und weltweit. Jahr-
lich beteiligen sich rund 30 000
Aussteller (Internationalitit 41
Prozent) und bis zu 1,4 Milli-
onen Besucher (Internationa-
litdt der Fachbesucher bei 24
Prozent) an den Eigen-, Part-
ner- und Gastveranstaltungen
der NiirnbergMesse Group, die
mit Tochtergesellschaften in
China, Nordamerika, Brasilien,
Italien und in Indien préasent
ist. Dartiber hinaus verfiigt die
NiirnbergMesse Group {iber
ein Netzwerk von circa 50 Ver-
tretungen, die in tiber 100 Lan-
dern aktiv sind.
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Ehemaligen Treffen
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Interessiert zeigten sich die ehemaligen Mitarbeiter im modernen

Ausstellungsraum.

Am 3. Februar hatte die Be-
cker-Antriebe GmbH aus dem
hessischen Sinn zum jahrli-
chen Ehemaligen-Treffen gela-
den. Rund 35 ,Becker-Rentner”
konnten sich tiber die schonen
Erinnerungen aus Becker-Zei-
ten austauschen.

Der Tag startete mit einer
ausgedehnten Betriebsbesich-
tigung. Vom Sitz der Entwick-

lung in der Ballonbuche ging
es iiber das Hauptwerk mit der
Produktion in das neue Schu-
lungszentrum, wo die Rentner
die modernen Raumlichkeiten
bewunderten. Gemdfi lang-
jahriger Tradition fanden die
anschliefenden  Feierlichkei-
ten im Herborner Schlosshotel
statt, wo die Geschéftsfithrer
Dieter Fuchs und Jiirgen Timm

die ehemaligen Kollegen herz-
lich begriiten. AnschlieBend
- wurden die Teilnehmer tber
die Unternehmensentwick-
= lung, Neuheiten und aktuelle
Themen informiert. Interessiert
verfolgten die ehemaligen Mit-
arbeiter den Fortschritt des Un-
ternehmens.

Auch das leibliche Wohl kam
nicht zu kurz — ein ansprechen-

) eqeLyuy-ieyoeg

der Rahmen, um sich in gemdit-
licher Runde zu unterhalten.
Die Einladung zum jahrlichen
Ehemaligen-Treffen driickt ein
weiteres Mal die Verbunden-
heit der Becker-Antriebe zu sei-
nen Mitarbeitern aus, was — wie
die zahlreiche Teilnahme zeigt —
auf groflen Anklang st6f3t.

www.becker-antriebe.de

Im Kristallsaal des Schlosshotels Herborn konnte sich ausgiebig ausgetauscht

werden.
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Biathlon-Weltcup in Ruhpolding

Biathlon z&hlt zu den beliebtesten
Sportarten in Deutschland. Kein
Wunder, denn die Kombination
aus lauferischer Athletik und Pra-
zision am Schiefistand sorgt fiir
echten Nervenkitzel. Bei den dies-
jahrigen Weltcup-Rennen in Ober-
hof und Ruhpolding erlebten auch
300 Somfy-Geschiftspartner und
ihre Angehorigen sportliche Spit-
zenleistungen und Dramatik pur.

Nach dem Deutschland-Auf-
takt Anfang Januar in Oberhof
stromten vom 11. bis 15. Januar
rund 70000 Zuschauer zu den
Wettkdmpfen nach Ruhpolding.
Bei den Herren dominierte der be-
reits seit 2009 von Somfy gespon-
serte mehrfache Weltmeister und
Olympiasieger Martin Fourcade.
Der 28-jahrige Franzose sicherte
sich sowohl im Sprint als auch in
der Verfolgung den ersten Platz
und baute seine Fiithrung im Ge-
samtweltcup weiter aus. Die erfolgreiche
Somfy-Bilanz wurde durch die ebenfalls seit
acht Jahren geforderte zweifache Olympia-
siegerin Marie Dorin Habert abgerundet,
die beim Verfolgungsrennen der Damen als
Drittplatzierte ins Ziel kam.

Besucher kamen voll
aufihre Kosten

Nach den unvergesslichen Impressionen
an der Strecke und am Schiefsstand wartete
auf die Somfy-Gaste aus den verschiedenen
Vertriebskanélen noch ein ganz besonderes
Erlebnis. Im VIP-Zelt hatten sie Gelegenheit
zu einem Treffen mit Marie Dorin Habert.

Die Freude dariiber war grofi, denn wann

Im VIP-Zelt hatten die Gaste Gelegenheit zu einem Treffen mit Marie Dorin Habert.

Martin Fourcade dominierte den Biathlon-Weltcup in
Ruhpolding.

hat man schon einmal die Gelegenheit, eine
internationale Spitzenathletin ganz ,haut-
nah” kennenzulernen. Die sympathische
Sportlerin erfiillte bereitwillig sémtliche Au-
togrammwiinsche und fachsimpelte mit den
Fans. Kein Wunder, dass Peter Kirn, Leiter
des Somfy-Vertriebskanals Fachhandwerk,
hinterher voll des Lobs war: ,Es freut mich
sehr, dass unsere Einladung zum Biathlon-
Weltcup auch in diesem Jahr auf eine so be-
geisterte Resonanz stiefs. Es waren wieder
tolle Tage mit einer gelungenen Mischung
aus Spitzensport und geselligem Miteinan-
der — der optimale Start in ein erfolgreiches
gemeinsames Geschiftsjahr.”

www.somfy.de

ELAKAL

VIERMAL KOMPETENT.

ROLLLADEN
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Am Pitzberg 2 = D-66740 Saarlouis
Tel.: 06831 8948-450 = vertrieb@lakal.de

WWW.LAKAL.DE
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Was vor 40 Jahren aktuell war ...

Dieter Rohloff, Ketsch

Montagehilfe fiir nichtarretierte
Rolladenpanzer

Beim Einfédeln nichtarretierter Rolladenpanzer in die Lauf-
schienen bei Uberbreiten Fenstern und Tiiren ergeben sich
oft Schwierigkeiten. Von einem Leser unserer Fachzeitschrift
wurden zur Behebuné der bei der Montage auftretenden
Probleme einige einfache und billige Hilfsmittel entwickelt,
die von jedem geschickten Rolladen- und Jalousienbauer
ohne groBfen Zeitaufwand selbst hergestellt werden kénnen.
Nachstehend eine kurze Anleitung zur Fertigung dieser prak-
tischen Montagehilfe:

Erforderlich sind:

a) Zwei Kunststoffeimerdeckel, die in der Regel auf jeder
Baustelle zu finden sind.

b) 2 Stiick Holzwalzen (Mini} a 25 cm, damit auch noch Tir-
panzer von ca. 60 cm Breite bequem mit den Hilfsmitteln
eingefddelt werden kénnen.

¢) Teppichbodenreste mit sehr langen Flausen (Bild), damit
sich die Halterolle seitlich im Rolladenpanzer {gerollter
Zustand) halten kann.

d) Sehr dicke Pappe (damit der Kunststoffdeckelrand nicht
tiber die Pappflache vorsteht und beim Abrollen behin-
dert), ferner Kabelreste, Papp- oder Gurtstifte, 2 Schrau-
ben und 2 Unterlegscheiben.

Die Walzenstiicke werden mit den Teppichresten umnageit,
vorn rund die Enden bindig abgeschnitten. Die Deckel wer-
den in der Mitte gelocht (leicht zu erkennen an den Kunst-
stoffnasen), die Schraube (Holz} eingedreht und ein Stiick
Karton ebenfalls an den Deckel geschraubt. Jetzt schneidet
man den Karton genau auf die KunststoffdeckelgréBe. Das
teppichummantelte Walzenstiick wird dann an den Deckel
geschraubt (mit Unterlegscheiben) und ein Teppichrest tiber
die Schraube genagelt. Das ist notwendig, um Schéden beim
Herunterfallen der Hilfsrollen zu vermeiden. {Fensterbanke
usw.)

Jetzt legt man die Kunststoffdeckel flach auf einen Tisch und
driickt mit den Kabelresten den Kartonscheibenrand in den
vorhandenen Kunststoffdeckelwulst.

Arbeitsweise

In die geroliten Panzer driickt man seitlich die Fellwalzen.
Er befindet sich praktisch auf einer Spule. Dann stellt man
die Panzerrolle hoch, zieht einen knappen Meier aus und
beklebt ihn mit Tesakrepp und rollt wieder fest zu.

Jetzt 1a8t sich der Panzer leicht einfadeln. Die Hilfsrollen
kann man beim Einfddeln ruhig auf den Boden fallen lassen.
Das aufgeklebte Tesakrepp 148t sich leicht entfernen.
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Mitten im Markt Messe Stuttgart @

=-Ihr globaler
Branchentreff

Weltleitmesse 27. Februar-3. Marz 2018

fiir Rollladen, Messe Stuttgart
Tore und
Sonnenschutz www.rt-expo.com
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(Reflexa)

Sonnenschutz in Perfektion

Zuhause schutzen. Sicherheit flihlen. Privatsphare genieBen mit

Rollladen von Reflexa



