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BIFASSADE

Kunst- und Musikschule
mit umlaufender
Fassadenlosung

Die Fassade erscheint 6-mal im

Jahr und thematisiert die Geb&u-

dehiille mit den Komponenten
Fassadenelemente, Fenster,
Tiiren und Tore sowie Sonnen-
schutz. Abgedeckt werden
dabei alle Werkstoffe und Kon-
struktionsarten der Fassade.

03 2017

Glas+Rahmen berichtet 12-mal
im Jahr aktuell und fachlich
kompetent {iber die wichtigsten
technischen, betriebswirtschaft-
lichen und gesetzlichen Neue-
rungen sowie liber Produkt-
innovationen aus der Glas-,
Fenster- und Fassadenbranche.

verbreitete Auflage: 5.563
IVW IV/2016

S MAGAZIN

Rollladen - Tore - Sonnenschutz

Das RTS Magazin erscheint
12-mal im Jahr und widmet sich
praxisnah allen Bereichen rund
um die Themen Rollladen,

Tore und Sonnenschutz. Hand-
werkspolitische Themen, Kom-
mentare und Veranstaltungs-
berichte runden das Profil ab.

verbreitete Auflage: 8.151
IVW 1V/2016

Umfassendes Know-how
rund um die Gebau

dehille

%= FORUM

* Wintergarten

Das Forum Wintergérten er-
scheint 4-mal im Jahr und befasst
sich als einziges deutsch-
sprachiges B-to-B-Magazin dem
Thema Wintergarten. Dabei
spannen wir den Bogen zwischen
baulichen Normen und fundier-
ten Hintergrundinformationen.

www.rts-magazin.de
verbreitete Auflage: 11.793
IVW IV/2016

verbreitete Auflage: 4.637
Verlagsangaben 1V/2016
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Feilschen um jeden Cent

Liebe Leserin, lieber Leser,

Glas zahlt in der modernen Architektur zu
den wichtigsten Baustoffen iiberhaupt. Kein
anderes Material ldsst sich in so vielen ver-
schiedenen Bereichen einsetzen und bietet
veredelt so viele funktionale Eigenschaften.
Die zahlreichen innovativen Entwicklungen
der Glashersteller und Glasveredler haben
die offene Architektur, wie wir sie schét-
zen, erst moglich gemacht: lichtdurchflutete
Réume, transparente Innenarchitektur bis
hin zur edlen Badern, die mit dem Plastik-
Charme der Siebziger nichts mehr gemein
haben. Es ist keineswegs tibertrieben, Glas
als eine Basis des modernen Lebensgefiihls
einzustufen.

Dennoch gibt es einen gravierenden Un-
terschied zu anderen Produkten, die eben-

+WAS BEIM IPHONE-KAUF
UNDENKBAR IST, IST IM
TAGLICHEN GESCHAFT DER
ISOLIERGLASHERSTELLER
ALLTAG."

falls fiir Modernitdt und Lifestyle stehen.
Wer ein iPhone der jlingsten Baureihe sein
Eigen nennen will, ist ohne zu z6gern be-
reit, bis zu 9oo Euro auf die Ladentheke
zu blattern, wohlwissend, dass sie/er da-
mit nicht nur das Smartphone, sondern im
hohen MafSe den vom Hersteller Apple ge-
schickt um den Apfel mit Biss aufgebau-
ten Mythos erwirbt. Auch beim PKW-Kauf
wird bei der Ausstattung nicht auf den Eu-
ro geguckt, obwohl Sitzheizung, Riickfahr-
kamera und Lederausstattung fiir die siche-
re Fahrt von A nach B nicht zwingend er-
forderlich sind.

Ganz anders verhilt es sich bei hochfunk-
tionalen Isolierglasern modernster Bau-
art. Sie pragen die Architektur und machen
Wohn- und Geschiftsgebaude erst zu at-
traktiven Orten. Und nicht zu vergessen, sie
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sparen wertvolle Energie, schiitzen vor zu
starker Sonneneinstrahlung und bei Bedarf
auch vor stérendem Liarm, Rauch und Feu-
er. Und dennoch ist der weitaus grofite Teil
der Bauherren nicht bereit, fiir diese High-
Tech-Produkte auch Top-Preise zu bezah-
len. Im Gegenteil. Es wird um jeden Cent
gefeilscht. Was beim iPhone-Kauf undenk-
bar ist, ist fiir Isolierglashersteller Alltag.
Viel Druck kommt seit geraumer Zeit
aus der Fensterbranche die, wie die Isolier-
glashersteller, ein Preisakzeptanzproblem
hat. Detlef Timm, Prisident des Verbandes
Fenster+Fassade,
mahnte jlingst vor
diesem Hinter-
grund, Fensterbau-

er miissten weiter bohren und ackern, um
bei Bauherren und Planern die Qualitit
und Leistungsfahigkeit ihrer Produkte stér-
ker herauszustellen und so die Grundlage
fiir eine Preisakzeptanz auf einem verniinf-
tigen Niveau zu schaffen. Auch beim Bun-
desverband Flachglas denkt man aktuell
iiber eine neue Kampagne zur Akzeptanz-
verbesserung von leistungsstarken Vergla-
sungen nach.

Leider haben dhnlich gelagerte Aktivita-
ten in den vergangenen Jahren nicht zu ei- —
ner nachhaltigen Verbesserung der Situati- H
on gefiihrt. Isolierglas, Fenster und Tiiren
sind in der 6ffentlichen Wahrnehmung im-
mer noch Low-Interest-Produkte. Und so
lange sich daran nichts dndert, wird trotz
der unbestreitbaren Leistungsstarke der
Produkte weiter um jeden Cent gefeilscht.

JURGEN VOSSING

Qualitat. Prazision. Seit 1867.
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Die Glasindustrie ist mit
einem Umsatzplus gestartet.
Alle Branchen entwickelten
sich positiv und trugen

zum positiven Ergebnis im
ersten Quartal bei.

.
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Aus alten Industriegebduden
entstehen in London vieler-
orts hochwertige Biiro- und
Geschdftsgebdude mit ho-

hem Glasanteil. Ein Vorzeige-
beispiel ist ein denkmal-
geschiitztes Objekt in der 184
Shepherds Bush Road. Dem
historischen Bau wurde eine
Glaskuppel mit hochwerti-
gen Isoliergldsern und Solids
von Schollglas aufgesetzt.
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Im Interview mit Glas +
Rahmen spricht Michael
Elstner, Leiter des Interpane
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Herausforderungen der Iso-
lierglas-Industrie.
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Die Landesberufsschule fiir
Glas und Keramik Rhein-
bach hat ihre Absolventen
in die Berufswelt entlas-
sen und zugleich ihre
Jahrgangsbesten geehrt.
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Nie war es einfacher,
es allen recht zu machen.

Der LGftungsnorm, dem Planer, dem Bautrager,
dem Bewohner. Mit AIRFOX®.

Automatische Frischluftzufuhr bei minimalem Warmeverlust — dafir steht
das dezentrale, praktisch unsichtbare LGftungssystem AIRFOX®. Es bringt
Fenster auf Knopfdruck zum Atmen. Es gewinnt bis zu 91 Prozent der Raum-
El.. L. wdrme zurick. Und es reguliert den Feuchtehaushalt so gut, dass Sie die
setztscannenund  ANforderungen der DIN 1946-6 im wahrsten Sinne automatisch erfullen -
mehr tber LUftungs-

systeme erfahren. bis hin zur Einbindung in die Hausautomation. Und das alles anschlussfertig
integriert im Aufsatzkasten — fir eine denkbar einfache Montage. B

0b in Aufsatz- oder Einbaukasten, Komplettsys-
temen oder wie hier als systemunabhéngiges
Laibungsmodul — AIRFOX® erfillt die DIN 1946-6.

’W\IBeckJrHeun

Beck+Heun GmbH / T +49 (0) 6476 9132-0 / beck-heun.de BESTE WERTE FURS HAUS



http://beck-heun.de/

NACHRICHTEN

GLASINDUSTRIE STARTET MIT UMSATZPLUS

ALLE GLASBRANCHEN SCHLIESSEN MIT POSITIVEM ERSTEN QUARTAL

Die deutsche Glasindustrie ist vielversprechend ins Jahr 2017 gestartet.

Im ersten Quartal gab es deutliche Umsatzzuwachse.

GESUNDE GEBAUDE UND BAUPROZESSE

Auf Einladung der Schiico International KG kamen am

23. und 24. Mai iiber 220 Teilnehmer aus 29 Nationen in
Bielefeld zur zweitdgigen Hochschulkonferenz ,building
healthy buildings" zusammen. Im Fokus standen

die Themenbereiche ,, gesunde Gebdude" und ,,gesunde
Bauprozesse".

Neben Studierenden und Professoren aus 18 Hochschulen
nahmen auch Architekten und Vertreter von Forschungs-
einrichtungen sowie aus Politik und Wirtschaft teil.
Hochkardtig besetzt war auch die Riege der Referenten.

Foto: © ScM

220 Teilnehmer informierten sich in Bielefeld iiber gesunde
Gebdude und gesunde Bauprozesse.
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Die Glasindustrie ist mit einem deutlichen Umsatzplus in das Jahr
2017 gestartet. Alle Branchen entwickelten sich positiv im Ver-
gleich zum Vorjahreszeitraum und trugen damit zum positiven
Gesamtergebnis im ersten Quartal bei.

Der Gesamtumsatz der Glasindustrie in Deutschland stieg um
3,7 Prozent auf 2,37 Milliarden Euro an. Der Inlandsumsatz be-
trug 1,37 Milliarden Euro (plus 1,3 Prozent), der Auslandsumsatz
stieg um 7,1 Prozent auf 1,00 Milliarden Euro an, teilt der Bundes-
verband Glasindustrie mit. Damit wuchs der Auslandsumsatz wie-
der deutlich stirker als der Inlandsumsatz, nachdem sich beide im
vergangenen Jahr erstmals wieder angeglichen hatten. Wichtigs-
te Handelspartner waren Frankreich, die Niederlande, China sowie
die USA. Das Segment Flachglasherstellung wuchs im ersten Quar-
tal um 3,2 Prozent auf 252 Millionen Euro. Die Flachglasveredler
legten um 5,0 Prozent zu und steigerten ihren Gesamtumsatz auf
907 Millionen Euro. Auch die Hersteller von Glasfasern verzeich-
nen nach den ersten drei Monaten ein gutes Ergebnis: Der Umsatz
der Branche stieg um 5,8 Prozent auf 257 Millionen Euro. Die Spe-
zialglasindustrie steigerte ihren Gesamtumsatz um 1,0 Prozent auf
369 Millionen Euro.

EINER DER GROSSTEN AUFTRAGE ALLER ZEITEN

Bystronic glass hat einen der groRten Auftrage aller Zeiten

liber champ'speed Fahrzeugglas Bearbeitungszellen erhalten.
In 2017 und 2018 liefert der Spezialist fiir Fahrzeugglas Prepro-
cessing Anlagen eine betrachtliche Anzahl von champ'speed
Zellen an mehrere Standorte eines weltweit renommierten
Fahrzeugglas-Produzenten. Die champ'speed ermoglicht das
schnelle und prazise Schneiden, Brechen, Schleifen und
Bohren von Front-, Seiten- und Heckscheiben. Neben sehr
kurzen Taktzeiten zeichnen sich die champ'speed Anlagen
auch durch eine hohe Verfiigbarkeit im 24 / 7 Dauerbetrieb aus.
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Die champ'speed zeichnet sich durch hochste Effizienz bei der
Bearbeitung von Fahrzeugglas aus.



ALLE PRODUKTE JEDERZEIT ONLINE IM ZUGRIFF

Mit der neuen, kostenlosen Glas Marte App fiir Android und
10S sind nun samtliche Unterlagen zu Produkten des oster-
reichischen Herstellers jederzeit abrufbar.

0b unterwegs oder im Kundengesprach — mit der Glas Mar-
te App haben Verarbeiter und Architekten die gewiinschten
Produktinformationen als digitale Bldtterkataloge jederzeit
zur Hand. Im Experten-Bereich stehen zudem detaillier-

te Infos bereit: Ausschreibungstexte, Detailzeichnungen und
Montageanleitungen erleichtern das Arbeiten und Planen
mit Glas Marte Produkten.

Damit die Unterlagen in allen Varianten verfiigbar sind,
wurde auch ein ePaper Portal eingerichtet. So wird der Pa-
pierverbrauch fiir die Printkataloge deutlich reduziert.

Google Play: http://bit.ly/2pmkG68

App Store: http://apple.co/2q)6ki3

ePaper Portal: http://epaper.glasmarte.at

Schneller Zugriff
auf samtliche
Glas Marte Unter-
lagen via App.
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A+W DOPPELT DABEI

Auf gleich zwei Standen war A+W bei der diesjahrigen
China Glass in Peking vertreten: Am eigenen Stand infor-
mierte ein Kollege der chinesischen Niederlassung des
global prdsenten Softwarehauses iiber die jiingsten A+W
Entwicklungen in den Bereichen Auftragserfassung, Pro-
duktionssteuerung und Verschnittoptimierung.

Ein weiterer wichtiger Anlaufpunkt war der Stand des chi-
nesischen A+W Maschinenpartners NorthGlass Automati-
on. A+W Software steuert komplexe Fertigungslinien, die
der Technologiepartner herstellt.
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Pilkington
Brandschutzglaser

konnen mehr, als nur
vor Feuer schitzen.

Bewahrte Qualitat seit 1978 —
jetzt mit 10-Jahres-Garantie.

Pilkington Pyrostop®
Pilkington Pyrodur®
Pilkington Pyroclear®
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www.pilkington.de
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LOHNITZ GLAS + SPIEGEL FUR GOLDGLAS AUSGEZEICHNET

Erstmals vergaben die Clima-
plusSecurit-Partner ihren neu-
en Innovationspreis: Fiir die
Entwicklung ihres neuen Gold-
glases erhielt die Firma Lohnitz
Glas + Spiegel die Auszeich-
nung. Mit dem Innovationpreis
werden besonders innovati-

ve Produktideen oder Prozesse
als Best-Practice-Beispiele in-
nerhalb der Partnergruppe des
Saint-Gobain Netzwerks pra-

Foto: © (SP

I.: Preisverleihung (v.l.):
liirgen Peitz, Vorsitzender
der Geschdftsfiihrung von
Saint-Gobain Glass, Patrick
Georg, CSP-Marketing
Manager, und Mario
Lohnitz, Geschiftsfiihrer
von Wolf-Dierk Lohnitz
Glas +Spiegel KG.

r.0.: Das Produkt: Goldglas
entsteht durch flachigen
Siebdruck mit Glanzgold-
pasten, die beim Vorspan-
nen eingebrannt werden.

miert. Das Unternehmen er-
hielt den Preis fiir sein Verfah-
ren, echtes Gold auf Glas auf-
zubringen (siehe Glas+Rahmen

4/2017). Der Preis wurde bei der

Jahrestagung der CSP in Tallinn
an Mario Lohnitz iibergeben.
Der Entwicklung des Verfah-
rens, Golddekore auf Glas nach
individuellem Motiv zu gestal-
ten, gingen einige Jahre des Ex-
perimentierens und Erforschens
voraus. Begonnen hatte alles
wihrend Mario Lohnitz® Ausbil-
dung zum Glasveredler an der
Glasfachschule Zwiesel. Schon
wihrend seines Masterstudiums

BEREITS RUND 3.000 GASTE BEI DER #KEINEHALBENSACHEN TOUR

Die ,,Roto #KeineHalbenSachen
Tour“ wird von Fachhandel

und Verarbeitern sehr gut ange-
nommen. Die kommenden Jah-
re rollt der speziell konstruier-
te Truck nun tiber Deutschlands
Straflen und gibt bei jedem Halt
einen Einblick in die Roto Welt.
Dieser reicht weit tiber die rei-
ne Produktprisentation hin-
aus: Profis haben an verschiede-
nen Stationen die Moéglichkeit,
sich von Montagefreundlich-
keit, Energieeffizienz und Qua-
litat selbst zu tiberzeugen - und
nicht nur Know-how, sondern
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Der Roto-Truck ist im Rahmen der #KeineHalbenSachen Tour in
ganz Deutschland unterwegs, um auf die Vorziige moderner
Dachfenster hinzuweisen.

experimentierte er mit dem ed-
len Material. Nachdem er im
November 2011 die Geschifts-
fithrung der Firma von seinem
Vater Wolf-Dierk Lohnitz tiber-
nommen hatte, intensivierte er
seine Forschungen.

Neue Gestaltungsmoglich-
keiten fiir Glas boten sich,
nachdem das Unternehmen
eine Siebdruckmaschine ange-
schafft hatte. Die ersten Versu-
che, Goldfarbe aufs Glas zu
bringen, tiberzeugten allerdings
noch nicht. Also begann Mario
Lohnitz mit Unterstiitzung von
Mitarbeitern, mit echtem Gold
zu experimentieren. Beteiligt
war auch Annett Fiedler, die
im hauseigenen Design-Werbe-
Center neue Ideen fiir die Ge-
staltung von Glas entwickelt.
Ab Anfang 2016 erforschte das
Team dann intensiv die Mog-
lichkeiten der Verarbeitung,
und schliefllich gelang es, den
gewtlinschten gldnzenden Gold-
effekt zu erzielen.

auch sportliche Preise zu ge-
winnen.

In nur zwei Monaten nach
dem Start haben bundesweit be-
reits rund 3.000 Giéste den
Truck besucht und sich tiber die
Dachfenster-Losungen von
Roto informiert. Vom RotoQ
Schwingfenster aus 100 Prozent
Kunststoff tiber das Roto
Designo R8 bis hin zum elek—
tronischen und vollautomati-
schen RotoComfort i8 ist
das innovative Produktportfolio
im Roto Truck zu erleben.



Mit den Glastrennwandsystemen Office und Office XL
bietet CRL eine ebenso kreative wie effektvolle Lésung
fir den modernen Innenausbau.

Das trockenverglaste System sorgt mit seinen filigranen

Decken-, Wand- und Zargenprofilen fiir maximale Transparenz.

Anwendungen

* Buroverglasungen sowie Glastrennwéande
* Innenverglasungen fur private Wohnhauser
* Praxis und Kanzlei

* Hotel und Wellnessbereiche

* Raucherabtrennungen

Wir iitbernehmen auch die Planung fiir Sie!
Lassen Sie sich beraten: 070 62 | 91593 15

e: CRL@crlaurence.de f: 0080002623299 w: crlaurence.de

Vorteile

* Keine Versiegelung durch Trockenverglasung

* Turband stufenlos héhenverstellbar, keine Bohrungen

¢ Als Einfach- und Doppelverglasung (Office XL) ausfihrbar
* Schallreduktion durch Zargensystem

» Rahmenprofile fir Glas/Glas und Glas/Wand

» Gangige Turband- und Schlosstypen verwendbar

* Glastire 8 — 12 mm (10 — 12 mm bei Office XL)

* Glasseitenteil 8 — 16 mm (20 — 28 mm bei Office XL)

* Luftschalldammung nach EN ISO 10140 (Office XL)
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VBH INVESTIERT 750.000 EURO
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VBH, nach eigenen Angaben Europas grof3-
tes Handelshaus fiir Fenster- und Tiirbe-

Am Lagerstandort
lIsfeld investiert
VBH 750.000 Euro
in die Modernisie-
rung eines voll-
automatischen
Hochregallagers fiir
Profile und Lang-
giiter.

Dazu wurde das Team vor Ort um zehn fest
angestellte Mitarbeiter erweitert. Aktuell

schldge, investiert am Lagerstandort Ilsfeld
in eine effizientere Lagertechnik. Das beste-
hende Hochregallager fiir Profile und Lang-
giiter wird komplett modernisiert, aufler-
dem optimiert VBH die Ablaufe der Wei-
terverarbeitung wie das Sdgen und Verpa-
cken. Die Investition von 750.000 Euro ist
Teil eines Mafinahmenbiindels zur Siche-
rung und Steigerung der Leistungsfahigkeit
im Hinblick auf die kiinftigen Marktanfor-
derungen. Auch die Mitarbeiterzahl in Ils-
feld wurde erhoht. Seit Beginn des Jahres
arbeitet das Lager im Drei-Schicht-Betrieb.

sind in Ilsfeld rund so Mitarbeiter beschaf-
tigt, 220 sind es in der Logistik von VBH
deutschlandweit.

Ilsfeld ist der zweitgrofite von insgesamt
vier VBH Lagerstandorten in Deutschland.
Das grofite Lager befindet sich in Nempitz
nahe Leipzig, zwei weitere in Regensburg
und Altétting. Taglich werden von VBH
rund 10.000 Bestellpositionen und rund 9o
Lkw-Fahrten zu den VBH Kunden, Fens-
terbauern und Monteuren auf den Weg ge-
bracht. Von den rund 165.000 Artikeln im
Sortiment bietet VBH 45.000 lagerhaltig.

MARKT STAGNIERT

Die Hersteller von Haustuirfil-
lungen sind in den Erwartungen
fiir das Jahr 2017 zuriickhaltend
und rechnen mit einer Entwick-
lung auf Vorjahresniveau, nach-
dem 2016 sehr gut verlaufen ist.
Zu dieser Prognose kommt die
Fachgruppe Haustiirfiillungen des
pro-K Industrieverbandes Halb-
zeuge und Konsumprodukte aus
Kunststoff.

Der Markt fiir Haustiirfillun-
gen hangt stark vom Modernisie-
rungsmarkt ab. Allerdings fehlen
Impulse, um diesen Markt zu
befliigeln. Moderate Energie-
preise, die Mietpreisbremse und
weiterhin die Erwartung einer
steuerlichen Absetzbarkeit von
Modernisierungsleistungen
dampfen den Markt seit Jahren,
so die Situationsbeschreibung
der pro-K Fachgruppe. Ebenso
stagniere der Bau von neuen
Ein- und Zweifamilienhdusern.

AKTUELLES IN KURZE

» GUTE NOTEN FUR PDR. 99,6
Prozent der Kunden von PDR
waren 2016 mit dem kosten-
losen Riickhol- und Recy-
clingservice fiir gebrauchte
Montageschaumdosen zufrie-
den oder sehr zufrieden. Das
ist das Ergebnis einer Kun-
denumfrage, welche die PDR
Recycling GmbH + Co KG,
Thurnau (Oberfranken), bei
608 Handwerksunternehmen,
Baumirkten und kommu-
nalen Sammelstellen durch-
fiihrte.
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» ELERO BIKERTOUR. Im Mai
2017 lud elero seine Kunden
erneut zu einer Motorrad-
Tour ein. Damit dankte der
Antriebs- und Steuerungsher-

steller fiir Sicht- und Sonnen-

22 Teilnehmer waren beim elero
Biker-Wochenende dabei.

schutz seinen Fachpartnern.
Diesmal ging es vom 19. bis
21. Mai gemeinsam ins All-
gdu, um den guten Kontakt
zu pflegen und sich in locke-
rer Runde auszutauschen.

GIMAV IN CHINA. Der Ver-
band der italienischen Glas-
maschinenhersteller, GIMAV,
zieht eine positive Bilanz sei-
ner Teilnahme an der Messe
China Glass in Peking. 30 Un-
ternehmen présentierten sich
auf dem 1.000 Quadratme-

ter groflen GIMAV-Gemein-
schaftsstand.

» DER GOLDENE BULLI. Volks-
wagen Nutzfahrzeuge verleiht
auch in diesem Jahr die Aus-
zeichnung ,Der Goldene Bul-
1i. Es ist ein Preis fiir heraus-
ragendes gesellschaftliches
Engagement von Handwerks-
betrieben. Der Preistrager er-
hélt einen neuen, variabel
einsetzbaren Transporter der
sechsten Generation.
www.der-goldene-bulli.de


http://www.der-goldene-bulli.de/

BRANDSCHUTZ IN THEORIE UND PRAXIS

Am 18. Mai fand zum wieder-
holten Male der Brandschutz-
tag der Bauking AG statt. Die
erfolgreiche Veranstaltung wird
mehrmals jahrlich an verschie-
denen Standorten des Bauking
Industriepartners Hormann
durchgefiihrt. Diesmal nahmen
rund 250 Verarbeiter, Archi-
tekten und Entscheider an der
Veranstaltung in der Hormann
Niederlassung Herne teil.

Zum Auftakt standen zwei

parallel laufende Vortragsrei-

Foto: © Bauking

hen auf dem Programm. Aus
insgesamt zehn Prisentationen
konnten sich die Fachbesucher
die fiir sie relevanten Themen
auswihlen. So referierte Jorg
Egener, Verkaufsleiter Objekte
Feuer-/Rauchschutz und Archi-
tektenberatung bei Hérmann,
tiber die neue Brandschutznorm
EN 16034. Daneben standen
Vortrige zahlreicher weiterer
Hersteller auf dem Programm.
Auf die Theorie folgte die
Praxis: Unter fachkundiger Mo-

deration wurden zwei Boxen

mit eingebauter Tiir abgebrannt.
Dabei erlebte das Fachpublikum

das differenzierte Brandverhal-
ten einer fachkundig ausgefiihr-
ten T30-Konstruktion im Ver-
gleich zu einem fehlerbehafte-
ten System. Ergebnis: Die un-
sachgemif$ gebaute Box stand
schon nach kurzer Zeit lichter-
loh in Flammen, wéhrend die
feuerhemmende T30-Tiir dem
Feuer ordnungsgemif} stand-
hielt.

INNOVATIVE

BESCHICHTUNGS- UND
TROCKNUNGSKONZEPTE

Dekorative und funktionale
Beschichtungsanlagen

REINIGEN | VORBEHANDELN
BESCHICHTEN | TROCKNEN

Venjakob - uiber 50 Jahre
Innovationskraft in

» SCHUTZ VOR EINBRUCH. Nach der Oberflachentechnik.

dem Rekordjahr 2015 ist die
Zahl der Einbriiche und Ein-
bruchsversuche im Jahr 2016

» MARKILUX INNOVATIV. Der
Markisenspezialist markilux
ist mit dem ,,Plus X Award
- Most Innovative Brand

erstmals seit Jahren wieder

gesunken. Der Riickgang von o :
Profitieren auch Sie von

unserem brancheniiber-
greifenden Know-how!

e a&//ﬁ

9,5 Prozent im Vergleich zum
Vorjahr ist auf verstirkte Pra-
ventionsmaf$nahmen zuriick- 2017 in seiner Produktka-
zuftihren - darin sieht sich
der Bundesverband Rollla-

den + Sonnenschutz mit Blick

tegorie ausgezeichnet wor-
den. ,Von einer qualifizier-
ten Jury zur innovativsten

auf die neue Polizeiliche Kri- Marke eines Produktseg-

minalstatistik bestétigt. Wenn mentes gekiirt zu werden, ist

Fenster und Rollladen glei- fiir uns ein Ritterschlag®, so

«
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Venjakob Maschinenbau GmbH & Co. KG
Augsburger StraBe 2-6

33378 Rheda-Wiedenbriick E .@
Fon +49 5242 9603-0 L MErlamé
info@venjakob.de [~
www.venjakob.de E

chermaflen einbruchhem- Marketing- und Vertriebs-

mend ausgelegt werden, wird leiter Klaus Wuchner. Es sei
das grofite Mafd an Sicherheit

erreicht, so der Verband.

Wirksam geschiitzte Fenster und
Rollldden sind fiir Einbrecher oft

ein Symbol fiir Markenstér-
uniiberwindbare Hiirden.

ke und Qualitit.
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FUHRENDER ANBIETER

Nach dem offiziellen Zusammenschluss von Dorma und
Kaba im September 2015 ist die neu gebildete Firmen-
gruppe per1. Juli 2016 als ein Unternehmen unter glo-
baler Dachmarke dormakaba in das neue gemeinsame
Geschaftsjahr gestartet. In diesem Zuge wurde der Be-

dormakaba 4

triebsteil der Kaba GmbH in Dreieich auf die dormaka-
ba Deutschland GmbH mit Sitz in Ennepetal libertragen:
Aus der Kaba GmbH Dreieich wurde nun die dormakaba
Deutschland GmbH.

Das Unternehmen zahlt zu den fiihrenden Anbietern in
den Bereichen Tiirtechnik, Glasbeschldge, Sicherheits-
und Zutrittsldsungen sowie Zeit- und Datenmanagement.
In Deutschland arbeiten knapp 3.600 Mitarbeiter fiir dor-
makaba.

STANDORT DEGGENDORF AUSGEBAUT

Der weltweit agierende Gummitechnologiekonzern Sem-
perit starkt seinen seit 1945 bestehenden Produktions-
standort in Deggendorf. Im Werk werden EPDM-Dichtun-
gen fiir Fenster, Toren und Tiiren sowie Fassaden entwi-
ckelt, getestet und hergestellt. Mit Investitionen von rund
fiinf Millionen Euro wurden innerhalb von nur zehn Mo-
naten MaBnahmen fiir Effizienzsteigerung und Kapazi-
tatserhdhung geplant und umgesetzt. Das Investitionspa-
ket umfasste ein energieeffizientes Kiihlsystem sowie zwei
neue Produktionslinien, erldutert Franz-Xaver Fischl, Ge-
schaftsfiihrer des Semperit Profiles Werkes in Deggendorf.
Neben Energieeinsparung und Effizienzsteigerung die-
nen die MaBnahmen dem Ausbau von Kapazitaten fiir die
weitere internationale Expansion von Semperit Profiles.

Semperit hat fiinf Millionen Euro in neue Produktions-
anlagen im Werk Deggendorf investiert.

GLAS+RAHMEN 07.177 BRANCHE

IFN ZIEHT POSITIVE BILANZ
GROSSTES WACHSTUM DER FIRMENGESCHICHTE

Foto: © Internorm

Mit der I-tec Insulation hat Internorm eine neue Technologie zur
Dammung des Rahmens entwickelt.

Das Internationale Fensternetzwerk IFN-Holding AG verzeichnet
fiir das Geschiftsjahr 2016 einen konsolidierten Umsatz von 495
Millionen Euro. Die sechs Unternehmen des Netzwerks — Inter-
norm, Topic, GIG, HSE, Schlotterer und Kastrup - steigerten damit
den Umsatz um 13,3 Prozent.

In einem schwierigen Branchenumfeld haben sich die einzelnen
IEN-Unternehmen 2016 sehr gut entwickelt. So konnte Internorm
den absoluten Umsatz zum Vorjahr um fiinf Prozent auf 322 Mil-
lionen Euro steigern. Die Tiirenmanufaktur Topic erzielte ein Um-
satzplus in Osterreich von 5,7 Prozent zum Vorjahr, und der dster-
reichische Markfiihrer fiir aufSenliegenden, nicht textilen Sonnen-
schutz Schlotterer verbuchte mit einem Umsatzplus von 21 Prozent
sogar das erfolgreichste Geschiftsjahr seit Griindung. Es sei erfreu-
lich, ,,dass alle Geschiftsfelder 2016 einen konsolidierten Umsatz
von 495 Millionen und einen EBIT (operativer Gewinn vor Zinsen
und Steuern) von 29,3 Millionen Euro (+ 41,3 Prozent zum Vorjahr)
erwirtschafteten. Das entspricht einer Umsatzrendite von 5,9 Pro-
zent (2015: 4,7 Prozent) erklart IFN Finanzvorstand Johann Hab-
ring.

In das laufende Geschiftsjahr 2017 sind die sechs IFN-Unterneh-
men ebenfalls sehr gut gestartet. Der aktuelle Auftragseingang bei
Internorm liegt tiber dem Plan. Uber einen ausgezeichneten Auf-
tragseingang und bereits Vollauslastung fiir das Jahr 2017 (und
Auftrége fiir 2018) freut sich der Fassadenspezialist GIG. Topic,
HSE Schlotterer und Kastrup haben die Auftrige gegeniiber dem
Vorjahr ebenfalls gesteigert und liegen auf Plan. ,Wir sind auch
fiir 2017 optimistisch und streben einen konsolidierten Umsatz
von rund 530 Millionen Euro an - das ist eine Steigerung um sie-
ben Prozent. Die zweite halbe Milliarde darf jedenfalls nicht mehr
so lange dauern®, ist IFN-Sprecher Christian Klinger vom weiteren
Erfolg des Unternehmens iiberzeugt.



WARMEBRUCKEN LEICHTER PLANEN
UBER 4.000 DETAILS AUF INTERNETPLATTFORM WARMEBRUCKEN-ONLINE

Die FirstInvision Software
GmbH und die ZUB Systems
GmbH haben ihre gemeinsame
Internet-Plattform www.wir-
mebriicken-online.de freige-
schaltet. ,Damit steht Architek-
ten und Planern die bisher um-
fassendste Datenbank bereits
berechneter Konstruktionsde-
tails von Warmebriicken zur
Verfiigung", erkldrt Raimund
Kiser, ZUB-Geschiftsfiihrer.
Der Bauphysik-Softwareanbie-
ter hat in Zusammenarbeit mit
dem Ingenieurbiiro Prof. Dr.
Hauser GmbH (IBH) aus Kas-
sel und dem Baukosteninforma-
tionszentrum Deutscher Archi-
tektenkammern (BKI) iiber 300
Grunddetails mit rund 4.000

HIGH ENERGY BUILDINGS-
INNOVATIVE TECHNOLOGIES

NACHRICHTEN

Auf Warmebriicken-Online finden Nutzer iiber ooo Warmebriickendetails.

Varianten zusammengetragen.
Dabei sind sowohl die verschie-
denen Anschlussdetails vom
Keller bis zum Dach als auch
die unterschiedlichen Kon-
struktionsarten berticksichtigt,
teilen die Initiatoren mit.

Alle Projektdateien sind im For-
mat des Warmebriickenpro-
gramms ZUB Argos und wei-
terer kompatibler Warmebrii-
ckenprogramme wie Therm-
Calc, ThermCAD und dem BKI
Wirmebriickenplaner verfiig-

BRANCHE

bar. Nutzer dieser Programmfa-
milie konnen die Daten direkt
in jhre Planung tibernehmen
und damit weiterarbeiten oder
beliebig anpassen. Doch auch
Anwendern anderer Warme-
briickenprogramme ermdglicht
der kostenfreie Warmebriicken-
Viewer, die Dateien einzulesen
und auszudrucken.
Wesentlicher Bestandteil der
Datenbank sind der bekann-
te und aktualisierte IBH Wir-
mebriickenkatalog und die Bau-
teilkataloge K3 und K4 des BKI.
Zudem kann der User je nach
Anbieter auf weitere Extras wie
zum Beispiel Parameterstudi-
en von Bauteilanschliissen und
CAD-Dateien zugreifen.

_ TIIITH'IIITIFI- LY

asola Technologies GmbH

Konrad-Zuse-StraBe 25 | 99099 Erfurt

Fon +49361.241 425-0

info@asola-tech.de | www.asola-tech.de

Freineit

asola

Technologies

Isolierglas + Solarzelle +
neuartige Anschlusstechnik =

v klimafreundliches, nachhaltiges Bauen
fur Generationen
v hohe Flexibilitat & gestalterische

v Energie erzeugen, Geld sparen
dank hochwertiger Technik



+49361.241 425
http://www.asola-tech.de/
mailto:info@asola-tech.de
http://mebr�cken-online.de/

PERSONALIEN

MITARBEITER-TEAM AUFGESTOCKT

Das Priifinstitut Schlosser und werden zu konnen wurde nun
Beschldge Velbert (PIV) hat ne-

ben der neuen stellvertreten-

das Team aufgestockt®, erldu-
tert Institutsleiter Oliver Tros-
den Institutsleitung Andrea ka. Neben der neuen stellvertre-
Horsthemke sein Team um drei tenden Institutsleiterin Andrea
Horsthemke kitmmern sich seit
Anfang April Mandy del Valle

Vicente als Assistentin der Gii-

neue Mitarbeiter verstirkt. Da-
mit reagiert die Giitegemein-
schaft Schlosser und Beschla-
ge auf die steigenden Auftrags-
zahlen im PIV. ,Die Anzahl
der Prifungen, die im Institut

tegemeinschaft und seit Novem-
ber 2016 Dominik Hermann als
Prifer im PIV sowie seit Febru-

durchgefiihrt werden, steigt je- ar 2017 Lars Wedershoven eben-
PIV-Leiter Oliver Troska (r.), die stv. Institutsleitung Andrea Horsthemke (I.)

o . falls als Prifer um die Belange
sowie die Priifer Dominik Hermann (2.v.l.) und Lars Wedershoven (3.v.l.).

des Jahr weiter an. Um diesen
der Kunden.

Anfragen noch besser gerecht
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Eric Bobay

QUARTETT MIT BOBAY

Eric Bobay erganzt seit dem 1. Juni
die bisher dreikopfige Geschaftslei-
tung der Karlsruher aluplast GmbH.
Er ibernimmt die neu geschaffe-
ne Position des CBDO (Chief Business
Development Officer) und verant-
wortet damit den Bereich der Stra-
tegischen Marktentwicklung, wobei
der Fokus besonders auf den USA
und Indien liegen wird, wo aluplast
seine Aktivitaten weiter forcieren
will. Der gebiirtige Franzose ver-
fligt tiber breit gefacherte internati-
onale Erfahrung. Neben dem neuen
(BDO bilden Dirk Seitz, Patrick Seitz
und Stefen Walter die aluplast-Ge-
schaftsfiihrung.

GLAS+RAHMEN 07.177 BRANCHE
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Andreas Dolker

DOLKER NEUER CSO

Die Rademacher Gerate-Elektronik
GmbH hat einen neuen Gesamtver-
triebsleiter: Andreas Dolker hat bei
dem Hausautomationsspezialisten
die Position des Chief Sales Officer
(€S0) iibernommen. In dieser Funk-
tion zeichnet er im Vertrieb verant-
wortlich fiir die strategische Ausrich
tung, insbesondere fiir die gezielte
Vermarktung des Smart-Home-Sys-
tems HomePilot. Bevor Dolker zu Ra-

demacher kam, war er Geschafts-
fiihrer der Zyxel Deutschland GmbH,
sammelte Erfahrungen als Senior Sa-
les Manager bei Western Digital und
hatte Managementpositionen bei
Netgear und Logitech inne.
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Paul Schuler

SCHULER FOLGT JENISCH

Seit dem 1. Juli ist Paul Schuler
neuer CEO bei Sika. Er folgt auf Jan
lenisch, der den Konzern in den
letzten fiinfeinhalb Jahren gefiihrt
hat. Schuler arbeitet seit 29 Jah-

ren fiir Sika, seit 2007 gehort er der
Konzernleitung an. Von 2007 bis
2012 war er Regionalleiter fiir Nord-
amerika, seit 2013 Regionalleiter
EMEA. Schuler hat wesentlich an der
erfolgreichen Wachstumsstrategie
von Sika mitgewirkt. Sein kompe-
tenter und dynamischer Fiihrungs-
stil sei Garantie fiir die erfolgrei-
che Weiterfiihrung von Sikas Wachs-
tumsmodell, sagt Paul Halg, Prasi-
dent des Verwaltungsrats.



VERANSTALTUNGEN

BRANCHENHIGHLIGHT MIT DEM LEITTHEMA ,ZUKUNFT MEISTERN"

Auf den diesjahrigen Rosenhei-
mer Fenstertagen vom 11. bis 13.
Oktober werden die wichtigs-
ten technologischen Trends und
die Auswirkungen gesellschaft-
licher Entwicklungen analy-
siert. Auch zur neuen MBO und
MVYV TB sowie zu normativen
Anderungen in ISO 10077 (U-
Werte) und bei Fensterbeschla-
gen gibt es Informationen aus
erster Hand.

ift-Institutsleiter Prof. Ulrich
Sieberath wird in seinem Vor-
trag ,,Zukunft meistern — Mit

Wissen, Kompetenz und Mut
den Trends von Digitalisierung,
Technologie und gesellschaftli-
chem Wandel begegnen® Analy-
sen und Losungswege fiir Fens-
ter- und Fassadenhersteller vor-
stellen. Als weiterer Keyno-
te-Speaker wird Dr. Jens-Uwe
Meyer (Innolytics GmbH) in
seinem Vortrag ,,Achtung - di-
gitale Disruption in der Fens-
terbranche® zeigen, wie digita-
le Technologien Neues schaf-
fen konnen, ohne dass Firmen
auf dem Markt verloren ge-

ZWEITAGIGES TURENSEMINAR IM OKTOBER

Das PfB-Tiirenseminar
vermittelt Fachwissen
aus erster Hand.

GLAS+RAHMEN 07.17 BRANCHE

Das PfB Priifzentrum fiir Bau-
elemente lddt wieder zum tra-

ditionellen zweitdgigen Tiiren-
seminar nach Stephanskirchen
ein. Am 11. und 12. Oktober

hen und zum Opfer der Digi-
talisierung werden. Ein weite-
res Highlight ist der detaillierte
Einblick in die Fassade der Elb-
philharmonie von Michael Elst-
ner (AGC Interpane), Stefan
Goeddertz (Herzog & de Meu-
ron) und Karl Lindenmaier (Jo-
sef Gartner).

Insgesamt stehen 29 Vortra-
ge und vier Workshops auf dem
Programm.

INFO/ANMELDUNG:
www.fenstertage.de

2017 stehen in Fachvortragen
und Praxisdemonstrationen
unter anderem folgende The-
men im Fokus.

- Stand des Normenwesens in
Bezug auf Priifung, Klassifizie-
rung und Anforderungen von
Auflentiiren und Innentiiren

- DIN 18055 fiir Fenster und
AufSentiiren

- Feuer- und Rauchschutz fiir
Fenster, Tiiren und Tore

- Wiarme- und Schallschutz so-
wie barrierefreies Bauen

- Einbruchhemmung

- Méngel an Tiiren u.v.m

INFO/ANMELDUNG:
www.pfb-rosenheim.de

GROSSE NACHFRAGE

Fir viele Unternehmen ist Dubai
derzeit ein wichtiger Markt. Dies
spiegelt auch die einzige Fach-
messe fiir Fenster-, Tiiren und
Fassaden im arabischen Raum,
die WiDoFa, wider. 2016 fand

die erste Auflage der ,Windows,
Doors & Facades" statt. Vom

25. bis 27.September 2017 wird die
WiDoFa erneut Treffpunkt der
wichtigsten Vertreter der Branche
sein. In diesem Jahr werden iiber
8.000 Fachbesucher erwartet.
Schon Monate vor Messebeginn
war die Ausstellungsflache
komplett belegt.

Die Zahl der deutschen Aussteller
hat sich zum Vorjahr verdoppelt.

wWinpbows
DOORS &
FACADES

EVENT 2017

Auf dem offiziellen deutschen
Firmengemeinschaftsstand
werden folgende Firmen in Dubai
vertreten sein: Asola, BachNagel,
Breuer & Schmitz, D+H Mechatro-
nic, Edgetech, FlexiCam, Geze,
Helima, Horst Klaes, Heinrich
Konig, Metawell, Nordkran,
Novelis, Tesa, Unilux, Folienwerk
Wolfen und Z&J Technologies.
Auch Griindungspartner Schiico
ist in 2017 wieder dabei und
prasentiert auf knapp 200 Qua-
dratmeter Standfldche innovative
und nachhaltige Produktlosun-
gen aus Aluminium.



http://www.fenstertage.de/
http://www.pfb-rosenheim.de/
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Besondere Atmosphare

AUS ALTEN INDUSTRIEBAUTEN ENTSTEHEN IN LONDON VIELERORTS HOCH-

WERTIGE BURO- UND GESCHAFTSGEBAUDE MIT HOHEM GLASANTEIL. EIN

VORZEIGEBEISPIEL IST EIN DENKMALGESCHUTZTES OBJEKT IN DER 184 SHEPHERDS

BUSH ROAD. DEM HISTORISCHEN BAU WURDE EINE GLASKUPPEL MIT

HOCHWERTIGEN ISOLIERGLASERN UND SOLIDS VON SCHOLLGLAS AUFGESETZT.

SEIT DEM 19. JAHRHUNDERT zog der Stadtbezirk
Brook Green durch seine Nihe zu einer der Haupt-
verkehrsadern im Westen Londons zahlreiche Unter-
nehmen an. Noch heute préagt die Industriearchitek-
tur des frithen 19. Jahrhunderts das Viertel, das zuneh-
mend von der modernen Geschiftswelt entdeckt wird.
Die alten Industriebauten von Osram oder J. Lyons &
Co werden revitalisiert und neuen Nutzungen zuge-
fithrt, so wie das das denkmalgeschiitzte Gebédude in
der 184 Shepherds Bush Road. Unter der Federfithrung
von ColladoCollins Architects wandelte es sich von ei-
nem Prdsentations- und Werkstattgebdude fiir Autos
zu einem modernen Biiroloft mit Industriecharme. Der
Entwurf umfasst eine dreigeschossige Erweiterung auf

GLAS+RAHMEN 07.17 TITEL

INFORMATIONEN

Scholiglas
Dienstleistungs

und Entwicklungs-
gesellschaft mbH
Tel. 05105 777-0
info@schollglas.com
www.schollglas.com

dem Dach des bestehenden Gebdudes mit einem neu-
en Glasgewdlbe, das an die Glaspaléste des 19. Jahrhun-
derts erinnert. Den Architekten war es sehr wichtig,
den Charakter des Gebdudes zu erhalten und die not-
wendigen baulichen Verdnderungen auf ein Minimum
zu beschrianken - sowohl was das innere als auch was
das duflere Erscheinungsbild betrifft. Trotz seiner gro-
en Ausdehnung von 60 Metern Lange, 30 Metern Brei-
te und 14 Metern Hohe, wirkt das neue Glasdach leicht
und transparent. Das Gewolbe selbst bilden die vertikal
verlaufenden stdhlernen Formrohre, die sich nach oben
hin verjiingen. In Verbindung mit den diagonal verlau-
fenden Rohren entsteht eine Gitterstruktur, gleich ei-
nem Diamant. Mit dem Ziel, eine Autheizung der Biiros


mailto:info@schollglas.com
http://www.schollglas.com/

Foto: © se-austria GmbH & Co. KG

Foto: © se-austria GmbH & Co. KG

zu minimieren, wurden 60 Prozent der Dachverglasung
opak ausgefithrt. Um iiber das gesamte Dach ein ein-
heitliches Design zu erhalten, entwickelten die Archi-
tekten und Dachplaner in Zusammenarbeit mit Scholl-
glas eine sogenannte Solid-Verglasung. Die Verglasung
besteht aus einer Auflenfliche aus dem robusten Ein-
scheibensicherheitsglas Gewe-dur-H, das vollflichig
siebbedruckt ist. Dieses ist mit einem Ddmmpaneel ver-
klebt. Den Abschluss nach innen bildet ein pulverbe-
schichtetes Blech. Die Anordnung dieser Solid-Panee-
le beruht auf einer bauphysikalischen Berechnung: Sie
wirken zwar zufillig gestreut, werden aber nach oben
hin immer dichter und bedecken im obersten Bereich
die gesamte Fliche. Nach Siiden und an der Seite zum
Nachbargebdude ist der Anteil der Solidglas-Panee-
le hoher. Zum einen, um mehr Sonnenlicht zu gewin-
nen und zum anderen, um die Privatsphire zu schiit-
zen. Fir die transparenten Bereiche wéhlten die Planer
die Gewe-therm multi-Isolierglasscheiben mit neutra-
ler Sonnenschutzschicht und zeitgeméafien Sicherheits-
eigenschaften. Die Einheiten sind aus dem Einschei-
bensicherheitsglas Gewe-dur und dem Verbundsicher-
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[1] Durch die exakt be-
rechnete Anordnung
von transparenten Iso-
liergldsern und opaken
Solidverglasungen wer-
den optimale Lichtver-
héltnisse in den Biiros
sichergestelit.

[2] wird das gewdlbte
Dach in vier Viertel ge-
teilt, so gleicht inner-
halb eines Viertels keine
Raute in ihren Abmes-
sungen der anderen.

[3] Wie ein Diamant:
2.650 hochwertige
Isoliergldser und Solid-
Verglasungen lieferte
Scholiglas fiir das
auBergewdhnliche Bau-
projekt.

[4] Um den Charakter
des Gebdudes zu erhal-
ten, wurden die bau-
lichen Verdnderungen
am Bestand auf ein
Minimum beschrankt.

ISOLIERGLAS TITEL

heitsglas Gewe-safe aufgebaut, das sich besonders fiir
Uberkopf-Verglasungen und Fassaden eignet. An der
Auflenseite sind die Warmeddmmgldser noch vollfla-
chig mit einem Punktraster bedruckt. Dieses verhindert
zusammen mit der Sonnenschutzschicht einen zu ho-
hen Wirmeeintrag ins Innere und sorgt fiir eine ein-
heitliche Optik mit den Solids-Elementen.

KEIN GLAS WIE DAS ANDERE

Eine besondere Herausforderung lag in den unter-
schiedlichen Formaten von Solids und Isolierglasschei-
ben: Wird das gew6lbte Dach entlang von Léngs- und
Querachse in vier Viertel geteilt, so gleicht auf dem Dach
innerhalb eines Viertels keine Raute in ihrer Gréfle oder
in ihren Ausmaflen der anderen. Das Gleiche gilt fiir die
Dreiecksflichen. Mit einer hohen logistischen Kompe-
tenz sorgte Schollglas dafiir, dass die 2.670 Scheiben und
Solids in der richtigen Reihenfolge und ,just-in-time®
auf die Baustelle geliefert werden konnten. Dank der
natiirlichen Belichtung des Gebdudes durch die selektiv
positionierten Isoliergldser entstand ein auflergew6hn-
liches Arbeitsumfeld.

BAUTAFEL

Objekt: Brook Green, 184 Shepherds Bush Road,
London/GB

Bauherr: MclLaren Construction, London/GB

Architekt: ColladoCollins Architects, London/GB

Fassade: se-austria GmbH & Co. KG, Schorfling, AT

Glas: Gewe-therm multi mit neutraler Sonnenschutz-
schicht, Gewe-dur-H und Gewe-safe aus Gewe-tvg

Glaslieferant : Schollglas Sachsen GmbH, Nossen/0T
Heynitz/D

Foto: © Eugene Codj
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Weitere Optimierung moglich

HEUTIGE FUNKTIONSGLASER SIND MIT IHREN LEISTUNGSWERTEN BAUPHYSIKALISCH

UM WELTEN BESSER ALS DIE ERSTEN ISOLIERGLASER DER 1960ER JAHRE. EINEN SCHUB

GAB ES NOCH MAL DURCH DIE ENTWICKLUNG DER DREIFACH-AUFBAUTEN. DOCH NUN

WERDEN AUCH KLEINE FORTSCHRITTE ZUNEHMEND SCHWIERIG. IM GESPRACH MIT

GLAS+RAHMEN AUSSERT SICH MICHAEL ELSTNER, LEITER DES INTERPANE BERATUNGS-

CENTERS, UBER AKTUELLE HERAUSFORDERUNGEN DER PRODUKTENTWICKLER.

GLAS+RAHMEN 07.17 TITEL

G+R: Moderne Zweifach- und Dreifach-Isoliergldser be-
wegen sich bei ihren Leistungsparametern Wirmeschutz,
Gesamtenergiedurchlass und Lichttransmission nah an
der Grenze des Machbaren. Mit welchen Stellschrauben
lassen sich noch weitere Optimierungen erreichen?

ELSTNER: Aus unserer Sicht wird es weiterhin Entwick-
lungen geben, um das Verhiltnis von Lichttransmissi-
on und Gesamtenergiedurchlassgrad zu verbessern. Da-
neben gilt es, einen bestmdglichen Ug-Wert zu errei-
chen. Verbesserungen werden multifunktionale Schich-

ten bieten, aber auch die Kombinationen verschiedener
Produkte. Daneben wird es Verbesserungen geben, die
den Glasverarbeitern die Lagerhaltung erleichtern wer-
den. Zu erwihnen seien hier Schichten fiir Standardan-
wendungen, die vorspannbar sind, aber wahlweise auch
nicht vorgespannt verwendet werden konnen.

G+R: Wo liegen aktuell die grofiten Herausforderungen
bei der Weiterentwicklung von Sonnenschutz-, Wirme-
schutz-, Schallschutz- und Kombi-Isolierglisern?

Foto: © Oliver Heissner | AGC Interpane



ELSTNER: Die Herausforderung liegt sicherlich darin,
alle diese Funktionen gleichzeitig und ohne Nachteile
oder Beschrankungen fiir den Kunden zu erfiillen.

G+R: Gibt es beziiglich der technischen Parameter aktu-
ell einen Trend im Markt, also ein Leistungsmerkmal, an
dem alle Marktteilnehmer besonders intensiv arbeiten?
ELSTNER: Derzeit gibt es neben der Entwicklung zahl-
reicher aktiver Gliaser, also Gléaser, deren Funktionen
sich mit Hilfe von Strom veridndern lassen, auch die
deutliche Tendenz der zunehmenden Glasgréfen, mit
dem gleichzeitigen Ziel, méglichst viele bauphysikali-
sche Funktionen der Gebdudehiille in den transparenten
Baustoff Glas zu integrieren. So werden elektrochrome
Glaser, mit denen sich der g-Wert steuern ldsst, in einer
grofleren Menge und auch grofleren Abmessungen zum
Einsatz kommen. Es fehlt hier aber noch die Akzeptanz
und das Vertrauen seitens der Planer und Bauherren be-
ziiglich der Dauerhaftigkeit dieser Produkte. Auch hier
wird die Industrie noch verbesserte Losungen anbieten,
um eine ganzheitliche Planung zu gewdhrleisten, also
die Fassadenplanung und Elektroplanung in Einklang
zu bringen.

G+R: Welche Entwicklung zeichnet sich beim Randver-
bund ab? Kann die Warme Kante noch weiter optimiert
werden?

ELSTNER: Sicher wird es weitere Verbesserungen und
neue Produkte geben. Ob diese Produkte dann eine so
deutliche Verbesserung der Warmedammung von Fens-
tern und Fassaden darstellen, wird sich zeigen. Es wird
zunehmend auch die Verarbeitbarkeit, die Stabilitdt in
grofien Scheibenformaten und auch die Optik des Ab-
standhalters eine noch deutlichere Rolle spielen als das
heute der Fall ist.

G+R: Gibt es ganz neue Produktmerkmale, wie beispiels-
weise Verschattung, Entspiegelung oder Illumination, fiir
die Sie einen Zukunftsmarkt sehen?

ELSTNER: Diese Produkte gibt es teilweise bereits.
Schichten, die die Lichtreflexion verringern oder Me-
dienfassaden zur Ubermittlung von Nachrichten und
Informationen werden bereits heute eingesetzt und im
Mehrscheiben-Isolierglas (MIG) mit anderen Funktio-
nen, wie Schallschutz, Sonnenschutz, Warmeddmmung,
aber auch zur Erfiillung anderer Funktionen, wie zum
Beispiel dem Brandschutz, kombiniert. Im MIG integ-
rierte Systeme zum Sonnen- und Blendschutz werden
seit Jahren erfolgreich eingesetzt. Diese Produkte wer-
den von Herstellern nun auch als Trennwénde mit der
zusitzlichen Erfiilllung des Brandschutzes eingesetzt.

G+R: Seit einigen Jahren gibt es immer wieder For-
schungsprojekte im Bereich der Vakuum-Isoliergliser. Wie
bewerten Sie diese Technologie? Hat sie aus Ihrer Sicht -

GLAS+RAHMEN 07.17 TITEL

I.: Jahrhundert-Projekt:
Jede der teils geboge-
nen Scheiben der Ham-
burger Elbphilharmonie
ist mit dem chrom-
basierten Mehrfach-
schichtsystem ipachrome
design von AGC Inter-
pane beschichtet. Mit
einer Lichtreflexion von
iiber 50 Prozent und
einem Transmissions-
grad von nur vier Pro-
zent ist die Beschich-
tung so hoch reflektie-
rend wie ein Silber-
spiegel, aber wesentlich
belastbarer. Teils wurde
das von Interpane
Plattling beschichtete
Fassadenglas auch zu
Isolierglas verarbeitet.

~Es werden weiter-
hin Sonnen- und
Warmedammschich-
ten zum Einsatz
kommen, um die
wesentlichen Eigen-
schaften von MIG
erfiillen zu konnen.
Wahrscheinlich wer-
den die Elemente
filigraner, ggf. wird
auch die Anzahl

der Scheiben noch
einmal erhoht.
Wichtiger wird, das
ist bereits heute zu
spiiren, der Einsatz
von Sicherheitsglas.”

Michael Elstner

ISOLIERGLAS TITEL

vorausgesetzt sie erreicht die Marktreife - tiberhaupt eine
Chance, sich im umkdmpften deutschen Markt bei klassi-
schen Bauverglasungen durchzusetzen?

ELSTNER: Diese Produkte sind bereits verfiigbar, auch
wenn noch einige Hausaufgaben zu machen sind. Vaku-
um-MIG wird das konventionelle MIG sicher nicht er-
setzen, aber beispielsweise bei begrenzter Systembrei-
te um die MIG mit herkémmlichen Glasdicken, seinen
Einsatzzweck finden. Auch die Kombination als Drei-
fach-MIG mit einer Scheibe als Vakuum MIG kann sinn-
voll sein.

G+R: Ein Blick in die Zukunft. Wie sieht aus Ihrer Sicht
ein ideales Funktions-Isolierglas aus, das in 20 Jahren den
Leistungsstand markiert?

ELSTNER: Das ist schwierig zu prognostizieren. Viel-
leicht gar nicht so viel anders als heute. Es werden wei-
terhin Sonnen- und Warmedammschichten zum Einsatz
kommen, um die wesentlichen Eigenschaften von MIG
erfiillen zu kénnen. Wahrscheinlich werden die Ele-
mente filigraner, ggf. wird auch die Anzahl der Scheiben
noch einmal erhoht. Wichtiger wird, das ist bereits heu-
te zu spiiren, der Einsatz von Sicherheitsglas, sei es zum
Personenschutz oder auch zur Einbruchhemmung. Der
Anteil aktiver Gléser, vor allem im exklusiveren Fassa-
densektor, wird mit verbesserten Losungen zunehmen.
Sicher ist: Glas wird auch kiinftig der einzige transparen-
te Baustoff sein, der nahezu alle bauphysikalischen Er-
fordernisse in der Gebdudehiille erfiillen kann.

.
:
adf
-§
=
=
o
<
@
S
3
:
8




TITEL

ISOLIERGLAS

Dauerhaft bewahrt

VOR FAST 30 JAHREN WURDEN SUPER SPACER AUF DEM MARKT EINGEFUHRT.
DIE WARMEISOLIERENDEN EIGENSCHAFTEN DER FLEXIBLEN ABSTANDHALTER
AUS SILIKONSCHAUM SIND NACH WIE VOR UNBESTRITTEN. DASS SIE AUCH

BEI DER LEBENSDAUER PUNKTEN, ZEIGT EIN BLICK AUF REALISIERTE PROJEKTE.

I. Bei der mit beheiz-
baren Gldsern bestiick-
ten 12.000 m? grofRen
Dachverglasung des
Moskauer Handelshofes
Gostiny Dvor wurden
Mitte der 1990er Jahre
Super Spacer-Abstand-
halter eingesetzt.

r. Auch beim 1992 reali-
sierten Atrium des Royal
Alexandra Hospitals im
kanadischen Edmonton
setzten die Bauherren
auf Super Spacer.

INFORMATIONEN

Edgetech Europe GmbH
Gladbacher StralRe 23
52525 Heinsberg

Tel. 02452/964910
info@edgetech-
europe.com
WWw.superspacer.com
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IN EINER ERSTEN EXPERIMENTIERPHASE ging es
bei grofiflichigen Glasfassaden und Glasflichen in Ge-
baudehiillen darum, die Grenzen des Machbaren im-
mer weiter zu verschieben. ,Gerade auflergewohnliche
Fassaden- und Glaskonstruktionen mit gebogenen oder
grofiformatigen Isolierglisern sind oft Black-Box-Pro-
jekte®, erklart Joachim Stof3, Geschiftsfithrer der Edge-
tech Europe GmbH in Heinsberg. ,Da wird im Vorfeld
viel experimentiert und getestet. Im unserem speziellen
Bereich der Abstandhalter bedeutet das aufgrund der
individuellen Glasformen und unterschiedlicher Biege-
radien in der Regel manuelle Verarbeitung. Dass diese
mit hoher Prézision erfolgen muss, um auch noch nach
Jahren einen sauberen und hermetisch dichten Randver-
bund zu gewihrleisten, versteht sich von selbst.“

BESTANDIGKEIT BEWIESEN

Mehr und mehr riicken heute Fragen nach Lebensdau-
er sowie nach der Optimierung und Aufrechterhaltung
der strukturellen Integritat von Glaskonstruktionen in
den Vordergrund. Die flexiblen Abstandhalter Super
Spacer haben in Scherbelastungstests sowie im Hurri-
cane-Simulator ihre Bestidndigkeit gegen Klimalasten
und mechanische Beanspruchung immer wieder bewie-
sen. ,,Aufgrund des elastischen Materials wird der Rand-
verbund flexibel, sprich, der Abstandhalter federt den
Druck ab, und die Bruchgefahr wird deutlich reduziert®,
erklart Edgetech-Technikspezialist Christoph Rubel.
Beispiel 1: Der alte Moskauer Handelshof Gostiny

GLAS+RAHMEN 07.17 TITEL

Fotes: © Edgetech

Dvor ist neben dem legenddren Kauthaus GUM der

grofite Gebaudekomplex im historischen Einkaufs- und
Handelsviertel Kitai-Gorod. Nach vielen Umbauten
iiber die Jahrhunderte erhielt der Gostiny Dvor Mitte
der 1990er Jahre seine heutige Gestalt und das zur da-
maligen Zeit grofite, freitragende Glasdach Europas, das
den 12.000 m>grofen Innenhof iiberspannt. In einer Re-
gion, in der es von Oktober bis in den Mérz hinein hefti-
gen Schneefall geben kann, musste eine kreative Losung
firr die Gefahren durch zu hohe Schneelasten gefunden
werden. Das 1986 in Finnland entwickelte EGLAS von
Glassolutions Saint Gobain ermdéglicht die elektronisch
gesteuerte Abgabe von Strahlungswirme, die Glasober-
flichentemperaturen rangieren von 20° C bis maximal
65° C. Bei reduzierter Leistungsdichte verhindern die
Glaser Kondensationsbildung, bei hoher Leistungsdich-
te ab 350 Watt/m? dienen sie zur Schneeschmelze. Die
Isolierglaseinheiten fiir das riesige Glasdach wurden mit
Super Spacer-Abstandhaltern verbaut. Christoph Rubel
erklart die Bedeutung des Silikonstrukturschaums fiir
die strukturelle Integritit des Daches: ,,Aufgrund des
elastischen Materials haben Super Spacer ein Formge-
ddchtnis. Dadurch wird der gesamte Randverbund quasi
elastisch. Er nimmt durch thermische, barometrische
oder andere dynamische Verdnderungen erzeugte Be-
lastungen auf und kehrt wieder in seine urspriingliche
Form zuriick, wenn die Belastung wieder abnimmt. Der
Randverbund wird somit wesentlich weniger belastet als
mit einem rigiden oder sogar einem thermoplastischen


http://europe.com/
http://www.superspacer.com/

Abstandhalter. Weniger Belastung im Randverbund bedeu- ahre gestalten», die die Architektur eines Ja derts prage
tet bessere Dichtigkeit und Langlebigkeit der Glaseinhei- Das chro
ten.“ Bis heute gab es laut Edgetech noch keine einzige Re-
klamation wegen thermischen Glasbruchs oder Funktions-
verlust einzelner Elemente des Glasdaches.

STURMERPROBT IN KANADA dividuellen Tropichen-Design e ElAUCORUSRHENdLUCERZURICECIRICUC 2

Auch im kanadischen Edmonton herrschen mit Tempe-
raturen bis zu minus 40 Grad Celsius, starken Schneefil- g SeNUEE, e Pl TRt Tie e platiollAeininte
len und heftigen Winterstiirmen bisweilen extreme klima- ombiniert und zu solierglas Werterverarbeitet werde

tische Bedingungen. Aufgrund der hohen relativen Luft-
feuchtigkeit in der Krankenhausumgebung war das licht-
erfiillte, luftige Glasatrium des Royal Alexandra Hospital
daher im Jahr 1992 eine echte Herausforderung. Die relati-
ve Luftfeuchtigkeit wird im Krankenhaus bewusst auf circa
50 Prozent gehalten. Ohne ausreichende Wéarmeisolierung
bildet sich schon bei wesentlich geringerer Luftfeuchtigkeit
Schwitzwasser auf den Scheiben, sobald sich die Auf3en-
temperaturen dem Gefrierpunkt ndhern. Die Vermeidung
von Kondensat auf der rund 15.200 Quadratmeter grofSen
Glasfassade hatte daher oberste Prioritit. Nach Bewertung I T il
der verschiedenen Optionen fiel die Entscheidung auf Su- '
per Spacer als Abstandhalter. Mehr als 13.000 Meter wur-
den verarbeitet, und bis heute musste laut Edgetech kein ’
Glaselement getauscht werden, und es gab keinen Fall von p -

Kondensatbildung. Ein weiteres Plus ist der flexible Rand- - -
verbund, der die Druckbelastung durch hohe Schnee- und =T -t i '.
Windlasten sowie Temperaturschwankungen reduziert. . : :

Joachim Stof3 erldutert: ,,1992 war das Royal Alexandra
Hospital ein echtes Pilot-Projekt fiir alle Beteiligten. Unser
Abstandhalter aus Strukturschaum war ja erst wenige Jah-
re vorher am Markt eingefithrt worden. Umso mehr hat es
uns gefreut, dass Super Spacer-Abstandhalter bei der Er-
stellung eines weiteren Gebaudekomplexes im Jahr 2005 in
der Ausschreibung gefordert wurden.“

KURZ-INFO SUPER SPACER 4

Die flexiblen, schaumstoffbasierten Abstandhaltersysteme Super
Spacer von Edgetech fungieren als energieeffiziente Warme Kante
in Isolierglasfenstern. Sie reduzieren in erheblichem MaR den
Energieverlust nach auBen, verhindern weitestgehend Konden-
sationsbildung. Weltweit werden im Schnitt jahrlich mehr als 300
Millionen Meter in mehr als 90 Ldander verkauft. Als hundertpro-
zentige Tochter gehort die in Heinsberg ansdssige Edgetech Euro-
pe GmbH zur Quanex Building Products Corporation mit Sitz in
Houston, Texas. Gemessen am Umsatz ist Edgetech/Quanex nach
eigenen Angaben groR-

ter Abstandhalterher- B
steller der Welt. Die
Edgetech Europe GmbH

ist Vertriebsstandort fiir
Kontinentaleuropa und
eine von drei weltwei-

ten Edgetech-Produkti-
onsstdtten mit insge-
" samt 450 Mitarbeitern

und 16 Extrudern.
Tel. +49 5273 8090 - info@interpane.com

AGC INTERPANE WWww.interpane.com
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I. Die gldserne Gebdu-
deaufstockung
ergdnzt das Ensemble
in seiner Kubatur.

r. Im oberen Bereich
der Fassade streuen
Kapilux-Einlagen das
Tageslicht tief in den
Innenraum. Die ande-
ren Bereiche der Fassa-
denelemente sind, je
nach Bedarf des dahin-
ter liegenden Raumes,
mit einer Okatech
HPI-Einlage bestiickt
oder bis zum FuBboden
transparent.

ISOLIERGLAS
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Exakt abgestimmt

MIT SEINER FASSADE AUS MULTIFUNKTIONALEN MODULEN (MFM) VON

|
A

—

OKALUX ERGANZT DIE GLASERNE ERWEITERUNG DES INSTITUTS FUR

SPORTWISSENSCHAFTEN UND ERNAHRUNG HARMONISCH DAS BESTEHENDE

ENSEMBLE AUF DEM N@RRE CAMPUS DER UNIVERSITAT KOPENHAGEN.

Bleiben Sie am Ball:
Bestellen Sie

den Glas+Rahmen-
Newsletter auf

www.glas-rahmen.de

GLASERAHMEN

INFORMATIONEN

Okalux GmbH

Tel. 09391/900-0
info@okalux.de
www.okalux.com
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FUR OKALUX WAR DIE Erweiterung des Instituts ei-
ne Art Pilotprojekt. Erstmals kamen hier in der gesam-
ten Gebédudehiille sogenannte Multifunktionale Modu-
le (MFM) zum Einsatz. Das neue System macht es mog-
lich, in einem einzigen Fassadenelement unterschiedli-
che Okalux-Produkte einzubetten und zu kombinieren
- ohne zusitzliche Riegel. So kann die Gebaudehiille
exakt den gestalterischen Wiinschen und energetischen
Anforderungen angepasst werden. Die Arbeitsplatze auf
den rund 400 Quadratmetern Grundfliche der Gebiu-
deaufstockung sind nach Norden, Osten und Westen
ausgerichtet. Hier ist die Fassade offener und transpa-
renter. Richtung Siiden, hinter vermehrt geschlossenen
und gut isolierten Fassadenelementen, liegen hauptséch-
lich die Neben- und Erschlieffungsraume.

INDIVIDUELL ANGEPASST

Um eine angenehme Arbeitsatmosphére in den Innen-
rdumen zu erhalten, sollten die Biiros, Labor- und For-
schungseinrichtungen mit moglichst viel blendfreiem
Tageslicht versorgt werden. Dariiber hinaus wiinsch-
ten sich die Architekten, dass der Ausblick aus den Be-
reichen mit lingerer Aufenthaltsdauer zur Strafle in
den offentlichen Raum uneingeschrankt moglich sein
sollte. Diese Vorgaben erfordern eine moglichst trans-

parente Fassade ohne geschlossene Briistungsbereiche.
Die klimatischen Bedingungen in Nordeuropa fordern
jedoch eine Hiille mit sehr gutem Wéarmeschutz. Als
optimal fiir die gesamte Gebédudehiille der Erweite-
rung erwiesen sich sogenannte Multifunktionale Mo-
dule (MFM). Das Besondere an der Systemlosung ist
die freie Belegbarkeit innerhalb eines Fassadenele-
ments. Okatech HPI-Einlagen mit Streckmetall Alu
und Kapilux T-Einlagen wurden kombiniert und oh-
ne Zusatzriegel exakt an der Stelle eingebettet, wo ihre
Wirkungsweise gewiinscht war: die Kapilux-Einlagen
im Oberlichtbereich, um Tageslicht weit nach innen zu
streuen, die Okatech HPI-Einlagen in den Bereichen,
die eine Verschattung verlangen. Die Architekten leg-
ten drei Element-Typen mit unterschiedlichen Kon-
figurationen fest. So konnte passgenau auf die Gege-
benheiten und Anforderungen des Innenraumes ein-
gegangen werden.

Die Glasfassade weist dhnlich gute Warmedammwer-
te wie eine massive Mauerwerkswand auf. Die HPI-Ein-
lagen erreichen Uy-Werte von 0,3 W/m’K, die Kapillar-
Einlagen von 0,7 W/m?K, und die transparenten Berei-
che erzielen Werte von 0,8 W/m’K. Dabei ist der Auf-
bau der Multifunktionalen Module deutlich schmaler, so
dass auf der Innenseite Raum gewonnen wurde.
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http://www.okalux.com/
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HOCHSELEKTIVES SONNENSCHUTZGLAS
NEU: SGG COOL-LITE XTREME 50/22 1l

Saint-Gobain Building Glass Europe hat mit dem neuen, hoch-
selektiven und dabei nahezu farbneutralen Sonnenschutz-

glas SGG Cool-Lite Xtreme 50/22 Il eine Produktneuheit auf den
Markt gebracht, die nach Herstellerangaben hdchsten architek-
tonischen Anspriichen gerecht wird. Dabei kommt eine neue
Sonnenschutzschicht zum Einsatz, die eine hohe Lichtdurchlds-
sigkeit und zugleich einen geringen solaren Energieeintrag er-
maoglicht. Diese Parameter beeinflussen sowohl die Asthetik, als
auch die Qualitdt von AuBenfassaden und Innenrdumen. Beim
Glasaufbau 6[16]4 mm bietet das neue Sonnenschutzglas eine
Lichtdurchldssigkeit von 47 Prozent bei einem gleichzeitig gerin-
gen g-Wert von 21 Prozent und damit eine Selektivitdt von 2,24.
Dabei gibt die Selektivitat das Verhaltnis von Lichttransmissi-
on (moglichst hoch) zu Gesamtenergiedurchlassgrad (méglichst
niedrig) wieder (S = TL/g). Einfacher ausgedriickt: So schiitzt das
Glas den Innenraum vor zu hoher Sonneneinstrahlung bzw.
dessen Aufheizung, reduziert damit die Kiihllasten und sorgt
fiir eine angenehm lichtdurchflutete Atmosphdre sowie fiir ein
behagliches Raumklima. Mit den herausragenden Selektivitats-
werten, die, je nach Glasaufbau, bis zu 2,29 betragen, werden
laut Saint-Gobain neue Standards gesetzt. SchlieBlich ldgen die
bauphysikalischen Grenzen der Selektivitat bei etwa 2,55. Die
Beschichtung ist thermisch vorspannbar. Saint-Gobain kom-
plettiert damit seine bestehende Cool-Lite Xtreme-Produktfa-
milie um ein weiteres, hocheffizientes Produkt.

Foto: © Olaf Rohl/Saint-Gobain Building Glass Europe

INFORMATIONEN

SGG Cool-Lite Xtreme
50/22 Il kann sowohl
in Zweifach- als auch Tel. 02402/121-881

in Dreifach-Isolierver- andreas.bittis@saint-
glasungen eingesetzt gobain.com

werden. www.saint-gobain-glass.com

Saint-Gobain Building Glass Deutsch-
land Osterreich Schweiz
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Super Spacers

SUPERKRAFTE GEGEN KALTEBRUCKEN
SUPERWERTE FUR NACHHALTIGE ARCHITEKTUR

Frei formbar, lberzeugend in der Asthetik und

geeignet fir manuelle oder automatisierte Prozesse
- kein Warme Kante Abstandhalter bietet mehr
Einsatzmdglichkeiten als Super Spacer®. Mehr als
25 Jahre Erfahrung haben uns nicht umsonst zum
Innovationsfihrer gemacht!

Y-Werte bis 0,028*

Super Spacer® Warme Kante rKtisches Klima

o flexible Schaummatrix o
plus Dampfsperre
phA+

e 3-Schritt-Verarbeitung -
: ZERTIFIZIERTE
automatisch oder manuell KOMPONENTE
Passivhaus Institut

¢ 100% Ruckstellvermogen

* Super Spacer® Premium
aus Strukturschaum verarbeitet
in Dreischeiben-Isolierglas mit "
Hotmeltversiegelung; Quelle: b -
Bundesverband Flachglas e.V.

= Edgetech
5 Edgetec
A Quanex Building Products Company

www.superspacer.com
infoldedgetech-europe.com
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HOCHLEISTUNGSGLASER MIT DREIFACH-SILBERBESCHICHTUNG
GUARDIAN SUNGUARD SNX 60 UND SNX 60 ULTRA

Guardian Glass hat neue Sonnenschutzgla-

ser aus dem Produktsortiment eXtra Selecti-

ve im Programm: Guardian SunGuard SNX 60 ist
laut Unternehmen ideal fiir Glasfassaden ge-
eignet, bei denen Transparenz, Energieeffizienz
und eine gehobene Asthetik gefragt sind. Das
Glas biete ein gleichmaRig neutral-transparen-
tes Aussehen. Es zeige auf Guardian ExtraClear
Floatglas (SunGuard SNX 60) und auch auf Guar-
dian UltraClear eisenarmem Floatglas (SunGuard
SNX 60 Ultra) eine optimierte Asthetik und her-
ausragende technische Daten. Nicolas Gouzou,
Produktmanager bei Guardian Glass erlautert:
.Die Einflihrung von SunGuard SNX 60 ist der
Beginn einer neuen Generation von dreifach-
silber-beschichteten Gldasern, die durch ein ver-
bessertes neutrales Erscheinungsbild gekenn-
zeichnet sind, unabhangig vom Blickwinkel. Wir
beabsichtigen in naher Zukunft die Marktein-
flihrung weiterer Erzeugnisse in dieser Katego-
rie." SunGuard SNX 60 ldsst als Standard-Dop-
pelverglasung 60 Prozent des natiirlichen Tages-
lichts herein, aber nur 29 Prozent der Solarwar-
me. Damit gehort es laut Guardian Glass derzeit

Hohe Leistung und
verbesserte Asthe-
tik: Guardian Glass
fiihrt Guardian
SunGuard SNX 60
und SNX 60 Ultra
ein.

INFORMATIONEN

Guardian Europe
Tel. +352/28/111-1
Tel. 03494/361-630
www.guardian.com

KOMBINATION MIT VAKUUMPANEEL
SEDAK ISOMAX ERREICHT SPITZENWERTE
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Dammwert minimal,
Format maximal: Die
neue Produktlinie
sedak isomax ist als
Zweifach- oder Drei-
fach-Aufbau verfiig-
bar. Je mehr Glas-
flache mit dem Vaku-
umisolationspaneel
geddammt wird (opake
Fldchen), desto besser
ist der Gesamtdamm-
wert des Isolierglases.

INFORMATIONEN

sedak GmbH & Co, KG
Einsteinring 1

86368 Gersthofen
Tel. 0821/2494-222
info@sedak.com
www.sedak.com

zu den Produkten mit der hochsten Selekti-
vitdt (Verhédltnis Lichtdurchldssigkeit zu Ge-
samtenergiedurchldssigkeit) auf dem Markt.
Dariiber hinaus verfligt das neue Funktions-
Isolierglas mit einem Ug-Wert von 1,0 W/m2K
als Doppelverglasung iliber sehr gute Warme-
dammeigenschaften. Das neue SunGuard SNX
60 ist sowohl als Standardprodukt als auch
als thermisch vorspannbare Version verfiig-
bar. Es ist ebenfalls auf Verbundglas fiir Si-
cherheits- und Schallschutzanwendungen
erhaltlich.

Die neue Isolierglas-Serie isomax der Firma se-
dak erreicht U-Werte bis 0,23 W/m2K. So ldsst
sich ein hoher Warmeschutz nur aus Glas reali-
sieren. Der deutsche Spezialist fiir Uberformate
unterstreicht mit der neuen Produktserie seine
Glaskompetenz fiir groRformatige Premium-lso-
lier- und Sicherheitsgldser. Die Scheiben errei-
chen ihre hohen Dammwerte durch den Ein-
satz von Vakuumisolationspaneelen im Schei-
benzwischenraum, die eine sehr geringe War-
meleitfahigeit haben. Der Kern wird in einem
speziellen Verfahren mit einer gas- und wasser-
dampfdichten Kunststofffolie umhiillt, evakuiert
und verschlossen. Ein patentiertes Qualitatskon-
trollsystem erlaubt jederzeit die Uberpriifung
des Gasinnendrucks und somit die Funktionali-
tdt der Isolierung. Die Zweifach- oder Dreifach-
Glaser der Serie sedak isomax gibt es in den fiir
den Hersteller typischen Uberformaten bis 3,2

X 16,5 Metern. Isomax ist mit allen herkommli-
chen Fassadensystemen kombinierbar.


http://www.guardian.com/
mailto:info@sedak.com
http://www.sedak.com/

AUS ZWEI MACH EINS

ISOLIERGLAS

SWISSPACER TRIPLE FUR DREIFACHVERGLASUNGEN

haben
sich am Markt mittlerweile fest

Dreifach-Isolierglaser

etabliert, sie bringen aber auch
hohere Gewichte und eine kom-
plexere Herstellung mit sich. Ab-
hilfe verspricht ein neues Pro-
dukt des Schweizer Spezialis-
ten fiir Abstandhalter, Vetrotech
Sein Abstand-
halter Swisspacer Triple wurde

Sain-Gobain.

speziell fir Dreifachverglasun-
gen entwickelt. Wo bisher zwei
Abstandhalter zum Einsatz ka-
men, ist nun lediglich einer not-
wendig. In einer speziellen Nut
nimmt der Swisspacer Triple die
mittlere Scheibe der Verglasung
auf und fixiert diese. Mithilfe
dieses Systems kann eine diinne-
re Scheibe in der Mitte eingesetzt
und so das Gewicht reduziert
werden. Zudem vereinfacht der
neue Abstandhalter laut Her-
steller die Verarbeitungsprozes-
se. Fiir den priméren Randver-
bund brauche es nur noch zwei

Foto: © Swisspacer

Bei einem Dreifach-Isolierglas
im Aufbau gh12/2/12/y

(Ug = 0,7 W/mZK) erreicht der
Swisspacer Triple bei Fenster-
systemen folgende PSI-Werte:

Holz (1,3 w/mZK) 0,029
Kunststoff (1,2 W/m2K) 0,031
Holz/Alu (1,4 W/m?2K) 0,031
Alu (1,6/m2K) 0,031

(Ermittlung gem&R DIN EN ISO
10077-2)

INFORMATIONEN

Vetrotech

Saint-Gobain (International) AG
Tel.+41 (0)71/686/9270
info@Swisspacer.com
WWW.swisspacer.com
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Butylzonen. Das senke das Ri-
siko fiir Gasverluste sowie das
Eindringen von Feuchtigkeit in
den Scheibenzwischenraum und
erhohe die Langlebigkeit des Iso-
lierglases. Die iiber einen Steg
verbundenen Abstandhalterrah-
men sind 100 Prozent parallel.

Die bei Dreifach-Isolierglas hau-
fig an der Mittelscheibe sichtba-
ren welligen Butyllinien entfal-
len. Ein weiterer Pluspunkt: Der
neue Abstandhalter ist laut Ve-
trotech auch fiir die manuel-
le Verarbeitung bestens geeig-
net und problemlos auf auf Pro-

TITEL

duktionsstraien einsetzbar, die
urspriinglich nur fir Zweifach-
Isolierglaser konzipiert wurden,
heifit es in der Produktvorstel-
lung. Der Swisspacer Triple steht
aktuell in den Breiten 25, 33 und
37 Millimeter zur Verfiigung.
WWw.swisspacer.com

Anzeige

Nicht zu tibersehen, der Trend geht zu immer groReren
Isolierglas-Einheiten und Fassadenelementen.

Gut, wenn man da einen Partner hat, der daftir schon
die passende Losung bereithdlt. Mit dem jumbo'sealer
bearbeiten Sie XXL-Einheiten mit 9 Meter GroRe oder  Sie unter www.bystronic-glass.com/jumbosealer

BystFanic

Because we care

/Q/‘esf, 4ch //ZM = /a,ne. onZem ,E/nséi;'ze.

auf Wunsch auch mehr. Und zwar mit der gewohnten
Prézision. Eben typisch Bystronic glass.

Mehr Information und lhren personlichen Berater finden



http://www.swisspacer.com/
+41 (0)71/686/9270
mailto:info@swisspacer.com
http://www.swisspacer.com/
http://www.bystronic-glass.com/jumbosealer
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a !—Absatz in 1.000 m?

ISOLIERGLAS

Zuwachs bei Isolierglas

DER UMSATZ DER FLACHGLASBRANCHE IST MIT RUND 2,56 MILLIARDEN EURO

IM JAHR 2016 GEGENUBER 2015 (2,51 MILLIARDEN EURO) LEICHT UM 2,1

PROZENT GESTIEGEN. FUR 2017 RECHNET DER BUNDESVERBAND FLACHGLAS MIT

EINEM GLEICHBLEIBENDEN UMSATZ VON RUND 2,56 MILLIARDEN EURO.

Floatglas 133.089 133.762  135.338 605 610 0,7%
Gussglas 8.255 7.801 7.489 64 60 -5,4%
Beschichtetes Glas 42,107 42.684 43.427 201 296 1,6%
Einscheibensicherheitsglas 17.765 17.600 17.736 210 210 0,4%
Verbundsicherheitsglas 15.492  15.799 16.132 213 221 3,9%
Isolierglas 26.245 26.536 26.936 1.223 1.250 2,2%
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#TROTZ FLORIERENDER BAUKONJUNKTUR kommen
Steigerungen damit kaum bei den deutschen Herstellern
an‘, kommentiert der Hauptgeschaftsfithrer des Bundes-
verbandes Flachglas (BF), Jochen Gronegris, die aktuel-
len Zahlen. Sie stammen aus einer im Auftrag des Bun-
desverbandes Flachglas (BF) aktualisierten Studie der
Bonner B+L Marktdaten GmbH.

Die von den Unternehmen der Flachglasbranche her-
gestellten Produkte entwickelten sich etwas uneinheit-
lich. So stieg der Absatz des Basisproduktes Floatglas
von rund 133,1 Millionen m? in 2015 auf rund 133,8 Mio.
m? in 2016. Fiir 2017 wird hier mit einer weiteren Steige-
rung auf rund 135,3 Mio. m? gerechnet (+1,2 Prozent). Bei
Gussglas ging der Absatz von rund 8,3 Mio. m? in 2015
um rund 4,8 Prozent auf rund 7,8 Mio. m?in 2016 zurtick.

BESCHICHTETES GLAS

Der Absatz von beschichtetem Glas stieg von rund 42,1
Mio. m? in 2015 auf rund 42,7 Mio. m? in 2016. Fiir 2017
wird mit einer weiteren leichten Steigerung von ge-
schétzt 1,7 Prozent auf rund 43,4 Mio. m? gerechnet. Die

Produktion stieg leicht: Rund 46,7 Mio. m? waren es 2015
und rund 47,4 Mio. m?* im vergangenen Jahr. Gut 16,3
Prozent des beschichteten Glases waren 2016 als Son-
nenschutzglas ausgefiihrt. Der Rest sind tiberwiegend
Wirmeddamm-Beschichtungen. Andere Beschichtun-
gen, darunter auch solche zur Selbstreinigung, machten
lediglich 2,3 Prozent aus.

SICHERHEITSGLAS

Leichte Riickgdnge musste im vergangenen Jahr der Be-
reich Einscheiben-Sicherheitsglas (ESG) verkraften.
Hier sanken die Absitze von rund 17,8 Mio. m? in 2015
ca. 17,6 Mio. m? in 2016. Fiir 2017 erwartet der Verband
allerdings wieder eine leichte Absatzsteigerung auf rund
177 Mio. m2. Die Produktion von ESG stieg leicht von
rund 15,4 Mio. m? in 2015 auf rund 15,6 Mio. m? in 2016.

Verbund-Sicherheitsglas (VSG) entwickelt sich dage-
gen insgesamt weiter positiv. Der Absatz stieg von rund
15,5 Mio. m? in 2015 auf rund 15,8 Mio. m? in 2016. Die
Prognose fiir 2017: Plus 2,1 Prozent auf rund 16,1 Mio.
m?. Die Produktion von VSG legte von rund 16,8 Mio.
m? in 2015 auf rund 17,4 Mio. m2 in 2016 zu. ,Ireiber
der Entwicklung beim Sicherheitsglas ist unter ande-
rem die Forderung fiir einbruchhemmende Fenster*, er-
klart Gronegrés.

ISOLIERGLAS WACHST WIEDER LEICHT

Ebenfalls gut im Rennen liegt Isolierglas. 2015 konn-
ten 26,3 Mio. m? abgesetzt werden, 2016 waren es rund
26,5 Mio. m2. Fiir 2017 wird in diesem Bereich mit ei-
ner Zunahme von rund 1,5 Prozent auf rund 26,9 Mio.
m? gerechnet. ,,Die Importquote bei Isolierglas liegt im-
mer noch bei lediglich ca. zwei Prozent. Aber bei Fens-
tern - die komplett mit Glas nach Deutschland kom-
men — wichst der Importdruck weiter®, bekraftigt Gro-
negras. Auf der Produktionsseite gab es einen leichten
Zuwachs um 1,4 Prozent von rund 29,3 Mio. m? in 2015
auf rund 29,7 Mio. m? im Jahr 2016. Der Anteil an mo-
dernen Dreischeiben-Gldsern am Isolierglas stieg nur
noch leicht auf jetzt gut 59 Prozent. Mit ,Warmer Kan-
te, dem hochwertigen Randverbund zur Verbesserung
der Warmeddmmung, waren im letzten Jahr 62,7 Pro-
zent der verkauften Isoliergldser ausgeriistet (2015: 62,2

Prozent). www.bundesverband-flachglas.de


http://www.bundesverband-flachglas.de/
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Lo Jahre

Internorm Sarleinsbach

DER OSTERREICHISCHE FENSTERHERSTELLER INTERNORM HAT DAS 40-JAHR-

JUBILAUM DES STANDORTES SARLEINSBACH GEFEIERT. DAS WERK NAHM

AM 18. APRIL 1977 DIE PRODUKTION AUF UND WIRD VON INTERNORM ALS

,EUROPAS KUNSTSTOFFFENSTER-HAUPTSTADT  BEZEICHNET.

ELF JAHRE NACH DER GRUNDUNG der Marke Inter-
norm entstand am 18. April 1977 das Werk Sarleinsbach.
Der Standort startete mit rund 40 Mitarbeitern, die in ei-
ner schon damals 3.000 m? grofien Halle einfache Norm-
serien mit 30.000 Einheiten pro Jahr herstellten. Schon
ein Jahr spiter begann der Bau der Extrusions-Anlage,
die 1979 in Betrieb ging. Seit der Griindung investierte
Internorm mebhr als 120 Millionen Euro in den Standort
Sarleinsbach. Dadurch konnten bis zum heutigen Ta-
ge tber 15 Millionen Fenstereinheiten produziert wer-
den. Aufgerechnet bedeutet das, dass Internorm rund ei-
ne halbe Million Einfamilienhéduser in ganz Europa mit
Fenstern ausstattete, so das Unternehmen. Mit Stand Ja-
nuar 2017 beschiftigt Internorm, nach eigenen Anga-
ben Europas fithrende Fenstermarke, 688 Mitarbeiter
am Standort Sarleinsbach. Anlisslich des 40-Jahr-Jubi-
laums wurde ein neues, 300 m?> grofies Profilcenter ein-
geweiht. Die Investitionskosten lagen bei 500.000 Euro.

4,00.000 PROFIL-KILOMETER

Der Standort Sarleinsbach wurde 1977 als Kunststoff-
fenster-Kompetenzzentrum gegriindet. ,In diesem
Zeitraum wuchs das Werk mit der grofiten kumulierten
Produktionsmenge von Kunststoff an einem Standort
zum grofiten Kunststoftfenster-Produzenten Europas®,
so Unternehmenssprecher und Miteigentiimer Christi-
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an Klinger. Seit der Griindung wurden laut Internorm
kumuliert 400.000 Kilometer Kunststoffprofile herge-
stellt — das entspricht rund der mittleren Distanz von
der Erde zum Mond - alle werksintern und ohne Zulie-
ferer. Internorm war nach eigener Aussage auch der ers-
te Kunststofffensterproduzent, der ausschlieSlich blei-
freien und somit zu 100 Prozent recycelbaren Kunst-
stoff fertigte.

Das Sarleinsbacher Werk zahlt zudem zu den grofiten
Glasproduzenten in Oberdsterreich. Rund 3.200 Hektar
Isolierglas wurden seit 1994 gefertigt. Auflerdem werden
neben der Produktion von Kunststoff-Fenstern in Sar-
leinsbach und am Produktionsstandort Traun jahrlich
mehr als 13.000 Hauseingangstiiren hergestellt.

www.internorm.com

TECHNIK

oben: Kunststofffens-
terproduktion

im Internorm-Werk
Sarleinsbach.

Er6ffnung des neuen
Profilcenters (v.I): Biir-
germeister Ing. Roland
Braml, Bezirkshauptfrau
Dr. Wilbirg Mitterlehner,
Eleonore Kubinger (In-
ternorm Eigentiimerin
aus zweiter Generation),
Landeshauptmann
Thomas Stelzl, Betriebs-
leiter Johann Saxinger
und Helmut Klinger
(Internorm Eigentiimer
aus zweiter Generation).


http://www.internorm.com/

Start der zweiten Stufe

SEIT ANFANG MAI IST DOMINIK HINZEN GESCHAFTSFUHRER DER C.R. LAURENCE OF EUROPE

GMBH IM BADEN-WURTTEMBERGISCHEN ILSFELD. UNTER SEINER LEITUNG SOLLEN DIE

GESCHAFTE DES SPEZIALISTEN FUR BESCHLAGE, WERKZEUGE UND VERBRAUCHSMATERIALIEN

FUR DIE GLASBE- UND -VERARBEITUNG IN EUROPA WEITER VORANGETRIEBEN WERDEN.

IM GESPRACH MIT GLAS+RAHMEN ERLAUTERT DOMINIK HINZEN DIE BETRIEBSSTRUKTUR

SOWIE DAS QUALITATS- UND SERVICEKONZEPT VON CRL UND GIBT AUSKUNFT UBER DIE AN-

VISIERTEN ZIELE.

G+R: Wie haben sich die Geschdfte von C.R. Laurence seit
dem Start in Europa im Jahr 2009 entwickelt?

HINZEN: Die Geschifte im europdischen Markt haben
sich seit 2009 sehr positiv entwickelt. CRL ist damals als
vollig unbekanntes Unternehmen in einen Markt ein-
getreten, der bereits von vielen Lieferanten besetzt war.
Heute sind wir in England, Deutschland und zuneh-
mend auch in anderen europdischen Liandern ein wich-
tiger Marktteilnehmer. Der Eintritt in den englischen
Markt war aufgrund gleicher Sprache deutlich einfacher
als beispielsweise in den deutschen Markt. Hier hat un-
ser Niederlassungsleiter Harald Brinkmann mit seinem
Team und dem gesamten Auflendienst Pionierarbeit ge-
leistet, da es anfangs nichts in deutscher Sprache gab.

G+R: Die Mdrkte in Nordamerika und Europa sind sehr
unterschiedlich strukturiert. Was waren fiir CRL die grofs-
ten Herausforderungen bei dem Einstieg in Europa?

HINZEN: Die Mirkte, in denen CRL bis dahin aktiv war,
konnten alle im Wesentlichen mit Katalogen, Flyern und
Internetauftritten in englischer Sprache bedient werden.
In Europa war man dann mit verschiedenen Mirkten

konfrontiert, die all diese Materialien in ihrer Landes-

Fotos: © Lorenz
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»Ganz oben auf der

Agenda steht, CRL in
Deutschland und Eu-
ropa als lokales Un-

ternehmen zu posi-

tionieren.”

Dominik Hinzen

Gleich nach Antritt
seiner neuen Stelle

als Geschaftsfiihrer der
C.R. Laurence of Europe
GmbH besuchte Dominik
Hinzen die Glas+Rah-
men-Redaktion und
sprach mit Chefredak-
teur Jiirgen Vossing (1.)
und Redakteur Jochen
Smets (r.).

sprache haben wollten. Hinzu kam, dass nicht alle Pro-
dukte aus dem {iber 60.000 Artikel umfassenden Sorti-
ment auch fiir Europa geeignet waren. Die Herausforde-
rung war hier, die Lager in Europa mit den Produkten
auszustatten, die die Markte benétigten.

G+R: Welche Priferenzen haben Sie fiir Ihre Arbeit in der
nahen Zukunft, und wie sieht Ihre Strategie fiir die ndichs-
ten Jahre aus?

HINZEN: Wir wollen mit CRL in Europa nach der gu-
ten Entwicklung seit 2009 nun die zweite Stufe ziinden.
Da ich die Produkte und Kundenbediirfnisse nach tiber
zehn Jahren in der Branche ganz gut kenne und die meis-
te Zeit bei meinem Team vor Ort bin, konnen wir nun
viele Projekte umsetzen, die aus der Ferne nur schwer
umsetzbar gewesen wiéren. Ganz oben auf der Agen-
da steht, CRL in Deutschland und Europa als lokales
Unternehmen zu positionieren. Mit Mitarbeitern, die
die Mirkte kennen und die jeweilige Sprache sprechen
und mit Produktsortimenten, Katalogen und Internet-
auftritten, die auf die europdischen Kunden zugeschnit-
ten sind.

G+R: Von Ilsfeld aus werden alle Linder des europdi-
schen Festlands mit Produkten beliefert. Werden dabei je-
weils die landestypischen Produktvarianten und -anwen-
dungen beriicksichtigt?

HINZEN: Gliicklicherweise sind viele unserer Produk-
te in ganz Europa einsetzbar, da sich beispielsweise ei-
ne Ganzglasdusche in Deutschland nicht so sehr von ei-
ner in Frankreich unterscheidet. Auch bei den Werkzeu-
gen und Verbrauchsmaterialien sind die Gewohnheiten
und Vorlieben der Européer dhnlich. Was wir natiirlich
berticksichtigen miissen, sind beispielsweise Priifungen
und Zertifizierungen bei Beschldgen, die je nach Land
unterschiedlich sind.

G+R: CRL ist ein grofies US-amerikanisches Unterneh-



«Wir haben zwar eine amerikanische
Mutter, treten aber in den einzelnen
Markten mit lokalen Mitarbeitern auf,
die die jeweiligen Kundenbediirfnisse
sehr gut kennen."

Dominik Hinzen
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men. Wie sieht die Zusammenarbeit mit Ihren Kunden in
Deutschland, Osterreich und der Schweiz aus? Gibt es eine
personliche Kundenbetreuung bzw. Unterstiitzung bei der
Anwendung Ihrer Produkte?

HINZEN: Wir haben zurzeit eigene Auflendienstmitarbei-
ter in Deutschland, Frankreich und Benelux. Die Mirk-
te Osterreich und Schweiz werden im Moment noch von
einem deutschen Auflendienstmitarbeiter bereist. In der
Niederlassung gibt es ein kompetentes Innendienst-Team,
das sich um alle Anfragen der Kunden kiimmert. Dariiber
hinaus haben wir im Innendienst Mitarbeiter, die die tech-
nische Beratung durchfithren. Wir haben zwar eine ameri-
kanische Mutter, treten aber in den einzelnen Markten mit
lokalen Mitarbeitern auf, die die jeweiligen Kundenbediirf-
nisse sehr gut kennen.

G+R: CRL hat ein sehr umfangreiches Produktportfolio im
Bereich Glas. Wo werden Ihre Produkte hergestellt, und wie
gewidhrleisten Sie angesichts der Grofie des zu betreuendes
Marktes kurze Lieferzeiten?

HINZEN: Ein Grundstein des grofien Erfolges von CRL ist
ein weltweit durchgingiges und intelligentes Logistikkon-
zept. Damit stellen wir sicher, dass in allen unseren Logis-
tikzentren rund um den Globus die jeweils benétigten Pro-
dukte in der richtigen Menge vorritig sind. Durch die zent-
rale Lage unserer Standorte sind die Versandzeiten bis zum
Kunden in der Regel nicht langer als ein bis zwei Tage. Wie
jedes globale Unternehmen werden Produkte weltweit ein-
gekauft. CRL fertigt allerdings auch sehr viele Produkte —
vornehmlich im Beschlagbereich - selber. Fiir die européi-
schen Mirkte setzen wir verstirkt auch auf Produkte ,,made
in Europe, die wir dann iiber unseren deutschen oder eng-
lischen Standort in die CRL-Gruppe bringen.

G+R: Was unterscheidet das Angebot von C.R. Laurence von
dem anderer Anbieter in Europa?

HINZEN: Es wird in unserem Bereich zunehmend schwie-
riger, sich allein iber Produkte abzusetzen. Trotzdem in-
vestieren wir in Innovation und entwickeln neue Produk-
te. Dabei miissen wir nicht immer die ersten auf dem Markt
sein, wenn die Losung am Ende umso iiberzeugender ist.
Ein Beispiel hierfiir ist unser Balustraden-System Taper-
Loc: In diesem Jahr werden wir eine einstellbare Variante
auf den Markt bringen, die sehr schnell zu montieren und
extrem einfach justierbar ist. Daneben wird es immer wich-
tiger, dem Kunden ein perfektes Einkauferlebnis zu bie-
ten: sehr gute telefonische Erreichbarkeit der Mitarbeiter,
kompetente technische Beratung, hohe Warenverfiigbar-
keit, schnelle Lieferung - um nur einige Punkte zu nennen.
Diese konsequente Service-Orientierung ist der Grund-
stein des Erfolges von CRL in Amerika. Wir werden in den
kommenden Monaten in Europa hart daran arbeiten, hier
noch besser zu werden und freuen uns auf das Feedback
vieler alter und neuer Kunden.




Meldungen aus

den Unternehmen
gibt's auch auf
www.glas-rahmen.de

Der langjdhrige Leiter
der Sanco Beratung,
Jiirgen Halbmeyer (l.),
gab den Stab weiter
an seinen Nachfolger
Florian Lindlbauer.

Die Sanco Gruppe traf sich in Verona zu ihrer 47. Hauptversammlung.

Stabwechsel bei Sanco Beratung

JURGEN HALBMEYER UBERGIBT DIE LEITUNG DER BERATUNGSSTELLE DER SANCO

GLASGRUPPE AN FLORIAN LINDLBAUER. FUR DEN SCHEIDENDEN HALBMEYER

GAB ES BEI DER HAUPTVERSAMMLUNG DER SANCO GRUPPE STANDING OVATIONS.

AUF DER 47. HAUPTVERSAMMLUNG der Sanco Grup-
pe, die vom 25. bis 27. Mai im italienischen Verona statt-
fand, tibergab der langjéhrige Leiter der Sanco Beratung,
Jirgen Halbmeyer, an seinen Nachfolger Florian Lindl-
bauer. In seiner launigen Grufirede bedankte er sich bei
seinen ,,Kunden®, den Sanco-Lizenznehmern, die in vie-
len Féllen mehr als Geschiftspartner gewesen und im
Laufe der Zeit zu guten Freunden geworden seien. Halb-
meyers Dank galt auch den Mitarbeitern der Sanco-Mit-
glieder fiir die engagierte Teilnahme an Arbeitskreisen,
Ausschiissen und Veranstaltungen wie Messen und Se-
minaren sowie seinem Biiroteam in Nordlingen.

In einer besonderen Dankesrede betonte Bruno Gygax
vom Linzenzgeber Glas Trosch die gute Zusammenar-
beit. Er sprach von einer Bereicherung der gemeinsamen
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Zeit. Jirgen Halbmeyer sei das Gesicht von Sanco gewe-
sen. Fachkenntnis, Entscheidungsfreude und ein offenes
Ohr fiir die Anliegen der Gruppe hitten dazu gefiihrt,
dass er auch bei Wettbewerb und Fachwelt anerkannt
sei. Die Teilnehmer der Hauptversammlung teilten die-
se Ansicht und erhoben sich nach den Ausfithrungen zu
andauernden Standing Ovations.
Trotz seines Ausscheidens bei der Sanco Beratung am
1. Juni 2017 steht Jiirgen Halbmeyer der Sanco Grup-
pe mit seinen Ehrendmtern in Bundesverband Flachglas
(BF), Verband Fenster + Fassade (VFF) und ift Rosen-
heim auch weiterhin zur Verfiigung. Mit 63 aktiven Mit-
gliedern zahlt Sanco zu den grofiten européischen Iso-
lierglasgruppen.
www.sanco.de

VON NORDLINGEN NACH ULM

Mit dem Ausscheiden von Jiirgen Halbmeyer geht die
y7-jahrige Geschichte der Sanco Beratung in Nord-
lingen zu Ende. lhre Fortsetzung folgt ab sofort in
Ulm, wo sich das neue Beratungsteam bereits instal-
liert hat. Dem neuen Leiter Florian Lindlbauer stehen
als Mitarbeiter Manuela Wagner und Antonio Gioel-
lo zur Seite.


http://www.sanco.de/
http://www.glas-rahmen.de/

UNTERNEHMEN

Gesicherte Qualitat

HEROAL HAT EINE QUALITATSSTRASSE IN BETRIEB GENOMMEN, DIE DIE HOHE

TECHNIK

QUALITAT VON ALU-PROFILEN UND IHREN BESCHICHTUNGEN SICHERSTELLT.

PENIBLE GEOMETRIEMESSUNGEN, UBERWACHTE BESCHICHTUNGSANLAGEN

SOWIE EINE VOLLAUTOMATISCHE OBERFLACHENINSPEKTION UND DIE

ABSCHLIESSENDE FOLIERUNG ALLER PROFILE SORGEN DAFUR, DASS HEROAL-

PARTNER NUR PRODUKTE MIT HOCHSTER QUALITAT ERHALTEN.

IN SEINEM WERK Il im ostwestfilischen
Hovelhof hat der Aluminiumspezialist die
gesamte Prozesskette der Fertigung von
Fenster-, Tiir- und Fassadenprofilen un-
ter einem Dach organisiert: die Herstellung
des Verbundes, die Pulverbeschichtung und
das Ausschdumen der Profile. ,,So haben wir
vom Wareneingang bis zur kommissionswei-
sen Lieferung des Kundenauftrages alles im
Blick®, erklart Geschiftsfithrer Konrad Kai-
ser. Um das selbst definierte hohe Qualitats-
niveau zu liefern, werden regelmiaflige Kon-
trollen durchgefiihrt, beispielsweise die digi-
tal unterstiitzte Priifung im Bereich des Wa-
reneingangs. Zu jeder Charge, die aus den
Presswerken der Zulieferer kommt, werden
produktionsbegleitende Verbundkennwer-
te ermittelt. Zudem erméglicht eine externe
Auditierung, dass die Statikwerte der Profi-
le ohne Abschlagsfaktor in die Berechnung
einflieffen kénnen. Dies fithrt dazu, dass ca.
zehn Prozent héhere Werte in Anrechnung
genommen werden kénnen.

HOCHWERTIGES OBERFLACHENFINISH
IM HWR-STANDARD

Uber 95 Prozent der Systemprofile werden
von heroal-Kunden mit Oberflichenfinish
bestellt. 30.000 Farbwechsel im Jahr und
eine jahrliche Beschichtungsleistung von
mehreren Millionen Quadratmetern unter-
streichen die Leistungsfahigkeit der hero-
al-Produktionsstitte. Das vollklimatisier-
te Pulverlager mit mehr als 5.000 Stellplét-
zen bevorratet ca. soo aktive Farben und
arbeitet vollautomatisch. So werden laut he-
roal kiirzeste Lieferzeiten iiber das gesam-
te Farbspektrum ermoglicht. Um dies leis-
ten zu konnen, werde kontinuierlich in ei-
ne energieeffiziente und chromfreie Pulver-
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Nach einer hoch-
sensiblen Oberfla-
cheninspektion
erhalten nun alle
Fenster-, Tiir- oder
Fassadenprofile
von heroal auf ih-
ren Hauptsichtfld-
chen eine Schutz-
folie. Bisher er-
folgte die Folierung
nur auf Kunden-
wunsch.

beschichtung investiert. Zudem wird taglich
eine Vielzahl von mechanischen und che-
mischen Prifungen im hauseigenen Labor
durchgefiithrt und dokumentiert. Standard-
mafig liefert heroal hochwetterresistente
Beschichtungen (hwr), die tiber eine lange
Zeit eine hohe Farbtonstabilitit und einen
optimalen Glanzgrad aufweisen.

AUTOMATISIERTE VERARBEITUNG AUF
DER QUALITATSSTRASSE

Nach der Oberflichenbeschichtung werden
die Profile auf der neuen Qualitdtsstrale -
die Investitionssumme belauft sich auf 6,8
Mio. Euro - vollautomatisch endverarbeitet.
Hier werden die Profile zunidchst eindeutig
identifiziert und ihre Oberfldchen in einem
vollautomatischen Inline-Prozess zu 100
Prozent kontrolliert. Bei der Festlegung ge-
eigneter Qualitdtsstandards wurde das Un-
ternehmen von Dr. Thomas Herrmann vom
Zentrum fiir Korrosionsschutz und Pulver-
beschichtung unterstiitzt. In einem gemein-
samen Projekt erarbeitete man die hohen
heroal-Standards und implementierte sie
in das Oberflicheninspektionssystem. Das

System meldet jede Abweichung vom festge-
legten Qualitétsstandard, betroffene Profile
werden automatisch aussortiert. Nur Profile,

die heroal-Qualitatsstandards entsprechen,
erhalten anschliefSend auf ihren Hauptsicht-
flichen eine Schutzfolie (glatt verlaufende
und strukturierte Oberflachen) bevor sie im
weiteren Durchlauf ausgeschaumt, verpackt
und kommissioniert werden.

In Zusammenarbeit mit externen Partnern
werden Prozesse und Fertigungsverfahren
regelmifig tiberpriift und optimiert. heroal
wird seit langem von der GSB international,
der international ersten Qualititsorganisati-
on fiir Oberflichenbeschichtung, und vom
VOA, dem Verband fiir Oberflachenverede-
lung von Aluminium e.V., begleitet, und ist
sowohl zertifizierter GSB-Premium- als auch
zertifizierter Qualicoat Seaside-Beschichter.

Die automatisierte hochsensible Inspek-
tion inklusive der Dokumentation erspart
heroal-Kunden die Qualitidtskontrolle: Die
Profile konnen direkt mit der Schutzfolie, die
bis zur Installation auf den Produkten ver-
bleiben kann, verarbeitet werden.

www.heroal.de



http://www.heroal.de/

Neues Dach fiir lau!

DAS WIDERRUFSRECHT KANN FUR HANDWERKER BOSE FOLGEN HABEN. DIES ZEIGT

DAS BEISPIEL EINES DACHDECKERS, DER KEINEN CENT FUR EINE DACHSANIERUNG

BEKAM, WEIL DER KUNDE DEN VERTRAG WIDERRIEF. LAUT GERICHT HANDELTE

ES SICH UM EINEN VERTRAGSABSCHLUSS AUSSERHALB DER GESCHFTSRAUME. EINE

WIDERRUFSBELEHRUNG HATTE NICHT STATTGEFUNDEN.

Bleiben Sie am Ball:
Bestellten Sie

den Glas+Rahmen
Newsletter auf
www.glas-rahmen.de

WER AUSSERHALB SEINER Geschiftsriume einen
Vertrag mit einem Verbraucher ohne Widerrufsbeleh-
rung abschliefit, riskiert den Verlust seiner Vergiitung
- und zwar ein Jahr und 14 Tage lang! So geschah es ei-
nem Dachdecker. Er wurde verurteilt, nach Widerruf des
Vertrags fiir eine Dachsanierung den gesamten Werklohn
von 36.656,30 Euro an die Klager zuriickzuzahlen.

DER FALL: Der Dachdecker wurde im Oktober 2015 bei
Arbeiten an einem Bungalow von Nachbarn beildufig
beauftragt, den Kamin ihres selbstbewohnten Hauses zu
reparieren. Dabei stellte er fest, dass auch das Flach-
dach der Nachbarn sanierungsbediirftig war. Wenig spi-
ter ibergab er den Eigentiimern personlich an deren
Haus ein Angebot iiber rund 25.000 Euro fiir die Sanie-
rung und dréingte auf eine Entscheidung. Diese willig-

w
£
a
2
8
=
©
S
K
2

-—

GLAS+RAHMEN 07.17 TECHNIK

ten ein und zahlten am selben Tag 12.500 Euro an. Eine
Belehrung iiber die seit Juni 2014 geltenden Regeln zum
Verbraucherwiderruf gab der Handwerker ihnen nicht,
auch nicht nachtréglich. Die Dacharbeiten verteuerten
sich. Bis zum Abschluss der Arbeiten Mitte November
2015 zahlten die Kunden inklusive Nachtrdgen 36.656,30
Euro. Im Januar 2016 widerriefen die Kunden, die Ver-
braucher sind, tiber ihren Anwalt den Vertrag und for-
derten ihr Geld zurtick. Sie argumentierten, die Arbeiten
seien mangelhaft ausgefithrt. Der Dachdecker weigerte
sich, die Kunden erhoben daraufhin Klage.

DAS URTEIL: Das Landgericht Stuttgart gab den Kunden
recht (Urteil vom 2. Juni 2016, Az. 23 O 47/16, rechtskraf-
tig). Der Dachdecker muss die 36.656,30 Euro zurtick-
zahlen. Das (mangelhafte?) Dach muss nicht riickgebaut



http://www.glas-rahmen.de/

werden. Den Kldgern stehe das gesetzliche Verbraucher-
widerrufsrecht zu, erkldrten die Richter. Es handele sich
um einen Vertragsschluss aulerhalb der Geschiftsriu-
me. Die Eigentiimer schlossen den Vertrag als Verbrau-
cher. Mangels entsprechender Belehrung tiber das Wi-
derrufsrecht habe die Frist zwolf Monate und 14 Tage
betragen. Der Widerruf der Kunden sei gut zwei Mona-
te nach Abschluss der Arbeiten fristgerecht erfolgt. Aus-
schlussgriinde fiir den Widerruf, etwa eine dringende
Reparatur oder eine erhebliche Umbaumafinahme, la-
gen nach Ansicht des Gerichts nicht vor.

KOMMENTAR: Wer in diesem Fall Missbrauch an-
nimmt, liegt wahrscheinlich falsch: Die Klager sind ein
rund 8o-jéihriges Ehepaar. Der Dachdecker ist nach dem
Urteil insolvent, die Kldger werden kaum Geld sehen.
Alle Beteiligten haben verloren. Zwei Jahre nach der Re-
form der Verbraucherschutzvorschriften kam das Ur-
teil nicht tiberraschend. Es schliefit an das Landgericht
Minster (Urteil vom 4. November 2015, Az.: 2 O 127/15)
an, das bei einem beim Kunden geschlossenen Vertrag
iiber Trocknungsarbeiten dhnlich geurteilt hatte, ebenso
an das Urteil des Amtsgerichts Bad Segeberg vom 13. Ap-
ril 2015 (Az.: 17 C 230/14) zum Bau einer Treppe.

ABLAUFE NOCH NICHT ANGEPASST

Viele Unternehmen haben ihre Geschiftsabldufe noch
nicht an die Rechtslage angepasst. Es scheint allerdings,
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DER AUTOR

Rechtsanwalt
Alexander Kostka
ist Geschéftsfiihrer
der Bauverbande
Westfalen mit Sitz
in Dormund

BETRIEBSFUHRUNG TECHNIK

als habe im oben genannten Fall der - anwaltlich ver-
tretene — Dachdecker seine Verteidigungsmoglichkei-
ten im Prozess nicht optimal ausgeschopft. Er hat die Be-
hauptung der Klager nicht substantiiert bestritten, dass
es sich um einen auferhalb seiner Geschiftsraume ge-
schlossenen Vertrag handelte. Die genauen Umstdnde
des Vertragsschlusses hat das Gericht wegen des schwa-
chen Sachvortrags des Dachdeckers nicht weiter aufkla-
ren miissen. Er behauptete erst in der miindlichen Ver-
handlung vor Gericht, der Vertrag sei erst am Telefon
nach Abgabe seines Angebots abgeschlossen worden.
Zur Beauftragung der Nachtrige duflerte sich der Dach-
decker gar nicht - auch das wire ein Verteidigungsan-
satz gewesen. Der Verbraucherwiderruf gehort jetzt zum
Standardrepertoire der Anwaltschaft bei Méngelriigen,
denn darum ging es hier im Kern. Der Widerruf spart
im Mangelfall Gutachterkosten, verkiirzt den Baupro-
zess radikal und macht ihn zur Formsache.

PRAXISTIPP: Es gibt Betriebe, die dem Kunden das
selbst unterschriebene, datierte Angebot mit frankier-
tem Riickumschlag tibergeben. Erhdlt man das mit Un-
terschrift und Datum des Kunden zuriick, ist belegt, dass
die Vertragserkldrung nicht in Anwesenheit des Unter-
nehmers erfolgte. Andere Unternehmen belehren stan-
dardmiflig jeden Kunden und unterscheiden bewusst
nicht nach der Abschlusssituation. Beides wird von den
Kunden akzeptiert.

SCHUTZ VOR WIDERRUF

1. Das gesetzliche Widerrufsrecht kann der Unternehmer
nicht iiber seine Allgemeinen Geschdftsbedingungen
ausschlieRen.

2. Grundsatzlich sollte der Handwerker keine miindlichen
Vertrage mit Verbrauchern abschlieRen, es sei denn, er
sendet die Widerrufsbelehrung hinterher und erhalt
ein Exemplar samt Unterschrift zuriick.

3. Vertrdge, auch schriftliche, sollte man im Beisein des
Verbrauchers nicht ohne Widerrufsbelehrung schlie-
RBen. Es sei denn, es wird in den eigenen Geschaftsrau-
men abgeschlossen — dann sollte man das aber auch
so dokumentieren. (,,In den Geschaftsriumen der Fa.
...am...") und darunter die Unterschriften.

4. Punkte 1 und 2 gelten wohl auch fiir Nachtrage auf der
Baustelle im BGB-Vertrag (Rechtsprechung liegt dazu
noch nicht vor).

. Bei Vertragsabschluss ausschlieBlich tiber Fernkommu-
nikation (Fax, Telefon, E-Mail), also ohne jeden per-

A%

sonlichen Kontakt mit dem Verbraucher, sollte man
immer eine Widerrufsbelehrung erteilen, da es sich um
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ein so genanntes Fernabsatzgeschaft handelt. Auch fiir
Fernabsatzgeschafte gilt das gesetzliche Widerrufsrecht
fiir Verbraucher. Muster-Widerrufsbelehrungen gibt

es als kostenlose Downloads bei Innungen und beim
Bundesjustizministerium.

AUSNAHMEN WIDERRUFSBELEHRUNG

In diesen Situationen braucht es ausnahmsweise keine
Widerrufsbelehrung:

Vertrdge im stationdren Handel:

Vertragsabschluss in den Geschafts-/Biliroraumen des
Unternehmens

Unverbindlicher Kontakt der Parteien auRerhalb der Ge-
schaftsraume und spaterer Vertragsabschluss in den Ge-
schaftsraumen oder per Telefon, Fax, E-Mail oder Post
Vertrage, bei denen der Verbraucher den Unterneh-
mer ausdriicklich aufgefordert hat, ihn aufzusuchen,
um dringende Reparatur- oder Instandhaltungsarbeiten
vorzunehmen, unterliegen nicht dem gesetzlichen Wi-
derrufsrecht, z.B. die Notverglasung mit anschlieRender
Reparatur des beschddigten Glases.



Zukunftsfragen im Fokus

AUF THREM JAHRESKONGRESS ,,INSIDE 2017“ BOTEN DIE FENSTERVERBANDE

AM 22. UND 23. JUNI IN POTSDAM DEN RUND 190 TEILNEHMERN EIN THEMATISCH

BREITES PROGRAMM. ZU DEN HOHEPUNKTEN DER VERANSTALTUNG ZAHLTEN

EINE PODIUMSDISKUSSION ZUR ZUKUNFT DER ENERGETISCHEN GEBAUDEMODER-

NISIERUNG UND DIE VERGABE DES VFF MARKETINGPREISES 2017.

DER ERSTE JAHRESKONGRESS unter Fiihrung von
Detlef Timm, dem im Vorjahr neu gewihlten VFEF-
Présidenten, stand unter dem Stern der bevorstehen-
den Bundestagswahl sowie der politischen Zukunft von
Klimaschutz und energieeffizientem Bauen und Sa-
nieren. Das Motto der Veranstaltung lautete entspre-
chend ,Wie wir die Zukunft sichern® Nachdem am ers-
ten Veranstaltungstag eine gemeinsame Mitglieder-
versammlung vom Verband Fenster+Fassade und der
Giitegemeinschaft Fenster, Fassaden und Haustiiren
durchgefiihrt worden war, stand an Tag zwei des Kon-
gresses ein Fachprogramm im Mittelpunkt. Prasident
Timm ging in seinen einleitenden Worten zunachst auf
den aktuellen Preisdruck im deutschen Fenstermarkt
und die Akzeptanzprobleme von Bauherren und Pla-
nern beim angemessenen Preis fir hochwertige Fens-
ter und Tiiren ein. Mahnend rief er auf: ,,Ich kann je-
des Unternehmen verstehen, das seine Produkte nach
vorn bringen will, aber bitte mit Maf3.“ Christoph Sil-
ber-Bonz, Hauptgeschiftsfithrer des Bundesverban-
des Rollladen+Sonnenschutz, erkldrte im Anschluss,
dass seine Branche rund 20 Prozent ihres Umsatzes
mit Fenstern und Tiiren mache. Auch er warnte vor ei-
nem aggressiven Wettbewerb. Silber-Bonz: ,,Die Fra-
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e

VFF Prasident Detlef
Timm mahnte die

Fensterbauer zu Augen-
maR beim Wettbewerb.

ge ist nicht, wie verteilen wir den Kuchen, sondern wie
kénnen wir durch Zusammenarbeit den Kuchen grofler
machen und was kdnnen wir gemeinsam tun, um unse-
re Produkte stirker in das Bewusstsein von Bauherren
zu transportieren.“

SANIERUNGSFORDERUNG STRITTIG

Bei der politisch hochkaritig besetzten Podiumsdiskus-
sion mussten die Veranstalter gezwungenermafien Ab-
striche machen. Aufgrund einer kurzfristig im Bundes-
tag angesetzten namentlichen Abstimmung hatten finf
der sechs eingeladenen Vertreter der Politik kurzfristig
absagen miissen. Kurzentschlossen nutzten die Veran-
stalter die Situation zu einer Diskussion der versammel-
ten Experten und Verbandsvertreter. In einem einfiih-
renden Impulsreferat skizzierte Thomas Drinkuth von
der Deutschen Energie-Agentur (dena), wie der Stellen-
wert des Gebdudesektors als Schliisselfeld der Energie-
wende in den Wahlprogrammen der Parteien bertick-
sichtigt wird. Neben Drinkuth nahmen an der nach-
folgenden, von VFF-Geschiftsfithrer Ulrich Tschorn
moderierten Diskussion, VFF-Prisident Detlef Timm,
Christoph Silber-Bonz, der Modernisierungsexperte
Ronny Meyer sowie - als einziger Parteienvertreter - der



brandenburgische FDP-Vorsitzende Axel Graf Biillow
teil. Alle Teilnehmer der Diskussion waren sich darin ei-
nig, dass im Bereich der energetischen Gebdaudemoder-
nisierung zurzeit zu wenig passiert. Divergierende Mei-
nungen gab es allerdings bei der Frage, wie man Anrei-
ze fiir Hauseigentiimer schaffen kann. Axel Graf Biilow
machte deutlich, dass er in Ubereinstimmung mit sei-
ner Partei kein grofler Freund von Forderprogrammen
ist. ,,Forderprogramme miissen die Ausnahme sein®, er-
klarte der Politiker und ergdnzte ,Einbruchschutz ist
aus meiner Sicht kein Feld fiir die Ordnungspolitik.“ de-
na-Mann Thomas Drinkuth konterte: ,Wenn wir unsere
Klimaschutzziele erreichen wollen, dann wird es nicht
iiber freiwillige und wirtschaftliche Mafinahmen ge-
hen.“ Dem pflichtete Ulrich Tschorn bei. Auch er hilt ei-
ne Férderung von energetisch zukunftsweisenden Maf3-
nahmen fiir notwendig. Eine auf der Diskussion basie-
rende Resolution mit Forderungen unter anderem zur
steuerlichen Forderung energetischen Bauens und Sa-
nierens wurde noch wihrend des Kongresses ausgear-
beitet und von den Kongressteilnehmern beschlossen.
Die Resolution wurde nach der Veranstaltung an die Po-
litiker als Wahlpriifstein versandt.

Vier Referate umkreisten im Anschluss auf unter-
schiedliche Weise die Zukunftsperspektiven von ener-

Wenn wir unserer
Klimaschutzziele
erreichen wollen,
dann wird es nicht
iiber freiwillige

und wirtschaftliche
MaBnahmen gehen."”

Thomas Drinkuth, dena

FENSTER + TUREN TECHNIK

gieeffizientem Bauen. Ronny Meyer, Journalist und
Dipl.-Ingenieur, stellte die von ihm initiierte ,,Moderni-
sierungsoffensive“ und ihr Netzwerk vor. Prof. Christi-
an Niemoller von der Anwaltskanzlei SMNG und Prof.
Ulrich Sieberath, Chef des ift Rosenheim, gaben wie ge-
wohnt interessante Einblicke in aktuelle Themen von
Baurecht und Technik. Welchen iiberragenden Stellen-
wert Technik und Normung in der Arbeit des VFF ein-
nehmen, stellte Frank Koos in seinem Vortrag zur Arbeit
des Technischen Ausschusses dar. Koos, der beim Ver-
band fiir diese Fragen auch im europdischen Rahmen
zustdndig ist, stellte sein Referat unter den Titel ,,Grund-
lagen fiir einen fairen Wettbewerb®. Das breite und viel-
faltige Aufgabenspektrum des TA wird schon allein an
den 47 Merkblittern deutlich, die im Laufe der Jahre zu
praktisch allen Fragen rund um Fenster, Fassaden und
Haustiiren erarbeitet wurden und regelmiflig aktuali-
siert werden.

Der gemeinsame Jahreskongress in der Potsdamer
Biosphire endete mit dem letzten grof3en Highlight, der
Urauftithrung des neuen Imagefilms der Branche ,,Fens-
ter Made in Germany — Wer durch-blickt, will sie ha-
ben!“ Der Film, der grof3en Beifall fand, wird der gesam-
ten Fensterbranche als attraktives Marketingangebot zur

Verfiigung gestellt. JUVIVFF

GEWINNER DES VFF MARKETINGPREISES 2017

Alle zwei Jahre lobt der Verband Fenster + Fassade (VFF)
den Marketingpreis aus. Die begehrte Auszeichnung ist
fiir die Gewinner nicht nur Lob und Anerkennung fiir au-
Rergewdhnliche Angebote, Leistungen oder Aktionen,
sondern kann auch hinsichtlich der Eigenwerbung sehr
wertvoll sein. Dies berichtete auf der Tagung in Pots-
dam Helmut Hilzinger, Chef der hilzinger GmbH. Sein Un-
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VFF Prasident Detlef Timm (r.)
und VFF Geschaftsfiihrer Ulrich
Tschorn (I.) gratulierten den
Gewinnern des VFF Marketing-
preises 2017: (v.l.) Siegfried
Jehle (Sebnitzer fensterbau),
Thomas Pinnekamp (Teutema-
cher Glastechnik) und Stephan
Koppe (Dr. Hahn).

ternehmen hatte den Preis 2015 in der Kategorie , Bes-
ter Image- oder Produktfilm" gewonnen und damit im
Anschluss sehr erfolgreich Werbung in eigener Sache ge-
macht. Der Preis fiir das Jahr 2017 wurde in drei Kategori-
en vergeben: In der Kategorie , Beste Low-Budget Aktion"
gewann die Teutemacher Glastechnik GmbH, Warendorf.
Das Unternehmen hatte 2016 eine einfach umsetzbare,
aber in der offentlichen Wirkung sehr effiziente Nikolaus-
aktion durchgefiihrt. Der Preis in der Kategorie ,,AuRerge-
wohnlichste Produktprasentation” ging an die sachsische
sebnitzer fensterbau GmbH, Sebnitz, fiir ihren in Holz ge-
bundenen, sehr attraktiven Holzfenster-Katalog. In der
Kategorie ,Beste digitale Kundeninformation" gewann
die Dr. Hahn GmbH & Co. KG aus Mdnchengladbach fiir
eine App, die das breite Spektrum der hauseigenen Be-
schldage und deren Anwendungsmoglichkeiten libersicht-
lich und einfach an nahezu jedem Ort mit Tablet oder
Smartphone zugdnglich macht. Die Unternehmen erhal-
ten jeweils eine motivierende Mitarbeiter-Veranstaltung
im Wert von 3.000 Euro, einen Pokal, eine Urkunde sowie
eine exklusive Presseveranstaltung.
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Schiico Absturzsicherung
in der Stangenvariante
im Befestigungssystem
mit Falzleiste.

Schiico Absturzsicherung
in der Glasvariante im
Befestigungssystem mit
Profildiibel.

Mit AluClip easy bietet
profine eine vielfdltige
Farbauswahl an.

FENSTER + TUREN

Absturzsicherung

mit Designfaktor

FUR RAUMHOHE, BODENTIEFE FENSTERELEMENTE HAT SCHUCO ABSTURZSICHE-

RUNGEN ENTWICKELT, DIE ALS KOMPLETTE EINHEITEN MIT DEN SCHUCO

KUNSTSTOFF-FENSTERN GEPRUFT SIND. ZUR VERFUGUNG STEHEN EINE GLAS-

UND EINE STANGENABSTURZSICHERUNG.

Fotos: © Schiico

+ALUCLIP EASY" VON PROFINE

VORGEFERTIGTE SYSTEMKOMPONENTEN und eine re-
duzierte Teilevielfalt ermoglichen eine effiziente Ferti-
gung der Schiico Absturzsicherung. Diese wird in der
Werkstatt mit dem Fensterprofil verbunden und auf
der Baustelle als Komplettlosung eingesetzt. Das fiihrt
zu einer deutlichen Zeitersparnis bei der Montage, so
der Hersteller. Die Absturzsicherung ist mit den Kunst-
stoff-Fenstersystemen Schiico Living, Schiico Alu Inside,
Schiico Corona SI 82 sowie Schiico Corona CT 70 kom-
patibel. Je nach System stehen mit der Schiico Falzleis-
te, dem Profil- oder dem Klebediibel verschiedene ver-
deckt liegende Befestigungsvarianten zur Verfiigung. Al-
le gesetzlichen Sicherheitsvorgaben sind erfillt, betont
Schiico. Priifnachweise und Allgemeine bauaufsichtli-
che Priifungszeugnisse (AbP), u.a. gemédfl DIN 18008-4
sowie der ETB-Richtlinie, ligen vor.

Die Schiico Absturzsicherung ist fiir Neubauten und
Modernisierungen geeignet - insbesondere auch in 6f-
fentlichen Bereichen, z. B. an Schulen oder Kitas.

Die transparente und dadurch unauffallige Absturzsi-
cherung aus Glas ermdglicht den freien Blick nach au-
en, wihrend gleichzeitig die harmonische Fassadenau-
Benansicht nicht beeintrichtigt wird. Fiir individuelle
Akzente in der Fassade empfiehlt Schiico hingegen die

Stangenabsturzsicherung. www.schueco.com

AB WERK BESCHICHTETE ALUMINIUMSCHALEN

Foto: © profine

Seit April 2017 bietet die profine GmbH ihren Verarbeitern
in Deutschland ab Werk beschichtete Aluminiumscha-
len an. Unter dem Namen ,AluClip easy" stehen im ersten

GLAS+RAHMEN 07.17 TECHNIK

Schritt AluClip-Deckschalen in 20 Farben fiir das System
76 Mitteldichtung und die Hebe-Schiebetiir PremiDoor 76
der Marken KBE, Kbmmerling und Trocal zur Verfiigung.
Im Sommer folgen die entsprechenden Aluschalen fiir das
System 76 Anschlagdichtung sowie fiir das System 88.
Bislang war die Vermarktung von Kunststofffenstern mit
beschichteten Aluminiumschalen fiir viele Fensterbauer
mit sehr hohem logistischen Aufwand verbunden - von
der separaten Bestellung iiber den Zuschnitt bis zu den
Lieferzeiten. profine will seinen Partnern mit , AluClip ea-
sy" nun einen hilfreichen Service bieten, um beim Thema
Farbe zusdtzliche Chancen im Markt nutzen zu kdnnen.
www. profine-group.com


http://www.schueco.com/
http://www.profine-group.com/

TRANSPARENZ UND WEITE

NEUE HEBESCHIEBEANLAGEN VON NIVEAU
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Hauptmerkmal der beiden neuen
Hebeschiebe-Varianten RVS

und RV sind ihre groRBziigigen
Panoramen mit einem
ungestorten Blick nach drauBen.

GroRe Glasflachen mit hohem Lichteinfall, eine bequeme
Bedienung bereits in der Standardausstattung und mo-
dernste Warmedammung - die neuen Hebeschiebeanla-
gen der Niveau Fenster Westerburg GmbH bewegen Flii-
gelgewichte von bis zu 400 kg.

Hauptmerkmal der beiden neuen Varianten RVS und RV
sind ihre groRziigigen Panoramen mit einem Optimum an
Transparenz und Weite. Sie ergdnzen die bisher erhalt-
liche Ausfiihrung Classic, bei der der Schiebe- und der
Festfliigel identische Rahmenansichten besitzen. Mdglich
macht dies ihr stark erhdhter Glasanteil im Festfliigel. Bei
der Variante RVS, erhdltlich fiir Fliigel aus Holz und Holz-
Alu, erfolgt die Verglasung direkt in den Rahmen bzw.

in das Schwellenprofil hinein. Bei der Ausfiihrung RV fiir
Hebeschiebeanlagen aus Holz-Alu hingegen schliel3t sie
seitlich und oben direkt an den Rahmen an; die Optik in
Bodenhdhe bleibt unverdandert.

Niveau bietet die Systeme in einer Vielzahl an verfiighba-
ren Holzarten und Farbkombinationen an. Zur Verfiigung
stehen drei unterschiedliche Bautiefen fiir Holzelemente
sowie vier verschiedene Bautiefenvarianten fiir Anlagen
aus Holz-Alu, erklart der Hersteller.

Samtliche Elemente erlauben die Kombination mit einer
einbruchhemmenden Verglasung. Attraktive Optionen wie
die barrierefreie Bodenschwelle mit 5 mm hoher Lauf-
schiene, das Komfortgetriebe oder der motorische Antrieb
runden die Hebeschiebesysteme ab. www.niveau.de

RC 2- UND RC 2 N-ZERTIFIZIERTE ELEMENTE VON OKNOPLAST
GROSSERES ANGEBOT AN EINBRUCHGEPRUFTEN FENSTERN

-

Oknoplast hat sein Sortiment an ein-
bruchgepriiften Produkten erweitert.
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Foto: © Oknoplast

Mit Blick auf die steigenden Sicherheitsanspriiche von
Kunden erweitert Oknoplast sein Angebot an RC 2- und
RC2 N-zertifizierten Elementen. Der polnische Kunststoff-
fenster-Hersteller bietet seit 2016 RC 2- und RC 2 N-zertifi-
zierte Kunststofffenster an. Sie sind im polizeilichen Her-
stellerverzeichnis fiir gepriifte und zertifizierte einbruch-
hemmende Fenster gelistet, teilt Oknoplast mit.

Nach der erfolgreichen Priifung von zahlreichen Fenstern
und Balkontiiren durch das ift Rosenheim in 2016 wurde
die Zahl der zertifizierten Elemente auf Basis der Einbruch-
norm EN 1627 noch einmal deutlich erweitert. Zu den neu-
en RC2- und RC2 N-zertifizierten Systemen zdhlen bei-
spielsweise drei- und vierteilige Elemente — auf Wunsch
mit Unterlicht — sowie Fenster mit Alu-Deckschale. Paral-
lel zur Erweiterung seiner einbruchgepriiften Produktpa-
lette startete Oknoplast eine Verkaufsforderungsaktion, die
noch bis 31. August 2017 andauert. www.oknoplast.de

kneer-suedfenster.de

Hebe-Schiebe-
TUren

o GroBflachige Elemente
 Absolute Barrierefreiheit
® Hoher Komfort

® Optimale Warmedammung im
Schwellenbereich

o Einfache Bedienung
o Elegante Optik

o \ollautomatischer Hebe-Schiebe-
Antrieb

¢ In allen Materialarten sind passiv-
haustaugliche Systeme méglich

FENSTER

Find us on
Facebook



http://www.niveau.de/
mailto:info@kneer.de
http://kneer-suedfenster.de/
http://www.oknoplast.de/

Foto: © Drutex

Drutex-Fenster mit Renolit-Folien gibt es nun in noch mehr Farbvarianten.

Mehr Gestaltungsfreiheit

DRUTEX HAT DIE ZAHL DER VERFUGBAREN RENOLIT-FOLIEN FUR PVC-

BAUELEMENTE UND AUFSATZROLLLADEN AUF 43 ERHOHT UND DAS

KOMPLETTE FARBSPEKTRUM FUR PVC-TURFULLUNGEN EINGEFUHRT.

NEU IM DRUTEX-SORTIMENT sind zehn

die meisten chemischen Substanzen aus und

Farben (Bergkiefer, Cardinal Platinum,
Crown Platinum, Schwarzgrau glatt, Hell-
grau, Schiefer, Schiefergrau glatt, Pyrit, Sil-
ber D, Silber V). Mit insgesamt 43 Folien-
farben kann der polnische Fensterhersteller

nun noch flexibler auf Marktentwicklungen
und Kundenwiinsche reagieren.

Die Renolit-Folien, die seit Jahren bei
Drutex-Produkten verwendet werden,
zeichnen sich laut Drutex durch hervorra-

gende Bestindigkeit der Oberfliche gegen

lassen sich leicht saubern. Drutex ist zudem
nach eigenen Angaben der erste Hersteller
in Polen (und einer der ersten in Europa),
der fiir seine Erzeugnisse die neuartige Folie

Exofol PX verwendet. www.drutex.de

BODENSCHWELLE EASYSTEP VON INOUTIC
KOMPROMISSLOS BARRIEREFREI
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Die neue barrierefreie Bodenschwelle ,Easystep”
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Fiir das System Eforte hat Inoutic die barrierefreie Schwelle , Easystep"
mit null Zentimetern Uberfahrhdhe entwickelt. ,,Selbst Schwellen mit
nur1 oder 2 cm Uberfahrhéhe bergen kleine Stolperfallen fiir Kinder
oder alte Menschen. Unsere bodenbiindige Schwelle Easystep ist kein
Hindernis mehr fiir Bobbycar, Rollator und Co.", so Jorg Hofman, Lei-
ter Produktmanagement bei Inoutic.

Vorteil fiir Verarbeiter: Easystep ldsst sich mit Zusatzteilen aus der be-
stehenden Standardschwelle und den bereits existierenden Schwel-
lenhaltern zusammenbauen. Das bringt ganz klare Vorteile in Sachen
Lagerbestand und Arbeitsablaufe mit sich. Als thermisch getrennte
Schwelle optimiert Easystep zudem den FuBbodenanschluss. Fiir Si-
cherheit sorgt eine zusatzliche Verriegelung im Schwellenbereich.
Dariiber hinaus garantiert die absenkbare mechanische Dichtung im
Fliigel eine hohe Schlagregendichtigkeit. Eine Edelstahl-Drainage
sorgt durch kontrollierte Entwasserung fiir einen gezielten Wasserab-

lauf, so der Hersteller. www.inoutic.de


http://www.inoutic.de/
http://www.drutex.de/

DESIGN-HAUSTUREN VON HOCO
VERKAUFSAKTION GESTARTET

Hoco startet auch 2017 zwei Haustiiraktionen mit ausgewahl-
ten Modellen zum attraktiven Paketpreis. Kunden haben die
Wahl zwischen Kunststoff-Haustiiren aus der ,,Forever
Young"-Aktion und Aluminium-Haustiiren aus der ,Lliving
Style"-Aktion.

Die Kunststoff-Haustiiren der Aktion ,,Hoco Forever Young"
sind konzipiert fiir den preisbewussten Kunden, der den-
noch Wert auf Qualitdt, Design und Sicherheit legt. ,,Hoco
Forever Young" bietet eine Auswahl von zwdlf Tirmodellen,
sechs Gldsern und unterschiedlichsten Innendriickern.
Beliebig kombiniert, entsteht so eine individuelle, hochwer-
tige Haustiir.

Die Aluminium-Haustiiren der Aktion ,,Hoco Living Style"
stehen in 24 Modellen, zwdlf Farben, sechs Glasern und
zahlreichen Innendriickern zur Verfiigung. Von klassischen
Modellen bis zu modernen Tiiren mit fliigeliiberdeckenden

- _

Haustiir aus der Serie ,,Forever
Young": schlichte Eleganz in
zwolf Modellen.

JLiving Style”-Haustiiren gibt es
mit flachenbiindigen Edelstah-
lintarsien und exklusiven Gldsern.

Fiillungen mit flachenbiindigen Edelstahlintarsien und
exklusiven Gldsern bleiben kaum Wiinsche in punkto Design
und Qualitat unerfiillt, so der Hersteller. Besonderes High-
light: Bei allen Modellen mit Edelstahlintarsien sind diese
jetzt flachenbiindig verarbeitet. Dies sorgt fiir einen exklusi-
ven Look und eine leichtere Pflege.
Das bewdhrte Hoco-Sicherheitspaket ist bei beiden Aktionen
bereits im Paketpreis inbegriffen. Dazu gehoren eine Drei-
fach-Automatik-Verriegelung, VSG, Sicherheits-Rosette und
eine Bandseitensicherung. Wer es besonders komfortabel
mag, kann seine Hoco-Haustiir gegen Aufpreis mit den
Sonderausstattungen Hocofunk (0ffnen per Funk) oder Hoco-
fingerprint (Offnen per Fingerabdruck) aufriisten.
www.hoco-forever-young.de
www. hoco-living-style.de
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Fotos: © Hoco
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Wenn es

Flexible Raume temporar und

mal eng wird

bedarfsgerecht: mobile-raume.com
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BerufsCheck

Verdienst-Dauer-Anforderungen

Deine Ausbildung
im Handwerk »és

Der BerufsCheck gibt Infos iber
130 Ausbildungsberufe mit

=S Verdienstmoglichkeit
@ Dauer
@ Anforderungen

Warum Geld mit dem
Fenster rausschmeif3en?

Fensterrecycling:

schnell-pre‘izise-gunst/_q!

BIOTRANS GmbH
Hagener Str. 400
58239 Schwerte

Telefon: N
02304-96850-0
Fax: 02304-96850-20

info@biotrans-gmbh.de
www.biotrans-gmbh.de
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Mit dem EasySafe bietet
Reflexa ein Rollladen-
System an (hier im Kas-
tensystem Conturo), das
den Einbruchschutz wir-
kungsvoll erhoht.

Foto: © Reflexa

ROLLLADEN + SONNENSCHUTZ

Erhohte Sicherheit

BEIM VORBAUROLLLADEN EASYSAFE VON REFLEXA VERHINDERN

VA-BOLZEN DAS HOCHSCHIEBEN DES PANZERS. AUCH DAS

HERAUSZIEHEN AUS DEN FUHRUNGSSCHIENEN WIRD KONSTRUKTIV

VERHINDERT.

LAUT STATISTIK BENOTIGT EIN EINBRECHER zechn
bis fiinfzehn Sekunden, bis er sich Zugang zu einem Ge-
baude verschafft hat. Dauert der Einbruchversuch lian-
ger bzw. ist dieser mit groflerem Aufwand verbunden, ist
die Chance recht hoch, dass er seinen Einbruchversuch
abbricht. Um diese Einbruchzeit zu verlangern, hilft ein
Rollladen als zusatzliches Hindernis vor dem Fenster.
Wird dieser noch mit einbruchhemmenden MafSnah-
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men verstirkt, steigt auch die Wahrscheinlichkeit, dass
der Einbrecher von seinem Vorhaben absieht.

ANFORDERUNGEN DER DIN EN 13659 ERFULLT

Mit dem Vorbaurollladen EasySafe von Reflexa lassen
sich nach Aussagen des Unternehmens einbruchhem-
mende Mafinahmen nach den Anforderungen der DIN
EN 13659:2015 — verstarkter Abschluss — schnell und kos-
tengiinstig umsetzen. Um den geschlossenen Rollladen-
panzer vor ungewolltem Offnen von auflen zu schiitzen,
erhilt der Rollladenbehang eine Aufhdngeleiste mit VA-
Bolzen, die bei einem Hochschiebeversuch in eine in-
tegrierte Verzahnung eingreifen und somit diese Mog-
lichkeit der Offnung verhindern. Der Rollladenbehang
besteht aus speziellen Profilen, die im Gegensatz zu den
Standardprofilen iiber eine hohere Wandstérke verfiigen
und mit einem Spezialschaum aus Polyurethan ausge-
stattet sind, der ein Durchdringen des Behanges mit ei-
nem spitzen Gegenstand deutlich einschrankt.

HOHE SICHERHEIT, VIELFALTIGE
GESTALTUNGSMOGLICHKEITEN

Um das Aufhebeln der Fithrungsschienen zu vermeiden
und um den Panzer nicht aus den Fiithrungsschienen zie-
hen zu konnen, wird speziell beim EasySafe System die
Fithrungsschiene CL 68 ES eingesetzt. Nach auflen weist
diese eine fast doppelt so dicke Materialstarke auf, als der
Schenkel zum Bauwerk. Damit das Offnen des Rollla-
denkastens verhindert wird, muss nach erfolgter Monta-
ge die Revisionsblende mittels einer Edelstahlniete ver-
schlossen werden. Der Rollladenpanzer wird zusitzlich
an der Endleiste mit einem Winkelprofil bestiickt, damit
ein Herausziehen des Panzers aus den Fithrungsschie-
nen im geschlossenen Zustand verhindert wird. Das spe-
ziell ausgeschaumte Panzerprofil HSM 37 ES, der Kasten,
die Fithrungsschienen und die Endleiste sind in sechs
Standardfarben erhaltlich. Fiir eine individuelle Gestal-
tung des EasySafe kann aus der Reflexa-RAL-Farbkarte
sowie aus verschiedenen Eloxal- und DB-Ténen gewihlt

werden. www.reflexa.de


http://www.reflexa.de/

Immer mehr Bauherren
lassen die Luftdichtheit
ihres Gebdudes im
Rahmen eines Blower-
Door-Tests bestimmen.

GEBAUDETECHNIK TECHNIK

BLOWER-DOOR-TEST

Fiir die Messung der Luftdichtheit bzw. Luftdurchlassigkeit eines Gebdaudes
oder eines Gebdudeteils hat sich international das Differenzdruckverfah-
ren durchgesetzt. Dabei wird ein Ventilator in der Regel mit Hilfe einer Pla-
ne und einem flexiblen Rahmen luftdicht in eine Fenster- oder Tiir6ffnung
eingebaut. Je nach Drehrichtung des Ventilators wird zwischen dem Inneren
des Geb&dudes und der AuRenluft eine Druckdifferenz in Form eines Uber-
oder Unterdruckes erzeugt. Damit diese Druckdifferenz aufrecht erhalten
werden kann, muss der Ventilator laufend eine bestimmte Luftmenge for-
dern, deren GroRenordnung von den Undichtigkeiten (Leckagen) in der Ge-
baudehiille abhangt.

Der bei einer bestimmten Druckdifferenz ermittelte Leckagestrom kann zu
unterschiedlichen BezugsgroRen (z.B. Innenvolumen) ins Verhdltnis gesetzt

werden. Die sich daraus ergebenden KenngroRen (z.B. Luftwechselrate bei

50 Pa) konnen mit den zuldssigen Grenzwerten aus der Energieeinsparver-
ordnung (EnEV) oder der DIN 4108-7 verglichen werden. Wie im Detail eine
Messung durchzufiihren ist, regelt die DIN EN 13829. Auch ein im Rahmen der
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EnEV durchzufiihrender Dichtheitsnachweis basiert auf dieser Norm.

Immer mehr Blower-Door-Tests

IM ZUGE DER ENERGIEEINSPARVERORDNUNG NIMMT DER ANTEIL SOGENANNTER

ENEV-SCHLUSSMESSUNGEN AN BLOWER-DOOR-TESTS AN GEBAUDEN

WEITER ZU. DER FACHVERBAND LUFTDICHTHEIT IM BAUWESEN (FLIB) FORDERT

EINE STARKUNG BAUBEGLEITENDER LUFTDICHTHEITSMESSUNGEN.

ANFANG DES JAHRES hatte der FLiB wie-
der eine Umfrage unter seinen Mitgliedsun-
ternehmen gestartet, die Blower-Door-Tests
anbieten. Gut 15 Prozent der im Fachverband
organisierten Messdienstleister einschlief3-
lich einzelner Unternehmen, die Blower-
Door-Tests zur eigenen Qualititssicherung
einsetzen, nahmen daran teil.

Hatten bei einer Befragung 2015 noch 60
Prozent der Teilnehmer angegeben, mehr als
zwei Drittel aller Dichtheitstests als EnEV-
Schlussmessungen durchzufiihren, stieg ihr
Anteil auf inzwischen gut 8o Prozent an.

Unverdandert niedrig blieb hingegen die
bei diesen Tests im Schnitt ermittelte Luft-
wechselrate pro Stunde n,,. Sie erreichte bei
neu errichteten Ein- bzw. Mehrfamilienhau-
sern einen Wert von 1,0 bzw. 0,9, bei sanier-
ten Einfamilienhdusern einen Wert von 1,6
und bei sanierten Mehrfamilienhdusern von
durchschnittlich 1,5. Damit beschrianken
sich Unterschiede zur Umfrage 2015 auf die
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zweite Nachkommastelle. Die Resultate la-
gen erneut deutlich unter den von der EnEV
genannten Maximalwerten.

NIEDRIGE ,,DURCHFALL-QUOTE"

Nun werde bei Gebduden, deren Luftwech-
selrate nicht nur berechnet, sondern mess-
technisch bestimmt werden soll, dem The-
ma Luftdichtheit von Anfang an vermehr-
te Aufmerksamkeit gewidmet, vermutet der
Fachverband als eine Ursache fir die gu-
ten Ergebnisse. Entsprechend niedrig liegt
auch die in diesem Jahr erstmals abgefrag-
te ,Durchfall-Quote“ bei EnEV-Schlussmes-
sungen: Nur in sieben Prozent der Fille ver-
fehlte ein Gebdude im ersten Durchgang die
Vorgaben der Energie-Einspar-Verordnung.

»Doch auch wenn man den Test mit Bra-
vour besteht, ist das kein Garant fiir ei-
ne auf Dauer dichte und schadensfreie Ge-
baudehtlle®, relativiert FLiB-Geschiftsfiih-
rer Dipl.-Ing. Oliver Solcher. Die Schluss-

messung bilde nur eine Momentaufnahme
des Gebdudezustands ab. Zwar sei die Su-
che nach grofleren Leckagen Bestandteil ei-
nes normgerechten Blower-Door-Tests. Vie-
les bleibe aber aufgrund des spiten Messzeit-
punkts unentdeckt oder lasse sich nur noch
mit unverhéltnisméfligem Aufwand nach-
bessern. Solcher: ,,Daher plddieren wir beim
Fachverband nachdriicklich fiir baubeglei-
tende Luftdichtheitstests und ein Nacharbei-
ten aller gefundenen Fehlstellen, unabhingig
von ihrer Lage und Groéfle oder der gemes-
senen Luftwechselrate.“ Dieses Vorgehen er-
ginze eine gute Planung der luftdichten Ebe-
ne und deren sorgfiltige, von Selbstkontrol-
len der Handwerker begleitete Ausfithrung
optimal und fithre zu grofitmoglicher Si-
cherheit. Es diirfte allerdings noch viel Auf-
klirungs- und Uberzeugungsarbeit zu leis-
ten sein, bis sich eine mogliche Zunahme der
Baubegleitung auch in den FLiB-Umfrageer-
gebnissen widerspiegeln wird.  www.flib.de

11
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+Wer auf verniinfti-
ge Technik setzt, ist
auch heute noch in
der Lage, ordentliche
Deckungsbeitrage zu
erwirtschaften.”

Clemens Macarei, Ge-
schiftsfiihrer der Lisec
Deutschland GmbH,
freute sich iiber die
erneut groBe Zahl der
Teilnehmer.

FACHVERANSTALTUNGEN

Losungen fiir jeden Bedarf

RUND 60 ISOLIERGLASHERSTELLER INFORMIERTEN SICH AM 20. UND 21. JUNI

AUF DEN DIESJAHRIGEN LISEC TECHNOLOGIETAGEN IN ISERNHAGEN

UBER DIE NEUESTEN PRODUKTIONSTECHNOLOGIEN DES OSTERREICHISCHEN

MASCHINENBAUERS.

BEREITS ZUM DRITTEN MAL lud Lisec interessierte
Isolierglashersteller zur Innovationsschau. Ein besonde-
res Highlight der diesjahrigen Technologietage war eine
Stippvisite in die neue Lisec-Isolierglasproduktionsanla-
ge der Firma Schollglas, in der eine TPA-Anlage hoch ef-
fizient Gldser mit thermoplastischen Abstandhaltern mit
einem Minimum an Manpower produziert. Viele weitere
im Rahmen der Veranstaltung vorgestellte Innovationen
konnten dort ebenfalls wahrend des laufenden Betriebs
begutachtet werden.

90 QUADRATMETER VSG PRO STUNDE

Bereits zum Auftakt erklidrte Clemens Macarei, Ge-
schiftsfithrer der Lisec Deutschland GmbH, dass ein
Isolierglashersteller bei einer Investition in neue Ferti-
gungstechnologie wissen miisse, wo er hin wolle. Wenn
das Ziel klar definiert sei, konne man die Anlage exakt
nach den Bediirfnissen des Kunden konzipieren. Maca-
rei: ,Wer auf verniinftige Technik setzt, ist auch heute
noch in der Lage, ordentliche Deckungsbeitrige zu er-
wirtschaften.“ Welche Technologie zum Kundenwunsch
passt, ermittelt Lisec mit detaillierten Materialfluss- und
Output-Analysen. Leopold Dammelhart stellte zunédchst
das Lisec Verbundglaszentrum vor, mit dem nur ein Mit-
arbeiter 9o Quadratmeter VSG pro Stunde produzie-
ren kann. Verkaufsleiter Jiirgen Wuchter prasentierte ein
weiteres Lisec-Highlight - das TPA-Isolierglaskonzept.
Dieses Konzept ist so ausgelegt, dass es in der vollen Aus-
baustufe eine mannlose Produktion ermdglicht. Detail-
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liert stellte Wuchter den Teilnehmern unter anderem die
Waschmaschine VHW-D mit automatischer Glasdicken-
einstellung (2-60 mm) und integrierter Beschichtungser-
kennung, die TPA-Applikatortechnologie und die Gas-
fillpresse (AGP) vor, bei der zwei getrennte Transport-
balken, die unabhingig voneinander quer zur Glaslauf-
richtung positioniert sind, alle Glastafeln bis zu einem
Gewicht von 450 kg pro laufendem Meter permanent
unterstiitzen. Beim Versiegelungsautomaten CleanSeal
VFL-1F verwies er auf die Besonderheit, dass keine Kette
fiir den Weitertransport der Isoliergldser sorgt, sondern
ein neuer patentierter Full-Support-Belt. Das Transport-
verfahren sichert auch in dieser Produktionseinheit ei-
ne permanente Unterstiitzung der Glastafeln und ver-
hindert Glasbruch und Ausmuschelungen. Wichtig ist
hier laut Jirgen Wuchter auch die kurze Regelstrecke,
die einen schnellen Wechsel zwischen Polysulfid und Si-
likon ermégliche. Beim Abstapelsystem UTS sei die erste
Generation bereits erfolgreich in Betrieb und die zwei-
te gerade in der Entwicklung. UTS macht den manuel-
len Eingriff bei frisch versiegelten TPA-Einheiten tiber-
flissig und verhindert durch eine permanente Stiitzung
der Glastafeln Deformationen, die bei der Abnahme von
Hand oder mit Saughebegeriten entstehen kénnen.
Auch in Isernhagen wurde deutlich, Lisec bietet fiir je-
den Bedarf die passende Isolierglaslinie mit unterschied-
lichsten Automatisierungsgraden, bis hin zu individuell
nach Kundenwiinschen konzipierten Hochleistungsan-
lagen fiir grof3te Isoliergldser. Jiv

Beim Ortstermin in
der neuen Lisec
TPA-Isolierglasan-
lage bei Schollglas
konnten die Anla-
gendetails genau
unter die Lupe ge-
nommen werden.



o0.: Die Fiihrungsspitze des FVSB: Vorstands-
vorsitzender Karl Kristian Woelm (I.) und
Geschéftsfiihrer Stephan Schmidt.

r.: Rund 50 Teilnehmer kamen zur FVSB-Ver-
sammlung nach Velbert.

Solides Wachstum

DIE DEUTSCHE SCHLOSS- UND BESCHLAGBRANCHE ENTWICKELT SICH POSITIV.

DIES WURDE BEI DER JAHRESMITGLIEDERVERSAMMLUNG DES FACH-
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VERBANDES SCHLOSS- UND BESCHLAGINDUSTRIE AM 22. JUNI IN VELBERT

DEUTLICH. KRITIK GAB ES AM TRAGEN EUROPAISCHEN NORMENWESEN.

KARL KRISTIAN WOELM ist der neue
Vorstandsvorsitzende des Fachverbandes
Schloss- und Beschlagindustrie. Der 47-J4h-
rige ist geschiftsfithrender Gesellschafter
der Woelm GmbH in Heiligenhaus, die mit
ihren Traditionsmarken KWS und Helm ein
fithrendes Unternehmen im Bereich Baube-
schlag und Fordertechnik ist. Woelm, der
mit 28 von 30 Stimmen ein iiberzeugendes
Wahlergebnis erzielte, bezeichnete sich bei
der Jahresmitgliederversammlung des FVSB
als ,Kind unserer Branche®.

2,4 PROZENT UMSATZPLUS

Die besagte Branche steht derzeit grundso-
lide da. 2016 steigerte die Schloss- und Be-
schlagindustrie ihren Gesamtumsatz um
2,4 Prozent auf 7,6 Millionen Euro. Deutlich
mehr als die Hilfte davon wird im Inland
erwirtschaftet — obwohl es hier 2016 einen
leichten Riickgang um 0,4 Prozent gab. Dies
wurde allerdings im Auslandsgeschéft mehr
als kompensiert. So stieg der Umsatz in der
Eurozone um 2,6 Prozent auf 1,8 Milliarden
Euro und in den Landern auflerhalb der Eu-
rozone gar um 10,5 Prozent auf 1,6 Milliar-
den Euro, erlduterte FVSB-Geschiftsfiithrer
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Stephan Schmidt. Gerade bei den Bauzulie-
ferern sei das Wachstum tiberproportional
gewesen. Da die Rahmenbedingungen wei-
terhin positiv sind, blickt der FVSB, der die
Interessen von 69 Mitgliedsunternehmen
aus der Schloss- und Beschlagindustrie ver-
tritt, zuversichtlich in die Zukunft.

Das dem FVSB angegliederte Priifinstitut
Velbert (PIV), das ein breites Leistungsspek-
trum rund um Priifung, Zertifizierung und
Uberwachung von Schléssern, Beschligen,
Fenstern und Tiiren anbietet, meldet eben-
falls erfreuliche Zahlen: Der Umsatz stieg
2016 leicht von 1,41 auf 1,45 Millionen Euro.
Fir das laufende Jahr wird ein Umsatzziel
von 1,5 Millionen Euro angepeilt.

STILLSTAND IM EUROPAISCHEN
NORMENWESEN

Ein Argernis fiir den Verband und die von
ihm organisierten Unternehmen ist der Still-
stand im europdischen Normenwesen. Ge-
rade im Bereich Schloss und Beschlag sei-
en derzeit zahlreiche Normen verzogert bzw.
blockiert. Die Norm fiir Innentiiren - EN
14351, Teil 2 - zum Beispiel werde um wei-
tere ein bis zwei Jahre auf sich warten lassen,

so Schmidt. Immerhin sei die Norm fiir Ein-
bruchhemmung nun verabschiedet - nach
zwolf Jahren! Uber die Arbeitsgemeinschaft
der Verbande der européischen Schloss- und
Beschlagindustrie will der FVSB hier Druck
aufbauen.

Sorgen machen der Branche drastische
Preissteigerungen bei Vormaterialien fiir
die Schloss- und Beschlagproduktion. So
stiegen die Preise seit Anfang 2016 fiir Ni-
ckel (+22,4%), Kupfer (+30,%) und Messing
(+36,1%) deutlich zweistellig an. Bei Zink
waren es sogar plus 85,9 Prozent. Bei Vor-
produkten aus Stahl lag die Teuerungsrate
zwischen 55 und knapp 73 Prozent.

CHANCEN IM E-COMMERCE

Welches enorme Potenzial der elektronische
Handel (E-Commerce) gerade im B2B-Be-
reich bietet, machte Dr. Kai Hudetz vom Kol-
ner IFH Institut fiir Handelsforschung ein-
drucksvoll deutlich. Hudetz warnte davor,
sich allein auf das traditionelle Laden- und
Auflendienst-Geschiftsmodell zu verlassen.
Seine Empfehlung: ,Jedes Unternehmen
sollte sich als potenzieller digitaler Handler

positionieren.“ JOCHEN SMETS
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BRANDSCHUTZ

Brandschutz im Denkmal

DAS HAUS DER KIRCHE IN ERLANGEN OFFNETE ENDE 2016 SEINE TORE WIEDER

FUR DIE OFFENTLICHKEIT. ZUVOR HATTEN DIE VERANTWORTLICHEN DAS

DENKMALGESCHUTZTE GEBAUDE DREI JAHRE LANG SANIEREN LASSEN.

IM OBERGESCHOSS TEILT EINE 17 METER BREITE UND KNAPP SIEBEN METER

HOHE HOBA-BRANDSCHUTZGLASWAND WIE AUS EINEM GUSS DIE RAUME.

Informative Berichte
aus der Praxis finden
Sie auch auf

www.glas-rahmen.de

GLASERAHMEN

DIE 1728 ERRICHTETE KIRCHE diente zuletzt als Ge-
meindehaus. Seit der Wiedereréffnung ist das Gebédude
eine Begegnungs- und Versammlungsstitte, in der so-

wohl weltliche als auch religiése Veranstaltungen statt-
finden. Durch diese Nutzungsédnderung waren zahlrei-
che Baumafinahmen erforderlich. Da bereits in den soer
Jahren eine Zwischendecke eingezogen wurde, besitzt
die ehemalige Hallenkirche heute ein Erd- und ein Ober-
geschoss. Letzteres zeichnet sich durch mehrere grofle
Rundbogenfenster mit Kreuzsprossen und Bleivergla-
sung sowie eine kunstvolle weifSe Stuckdecke aus. Mitt-
hilfe der Brandschutz-Glaswand der Holzbau Schmid
GmbH & Co. KG (Hoba) aus dem schwibischen Adel-
berg wurde nun ein abgeschlossener Saal geschaffen, in
dem ca. 350 Personen Platz finden. Um den Sicherheits-
vorschriften fiir 6ffentliche Gebdude zu entsprechen,
musste die Glaswand in der Feuerwiderstandsklasse F30
ausgefithrt werden. Eine Aufgabe fiir die Firma Hoba
Brandschutzelemente. Sie hat sich unter Planern und Ar-
chitekten einen guten Namen als solider Ansprechpart-
ner gemacht, der seine Kunden mit einem umfangrei-
chen Fachwissen, einem breiten Spektrum an allgemei-
nen bauaufsichtlichen Zulassungen und innovativen L6-
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sungen im Bereich des vorbeugenden Brandschutzes aus
Holz, Glas und Edelstahl unterstiitzt.

IN DER DECKE VERSENKT

In Abstimmung mit Haid + Partner aus Nirnberg, den
Planern des Projekts, erarbeitete Hoba die Statik des
Glaselementes und sorgte fiir die erforderlichen bau-
aufsichtlichen Nachweise. Gemeinsam mit den Baube-
teiligten wurde festgelegt, dass die Wand aus insgesamt
42 Glasscheiben und sechs Brandschutztiiren bestehen
sollte. Bei den Glaselementen handelt es sich um die Ho-
ba 8 Brandschutzverglasung. Sie zeichnet sich dadurch
aus, dass sie nicht durch eine Konstruktion stumpf an
die Wand oder Decke angeschlossen, sondern darin ver-
senkt wird. Das hat vor allem bei historischen Bauten
den Vorteil, dass eine maximale Transparenz sicherge-
stellt wird und eine ungleichmifig verlaufende Aufien-
kontur nicht auffillt. Die Hoba 8 Brandschutzverglasung
kann in ihrer Lange unbegrenzt ausgefithrt werden. Bei
den integrierten Brandschutztiiren entschieden sich die
Verantwortlichen fiir die ein- und zweifliigeligen Hoba
Massivholzrahmentiiren der Typen 7 und 8. Beide Aus-
fithrungen kénnen als moderne Vollverglasungstiiren


http://www.glas-rahmen.de/

Die Hoba 8 Brand-
schutzverglasung
wurde exakt

den Konturen der
geschwungenen
Decke angepasst.

Die vor der Glasmontage
in Wand und Decke ein-
gelassenen U-Profile
sorgen fiir einen exak-
ten Abschluss der Hoba
8 Brandschutzvergla-
sung. Die beiden zwei-
fliigeligen Brandschutz-
tiiren des Typs 8 von
Hoba fiigen sich harmo-
nisch in die umgebende
Glaskonstruktion ein.

£
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bis hin zu historischen Nachbildungen ausgefithrt werden.
Die Typ 7 Tiir ist einfliigelig und kann bis Einbruchschutz
RC3 geliefert werden. Die Typ 8 Tiir ist zweifliigelig und
aufgrund ihrer lichten Durchgangsbreite eine ideale Lo-
sung fiir barrierefreies Bauen. Beide Tiiren werden wahl-
weise mit verdeckt integriertem Obertiirschliefler ausge-
stattet und sind auch in rauchschiitzender Ausfithrung er-
haltlich.

ENGE ZUSAMMENARBEIT MIT PARTNERN

Auch bei der Frage nach dem Montageunternehmen stan-
den die Brandschutzexperten von Hoba den Projektpla-
nern zur Seite. Den Zuschlag bekam der Hoba Partnerbe-
trieb Schreinerei Thomas Schuhmann Innenausbau GmbH
aus Schefllitz, unweit von Bamberg. Bei dem Haus der Kir-
che ermittelten die Mitarbeiter des Schreinerbetriebes zu-
néachst mithilfe eines 3D-Aufmafles die detaillierten Ab-
messungen der Winde, des Bodens und der Stuckdecke.
Mit den so ermittelten Daten konnten alle weiteren Planun-
gen durchgefiihrt und die Glaselemente sowie die Brand-
schutztiiren hergestellt werden. Die Montage war eine He-
rausforderung, denn die aufrechten Glaselemente haben
eine Hohe von bis zu 3,40 Meter und die quer liegenden
Oberlichter eine Breite von bis zu 3,10 Meter. Gewichte bis
zu 300 kg mussten bewegt werden. Hier kam ein weiterer
Hoba-Partner, die Schreinerei Michael Deller aus Glatt-
bach, ins Spiel. Sie hat sich darauf spezialisiert, schwere
Glaselemente an ihren Bestimmungsort zu transportieren
und dort einzubauen. Das Unternehmen verfiigt éiber spe-
zielle Glashebe- und Transportgerite. Die waren auch né-
tig, denn die schweren Glaselemente mussten in einer Ho-
he oberhalb von 3,70 Meter bis auf 6,90 Meter in das U-
Profil eingefidelt werden, das vorher in der stichbogenfor-
migen Stuckdecke eingelassen wurde. Dafiir entwickelte
die Firma Deller ein geeignetes Hebegerit, das leicht genug
war, um durch das Treppenauge ins erste Obergeschoss ge-
hoben zu werden und dort die Statik der Decke nicht iiber-
maflig belastete. Trotz der kniffligen Aufgabe gelang es den
beteiligten Firmen, die grofle Brandschutz-Glaswand in-

nerhalb von drei Wochen zu errichten. www.hoba.de

__é
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FREIE FLUCHTWEGE
STEUERMODUL HEBT ROLLLADEN

Elektrisch betriebene Rollladen und Be-
schattungen riicken bei der Brandschutz-
planung verstarkt in den Fokus. Bei einem
Stromausfall geben iiblicherweise Not-
handkurbeln den zweiten Rettungsweg
tiber Fenster und Tiiren frei. Es geht auch
einfacher und schneller: Der Iserlohner
Antriebsspezialist Simu prasentiert ein ak-
kubetriebenes Zentral-Modul, das im Ge-
fahrenfall automatisch die Rollldaden off-
net. Das neue Zentral-Modul fiir Gleich-
stromantriebe ldsst sich dank der kom-
pakten Ausfiihrung samt Li-lonen-Akku
problemlos in jeder Unterputz- oder Hohl-
wanddose installieren. Es verfiigt tiber ei-
ne intelligente Schnittstelle, durch die ex-
terne Bedientaster, Zentralsteuerungen
und Rauchmelder zu individuellen Flucht-
weglosungen kombiniert werden kénnen.
Im Gefahrenfall fahren die 12 Volt-An-
triebe T3.5 (fiir die goer Welle) und Ts (fiir
die 50er Welle) die Rollldden automatisch
nach oben. Dank der zweiadrigen Zulei-
tung ist die Verkabelung der Einsteckan-
triebe besonders einfach. Dasselbe gilt fiir
die zeitsparende und prazise Einstellung
der oberen und unteren Endlage direkt am
Motorkopf.

Sollte bei einem Brand der erste Rettungs-
weg ins Freie versperrt sein und sich die
Einsatzkrafte Zutritt iiber ein Fenster ver-
schaffen miissen, unterstiitzt das Simu Zen-
tral-Modul die schnelle Evakuierung der
Betroffenen. Insbesondere fiir Personen mit
Handicap oder Senioren kann das lebens-
rettend sein. Sicher ist sicher: Bei schwa-
cher werdendem Akku der Steuereinheit
ertont rechtzeitig ein Alarmsignal, um die
Nutzer auf den erforderlichen Austausch

hinzuweisen. www.simu-antriebe.de

L
:-(.;'

Das Fluchtweg-Modul von Simu kann im
Notfall Leben retten.

W,

Foto: © Simu GmbH


http://www.simu-antriebe.de/
http://www.hoba.de/
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Anwendungsbeispiel fiir
flachenbiindige Trenn-
wand ohne Vertikal-
rahmung mit Pilkington
Pyrostop Line. Zwei
neue Glastypen fiir Feu-
erwiderstandsklassen
bis El 60 ergdnzen nun
das Angebot.

Konstruktionszeichnung
(Seitenansicht) der be-
gehbaren Brandschutz-
verglasung in einer
Bodeninstallation mit
begehbarem Glas oben
und dem Brandschutz-
glas Pyranova unten.

BRANDSCHUTZ

FLACHENBUNDIGE STOSSFUGEN
NEUE LOSUNGEN VON PILKINGTON
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Die Pilkington Deutschland AG hat zum Jahresstart im
Bereich Brandschutzglas neue Stofifugenlésungen beim
Produkttyp Pyrostop Line vorgestellt. Hinter dem tech-
nischen Begriff der ,flichenbiindigen Stoffugenlosun-
gen verbergen sich linienférmig aneinandergesetzte,
nur durch schmale Fugen voneinander getrennte Brand-
schutzglas-Elemente, die ohne Vertikalrahmung zwi-
schen den einzelnen Glasscheiben allein durch obere
und untere Systemprofile gehalten werden. Bei Pilking-
ton sind solche Losungen in der Produktserie Pyrostop
Line zusammengefasst, die nun aufgestockt wurde. Li-
nienférmig gelagerte Brandschutzverglasungen, bei de-

nen die Scheiben nur oben und unten durch Profile ge-
halten werden, konnen im Hinblick auf ihre Anprall-
lasten landerspezifisch anders berechnet werden als die
mechanisch stabileren vierseitig gelagerten Konstrukti-
onen mit rundum verlaufender Rahmenkonstruktion.
In Bereichen, in denen hohere Lasten statisch nachzu-
weisen sind, kann auch auf die Dreifach-Isolierglasauf-
bauten Pyrostop Line Triple zurtickgegriffen werden. Als
Variante des Dreifach-Aufbaus wurde zudem ein Pyro-
stop Line Triple-Glastyp entwickelt, der tiber eine in-
nenliegende Jalousie verfiigt. So lassen sich neben dem
Brandschutz Lichteinfall und Transparenz variabel steu-
ern, ohne auf die flichenbiindige Stof3fugenlésung ver-
zichten zu miissen. Ein weiteres Entwicklungsfeld bei
Pilkington Pyrostop Line betrifft die Entwicklung und
Priifung von Ecklosungen, bei denen die Brandschutz-
glas-Elemente in unterschiedlichen Winkeln miteinan-
der verbunden werden. Die Ubergangszonen sind dabei
durch filigrane vertikale Abdeckprofile geschiitzt, die zu-
gleich dem Auflaufschutz dienen.

Fiir Brandschutzglaser der Produktlinien Pyrostop und
Pyrodur, die von der Pilkington Deutschland AG verkauft
werden, gilt iibrigens seit Anfang des Jahres eine Zehn-
Jahres-Garantie. Die Garantie schlief3t in erster Linie sig-
nifikante optische Médngel durch Eintriibungen der Brand-

schutzglédser ein. www.pilkington.com/de-DE/de

BEGEHBARE BRANDSCHUTZVERGLASUNG

SCHOTT-LOSUNG ERFULLT REI 120

Zahlreiche Anfragen nach einer brandschutztech-
nisch einwandfreien, begehbaren Verglasung haben die
Schott Technical Glass Solutions GmbH, Jena, dazu ver-
anlasst, eine Konstruktion aus 47 mm dicken Brand-
schutzglas Pyranova in Kombination mit einer begeh-
baren VSG-Scheibe im Format 660 mm x 1400 mm und
Standard-Stahl-Rohrprofilen auf den Priifstand zu stel-

Grafik: © Schott Technical Glass Solutions, Jena

BEGEHBARE VERGLASUNG - TYPISCHER SCHNITT

= =
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len. Der offizielle Brandversuch von exova Warring-
tonfire fand unter statischer Belastung der begehbaren
Scheibe statt. Der Test gemaf3 der Richtlinie EN 1365-2
ergab die Klassifizierung in die Brandschutzklasse REI
120. Pyranova Spezialglas ist ein klares Mehrscheiben-
Verbundglas.
Zwischen den einzelnen Scheiben ist eine transparen-
te Brandschutzschicht eingelagert, die im Brandfall auf-
schdaumt und der Ausbreitung von Feuer, Rauch und
thermischer Strahlung entgegenwirkt. Die Anforderun-
gen an eine EI (F)-Verglasung sind erfiillt, wenn unter
anderem die Temperaturerhohung aus der feuerabge-
kehrten Seite 140 K (Mittelwert) bzw. an keiner Mess-
stelle 180 K iiberschreitet. Die Feuerwiderstandszeit
kann in Abhéngigkeit von der Dicke des Verbunds be-
einflusst werden. Dartiber hinaus kann die begehbare
Brandschutzverglasung, je nach statischen Anforderun-
gen, individuell gestaltet und dimensioniert werden.
www.schott.com


http://www.schott.com/
http://www.pilkington.com/de-DE/de

Immer fiir
Sie da!

XXL BRANDSCHUTZGLAS
CONTRAFLAM MEGA VON VETROTECH

Vetrotech Saint-Gobain stellte auf der BAU 2017 seine neuesten
Brandschutzgldser vor. Erstmals konnte sich das Fachpublikum einen
Eindruck von Contraflam Mega verschaffen, dem laut Aussagen des - Ob am PC, per Tablet oder Smartphone.
Unternehmens groRten transparenten Brandschutzglas auf dem eu- E Das NEUE glas-rahmen.de

ropdischen Markt. Eindrucksvoll markierte eine liber vier Meter hohe
Contraflam Mega-Scheibe den Messestand von Saint-Gobain Building

Glass Europe. Das XXL-Glas ist die Antwort des Unternehmens auf die PVC ABFALLENTSORGU NG
Forderung der Architektur nach groBformatigen Brandschutzvergla- "

sungen. Mit einer maximalen Breite von 2.300 mm und einer maxi- FUR FENSTERHERSTELLER
malen Héhe von 4.600 mm ermdglicht Contraflam Mega auch in Ge-
bduden mit hohen Brandschutzanforderungen maximale Transpa-
renz. Moglich ist mit diesem Glastyp auch Structural Glazing-Optik mit
StoRfugenverglasung ohne vertikale Rahmen. Das Glas hdlt Flammen
bis zu 60 Minuten stand, lasst aber gleichzeitig sehr viel Tageslicht ins
Gebdude.

Architekten, Planer und Bauherren interessierten sich in Miinchen

Metal-Plast

auch fiir die Installation einer Contraflam-Lunax-Tiir. Die Tiiren dieser +48 74 666 58 18
Produktgruppe werden ausschlieRlich aus Brandschutzglas gefertigt pverecycling@metal-plast.pl www.metal-plast.de
und verbinden modernes Design mit hochsten Sicherheitsstandards.

) : } ] No.1quALiTy
Die vollverglasten Elemente widerstehen Flammen bis zu 60 Minuten, N PV C recvcune
bieten maximale Transparenz und ermdoglichen die Gestaltung licht-
durchfluteter, groRziigiger Interieurs. www.vetrotech.com

Burckhard Goébel

Fahrzeugbau -Transportsysteme

— Transportgestelle

Am Langenberg 21
37697 Lauenforde-Meinbrexen

— Lager-/Transportwagen

Kontakt:

Tel. 05273 /88688 — Lagerregalsysteme

Fax 05273/7655

info @goebel-transportsysteme.de — Glastransportaufbauten

www.goebel-transportsysteme.de

up( (Tanes

Vermietung und Verkauf

» Minikrdne

o Anhéngerkréne
» Telelader

» Smartlifte

- Sauganlagen
= Mébel- u. Bauaufziige N
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Auf dem Gemeinschaftsstand von Saint-Gobain Building Glass Europe war upCraneseSiegfried Ferstl «Josef-Binner-Str.1.93155 HEMAU
die 4,60 Meter hohe Contraflam Mega-Scheibe ein echter Hingucker. Tel. (09491) 90 39 41 « Fu (0160) 94 95 38 80 » mail: info@upcranes.de
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VERGLEICH DER BERECHNUNGSALGORITHMEN

MAXIMALE SPANNUNGS- UND DURCHBIEGUNGSWERTE FUR GROSSE BEANSPRUCHUNGEN
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Fluch oder Segen?

die Ergebnisse bei
unterschiedlichen
Rechenverfahren
sind.
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r.u.: Mit den Tools
von Peter Kasper
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1980 1300 135080

lassen sich Glasbe-
rechnungen ein-
fach durchfiihren.
Sie zeigen an, wel-
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B0 che Angaben ge-
macht werden
28 miissen und wei-

sen sofort die Er-
gebnisse aus.
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DIE DIN 18008 ERREGT NACH WIE VOR DIE GEMUTER IM FENSTERBAU- UND

GLASERHANDWERK. IST DIE EINFUHRUNG DER NORM ZUR GLASBEMESSUNG

NUR MIT ERHOHTEM AUFWAND FUR DIE MARKTAKTEURE VERBUNDEN,

ODER KANN MAN DOCH EINEN NUTZEN AUS DEN MIT DER NORM VERBUNDENEN

NEUERUNGEN ZIEHEN?

FRUHER WAR ALLES BESSER, und jetzt sollen wir fiir
alles verantwortlich sein - so oder dhnlich hért man es
immer wieder, wenn die Rede auf die Bemessung von
Glasscheiben kommt. Die Fensterbauer und Glaser ha-
ben es noch nicht geschaft, sich ihrer Situation bewusst
zu werden. Lange Zeit war es einfach, seinen Glasliefe-
ranten um eine Glasdickenempfehlung zu bitten. Doch
das war schon immer eine rechtliche Grauzone. Zwar
kann man von einem Lieferanten eine weitgehende Pro-
duktkenntnis verlangen, von der konkreten Einbausitu-
ation vor Ort diirfte er jedoch in den seltensten Fallen
eine genaue Kenntnis haben. Und die neue Glasbemes-
sungsnorm DIN 18008 offenbart jetzt das ganze Dilem-
ma. Dadurch, dass sehr viele Faktoren in die Berechnung
einflieflen, die in den fritheren Regelungen nur durch
pauschale Faktoren Berticksichtigung fanden, ist nun ei-
ne genaue Kenntnis der Einbausituation gefragt.

VIELE STELLSCHRAUBEN

Es gibt eben zu viele Stellschrauben, an denen gedreht
werden kann. In einer offensichtlich gleichen Einbausi-
tuation reicht einmal ein bestimmter Glasaufbau aus, ein
anderes Mal wieder nicht. Aber auf den ersten Blick ist
der bemessungsrelevante Unterschied gerade fiir Laien
nicht auszumachen. Ein weiterer, oft angefithrter Um-
stand ist, dass bei der Bemessung von kleinformatigen
Isolierglasscheiben und solchen mit einem recht un-

GLAS+RAHMEN 07.17 TECHNIK

DER AUTOR

Peter Kasper ist
Inhaber des Inge-
nieurbiiros Glass-
MetalConsulting
in Gundelfingen/
Donau und seit
Jahren im Bereich
Glas- und Metall-
bau tatig. Sein
Spezialgebiet ist
das Erstellen von
statischen Berech-
nungen.

giinstigen Seitenverhiltnis extreme Ergebnisse ausge-
worfen werden. Entweder sind es sehr dicke Floatglas-
scheiben oder aber TVG oder ESG-Scheiben. Oftmals
wird hierbei aber der wesentliche Vorteil nicht genutzt.
Héufig ist der Herstell- und eigentlich immer der Ein-
bauort bekannt, und deshalb kann der geografische Ho-
henunterschied konkret und nicht pauschal berticksich-
tigt werden. Das birgt ein erhebliches Einsparpotenzi-
al. Und auch grofiformatige Glasscheiben haben in der
Bemessung erhebliche Reserven. Die meisten Bemes-
sungsprogramme als ,,Kaufsoftware® basieren auf line-
aren Plattenberechnungsverfahren (doppelte Last ergibt
doppelte Spannung und Verformung usw.), meist wird
nach der Theorie von Bach oder von Czerny gerech-
net. Diese mogen ihren urspriinglichen Zweck, die Be-
messung dicker Platten, gut erfiillen. Eine Verglasung
ist aber im Regelfall als diinne Platte einzustufen. Dafiir
gibt es sehr effektive nichtlineare Plattenberechnungs-
verfahren, die auch die in solchen Platten auftretenden
Membranspannungen nutzen, die der Biegespannung
entgegenwirken.

VORBEMESSUNG AUF WWW.HELPWARE.INFO

Die Vorbemessungsprogramme fiir Glasscheiben auf
www.helpware.info basieren hingegen auf der nichtli-
nearen Theorie von Hess Bei sehr diinnen Platten, also
solchen, bei denen die Abmessung in Linge oder Brei-
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te mehr als das 500-fache der Dicke betriagt, kommt die
Theorie von Wolmir zum Tragen. Dort sind die Vorteile
schon enorm. Wie grof3 sie sind, kann man an der Grafik
auf Seite 48 erkennen. Doch wie kommt man an die ,,bes-
seren® Ergebnisse? Die bequemste Losung ist, ein entspre-
chendes Ingenieurbiiro zu beauftragen, das nicht nur die
optimalen Glasaufbauten ermitteln, sondern auch rechts-
sicher baustatisch nachweisen kann. Schliefllich verlasst
sich heute kaum noch ein Bauherr auf die Aussage eines
Bauausfithrenden, es werde schon halten, weil man es in
dhnlichen, mehr oder weniger vergleichbaren Situationen
schon immer so gemacht habe. Doch wire es nicht gut,
bereits in der Angebotsphase eine ungefihre Vorstellung
davon zu haben, was statisch moglich ist? Den Aufwand,
eine Statik vorab zu beauftragen, nur um ein Angebot zu
erstellen, werden wohl die meisten scheuen, insbesonde-
re dann, wenn der Kunde ein kostenloses Angebot haben
mochte. Aber es gibt auch den Weg, eine statische Vorbe-
messung selbst zu erstellen. Alles was man dazu braucht,
ist ein bisschen baustatisches Verstindnis und ein paar
technische Hilfsmittel. Die allermeisten Fensterbaubetrie-
be und Glasereien verfiigen sowohl iiber die Rechentech-
nik in Form eines PCs, als auch iiber die Basis-Software,
wie z.B. Excel. Mit einigen helfenden Programmen kann
es schon losgehen. Eine entsprechende Auswahl gibt es
auf der Internetseite

www.helpware.info.
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SOFTWARE TECHNIK

EINFACHE BERECHNUNGSTOOLS
DEM BEDARF ANGEPASSTE MODULE

Einfach anwendbare Software zur selbststandigen Glasdickenbemes-
sung bietet das Ingenieurbiiro GlassMetalConsulting an. Das Biiro ist
seit mehr als 15 Jahren im Bereich Glas- und Metallbau tdtig und hat
sich auf das Erstellen von statischen Berechnungen spezialisiert. Auf
seiner Website finden sich neben Excel-Rechnern zur Ermittlung der
Einwirkungen, also den fiir das entsprechende Bauteil anzusetzen-
den Wind- und Schneelasten, auch Berechnungsprogramme zur Glas-
bemessung. Diese basieren auf der Theorie von Hess (siehe Artikel
und Grafik S. 48).
Da alles modu-
lar aufgebaut ist,
braucht man sich

nur die Program-

me zuzulegen,
die man bend-
tigt. So wird sich
der Fensterbauer,
der nur lokal tatig
ist und nur Drei-
fach-Isolierglaser
verarbeitet, auch
nur das Modul zur
Windlastermitt-
lung auf Fassa-

Einfach aufgebauter Zonenfinder von
GlassMetalConsulting

den und nur den
Glasrechner fiir senkrechte Dreifachverglasungen zulegen. Die richti-
ge Windlastzone kennt er ja. Der Wintergartenbauer wird sich zusdtz-
lich fiir die Schneelastermittlung und die Bemessung von Uberkopf-
verglasungen interessieren. Baut jemand nur offene Uberdachun-
gen, bendtigt er nur die Module zur Schnee- und Windlastermittiung
flir freistehende Dacher und fiir Vordacher sowie fiir die Bemessung
von Einfachverglasungen im Dachbereich. Wer liberregional tatig ist,
wird schnell den Zonenfinder (siehe Grafik) schatzen lernen, der die
Wind-, Schnee- und Eislastzonen nach amtlichen Verwaltungszonen
ermittelt. Auf der Internetseite (www.helpware.info/html/download.
html) kann auch ein Musterrechner heruntergeladen werden, damit
man den grundsdtzlichen Umgang mit einem solchen Programm ein-
mal unverbindlich ausprobieren kann. Alles ist nach einem einheitli-
chen und sehr einfachen Verfahren organisiert: In alle hellgelb unter-
legten Felder konnen Eintragungen als Text oder Zahl vorgenommen
werden. In allen hellblau unterlegten Feldern kdnnen Auswahlen ge-
troffen werden. Die Ergebnisse werden in hellgrau unterlegten Fel-
dern angezeigt. Ebenfalls eine gute Informationsquelle vorab sind die
Handbiicher, die ebenfalls auf www.helpware.info/html/download.
html heruntergeladen werden konnen. Abgerundet wird das Angebot
des Ingenieurbiiros durch verschiedene Programme, die bei Planung

und Konstruktion von Nutzen sein kdnnen. www. helpware.info
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Typisches Klimalast-
bruchbild: Der Riss ver-
lduft parallel zur ldnge-
ren Kante und auf alle
Ecken der Glasscheibe.
Je hoher die Bruchener-
gie, desto mehr ver-
zweigt sich der Bruch.

Klimalasten

GLASSCHADEN DURCH KLIMALASTEN WEISEN MEIST EIN TYPISCHES

BRUCHBILD AUF. ISOLIERGLASSCHEIBEN SIND STANDIG DIESER

LASTEINTRAGUNG AUSGESETZT, UMSO UBERRASCHENDER IST ES, DASS

EINIGE DANN PLOTZLICH DOCH AN DIESEN LASTEN VERSAGEN.

1. WAS VERSTEHT MAN UNTER KLIMALASTEN?

Durch den hermetischen Abschluss von Isoliervergla-
sungen ist das Gas-Luft-Gemenge, angereichert durch Ar-
gon oder Krypton, unveranderlich. Aufere Einfliisse dn-
dern nun den Druckzustand im Scheibenzwischenraum.
Allein schon die Temperatureinwirkung kann bei néchtli-
cher Kilte Unterdruck und bei sommerlicher Hitze Uber-
druck im SZR erzeugen. Diesen Druckzustinden muss
das Glas mit der ihm eigenen Biegezugspannung entge-
genwirken. Eine weitere Klimalast entsteht durch baro-
metrische Druckunterschiede, die sich typischerweise
iiber Hochdruck und Tiefdruck in der Wetterprognose
erkldren lassen. Je nach Wetterlage bewirkt der Druckun-
terschied zum Innenraum Sog- oder Druckkrifte.

Der atmosphirische Druckunterschied ist eine wei-
tere Klimalast, die sich aufgrund unterschiedlicher H6-
hen ergibt. Bei Isolierverglasungen entsteht dieser at-
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mosphérische Druckunterschied durch den Transport
der MIGs tiber Hohenmeter oder bei grofen Differen-
zen zwischen Produktionsort und Einbauort. So ist es
durchaus tiblich, dass MIGs, die tiber Gebirge angelie-
fert werden, den Druckunterschied nicht aushalten und
daran zerbersten. Diese ganzen Klimalasten konnen sich
im ungiinstigen Fall tiberlagern. Je nach Produktions-
ort, Tagestemperatur, Hochdruck und Transport addie-
ren sich die Lasten, sodass ein Unter- oder Uberdruck
entsteht, der die Biegefestigkeit einer der Glasscheiben
iiberschreiten kann. Zusitzlich kénnen auch Windlas-
ten, Anprallasten oder Schneelasten einwirken.

2. WIE AKUT SIND KLIMALASTEN WIRKLICH?

Der durch Klimalasten bewirkte Schaden muss nicht di-
rekt an neu produzierten Isolierverglasungen entstehen.
Die unterschiedlichsten Einwirkungen und Klimakom-
binationen kénnen iiber einen lingeren Zeitraum auf
die Isolierverglasung einwirken. Die Isolierglasschei-
be wird mit dem Versuch der Verformung auf die ein-
wirkenden Drucklasten reagieren. Moglich ist dabei die
Biegung der Glasscheibe oder im anderen Fall die Ver-
formung des Randverbunds mit Wirkung auf die Ver-
klebung. Bei Uberlastung wird das Glas brechen oder
der Randverbund undicht. Sobald eines dieser Szenarien
eintritt, kann Druck unmittelbar ausgeglichen werden.
Letztendlich bedeutet dies fiir Isolierglasscheiben, dass
sie standig die Klimalasten tiber den kompletten Zeit-
raum der Nutzungsdauer aufnehmen miissen.

3. WIE KANN MAN GLASBRUCH AUFGRUND VON
KLIMALASTEN ERKENNEN?

An Klimalasten zerborstene Glasscheiben besitzen ein
typisches Bruchbild. Der héchste Spannungszustand be-
findet sich in der Mitte der gebogenen Glasplatte. Der
Riss lduft parallel zur lingeren Kante und verlduft auf
alle Ecken der Glasscheibe, das Bruchzentrum ist nicht
erkennbar. Je hoher die Bruchenergie, desto mehr ver-
zweigt sich der Bruch. Angefiigt ist eine Skizze zum
Bruchbild von Klimalasten aus dem Buch Glasbruch
von Ekkehard Wagner, der ein Verzeichnis zahlreicher
Bruchursachen gelistet und beschrieben hat.



Fragen und Antworten aus
dem Beratungsalltag des

Instituts fiir Verglasungstechnik
und Fensterbau e.V.

4. WiE WERDEN KLIMALASTEN ZURZEIT NACH DIN
18008 BEMESSEN?

Momentan ist die Lasteinwirkung von Klimalasten in
der Glasdimensionierung nach DIN 18008 in Teil 1 und
in Teil 2 im informativen Anhang A als rechnerisches
Niherungsverfahren beschrieben. Ausgangsberechnung
ist die Lastermittlung des isochoren Drucks bei kons-
tant gehaltenem Volumen. Entsprechend dieser Berech-
nung fallen zahlreiche ermittelte Glasdimensionierun-
gen rein rechnerisch in den Versagensbereich. Um sol-
che Verglasungen dennoch realisieren zu kdnnen, wur-
de in der Ausnahmeregelung nach 7.5 der DIN 18008-2
angemerkt, dass bei Unterschreitung der Kante von 500
mm bei Zweischeiben-Isolierglas bzw. 700 mm bei Drei-
scheiben-Isolierglas sich das Bruchrisiko bei Floatglas
infolge von Klimaeinwirkungen erhoht.
Zitat aus der DIN 18008-2, 7.5:

»Anmerkung: Unterschreitet die Linge der kiirzeren Kan-
te den Wert von 500 mm (Zweischeiben-Isolierglas) und
700 mm (Dreischeiben-Isolierglas), so erhoht sich jedoch

S

Flachendruckbruch aus dem Buch ,,Glasschdden" von Ekkehard

Wagner (ISBN 978-3-7783-0818-9). Dieses Bruchbild ist typisch
fiir die Einwirkung von Klimalasten.

\

bei Scheiben aus Floatglas das Bruchrisiko infolge von Kli-
maeinwirkungen.“

5. WIE WERDEN KLIMALASTEN KUNFTIG BEMESSEN?

In der nachfolgenden DIN 18008-1 und Teil 2, die sich
zurzeit in der Uberarbeitung befindet, werden die Kli-
malasten in anderer Weise berticksichtigt. Fiir Mehr-
scheiben-Isolierverglasungen (bis 2 m?) soll der Nach-
weis der Tragsicherheit abweichend mit Teilsicherheits-
beiwerten auf der Einwirkungsseite von 1,0 gefiithrt wer-
den kénnen. Sollte dieser Nachweis nicht ausreichen,
diirfte der Nachweis unter der Annahme gefithrt wer-
den, dass bei Glasbruch unter Klimalasten die verblei-
bende Scheibe die Tragfihigkeit itbernimmt.

Somit ist zu erkennen, dass die Einwirkungsfakto-
ren zwar soweit gedndert werden diirfen, dass sie tiber
das Berechnungsverfahren nicht versagen, ein erhéh-
tes Bruchrisiko durch Klimaleinwirkungen wird den-
noch weiterhin angemahnt. Die Anmerkung aus der ur-
spriinglichen Version soll weiterhin bestehen bleiben.

FAzIT

Die Klimalasten sind stdndige Lasten, die auf die Isolier-
verglasungen im Laufe der Lebensdauer einwirken. Ge-
gebenenfalls konnen sich diese Lasten mit Anpralllasten,
Schneelasten oder Windlasten iiberlagern und ungiins-
tig addieren. Glasbriiche aufgrund von Klimaeinwir-
kung weisen ein typisches Bruchbild auf. Die Uberlage-
rung von unterschiedlichen Einwirkungen kann einen
Glasbruch auslésen, wenn die Biegezugspannung tiber-
schritten wurde oder, im anderen Fall, der Randverbund

nachgibt und undicht wird. RALPH MATTHIS

Verglasen mit
Isoliexglas

Die Technischen Richt-
linien des Glaserhand-
werks sind unverzicht-
bare Nachschlagewerke
fiir die tagliche Berufs-
praxis.

Besuchen Sie uns auf:
www.vh-buchshop.de

Wenn Sie die besprochenen Biicher bestellen mdchten, fiillen Sie bitte den Bestellcoupon aus.
Einfach einsenden oder faxen an: 0211/390 98-33

I_ _l TITEL m
VerlagsaHStalt Handwerk GmbH TR 2 ,Anwendung der Glashemessungsnorm DIN 18008 37,80 €
BUChSh0p TR 17 ,Verglasen mit Isolierglas” 29,80 €

Auf'm Tetelberg 7

40221 Diisseldorf
L _

Stand 07/17. Bestellung innerhalb Deutschlands ab 25,- Euro versandkostenfrei. Preisirrtimer vorbehalten.

Firma

Name

StraBe

PLZ/Ort

Datum/Unterschrift
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EHRUNG DER JAHRGANGSBESTEN

Die Landesberufsschule fiir Glas und Keramik Rheinbach hat am 15. Mai insgesamt 78 Ab-
solventen in die Berufswelt entlassen und zugleich ihre Jahrgangsbesten geehrt. Bes-

te Absolventen (von rechts nach links) waren die beiden Verfahrensmechaniker/Glastech-
nik Leonard Jung (Weck Glaswerke, Bonn) und Ben Schwarzenbach (Glas Trésch, Ulm) mit
einem Notendurchschnitt von 1,0. Weitere Jahrgangsbeste ihres Berufes waren Daryl Sin-
dermann (Flachglasmechaniker, 1,5); Daniel Michel (Industriekeramiker 1,7 und Alexander
Meister (Glaser 1,8).

MEINUNG
FORTBILDUNG SCHAFFT PERSPEKTIVEN

In zahlreichen Berufsfeldern vernimmt man seit Jahren, dass sich das Fortbildungsver-
halten der Berufstdtigen radikal verandert. FortbildungsmaRnahmen wie Seminare und
Lehrgange werden immer o6fter wegen mangelnder Anmeldezahlen verschoben oder
ganzlich abgesagt.
Bei Umfragen von potenziellen Zielpersonen nach den Griinden fiir die Fortbildungs-
midigkeit kommen altbekannte Argumentationen zusammen. Auch in unserem Gewerk
wird zwar die schnelllebige Zeit mit ihrem enorm fortschreitenden technischen Wandel
durch die Betriebe erkannt, die fiir die Aktualitat des Wissensstandes notwendig bend-
tigte Aus- und Fortbildung wird aber weitgehend verkannt. Die Durchfiihrung von Semi-
naren ist teilweise sehr kostspielig und bedarf, bei entsprechender Kalkulation, immer
gewisser Mindestteilnehmerzahlen. Seminarabsagen treffen dann natiirlich die fortbil-
dungswilligen Handwerker, die oft keine andere Moglichkeit sehen, ihren Wissensstand
aufzupolieren.
Der Glaserinnungsverband NRW und die Gesellschaft fiir berufliche Forderung des Gla-
serhandwerks mbH in Rheinbach empfehlen Interessenten daher, auch an den bewdhr-
ten Veranstaltungen des Verbandes teilzunehmen. Unter anderem bieten sich die seit ca.
40 Jahren stattfindenden Sachverstandigen-Diskussionstage/Sachverstandigensemina-
re formlich dazu an, Wissensliicken zu schlieBen. Interessante und hochaktuelle Themen
fillen die jahrlich Ende September in Rheinbach stattfindenden Veranstaltungen. Die zu-
nachst fiir die Sachverstandigen und den Sachverstandigennachwuchs geschaffenen Semi-
nare kénnen auch fiir Meister aus dem Glaserhandwerk sehr interessant sein.
Wir appellieren an alle Angehorigen unseres Gewerks, ihre Fortbildung nicht zu vernach-
ldssigen. Gerne wiirden wir Fortbildungswillige auch zu unseren Sachverstandigensemina-
ren in Rheinbach begriiRen. Es steht viel Wissen zu einem akzeptablen Preis zu Verfiigung.
Weitere Informationen entnehmen Sie bitte dem Veranstaltungsprogramm in dieser Aus-
gabe der Glas+Rahmen. Jan Lux, Geschaftsfiihrer
Glaserinnungsverband NRW

GLAS+RAHMEN 07.17 VERBANDE

PRAXISNAHES SEMINAR

Die Glaser-Innung Schleswig-Holstein lud
zusammen mit dem Fordermitglied Hoog
& Sohn GmbH & Co. KG zu dem Seminar
,Glas und Fenster im Bauwesen; Einsatz
und Anwendung" nach Reinfeld ein. Re-
ferent war Dipl.-Ing. Glasermeister Lorenz
Burger, offentlich bestellter und vereidig-
ter Sachverstandiger fiir Glas, Verglasung
und Fensterbau. In einem kurzweiligen
und fachlich exzellenten Vortrag wurden
Neuerungen in Normung und Regeln vor-
gestellt und diskutiert. Die Themen Glas in
sicherheitsrelevanten Bereichen, Bauphy-
sik in der Anwendung und Stolperstellen
im Leistungsverzeichnis wurden anhand
von Bildern intensiv erortert.

RICHTIGSTELLUNG

Im Bericht liber die Mitgliederversammlung
der Glaserinnung Berlin (Ausgabe 6/2017,
S.56) gab es leider einige Formulierungen,
die korrigiert werden miissen. So macht uns
der Vorstand darauf aufmerksam, dass das
vermeldete positive Jahresergebnis fiir die
Fachschule 2016 nichts mit einer Innungs-
Finanzspritze und dem erhohten Ausbildungs-
zuschuss zu tun hat, da diese Maknahmen
erst im Haushaltsplan von 2017 zum Tragen
kommen.

Zwar bemiiht sich der Berliner Vorstand
energisch, die Schule kiinftig gut auszulasten.
MaBnahmen wie Umschulungskurse und
4Erwachsengerechte Ausbildung” (EGA) sind
dafiir wohl von den Tragern in Aussicht
gestellt, konnten tatsdachlich aber noch nicht
fest gesichert werden.

Bei der debattierten Auszahlung ging es nicht,
wie berichtet, um das fiir 2016 erzielte Plus,
sondern um die erhobene einmalige
Sonderumlage, die dank der Innungsbemii-
hungen voraussichtlich so nicht bendtigt
wird. SchlieRlich ist die kontrovers diskutier-
te neue Gebiihrenordnung zu spater Stunde
von der Mitgliederversammlung noch mehr-
heitlich beschlossen worden.

Wir bitten, die Irritationen zu entschuldigen.
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TAGUNGSPROGRAMM VOM 28. BIS 30. SEPTEMBER 2017 IN RHEINBACH

DONNERSTAG, 28.09.2017
Besichtigung der Firma SIEGENIA Gruppe

BIS 11.00 UHR

Eintreffen bei SIEGENIA, Industriestralle 1-3,

57234 Wilnsdorf-Niederdielfen

- BegriiRung (Roland Schdler)

- Werksfiihrung

AnschlieBend Gesprach/Diskussion

Thema:

- Einbruchsschutz

- Eigenschaften, Moglichkeiten, Besonder-
heiten

- Qualitatsbeurteilung, Schadensfalle,

- Wichtiges fiir den Sachverstandigen

Ende ca. 15.00 Uhr

FREITAG, 29.09.2017
BIS 09.45 UHR
Eintreffen der Seminarteilnehmer

10.00 BIS 10.10 UHR
Er6ffnung, BegriiBung und Einfiihrung durch
den Seminarleiter

Seminarleiter Udo Pauly

10.10 BIS 11.40 UHR

Briistungsgeldander mit Klemm- und

Punkthaltern

- Zulassungsgegenstande ABZ/ABP/ZIE und
teilweise DIN

- Haufig gemachte Fehler bei der Ausfiihrung
(offene Diskussion von PPP-Folien)

- Bestandsschutz

Sascha Palzhoff, Pauli e Sohn GmbH, Waldbrél

11.40 BIS 11.50 UHR PAUSE

11.50 BIS 13.20 UHR

1. Die infolge des Urteils des EuGH in der
Rechtssache (-100/13 gednderten Bestim-
mungen zu Bauprodukten und Bauarten in
der Bauordnung des Landes NRW

2. Wesentliche Inhalte der Verwaltungsvor-
schrift Technische Baubestimmungen im
Bereich des Glasbaus

Dipl.-Ing. Andreas Plietz, Leiter VIA4: Bau-

technik, Bauphysik. Ministerium fiir Bauen,

Wohnen, Stadtentwicklung und Verkehr

des Landes NRW, Diisseldorf

13.20 BIS 13.50 UHR
Gemeinsames Mittagessen
Seminarteilnehmer
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13.50 BIS 15.20 UHR

Glasbeschichtungen und ihre Auswirkungen
- hydrophobe Glasbeschichtungen

- duBere Einfliisse auf beschichtete Gldser

- Auswirkungen auf Beschichtungen

Axel Elstermann, C.R. Laurence of Europe
GmbH, lisfeld

15.20 BIS 15.30 UHR PAUSE

15.30 BIS 17.00 UHR

Das ,,Schreckgespenst” DIN 18008 und die

Auswirkungen auf das Sachverstandigen-

wesen im Glaserhandwerk

- Der Umgang mit Nachweisen, Erstellung,
Wer darf erstellen?

- Erfordernisse, Wer muss nachweisen?

- Wo liegen die Verbindlichkeiten? Juristi-
sche Folgen

- ABZ, ABP, ZIE, Argumentation des SV

Dipl.-Ing. Lorenz Burger, Gutachterbiiro,

Ubersee

17.00 BIS 17.10 UHR PAUSE

17.10 BIS 17.40 UHR
Diskussion/Nachbesprechung zu den
Themen des Tages

Seminarleiter Udo Pauly, Seminarteilnehmer

19.00 UHR
Gemeinsames Abendessen im Restaurant
Seminarteilnehmer

SAMSTAG, 30.09.2017

08.45 BIS 10.15 UHR

Der Sachverstandige im Zwiespalt zwischen

Regulierung, Normung und Realitdt

- Wie bleibt der SV auf dem neuesten Wis-
sensstand?

- Zusammenspiel von ges. Reg. und techn.
Baubestimmungen

- Anwender kann die techn. Baubest. nicht
leisten, was tun?

- techn. und juristische Verantwortung

Dipl.-Ing. Lorenz Burger, Gutachterbiiro,

Ubersee

10.15 BIS 10.25 UHR PAUSE

10.25 BIS 11.55 UHR

Juristisches Thema

- Das neue Baurecht, was andert sich im BGB?

- Die neue Mangelgewahrleistung fiir Hand-
werker

- Wie weit geht die Vorpriifungspflicht des
Handwerkers?

RA Wolfgang Reinders,

Schwerpunkt Baubranche, Nettersheim

11.55 BIS 12,00 UHR PAUSE

12.00 BIS 13.30 UHR
Diskussion mit den Sachverstandigen
Aus der Praxis fiir die Praxis"

- Félle der anwesenden Sachverstandigen
Seminarleiter Udo Pauly

Anderungen vorbehalten

Teilnahmeberechtigt am Seminar sind die bei
den Handwerkskammern &ffentlich bestellten
und vereidigten Sachverstandigen des Glaser-
handwerks und der nominierte Sachverstan-
digen-Nachwuchs.

Die Kosten fiir die Seminarteilnahme am

Sachverstandigenseminar - 39. Sachverstan-

digen-Diskussionstage - betragen:

- Die Seminargebiihren in Hohe von 355,- €
gelten nur fiir Mitglieder von Glaserinnun-
gen, die dem Glaserinnungsverband NRW
sowie flir Mitglieder von Glaserinnungen
die dem Bundesinnungsverband des Gla-
serhandwerks angeschlossen sind.

- Der Preis fiir sonstige Teilnehmer (Nichtmit-
glieder etc.) betrdgt 555,- €.

In diesen Betrdgen sind eingeschlossen:

- samtliche unmittelbaren Seminarkosten

- Ubernachtung vom 29.09. zum 30.09.2017
(Hotel, Einzelzimmer)

- Mittagessen am 29.09. und 30.09.2017
(Mensa/Restaurant)

- Abendessen am 29.09.2017 im Restaurant,
Friihstiick am 30.09.2017

Bei einer weiteren Ubernachtung (Einzelzim-
mer) bereits vom 28. zum 29.09.2017 im Ho-
tel, sind die zusdtzlichen Ubernachtungskos-
ten/Friihstiickskosten von den Teilnehmern
selbst zu entrichten.

lhre verbindliche Anmeldung zum Seminar
senden Sie bitte bis zum 28.08.2017 an:
Glaserinnungsverband Nordrhein-Westfalen
Kleine Heeg 10 a, 53359 Rheinbach,
Telefon:02226/5775, Telefax:02226/13960,
bildung@glaserhandwerk-nrw.de


mailto:bildung@glaserhandwerk-nrw.de
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GESELLSCHAFT FUR BERUFLICHE FORDERUNG DES GLASERHANDWERKS MBH

1. September 2017
9.30 bis ca.
16.30 Uhr

BESCHLAGUMRUSTUNG, PRAXIS-SCHULUNG
FUR IM FALZ VERDECKT LIEGENDE BESCHLAGE
NACH DIN 18104-2

Das in der Aufbauschulung vermittelte Wissen soll mit
praktischen Beispielen vertieft werden. Von der Aufnah-
me bis zur Nachriistung werden verschiedene Fenster-
typen (Holz-, Kunststoff- und Stulpfenster) behandelt.

15. September 2017
9 bis ca. 17 Uhr

BAUSTELLENDOKUMENTATION MIT KAMERA,
SMARTPHONE UND TABLET (THEORIE- UND
PRAXISSEMINAR)

Teilnehmerzahl: mindestens 6 Seminarteilnehmer
Hinweis: Bitte bringen Sie Ihre Kamera sowie Ihr Smartpho-
ne und Tablet mit. Bitte richten Sie Ihre Gerite so ein, dass
Sie Apps laden konnen (Google-Playstore oder Appstore)

6. Oktober 2017
10 bis ca. 17 Uhr

AUFMASS UND ZEICHNUNGSERSTELLUNG FUR
GLASER AUF DER BAUSTELLE

Voraussetzung: Die Seminarteilnehmer bringen bitte ei-
nen mit dem Android-System ausgestatteten Tablet oder

Laptop mit

Werner Schommer, Schulungsraum 95,- €
Siegenia-Aubi Sicher-  des Glaserinnungs-
heits-Service GmbH, verbandes NRW,
Reinsfeld 53359 Rheinbach,
Kleine Heeg 10 a
Jens Kestler, Dozent Schulungsraum 295,- €
fur Digitalfotografie des Glaserinnungs-
und Experte fiir Sach-  verbandes NRW,
verstandigensoftware, 53359 Rheinbach,
Schwarzach Kleine Heeg 10 a
Achim Thomas Schulungsraum 135,- €
des Glaserinnungs-
verbandes NRW,
53359 Rheinbach,
Kleine Heeg 10 a

Die Seminargebiihren gelten nur fiir Mit-
glieder von Glaserinnungen, die dem Gla-
serinnungsverband NRW sowie fiir Mit-
glieder von Glaserinnungen, die dem Bun-
desinnungsverband des Glaserhandwerks

Ab September 2016 greift das bundes-
weit einheitliche Lehrgangskonzept fiir
den Meistervorbereitungslehrgang an
allen Tragerstétten in Deutschland. Die
Inhalte und die Ausbildungsdauer des
Meistervorbereitungskurses wurden
den gegenwaértigen Anforderungen des
Glaserhandwerks angepasst. Ziel ist

es in Zukunft, einen zeitgemaf$ qualifi-
zierten, bundesweit einsetzbaren
Meister im Glaserhandwerk zu schaffen.

Der Glaserinnungsverband Nordrhein-
Westfalen fiihrt seit 1973 die Meister-
vorbereitungskurse fiir das Glaser-,
Glasveredler- und Glasmalerhandwerk
in Form eines Wochenendlehrgangs
durch.

angeschlossen sind. Sonstige Teilnehmer

haben einen Aufpreis von 50 % zu den o.a.
p 5

Kosten zu entrichten.
In den Preisen sind Getrianke und ein
Mittagssnack inbegriffen.

Nutzen Sie die Vorteile der
Wochenendausbildung in
Rheinbach:

- Parallel zum Meistervorbereitungskurs
wird die Teilnahme an Lehrveranstal-
tungen der Gesellschaft fiir berufliche
Forderung des Glaserhandwerks mbH
angeboten.

- Die praktischen Lehrveranstaltungen
werden in den modernen und auf dem
neuesten Stand ausgestatteten Riu-
men der Staatlichen Glasfachschule
Rheinbach gelehrt.

- Wochenendlehrgdnge nehmen Riick-
sicht auf Ihre berufliche Situation.

- Kostensparend, weil keine durchge-
henden Ubernachtungskosten

- Der Meistervorbereitungskurs beinhal-
tet die Teilen I + II.

Meistervorbereitungskurs: 5.950,- €

Gesellschatft fiir berufliche Férderung des
Glaserhandwerks mbH, Kleine Heeg 10 a,
53359 Rheinbach; Tel.:02226/5775;

Fax: 02226/13960; bildung@glaserhand-
werk-nrw.de, www.glasernrw.de

Mit uns meistern
Sie das schon!

glase TN

Interessenten wenden sich bitte an:
Glaserinnungsverband
Nordrhein-Westfalen

Kleine Heeg 10 a, 53359 Rheinbach
Tel.: 02226/57 75

Fax: 02226/139 60
bildung@glaserhandwerk-nrw.de
www.glaserhandwerk-nrw.de

mit Zusatzfortbildungsmafnahmen

GLAS+RAHMEN 07.17 VERBANDE
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SEMINARE DES BIV

AKTUELLE GLASTHEMEN

7. SEPTEMBER 2017

WARMEDURCHGANGSWERTE, LUFTUNG, SCHALLSCHUTZ

Das Energieeinsparungsgesetz
und die daraus folgende Ener-
gieeinsparverordnung haben
wesentlichen Einfluss auf die
Architektur und die Finanzie-
rung von Neubauten und Reno-
vierungen genommen. In dieser
Flut von Regelungen und Nor-
men werden die wichtigsten
Strategien dargestellt, um bau-

26. SEPTEMBER 2017
DIN 18008

In diesem Seminar zur ,DIN
18008 - Bemessungs- und Kons-
truktionsregeln fiir Glas im Bau-
wesen” werden Experten aus den
Fachgebieten Statik, Bemessung
und Baurecht zu den aktuellen
Entwicklungen referieren.

Datum
26. September 2017

23. UND 24. NOVEMBER 2017
THEMENTAGE GLAS 2017

Die Fachtage Glas werden am 23.
und 24. November 2017 zum zwei-
ten Mal in Kooperation des Tech-
nischen Kompetenzzentrums des
Glaserhandwerks mit der Messe
Diisseldorf in dem CCD-0st auf dem
Messegeldnde stattfinden. Ziel ist
es, den Werkstoff Glas in den Mit-
telpunkt zu stellen und Glas als
Werkstoff fiir innovative Technolo-
gien darzustellen. Neben den neu-
en Prozesstechnologien, wie zum
Beispiel der 3D-Druck, schaltbare

GLAS+RAHMEN 07.17 VERBANDE

rechtlich konform zu bauen.

Datum
7. September 2017
Referenten

- Dipl.-Ing. Manuel Demel,
ift—-Rosenheim

- Stefan Wolter, Technisches
Kompetenzzentrum des
Glaserhandwerks

Referenten

- Dipl.-Ing. Martin Riicker,
Ministerium fiir Inneres
und Bundesangelegenhei-
ten des Landes Schleswig-
Holstein

- Dipl.-Ing. Hermann Hamm,
Glasstatik-Biiro-Hamm

- Norbert Wunderlich, MKT
Software

Glaser, Verbundwerkstoffe oder
Laserformen, nehmen das Design,
das Spektrum der Anwendungen,
die Wiinsche der Auftraggeber und
die Fantasie der Planer wesentli-
chen Einfluss auf die Entwicklun-
gen. Hochkardtige Referenten aus
Wissenschaft und Industrie werden
liber die Innovationen und For-
schungen berichten.

Die Zukunft
erfolgreich meistern!

MEISTERAUSBILDUNG
IN HADAMAR

Wer sich zukuinftig in Hadamar auf die Meisterpriifung vor-
bereiten |dsst, wird am Ende nicht nur ein ,Meister m.b.Q.",
sondern auch praxisorientiert ausgebildet.

Die Bundesfachschule des Glaserhandwerks in Hadamar bie-
tet eine Meistervorbereitung auf hochstem Niveau und gibt
jedem die Maglichkeit, den Umgang mit traditionellen Tech-
niken, aber auch mit neuesten Technologien zu vertiefen.
Wer Hadamar als Meister verldsst, wird nicht nur qualifizier-
ter Meister sein, sondern dariiber hinaus auch die Kenntnisse
und Befahigung einer Elektrofachkraft besitzen. Damit ist si-
chergestellt, dass die Hadamarer-Meister fiir die Zukunft, im
Umgang mit intelligenten Glaserzeugnissen, gut geriistet
sind.

Meistervorbereitungskurs
Vollzeit
Teile I-IV

7650-' € incl. Elektrofachkraft

o Glaser/in
» Glasveredler/in
© Glasapparatebaur/in

Weiter Informationen tber die:
Bundesfachschule

des Glaserhanwderks

An der Glasfachschule 6

65589 Hadamar

tel.: 06433 91330

Fax: 06433 5702

e-mail: alucadou@glaserhandwerk.de

Veranstaltungsort:
Messe Diisseldorf — CCD Ost

INFORMATIONEN

Tel. 06433/913315
sek-institut@glaserhandwerk.de
Alle Seminare finden statt im
Technischen Kompetenzzentrum
des Glaserhandwerks,

An der Glasfachschule 6,

65589 Hadamar

Weiterbildung zum Handwerksmeister -
starten Sie durch!
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Prakthcher und Tachheoretscher Kurt fur vorkst el msg auf die sheh-
tenpedifung ven Feirune 2008 biv Ende Jull youB in Viluhoben e Al fiche
Irformatiemen tehafinn S5 ven Geary Dube, Tel egu 1o8s o

T-Mul georg suberStrakno.de.

e Bayerisches R

Glaserhandwerk


mailto:alucadou@glaserhandwerk.de
mailto:sek-institut@glaserhandwerk.de

VERKAUFE VERSCHIEDENES SCHLEIF- UND
POLIERSCHEIBEN

WIR KAUFEN / VERKAUFEN
- GLASMASCHINEN p -
GeerUChtbﬂrse H-G \ Ubersiedlungen von Glasmaschinen Diamant- & POIIerwerkzeUQE
s = Demontagen e Montagen  Service Sémtliche Materialien/Werkzeuge fir die
Der Info-Pool fiir die Glas- und Fensterbranche www.MAZUR.PL | E-Mail: MAZUR@MAZUR.PL| | maschinelle Bearbeitung von Flachglésern:
www.MazurGlass.com Schleifscheiben, Polierscheiben,

Hohlbohrer, Senker, Fraser, CNC-Schleif-
scheiben, Cerium, Filze.

www.hegla.de/gebrauchthoerse ‘
) Diacon + Policon Tools®
Aktuelle Angebote von HEGLA und HEGLA-Kunden auch im Internet! =/ Michael Contreras
Alter Kirchweg 18

D-29308 Winsen/Aller

Tel.:05143/667518

Fax: 05143/66 7519

diacon@gmx.de
1AGQWEerKsic 1€

www.diamantwerkzeuge-contreras.de

GLAS

Titelthema August:

Energetische

Gebaudemodernisierung

Anzeigenschluss: 31.07.17
Erscheinungstermin: 18.08.17

Titelthema September:

Fassadentechnik

Anzeigenschluss: 28.08.17
Erscheinungstermin: 15.09.17

Herr Schmelter freut sich auf lhren Anruf
Tel. 0211/ 390 98 66 * Fax 0211/30 70 70
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http://www.diamantwerkzeuge-contreras.de/
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http://www.hegla.de/gebrauchtboerse
http://handwerksblatt.de/

VOB

G

VOB Gesamtausgabe 2016
Vergabe- und Vertragsordnung

fir Bauleistungen

Teil A (DIN 1960), Teil B (DIN 1961),

Teil C (ATV)

1.120 Seiten, DIN A5, Leinen
49,- EUR

——— ragsordnung portofreie Lieferung

fiir Baulgistungen

Detaillierte Informationen
und Bestellung unter:

s 10 http://www.vh-buchshop.de/
vob-gesamtausgabe-2016.html

Telefonische Bestellungen:
02 11/ 3 90 98-21, Fax -33

fotolia.com, Aycatcher

Verlagsanstalt
Handwerk

Anzeigenauftrag:

Diesen Coupon bitte lesbar ausfillen und schicken oder faxen an: Verlagsanstalt Handwerk GmbH, Glas + Rahmen,
Auf’m Tetelberg 7, 40221 Dusseldorf, Fax 0211/307070.
Oder sprechen Sie mit Kai Schmelter unter der Rufnummer 0211/39098-66 oder E-Mail: schmelter @ verlagsanstalt-handwerk.de

Bitte gewiinschte Rubrik ankreuzen:

[[] stellenangebote [] Stellengesuche [] verkaufe [] Kaufgesuche [] Vermietung
[C] Geschaftsverbindung [[] Geschaftsempfehlung [] Geschaftsverkaufe [] Geschaftsibernahme

[JeEbv [ immobilien [] Verschiedenes [] Aus-/Weiterbildung

GroBe:— -spaltig,— mm hoch (mm je Spalte = € 2,05 + MwSt. MindestgréBe 1sp/20 mm)

[lunter Chriffre, Gebiihr € 10,— [C] mit Telefonangabe [C] mit Faxangabe [] mit vollstandiger Adresse

Die Rubrikanzeigen von Glas+Rahmen werden unter www.verlagsanstalt-handwerk.de auch einen Monat lang im Internet présentiert!

Firma Textwunsch:

Name

StraBe

PLZ und Ort

Tel./Fax

Datum/Unterschrift Gerichtsstand und Erflllungsort ist Dusseldorf



mailto:schmelter@verlagsanstalt-handwerk.de
http://www.verlagsanstalt-handwerk.de/
http://www.vh-buchshop.de/
http://fotolia.com/

58

VORSCHAU

TITEL: ENERGETISCHE SANIERUNG

Die energetische Sanierung des Gebdudebe-
stands ist ein wesentlicher Faktor fiir das

Gelingen der Energiewende. Der Tausch ver-
alteter Fenster ist ein groRer Hebel fiir eine
bessere Energiebilanz. Sonnenschutzsysteme

und Liiftungskonzepte spielen ebenso eine
wesentliche Rolle. Bund und Ldnder halten
verschiedene Fordertopfe mit Zuschiissen

oder zinsverbilligten Darlehen bereit. G+R
zeigt aktuelle Produkte und Trends.

GLAS
.

68. Jahrgang

Ehemals Allgemeine Glaserzeitung
(Griindung 1950),

Vorgdnger: St. Lukas (1890)

Offizielles Organ des Bundes-
innungsverbandes des Glaser-
handwerks, des Bundesver-
bandes der Jungglaser sowie
folgender Landesverbdnde:
o

Far k)

Bayern  Berlin

pEs oo

G “ =

Bremen Hamburg Hessen

ar B g e e

MV Nieder- NRW Schleswig- Sachsen Thii-
sachsen Holstein ringen

VERLAG

Verlagsanstalt Handwerk GmbH
Auf'm Tetelberg 7, 4,0221 Diisseldorf
Postfach 10 51 62, yooy2 Diisseldorf
Tel. 0211/390 98-0, Fax 0211/390 98-29

VERLAGSLEITUNG:
Hans Jiirgen Below

GLAS+RAHMEN 07.177 VORSCHAU

- Fotolia.

SONNENSCHUTZ

Moderne Sonnenschutzsysteme
sind langst mehr als nur Schat-
tenspender. Sie tragen dazu bei,
den Energieverbrauch fiir die
Klimatisierung eines Bauwerks
gering zu halten und sorgen zu-
gleich fiir Wohnqualitat. Vielfal-
tige Automatisierungsmoglich-
keiten steigern den Nutzerkom-
fort. G+R stellt Neuheiten vor.

1 =

IMPRESSUM

REDAKTION

Auf'm Tetelberg 7, 40221 Diisseldorf
Postfach 10 51 62, yooy2 Diisseldorf
Tel. 0211/390 98-47

Fax 0211/390 98-39

Jiirgen Vossing: jliv
Chefredakteur, Tel. 390 98-53
voessing@glas-rahmen.de

Jochen Smets: jos
Tel. 390 98-87
smets@glas-rahmen.de

ONLINE-REDAKTION:
Oliver Puschwadt, Tel.: 39098-83

REDAKTIONSASSISTENZ:
Gisela Kaunicke, Tel.: 39098-47

BILDARCHIV:
Brigitte Klefisch, Tel.: 39098-55

STANDIGE MITARBEIT:

Ralph Matthis

(Technisches Kompetenzzentrum des
Glaserhandwerks - Institut fiir
Verglasungstechnik und Fensterbau)

FREIE MITARBEIT:
Dr. Helma Nehrlich,
Wilfried Meyer, Petra Schmieder,

Thomas Biskupek, Christian
von Polentz.

GRAFIK-DESIGN:
designunit., Diisseldorf

ANZEIGEN

WWG
Wirtschafts-Werbe-Gesellschaft mbH
Erwin Klein (Anzeigenleitung)
Auf'm Tetelberg 7, 40221 Diisseldorf
Postfach 10 51 62, yooy2 Diisseldorf
Tel. 0211/390 98-86,

Fax 0211/30 70-70
klein@verlagsanstalt-handwerk.de

VERLAGSVERTRETUNG ITALIEN:
intermedia concepts

Markus Hatzis, Rennstallweg 33
1-39012 Meran

Tel. +39/335/646 56 60

Fax +39/0473/22 12 97
info@imconcepts.it

ABONNEMENTS/VERTRIEB
Harald Buck, Tel. 0211/390 98 20

GESAMTHERSTELLUNG
Limberg Druck GmbH
IndustriestraBe 17, 41564 Kaarst

DICHT- UND KLEBSTOFFE

Glas- und Fassadenkonstruktio-
nen werden immer komplexer
und aufwandiger. Damit insbe-
sondere die Bauteilanschliisse

nicht zur energetischen Schwach-
stelle werden, ist die Auswahl
der richtigen Kleb- bzw. Dicht-
stoffe von entscheidender Be-
deutung. Die Produktvielfalt ist
immens. G+R blickt in den Markt.

BEZUGSPREIS

Jahresabonnement 76,00 €, inkl.
MwsSt. zzgl. Versandkosten

(Inland 18,60 £, Ausland 30,60 £).
Einzelverkaufspreis: 9 €.

Bei Neubestellungen gelten die
zum Zeitpunkt des Bestelleingangs
giiltigen Preise beim Verlag.

Mitgliedsbetriebe von Glaser-
Innungen und -Verbdanden, mit
denen Vereinbarungen iiber ein
Sammelabonnement abgeschlossen
wurden, erhalten Glas+Rahmen
im Rahmen ihres Mitgliedsbeitrags.
Die Bezugsbedingungen fiir in
Ausbildung befindliche Personen
nennen wir lhnen auf Anfrage.

Der Verlag und die Verbdnde sind
fiir Inhalte, Formulierungen und
verfolgte Ziele von bezahlten An-
zeigen Dritter nicht verantwortlich.
Copyright fiir alle Beitrdge bei Ver-
lagsanstalt Handwerk GmbH. Alle
Rechte vorbehalten. Nachdruck nur
mit Genehmigung des Verlages.

ISSN 0342-5142

Angeschlossen der Informations-
gemeinschaft zur Feststellung der
Verbreitung von Werbetragern -
Sicherung der Auflagenwahrheit.
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www.rfglgmbh.de

Sprechen Sie mit uns /

Unser Sortiment umfasst gdber 130
verschiedene Transport- und Lagersysteme

:._:__'_'?_:: FGL - Schubfachlager- und Querlagersysteme
— Glas- und Fenstertransportgestelle
:f_:;: Roll- u. Kommissionswagen - Scheibensortierwagen
-..,___';--—- :: verschiedene Lagergestelle bis JumbomafRgrofe
- —— Sonderanfertigungen, individuelle Problemlésungen

und vieles mehr ...

=

I\MMAM’

lhr Partner rund ums Glas und Fenster

Qualitat aus Deutschland
Made in Germany
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Conference on Advanced Building Skins
2.-3. Oktober 2017, Kursaal Bern, Schweiz
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INTERNATIONALE PLATTFORM UBER DIE GEBAUDEHULLE DER ZUKUNFT
FUR ARCHITEKTEN, INGENIEURE UND DIE BAUINDUSTRIE

Auszug aus der Themenliste:
* Kinetische Fassaden fiir eine dynamische Tageslichtnutzung
* Intelligente Materialien fiir adaptive Gebaudehdiillen
« Architektonische Membranen fiir moderne Gebaudehiillen
* 3D-Druck der Gebaudehiille
* Integration von Photovoltaik als Beschattungselement
* Sanierung der Gebaudehiille: Strategien und Produkte

In diesem Jahr mit Referenten der innovativsten amerikanischen Architekturbiiros:
Amtech Solutions; Allana Buick & Bers; Belzberg Architects; BNIM; Walter P Moore;
CetraRuddy Architecture; Drawing Conclusions; Enclos; EYP Architecture & Engineering;
Frank O. Gehry; Gensler; HKS Architects; Inhabit Group; Integral Group; ZGF Architects;
Kirksey Architecture; KTGY Architecture + Planning; MEDIAM Design Collaborative;
Skidmore Owings & Merrill; Smart Architecture; Theverymany;

m Hﬂ-l"l'l i
Ganl:: de Barme (@Emﬂgﬂ f w'b_.f

AGC %ﬁ !L._._._.,:_.jl AVANCIS®  #poPv S0V SOLARMARKT
it Ky p

Die Konferenzgebiihr betragt € 680 und beinhaltet die Konferenzdokumentation mit den Manuskripten der
Referenten, Mittagessen und Kaffeepausen.

Teilnehmer, die sich bis zum 30. August anmelden, erhalten einen Friihbucherrabatt von 15% (€ 580)

Advanced Building Skins GmbH, Wilen (OW), Schweiz
www.abs.green * info@abs.green
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