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Die Angriffe sind digital, die Bedrohung real:
Jetzt sichern und versichern.

Cyber-Kriminelle kdnnen von der ganzen Welt aus in lhr Unter-
nehmenssystem eindringen. Mit unserem digitalen Schutzschild
aus Cyber Security Club und CyberPolice beugen Sie Cyber-
Attacken vor und sichern lhr Unternehmen gegen digitale Risiken
ab. So haben Sie eine optimale Verbindung aus Pravention und
Versicherungsschutz — und das rund um die Uhr.

Mehr unter www.digitaler-schutzschild.de
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Wir sehen uns in Niirnberg!

Liebe Leserin, lieber Leser,

der Titel dieser Glas+Rahmen beschiftigt
sich umfassend mit der Fensterbau Fronta-
le 2018. Komprimiert bieten wir Thnen da-
rin eine klar strukturierte Vorschau auf das
vielschichtige Angebot der Weltleitmesse,
die vom 21. bis 24. Mérz in Niirnberg statt-
findet. Das Produkt- und Leistungsspek-
trum der rund 800 Aussteller ist auch bei
der 30. Auflage des internationalen Bran-
chentreffs in der Frankenmetropole wieder
umfassend und bietet neben kompletten
Bauelementen und Systemen aller Rahmen-
materialien alles, was fiir die Herstellung
innovativer Fenster, Tiiren und Fassaden
benotigt wird. Den aktuellen Trends in der
Branche entsprechend, spielen die The-
men Digitalisierung der Fertigungsablau-

DiIE FENSTERBAU FRONTALE
ZEIGT ALLES, WAS FUR DEN
BAU INNOVATIVER FENSTER,
TUREN UND FASSADEN GE-
BRAUCHT WIRD."

fe sowie die Dauerbrenner Energieeffizienz
und Sicherheit, aber vor allem die Automa-
tisierung von Fenstern und Tiiren (Smart
Home) in diesem Jahr zentrale Rollen. Da-
riiber hinaus wurde schon bei der Bearbei-
tung der Vorberichte klar erkennbar, dass
bei vielen Unternehmen auch die Starkung
der Partnerschaften mit Verarbeitern und
Hiéndlern eine wichtige Zielvorgabe fiir die
Messe ist. Mit immer umfangreicheren Ser-
vices sollen die Partner gebunden werden.
Diesen Wunsch hat es zwar schon immer
gegeben, aber die aktuelle Angebotsbreite
und Intensitit ist offensichtlich eine direk-
te Folge des sehr massiven Wettbewerbs im
deutschen Fenstermarkt. Sie konnen also
gespannt sein, was Ihre Zulieferer Thnen zu

GLAS+RAHMEN 03.18 EDITORIAL

bieten haben. Ungeachtet dessen lohnt sich
der Besuch der Fensterbau Frontale fiir jede
und jeden, die/der beruflich mit Fenstern,
Tiiren und Fassaden zu tun hat, in jedem
Fall. Jetzt werden Weichen gestellt, insbe-
sondere in den Bereichen Digitalisierung
und Automatisierung. Wer sich da nicht in-
formiert, wohin die Reise geht, der kann
unter Umstédnden schon in wenigen Jahren
von stirker zukunftsorientierten Wettbe-
werbern abgehdngt werden.

Neben der umfangreichen Vorbericht-
erstattung zur Fensterbau Frontale fin-
den Sie in dieser
Glas+Rahmen auch
noch weitere hoch-
interessante Berich-

Jiirgen VGssing,
Chefredakteur
Glas+Rahmen

te, zum Beispiel aus der Glasbranche. Da
geht es unter anderem um die Problema-
tik von Farbabweichungen bei Glasfassa-
den (Seite 78), einen Haftungs-Fallstrick
bei der Novellierung der Glasnorm DIN
18008 (Seite 80) und die Inbetriebnahme
eines vollig neuen Glasscanners im Arcon
Werk Feuchtwangen (Seite 86). Der macht
es erstmals moglich, Glasspannungen inli-
ne am Ofen zu messen und so Anisotropien
systematisch zu minimieren.

Ich wiinsche Thnen viel Spafd beim Lesen
dieser Ausgabe und allen, die die Fenster-
bau Frontale 2018 besuchen oder als Aus-
steller dort vertreten sind, eine erfolgreiche
Messe mit vielen neuen fachlichen Erkennt-
nissen und gewinnbringenden Kontakten.

JURGEN VOSSING

www.uplifter.de
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Vom 21. bis 2. Médrz 6ffnet
die Fensterbau Frontale 2018
in Niirnberg ihre Tore. Auf
der Weltleitmesse zeigen
rund 800 Aussteller aus aller
Welt ihre Innovationen
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Mit einer spektakuldren
Azubi-Werbe-Aktion
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einen Social-Media-Hit
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Vien Melsterwerk
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Mit OTTO zeigen Profi-Handwerker, was:sie dichtet das Fenster auch perfekt an der
draufhaben — so wie Werner Fech und sein wasserfuhrenden Ebene des Fassaden-
Team von Fech Fenstertechnik aus Nordendorf. paneels ab.
Sie schufen fiir Bennis Playland in Ingolstadt
eine echte Weltneuheit: 60 kreisrunde Fenster Mehr Infos Uber diese Herausforderung,
mit farbigen Kuppeln, die in die Sandwichfas- das verwendete Spezialprodukt von OTTO
- sade des Freizeitcenters geklebt wurden. und andere Meisterwerke finden Sie unter:
'Ej Als Klebstoff kam dabei ein speziell fir diesen ——— -
- Zweck entwickeltes Produkt von OTTO, der - a
5 — ~Fech-Jet-System-Kleber” zum Einsatz. Dort erfahren Sie auch, wie Sie sich mit lhrem
= Dieser transparente Klebstoff ersetzt nicht nur eigenen Meisterwerk bei unserer Kampagne
———— tbliche Schraubverbindungen, sondern bewerben kénnen.
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MARKILUX-VERTRIEBSZENTRUM EROFFNET
NEUER UNTERNEHMENSABSCHNITT BEGINNT

markilux ist Ende 2017 in sein neues Vertriebszentrum in
Emsdetten gezogen. Nach nur zehnmonatiger Bauzeit
war der Umzug geschafft. Damit fand auch die diesjah-
rige Jahrestagung des Unternehmens in den neuen Rau-
men statt. Neben dem Riickblick auf die Saison war sie
zugleich der Auftakt fiir einen neuen Unternehmensab-
schnitt.

So versammelten sich zu Beginn der Tagung alle 340
Mitarbeiter, um den Start von markilux in das Jahr 2018
mit neuem Status als eigenstandige GmbH + (0. KG zu
begriiRen. Geschaftsfiihrer Dan Schmitz von den Schmitz-
Werken, der iibergeordneten neuen Holding, libergab
wadhrend der Veranstaltung die Geschaftsfiihrung von
markilux offiziell an Klaus Wuchner und Michael Gerling,
die friiheren Prokuristen fiir Vertrieb und Marketing sowie

|}

Stabiibergabe: Holding-Geschéftsfiihrer Dan Schmitz (M.) mit
den frisch ernannten Geschiftsfiihrern Klaus Wuchner (r.)
und Michael Gerling (l.).

Technik und Produktion. Das neue Vertriebszentrum steht
somit auch fiir mehr Eigenstandigkeit des Unternehmens.
Die Resonanz der 115 Mitarbeiter, die in die HansestralRe
53 in Emsdetten wechselten, fiel demnach laut Klaus
Wuchner und Michael Gerling durchweg positiv aus. Die
Biiros seien modern eingerichtet, mit Designmdbeln, ho-
henverstellbaren Schreibtischen, ergonomischen Biiro-
stiihlen und Doppelbildschirmen. Das sorge fiir ein an-
genehmes, gesundes Arbeitsumfeld. Von Vorteil sei auch,
dass Technik und Vertrieb, die mehrere Jahre lang raum-
lich getrennt waren, nun wieder vereint sind.

Der Neubau ldsst noch Platz fiir weiteres Wachstum:

sseldorf, Constanze Tillmann.

GLASSTEC 2018
START-UP-ZONE FUR JUNGE UNTERNEHMEN

Die glasstec bietet bei ihrer 25. Auflage vom 23. bis 26.
Oktober 2018 in Halle 10 erstmals eine Start-Up-Zone an.
Junge, internationale Unternehmen haben dort die Mog-
lichkeit, ihre Ideen dem Fachpublikum zu prdsentieren,
Kontakte zu kniipfen, Netzwerke aufzubauen und eine
hohe Anzahl an Entscheidern zu treffen.

Die glasstec wird vom Bundesministerium fiir Wirtschaft
und Energie (BMWi) als internationale Leitmesse gelistet.
Die Listung ermdoglicht es jungen innovativen Unterneh-
men, im Rahmen eines Forderungsprogramms des BMWi
bis zu 70 Prozent ihrer Messeausstellerkosten erstattet zu
bekommen.

WEITERE EXPANSION
SCHOLLGLAS UBERNIMMT ENERGY GLAS

Mit Wirkung zum 1. Januar 2018 hat die Schollglas Un-
ternehmensgruppe die Energy Glas GmbH in Wolfhagen
tibernommen. Aufgrund des immer starker werdenden
Wettbewerbs in der hart umkampften Isolierglas-Branche
hat sich die Energy Glas GmbH dazu entschlossen, sich ei-
nem starken Partner anzuschlieBen, heil3t es
in einer von Schollglas veroffentlichten Pres-
semitteilung.

Die Schollglas Unternehmensgruppe wurde
1969 von Giinter Weidemann gegriindet und
ist ein global orientiertes und unabhdngiges
Firmennetzwerk. Angesichts knapp 50-jah-
riger Erfahrung und Kompetenz mit der Pro-
duktion von Isolierglas, ESG und VSG so-

wie entsprechenden Veredlungsmaoglichkei-
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Auf zweieinhalb Etagen mit insgesamt rund 3.900 Quad-
ratmetern, mit Seminarrdaumen und einer eigenen Caféte- Weitere Expansion: ~  ten, wie auch mit dem Handel mit Flachglas,
Schollglas-Griinder

ria haben wir noch geniigend Platz fiir weitere 35 Mitar- GUntenWeidamann
beiter"”, stellt Klaus Wuchner fest.

wuchs die Unternehmensgruppe in der Ver-
gangenheit bestandig. Mit rund 1.600 Mit-
arbeitern und 16 Standorten im In- und Ausland bedient
Schollglas verschiedenste Marktsegmente und zahlt zu
den fiihrenden Glasveredlern und Glashandelsunterneh-
men in Europa.
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SELVE-KUNDEN HOCH ZUFRIEDEN
B2B-ONLINESHOP VOR DEM START

Hohe Zufriedenheitswerte fiir den Kundenservice und
die Beratung von Selve: Das ist das Ergebnis einer Befra-
gung von Fachkunden. Uber 200 Kunden des Liidenschei-
der Antriebsspezialisten hatten sich ab Oktober 2017 an
der Umfrage beteiligt. Dabei wurde zudem das Interes-
se an einer Digitalisierung des Bestellprozesses abgefragt.
Auch hierbei waren die Antworten eindeutig — 60 Prozent
der Befragten sprachen sich fiir Online-Bestellungen aus.
Die Konsequenz: Bei Selve ist im Januar das Projekt ,, Kun-
denportal" gestartet, im Laufe dieses Jahres soll ein B2B-
Onlineshop mit Kundenlogin fiir Fachbetriebe und Fach-
handwerker aufgebaut werden.

Die Idee zur Kundenbefragung hatte Selve-Mitarbeite-
rin Jenny Dombrowsky. Am Ende ihrer Ausbildung nahm

die angehende Industriekauffrau sich dieses Themas an

P

Fiir die Teilnehmer der Kundenbefragung hatte Selve ein
Gewinnspiel gestartet: Selve-Gesamtvertriebsleiter Christian
Pfeffer (I.), Jenny Dombrowsky, die die Umfrage erstellte
und durchfiihrte, sowie Marc Weronek (Leiter Selve-Service-
zentrum) bei der Ziehung der Gewinner.

und machte es zum Inhalt ihrer Facharbeit und miindli-
chen Abschlusspriifung. Bei der Befragung duRBerten sich
mehr als 90 Prozent der befragten Selve-Kunden mit dem
Kundenservice und der Beratung zufrieden oder sogar
sehr zufrieden.

Die ergdnzende Abfrage zum Thema Digitalisierung im
Bestellwesen zeigte, dass bedeutend mehr Kunden als
von Selve erwartet — ndamlich 60 Prozent der Befragten —
gerne ihre Bestellungen iiber einen eigenen Selve-0n-
lineshop vornehmen wiirden. Darauf hat das Unterneh-
men reagiert: Fiir den Aufbau eines B2B-Onlineshops ging
im Januar das Projekt ,Kundenportal” an den Start. Bis
Dezember 2018 soll das neue Selve-Portal stehen und im
Dienste der Kunden online gehen.

elumatec
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ORGANISATIONSSTRUKTUREN VERANDERT

Christian Kampf

Robert Tdnzel

Auf ein sehr gutes Geschaftsjahr 2017 blickt
die Gealan Fenster-Systeme GmbH in Ober-
kotzau zuriick. Gegeniiber 2016 stieg der Um-
satz um knapp vier Prozent. Um die Kunden-
zufriedenheit weiter zu steigern und die Pro-
dukte und Dienstleistungen noch schneller
und effizienter vermarkten zu konnen, hat
der Systemgeber zum 1. Januar 2018 Anpas-
sungen in der Organisationsstruktur vorge-
nommen.

Die Landerverantwortlichkeit fiir die Ver-
triebsgebiete Deutschland-0Osterreich-
Schweiz und Slowenien wurde an den Dipl.-
Betriebswirt Robert Tanzel iibertragen. Tan-
zel - seit mittlerweile elf Jahren bei Gealan
— war seit 2012 Bereichsleiter der Sales Area 2
und verantwortet weiterhin als Bereichslei-
ter die Benelux-Lander Belgien, Niederlande
und Luxemburg in der neustrukturierten Sa-

Lars Albrecht Marc Freis

les Area 1. Der bisher bereits als Bereichsleiter
fiir die Lander Ungarn, Italien, Spanien, Por-
tugal, Griechenland, Tiirkei, Naher Osten und
Afrika zustandige Diplom-Kaufmann Christian
Kampf libernimmt als Bereichsleiter der Sales
Area 2 zusatzlich die Vertriebsverantwortung
flir Tschechien und Slowakei.

Weiterhin dem Geschaftsfiihrer Vertrieb/Mar-
keting/Systementwicklung zugeordnet bleibt
Dipl.-Ing. (FH) Lars Albrecht. Er ist seit iiber
zehn Jahren bei Gealan, zuletzt bekleidete er
die Position des Vertriebsleiters fiirs Deutsch-
land-0Osterreich-Schweiz und Slowenien. Er
tibernimmt nun die Gesamtverantwortung

fiir die Bereiche Konstruktion, Anwendungs-
technik, Qualitatsmanagement sowie fiir das
Kunden-Service-Zentrum. Unterstiitzt wird
Albrecht durch den erfahrenen Leiter Kon-
struktion und Anwendungstechnik, Marc Freis.

TOP-ARBEITGEBER

Die Coroplast Fritz Miiller GmbH &
Co. KG ist fiir ihre herausragen-
de Mitarbeiterorientierung erneut
ausgezeichnet worden - in die-
sem Jahr erstmals in der Katego-
rie ,,Top Employer Deutschland
Mittelstand 2018". Damit zdhlt
das Unternehmen zu den besten
mittelstandischen Arbeitgebern
in Deutschland. Bei der feierli-
chen Verleihung am 13. Februar
in Diisseldorf nahm Coroplast die
- seit der ersten Zertifizierung in
2008 - insgesamt zehnte Aus-
zeichnung durch das Top Emplo-
yers Institute entgegen.
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Burkhard Vollbach, Global HR Ma-
nager bei Coroplast, und Carolin
Riithers, HR Generalist Apprentice-
ship, bei der Preisverleihung.

AKTUELLES IN KURZE

> PREIS FUR HAUTAU CHINA.
Die Reprisentanz der Hautau
GmbH in China ist vom chi-
nesischen Konzern YKK AP
(Suzhou) Co., Ltd. in der Lie-
feranten-Kategorie ,,Bester
Service® geehrt worden. Im
Rahmen einer Gala-Veran-
staltung erhielt das Hautau
Shanghai Represantative Of-
fice die Anerkennung mit
Auszeichnung.

» DGNB UND HOCHSCHULEN.

Um fiir die Notwendigkeit ge- partner.

GLAS+RAHMEN 03.18 BRANCHE

nauso wie die Chancen ei-
ner nachhaltigen Bauweise zu
sensibilisieren und um den
studentischen Nachwuchs zu
fordern, arbeitet die Deutsche
Gesellschaft fiir Nachhaltiges
Bauen - DGNB e.V. eng mit
zahlreichen Organisationen
aus dem Hochschulumfeld
zusammen.

schulen aus dem In- und Aus-
land unterstiitzen die DGNB
inzwischen als Kooperations-
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57 Universitaten und Hoch- .
Beim lockeren ,Get together"

im Siegenia Ausstellungszentrum
kam es zu einem regen Dialog
zwischen Preistrdgern, Juroren

und Gasten.

» BDA ZU GAST BEI SIEGENIA.
Fiir die gelungene Verbin-
dung von qualitativ hochwer-
tigem Planen und Bauen mit

verantwortungsvollem Han-
deln gegeniiber Gesellschaft
und Umwelt wurden Anfang
des Monats vier Architektur-
projekte mit der ,BDA - Aus-
zeichnung guter Bauten 2017
pramiert. Im Ausstellungs-
zentrum der Siegenia Grup-
pe in Wilnsdorf-Niederdiel-
fen, die die Veranstaltung un-
terstiitzte, zeichnete der Bund
Deutscher Architekten Sie-
gen-Olpe-Wittgenstein vor
zahlreichen Gisten die Preis-
trager aus.



VBH BAUT HOLZ-METALL-BEREICH AUS

Mit der Modernisierung am Lagerstandort lIsfeld
verbessert VBH, nach eigenen Angaben Europas
groRtes Handelshaus fiir Fenster- und Tiirbeschla-
ge, nochmals die Lieferfahigkeit und Verldsslichkeit
im Holz-Metall-Bereich. Rund 30 bis 40 Prozent des
vollautomatischen Langgutlagers entfallen auf Pro-
dukte flir Holz-Metall-Fenster und -Tiiren. Mehrere
tausend Artikel im Warenwert von iiber einer Milli-
on Euro sind damit fiir dieses Segment tagesaktuell
verfligbar und standig auf Lager.

VBH investiert in IIsfeld 750.000 Euro in eine effizi-
entere Lagertechnik. Das bestehende Hochregalla-
ger mit Giber1.300 Kassetten fiir Profile und Lang-
gliter wie Bodenschwellen und Fensterbdanke wird
komplett modernisiert, um Abldufe zu beschleuni-

gen und eine hohere Verfiigbarkeit sicherzustellen.

AuBRerdem optimiert VBH die Abldufe der Weiterver-
arbeitung wie das Sagen und Verpacken. Auch die
Mitarbeiterzahl in llsfeld wurde erhéht. Das Lager
arbeitet seit 2017 im Drei-Schicht-Betrieb.

Der Markt fiir Holz-Metall-Fenster wachst seit Jah-
ren kontinuierlich — von vier Prozent im Jahr 2000
auf neun Prozent 2016. Vor diesem Hintergrund er-
wartet auch VBH im eigenen Unternehmen ein wei-
ter steigendes Wachstum fiir Holz-Metall-Fenster
und bereitet sich logistisch darauf vor. Das Han-
delshaus bietet alles Notwendige fiir die Holz-Me-
tall-Fensterherstellung — vom Aluminiumrahmen
iber Profile, Kantteile bis hin zu Blechen und Zu-
behor — und ist damit seit 30 Jahren sehr erfolg-
reich. 2017 wurden von VBH iiber 2.500 Kunden im
Holz-Metall-Bereich beliefert und beraten.

Das Hochregallager am
Standort lisfeld bietet
Platz fiir 1.300 Kassetten
mit Langgiitern bis
sechs Meter Ldnge. Ins-
gesamt sind mehrere
tausend Artikel fiir den
Holz-Metall-Bereich

bei VBH standig tages-
aktuell verfiigbar.

ANGEBOT VON PEZZA. Der
italienische Maschinenher-
steller Fratelli Pezza belohnt
seine Kunden mit einem
Sonderpreis beim Kauf ei-

ner neuen Maschine der Mis-
tral Evolution-Serie als Er-
satz fiir die alten Mistral-Mo-
delle 120, 1200 und 200, die
zwischen 1996 und 2002 her-
gestellt wurden. Fratelli Pez-
za gewahrt einen Sonderra-
batt fiir Kunden, die ihren
Mistral 120, 1200 oder 200

» ALUPROF AUSGEZEICHNET.
Der polnische Aluminium-
Systementwickler Aluprof
hat in Polen bereits zum
neunten Mal die Auszeich-
nung ,,Marktfithrer bei Alu-
miniumsystemen® in der
Kategorie Rollladensysteme
erhalten. Der vom Centrum

Reinigen
Vorbehandeln
Beschichten
Trocknen
Transportieren
Abluftreinigung

Venjakob — tber 50 Jahre
Innovationskraft in der Ober-
flachentechnik.

Profitieren Sie von unserem
branchenubergreifenden
Know-how.

Foto: © Fratelli Pezza

Sandstrahlautomat von
Fratelli Pezza aus der Mistral
Evolution-Serie.

GLAS+RAHMEN 03.18 BRANCHE

durch einen neuen automati-
schen Sandstrahler der Evo-
lution-Serie ersetzen wollen.
Die Aktion gilt fiir Bestellun-
gen, die bis zum 31. Dezem-
ber 2018 eingehen.

Analiz Branzowych (,,Zent-
rum fiir Branchenanalysen®)
vergebene Titel ,,Marktfiih-
rer“ basiert auf den Ver-
kaufsergebnissen der ver-
gangenen Saison.

Venjakob Maschinenbau GmbH & Co. KG
Augsburger Str. 2 - 6
33378 Rheda-Wiedenbriick
Fon +49 5242 9603-0
info@venjakob.de
www.venjakob.de

Besuchen Sie uns!
Holz-Handwerk Niirnberg
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FORSCHUNGS- UND INNOVATIONSZENTRUM AKKREDITIERT

-

Das Aluprof For-
schungs- und
Innovationszent-
rum testet Alumi-
i niumsysteme nach
----- ] europdischen

(EN) und amerika-

nischen (ASTM,
AAMA) Standards.

Das Forschungs- und Innovationszentrum
von Aluprof, einem der filhrenden Entwick-
ler von Aluminiumsystemen fiir die Bauwirt-
schaft, wurde am 4. Dezember 2017 offizi-
ell akkreditiert. Damit einher ging die Ver-
leihung eines PCA Zertifikats. Das PCA (Polni-
sches Zentrum fiir Akkreditierungen) ist die
offizielle, polnische Akkreditierungsstelle, die
fiir die Akkreditierung von Konformitdtsbe-
wertungssystemen und Marktiiberwachung
zugelassen ist. Dank diesem Zertifikat ist das

Labor nach Angaben von Aluprof das erste in
Polen und eins von nur wenigen in Europa
fiir die Herstellung von Aluminiumsystemen.
Das Aluprof Forschungs- und Innovations-
zentrum fiihrt Tests nach europdischen (EN)
und amerikanischen (ASTM, AAMA) Standards
durch. Es beinhaltet nach Firmenangaben
unter anderem die groBte Forschungskammer
in Zentral- und Osteuropa fiir die Priifung der
Dichtheit von Fenstern, Tiiren, Fassaden und
AuRenjalousien.

Foto: © Bosch

#Ebuiltwith

Bosch

WERKZEUGE TESTEN

Bosch bietet Handwerkern aller
Gewerke im Rahmen der Aktion
#builtwithBosch die Moglichkeit,
kostenlos Profi-Elektrowerkzeu-
ge zu testen. lhre Bewertungen

und Tests werden iiber die Bosch

o

Facebook Commu-
nities in Europa mit
anderen Profis ge-
teilt. Bedingung fiir
die Teilnahme: die
gewerbliche Nut-
zung der Test-Werk-
zeuge und ein akti-
ves Facebook-Profil
zur Verbreitung der Testergebnis-
se. Die Teilnahme an #built-
withBosch ist kostenlos. Aktuel-
le Testgerdte sind der Akku-Hobel
GHO 12V-20 Professional und die
Akku-Kantenfrase GKF 12V-8 Pro-
fessional.
www.bosch-professional.com/
builtwithbosch

«BEST OF BEST" BEIM ICONIC AWARD

BASYS ERNEUT FUR INNOVATIVE BANDTECHNIK AUSGEZEICHNET

Mit seinem verdeckt liegen-

den Band, das Tiiren sanft und
selbsttatig schliet, hat Basys —
Bartels Systembeschlage aus Kal-
letal den ,,Iconic Award: Inno-
vative Interior" in der Katego-
rie Gebdudeausstattung gewon-
nen. Aus rund 500 Einreichungen
hatte die Jury die Gewinner der
.lconic Awards 2018" pramiert.
30 Produkte erhielten die hdchs-
te Auszeichnung , best of best",
darunter das ,,Pivota DXS 101 3-D
Close" von Basys.

Das verdeckt liegende Band ist
dreidimensional justierbar und
sorgt dafiir, dass sich die Tiir bis

Foto: © BySys
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Bereits zum zweiten Mal zeichnete eine Jury das verdeckt liegende Band
«Pivota DXS 101 3-D Close” mit SelbstschlieBmechanismus aus und
wiirdigte damit die Innovationskraft von Basys — Bartels Systembeschldge.

zu einem Winkel von 180 Grad
offnen lasst. In diesem Zu-
stand bleibt sie offen stehen;
erst ab einem Offnungswin-
kel von ca. 110 Grad startet der
SelbstschlieBmechanismus,
erldutert der Hersteller. Mit der
neuen Losung legt Basys den
Fokus auf Tiiren bis 80 kg.

Das ,,Pivota DX Close" ist mit
einem Stahlgelenk und einem
damit verbundenen SchlieB-
zylinder ausgestattet, der wie
das Band in der Tiirfrasung
verschwindet. So wirkt die
Technik im Verborgenen, wenn
die Tiir automatisch schlieRt.


http://www.bosch-professional.com/
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Stefan Fischbach,
Vorsitzender der
Geschdftsfiihrung
und Market Region
Manager DACH bei
Assa Abloy.

Aktuelle Nachrichten
zwischen den Ausgaben
gibt's auf

www.glas-rahmen.de

REKORDUMSATZ UND HOHE KUNDENZUFRIEDENHEIT

Fiir die Assa Abloy Sicherheitstech-

nik GmbH war 2017 wiederum ein er-
folgreiches Jahr. Mit einem erneu-
ten Rekordumsatz von 240 Millionen
Euro und einem sehr guten einstel-
ligen Wachstum erreichte das Unter-
nehmen dank der guten Ertragslage
zum neunten Mal in Folge ein positives
Jahresergebnis. Neben dem bestandi-
gen Wachstum freut den Hersteller fiir
SchlieRldsungen und Sicherheitssyste-
me, wie zufrieden die Kunden mit As-
sa Abloy sind. Das hat eine Marktfor-
schungsanalyse bestatigt.

Aus den beiden Betrieben effeff Fritz
Fuss in Albstadt und Ikon Prdzisions-
technik in Berlin ging vor 13 Jahren die
Assa Abloy Sicherheitstechnik GmbH
hervor. Seitdem steuert Stefan Fisch-
bach als Vorsitzender der Geschaftsfiih-
rung und Market Region Manager DACH
den Kurs. Die neueste Marktforschung
bescheinigt ihm, dass er auf dem rich-
tigen Weg ist: Laut einer reprdsenta-
tiven Kundenzufriedenheitsbefragung

ist die generelle Kundenzufriedenheit
mit Assa Abloy im Vergleich mit weite-
ren deutschen Branchenunternehmen
aus der SchlieB- und Sicherheitstechnik
besonders hoch. Das liegt unter ande-
rem an der groBen Anzahl neuer Pro-
dukte. Die Kunden bewerten den Her-
steller als den mit den meisten inno-
vativen Entwicklungen fiir den Markt.
Noch wichtiger allerdings sind Service
und Beratung: In punkto Erreichbar-
keit und Support geben die Assa Abloy-
Kunden ihrem Partner Topnoten.
Dahinter steckt eine langfristig an-
gelegte Strategie: In den letzten Jah-
ren wurden AulRendienst und Ver-
trieb stetig vergroRert. Allein 2017 wur-
den sechs Mitarbeiter in diesem Be-
reich eingestellt. Die Zahl der eigenen
AuRendienstberater ist in den letzten
zehn Jahren von null auf mittlerweile
70 Mitarbeiter gestiegen. Im aktuellen
Ranking der Zeitschrift Focus Business
von Februar 2018 zahlt Assa Abloy zu
den besten Arbeitgebern Deutschlands.

Der Energieausweis
dokumentiert den
energetischen Zustand
eines Hauses.

ZEHN JAHRE NACH DER ERST-AUSSTELLUNG
ERSTE ENERGIEAUSWEISE WERDEN MITTE 2018 UNGULTIG

Die ersten Energieausweise fiir dlte-
re Wohngebdude werden Mitte 2018
ungiiltig. Sie haben eine Laufzeit von
zehn Jahren und sind ab Juli 2008 fiir
Hduser mit einem Baujahr vor 1966
ausgestellt worden. Hauseigentiimer
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der betroffenen Gebaude miissen
aber nur einen aktuellen Energie-
ausweis vorlegen, wenn sie ihr Haus
in naher Zukunft verkaufen, vermie-
ten oder verpachten wollen. Darauf
verweist die Deutsche Energie-Agen-
tur (dena). Wohnhduser mit Baujahr
ab 1966 brauchen seit Januar 2009
einen Energieausweis, wenn sie ver-
mietet, verpachtet oder verkauft
werden. Das heiBt, hier werden in
etwa einem Jahr die ersten Auswei-
se ungiiltig. Neubauten oder umfas-
send modernisierte Hauser bendti-
gen seit Inkrafttreten der Energie-
einsparverordnung (EnEV) 2002 am 1.
Februar 2002 einen Energieausweis.
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Ganzglasgelander
VISIOPLAN mit AbP

m Modulares Gelandersystem
fiir Innen- & AuBenbereiche

m Allgemeine bauaufsichtliche
Priifzeugnisse (AbP) und
Typenstatik

m Seiten- und Bodenmontage

m Geeignet fiir gedammte
Gebaudehiillen

m Integrierte Balkonentwasserung
m Mit Notentwasserung

m Folienanschlusssystem

m Leichte Ausrichtung wahrend der

Montage mit dem Glasmontage-
system ADJUST

m Aufnahmeleisten fiir Blenden
m Integration von LED-Spotlights
m Zuschnittservice

STATISCHE NACHWEISE
GEMASS DIN 18008

METALLSYSTEME

Abel Metallsysteme
GmbH & Co. KG
Industriestr. 1-5 | 36419 Geisa
Telefon 036967-59 37 0
www.abelsystem.de



http://www.abelsystem.de/
http://www.glas-rahmen.de/
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ERNEUTES UMSATZPLUS IN 2017

Die Schlotterer Sonnenschutz Systeme GmbH blickt auf ein erfolgrei-
ches Jahr 2017 zuriick: Mit einem Plus von sechs Prozent konnte Oster-
reichs Marktfiihrer fiir auBenliegenden Sonnenschutz den Gesamtum-
satz auf 69,9 Millionen steigern (2016: 65,9 Millionen). Im Export ver-
zeichnete das Salzburger Unternehmen einen iiberproportionalen Zu-
wachs, wodurch sich der Exportanteil von 20 auf 22 Prozent erhéhte.
Fiir den nachhaltigen Unternehmenserfolg setzt Schlotterer 2018 auf
einen weiteren Ausbau der Hightech-Produktion, wofiir rund 5,5 Mil-
lionen Euro investiert werden sollen. Daneben ist die Einstellung von
45 neuen Mitarbeitern geplant.

Rund 8,4 Millionen Euro investierte Schlotterer 2017 in den Ausbau des
Standorts in Adnet. Mit einem Betrag von vier Millionen Euro floss der
GroBteil in eine neue, volldigitalisierte und ergonomisch gestaltete

Seit 2011 wurden insgesamt 42 Millionen Euro in den Standort Adnet
investiert. 2017 wurde unter anderem eine neue, volldigitalisierte und
ergonomisch gestaltete Rollladen-Fertigung installiert.

Rollladen-Fertigung. Somit kdnnen nun alle drei Produktgruppen von
Schlotterer — Raffstoren, Insektenschutz und Rollladen - auf vollstan-
dig digitalisierten, papierlosen Produktionsstralen gefertigt werden.
Auch in den Ausbau des Verwaltungsgebdudes wurde kraftig inves-
tiert: Nach einer kompletten Dachabtragung wurde ein zusatzliches
Stockwerk in Form einer Pfosten-Riegel-Konstruktion aus Aluminium
und Glas aufgebaut. Erdgeschoss und das erste Stockwerk wurden
generalsaniert und in den Innenrdaumen aktuelle Biirokonzepte um-
gesetzt. Seit 2011 investierte Schlotterer insgesamt rund 42 Millionen
Euro in den Standort Adnet. ,,Durch diese Investitionen hat sich
Schlotterer zu einem Hightech-Unternehmen mit modernsten
Maschinen und FertigungsstraRen und einer weit fortgeschrittenen
Digitalisierung entwickelt", so Geschaftsfiihrer Peter Gubisch.

Aktuell wird bei Schlotterer an der Neuentwicklung der kompletten
Rollladenpalette gearbeitet, die 2019 auf den Markt kommen soll. Ne-
ben der Modernisierung der Produkte soll auch die Anzahl der Pro-
duktvarianten deutlich erh6ht werden.

GLAS+RAHMEN 03.18 BRANCHE

BUILDINGSMART-ANWENDERTAG
DIGITALISIERUNG DER BAUWIRTSCHAFT

Wie gelingt die Digitalisierung der Bau- und Immobilien-
wirtschaft? Auf diese Frage bietet der 16. buildingSMART-
Anwendertag am 18. April 2018 in der Meistersingerhal-
le in Niirnberg vielféltige Antworten. Aus der gesamten
Wertschopfungskette Bau und Immobilien werden Unter-
nehmer, Architekten und Ingenieure sowie Experten aus
Wissenschaft und Praxis erfolgreiche Anwendungen digi-
taler Methoden und Werkzeuge vorstellen. Erwartet wer-
den rund 500 Teilnehmer aus ganz Deutschland.
www.buildingsmart.de
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UBERNAHME PERFEKT
RODA UNTER DEM DACH VON LAMILUX

Lamilux hat zum 1. Januar 2018 die roda-Gruppe liber-
nommen. Diese besteht aus den Firmen roda Licht- und
Lufttechnik GmbH mit Sitz in Langenau (roda Siid) und
Isernhagen-Kirchhorst (roda Nord) sowie der Emmericher
E.M.B Products AG. Mit der Ubernahme wichst das in Re-
hau ansdssige Familienunternehmen um rund 120 Be-
schaftigte.

Die drei roda Unternehmen werden zu 100 Prozent La-
milux Téchter. Die Geschéftsfiihrer bleiben nach der Uber-
nahme unverandert im Amt: Bei roda Nord Bernd Kaem-
merer und Jens Hartung, bei roda Siid Alfred Bosch und
Frank Eberhardt. Vorstand bei E.M.B bleibt Burkhard Wey-
ers. Auch auf ihre bewahrten Ansprechpartner im AuBen-
und Innendienst konnen die Kunden weiter bauen. roda
ist ein europaweit renommierter Hersteller und Monteur
hochwertiger Rauch- und Warmeabzugsgerate, industri-
eller Liiftungsanlagen, Tageslichtsysteme und lichtdurch-
lassiger Fassadentechnik.

Lamilux, hier das Firmengeldnde in Rehau, wachst mit der
iibernahme von roda weiter.



http://www.buildingsmart.de/

MEHR DURCHBLICK GEFALLIG?

|23] OKNOPLAST

Europas Fensterexperten

Fenster einfach erklart. FENSTERBAU
D inschen sich Ihre Kunden sicherlich auch.
Wir zeigen Ihnen, vie es geht und laden Se FR@ONTALE
hiermit herzlich zu einem Besuch auf unserem 21. - 24.03.2018 NURNBERG
OKNOPLAST Messestand ein. .

Halle 6, Stand 102

r | — oKnoPLAST Zahlreiche Erklarvideos auf unserem lhr kostenloses Messeticket
I—I' 1

' LAB. Youtube-Kanal ,OKNOPLAST LAB.” oder www.oknoplast.de /frontale
unter www.oknoplast.de/oknoplast-lab.

OKNOPLAST Deutschland GmbH &, +49 5451 54 58 37 82 f=p +49 5451 54583790 @ info@oknoplast.de www.oknoplast.de/frontale
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FAKRO FLACHDACHFENSTER AUSGEZEICHNET

2 ! l".

Die Jury des Heinze Architects' Dar-
ling Awards hat das begehbare Flach-
dachfenster von Fakro in der Kategorie
,Beste Produktinnovation Rohbau" mit
Bronze ausgezeichnet. Die Jury wiir-
digte das DXW DW6 Fenster, da mit ihm
Raume unter Dachterrassen und unter
bisher brachliegenden Dachflachen be-
lichtet werden konnen, ohne dass die
Begehbarkeit der Flache durch Absper-
rungen oder bauliche Hindernisse ein-
geschrankt werden muss.

Es verfligt liber eine Niedrigenergie-
Dreifachverglasung mit einer begehba-

Das begehbare Flachdachfenster
setzt optisch-dsthetische

Akzente und auch in energetischer
Hinsicht MaBst&be.

ren rund 27 mm starken VSG-Spezial-
AuBenscheibe mit Antirutsch-Ausstat-
tung und natiirlich tiber die obligatori-

sche, innenliegende VSG-Scheibe zum
Wohnraum. Mit einem U, ~Wert von
0,70 W/m2K erfiillt es neben den hohen
dsthetischen und mechanischen Anfor-
derungen auch hohe energetische An-
spriiche und kann im Niedrigenergie-
bereich eingesetzt werden. Bei Fakro
ist das DXW DW6 seit 2017 in acht Stan-
dardgroRen erhadltlich und kann auf
Anfrage auch in SondergroRen angebo-
ten werden.

UBERNAHME DER HERMANN AUTOMATION GMBH

Hormann hat die Hermann Automation
GmbH lGibernommen. Das Unternehmen
mit Sitz in Mengerskirchen bei Frankfurt
ist seit mehr als 30 Jahren auf die Ent-
wicklung, Produktion und den Vertrieb
von Parkraummanagement-Systemen
spezialisiert. Der derzeitige Inhaber
und Griinder, Dieter Hermann, wird das
Unternehmen als Geschaftsfiihrer wei-
ter leiten. , Mit diesen Produkten er-
gdnzen wir sinnvoll unseren erst kiirz-
lich integrierten Geschaftszweig der Zu-
fahrtskontrollsysteme und kdonnen die-
sen starken", sagt Christoph Hormann,
personlich haftender Gesellschafter der
Hormann Gruppe.
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Foto: © Hérmann

Christoph Hérmann (r.), persénlich
haftender Gesellschafter der Hormann
Gruppe, mit Dieter Hermann (l.), dem
Griinder der Hermann Automation GmbH.

UMFASSENDES PROGRAMM

In einer 56-seitigen Seminarbroschiire fasst
das Aluminiumsystemhaus Wicona sein um-
fangreiches Aus- und Fortbildungsangebot
flir 2018 zusammen. Die neu ins Programm
aufgenommenen Veranstaltungen, etwa zu
Elementfassaden, zum Brand- und Rauch-
schutz, zur Sicherheitstechnik und zur Wi-
cona Software, bieten neben theoretischen
Bausteinen stark anwendungsorientierte In-
halte — mit Praxisteilen, von denen Wico-
na-Partner im Tagesgeschaft profitieren kon-
nen. Expertenwissen zu den aktuellen An-
forderungen an die Fassadenplanung, zum
Brandschutz und zur Beschlagstechnik schaf-
fen hohen Nutzwert fiir Planer, Metall- und
Fassadenbauer. Dariiber hinaus werden viele
Themen mit hochkaratigen Referenten auch

WICONA
SEMINAR
PROGRAMM

WICONA

wissenschaftlich vertieft. Uber den Tellerrand
hinaus reichen die als Workshops konzipier-
ten Rechtsseminare oder Veranstaltungen zur
Unterstiitzung des unternehmerischen Er-
folgs. Speziell fiir die Auszubildenden bietet
Wicona eine Trainingswoche an.

Die Seminarbroschiire steht als pdf zum
Download unter diesem Link zur Verfligung:
www.wicona.com/de/de/Metallbauer/Semi-
nare-und-Schulungen/. Von hier aus ist auch
direkt die Anmeldung zu den Veranstaltungen
maoglich.


http://www.wicona.com/de/de/Metallbauer/Semi-

SWISSBAU 2018
FAST 100.000 BESUCHER

Bei der 25. Ausgabe der Swissbau vom 16. bis 20. Januar
stand die Digitalisierung im Zentrum. Das Messekonzept,
bestehend aus Ausstellung, Weiterbildungs- und Innova-
tionsforum mit 1.046 Ausstellern und Partnern aus 17 Lan-
dern, fand bei den rund 98.000 Besuchern groRen An-
klang. Die Swissbau bringt alle zwei Jahre die wichtigs-
ten Akteure der Schweizer Bauwirtschaft nach Basel. Die
ndchste Swissbau findet vom 14. bis 18. Januar 2020 statt.

WINKHAUS AUF DER POLYCLOSE 2018
ANSPRUCHSVOLLE BESCHLAGTECHNIK

Winkhaus blickt auf eine erfolgreiche Polyclose 2018 in
Gent zuriick. Im Januar prasentierte das Unternehmen in
Gent hochwertige Fenster- und Tiirtechnik. Die Polyclose,
eine Fachmesse fiir Fenster-, Tiir-, Fassaden- und Zu-
gangstechnik, ist das grofRte Branchenevent in den Bene-
luxldandern. 13.500 Besucher kamen diesmal nach Gent.
Sie sahen bei Winkhaus modernste Beschlagtechnik fiir
anspruchvolle GroRformatlosungen und Atelierfenster. Im
Trend liegen auBerdem flachenbiindige Fenster. Daher
zeigte das Unternehmen mit activPilot sowie aluPilot mit
brandneuer, verdeckt liegender Bandseite verarbeiter-
freundliche Beschldge fiir trendgerechte Designfenster aus
Holz und Alumninium.

Neben der Fenstertechnik stellte Winkhaus clevere Tiir-
technik und Zutrittsorganisation vor. Zu sehen war un-
ter anderem die motorische Sicherheits-Tiirverriegelung
blueMatic EAV3 mit dem innovativen StoRelkontakt. Mit
vielen intelligenten Funktionen und ansprechendem De-
sign beeindruckten zudem die elektronischen Zutrittor-
ganisationssysteme von Winkhaus: blueSmart und blue-
Compact.

GLAS+RAHMEN 03.18 BRANCHE
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Elektrorollos
von Neher

Insektenschutz fiir hochste Anspriiche

e Maximale Durchsicht mit Transpatec®

e Schnell dank Spezialmotoren (bis 2 min 4 Sek.)
e Groflen bis 5 x 4 Meter (mit 100er Kasten)

e Windstabil dank Zip-Fiihrung

e Innovatives Solarpanel integrierbar
(ideal bei Nachriistung)

=

Tel. 07426/52820 | www.neher.de

Die Nr. 1 im Insektenschutz.
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PERSONALIEN

BOHLE SORGT FUR MEHR KUNDENNAHE

Die Bohle AG baut ihre Nahe zu
den Kunden weiter aus und ver-
groRert ihr Vertriebsteam: Neu
an Bord sind Alina Klanke, die
den Vertriebsinnendienst in
Haan verstarkt, und Andreas
Persch, der sich im AuRendienst
um die Kunden kiimmert.

Der erfahrene Branchenfach-
mann Andreas Persch (40) sam-
melte seit seiner Ausbildung zum
Biirokaufmann umfangreiche Er-
fahrungen im Bereich der Be-
schlagtechnik sowie im Umgang
mit Glas und Maschinen.

Alina Klanke (27) ist inklusive
ihrer kaufmannischen Ausbildung
bereits seit sieben Jahren im Ver-

Yannick Gross

GROSS VERSTARKT TEAM

Zum 1. Februar 2018 ist Yannick
Gross zum neuen Geschaftsfiih-

rer der Lakal GmbH berufen wor-
den. Der Vertriebsexperte, der be-
reits seit fast 20 Jahren im Unter-
nehmen ist und die Geschaftsberei-
che Gesamtvertrieb und Marketing
verantwortet, verstarkt mit seiner
Marktkenntnis und seinem Know-
how das Geschadftsfiihrungsteam
des Rollladen- und Sonnenschutz-
Spezialisten. Gross bleibt fiir den
Vertrieb und das Marketing verant-
wortlich, wird aber auch zusatzliche
Aufgaben iibernehmen.

GLAS+RAHMEN 03.18 BRANCHE

Foto: © Bohle
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Mit Alina Klanke und Andreas Persch hat Bohle zwei neue
Vertriebsspezialisten ins Team aufgenommen.

Mark Hamori

HAMORI FUHRT VERTRIEB

Die Semco-Gruppe hat ihre Ge-
schaftsfiihrung komplettiert. Mit
Mark Hamori fiir den Bereich Ver-
trieb hat der geschéftsfiihrende Ge-
sellschafter Hermann Schiiller ei-
ne strategisch wichtige Position neu
besetzt und damit die Weichen fiir
eine weiterhin erfolgreiche Zukunft
gestellt. Hamori (46) war bis 2017
Vorsitzender der Geschéftsfiihrung
der SIG Germany GmbH und deren
Tochterunternehmen. Zuvor hatte
er Fiihrungserfahrung in verschie-
denen Bereichen der Wiirth-Gruppe
gesammelt.

trieb tatig und damit ebenfalls
ein echter Profi in der personli-
chen und telefonischen Kunden-
betreuung.

Auf dem Einarbeitungsplan der
beiden neuen Vertriebsmitarbei-
ter stehen nun umfassende Pro-
duktschulungen zur professio-
nellen Anwendungsberatung und
Problemldsung sowie viele per-
sonliche oder telefonische Ken-
nenlerntermine mit den beste-
henden Kunden. In den kom-
menden Monaten will die Boh-
le AG ihre Nahe zu den Kunden
noch weiter ausbauen und das
Vertriebsteam deutschlandweit

weiter verstarken.

Gregor Schnitzler

SCHNITZLER WIRD CSO

Zum 1. Januar hat Gregor Schnitz-
ler die Vertriebs- und Marketinglei-
tung beim Antriebs- und Steue-
rungsspezialisten Elero iibernom-
men. Schnitzler verantwortet die
Bereiche Handwerk und Industrie-
kunden weltweit und zeichnet fiir
das Produktmarketing sowie die
Marketing-Kommunikation verant-
wortlich. Der 49-Jdhrige stellte sein
Know-how rund um die Gebdude-
technik in den letzten Jahren be-
reits in verschiedenen Positionen
bei namhaften Unternehmen wie
Abus und Bosch unter Beweis.



VERANSTALTUNGEN

HOCHKARATIGES PROGRAMM IN LEIPZIG

Der Bundesverband Flachglas und die Giite-
gemeinschaft Mehrscheiben-Isolierglas laden
zum Glaskongress 2018 ein. Er findet am 11.
und 12. April im ,,The Westin Hotel" in Leipzig
statt. Der erste Tag beginnt mit den Haupt-
versammlungen von BF und GMI. Das Beson-
dere: In diesem Jahr finden sie im Auditori-
um der Porsche Leipzig GmbH statt, gefolgt
von einer Werksbesichtigung mit Blick hinter
die Kulissen.

Der zweite Tag startet mit einem Beitrag von
Prof. Andreas Fuchs (Architekt FAT LAB Stutt-
gart) von der Hochschule RheinMain zum
Thema , Architektur und Transparenz". Im
Anschluss referiert Rechtsanwalt Dr. Stephan
Kleinjohann iiber , Die Reform der kaufver-
traglichen Mangelhaftung". Weiter geht es
mit der ,,Digitalisierung in der Bau-Indus-
trie”, erldutert von Jochen M. Wilms, Mana-
ging Director W Ventures GmbH. Danach be-

WWW.sip-windows.com

ipzig

Foto: © The Westin Hoh

richtet Jens Eberhard liber die ,,Deutschland-
strategie der Oknoplast Gruppe". Es folgt das
Thema ,,Nobelpreis Medizin fiir Chronobio-
logie — Und es werde Licht!" von Dr. Dieter
Kunz. Prof. Dr. Dr. h.c. Wolfgang Lassmann
spricht zum Thema Kiinstliche Intelligenz /
Artificial Intelligence.

Das Westin Hotel in
Leipzig ist Schau-
platz des Glaskon-
gresses 2018 des
Bundesverbandes
Flachglas und der
Giitegemeinschaft
Mehrscheiben-Iso-
lierglas.

Zur Abschlussveranstaltung treffen sich die
Teilnehmer im Restaurant , Auerbachs Keller"
in der berlihmten Madler-Passage im Herzen
der Leipziger Altstadt.

INFO/ANMELDUNG:
www.gk2018.bundesverband-flachglas.de

Besuchen Sie uns auf der

fensterbau frontale
in NUrnberg:

21.-24.03.2018

Halle 7, Stand 219

TOOZALAMANDER B

seit 1917
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Weltleitmesse

FENSTER.
TUR.
FASSADE.

Foto: © NuernbergMesseFThomas Geige!

ES IST WIEDER SOWEIT: Im Mirz werden in den Niirn-
berger Messehallen abermals Fenster- und Tiirenherstel-
ler, Fassadenbauer, Maschinenbauunternehmen und die
gesamte thematisch breit gefacherte Schar der Zulieferer
ihre neuesten Produkte prasentieren und einen umfas-
senden Uberblick iiber den akutellen Stand der Entwick-
lungen rund um Fenster, Tiiren und Fassaden bieten.
In diesem Jahr feiert die Weltleitmesse ihr 30-jahriges
Jubildum am Standort Niirnberg. Wie gewohnt, findet
sie wieder parallel zur Holz-Handwerk, der internati-
onalen Fachmesse fiir die Holzbearbeitung und Holz-
verarbeitung statt. Vor zwei Jahren zog das Messe-Duo
rund 110.000 Besucher an. 1.288 Aussteller aus 40 Lan-
dern belegten die Messehallen. Diese guten Zahlen gilt
es zu toppen. Fachbesucher konnen sich nicht nur auf
den Messestanden informieren, auch das vielschichtige
Rahmenprogramm bietet wieder reichlich Informato-
nen aus erster Hand. So lohnt sich zum Beispiel der Be-
such des neuen Fensterbau Frontale Forums mit Lounge
und JobBoard. Auf der Vortragsplattform in der Hal-
le 3A bilden aktuelle Branchenthemen wie die Digitali-

GLAS+RAHMEN 03.18 TITEL
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Fensterbau
Frontale 2018
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WILLKOMMEN ™

sierung im Handwerk, Gebdudeautomation, Sicherheit
und praxisorientierte Tipps fiir den Handwerker interes-
sante Schwerpunkte. Die angrenzende Lounge bietet die
Moglichkeit zum Netzwerken und Durchatmen, und am
JobBoard kommen Arbeitgeber und Job-Suchende zu-
sammen. Nicht weniger interessant ist die Sonderschau,
die gemeinsam vom ift Rosenheim und der Niirnberg-
Messe veranstaltet wird. IThr Motto lautet ,,Smart Home
mit Fenstern + Tiren®. Auf der Ausstellungsfliche (Hal-
le 1, Stand 515) erfahren Besucher am Beispiel von Tiir,
Fenster, Fassade und Sonnenschutz, wie einfach moder-
ne Smart Home-Technik heute eingesetzt und einzelne
Bauelemente miteinander vernetzt werden konnen. In
Aktionszonen wird vorgefiihrt, wie Antriebe und Sen-
soren montiert, verkabelt, an die Steuerung angeschlos-
sen und in einem zentralen System integriert werden.
Dariiber hinaus gibt es eine Ubersicht zu den aktuell
verfiigbaren technischen Moglichkeiten und deren Vor-
und Nachteilen. Weitere, ausfithrliche Infos zum Rah-
menprogramm finden Sie auf den nachfolgenden Uber-
sichtsseiten.



Foto: © NuernbergMesse

DATEN UND FAKTEN

OFFNUNGSZEITEN, TICKETS UND PREISE

Veranstaltungsort
Messezentrum Niirnberg

Offnungszeiten

Mittwoch, 21. bis Freitag, 23. Mdrz 2018,
jeweils 10 bis 18 Uhr

Samstag, 24. Mdrz 2018, 10 bis 17 Uhr

Eintrittspreise:

Tageskarte im VVK: EUR 30

Dauerkarte im VVK: EUR 4o
Tageskarte vor Ort: EUR 35

Dauerkarte vor Ort: EUR 45

Angebotsspektrum:

- Profile (Konstruktions- und Profilsyste-
me, Halbzeuge, Werkstoffe, Fertigungshilfs-
mittel, Bauelemente, Fertigelemente, Ver-
schattung, Liiftung)

- Glas (Glas, Glaserzeugnisse)

- Beschldge (Beschldge, Tiiren, Befestigungs-
technik, Sicherheitstechnik, Organisations-
technik)

- Maschinen (Maschinen, Anlagen, Werkzeu-
ge, Betriebstechnik, Betriebsausstattung)

- Fachinformationen (Dienstleistungen, Ver-

UBERSICHTSPLAN

bdande, Forschung und Entwicklung, Fach-
informationen)

Anreise mit 6ffentlichen Verkehrsmitteln

Sie erreichen die NiirnbergMesse einfach und
schnell mit den 6ffentlichen Verkehrsmitteln.
Die Haltestelle ,,Messe” der U-Bahn Linie U1
befindet sich direkt gegeniiber dem Eingang
«Mitte" des Messezentrums. Vom Haupt-
bahnhof aus nehmen Sie die U1 Richtung
Langwasser-Siid. Vom Flughafen aus fahren
Sie mit der U2 in Richtung Rothenbach und
steigen am Hauptbahnhof in die U1 Richtung

FENSTERBAU FRONTALE APP

Mit der Fensterbau Fronta-
leApp fiir i0S und Android
kdnnen sich Besucher im
Vorfeld iiber Aussteller und
Produkte informieren und
diese in einer Merkliste
speichern. Vor Ort erleich-
tert die App die Orientie-
rung dank dynamischen
Hallenplans und Push-Be-
nachrichtigungen, wenn sich etwas aus der
persdnlichen Merkliste @ndert. Infos unter
www.frontale.de/app

LL L
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Langwasser-Siid um.

Fahrtzeiten und Tarife

Fahrtzeit vom Flughafen: 25 Minuten
Fahrtzeit vom Hauptbahnhof: 8 Minuten
Tarifstufe A (EUR 3,10 pro Fahrt)

Anreise mit dem Auto & Parkmdoglichkeiten
Von den Autobahnen A3, A6, A9 und A73 ge-
langen Sie liber gut ausgebaute Zubringer di-
rekt zum Messezentrum. Als Zielort geben

Sie das Sonderziel ,,Messe" oder die Adresse
.Karl-Schonleben-Strae, 9ou71 Niirnberg" in
Ihr Navi ein.

Parken am Messegeldande

Die NiirnbergMesse verfiigt iiber ca. 14.000
Parkpldtze in Parkhdusern und auf AuBen-
stellflachen. Parktickets sind vor Ort erhdlt-
lich. Behindertenparkpldtze stehen in der
Ndhe der Eingange zur Verfligung. Parkmog-
lichkeiten finden Sie um die Eingdnge Mitte,
Stid und Ost.

Tagesparkausweis: zehn Euro.

Taxi Rufnummer: +49 911194 10
www.frontale.de/reisespezial
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FENSTERBAU FRONTALE FORUM

Zum ersten Mal bietet die Fensterbau Frontale ihren Besu-
chern und Ausstellern ein Forum an. In den Vortragen dreht
sich alles um die Themen Digitalisierung im Handwerk,
Sicherheit und Einbruchschutz sowie um die Immobilien-
wirtschaft. Zu folgenden Themenbldcke gibt es Vortrage:

1: Immobilienwirtschaft

4: Bundesverband Flachglas

5: Praxistipps fiir Handwerker

7: Digitalisierung praktisch gestalten

(Mehr Infos unter www.frontale.de/Fachprogramm)
Mittwoch, 23. bis Samstag, 24. Mdrz, Halle 3A

TASTE OF WINDAYS

Ebenfalls etabliert haben sich die Fachseminare zum The-
ma ,,Innovation aus der Schweiz", die die Berner Fach-
hochschule BFH im Rahmen der Veranstaltungsreihe ,Tas-
te of Windays" gemeinsam mit den Branchenverbdnden
Schweizerische Zentrale Fenster und Fassaden SZFF und dem
Schweizerischen Fachverband Fenster- und Fassadenbran-
che FFF organisiert. Thema ist ebenfalls ,,Smart Home", an-
gefangen von der smarten Fertigung bis zur automatisierten
Verschlusstechnik.

Donnerstag, 22. Mdrz und Freitag, 23. Mdrz 2018,

10.30 bis 12.30 Uhr

Messezentrum Niirnberg, NCC Ost, Raum Budapest

VIRTUAL REALITY
NEUE CHANCEN FUR PLANUNG UND VERTRIEB

Dem Trendthema Virtual Reality (VR) widmet die Niirnberg-
Messe eine gesonderte Aktionsflache. Hier kdnnen Aussteller
und Besucher in virtuelle Fensterwelten eintauchen.
Besonders in der Beratungs- und Planungsphase lassen sich
mittels VR neue Vertriebswege erschlieRen. Nach erfolgrei-
chem Abschluss des Pilotprojekts auf der Fensterbau Fron-
tale mochte sich die NiirnbergMesse kiinftig als Partner von
Ausstellern bei der Integration von VR-Konzeptenpositionie-
ren. Besucher des Forums erhalten auBerdem Einblick in die
Technologien Virtual und Augmented Reality.

Am 22, Mdrz um 11.30 Uhr findet einen Vortrag iiber
«Immersive Medien" mit relevanten Anwendungsbeispie-
len statt. Die Aktionsfldche Virtual Reality befindet sich in
Halle 3A (Stand 112)

GLAS+RAHMEN 03.18 TITEL
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+SMART HOME MIT FENSTERN + TUREN"

Planung, Montage und Konfiguration elektronischer Bauelemente.
Der technologische Fortschritt bei Bauelementen und Steuerungen fiir
»Smart Homes" ist rasant. Durch den Einstieg von Google, Apple und
Co wurden Bedienung, Steuerung und Schnittstellen via App deutlich
vereinfacht. Im Handwerk und in der Baubranche gibt es jedoch gro-
Re Vorbehalte gegen die Nutzung der neuen Technologien.

Deshalb will die Sonderschau des Instituts fiir Fenstertechnik Rosen-
heim die einfache Planung, Nutzung und Konfiguration von Antrie-
ben, Sensoren, Aktoren und Steuerungen am Beispiel von Haustiir,
Fenster, Fassade, Sonnenschutz und Schiebetiir zeigen. Mit im Boot
sind auch einige renommierte Hersteller aus der Branche.

Aktionszonen und Exponate

An allen Exponaten wird einmal pro Tag live vorgefiihrt, wie Antrie-
be und Sensoren montiert, verkabelt, an die Steuerung angeschlossen
und in einem zentralen System integriert werden konnen. Der Bereich
Smart Home zeigt die ganzen Moglichkeiten der Vernetzung einzel-
ner Bauelemente und deren Einbindung in die Haustechnik. In nach-
geahmter Wohnatmosphdre konnen die Messebesucher beispielswei-
se an einem zentralen Bedienelement (Steuerung) alle ausgestellten
Antriebe und Sensoren konfigurieren und steuern. Daneben zeigt eine
Ubersicht die am Markt verfiigbaren Systeme und Bedienelemente so-
wie Apps (Android, 10S etc.). Ebenso werden Normen und Priifverfah-
ren zur Sicherstellung der elektrischen und funktionalen Sicherstel-
lung gezeigt und durch die Demonstration von Priifungen anschaulich
erldutert. Die Vorfiihrung und Anwendung digitaler Technologien (3D-
Drucker, 3D-Powerwall und 3D-Brillen (Oculus VR und Vive/HTC() zeigt
zudem die modernen Moglichkeiten fiir Vertrieb und Produktentwick-
lung.

21. bis 24. Médrz 2018, Halle 1, Stand 515



http://www.frontale.de/Fachprogramm

. 4

=
33
§
F

e
@
3

=
]
H

E
3
]
3

H

(]
5

2
°

ARCHITECTS™ AREA

Auch in diesem Jahr weisen die auffldlligen knallroten Hinweis-
schilder mit dem Schriftzug , Architects’ Area" in den Hallen der
Fensterbau Frontale den Architekten und Planern zielgruppen-
genau den Weg zu den fiir sie interessanten Ausstellern und
Produkten. An den entsprechend gekennzeichneten Standen er-
halten sie spezielles Informationsmaterial und kompetente Ant-
worten auf ihre Fragen rund um Fenster, Tiiren und Fassaden.
Das Logo ist auch in der Aussteller- und Produktdatenbank un-
ter www.frontale.de/aussteller-produkte zu finden, die Besu-
chern bei der Messevorbereitung hilft und auch die Moglichkeit
fiir Terminanfragen bei den Ausstellern bietet.

FORUM ARCHITEKTUR-FENSTER-FASSADE

In Kombination mit der Architects' Area bietet das Forum Archi-
tektur-Fenster-Fassade auf der Fensterbau Frontale bereits zum
9. Mal am Vormittag des zweiten Messetages (Donnerstag, 22.
Mérz) exklusiv fiir Architektinnen und Architekten ein Vortrags-
programm. Unter dem Titel , Diesseits der Form — Next Step"
widmet sich das Forum Architektur in diesem Jahr Themen wie
Energie- und Ressourcen-Einsparung, Energieeffizienz, Biodi-
versitat und Nachhaltigkeit, die den Prozess der Formfindung in

der Architektur neu definieren.
Donnerstag, 22. Mdrz 2018, 10.30 bis 15.00 Uhr
Messezentrum Niirnberg, NCC Ost, Saal Tokio

MEISTER AWARD

Auch diesmal wird in Niirnberg wieder der ,,MeisterAward" im
Gesamtwert von fast 10.000 Euro verliehen. Im Mittelpunkt ste-
hen die besten Nachwuchskrafte des letzten Jahres. Der Sieger
muss herausragende Priifungsleistungen an der Fachschule fiir
Glas-, Fenster- und Fassadenbau Karlsruhe nachweisen. Orga-
nisiert wird die Verleihung vom Fachverband Glas Fenster Fassa-
de Baden-Wiirttemberg. Zusatzlich wird der 1. Bundessieger im
Leistungswettbewerb der Handwerksjugend im Wettbewerbsbe-
ruf Fenster- und Glasfassadenbau - also der beste Lehrling des
Ausbildungsjahres 2017 - ausgezeichnet.

Freitag, 23. Mdrz, 16 bis 18 Uhr; Halle 3A, Stand 536
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THINK

WEINIG

Die WEINIG Gruppe:

Maschinen und Anlagen fiir die
Bearbeitung von Massivholz und
Holzwerkstoffen

Innovative Spitzentechnologie, umfassende
Dienstleistungen und Systemldésungen bis
zur schlUsselfertigen Produktionsanlage:

die WEINIG Gruppe ist Ihr Partner, wenn es
um profitable Bearbeitung von Massivholz
und Holzwerkstoffen geht. WEINIG Qualitat
und Wirtschaftlichkeit gibt Thnen den
entscheidenden Vorsprung im weltweiten
Wettbewerb, ob Handwerk oder Industrie.

WEINIG BIETET MEHR

~QH

www.weinig.com WEINIG  HOLZHER


http://www.frontale.de/aussteller-produkte
http://www.weinig.com/
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Vielfalt mit System

DIE PROFINE GROUP, ZU DER DIE MARKEN KOMMERLING, KBE UND TROCAL

GEHOREN, ZEIGT IN HALLE 7 UNTER DEM MOTTO ,,PEOPLE. PASSION.

PROFILES.“ ZAHLREICHE PRODUKTNEUHEITEN UND BIETET EIN ATTRAKTIVES

RAHMENPROGRAMM.

DIE PROFINE GRUPPE wird in Niirnberg
nach eigenen Aussagen seine gesamte Sys-
temvielfalt vorstellen, die von Dreh/Kipp-
Systemen tber Schiebe-Losungen bis hin zu
Aluminium-Systemen reicht. Zu den High-
lights zéhlen auch der Montage-Service
HeldA sowie die smarte Sicherheitslosung
Lockstar. Dariiber hinaus zeigt das Unter-
nehmen sein grofies farbliches Gestaltungs-
spektrum mit Foliendekoren, Aluminium-
schalen und der innovativen Oberflichen-
technologie proCoverTec. Auch das Thema
erfolgreiche Vermarktung fiir die Partner-
betriebe gehort zum Messeprogramm. Ne-
ben KBE und Trocal bietet insbesondere die
Premiummarke Kémmerling mit ihrer in-
tegrierten Werbe- und Vermarktungsunter-

Fotos: © profine

Die neue 70 mm Systemplattform von
profine feiert ihre Premiere auf der Fensterbau
Frontale 2018.

GLAS+RAHMEN 03.18 TITEL

stiitzung den Fachbetrieben neue Moglich-
keiten. Dr. Peter Mrosik, Geschiftsfithren-
der Gesellschafter der profine Group: ,Wir
haben den stetigen Dialog mit unseren Part-
nern in den letzten Jahren deutlich intensi-
viert. Das zahlt sich jetzt aus. Wir sind ganz
nah am Marktgeschehen und entwickeln
unsere Losungen gezielt auf die praktischen
Bediirfnisse der Branche hin. Das wird auf
der Messe erlebbar.”

KOMPATIBLE SYSTEMLOSUNGEN

Bei den Dreh/Kipp-Profilsystemen wird
die profine Group ihre gesamte Bandbreite
und deren besondere Vorteile hinsichtlich
Kompatibilitdit und Wirtschaftlichkeit préa-
sentieren. Das Spektrum umfasst die neue

Auch bei Schiebesystemen prasentiert profine
ein Neuprodukt: PremiSlide 76 ist ein kompak-
tes, effizientes und vielseitiges Schiebesystem.

70 mm-Systemplattform fiir internationa-
le Objekt-Anwendungen, das erfolgreiche
Flaggschiff-System 76 sowie das Passivhaus
orientierte System 88. Hinzu kommen spe-
zielle Auslandssysteme wie beispielsweise
K-Vision fiir die Niederlande. Ein weiteres
Messe-Highlight in diesem Bereich ist Pre-
miPlan plus, ein neu entwickeltes Schwellen-
system mit ebenerdigem Bodenanschluss.
Das innovative System konnte bereits vor
seiner Markteinfithrung den pro-K award
2018 in der Kategorie Hausausstattungen &
Technik gewinnen.

NEUHEIT BEI SCHIEBESYSTEMEN

Schiebesysteme liegen im Trend. Auch hier
kann profine neben den beliebten Hebe-
Schiebetiiren PremiDoor 76 und PremiDoor
88 ein Neuprodukt prisentieren: PremiSlide
76 ist ein kompaktes, effizientes und vielsei-
tiges Schiebesystem.

ERFOLGREICHER MONTAGE-SERVICE

Neben vielféltigen Services im Bereich Mar-
keting, Verkaufsforderung, Schulung und
Projektberatung bietet profine nach eigenen
Aussagen als einziges Systemhaus die Mon-
tage als Dienstleistung an. Das Schwesterun-
ternehmen HeldA iibernimmt die kompe-
tente Montage mit qualifizierten Fachkraf-
ten, bundesweit — langfristig und nicht nur
fiir punktuelle Einsdtze. Das vor wenigen
Jahren gegriindete Unternehmen hat laut
profine bereits zahlreiche Objekte realisiert
und genief3t eine hohe Nachfrage. HeldA ist
mit eigener Standfliche beim profine Messe-
auftritt vertreten.

HALLE 7, STAND 453 U.A.

profine GmbH
International Profile Group
www.profine-group.com
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HAUTNAH AM PULS DES MARKTES

KNEER-SUDFENSTER ZEIGT NEUESTE TRENDS

Mit einem vergroRerten Messestand und innovaten Fens-
tern und Haustiiren made in Germany zeigt Kneer-Siid-
fenster auf der Fensterbau Frontale Flagge. Zu sehen sein
werden bei dem Familienunternehmen die aktuellen
Trends des Marktes - neue Farben, authentische Oberfla-
chen, hochwertiges Design und zukunftsweisende Technik
in allen Produktbereichen. Unter anderem wird eine gan-
ze Reihe neuer exklusiver Holz- und Aluminium-Holz-
Haustiiren mit authentischen Oberflachen vorgestellt. Ge-
zeigt werden auBergewdhnliche Optiken wie Altholz und
Fasseiche. Das erstmals prasentierte Holz-Haustiirsystem
HT 82 zeigt diese Oberflachen in Verbindung mit schlan-
ken Ansichten. Die hochwertigen Haustiiren gibt es in
verschiedensten GrofRen und Aufteilungen, beispielswei-
se mit verdecktem Seitenteil, integriertem Oberlicht und
verdeckt liegenden Bandern. Sie bieten hohen Warme-
schutz und einen Sicherheitsstandard bis RC2. Ausgestat-
tet sind die Haustiiren mit besonderen Griffldsungen.
Schliissellosen Zugang bieten optional Fingerprint-Syste-
me, die nun elegant im Tiirgriff integriert sind. Zu sehen
sein werden bei Kneer-Siidfenster auch Haustiiren, die
Smart Home-ready mit neuen, direkt im Tirblatt integ-
rierten, intelligenten Zutrittssystemen ausgeriistet sind.

Holzelemente in modernen Farben

Im Bereich der Holzfenster und —Haustiiren stellt Kneer

moderne Trendfarben vor, beispielweise naturnahe Erd-
farben und aktuelle Grautdrne. In der Farbkarte des Un-
ternehmens stehen damit jetzt insgesamt 30 Farbto-

DD_02.2018

Besuchen Sie uns auf der

AuRergewdhnliche
Holz- und Aluminium-
Holz-Haustiiren mit au-
thentischen Oberflachen
wie Altholz und Fass-
eiche bilden einen
Schwerpunkt bei Kneer-
Siidfenster, beispiels-
weise eine Variante

mit Echtholzfurnier aus
Baumscheiben.

HALLE 5, STAND 213

Kneer GmbH
www-kneer-
suedfenser.de

FENSTERBAU FRONTALE
in Halle 7, Stand 116

ALUMAT Frey GmbH | D-87600 Kaufbeuren | Tel

ey

. +49(0)8341/4725 | www.alumat.de

ne zur Auswahl. Im Segment Schiebetiir wird eine Losung
mit puristischen Design und absoluter Nullbarriere zu se-
hen sein. Eine exklusive Ausfiihrung in Aluminium-Holz
zeigt reduzierte Beschldage und eine optimierte Laufschie-
ne, die zu 100 Prozent barrierefrei verlauft. Ein weite-
res Highlight ist eine Pfosten-Riegel-Fassade mit integ-
rierter Hebe-Schiebe-Tiir, mit Drehtiiren und einer Ecklo-
sung. Die weiteren Messethemen lauten Smart Home und
Einbruchschutz. Zudem gibt es bei Kneer-Siidfenster die
passende Beschattung in Form von Rollladen, Raffstoren,
Textilscreens oder als schaltbares Glas aus einer Hand.

Vorteile unserer neuen Magnet-Doppeldichtung
MFAT PH:

v Schwellenloser Ubergang bei allen
Haus- und Balkontiren (Dreh, Dreh-Kipp, Stulp)
nach DIN 18040

v Werkseitige Bauwerksabdichtung nach
DIN 18531/18533 und Flachdachrichtlinie

v/ Keine Mechanik - kein Verschlei3

v’ Integrierte Entwasserung
(ohne vorgesetzte Rinne)

v’ Schlagregendichtheit bis E750 (Stulp),
Luftdurchlassigkeit Klasse 4

ALUNMALIL
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MAGNET-NULLSCHWELLE ERFULLT HOCHSTE ANSPRUCHE
ALUMAT ZEIGT LOSUNGEN FUR NEUE ANWENDUNGEN

Bei Alumat stehen zukunftsorientierte Entwicklungen und
innovative Neuheiten bei den bewdhrten Nullschwel-
len des Unternehmens mit magnetischer Dichtungstech-
nologie im Zentrum der Messeprdsenz. Bereits vor iiber 20
Jahren sah Alumat die wachsende Bedeutung von Stol-

Auch wenn starker
Schlagregen direkt
bis zur schwellen-
freien Magnet-
Doppeldichtung
vordringen kann,
ist die Original-
Nullschwelle von
Alumat absolut
dicht - sogar bei
herausfordernden
Stulptiiren ohne
Rinne.

HALLE 7, STAND 116

Alumat Frey GmbH
www.alumat.de

per-, Sturz- und Schwellenfreiheit in einer alternden Ge-
sellschaft voraus. Heute hat der Hersteller nach eigenen
Aussagen einen Marktvorsprung. Original-Nullschwellen
von Alumat bieten Systemsicherheit und maximalen Ein-
baukomfort. Die Magnet-Nullschwelle hat sich im einge-
bauten Zustand bewdhrt, und immer mehr Priifergebnis-
se untermauern ihre nachhaltige Abdichtungsleistung bei
Luftdichtheit und Schlagregendichtheit. Fiir alle gangi-
gen Holz- und Kunststoffprofilsysteme kann Alumat ho-
he Abdichtungsklassen gewdhrleisten — eine echte Mam-
mutleistung an Universal Design des Unternehmens, das
sich ausschlieRlich auf die Entwicklung von innovativen
Tiirdichtungen und deren Bauwerksanschliisse speziali-
siert hat. Auch die Einbruchhemmung RC 2 gilt nun fiir al-
le Holz- und PV(-Profile in Kombination mit Siegenia-Be-
schlagen fiir ein- und zweifliiglige Dreh-/Drehkipp-Fens-
tertiiren. In Niirnberg wird des Weiteren eine Hebeschie-
betiir mit einer neuen Flachschwelle gezeigt, die sowohl
in der Renovierung als auch im Neubau eingesetzt werden
kann. Ebenfalls prasentiert wird eine Stulptiir mit der ers-
ten passivhauszertifizierten Nullschwelle fiir Drehtiiren.

GESAMTES PRODUKTPORTFOLIO PLUS NEUES ROLLLADENSYSTEM
DRUTEX ZEIGT LEISTUNGSSTARKE UND SETZT AUF BESTEHENDE UND NEUE PARTNER

Das polnische Unternehmen Drutex, einer der fiihren-
den Hersteller von Fenstern, Tiiren und Rollldden in Eu-
ropa, wird in Niirnberg als besonderes Highlight sein neu
entwickeltes PVC-Rollladensystem vorstellen. Das von der
hauseigenen F&E-Abteilung entwickelte und im Janu-

ar vorgestellte System entspricht laut Unternehmen den
aktuellen Markttrends. Die modernen Rollldden sind et-
wa mit einer sogenannten warmen Verstarkungskonsole
aus Kunststoff ausgestattet, die im Vergleich zu den han-
delsiiblichen Stahlkonsolen die Warmeeffizienz erheblich
verbessert und zugleich eine optimale Steifheit der Kon-
struktion ermoglicht. Es konnen Moskitonetze sowohl von
innen als auch von auRen daran montiert werden. Die
eigens entworfenen Verstarkungen ermoglichen optimale
Steifheit und Windfestigkeit.

Neben dieser Innovation konnen auch die bekannten
Systeme von Drutex auf dem Messestand begutachtet wer-
den. Hierzu zahlen neben den Iglo Energy-Fenstersystemen
ebenso die Holz-, Aluminium- oder PVC-Tiiren der Iglo-,
Softline- und MB-Reihe sowie die Fassadensysteme des
Unternehmens. Damit wird den Messebesuchern ein gu-
ter Uberblick iiber das gesamte Produktsortiment der pol-
nischen Marke geboten. ,Messebesuche sind fiir uns stets
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Das neue PVC-
Rollladensystem
ist eines der High-
lights auf dem
Fensterbau Fronta-
le-Messestand des
polnischen Fens-
terbauers Drutex.

HALLE 5, STAND 247

Drutex S.A.
www.drutex.de

Foto: © Drutex S.A.

wichtige Termine, die wir auch gerne wahrnehmen. Beson-
ders auf der Fensterbau Frontale haben wir die Moglichkeit,
uns mit den zahlreichen Besuchern auszutauschen und ih-
nen unsere Produkte vorzustellen. Mithilfe unseres groBen
ausgestellten Produktportfolios mochten wir bestehende
Beziehungen starken sowie neue Kontakte kniipfen", er-
klart Adam Leik, Marketing Director von Drutex.


http://www.alumat.de/
http://www.drutex.de/

Die Salamander Geschdftsfiihrung fiebert der Fensterbau Frontale 2018
in Niirnberg entgegen.

HEBESCHIEBETUR IM TRENDDESIGN
SALAMANDER BLICKT ZURUCK UND ZEIGT ZUKUNFT

Unter dem Motto ,,Willkommen Zukunft" zeigt sich die Salaman-
der Industrie-Produkte GmbH auf der Fensterbau Frontale mit ei-
nem neu konzipierten Stand-Design und innovativen Weiterent-
wicklungen. Eine Besonderheit wird die Unternehmensausstellung
sein, die in einem Zeittunnel durch die Salamander Historie fiihrt.
Anlass der Zeitreise ist das 100-jahrige Bestehen des Hauptstand-
ortes in Tirkheim/Unterallgdu, das vergangenen Jahr gefeiert wur-
de. Das Highlight am Ausgang des Tunnels ist die weiterentwickel-
te evolutionDrive Hebeschiebetiir, die bereits 2016 Premiere feierte.
Der Fokus liegt dabei auf der neuen Losung ,.evolutionDrive: Free",
die mit ihrem niedrigen Rahmen fiir Festverglasungen ein elegan-
tes Erscheinungsbild abgibt. Durch die

HALLE 7, STAND 219 schlanke Rahmenkontur wird Sala-

St hrEaes mander dem Trend nach hohen Glas-
Produkte GmbH anteilen gerecht. Dariiber hinaus
www.sip-windows.com |, qtet die neue Hebeschiebetiir mit

einer patentierten Losung fiir gepriifte
einbruchhemmende Elemente bis zur Widerstandsklasse RC 2. Der

Sicherungsmechanismus funktioniert unabhangig vom jeweils ein-

gesetzten Beschlag und ermoglicht insbesondere auch den Einsatz

von Schwellen mit flacher Laufschiene oder Renovierungsschwel-
len. Damit ist Salamander im Wachstumssegment der Hebeschie-
betiiren nach eigenen Aussagen der einzige Systemgeber am Markt,

der eine beschlag- und schwellenunabhangige Losung bietet.

Briigmann bluEvolution 82

Das hochenergiesparende Qualitatsprofilsystem Briigmann bluE-
volution 82 ergdnzt das prasentierte Produktprogramm. Eyecatcher
werden zwei Elemente mit neuen Dekorfolien sein, die Salamander
in sein Farbprogramm aufnehmen wird. Mit einer Briigmann bluE-
volution 82 Haustiir, die die gepriifte Widerstandsklasse RC 2 vor-
weist, glanzt das Zukunftssystem gleich in dreifacher Ausfiihrung
auf dem Stand. Im Bereich der Schiebesysteme prdsentiert das Un-
ternehmen das Profilsystem evolutionDrive SF.
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UINK

Always precise 1UD

Sparen Sie bei der Herstellung bis zu
10 Minuten pro Fenster in nur wenigen Klicks —
mit aluPilot von Winkhaus!

Mit unserem effizienten Beschlagsystem fur
Aluminiumfenster sparen Sie vorgelagerte Arbeits-
schritte bei der Fensterfertigung. Das einfache
Klick-Prinzip beschleunigt die Verarbeitung.
Dadurch gewinnen Sie wertvolle Arbeitszeit und
kénnen Ihre Fertigungskosten erheblich senken.

winkhaus.de

Besuchen Sie uns auf der FENSTERBAU

FENSTERBAU . o > o
FRONTALE FRONTALE in Niirnberg vom 21. - 24. Mérz

2018. Wir zeigen lhnen viele innovative

Loésungen fiir Fenster und Tiiren sowie
intelligente Zutrittsorganisation und
SchlieBsysteme. Wir freuen uns auf Sie!
Halle 4, Stand 4-243



http://www.sip-windows.com/
http://winkhaus.de/

EIN ORIGINAL, DAS FARBE BEKENNT

FENSTERBAU
FR@ONTALE

RENOLIT ZEIGT NEUE FOLIEN UND FASSADENPROJEKT

Am Anfang steht immer das Original. So auch vor mehr
als 30 Jahren, als die ersten Kunststoffprofile begannen,
Farbe und Dekor zu zeigen. Es waren Renolit Hochleis-
tungsfolien, die Fenstern, Tiiren und Toren ein individu-
elles Gesicht gaben und obendrein zusatzlichen Schutz
gewdhrten. Und weil das bis zum heutigen Tage so ist,
werden die Renolit Exofol-Produkte auf der diesjdhrigen
Fensterbau Frontale unter dem Titel , Renolit. Das Origi-
nal." prasentiert. Passend dazu stellt Renolit in Niirn-
berg einen Produktmarker vor, der in die Basisfolie ein-
gebracht wird und das Original eindeutig von Alternativ-
Produkten unterscheidbar macht.

Neue Dekore und Farben mit 3D-Prdagung VLF

Im Mittelpunkt der Neuheitenprdasentation steht die drei-
dimensionale Pragung VLF. Der Faserverlauf der tiefen, be-
wegten Holzstruktur variiert stark und erzeugt die leben-
dige Optik einer gebiirsteten und sandgestrahlten Ober-
flache. Haptisch ist sie sehr matt, gleichmaRig und sehr
robust. Auf der Fensterbau Frontale prasentiert Renolit die
neue Pragung in Verbindung mit vier neuen Eichedekoren
und in sechs Unifarben, zu denen auch der neue Schwarz-
ton ,Black" gehort. Zu den eher stylischen Oberflachen
zahlt dagegen die Pragung , Ulti-Matt" mit ihrem fast
samtigen Aussehen. Auf der Messe ist sie in Anthrazitgrau,
in verschiedenen WeiRtdnen sowie ebenfalls in dem neu-

Die tiefe, bewegte
Holzstruktur der
dreidimensionalen
Renolit Pragung
VLF erzeugt die
lebendige Optik
einer gebiirsteten
und sandgestrahl-
ten Oberfldche.

HALLE 6, STAND 231

Renolit SE
www.renolit.com

BESCHLAGUNABHANGIGER FENSTERFALZLUFTER
INNOPERFORM STELLT NEUES PRODUKT ARIMEO VOR

Innoperform kommt mit seinem neuen arimeo, dem laut

Unternehmen ersten beschlagunabhdngigen Fensterfalz-
|lifter fiir Anschlag- und Mitteldichtungssysteme, nach

Niirnberg. Die Produktneuheit konne in der heute gefor-
derten Anzahl verdeckt liegend platziert werden. AuRRer-
dem erleichtere sie die Verarbeitung im Fensterwerk sig-
nifikant, berichtet das Unternehmen. ,,Bewdhrte Lsun-

GLAS+RAHMEN 03.18 TITEL

Der neue beschlag-
unabhdngige und
verdeckt liegende
Fensterfalzliifter
arimeo mit neuartiger
FlieRgelenktechnik
lasst sich schnell mon-
tieren. Er wird fiir
Kunststoff- und Holz-
fenster angeboten.

HALLE 6 | STAND 324

Innoperform GmbH
www.arimeo.de

en Tiefschwarz ,,Black" zu sehen. Eine Serviceleistung der
besonderen Art ist die Erhéhung der schon bislang groR-
zligigen Gewadhrleistungsfristen. Fiir Mittelmeer-Anrainer-
staaten sowie fiir etliche Linder in Ubersee verdoppelt das
Unternehmen die Gewahrleistungsfristen fiir Renolit Exo-
fol PX von fiinf auf zehn Jahre. Fiir Renolit Exofol FX betra-
gen sie kiinftig weltweit einheitlich 20 Jahre. Hoch inter-
essant ist auch auch ein Projekt, bei dem Renolit die Folie
in die Fassade bringt. In Niirnberg stellt Renolit das Pro-
jekt erstmals der Offentlichkeit vor und prisentiert auf Si-
ding- und Kassettensystemen aus Aluminium ausgewdhl-
te Dekorvarianten.

Foto: © Renolit

gen stoBen immer haufiger an ihre Grenzen," erklart Achim
Kockler, geschaftsfiihrender Gesellschafter der Innoperform
GmbH, mit Blick auf die sich stetig erhohenden geforder-
ten Luftmengen. Sein Team hat darum einen ganzlich neu-
en Ansatz gesucht und innovative Losungen gefunden. Der
kompakte Fensterfalzliifter kann immer an optimaler Stel-
le, oben quer, positioniert werden. Die Regelungsklappen
reagieren, dank ihrer Stromungskontur, automatisch auf
hauchfeine Luftbewegungen und begrenzen den Luftstrom.
Eine neuartige FlieBgelenktechnik sorgt fiir ein punktge-
naues Riickstellvermdgen der Regelungsklappen.

Unter seiner neuen Produktmarke arimeo — pure ba-
lance bietet Innoperform zur Markteinfiihrung mit ari-
meo classic S einen Fensterfalzliifter fiir Kunststofffens-
ter und mit arimeo classic T einen weiteren Fensterfalz-
Itifter fiir Holzfenster an. Ersterer wird einfach in der Nut
der Fliigeldichtung eingerastet. Aufgrund der kompak-
ten Bauweise konnen die arimeo Fensterfalzliifter flexibel
und unabhdngig von Beschldgen im Fensterfliigel plat-
ziert und in nur zwei Arbeitsschritten montiert werden.


http://www.renolit.com/
http://www.arimeo.de/

ELEGANTE
DIE VISION UNSERER PARTNER

NEEC Ir
gskurs:

re
er Publikumswahl auf
‘erbau Frontale 2016

’rasentation & Einflhrung auf
| der Fensterbau Frontale 2018

| 21.-24.3.18 /Halle 6, Stand 203 & 302

THE GERMAN PROFILE ENGINEERS I N 0 U TI C ‘ Ic
FOR WINDOWS AND DOORS

Inoutic / Deceuninck GmbH
Bayerwaldstrafie 18/94327 Bogen/www.inoutic.de

MEMBER OF THE DECEUNINCK GROUP
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Digitalisierung - ein
Megatrend im Fenster-
und Fassadenbau.

Informationen zu
Produkten und
Innovationen gibt
es auch auf

www.glas-rahmen.de

FENSTER + TUREN

FENSTERBAU
FR@NTALE

Zukunft meistern

DER FENSTERBAU, SEINE ZULIEFERER UND AUCH DIE PLANENDEN UND

AUSSCHREIBENDEN STELLEN STEHEN VOR GROSSEN HERAUSFORDERUNGEN.

MIT WISSEN, KOMPETENZ UND MUT, DEN TRENDS VON DIGITALISIERUNG,

TECHNOLOGIE UND GESELLSCHAFTLICHEM WANDEL ZU BEGEGNEN, IST ANGE-

SICHTS DER KOMPLEXER WERDENDEN AUFGABEN DAS GEBOT DER STUNDE.

UM DIE ZUKUNFT meistern zu konnen, stellt sich die
Frage, worauf wir uns als Branche in Zukunft einzustel-
len haben. Was sind also die Megatrends im Fensterbau?

Digitalisierung? Globalisierung? Transparentes Bauen?
Hocheffizientes Bauen? Urbanisierung? Klimawandel?
Gesellschaftswandel? Fliichtlingsbewegungen?

Manche dieser Trends kommen uns entgegen. Andere
wiederum stellen uns vor grofie Herausforderungen in
der téaglichen Arbeit. Hier wird die Digitalisierung si-
cher eine hohere Wertschopfung bringen, ein besseres
Image und neue Funktionen fiir Bauteile. Ebenso die
Globalisierung: Neue Mérkte mit guten Geschiften, die
auf Fenster und Fassaden aus Deutschland ganz beson-
deren Wert legen. Anti-Trends wie der hohe Import-
druck und Preisdumping, immer grofSere Glasflichen
des transparenten Bauens, Gewichte und Grofien, aber
auch so manche bauphysikalische Herausforderung auf-
grund energieeflizienter und wiarmebriickenoptimierter
dichter Bauweisen oder die mangelnden Méglichkeiten
fiir kleinere Unternehmen zur Durchfithrung von For-
schungsprojekten wirken dem entgegen. In der allge-
meinen Diskussion tauchen immer weitere Themen auf:
Wie im Spiegel (2/2017) das Thema ,Vogelsicherheit -
das Fenster zum Tod“ oder zu Umweltfragen eine Ad

GLAS+RAHMEN 03.18 TITEL

hoc-Meldung wie ,, Asbest in kitthaltigen Verglasungen®
und die damit verbundene Frage der Fensterentsorgung.

Herausforderungen sind aber auch hilfreich und be-
fligeln das Geschift. Hierzu gehoren natirlich der Kli-
mawandel und damit die verbundene Diskussion um
energetische Kenndaten oder die européische Harmo-
nisierung, welche neue Funktionalititen der Produkte
stark begiinstigt hat, sowie der mit der Zuwanderung
verbundene benotigte Wohnbedarf, aber auch Themen
wie Nachhaltigkeit und Digitalisierung. Es gibt auch
Entwicklungen und Trends, die aktuell noch nicht ganz
zu bewiltigen sind, wie etwa die Grofle der Produkte
und die damit verbundenen Gewichte, der Trend zu
dunklen Farben und entsprechend hohen Oberflichen-
erwirmungen und Verformungen. Aber auch bauphysi-
kalische Themen durch die veranderten Bauweisen, wie
Dichtheit, Uberdruckabbau oder Liiftungskonzepte z&h-
len dazu. Alte Gréf8enbeschriankungen bieten auch heu-
te noch eine gute Orientierung (z.B. Auszug aus DIN
68121 aus dem Jahr 1993). Natiirlich kann man tber die-
se Abmessungen gehen. Einschrankungen in der Nut-
zung sollten dann aber an den Bauherrn kommuniziert
werden.

Vermehrt treten jetzt Brandschutzthemen durch
Wohnraumverdichtung (Stichwort Grenzabstand), Nut-
zungsdnderung und hohere Brandrisiken in den Vor-
dergrund. Wie fatal Fehler hier sein konnen, zeigen Ka-
tastrophen wie der Hochhausbrand am 14. Juni 2017 in
London. Die Musterbauordnung schreibt u.a. vor, dass
Brandwinde als raumabschlieflende Bauteile zum Ab-
schluss von Gebduden (Gebaudeabschlusswand) oder
zur Unterteilung von Gebéduden in Brandabschnitte (in-
nere Brandwand) ausreichend lang die Brandausbrei-
tung auf andere Gebdude oder Brandabschnitte verhin-
dern miissen - in der Regel 9o Minuten lang. Sie sind -
mit wenigen Ausnahmen - als Gebaudeabschlusswand
erforderlich, wenn diese Abschlusswénde an oder mit ei-
nem Abstand von weniger als 2,50 Meter gegeniiber der
Grundstiicksgrenze errichtet werden, es sei denn, dass
ein Abstand von mindestens fiinf Metern zu bestehen-
den oder nach den baurechtlichen Vorschriften zuléssi-
gen kiinftigen Gebéduden gesichert ist.


http://www.glas-rahmen.de/

MAKE IT SIMPLE

Die Erfahrungen und Diskussionen zeigen, dass das Bau-
en in Deutschland den komplexen Trends ldngst nicht
mehr folgen kann. Hierzu zdhlen nicht nur Verzéoge-
rungen von Prestigebauten wie dem Berliner Flughafen
oder der Elbphilharmonie, sondern auch beispielsweise
Bauschdden am Kanzleramt. Es fehlt hier oft an qualifi-
zierten Fachplanern, an frithzeitiger Fachplanung gene-
rell und an den notwendigen einfachen Losungen, mit de-
nen das Handwerk am Bau zurechtkommen kann. Die in
einer TV-Reportage gezeigte Praxis in der Energiebera-
tung sollte die Branche und die Befiirworter zum Nach-
denken bringen: Als Energieberater qualifizierte und ge-
listete Verkdufer haben hier im Wesentlichen versucht,
ihre Produkte wie Warmedammverbundsysteme, Hei-
zungssysteme, Solaranlagen etc. zu verkaufen. Ein schliis-
siges und ,sinnvolles® Beratungskonzept fiir die Ver-
braucher war leider die Ausnahme. Ahnliche Mingel
sind im Bereich der Liiftungsplanung, der Elektropla-
nung in Verbindung mit Geb4dudeautomatisierung, in der
Brandschutzplanung und vielem mehr zu finden. Ganz zu
schweigen von der notwendigen Detailplanung der Pro-
dukte selbst, aber auch deren Integration in die Bauwerke.
Fragen wie die folgenden werden leider zu wenig gestellt:

«Wie sieht denn die richtige Losung zur Befestigung
eines zweifliigligen Fensters im Sturzbereich mit
Sanierungsrolladen aus?”

«Wie gehen wir mit dunklen Oberflachen und Verfor-
mungen bei anthrazitfarbigen, dunklen Fenstern um?"

»Sind lhnen die technischen Grenzen bewusst und kennt
diese Ihr Handler, der Ihre Produkte ja im Wesentlichen
erlautert und verkauft?"

.Wie sieht die fachgerechte Abdichtung im unteren
Fensteranschluss raumseitig bei der Sanierung aus?”

«Wie bekomme ich in der Praxis dieses verdammte
Kopplungsprofil fachgerecht an den Baukorper ange-
bunden und abgedichtet?"

&
3.6Mx1,2m

Fenster und Tiiren
werden heute in friiher
nicht gekannten
Formaten und GroRen-
ordnungen angefragt
und ausgefiihrt.

I.: Brandkatastrophe im
Grenfell Tower London
im Juni 2017.

r.: EN 13830: Brand-
schutz bei Fassaden -
ein Uberblick
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Diese Liste konnte unendlich weitergefiihrt werden. Be-
sonders heikle Themen wie die Kabelfithrung und die In-
tegration elektrischer Komponenten - vielleicht auch die
fachgerechte Durchdringung der notwendigen luftdichten
Abdichtung - sind dabei nicht angesprochen. Was also
dringend gebraucht wird, um diese Entwicklung zu stop-
pen, ist konsequentes Herausarbeiten weiterer standardi-
sierter, einfacher Losungen. Einiges ist jedoch schon auf
den Weg gebracht worden, wie z. B. selbstklebende Folien
zur Fugenabdichtung, druckentspanntes Mehrscheiben-
Isolierglas, Bedienungsunterstiitzung bei Beschlagteilen,
pastose Folienabdichtungen, Distanzschrauben, Zargen-
l6sungen zur Vorwandmontage, Verbundfenster mit in-
tegriertem Sonnenschutz oder Vorbau-Rollladenkasten-
systeme fiir die Sanierung. Die notwendige Verbreiterung
des Fachwissens, auch bei Handlern und Verkaufern, eine
deutlich verbesserte Qualifizierung der Fachplaner und
eine Vereinfachung unserer Systeme, damit die Prakti-
ker mit ihnen umgehen konnen, sind ein weiterer Schritt.

AUF DIE RICHTIGE PLANUNG KOMMT ES AN!

Die heute angewandte Ausschreibungspraxis passt
langst nicht mehr zur Leistungsfahigkeit der Produkte.

» Deckenanschluss

» Verhinderung der
Brandweiterleitung

» Schutz von Fluchtweg/
Treppenhaus

» Verhinderung des
Brandiiberschlags

> Bei geringem Gebdude-
abstand Brandschutz-
konzept beachten




FENSTERBAU

Gestaltungsmaoglichkei-

ten durch akustische
Fenstersteuerung.

FRONTALE

Hier werden wie vor 20 Jahren per Drag & Drop Muster-
texte verwendet, die so gleich mehrfach zu Fehlern und
Missverstandnissen fithren konnen. Aktuell sind ver-
mehrt Fehler in der Ausschreibung von Sonderanfor-
derungen wie bei einbruchhemmenden Elementen ein
Problem. Aus Furcht vor méglichen Anspriichen werden
in Angeboten und Auftragsbestitigungen Texte verwen-
det wie: ,,... Ausfithrung der Fenster mit RC2-Beschli-
gen®. Dies erweckt beim Kunden den Eindruck, ein ein-
bruchhemmendes Fenster nach Norm bestellt zu haben.
Geliefert bekommt er aber oft ein Fenster mit verbesser-
ter Beschlagskonfiguration ohne die tibrigen notwendi-
gen Mafinahmen wie die druckfeste Hinterfiitterung im
Bereich der Montage- und Glasanbindung, die Absiche-
rung der Verglasung und vieles mehr, was fiir einbruch-
hemmende Elemente zwingend notwendig ist. Eine ent-
sprechende Beratung findet oft nicht statt. Diese Praxis
basiert sicherlich auf der Unsicherheit im Umgang mit
dem Thema ,,Einbruchhemmung®, besonders beim The-
ma Anbindung der einbruchhemmenden Bauteile ans
Mauerwerk, aber auch bei der Ausstattung komplexerer
Bauteile mit Kopplungen, barrierefreien Schwellen und
anderem mehr.

Auch die angrenzenden Gewerke miissen an die ak-
tuellen Anforderungen angepasst werden. Bei hoch-
wirmeddimmendem Mauerwerk gehoren dabei der Lai-
bungsstein und der Glattstrich als Voraussetzung fiir die
Umsetzung aller Anforderungen an den fachgerechten
Anschluss einfach dazu. Ohne die richtige Detailpla-
nung und Bauiliberwachung kénnen moderne Gebiu-
dehiillen zur Ginze nicht mehr erstellt werden. Fach-
vortridge der Rosenheimer Fenstertage 2017 sowie Er-
gebnisse aus dem Forschungsprojekt ,,Befestigung ein-
bruchhemmender Bauteile in hochwirmeddmmendem
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AKUSTISCHE FENSTERSTEUERUNG

¥ @

Lt Sae e

weitere
Simusiumgipas amaiar

Matrungamaglichkeifien

GLAS+RAHMEN 03.18 TITEL

Ziegelmauerwerk® zeigen, dass diese Themen durchaus
losbar sind. Beispielsweise gibt es als Faustformel bei
richtiger statischer Dimensionierung der Befestigungs-
mittel gemafl dem Leitfaden zur Planung und Ausfiih-
rung der Montage von Fenstern und Haustiiren auch bei
einbruchhemmenden Bauteilen keine Probleme, wenn
als Befestigungsabstande bei RC2 ca. 40 Zentimeter und
bei RC3 ca. 20 Zentimeter gewéhlt werden.

DIGITALISIERUNG SCHREITET UNWEIGERLICH
VORAN - MIT ODER OHNE UNS

Die notwendige Sensortechnik wird immer giinstiger.
Die Energieversorgung ldsst sich oft schon tiber Solar-
technik l6sen. Die Moglichkeiten der Branchenproduk-
te bzgl. neuer Funktionen scheinen unbegrenzt. Das in-
telligente Bauteil, das auf Umwelteinfliisse reagiert, die
notwendige Wartung anzeigt, aber auch als digitale Pro-
jektionsflache genutzt werden kann, ist sicher die Zu-
kunft. Lsst man die Tiirautomatisation, also intelligente
Beschlagteile wie Motorschlosser, Verschliisse und An-
triebe einmal aufen vor, so fehlt es im Bereich der Fens-
tertechnik deutlich an integrierten, einfachen und kos-
tengerechten Losungen. Man moge sich an dieser Stel-
le vorstellen, dass beim elektrischen Fensterheber eines
Autos der Antrieb auf die alte Kurbeleinheit aufgesteckt
wird, um so die Scheibe zu heben. Dies ist eine wenig
praktikable, unschone und viel zu kostenaufwindige L6-
sung, die zudem viel zu wenig Komfort bietet. Indus-
trietore, Garagentore, Sonnenschutzeinrichtungen und
-verschattungen zeigen die Leistungsfihigkeit integrier-
ter Losungen.

AKZEPTANZ VON SMART HOMES BEIM NUTZER

Natiirlich mag sich die Frage stellen, ob das Smart Home
iiberhaupt gewiinscht wird. Ob es eine Chance oder ein
Risiko ist. Wer mochte denn, dass sich die Fenster im
Schlafzimmer oder Wohnzimmer automatisch, also von
»selbst“ regeln? Die Antwort ist einfach gegeben und
wird vielleicht an einem simplen Beispiel schnell deut-
lich: Die Einbruchdiskussion ist heute in aller Munde.
Man stelle sich vor, wie ,,abgebriiht“ der Einbrecher sein
muss, wenn elektronisch gesteuert auf Grund eines Sig-
nals des im Fenster integrierten Offnungs- und Bewe-
gungsmelders just in dem Moment, in dem er einbre-
chen mochte, sich die Rollladen bewegen und die Haus-
tiir klingelnd einen Besucher ankiindigt. Die nachste
Generation der Bauherren wird solche Funktionen ein-
fach haben wollen. Ganz zu schweigen von den Moglich-
keiten zusdtzlicher Dienstleistungen wie Wartung, Ent-
wicklung der Produkte in Abhingigkeit der Nutzerda-
ten, Energieeinsparung durch Optimierung von Licht-
und Sonneneinstrahlung und vieles mehr. Betriebe, die
sich darauf nicht einstellen, werden ihre Existenzgrund-
lage in einigen Jahren verloren haben.



Foto: © Telekom Deutschland GmbH
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SCHUTZEN SIE
IHR ZUHAUSE
MIT MAGENTA
SMARTHOME.

SmartHome
Tiir-/Fensterkontakt
magnetisch

DER AUTOR

Prof. Ulrich Sieberath ist seit
2004 Leiter des lInstituts fiir
Fenstertechnik e.V. (ift Ro-
senheim), arbeitet in zahl-
reichen technischen Aus-
schiissen und Fachgremien
mit und lehrt seit 1989 (seit
2012 als Professor) an der
Hochschule Rosenheim Fens-
ter- und Fassadentechnik.
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MULTIFUNKTIONAL UND GRENZENLOS

Fenster ersetzen Fassaden, Tiiren werden zu Toren, Aufentii-
ren zu Innentiiren, Aufzugstiiren zu Eingangstiiren - die An-
wendung der Produkte wichst ineinander und bietet zusatz-
liche Moglichkeiten, grofle Flichen in der Wand zu fiillen.
Schon heute sind Forderungen nach bis zu 3,80 Meter hohen
Tiren, ausgefithrt als Feuerschutztiiren und zusdtzlich noch
mit einbruchhemmenden Eigenschaften zu finden. Man muss
sich im Klaren dariiber sein, welche Anforderungen dann an
diese Produkte zu stellen sind. Grofle Produkte mit entspre-
chend grof3en Fliigelgewichten bringen auf Grund ihrer Mas-
se Sicherheitsrisiken in der Nutzung mit sich. Schnell kommt
man dann zur Definition der Tore, die entsprechende An-
forderungen an die Nutzungssicherheit handbetétigter oder
kraftbetitigter Tore stellt. Ahnlich verhilt es sich, wenn das
Fenster zum wandersetzenden und grofiformatigen Bauteil
und Abschluss der Geb4udehiille wird, also zur Fassade. Auch
dann ergeben sich andere Anforderungen an die Dichtheit der
Elemente, aber auch beziiglich der notwendigen Nachweise,
z.B. der Statik und Tragfihigkeit.

VERANDERUNGEN IN DER PRODUKTION

Die Fabrik der Zukunft verwaltet ihren Lagerbestand selbst,
optimiert und organisiert die Fahrwege mit selbstfahrenden
Hebevorrichtungen, wird von der Planungssoftware direkt an-
gesteuert und ermoéglicht kleine, individuelle Losgrofien. Neu-
erungen sind dank Vernetzung und Internet in Planung und
Fertigung ,,on demand“ verfiigbar. Industrie 4.0 und die di-
gitale Welt begegnen uns bereits heute in jedem Fertigungs-
betrieb. Diese Chancen gilt es konsequent zu nutzen, um als
Hochlohnland wie Deutschland mit hohen Qualititsstandards
und individuellen Kundenwiinschen gegen billige Massenfer-
tigungen punkten zu konnen. Hier bieten wir als ift Rosen-
heim mit unseren Werkzeugen wie dem CE-Generator zum
Online-Leistungsnachweis und dem Montageplaner zur Ver-
einfachung des Montageplanungsprozesses unseren Beitrag
fiir die Zukunft.

WAS WIRD DIE ZUKUNFT NOCH BRINGEN?

Intelligente Werkstoffe, Fenster aus dem 3D-Drucker, intel-
ligente Verglasungen ... Das Wissen um neue Technologien,
die Kompetenz damit umzugehen und der Mut, dem Wan-
del zu begegnen, werden tiber die Zukunft entscheiden. Die
Digitalisierungswelle rollt langst. Hier stellt sich die Frage, wer
dabei auf der Welle surft oder wer davon hinweggespiilt wird.
Viele Branchen sind in den vergangenen Jahren verschwunden
oder durch Firmen wie Uber oder Produkte wie E-Book-Reader
usw. in Bedréngnis geraten. Wenn der Nutzer ,, Alexa/Ok Goog-
le/Siri mach bitte das Fenster auf!“ ruft und keine Reaktion er-
folgt, dann werden die grofSen Technologiekonzerne hier die Lii-
cke nutzen und Entwicklungstreiber werden. Wenn als Antwort
aber ,,Lieber nicht, drauf3en ist der Feinstaubgehalt der Luft zu
hoch!“ zurtickkommt, dann hat die Branche ihre Hausaufgaben
perfekt gemacht.

kneer-suedfenster.de

FENSTER

Find us on
Facebook



http://kneer-suedfenster.de/
mailto:info@suedfenster.de

SYSTEMABRUNDUNG UND NEUE OBERFLACHEN
GEALAN STELLT NEUES INLINE-SCHIEBESYSTEM VOR

Der Messeauftritt von Gealan steht unter dem Motto ,,Innovati-

on mit System". Das Hauptaugenmerk liegt dabei auf den Berei-
chen Oberflachentechnologie, Digitalisierung und Automatisati-
on. Zusatzlich findet der Besucher eine umfangreiche Palette an
Produktinnovationen. Einen besonderen Schwerpunkt bildet bei-
spielsweise die seit fast 4,0 Jahren bewdhrte Oberflachentechno-
logie acrylcolor. Standbesucher konnen sich an Ausstellungsexpo-
naten visuell und praktisch von der Qualitat der Oberflachentech-
nologie liberzeugen. Das I-Tiipfelchen der Prasentation bilden die
neuen acrylcolor-Farbtone Tiefschwarz RAL 9005, DB 703, Quarzgrau
RAL 7039 und acrylcolor ,,Bronze Metallic”. Im Ausstellungsbereich
,Oberflachen" zeigt der Systemgeber auch sechs neue Dekorfoli-
en. Auch das im letzten Jahr eingefiihrte Ganzglas-System Gealan
Kubus wird zu sehen sein. Mit einem gepriiften Us-Wert von 0,88
WIm2K erreicht das System beste Leistungswerte und erfiillt darii-
ber hinaus die Kriterien der ift-Passivhaustauglichkeit. Die ausge-
zeichneten Warmedammeigenschaften werden durch ein innovati-
ves Profildesign und den gezielten, Ressourcen schonenden Einsatz
der Schaumtechnologie IKD im Rahmenprofil erreicht.

Erstmals prasentiert Gealan sein neues Inline-Schiebesystem.
Dessen Hauptmerkmal ist eine umlaufende duBere Dichtung, an
die der Systemfliigel mittels intelligenter Beschlagstechnik ange-
presst wird. Damit wird das Dichtungsprinzip klassischer Dreh-
Kipp-Elemente auch auf Schiebeldsungen iibertragen. Das Schie-
besystem erreicht laut Gealan Leistungswerte bei Wasser-, Luft-
und Schalldichtheit, die bisher von klassischen Schiebesystemen
nicht erreicht werden konnten.

FENSTERBAU

FRONTALE

SCHUCO ZEIGT UMFASSENDES LEISTUNGSPORTFOLIO
PARTNER-SERVICES UND NEUE HEBESCHIEBETUR

Foto: © Schiico International KG
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Die Schiico Polymer Technologies KG will
in Niirnberg mit einer fiir Fensterbau-

er und Fachhandler formulierten Messe-
botschaft und einer darauf abgestimmten
Messestand-Architektur neue Akzente set-
zen. Die bestandige und vertrauensvolle
Zusammenarbeit mit den Schiico Partnern
basiert auf einem umfangreichen Leis-
tungsportfolio, das auch beim Messeauf-
tritt im Fokus steht. Zu den gezeigten Pro-
duktneuheiten zahlen das Hebeschiebe-
tiirsystem Schiico LivingSlide mit Us-Wer-
ten bis 1,2 W/m2K bei einer Fliigelbautiefe
von 82 mm, sowie neue Absturzsicherun-
gen und Liiftungslésungen. Ein erwei-
tertes Beschlagprogramm, eine o-mm-
Schwellenldsung fiir Barrierefreiheit nach
DIN 18040 sowie neue Konturvarianten
innerhalb der Aluminium-Deckschalen
Schiico TopAlu sind weitere Highlights auf
dem Messestand.

Neues Schiico Living
Alu Inside Fenstersys-
tem mit patentierter
Aluminium-Verbund-
technologie - vom
Passivhaus Institut
zertifiziert.

Schiico Polymer
Technologies KG
www.schueco.de

VOM FENSTERSYSTEM BIS ZUM TURDESIGNER

TERNORM: INNOVATIONEN AUCH IN VIRTUAL-REALITY

Der dsterreichische Fensterhersteller Internorm wird als Highlight sei-
nes Messeauftritts zwei neue Kunststoff-Fenstersysteme vorstellen.
Dariiber hinaus prdsentiert das Unternehmen eine Produkterweite-
rung des Holz/Aluminium-Fensters HF 410, eine Glas-Absturzsiche-
rung fiir bodentiefe Fenster sowie einen neuen Tiirenkonfigurator. Ein
weiteres Highlight: Die neuen Produkte lassen sich auch im Virtual-
Reality-Modus erleben.
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Gealan
Fenster-Systeme GmbH
www.gealan.de

Mit einem franzosi-
schen Balkon aus
Glas bietet Internorm
eine neue elegante
Losung fiir bodentiefe
Fenster.

Foto: © Gealan

Mit der neuen Produktvariante S 9000 plus rundet Gealan die
Systemplattform S 9000 ab. Markante Kennzeichnung und
Differenzierung fiir die Systemergdnzung S 9000 plus ist ein fester
Mitteldichtungsdom. S 9000 plus ist vollstindig kompatibel mit
Fliigeln, Glasleisten sowie Haustiir und Hebe-Schiebe-System des
Systems S 9000.
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Internorm
International GmbH
www.internorm.com
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Ihr Partner rund ums Glas und Fenster

Qualitat aus Deutschland
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FENSTER ZUR ZUKUNFT
REHAU MIT IDEEN ZUM SMARTEN FENSTER

Auch Fenster kénnen smart: Der Polymerspezialist Rehau prasentiert
in Nirnberg Realitdt und Vision vernetzter, intelligenter Fenster. Dabei
stehen die Fragen, welche Funktionalitdten und Applikationen heu-
te bereits moglich sind und welche morgen maglich sein sollen, im
Fokus. ,Anldsslich des 30. Jubildums der ,Fensterbau Frontale' zeigen
wir, welche Merkmale Fenster aktuell und in Zukunft auszeichnen,
erldutert Carsten Heuer, seit Juni 2017 Leiter der Division Windows So-

- lutions und Mitglied der erweiterten

Gruppengeschaftsleitung von Rehau.

Rehau AG + Co
www.rehau.com

,Unsere Besucher kdnnen direkt er-
leben, welches Innovationsspektrum
der Anspruch ,Smartify' der Fenster-
branche eroffnet", verspricht Heu-
er. Rehau zeigt unter anderem sein
intergriertes Liiftungssystem Geneo
Inovent und wie verschiedenste Ap-
plikationen iiber ein Touch-Screen in der Scheibe gesteuert werden
kénnen. Eine intelligente Ergdnzung, um Einbrecher bereits vor ei-
nem potenziellen mechanischen Eingriff iiber mehrere Eskalationsstu-
fen abzuschrecken und bei Gewalteinwirkung beispielswiese automa-
tisch Rollldden zu schlieRen oder auch einen Notruf abzusetzen, bie-
tet das neue Fensteralarmsystem Smart Guard. Weiterentwickelt wur-
de auch Rau Fibro, das Fensterprofil aus Faserverbund, das bei vielen
Konstruktionen ohne Stahlarmierungen auskommt.

FENSTERBAU
FRONTALE

BILLIGER ODER BESSER ALS DIE WETTBEWERBER?
FINSTRAL WILL DAS BESSERE ANGEBOT

Welchen Weg schldgt der Handel ein,
um mit seinem Geschaft weiter zu
wachsen? Finstral hat sich entschie-
den, statt billiger immer besser zu
sein, bei Produkt, Vertrieb und Ser-
vice. Mit seinem Partner-Programm

unterstiitzt das Unternehmen seine
Handlerpartner dabei in allen ent-
scheidenden Bereichen und doku-

Foto: © Finstral

mentiert dies auf der Leitmesse in
Niirnberg an vielen konkreten Bei-
spielen. Dariiber hinaus prdasentieren

Finstral erweitert sein Pro-
gramm mit innovativen Holz-
fenstern, konstruiert aus
behaglichem Massivholz auf
der Innenseite, Kunststoff

im Kern und langlebig witte-
rungsfestem Aluminium oder
Kunststoff auf der AuBenseite.
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Finstral GmbH
www.finstral.com

die Siidtiroler Highlights aus ihrem
Produktprogramm. Gezeigt werden
unter anderem das innovative Holz-
fensterprogramm aus eigener Ferti-
gung, grundlegend erweiterte Mog-
lichkeiten fiir Fenster in Ganzglas-
Ausfiihrungen (Nova-line und Cristal)
und zahlreiche Musterfenster, mit de-
nen die maximale Gestaltungsfreiheit
der modularen Profilsysteme von Finstral untermauert wird.
Zudem erwartet die Besucher ein grundlegend liberarbeite-
tes Haustilirenprogramm.

ZUKUNFT AKTIV GESTALTEN
VEKA PRASENTIERT WEGWEISENDE ENTWICKLUNGEN

Das Motto des weltweit fiihrenden Kunststofffenster-Sys-
temgebers auf der Leitmesse des Fenster- und Tiirenbaus
lautet in diesem Jahr ,Veka - Zukunft gestalten". Auf sei-
nem neu konzeptionierten, rund 1.000 Quadratmeter
groRen Messestand prasentiert das Unternehmen ein um-
fangreiches Gesamtpaket mit Losungen fiir die kommen-
den Herausforderungen der Branche. ,,Die Zukunft zu ge-
stalten, das bedeutet fiir uns nicht nur, den Fensterher-

Veka AG

HALLE 6, STAND 253

www.veka.de

Der Messestand der Veka

geht vielmehr darum, die richtigen Themenfelder zu be-
setzen und Losungen anzubieten, damit unsere Partner
im Markt auch zukiinftig weiter im Vorteil sind", erlau-
tert Bonifatius Eichwald, Veka Vorstand fiir Vertrieb und
Marketing. Der Messestand des Unternehmens aus dem
Miinsterland bietet viel Raum fiir die Prasentation der Ve-
ka-Systemwelt und des Gesamtpakets. GroRflachige Fas-
sadenelemente, veredelt mit Veka Spectral, demonstrie-

AG ist gewohnt offen

stellern als starker, verlasslicher Partner praxistaugliche
Innovationen und durchdachte Produkte anzubieten. Es

© Veka AG
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gestaltet und in diesem
Jahr zweistockig.

ren die Einsatzvielfalt dieser innovativen Oberflachen-
technologie. Auf dem Stand zeigt der Systemgeber an
Fensterexponaten neben dem neuen System Softline 76
auch die grolRe Bandbreite an Produkten und Designmog-
lichkeiten, die er bereits heute bietet. Im Obergeschoss
wird anhand vieler Beispiele erfahrbar, welche Losungen
Veka anbietet, um die Weiterentwicklung des Fensters
voranzutreiben. Gezeigt werden unter anderem Losun-
gen fiir das Thema Barrierefreiheit, das digitale Produkt-
gedachtnis IPS, das Veka Online-Planungstool WinDoPlan
mit BIM-Schnittstelle sowie praxistaugliche Losungen fiir
die Glasverklebung, Veka-Konzepte fiir Smart Home und
Automation sowie die hohe Kompatibilitat der Softline-
Systemplattform fiir mehr Wirtschaftlichkeit.


http://www.veka.de/
http://www.rehau.com/
http://www.finstral.com/

Mehr Durchblick fiir Endkunden: Dieses Ziel verfolgt Oknoplast mit seinem
Fensterlabor ,,0knoplast Lab" auf YouTube. In verschiedenen kurzen
Videos wird auf humorvoll-informative Weise erkldrt, worauf es beim
Fensterkauf ankommt.

FENSTER EINFACH ERKLART
OKNOPLAST STELLT ENDVERWENDER-STRATEGIE VOR

Mitteldichtung, g-Wert und warme Kante — an Fachbegriffen mangelt
es dem Fenster als technischem Produkt nicht. Dass der Endverwen-
der beim Kauf nicht gleich Bahnhof verstehen muss, zeigt Oknoplast
auf der Fensterbau Frontale 2018. Auf der Leitmesse stellt das Famili-
enunternehmen als einer der flihrenden Kunststofffenster- und -tii-
renhersteller in Europa seine Endverwender-Strategie vor. ,,Transpa-
rente Qualitat” lautet entsprechend das Motto fiir den Messeauftritt.
Auf Augenhdhe und klar verstandlich méchte Oknoplast seinen Fokus
starker auf die Bediirfnisse der Endkunden richten und seine Fach-
handelspartner beim Verkauf starker unterstiitzen. In seinem ,,0k-
noplast Lab" auf YouTube bringt das Unternehmen in zahlreichen Vi-
deos Haus- und Wohnungsbesitzern leicht verstandlich das Fenster
als Produkt nahe.

76er System schlieBt Liicke
Beim Produktsortiment stellt Oknoplast Bewdhrtes vor, darunter seine
vom ift Rosenheim R(-2-zertifizierten Fenster. Aber auch das , Fens-
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Oknopast Deutschland GmbH
www.oknoplast.de/frontale

ter flir Deutschland", Grande Clas-
sic, sowie Winergetic fehlen nicht.
Neu sind hingegen die Automati-
onslosungen. Sie erlauben die Ver-
netzung mit Somfys Haussteuerung
TaHoma und bieten mehr Kontrolle iiber das Fenster. Per Fernsteue-
rung lassen sich beispielsweise die Fliigel kippen und wieder schlie-
Ren. Dariiber hinaus zeigt der Fensterbauer sein 76 mm-System, das
die Liicke zwischen den 70 mm- und 82 mm-Systemen schlief3t. Die
zu Oknoplast gehdrende Marke Aluhaus (Aluminium-Haustiiren) wird
auf der Messe ihr neues 75-mm-System prasentieren, und auch die
Hausmarke WnD (Kunststofffenster- und —haustiiren iiberwiegend fiir
den Objektbereich) stellt eine neue Produktldsung vor.
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40 mie.
JAHRE CHEMIE

HERSTELLER Use the blue technology.
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SIE VERSPRECHEN.
WIR HALTEN.

Produktcoach
Andreas Lange

Mehr Sicherheit beim Passivhausbau -
dank zertifizierter Abdichtungslésungen.

1 b,

.

Wer die hohen energeti-
schen Anforderungen an
ein Passivhaus erfillen will,
braucht starke, verldssliche
Partner. Mit unseren Vor-
wandmontagesystemen
und unserem Multifunktionsfugendichtband geben wir lhnen
genau das an die Hand. ISO-TOP WINFRAMER ,TYP 1“ und
JYP 3” sowie ISO-BLOCO ONE haben vom Passivhaus
Institut Dr. Feist Darmstadt (PHI) die begehrte Auszeichnung
,Zertifizierte Komponenten” erhalten. Diese belegt die exzel-
lente energetische Qualitat unserer Produkte, die optimal auf
die Montage und Abdichtung von Tir- und Fensterelementen
in Passivhéusern ausgelegt sind. Als Planer und Verarbeiter
erhalten Sie dadurch alle nur erdenkliche Rickendeckung, um
die einwandfreie Funktion eines Passivhauses gewdihrleisten zu
kénnen. Versprochen!

b

ISOF

external wall

1ISO3

window sealing

GEBAUDEABDICHTUNG DER
NACHSTEN GENERATION
Mehr unter: BAUFUGE4.0.iso-chemie.eu

BAUFUGE

{40/

ISO-Chemie GmbH \ info@iso-chemie.de \ www.iso-chemie.de
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http://www.iso-chemie.de/
mailto:info@iso-chemie.de
http://baufuge4.0.iso-chemie.eu/

ALUPLAST MACHT'S EINFACH
FORTFUHRUNG DES ZUKUNFTSKONZEPTS

Im Zeichen einer konsequenten Weiterentwicklung steht der
Messeauftritt des Systemgebers aluplast. Auf der Fensterbau
Frontale 2016 hatten die Karlsruher die Standbesucher zu
ihrer Einschdtzung der wichtigsten Branchentrends befragt.
Die daraus entstandene Marktforschung hat maRgeblich die
Produkt-Neuentwicklungen und Innovationen mitgepragt,
die jetzt prasentiert werden. Zu sehen sind bei aluplast unter
anderem zwei neue Design-Varianten. Die neue woodec-
Oberflache verbindet einen echten Holz-Look mit allen prakti-
schen Vorteilen eines Kunststofffensters. Dem anhaltenden
Anthrazit-Trend trégt der Systemgeber mit einem Grundkdrper
in Dunkelgrau fiir entsprechende Dekorfolien Rechnung. Dies
ermoglicht bei gedffnetem Fenster eine einheitliche Optik des
sichtbaren Grundkorpers.

Rationelle Fertigung plus viel Flexibilitat
Ein neues System, das ganz auf den Einsatz von Alu-Deckschalen
ausgerichtet ist, ist aluskin function. Erstmals vorgestellt wurde
eine Studie der Weiterentwicklung der bisherigen aluskin-Deck-
schalensysteme auf dem aluplast-Innovationstag 2017. Auf de
Fensterbau zeigt aluplast die fertige Systementwicklung. Fiir den
Neubau wie fiir die Renovation ist die neue smart-slide-Schie-
betiir ausgelegt. Auch sie hat in Niirnberg Premiere. Smart-slide
ist so konzipiert, dass die Elemente
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aluplast GmbH dene Beschlagslosungen zum Einsatz

www.aluplast.net kommen kénnen. Ein Fliigel, drei Va-
rianten: Effiziente Produktvielfalt er-
reichen Verarbeiter mit den im letzten Jahr in den Markt einge-
flihrten Multifalz-Fliigeln. Sie lassen sich in drei Varianten aus-
bauen und vermarkten: verklotzt, verklebt oder als energeto-
Fenster. Seine Abrundung findet die aluplast-Prdasentation auf
der Fensterbau Frontale mit den umfangreichen Unterstiitzungs-

Paket des Systemgebers fiir seine Verarbeiter.

Die neue woodec-0Oberfldche von aluplast verbindet einen echten
Holz-Look mit allen praktischen Vorteilen eines Kunststofffensters. Sie
ist nach Aussagen des Systemgebers nicht nur optisch kaum von dem
natiirlichen Material zu unterscheiden, sie fiihlt sich auch auch so an.
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PRODUKTVIELFALT ALS AUSDRUCK DER KOMPETENZ
INDIVIDUELLE LOSUNGEN VON ABEL METALLSYSTEME

.Wir steigen ein, wo Standardldsungen an ihre Grenzen stoRen. Unser
Anspruch ist es, immer eine individuelle und passende Losung zu fin-
den." So kiindigt die Abel Metallsysteme GmbH & Co. KG ihren Mes-
seauftritt auf der Fensterbau Frontale an. Das Unternehmen aus Gei-
sa prasentiert sich als innovativer Hersteller von gepriiften Geldn-
der- und Absturzsicherungssystemen. Man verstehe sich nicht nur als
Innovationsgeber, sondern unterstiitze seine Kunden ebenso bei der
Losungsfindung fiir komplexe Aufgaben. Im Messefokus stehen Ab-
sturzsicherungen mit allgemein bauaufsichtlichem Priifzeugnis (AbP)
flir spezielle Einbausituationen, Raffstoreanlagen und Rollladen. Um
den verschiedenen baulichen Anforderungen gerecht zu werden, ent-
wickelt Abel kundenspezifische Systemldsungen. Dies gilt auch fiir
den Bereich der Ganzglasgelander. Zeigen wird das Unternehmen in
Niirnberg auch sein patentiertes Gelandersystem Aqua Viva Visioplan
mit integrierter Balkonentwadsserung sowie Vordachsysteme.

Abel Absturzsicherung
Vitrum Sine, hier

in Kombination mit
Rollladenfiihrung.
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Abel Metallsysteme
GmbH & Co. KG
www.abelsystem.de

NEUER AUFTRITT, INNOVATIVE NEUENTWICKLUNGEN
SFS ZEIGT MONTAGELOSUNGEN UND TURBESCHLAGE

SFS prasentiert sich auf der Fensterbau Frontale 2018 im neuen Look.
Der Spezialist fiir Tirbander und Befestigungslosungen ladt zum Di-
alog ein und zeigt wegweisende Fenstermontagesysteme. Mit einem
neuen Vorwandmontagesystem sowie einer Erweiterung fiir die Be-
messung der SFS-Befestigungssysteme zur Fenstermontage will das
Unternehmen seine Rolle auf dem Markt unterstreichen. Die beiden
Highlights, die Verarbeitern neuen Handlungsspielraum bei der Reali-
sierung hochwertiger Losungen bieten, feiern auf der Messe Premiere.
Weitere Schwerpunkte im Bereich Fenstermontage legt SFS auf seine
Befestigungslosung fiir die einbruchhemmende Montage von Bauele-
menten sowie auf die Absturzsicherung JB-D/FA. Erganzt wird das An-
gebot des Unternehmens durch hochwertige
SFS intec GmbH Tiirbandersysteme fiir Innen- und Haustiiren
. und leistungsstarke Losungen fiir die Fens-
terproduktion.


http://www.abelsystem.de/
http://www.sfsintec.de/
http://www.aluplast.net/
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INNOVATIVE

GELANDERSYSTEME?

GIBT 'S BEI CRL!

Gelandersysteme, die sich schnell und reproduzierbar montieren lassen, kommen
von CRL! Dartber hinaus gibt’s bei CRL kaum etwas, was es nicht gibt: 80.000
Produkte, kompetente Beratung, hohe VerfUgbarkeit und schnelle Lieferung
machen uns zum zuverlassigen Partner fur alle, die mit Glas arbeiten.

CRL - wir verbinden die Welt des Glases

Py e

Glashandling Glasereibedarf Duschbeschlage  Glastiirbeschldage Fassadenbeschlage Geldandersysteme

Unser freundliches Team steht lhnen bei allen Fragen
gerne personlich zur Verfiigung: T +49 (0)7062 915930

e: DE@crl.eu f: +49 (0)7062 9159316 www.crl.eu

ENSTERBAU
FRONTALE

Besuchen Sie uns
in Halle 7A

Stand 7A-229 ‘
T

®

GELANDERSYSTEME


http://www.crl.eu/
mailto:DE@crl.eu
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Fur jede Bausituation die passende Losung

DER PVC-PROFILHERSTELLER INOUTIC / DECEUNINCK WILL AUCH AUF DER

FENSTERBAU FRONTALE 2018 WIEDER NEUE IMPULSE SETZEN. IM INTERVIEW MIT

GLAS+RAHMEN SPRECHEN JORN SCHUTTE, GESCHAFTSFUHRER VERTRIEB,

UND JORG HOFMANN, LEITER DES PRODUKTMANAGEMENTS, UBER PRODUKT-

INNOVATIONEN UND DIE WEITERE OPTIMIERUNG DES KUNDENSERVICES.

G+R: Wie wird sich Inoutic auf der Fensterbau Frontale
prasentieren, und worauf konnen die Besucher Ihres Mes-
sestandes besonders gespannt sein?

SCHUTTE: Inoutic erwartet die Besucher mit grof3ziigi-
gen, hellen Ausstellungsflichen und einem véllig tiber-
arbeiteten Standkonzept. Es ist offen und einladend an-
gelegt, denn wir wollen kiinftig noch intensiver mit un-
seren Kunden kommunizieren. Daher stehen auf den fast
800 Quadratmetern Standflache mehrere Konferenzrau-
me fiir Einzelgesprache sowie eine Reihe bewirteter Treff-
punkte zur Verfiigung. Selbstverstdndlich préasentieren
wir auch einige neue Produkte, darunter zwei Top-Inno-
vationen, die in enger Zusammenarbeit mit Marktpart-
nern und Kunden entstanden sind: das Rollladensystem
Protex 2.0 und das Fensterprofilsystem Elegante.

G+R: Konnen Sie uns schon Details des neuen Fenstersys-
tems Elegante verraten?

HOFMANN: Bei Elegante handelt es sich um ein Kunst-
stoffprofilsystem, aus dem Fenster im Aluminium-Look
hergestellt werden koénnen. Es hat hervorragende Leis-
tungseigenschaften und ein modernes, schlankes Design.
Erhaltlich ist es in fllichenversetzter und flichenbiin-
diger Version. Elegante ist eine hochwarmeddmmende
und — dank EcoPowerCore in den Profilen — eine um-
weltfreundliche Alternative zu Aluminium-Fenstern. Ein
Kunststofffenster, das von uns fiir Endverbraucher und
Architekten noch attraktiver gemacht wurde.

G+R: Und was diirfen wir von dem neuen Rollladensys-
tem Protex 2.0 erwarten?

HOFMANN: Als Nachfolger von Protex wartet das kom-
plett iiberarbeitete System Protex 2.0 mit einigen Inno-
vationen auf. So zum Beispiel mit einem neuem Ferti-
gungs-, Montage-, und Dichtungskonzept: Eine paten-
tierte Klipsverbindung ermdglicht eine schnelle und ein-
fache Montage. Zudem sind eine hohe Luftdichtigkeit
sowie beste Warmedamm- und Schallschutzwerte ga-
rantiert, ein hoher Grad an Automatisierung bei der Fer-
tigung ist auflerdem moglich. Komplett neu ist die Re-
vision nach auflen: Sie ldsst den Kasten von innen géanz-
lich im Mauerwerk verschwinden und fiigt sich so har-
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.Die zeitaufwandige

Konfektionierung
von Rollladenkdsten
gehort mit Protex
2.0 der Vergangen-
heit an. Das schrau-
benlose Klipssystem
ermoglicht eine
signifikante Redu-
zierung der Montage-
zeiten."

Jorn Schiitte

«Mit der Inoutic
Service Offensive
wollen wir unseren
Fokus neben dem
Vertrieb hochquali-
tativer Produkte

auf ausgezeichneten
Kundenservice
legen."

Jorn Schiitte

HALLE 6, STAND 203/302

Inoutic/Deceuninck
GmbH
www.inoutic.de

monisch in die Fassade ein. Protex 2.0 hat nicht nur ein
modernes Design und ist in einer groflen Farbpalette
erhaltlich, auch unterschiedlichste Anforderungen kén-
nen dank verschiedener Kastengroflen und Revisions-
moglichkeiten erfiillt werden.

G+R: Sie erwihnten, dass die Inoutic Produkte nun noch
attraktiver fiir Endverbraucher und Inoutic Verarbeiter
seien. Inwiefern hat dieser Anspruch Einfluss auf die Ent-
wicklung der beiden Innovationen genommen?

SCHUTTE: Gemif} unserem Anspruch, fiir jeden Markt
und jede Bausituation individuell und gleichzeitig un-
kompliziert die passende Losung bieten zu kénnen, ha-
ben sich unsere Produktentwickler mit Kunden und
Marktpartnern zusammengetan. Dabei entstanden sind
innovative Losungen zu vorherrschenden Problemen
am Markt: Die zeitaufwiandige Konfektionierung von
Rollladenkésten gehort mit Protex 2.0 der Vergangen-
heit an. Das schraubenlose Klipssystem erméglicht eine
signifikante Reduzierung der Montagezeiten. Und mit
Elegante prasentieren wir ein Produkt, das dem Trend
nach Energieeffizienz und grofien Fensterflichen gerecht
wird und unseren Kunden neue Marktchancen eroffnet.

G+R: Zeigt Inoutic in Niirnberg neben den Neuheiten
auch sein bestehendes Produktportfolio?

HOFMANN: Selbstverstindlich. Alle unsere Profilsyste-
me sind nach wie vor aktuell und haben ihre Berechti-
gung fiir verschiedene Marktanforderungen gemafd un-
serer Produktstrategie: Good (Arcade) — Better (Pres-
tige) - Best (Eforte). Neben unserem Fassadensystem
zeigen wir auch unser erfolgreiches Hebeschiebetiirsys-
tem mit Aluminiumvorsatzschalen. Beide Produkte las-
sen sich hervorragend mit unserem neuen, modernen
Fenstersystem Elegante kombinieren. Abgerundet wird
unser Angebot mit der Prasentation unserer Terrassen-
und Fassadensysteme aus dem patentierten Holz-Kunst-
stoffverbundmaterial Twinson.

G+R: Spiegelt sich der beschriebene Fokus auf die Kun-
denkommunikation auch in der Unternehmensstrategie
von Inoutic wider?


http://www.inoutic.de/

.Mit Elegante prdsen-
tieren wir ein Produkt,
das dem Trend nach
Energieeffizienz und
groBen Fensterflaichen
gerecht wird und
unseren Kunden neue
Marktchancen erdffnet."

Jorg Hofmann

SCHUTTE: Fiir das Jahr 2018
haben wir uns einiges vor-
genommen: Mit der Inoutic
Service Offensive wollen wir
unseren Fokus neben dem
Vertrieb  hochqualitativer
Produkte auf ausgezeichne-
ten Kundenservice legen. Im
Bereich der Logistik bedeu-
tet das, dass wir die Liefer-

zeiten weiter reduzieren. Zudem werden wir unse-
re Bestell- und Informationsplattform Inoutic On-
line weiter ausbauen und noch nutzerfreundlicher
gestalten. Auch unser Sales- und Servicepersonal be-
kommt Verstirkung, sodass eine schnellere und in-
tensivere Kundenbetreuung selbstverstandlich sein
wird. Und: Wir wollen fiir jeden Geschmack das pas-
sende Produkt bieten. Darum werden wir auch unser
Farbsystem erweitern und modernisieren. Fiir unse-
re marktiibergreifenden Systeme wie z. B. Rollladen
und Hebeschiebetiir bieten wir alle lagerhaltigen Far-
ben unserer Folienlieferanten an. Somit haben unse-
re Kunden sdmtliche, systemiibergreifende Vertriebs-
optionen.

G+R: Was sind Ihrer Meinung nach die aktuellen
Marktentwicklungen und Trends? Und wie reagiert
Inoutic darauf?

SCHUTTE: Design, Funktionalitit, Sicherheit, Nach-
haltigkeit und Wirtschaftlichkeit sind in meinen Au-
gen die derzeit wichtigsten Aspekte fiir die Kéufer
am Fenstermarkt. Darauf haben wir uns bei den jetzt
neu entwickelten Produkten absolut fokussiert. Par-
allel haben wir die Belange unserer Kunden, die Fens-
terproduzenten, mitberiicksichtigt. Fiir sie sind The-
men wie Reduzierung von Produktionszeiten, Kom-
plexitatsreduzierung, individuelle Logistik und Ser-
vice besonders wichtig. Deshalb haben wir neben der
Produktentwicklung auch den Serviceausbau voran-
getrieben. Wir haben in diesem Bereich aber noch
viel vor und sind weiterhin auf dem Wege der Opti-
mierung.
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FACHGERECHTE MONTAGE LEICHT GEMACHT
INNOVATIVE LOSUNGEN VON RALMONT

HALLE 5, STAND 237

Ralmont GmbH
www.ralmont.de

Foto: © Ralmont

Die neue Schiebe- und
Haustiir-Aufdopplung
Ralmo-ABE wird exakt
nach Kundenbediirfnis-
sen angefertigt. So wird
eine optimale Passform
und hohe Funktionalitdt
sichergestellt.

Die Ralmont GmbH aus Berngau kommt unter anderem
mit ihrer neuen Schiebe- und Haustiir-Aufdopplung Ral-
mo-ABE auf die Weltleitmesse nach Niirnberg. Die Auf-
dopplung wird nach individuellen Kundenbediirfnissen
angefertigt und so eine optimale Passform und hochs-

te Funktionalitat sichergestellt. Die einzelnen Komponen-
ten sind derart gefertigt, dass eine sehr stabile, wasser-
resistente und hoch warmedammende Funktionseinheit
entsteht. Mit Ralmo FBA complete zeigt das Unternehmen
ein Produkt, das Ddmmung und Abdich-
tung vereint. Das System inklusive Fo-
lie mit Putzgitter, Wasser fiihrender Folie
liber den Putz, liberputzbarem Eckpflas-
ter, Seitenverklebung und keilférmiger
Dammung ist laut Ralmont das optimale
System fiir die dauerhaft dichte Ausfiih-
rung des unteren Anschlusses bei Fens-
tern und Tiiren. Es vermeidet zuverlds-
sig Kdltebriicken und Kondensatbildung
sowie den Wassereintritt in Fuge, Putz und WDV-System.
Mit Ralmo SFM complete hat Ralmont zudem ein System
im Programm, das speziell fiir die Abdichtung und Dam-
mung breiter Tliren mit hoher Bewegungsaufnahme kon-
zipiert wurde. Das System ist in verschiedenen Breiten
und Dicken erhdltlich. Ganz neu auf der Fensterbau Fron-
tale vorgestellt wird auch die Ramo-Flachenheizung. Sie
wird innen unter das Fensterbrett montiert und trans-
portiert warme Luft an die Scheibe, so dass kein Konden-
sat entsteht.

EXTREME PERFORMANCE GANZ OHNE LOSEMITTEL
NEUES KLEBEBAND FUR DIE FENSTER- UND TURENINDUSTRIE
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Coroplast Fritz Miiller
GmbH & Co. KG
www.coroplast.de

Bei der Sprossenmontage in der Fenster- und Tiirenin-
dustrie sind Verklebungen Standard. Mit dem nach ei-
genen Aussagen weltweit ersten [semittelfreien Klebe-
band fiir die Sprossenverklebung setzt Coroplast in punc-
to Umwelt jetzt ganz neue MaRstdabe. Bisher konnten laut
Unternehmen nur I6semittelhaltige Klebstoffe die ho-
hen Anforderungen bei der Sprossenverklebung gentii-
gen. Mit dem neuen Coroplast 4230 hat der Spezialist fiir
technische Klebebdander jetzt das erste ift-gepriifte 16-
semittelfreie Klebeband fiir diese Einsatzfeld entwickelt.
Das doppelseitige Klebeband auf Basis von speziellem Ac-
rylatklebstoff liberzeuge durch besonders starke Perfor-
mance: Es sei temperatur-, witterungs-, UV- und medi-
enbestdndig und zeichne sich durch eine herausragende
Klebkraft und auRergewdhnlich hohe Scherfestigkeit aus.
Coroplast 4230 zeige hervorragende VOC-Werte und kei-
nerlei Emissionen, erklart der Hersteller.


http://www.ralmont.de/
http://www.coroplast.de/

FENSTERBAU

FRONTALE

Premiere fiir Roto NX

ROTO STELLT AUF DER FENSTERBAU FRONTALE DAS NEUE DREH-

KIPP-BESCHLAGSYSTEM FUR FENSTER UND FENSTERTUREN IN

DEN MITTELPUNKT: DER ,ROTO NX“ FEIERT IN NURNBERG SEINE

OFFENTLICHE MARKTPREMIERE.

B

Roto NX heiBt das neue Drehkipp-Beschlagsystem fiir Fenster und Fenstertiiren. Von seinen
vielfdltigen Praxisvorteilen will Roto nach der Erstprdsentation vor internationalen Journalisten
zum Fachpressetag 2017 nun auch die Besucher der Fensterbau Frontale live iiberzeugen.

DIE VIER LEITTHEMEN des Roto-Messeauf-
tritts lauten Wirtschaftlichkeit, Sicherheit,
Komfort und Design. Den Schwerpunkt bil-
det dabei der im November 2017 erstmals
vorgestellte Roto NX.

HERAUSRAGENDE
PRODUKTEIGENSCHAFTEN

Das Beschlagprogramm tiberzeugt laut Ro-
to durch hohe Wirtschaftlichkeit (einfa-
che, schnelle Montage, erheblich redu-
zierter Lager- und Logistikaufwand), sei-
ne ausgepragte Sicherheit (erweiterter Ein-
bruchschutz, sichere Verarbeitung, grofie

fahigkeit, optimierte Liiftungseigenschaf-
ten, problemlose Integration in Hausau-
tomation) sowie sein zeitgemafSes Design
(kaschierende Abdeckkappen, édsthetische
Pulverbeschichtungen, verdeckte Schrau-
ben etc.).

Das Unternehmen présentiert dem Fach-
publikum auch die neuen Roto NX-Baugrup-
pen. Dazu gehorten im Einzelnen: die Band-
seite P fiir Kunststofffenster, die Bandseite
T fiir Holzfenster bis 150 kg Fliigelgewicht,
die TiltSafe-Einbruchhemmung gemifi RC 2
in mechanischer bzw. elektrischer Ausfiih-
rung bei Fenstern in Kippstellung, das Hoch-

Sortimentsbreite und -tiefe), dornmafigetriebe, das Stulpflii-

seine besonderen Komfort-

gelgetriebe Plus, die Niveau-

Roto Frank AG

qualitidten (leichte Handha-
bung, dauerhafte Funktions-
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www.roto-frank.com

schaltsperre und der mechani-
sche Balkontiirschnipper.

MACO-THEMA
DIGITALISIERUNG

Das Thema Digitalisierung spielt
eine zentrale Rolle beim Messe-
auftritt von Maco. Das grolRe Po-
tenzial, das die Digitalisierung
von Bauelementen bietet, hat
der Beschlagspezialist in inno-
vative Tiir- und Fenstersysteme
tiberfiihrt. Auf dem Messestand
ist u.a. eine Fensterstudie zu se-
hen, die neben der modularen
Funktionsvielfalt und dem mo-
dernen Design besonders durch
ihr schlankes Produktportfolio
liberzeugt. Vier Beschlagmodu-
le geniligen, um den Fensterfliigel
dicht und sicher im Rahmen zu
halten. Auf den Fenstergriff wird
komplett verzichtet; vielmehr
lasst sich das flachenbiindige
Fensterelement nun wahlwei-

se mittels Sensor, Smartphone,
Fingerprint oder mit der Stimme
steuern und reagiert vollautoma-
tisch auf Umwelteinfliisse.

2016 noch als Vision gezeigt, stellt
Maco nun die ndchste Entwick-
lungsstufe einer neuen Tiirver-
schlusstechnologie in Form von
seriennahen Produkten vor. Das
innovative System mehrerer au-
tarker, beliebig positionierbarer
Verschlusspunkte revolutioniert
dank schlanker Variantenvielfalt
nicht nur Transport, Lagerhaltung
und Verarbeitung; es punktet
auch mit vollig neuen Moglich-
keiten in der Tlirgestaltung sowie
einem hochwertigen Produktde-
sign auch beim Endanwender,
betont der Hersteller.
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Mayer & Co. Beschldage GmbH
WWW.maco.eu


http://www.roto-frank.com/
http://www.maco.eu/
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INNOVATION MIT SYSTEM

SIEGENIA
RAUMKOMFORT IM FOKUS

[ ] ([ ]
Raumkomfort und das 150-jdahrige Bestehen von KFV, das die Un- | | ta ‘ '.
ternehmenstochter mit einem Produkthighlight fiir Endanwender )
und Verarbeiter feiert — mit diesen beiden Schwerpunkten posi- Fh
tioniert sich die Siegenia Gruppe auf der Fensterbau Frontale. Auf |
1.000 Quadratmetern Grundflache zeigt der Hersteller von Fenster-, e n Ste r\/\/e te n
Tiir- und Komfortsystemen neue Losungen. ‘
Ein umfangreicher Standbereich von KFV wiirdigt das Jubildaum des &
Herstellers fiir SchlieBtechnik, der seit 2006 das Produktportfolio
der Siegenia Gruppe erganzt. Neben der Weiterentwicklung des Pa-

niksortiments und des A-Offners fiir die Automatik-Mehrfachver-
riegelungen AS3500 und AS3600 stellt KFV dort insbesondere mit : FFE
I i "

Code scannen. App laden. Innovationen erleben!

dem neu konzipierten Modulsystem anhaltende Innovationsfahig- i

Erleben Sie schon heute digitale Fensterwelten und vieles mehr.
Wo? Auf dem GEALAN-Stand der FENSTERBAU FRONTALE 2018,
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Die Titan Komfortschere macht das SchlieBen schwergewichtiger Dreh- Halle Nr. 5, Stand 5-103. L
Kipp-Fenster und -Fenstertiiren nach dem Kippliiften denkbar einfach
und mit nur einer Hand moglich. Und so geht's! Scannen‘e mit Ihrem Smartphone oder Tablet den
QR-Code und laden Sie sich die GEALAN App herunter. Jetzt nur noch
keit unter Beweis. Raumkomfort in der Praxis erleben die Standbe- Ihr mobiles Endlerét auf das Bild richten und die digitale Reise durch "

sucher auf der Sonderflache ,,Smartes Wohnen".

Gewohnt leistungsstark prdasentiert sich in Niirnberg die Siege-
nia-Produktlinie Portal, die Verarbeitern mit neuen Losungen fiir Wir freuen uns auf Ihren Besuch.
Hebe-Schiebe-Elemente, einer Weiterentwicklung des PS/PSK com- I
fort fiir Losungen aus Aluminium und erweiterten Einsatzmoglich-
keiten fiir den Schiebebeschlag Eco Slide attraktive Zusatzgeschdfte

den GEALAN-Messestand kann starten. Viel Spaf!

eroffnet.
In der Produktgruppe TItan legt Siegenia

HALLE &, STAND 215 einen Schwerpunkt auf die Weiterent-

Siegenia Gruppe wicklung und Optimierung des Portfo-

2 Download on the

www.siegenia.com lios. Von der Moglichkeit, die gesicherte App Store
Spaltliiftung Titan vent secure nun auch //
in Verbindung mit dem RC2-gepriiften motorischen Antrieb Drive

[c/amige]

P® Google Play

axxent MH einzusetzen, liber die Erweiterung der Einsatzmoglich-
keiten des verdeckt liegenden Beschlags Titan axxent 24+ bis zur

Komfortschere verbinden die neuen Losungen ein hohes MaB an
Raumkomfort fiir Endanwender mit Zeit- und Kosteneinsparungen
in Fertigung und Montage.

WWWwW.ge
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http://www.siegenia.com/
http://www.gealan.de/

C.R. LAURENCE
NEUES STANDKONZEPT

C.R. Laurence (CRL) prasentiert sich in Niirn-
berg mit einem vollig neuen Standkonzept.
Modern, aufgerdaumt und viele Produkte ein-
gebunden in den Standbau — Besucher ha-
ben nun die Méglichkeit, die Beschlage rund
um Innenausbau, Balustrade und Dusche in
Anwendungssituationen auszuprobieren.
Mit dem CRL Langle Office zeigt CRL ein Zar-
gensystem, das durch seine sehr schlanken
Klemmprofile fiir transparente und elegante
Raumtrennldsungen steht. Das System ist in
den Oberflachen hell eloxiert, Edelstahlop-
tik gebiirstet und — ganz neu - in der Trend-
farbe Mattschwarz erhaltlich. Mit der Variante
Office XL sind als Fixverglasung Schallschutz-
werte bis 42 dB moglich.
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Das Zargensystem CRL Langle Office iiberzeugt
mit sehr schlanken Klemmprofilen.

HALLE 7TA , STAND 229

C.R. Laurence of Europe GmbH
www.crl.eu

Schneller Einbau ohne Bodenaushub — mit
dem neuen selbstschieRenden Eckbeschlag
CRL380 sparen Glaser, Innenausbauer und
Montagebetriebe gleich doppelt, denn das
Produkt kombiniert erhebliche Arbeitszeiter-
sparnis mit einem duBerst attraktiven Preis.
Ebenfalls ganz neu im CRL Sortiment ist CRL
Paris, ein System fiir franzosische Balko-
ne. Mit 55 Millimeter Ansichtsbreite und 42
Millimeter Bautiefe bietet das System ei-

ne schlanke Optik. Schrauben, die den Blick
storen konnten, verschwinden hinter dem
Klemmprofil.
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Atrium Move: Laufwagen und untere Fiihrung inklusive Verriegelung.

Schiebe-Losungen

IN NURNBERG STELLT HAUTAU, DER SPEZIALIST FUR

SCHIEBETECHNIK UND FENSTERAUTOMATION, ZWEI

NEUE SCHIEBEBESCHLAGLOSUNGEN VOR.

NEBEN DEN BEWAHRTEN Systemlo-
sungen wird Hautau gleich zwei neue
Beschlaglosungen fiir Schiebeelemen-
te erstmals einem breiten Fachpubli-
kum vorstellen: Der Atrium HKS com-
fort fiir Elemente aus Holz und Kunst-
stoff ermdglicht ein paralleles Schieben
sowie Kippen des Fensterfliigels mit
geddmpften Endlagen. Ein Riickfeder-
effekt wird durch Anschlag- und Kipp-
dédmpfer minimiert. Sanftes Schlieffen
entlastet die Bauteile und sorgt fiir
lange Lebensdauer. In einem innova-
tiven Bauteil kombiniert der Atrium
HKS comfort den Schlieffinitiator mit
einer Kippdampfungsfunktion. An-
schlagddmpfer bewirken ruhiges und
materialschonendes Schlieflen. Beim

der Scheren und Laufwagen. Er ver-
fugt tiber eine Kippddmpfungsfunkti-
on fiir leises und sanftes Anschlagen
des Fliigels. Die wie bei einem her-
kommlichen Dreh-Kipp-Fenster tibli-
che Schaltfolge macht die Betdtigung
kinderleicht und intuitiv.

Der neue profilbezogene Schiebe-
beschlag Atrium move steht fiir Dich-
tigkeit, Asthetik und leichte Bedie-
nung. Der Fligel wird umlaufend
synchron in die Rahmendichtebe-
ne gezogen. Die durchgéngige Ver-
schlusstechnik erzielt eine hohe Dich-
tigkeit. Spezielle Kulissenschlief3tei-
le an den Langsseiten des Fliigels sor-
gen gleichzeitig fir ein synchrones
An- und Abdriicken des Fensterflii-

Zuschieben des Fligels gels. Durch den groflen

dient der Schlieffinitiator

Anpressdruck wird ei-

Hautau GmbH

als Impulsgeber fiir ein
gleichzeitiges Auslosen

www.hautau.de

ne sehr hohe Dichtigkeit
erreicht.


http://www.hautau.de/
http://www.crl.eu/

FENSTERBAU
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Anschlagzeit deutlich verkiirzt

MIT PRAXISNAHE SOWIE VIELEN PRODUKTNEUHEITEN UND

-WEITERENTWICKLUNGEN WILL WINKHAUS DAS MESSEPUBLIKUM

DER FENSTERBAU FRONTALE UBERZEUGEN. SCHWERPUNKTE

SIND DER NEUE ALUPILOT UND NEUE FEATURES FUR DEN ACTIVPILOT.

IM BEREICH FENSTERTECHNIK steht unter anderem
die weiterentwickelte Bandseite von activPilot Concept
im Fokus. Sie versteht sich als leistungsfiahiges Upgrade
des bisherigen Beschlags. Mit geringen technischen An-
derungen gelingt eine hohere Lastabtragung von bis zu
150 Kilogramm, ohne dass die Anzahl der Bauteile steigt.
Dabei bleiben die Bohrpositionen fiir Eck- und Scheren-
lager unverdndert um groflere Umstellungen in der Fer-
tigung zu vermeiden.

Neben den Neuerungen fiir Kunststoftfenster pra-
sentiert Winkhaus ein neues Dreh- und Dreh-Kipp-Be-
schlagsystem fiir Alufenster. aluPilot beschleunigt den
Anschlag eines Aluminiumfensters um bis zu zehn Mi-
nuten, so der Hersteller. Zur Auswahl stehen ein auflie-
gender (aluPilot Concept) und ein vollverdeckt liegen-
der Beschlag (aluPilot Topstar). Beide kénnen auch gro-
B¢ und schwere Fenster tragen und wurden fiir die Alu-
minium Euronut entwickelt.

Dank eines geringen Bauteilumfangs und der einfa-
chen Klick-Montage verkiirzt sich die Anschlagzeit er-
heblich. Die Beschldge werden direkt von aufen fron-
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tal mithilfe eines handlichen Montagehebels in die Be-
schlagnut eingesetzt und mit einem Torx TX-25 befestigt.
Justiert wird einheitlich mit einem 4 mm-Inbus-Schliis-
sel. Ein Freistanzen der Fliigelbeschlagnut eriibrigt sich
beim aluPilot.

Mit aluPilot lassen sich einbruchhemmende Fenster
bis RC3 realisieren. Auch eine spitere Nachriistung ei-
nes Fensters mit Einbruchschutz ist méglich.

Mit dem hand-
lichen Montagehe-
bel von Winkhaus
aluPilot werden
die Beschlagteile
einfach und schnell
eingesetzt.

Aug. Winkhaus
GmbH & Co. KG
www.winkhaus.de

GfA-DICHTUNGEN

2KOMPONENTEN-DICHTUNGEN Vv
MADE IN GERMANY

5.126 Dichtungslésungen auf Lager
Schon ab 5 Metern lieferbar
Entwicklung neuer Profile bereits ab
200 Metern —in allen RAL-Ténen

Besuchen Sie
uns auf der
FRONTALE,

Halle 1, Stand 549

Ilhre MaBschneiderei fir Dichtungsprofile
www.gfa-dichtungen.de
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Verdeckte Bandtechnik fiir Glastiiren

SIMONSWERK PRASENTIERT AUF DER FENSTERBAU FRONTALE EINE

WEITERENTWICKLUNG DES VERDECKT LIEGENDEN BANDSYSTEMS

TECTUS. DIE NEUE MODELLVARIANTE TECTUS GLAS IST EINE UMFASSENDE

BESCHLAGLOSUNG FUR GANZGLASTUREN.

TECTUS GLAS VEREINIGT filigranes De-
sign und Transparenz mit flaichenbiindi-
ger Optik. Tiirblatt und Zarge liegen laut
Simonswerk auf einer Ebene und schaf-
fen so eine durchgingige und minima-
listische Optik bei Glastiiren. Die pa-
tentierte Bandtechnik sei kaum sichtbar - |
und biete durch die stabile Gelenkkine-
matik eine zuverldssige und dauerhafte
Funktion. Zum Einsatz kommt die neue
Bandtechnik fiir Glastiiren im Innen-
ausbau von Wohn- und Objektbauten
an Holz-, Stahl- und Aluminiumzargen.
Sie ist kompatibel mit marktiiblichen Be-
schldgen fiir Glastiiren, so der Hersteller.
Die magnetische Schlieffung, die auch an
Holzelementen eingesetzt werden kann,
erfullt hochste Anspriiche an Funktion

Tectus Glas ist eine technisch und &sthetisch

die Glaselemente sogar variabel rechts
oder links verwendet werden konnen.
Der Einbau der Beschlagkomponenten
erfolgt ausschliefflich tiber ein montage-
freundliches Klemm- und Stecksystem.
Weitere Vorteile sind der 180 Grad Off-
nungswinkel und das Angebot von at-
traktiven Oberflachenausfithrungen.

UNSICHTBARE ENERGIEVERSORGUNG

Neben der Prasentation des neuen Band-
systems Tectus Glas gibt Simonswerk ei-
nen kompakten Uberblick iiber das brei-
te Angebot an Tiirbandern fiir Objekt-,
Wohnraum- und Haustiiren sowie iiber
die vielfiltigen Anwendungsmaoglichkei-

Fntl © Simonswerk

ten der Produktmarken Tectus, Variant,
Baka, Siku und Alpro. Zudem zeigt Si-

und Komfort. attraktive Lésung fiir flichenbiindige Glastiiren. monswerk mit der neuen Modellausfiih-

Die umfassende Beschlaglosung hat

noch zahlreiche weitere Vorziige, betont
Simonswerk: So sei keine Glasbearbei-
tung am Tirblatt erforderlich, so dass

Simonswerk GmbH
www.simonswerk.com

rung Tects TE 680 Encrgy ir gefilsc

Holzhaustiiren erstmalig eine nicht sicht-
bare Energieversorgung fiir alle elektro-
nischen Anforderungen in der Haustiir.

SCHUTZHAUBE FUR BRANDMELDEANLAGEN
GFS E-COVER REDUZIERT FEHLALARME

Die GfS e-Cover aus
Polycarbonat arbeitet
batteriebetrieben

und fiigt sich auf-
grund ihres modernen
Designs ideal in alle
Gebdudetypen ein.

HALLE 2, STAND 421

GfS Gesellschaft fiir Si-
cherheitstechnik mbH
www.gfs-online.com

GLAS+RAHMEN 03.18 TITEL

Der Hamburger Fluchtwegspezialisten GfS prasentiert sei-

ne Innovation GfS e-Cover, die Fehlalarme bei Druckknopf-
meldern deutlich reduziert. Sie wird als funktionale Schutz-
haube liber den Melder montiert und baut eine hohe
Hemmschwelle gegen dessen unbefugte Nutzung auf, wobei
die Bedienung im Notfall nicht eingeschrankt wird.

Beim Anheben der Abdeckung l6st ein Offnungsalarm mit
einer Lautstarke von ca. 90 dB/1 m aus und sorgt wirkungs-
voll fiir den Abbruch des Bedienvorgangs. Sobald die Ab-
deckung losgelassen wird, fallt sie in ihre Ausgangspositi-
on zuriick, und der Alarm verstummt. Der Druckknopfmelder
ist wieder geschiitzt und eine Fehlbedienung bzw. ein Miss-
brauch konnte unterbunden werden. Fiir sensible Einsatzor-
te ist die GfS e-Cover auch ohne Offnungsalarm erhiltlich.


http://www.simonswerk.com/
http://www.gfs-online.com/
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Das Zargensystem
FrameTec Premium
von Bohle ermog-
licht technisch und
optisch anspre-
chende Losungen.
Zudem bietet es
jetzt einen noch
hoheren Schall-
schutz.

HALLE TA, STAND 217

Bohle AG
www.bohle.de

FENSTERBAU

FRONTALE

BOHLE LEGT ZU

NEUES AUS DEM BESCHLAGSORTIMENT

In diesem Jahr prasentiert sich die Bohle AG auf der Fens-
terbau Frontale in Niirnberg eine Nummer groRer: Auf
rund 200 Quadratmeter Standfldache stellt der Herstel-

ler und Anbieter von Werkzeugen, Maschinen und Ver-
brauchsmaterialien fiir die Glasbearbeitung und -verede-
lung seine Top-Produkte fiir alle Losungen im Innen- und
AuRRenbereich aus. Hochwertige Beschlage mit komfor-

Foto: © Bohtes|

tablen Details fiir den Innenausbau stehen dabei im Fo-
kus. Bohle wartet u.a. mit neuen, spannenden Features
zweier Top-Seller aus dem Beschlagsortiment auf.

Beim Zargensystem FrameTec Premium sind grofe Seiten-
teile mit Statikprofilen von bis zu vier Metern Hohe kein
Problem. Vorteil bei der Montage: Gehrungen sind bereits
vorgeschnitten, Standard-Glastiirblatter konnen einge-
setzt werden. Ein mit einem Klipsprofil abdeckbarer Mul-
ti-Funktionskanal ermdglicht ein schnelles und einfaches
Einfligen der Bander. Zudem bietet das nach DIN 10140
schallschutzzertifizierte Premium-System einen hohe-
ren Schallschutz und ist in verschiedenen Oberflachen er-
haltlich.

Schnelle Montage ohne aufwdndigen und schmutz-
bringenden Bodenaushub ermdglicht der selbstschlie-
Rende Eckbeschlag von Bohle. Da die gesamte Technik im
schlanken Beschlag selbst untergebracht ist, muss beim
Einbau kein Loch fiir den Bodenkasten in den Estrich ge-
stemmt werden, so das Unternehmen. Ab sofort ist die-
ser Eckbeschlag in zwei Varianten erhaltlich: mit und oh-
ne Feststellung. Die SchlieRgeschwindigkeit ist einstellbar
(150° - 10° / 10° - 0 Grad). Gepriift wurde das Produkt mit
500.000 Zyklen nach DIN EN 1154.

Basys zeigt neueste
Entwicklungen

in Sachen Band-
technik.

HALLE L, STAND 453

Basys - Bartels
Systembeschldge
www.basys.biz

BARTELS SYSTEMBESCHLAGE
VERDECKTE BANDTECHNIK

Bei der Fensterbau Frontale stellt Basys — Bartels Sys-
tembeschldge neueste Entwicklungen bei der verdeckt
liegenden Bandtechnik in den Fokus. Die Band- und
SchlieRbleche werden auf dem Messestand stets als De-
tails des kompletten Bauelementes Tiir gezeigt. Herzstiick
der Prasentation ist die ,Winnerdoor", eine Holz-Alumi-
nium-Haustiir des im italienischen Pradamano ansassi-
gen Herstellers Mixall. Ausgestattet mit dem German De-

-
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sign Award Winner und beim Brandschutz bewdhrten
.Masterband FX2 120 3-D FD" demonstriert Basys an die-
ser Kundentiir, wie sich die Technologie fiir verdeckt lie-
gende Bander auf liberfalzte Haus- und Wohnungsab-
schlusstiiren mit 18 mm Uberschlag und Fliigeldichtung
adaptieren ldsst. Zudem erfiillt die ,,Winnerdoor" im Sys-
tem mit der Bandseitensicherung von Basys die Anforde-
rungen der R(3-Widerstandsklasse.

Dariiber hinaus baut Basys sein fiir Glastiiren entwickel-
tes ,,Pivota DX Glass" zum objektgeeigneten System aus.
Das Band mit Aufnahmekasten bildet mit dem Schloss samt
Schlosskasten und Griff eine Einheit. Die Komponenten
sind im Design aufeinander abgestimmt und schlieBen fla-
chenbiindig mit dem Zargenspiegel ab. Mit dem ,,Pivota DXS
180 3-D Steel" zeigt Basys wie schon zur BAU ein fiir den
Schwerlastbereich entwickeltes Band aus massivem Stahl
und Edelstahlgelenken. Es tragt eine Normlast von 300 Ki-
logramm, und seine spezielle Kinematik ermoglicht Auf-
dopplungen bis 8 mm Starke. Sein Pendant bei den Rollen-
bdandern findet dieses Modell im ,,0bjecta 2239/160/56-14 S"
mit ,,STV 135/56 3-D" fiir 350 Kilogramm schwere Tiiren.


http://www.bohle.de/
http://www.basys.biz/

MASCHINEN TITEL

Urban prasentlert auf der Fensterbau Frontale SchweiBtechnologien der Zukunft. -

Die Zukunft des Schweissens

NEUE SCHWEISS- UND VERPUTZTECHNOLOGIEN STEHEN IM BLICK-

PUNKT DES MESSEAUFTRITTS VON URBAN. DER MEMMINGER

MASCHINENHERSTELLER STELLT SEINE LOSUNGEN FUR BESONDERS

SCHONE ECKEN BEI FARBIGEN FENSTER- UND TURPROFILEN VOR.

#FARBIGE PROFILE SIND weltweit immer mehr
im Kommen, und Bauherren sowie Architekten
legen grofien Wert auf schone Ansichten, gerade
auch bei den Eckverbindungen. Fiir den Fenster-
bauer ist das eine grofSe Herausforderung, denn
unter der tollen Optik diirfen weder die Stabili-
tdt noch die Funktionalitdt leiden®, sagt Martin
Urban, der geschiftsfithrende Gesellschafter der
Urban-Gruppe.

Der fithrende Hersteller von Maschinen fir
die PVC-Fensterindustrie bietet seinen Kunden
gleich mehrere Moglichkeiten fiir optisch heraus-
ragende Eckverbindungen an, und zwar neben
dem herkommlichen Schweif3verfahren wahl-
weise auch iiber das Vario-Cut-II-Schweif3ver-
fahren mit dreidimensionaler Frisbearbeitung,
oder mit der V-Nut-Technologie mit Schalenzu-
lagen und anschlieBender Color-Optimierung
im Verputzvorgang. Der Flexibilitt sind keine
Grenzen gesetzt, denn diese beiden
Varianten lassen sich in einer Ma-
schine abbilden.

Basis fiir die hervorragende Ver-
arbeitungsqualitdt ist das von Ur-
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Urban GmbH & Co.
Maschinenbau KG
www.u-r-b-a-n.com

ban tber Jahrzehnte weiterentwickelte Maschi-
nengestellkonzept, das sich durch absolute Lauf-
ruhe auszeichnet. ,Die Zentriereinheiten und
Werkzeuge harmonieren so, dass unsere Kunden
selbst schwierigste Fensterformen fertigen kon-
nen. Mit der neuen Vario-Cut-II-Technologie
haben wir die Bearbeitungsméglichkeiten noch
einmal ausgeweitet, das hilft uns in diesem sehr
sensiblen Bereich sehr, so Urban.

Auch neue, co-extrudierte Materialien hat Ur-
ban mit der neuen Vario-Cut-II-Frastechnologie
im Visier. ,,Egal, ob PVC-Kern mit aufgeklippter
Alu-Vorsatzschale oder Kombinationen aus PVC
mit Aludekorfolie oder Holz: Mit der Frésbear-
beitung sind der Kreativitit keine Grenzen ge-
setzt®, so Urban.

Speziell fiir den Markt in Mittel- und Osteuro-
pa eignet sich die neue SchweifSraupenverputz-
maschine SV 430 von Urban, die jetzt auch mit
der Eck-Scherenlager-Bohreinheit
ausgestattet ist. Denn gerade in Ost-
europa ist die Aufleneckbearbei-
tung wegen der robusten Handha-
bung sehr beliebt.

bvarbaric

JEERAY
Ha\\e 3A
Stand 511

Barbaric Vakuumheber
entsprechen allen Anforderungen
fUr sicheres Glashandling -
ohne Verzicht auf
modernes Design.

sicher

modemn

e —="
. -—l'-'|-'!‘_

FUr ergonomisches Glashandling
- alle Heber mit Display
und Sicherheitsausrtistung.

www.barbaric.at

Barbaric GmbH

4020 Linz, Osterreich

Tel. +43 732 779800
office@barbaric.at
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LEUCO
STARKE SAGEBLATTER

Zur Fensterbau Frontale stellt Leuco mit dem
,85-" und dem , g7-System" Sdageblatter fiir
Kapp- und Gehrungsschnitte vor. Sie bieten
Verarbeitern von PV(-und Aluminum-Fens-
terprofilen feine Schnittqualitat und aus-
rissfreie Kanten am Fensterprofil bei langen
Standwegen des Sageblatts, diinne Schnitt-
breiten und geringem Larm, hebt der Her-
steller hervor.

Das hartmetallbestiicke Sageblatt ,,g5-Sys-
tem" wird fiir Kapp- und Gehrungsschnit-

te bei Kunststoffprofilen eingesetzt. Bei stark
abrasiven Materialien wie mit Faserverbund-
werkstoffen verstarkte Profile kommt die dia-
mantbestiickte Variante zum Einsatz. Fiir ex-
trem gerduscharme Schnitte bei niedrigem
VerschleiR bei Aluminiumprofilen werden die
g7-System Sdgebldtter eingesetzt.

Die Sdgeblatter haben eine spezielle Grup-
penzahngeometrie und einen besonde-

ren Stammblattaufbau fiir beste Schnittgii-
te und wenig Schnittdruck. Gegeniiber her-
kommlichen Sageblattern in diesem Bereich
mit einer Trapez-Flach-Geometrie wurden
bei Ldrmmessungen eine Reduzierung um bis
6 dB(A) festgestellt, teilt Leuco mit. Eine Re-
duzierung um 6 dB bedeute eine , gefiihlte"
Halbierung des Larmpegels.

Leuco-Sageblatter ermoglich

Kapp- und Gehrungsschnitte.

HALLE 9 , STAND 222 (HOLZ-HANDWERK)

Leuco Ledermann GmbH & Co. KG
www.leuco.com
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Nimm's leicht

BEI BYSTRONIC GLASS LAUTET DAS MESSEMOTTO ,,TAKE

IT EASY IN DER FENSTERHERSTELLUNG . GEZEIGT

WIRD U.A. DAS HANDLINGGERAT EASY-LIFT WINDOW.

Der Easy-Lift Window
ist sehr flexibel in der
Rahmenausfiihrung und
wird somit den spe-
ziellen Anforderungen
im Fensterbau gerecht.

HALLE 3A, STAND 303

Bystronic Lenhardt GmbH
www. bystronic-glass.com

DER EASY-LIFT WINDOW iiberzeugt
mit starrer Lastfithrung, geringem Ei-
gengewicht und intuitiver Bedienung.
Dadurch kann der Bediener die Iso-
lierglaseinheit ohne manuellen Ein-
griff so ansaugen, dass das Glas immer
in der gewiinschten Position bleibt,
erlautert der Hersteller. Beim nachfol-
genden Einsetzen in den Fensterrah-
men miisse er nicht manuell nachhel-
fen. Ein kraftaufwédndiges Ausrichten
und zeitraubendes Nachjustieren ent-
falle dadurch. Seine Flexibilitat zeigt
das Gerit u.a. im Hinblick auf die Ver-
stellung der Saugteller. Diese sind fe-
dergelagert und ermoglichen so einen
Hohenausgleich. AufSerdem lassen sie
sich nach Bedarf verstellen: Die duf3e-
ren Teller sind mit ausziehbaren Ar-
men versehen, und die Teller im mitt-
leren Bereich sind in X- und Y-Achse
schnell einzeln verstellbar, um jeder-
zeit ein sicheres Ansaugen zu ermdog-
lichen. Auch vormontierte Rollladen-

Foto: © Bystronic glass

késten sind fiir den Easy-Lift Window
laut Bystronic kein Hindernis. Das an-
gesaugte Fensterelement bleibt immer
im gleichen Abstand zur Hubeinheit,
mit dem Vorteil, dass das Element nicht
kippt und der Rollladenkasten nicht be-
schadigt wird.

Die starr gefithrte Hubeinheit des
Easy-Lift Window erleichtert das Ab-
nehmen fertiger Fenster. Die Positi-
on der angesaugten Last bleibt nach
dem Abheben unverdndert, und zwar
unabhéngig davon, ob die Last mit-
tig oder auflermittig angesaugt wird.
Auf Wunsch tibernimmt die integrier-
te Drehfunktion das Drehen des Iso-
lierglases oder des fertigen Fenster-
elements um 90°. Der Easy-Lift Win-
dow ist in Varianten von 150 bis 500
kg Traglast erhiltlich. Der Hub erfolgt
pneumatisch mit gefithrtem Hubtele-
skop. Manuell lasst sich der Lift von
o bis 360° drehen. Die Vakuumerzeu-
gung erfolgt durch Venturidiisen mit
einem integrierten Selbsthaltesystem
zur Erhohung der Sicherheit.


http://www.bystronic-glass.com/
http://www.leuco.com/

Ein Erfolgsgeheimnis des SprintCut liegt in der linearen Antriebstechnik mit integriertem Messsystem. Wenig bewegte Teile
und dadurch eine geringere mechanische Abnutzung ist neben der hervorragenden maximalen Beschleunigung von 16 m/s’
und einer Hochstgeschwindigkeit von 310 m/min einer der Vorteile dieser Antriebstechnik. Der SprintCut ist besonders
geeignet flir den Zuschnitt von groBflachigen, hochwertigen Glasern mit unterschiedlichen Beschichtungen.

e automatische Schneiddruckregelung -> Reduktion der Fehlbruchrate
* Positioniergenauigkeit von +/- 0,1 mm -> Prézise Zuschnittergebnisse
e automatische Schleifdruckregelung -> Bestmogliches Randentschichtungsergebnis fiir jede Beschichtung

Mehr erfahren tiber diese und weitere LiSEC Neuerungen:
www.lisec.com

best in glass processing



http://www.lisec.com/
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NEUES AUS DER WEINIG FENSTERWELT
LOSUNGEN VOM EINSTIEGSEGMENT BIS ZUR SMART FACTORY

Beim Bearbeitungs-
zentrum Conturex
Compact stellt Weinig
die neue WMC (Weinig
machine control)

vor, eine besonders
komfortable Bedien-
oberflache.

HALLE 9, STAND 304
(HOLZ-HANDWERK)

Michael Weinig AG
www.weinig.com

Seine Kompetenz in der Fensterfertigung unterstreicht verschmelzen zu einem spektakuldren Erlebnis. Die indi-

Bleiben Sie am Ball: Weinig in Niirnberg durch einen Auftritt, der Maschinen-  viduell gewonnenen Einblicke werden an die Zuschauer

Bestellen Sie I6sungen vom Einstiegsegment bis zur Smart Factory bie-  auBerhalb der Black Box live iibertragen. Viel Interesse

den Glas+Rahmen- tet. Bei der auf dem Messestand préasentierten Conturex diirften auch die Vorfiihrungen der Weinig Service App

Newsletter auf Compact feiert die neue WMC (Weinig machine control) finden. Mit der neuen Version schldgt Weinig in punkto
www.glas-rahmen.de  pramiere. Mit der besonders komfortablen, fiir den grup-  Monitoring ein neues Kapitel auf.
""""""""""""""""""" peniibergreifenden Einsatz konzipierten Bedienoberfla- Ebenfalls zu sehen ist der Powermat 700, der weltweit

GLAS & che setzt Weinig nach eigenen Aussagen bereits in der meistverkaufte Weinig Profilierautomat. Standbesucher ha-
unteren Leistungsklasse der Fensterfertigung MaBstabe in  ben Gelegenheit, eine sechsspindlige Version fiir vielfalti-
Handling und Produktionssicherheit. ge Profilierarbeiten sowie eine speziell fiir die Anforderun-

Im Hochleistungsbereich 1adt der Maschinenbauer zu gen im Fensterbau ausgestatte Maschine in Vorfiihrungen zu

einem virtuellen Ausflug in den Solid WF ein. Standbe- sehen. Im Kompetenzbereich Verleimen wartet Weinig mit
sucher haben Gelegenheit, sich mit 3-D-Brille in das In- einer Neuheit auf. Die ProfiPress L B vereint das komplette
nenleben einer Conturex-Anlage der hochsten Ausbau- Weinig Know-how in Sachen Hochfrequenz-Verleimung und
stufe zu begeben. Spitzentechnologie, ganzheitliche Fer-  Pressentechnik in einer Maschine und vereinfacht die Her-
tigung und Vernetzung im Standard Weinig W 4.0 digital stellung von Fensterkanteln, Balken und Platten deutlich.
SCM GROUP

SCHNELLER WERKZEUGWECHSEL MIT WINDOR NT

Ein Highlight bei SCM ist die optimierte Winkelanlage
»Windor NT* mit C(NC-Steuerung (Control 100 PC) zur ein-
seitigen Quer- und Langsbearbeitung von Fenster- und
Tiirenkanteln. Dank der Werkzeug-Schnellwechselsysteme
konnen unterschiedlichste Anforderungskriterien bertick-
sichtigt werden. Prinzipiell konnen beispielsweise alle
denkbaren Fensterformen, ob rechtwinkelig, schrag oder
Segmente fiir Rundbdgen gemeinsam in einem Ferti-
gungsablauf und ohne Umriisten ausgefiihrt werden, be-
tont SCM. Das rechne sich sogar fiir kleinste LosgroRen.
Ein optionales Werkzeugschnellwechselsystem fiir die

Winkelanlage Windor NT HALLE 10, STAND 303 Schlitzspindel und beide Profilspindeln ermdgliche es,
mit CNC-Steuerung zur (HOLZ-HANDWERK) die Maschine in Sekundenschnelle fiir alle Eventualititen

einseitigen Quer- und .
Langsbearbeitung von SCM Group Deutschland GmbH umzuriisten.
Fenster- und Tiirenkanteln. Www.scmgroup.com
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RAPID MASCHINENBAU
SAGEN FUR GROSSE PROFILE

Sdgen in neuer
Dimension:
Schnitttiefe bis zu
225 mm mit der
Doppelgehrungs-
sdge DGL260.

HALLE 3, STAND 215

Rapid

Maschinenbau GmbH
www.rapid-
maschinenbau.de

Rapid stellt in Niirnberg neue Sagemodelle vor, die speziell fiir extra
groRe Kunststoff-, Holz-, Alu- und Composite-Profile entwickelt wur-
den. Die Doppelgehrungssdage DGL260 als 3-Achs-gesteuerte Prazisi-
onsmaschine, mit stufenloser automatischer Aggregatverstellung von
20° bis 135° mit Winkelauflosung 0,01° ist sowohl fiir den Sonderbau
als auch fiir die hochflexible und absolut prazise Serienfertigung von
Holz-, Aluminium- und Kunststoffbauelementen ausgelegt. Die Glas-
leistensdgen GLX Vario und GLX Holz erfiillen mit dem stark vergro-
Rerten Schnittbereich hochste Anspriiche in puncto Profil-Diversitat
beim Glasleistenzuschnitt. Auch im Bereich der Automatisierung wer-
den auf dem Rapid-Stand einige Neuheiten vorgestellt. Ein neues Be-
dienungskonzept von Ferrocontrol wird erstmals bei der Doppelgeh-
rungssage Rapid DGL220 eingesetzt. In einer Live-Vorfiihrung kdnnen
Besucher die Doppelgehrungssage mit der neuen Steuerung auf der
Messe in Niirnberg erleben und anschlieRend die Arbeit mit der neu-
artigen Technologie selbst ausprobieren.

HALLE 3A, STAND 323

Lisec Austria GmbH
www.lisec.com

LISEC
LOSUNGEN FUR FENSTERPRODUZENTEN

Dass sich der Glasmaschinenhersteller Lisec auf der Weltleitmes-
se fiir den Fensterbau prasentiert, ist ein Ergebnis der Entwicklun-
gen im Markt. ,Die Fensterbau Frontale ist fiir uns sehr wichtig, da
sehr viele Lisec-Kunden auf dieser Messe ausstellen", sagt Mar-
ketingleiter Filip Miermans. ,In den letzten Jahren haben viele -
vormalig reine Fensterproduzenten — angefangen, selber Isolierglas
zu fertigen. Dieser Schritt stellt nicht nur fiir die betroffenen Fens-
terproduzenten eine groRe Herausforderung dar, sondern auch fiir
uns." Anforderungen der Fensterproduzenten haben dadurch gro-
Ren Einfluss auf die Auslegung der Isolierglasanlagen von Lisec. Es
geht um neue spezielle Aufbauten, abgestimmte Produktionsrei-
henfolgen, aber auch um Handling- und Sortierfragen. Antworten
auf die aktuellen Marktentwicklungen gibt Lisec in Form von Expo-
naten. Das Unternehmen stellt z.B. Muster zu allen Abstandhalter-
typen aus und auch zur neuen Butylierqualitat.
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Flachglas-Schneidtechnik
Vakuumhebetechnik
Werkzeuge fiir den Glasverarbeiter

' Libeck / Deutschland « Tel. +49 451 47 008-0
% Fax +49 451 47 008-37 * info@pannkoke.de

Direkt in den Internetshop: www.pannkoke.de



http://www.lisec.com/
http://maschinenbau.de/
+49 451 47 008-0
mailto:info@pannkoke.de
+49 451 47 008-37
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Branchenfahrzeug -

sofort einsetzbar:

Als ,,Fensterbau Frontale

Edition" gibt es den

Renault Master mit

Hegla Transportaufbau

zum Messeaktionspreis

von 25.500 Euro zzgl. |
MwsSt.

Effizient transportieren,
platzsparend lagern

EIN BRANCHENFAHRZEUG ZUM VORZUGSPREIS, ZWEI OPTIMIERTE LAGER-

M
Fotos: © Hegla

=1

UND TRANSPORTWAGEN FUR DIE INNERBETRIEBLICHE LOGISTIK UND

EIN HILFREICHES LANGGUTLAGER — HEGLA KOMMT MIT TOP-ANGEBOTEN

ZUR FENSTERBAU FRONTALE.

HANS-PETER LOHNER, Geschiftsfilhrer von Hegla
Fahrzeugbau in Satteldorf, sieht der Fensterbau Fronta-
le mit der Gewissheit entgegen, interessante Ideen und
Neuheiten bieten zu konnen. GrofSe Aufmerksamkeit —
da ist sich der Branchenkenner sicher - wird die in Ko-
operation mit Renault durchgefithrte Handwerksaktion
»Fensterbau Frontale Edition® auf sich ziehen. Passend
zur Messe und zeitlich befristet haben die beiden Part-
ner ein Paket aus Renault Master und Hegla Transport-
aufbau zum Angebotspreis von nur 25.500 Euro zzgl.
MwSt. geschniirt. Ausgestattet mit einem Aufenreff, ei-
nem Dachgepécktriger und einem Innenreff mit klapp-
barer Auflage bietet das Fahrzeug damit die Kombinati-
on der Auf- und Ausbauten, die so am meisten nachge-
fragt wird. Als besonderes Merkmal verfiigt das Auflen-
reff tiber eine verbreiterte Auflage und ist so auch fiir die
gleichzeitige Auslieferung mehrerer Fensterelemente ge-
eignet. Im ebenfalls zur Aktion gehérenden Werkzeug-
schranksystem ist alles perfekt geordnet. ,So sorgt ein
aufgerdaumter Laderaum gleich fiir einen guten ersten
Eindruck beim Kunden, ist Hans-Peter Lohner tiber-
zeugt.

WENDIGER CITYFLITZER

Mit dem Kleintransporter Renault Kangoo zeigt Hegla
auf der Fensterbau Frontale erstmals auch eine wendige
und fiir Jedermann zu fahrende Beispiellosung fiir den
Schnelllieferverkehr in der City. Das Auflenreff kann
beispielsweise fiir Kurier- oder Privatfahrten flexibel von
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Zwei Ebenen, mehr
Facher: Der Hegla
Doppelstockfacherwa-
gen BF 50 10 ND hélt
bis zu 100 Scheiben
oder Bleche im direk-
ten Zugriff bereit.
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Hegla GmbH & Co. KG
www.hegla.de

einer einzelnen Person abgenommen und wieder mon-
tiert werden. Ein ausziehbares Innenreff erméglicht die
bedienerfreundliche Beladung des Innenraums mit ein-
zelnen Scheiben, kleineren Fenstern oder anderen, be-
sonders zu schiitzenden Ladegiitern, die im Innenraum
transportiert werden miissen.

FACHERWAGEN MIT ZWEI EBENEN

Bereits auf der vergangenen Fensterbau Frontale prasen-
tierte Hegla den neuen Doppelstockficherwagen, in den
auf zwei Ebenen und im direkten Zugriff bis zu einhun-
dert Einzelglaser oder beispielsweise Restbleche einge-
stellt werden konnen. Nach sehr guter Resonanz ist das
noch einmal verbesserte Modell erneut in Niirnberg zu
sehen und wird zum Messesonderpreis verfligbar sein.
Wer noch eine neue Idee fiir den internen Trans-
port und die Lagerung von Isolierglasern sucht (auch
fir frisch versiegelte Glaser geeignet), fiir den ist ein
Blick auf den Leichtlauf-Lagerwagen A3o interessant.
Die Iso-Einheiten konnen auf diesem bedienerfreund-
lich in Produktionsreihenfolge abgestellt und je nach Be-
darf in beliebiger Abfolge wieder abgenommen werden.

PRAKTISCHES ORDNUNGSSYSTEM FUR UBERLANGEN

Die Hegla Niederlassung aus Kretzschau préasentiert auf
der Fensterbau Frontale ein platzsparendes und ein-
fach handhabbares Langgutsystemlager. Die ausgestell-
te Kombination aus einem quer verfahrenden und ldngs
ausziehbaren Langgutlager soll den Messebesuchern ei-


http://www.hegla.de/

FENSTERBAU
FRANTALE

nen guten Eindruck vermitteln, wie systematisch und Mit dem quer verfahr-
baren Hegla Langgut-
Systemlager kann auf
vorhandener Fldche
die Regale verfahren, bis eine Bedienliicke entsteht. Sind  bis zu 50 Prozent mehr
gelagert werden. Durch
das Verfahren einer
Bedienliicke stehen die
zent mehr Lagergut kann mit dem Lagersystem aufeiner ~ Paletten im direkten
Zugriff.

sortiert auf geringstem Raum gelagert werden kann. Zur
Be- und Entladung einer oder mehrerer Paletten werden

nur einzelne Profile zu entnehmen, ist es méglich, die-
se stirnseitig aus den Paletten zu ziehen. ,,Bis zu 50 Pro-

bestehenden Fliche verstaut werden. Ubersichtlich und
geordnet ist so nicht nur die Bestandsaufnahme der vor-
handenen Profile deutlich leichter®, so der Hegla Lang-
gutlager-Spezialist Mark Stoschek. ,Ohne das sonst im-
mer iibliche Umstapeln und Suchen werden auch die Ar-

beitsprozesse deutlich optimiert und deutlich planbarer.”

Anzeige

NEUES GERAT ANGEKUNDIGT
UPLIFTER ZEIGT MONTAGEHELFER

HERMANN
Der Montage-Spezialist Uplifter bietet Monta- BLOSCH
gegerate zum Kauf und zur Miete an. Auf der
Fensterbau Frontale zeigt das Unternehmen in
Halle 3A seine neuesten Produkte. Das diesjah- ;?;;EE;OII':A&I}:E\’;‘ON
rlge Highlight ist eine Neuentwlcl(lung aus dem RUNDBOGEN BIS OVAL!
eigenen Hause. Mehr gab Uplifter vor der Messe

noch nicht preis. AuBerdem werden die Topsel-

-‘;E ler aus dem Uplifter-Produktportfolio prasen-
f:j, tiert, so zum Beispiel der Maeda Minikran, der = | B
2 Glassworker GW 625 (Bild), Vakuumsauger aus _.-"
eigener Produktion sowie Transporthelfer. Das Unterneh- oy ; _,-*x )
men vermietet seine Montagegerdte auch mit Bedienperso- - -
nal. Zur Fensterbau Frontale steht auf dem Messestand ge- ' -
Uplifter GmbH & Co. KG . .
www. uplifter. de schultes Personal fiir alle Fragen rund um die Montage- und k

Transporttechnik bereit.

VIELFALTIGE HANDLING-MOGLICHKEITEN

HEBEGERKTE, SAUGKASTEN UND SCHLAUCHHEBER VON EUROTECH Ihr Zuliefer-Partner
fiir Fensterbaubetriebe
Der Vakuumspezialist euroTech kommt mit di- und Schreinereien!
versen Hebegerdten der Serie eT-Hover, » Ausfiihrungen in Holz und Holz-Alu
Schlauchhebern der Serie eT-Lift und einer neu- » Holzstérken in 67, 78 und 88 mm
en Generation Saugkasten aus der Serie eT- » éeg“Che Formen auch nach
chablone lieferbar
Gripper nach Niirnberg. Standbesucher kdnnen » Aluschalen passend dazu gebogen
die Anlagen ausgiebig testen. Mit dabei ist auch » Denkmalschutzgerechte
Ausflihrungen erhaltlich
das eT-Hover-allround (Foto), ein handliches » Auch als Rohling ohne Beschldge

und vielseitig einsetzbares Werkzeug, dessen
Basisgerat fiir eine Vielzahl von Handhabungs-
aufgaben individuell umgebaut werden kann.
Mit dem Gerdt sind horizontales und vertika-
les Heben, Schwenken, Drehen um 360° sowie
Kombinationen realisierbar. Abhéngig von den www.hermann-bloesch.de

euroTech Vertriebs GmbH .
www. euro-tech-vacuum. de eingesetzten Vakuumkomponenten und Vakuumerzeugern ;erlmlstzrb:tu F;o:t;l2e12018
kénnen damit Lasten bis max. 500 kg bewegt werden. HIDGH L
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Hermann-Blésch GmbH

Albert-Einstein-Strafe 7
89264 Weifenhorn
Tel.:07309-9636-0
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Nachhaltig und asthetisch

DER OBERFLACHEN-SPEZIALIST REMMERS STELLT AUF DER

FENSTERBAU FRONTALE ZAHLREICHE NEUENTWICKLUNGEN FUR

DIE PROFESSIONELLE HOLZBESCHICHTUNG VOR.

SO HAT DIE REMMERS-CREW beispielsweise ein Pro-
dukt des auf nachwachsenden Rohstoffen basierenden
nachhaltigen [eco]-Beschichtungssystems im Gepack.
Hierbei handelt es sich um eine Innovation im Segment
»Beschichtungssysteme fiir maflhaltige Bauteile®. Das
emissionsarme System ldsst sich laut Hersteller unbe-
denklich in Innenrdumen verwenden, und es ist bereits
die Zertifizierung nach RAL ZU 12a ,,Blauer Engel* be-
antragt. Somit stehe auch einer Eignung fiir die Verwen-
dung im Rahmen von nachhaltigem Bauen (z.B. DGNB)
nichts im Wege. Besonders wichtig, so Remmers: Mit der
neuen Technologie miissen keine qualitativen Abstriche
gegeniiber konventionellen Beschichtungssystemen ge-
macht werden.

Ebenfalls am Messestand zu begutachten ist der was-
serbasierte Natureffektlack Induline NW-740/05. Er
sorgt dafiir, dass bei farblos lackierten, hellen Holzern
deren natiirliche Optik voll zur Geltung kommt. Der
Lack bietet dauerhaften Schutz bei gleichzeitiger Beibe-
haltung der natiirlichen Asthetik von unbehandeltem
Holz.
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Remmers Gruppe AG
www.remmers.de

Remmers prdsentiert
auf dem Messestand in
Halle 5 zahlreiche Neu-
heiten und erstmals
auch eine Technik-Ecke.
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Erstmals gibt es auf dem Remmers-Messestand eine
so genannte Technik-Ecke. Dort prisentiert der Be-
schichtungs-Spezialist neue Fertigungsverfahren im
Fensterbau. Per Video bzw. Power-Point-Prisentation
wird ein neues Klebeverfahren fiir lackierte und be-
sonders schmale Fliigelrahmen gezeigt. Ein weiteres
Thema dabei sind Eckverbindungen von konstrukti-
ven Technikteilen.

ADLER LACKFABRIK

SELBSTHEILENDE FENSTERBESCHICHTUNG

3
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Bei einer Standard-
Beschichtung (r.)
fiihren Beschddigun-
gen der Oberfliche
zu unschonen
Verfarbungen -
Aquawood InterCare
SH (1.) sorgt fiir
nachhaltigen Schutz.
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Adler-Werk Lackfabrik
www.adler-lacke.com

Der osterreichische Lackhersteller Adler prasentiert in
Nirnberg Aquawood InterCare SH, eine ,selbstheilende”
Fensterbeschichtung. Grundlage der patentierten ,,SH-
Technology" fiir selbstheilende Beschichtungen sind Mik-
rokapseln, die bei einer Beschadigung der Lackoberflache,
z.B. durch einen Kratzer oder Hagelschlag, aufplatzen. Ei-
ne transparente, hdrtende Spezialfliissigkeit tritt aus und
verschlieBt die Verletzung — Folgeschdden am Holz kon-
nen damit verhindert werden, erklart Adler. In zahlrei-
chen Tests hat das Unternehmen diese Basistechnologie
zur Produktreife weiterentwickelt. Bei Aquawood InterCare
SH sorgt die deckende Zwischenbeschichtung nicht nur fiir
hohe Fiille und verldssliche Isolierung, sondern auch fiir
nachhaltigen Schutz und eine perfekte Oberflache.


http://www.remmers.de/
http://www.adler-lacke.com/

Rubbol WF 3310: Die
1K-Fensterbeschich-
tung iiberzeugt mit
hervorragender

Wetterbestandigkeit.

Foto: © Akzo Nobel

SIKKENS WOOD-COATINGS
DREI BESCHICHTUNGS-NEUHEITEN

Sikkens Wood Coatings, eine Marke von Akzo Nobel, hat fiir das
Nirnberger Messepublikum ein umfangreiches Paket an Innovationen
geschniirt. So wird das Sortiment sowohl mit einer Tiiren- als

auch Fenster- sowie Grundier-/lIsolierbeschichtung abgerundet.

Rubbol WF 3300

1K-Tiirenbeschichtung mit optimalem Oberflachenschutz

Sikkens stellt mit dem neuen wasserbasierten Rubbol WF 3300 eine
Schlussbeschichtung vor, die hochbean-
spruchte Holzhaustiiren perfekt schiitzt. Dank

Akzo Nobel neuer, innovativer Rohstoffe ist es gelungen,

Hilden GmbH

www.sikkens-wood-
coatings.com

neben einem optimalen Witterungsschutz
auch eine hervorragende Bestandigkeit gegen
Kratzer, Metallabriebe oder Schmutz zu
erzielen, teilt der Hersteller mit. Zudem sei Rubbol WF 3300 in einer
breiten Farbenvielfalt erhaltlich.

Rubbol WF 3310

1K-Fensterbeschichtung mit hervorragender Wetterbestdandigkeit
Die neue 1K-Fensterbeschichtung Rubbol WF 3310 iiberzeugt schon bei
einer Schichtstarke von 150 um durch ihr sehr gutes Deckvermdogen.
Des Weiteren verfiigt Rubbol WF 3310 liber eine sehr gute Kratzfestig-
keit, exzellente Blockfestigkeit und eine hervorragende Wetterbestan-
digkeit.

Rubbol WP 1900

1K-Grundierung und Zwischenbeschichtung

Die 1K-Grundierung und Zwischenbeschichtung Rubbol WP 1900 be-
sticht laut Sikkens durch ihre herausragende Isolierwirkung. Diese
neue Isoliertechnologie sichere immer gute Ergebnisse, auch bei
schlechterer Holzauswahl, so der Hersteller. Dariiber hinaus biete das
Produkt eine hervorragende Fiille und sehr gute Ablaufeigenschaften.
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REITER OBERFLACHENTECHNIK
AUTOMATISCHE LACKIERUNG

Reiter zeigt in Niirnberg Anlagenkonzepte zur vollauto-
matischen Lackierung von Holzelementen. U.a. ist die
automatische Fensterlackieranlage , Kontur V.4" zu se-
hen, bei der Fensterrahmen unterschiedlicher GréBen
und Formen in ,chaotischer" Reihenfolge einen feinge-
rasterten Infrarot-Lichtvorhang am Kabineneinlauf pas-
sieren. Hier werden die Konturen der Werkstiicke erfasst
und an die Steuerung weitergeleitet. Der Rechner koor-

HALLE 3A, STAND 102 diniert die gespeicherten Signale

mit der Geschwindigkeit des For-
derers und der Hubgerate. Elek-
trostatik-Pistolen ermdglichen es,
die Flachen und Kanten rundum in optimaler Qualitat zu
lackieren. Der gewdhlte Farbton wird automatisch vorge-

Reiter GmbH + Co. KG
www.reiter-oft.de

legt und kann manuell oder iiber Identdatentrager be-
stimmt werden.

Foto: © Reiter

Automatische Fensterlackieranlage Kontur V.g

ZOBEL COATINGS
PVC-BESCHICHTUNG

Der Beschichtungs-Hersteller Zobel prasentiert auf der
Fensterbau Frontale das neue [Z] ZowoPlast 2450. Das
Produkt fiir die Beschichtung von PVC-Substraten ist was-
serbasiert und entwickelt laut Unternehmen eine extrem
hohe Harte und Chemikalienbestandigkeit. Die einkom-

ponentige Einstellung bedeute

fiir Handling, Anwendung und
Applikationsprozess eine deut-
liche Entlastung. [Z] ZowoPlast
2450 sei zudem fiir den Vaku-

mat-Einsatz geeignet und biete dem Anwender von Seri-
engroRe 1 bis zur GroBproduktion volle Flexibilitat.

Berger Zobel GmbH
Coating Systems
www.zobel-coatings.de


http://coatings.com/
http://www.zobel-coatings.de/
http://www.reiter-oft.de/
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Variable Lichtlenkung
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WAREMA PRASENTIERT AUF DER FENSTERBAU FRONTALE EINEN SONNEN-

SCHUTZ, DER DIE POSITIVEN SEITEN GROSSER GLASFLACHEN

ERHALT UND DIE NEGATIVEN MINIMIERT: DEN NEUEN RAFFSTORE PROVISIO.

Foto: © Warema
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Warema Renkhoff SE Im Vergleich: Standard-
www.warema.de Raffstore (I.) mit
dem Warema-Raffstore
ProVisio (r.).

DER RAFFSTORE PROVISIO kann laut Warema mehr
als ein herkdmmlicher Raffstore. Er verbindet klassi-
sche Eigenschaften wie Hitzeschutz, Blendschutz und
Sichtschutz mit optimaler Durchsicht. Die Besonderheit
des Raffstore ProVisio im Vergleich zu einem Standard-
Raffstore ist die besondere Neigung der Lamellen. Diese
wird tiber die komplette Behangh6he flieflend verdndert.
Dabei orientiert sie sich am menschlichen Blickwinkel,
so dass das Auge von oben nach unten immer die beste
Sicht durch die Lamellen nach drauflen hat, erldutert der
Sonnenschutz-Spezialist.

Ein herkdmmlicher Raffstore mit waagerechten La-
mellen erlaubt nur auf Augenhéhe und in einem einge-
schriankten Winkel die freie Sicht. Es sind nur noch rund
55 Prozent der Aussicht gegeben. Mit der durchgehend
verdnderten Lamellenstellung kann der Raffstore Pro-
Visio die Durchsicht um 25 Prozent verbessern, so dass
bei gleichzeitigem Sichtschutz von aufen nach innen et-
wa 80 Prozent des Blickes unverstellt sind. Die Eigen-
schaften eines herkdmmlichen Raffstores bleiben dabei
uneingeschrinkt erhalten, betont Warema. Damit eigne
sich ProVisio fiir den Einsatz im Privatbereich ebenso
wie zum Beispiel fiir Biiros oder Arztpraxen.

MESSE HIGHLIGHTS VON BECK + HEUN
+GROSSE IDEEN FUR KLEINSTEN RAUM"

Der Aufsatzkasten
Roka-Top 2 Max
mit groBRziigigem
Rollraum.
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Beck + Heun GmbH
www.beck-heun.de
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Foto: © Beck + Heun

Beck + Heun stellt seinen Messeauftritt unter das Leitmotiv
.GroRe Ideen fiir kleinsten Raum*. Das in den Rollladen-
oder Raffstorekasten integrierte dezentrale Liiftungssys-
tem Airfox zahlt zu den Highlights. Es gewahrleistet die
Erflillung der DIN 1946-6 (Liiftungs-Norm) im Rahmen ei-
ner gewdhnlichen Kastenmontage. Zudem zeigt das Un-
ternehmen den neuen Brandschutz-Werkstoff Phenopor.
Er erfiillt die Brandklasse B-s1, do (brennt, qualmt und
tropft nicht) nach DIN EN 13501-1. Die umfangreichen Sor-
timente an Aufsatz- sowie Einbaukdsten wurden abermals
erweitert. So bietet z.B. die neue Aufsatzkasten-Varian-
te Roka-Top 2 Max durch ihr groRziigiges lichtes Innenmal}
auch groB wickelnden Behdangen ausreichend Platz. Neu
aufgelegt wurde Roka-Outside mit auRen liegendem Roll-
raum und umfangreicher Dammung zum Rauminneren.


http://www.warema.de/
http://www.beck-heun.de/

RENOLIT




SCHNITTSTELLEN UND DATENSICHERHEIT
SMART HOME-LOSUNGEN VON HELLA

Der Sonnenschutz-Vollsortimenter Hella hat sich im Zuge des
Smart-Home-Trends eingehend mit der Schnittstellenpro-
blematik bzw. der Kompatibilitdt unterschiedlicher Systeme
und Hersteller sowie der Datensicherheit auseinander ge-
setzt. Zur Fensterbau Frontale bringt das dsterreichische Un-
ternehmen entsprechende Losungen mit.

Heute gilt es, verschiedene Schnittstellen zu integrieren, z.B.
das Sprachsteuerungssystem Alexa, Apple HomeKit oder REST
API. Hella-Entwicklungsleiter Manuel Stanglechner treibt das
Thema Schnittstelle in der Hella-Gruppe konsequent vor-
an. Das Ergebnis ist die Smart Home Steuerung Onyx, die ei-
ne sehr offene Schnittstellenanbindung bietet. Laut Stang-
lechner besitzt Onyx als einziges System im Bereich Sonnen-

Foto: © Hella

Zur Konfiguration und Bedienung von Onyx.Node muss nur
die App ,,Onyx" aus dem App-Store heruntergeladen und den
Schritten der Anleitung gefolgt werden.

schutz eine MFi (Made for iPhone) zertifizierte Apple Home-

Kit Schnittstelle. Die Centerbox Onyx.Center dient dabei als

Schnittstelle zwischen dem Smartphone und den einzelnen

Aktoren und gibt Funkbefehle bidirektional weiter.

Als wichtiges Thema sieht Produktmanager David Koch aber

auch die Datensicherheit. Diese wird bei Onyx durch eine
128 Bit Verschliisselung erreicht, und

stellt damit eine sehr hohe Hiirde

Hella Sonnenschutz- fiir ein unbefugtes Eindringen in das
technik GmbH

) Smart Home System dar.
www. hella.info

Nur im perfekten Zusammenspiel

von Produkten und Steuerungen
entstehen nach Ansicht von Koch auch wirklich smarte Pro-
dukte. Gerade Features wie z.B. LED-Dimmer, die mit dem
Aktor Onyx.Node 2 realisierbare Gruppensteuerung, ein inte-
grierter Dammerungssensor und Barometer im Umweltsen-
sor Onyx.Weather 2 kénnen die einzelnen Produktvorteile
erst richtig zur Geltung bringen.
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Bei Alukon erwartet die Fachbesucher u.a. ein neu entwickeltes
Raffstoresystem sowie ein Raffstore-Schnellbau-Kasten.

ALUKON
SCHWERPUNKT RAFFSTORE

Alukon zeigt in Niirnberg Neuheiten und Weiterentwick-
lungen rund um Sonnen- und Insektenschutzsyste-
me. Das Schwerpunktthema lautet diesmal ,,Raffstore”,
denn der Hersteller wird erstmalig ein eigens entwickel-
tes Raffstoresystem fiir seine Vorbau- und Aufsatzkdsten
prasentieren. Diese Erweiterung des Produktportfolios
wurde durch die BaumaBnahmen am Unternehmens-
standort in Konradsreuth maglich, durch die sich Alukon
in den vergangenen zwei Jahren um etwa 50 Prozent ver-
groRert hat.
Eine weitere Produktneuheit hdlt Alukon fiir die Besucher
der Messe in Form eines Schnellbaukastens fiir Raffsto-
ren bereit. Der sogenannte Raff-E ist speziell auf die Ei-
genschaften von Raffstorelamellen ausgelegt und zeich-
net sich durch groRe BaugroRen sowie Montagefreund-
lichkeit aus. Neben den Raffstore-Neuheiten prasentiert
Alukon auf der Fensterbau Fron-
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Alukon KG Weiterentwicklungen im Vorbau-
www.alukon.com kasten-Programm sowie bereits
am Markt etablierte Produkte wie
den hochgedammten Aufsatzkasten AK-Flex und das tex-
tile Sonnenschutzsystem ZipTex.
.Wir wollen die Messe nutzen, um Architekten, Fenster-
bauern und dem Bauelementehandel unsere Sonnen-
und Insektenschutzlésungen rund ums Fenster vorzu-
stellen. Der personliche und direkte Austausch steht da-
bei fiir uns an oberster Stelle, um langfristig Kontakte zu
kniipfen und Neukunden zu generieren”, erklart Klaus
Braun, Geschaftsfiihrer bei Alukon.


http://www.alukon.com/
http://www.hella.info/
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Papierlose Fertigung mit Adulo Fit

DER SOFTWAREHERSTELLER ADULO SOLUTIONS GMBH GIBT IN NURNBERG

EINBLICK IN DIE PRODUKTLINIEN ADULO EASY, PLUS UND ERP/3 SOWIE IN DIE

ADULO FIT FERTIGUNGSUBERWACHUNG.

ADULO FIT BIETET iiber die Barcodeerfas-
sung eine komplette Uberwachung des Fer-
tigungsprozesses. Sowohl an einzelnen Ter-
minals der Arbeitsstationen als auch im
kompletten Maschinenpark kénnen jeder-
zeit simtliche Informationen der Produk-

tion in Echtzeit
abgerufen wer-
Adulo Solutions GmbH den. Durch die
R e Zuweisung eines

Barcodes fiir je-
den Auftrag, jeden Mitarbeiter, jede Maschi-

ne und alle Materialien sind die Auftrags-
schritte durchgehend klar definiert. Uber die
Terminals an den Produktionsstationen las-

sen sich mittels Barcode die passenden Ar-
beitsanweisungen anzeigen. Die an jeder
Station gescannten Codes liefern zudem de-
taillierte Informationen {iber Auftragsfort-
schritt und Durchlaufzeiten inklusive Fer-
tigmeldung. Dank des Kommunikations-
systems zwischen Leitstand und Terminals
besteht die Moglichkeit, in Echtzeit in den
Produktionsprozess eingreifen zu koénnen.
Uber diesen Weg konnen sowohl einzelnen
Terminals als auch alle Stationen direkt kon-
taktiert werden, erldutert das Unternehmen.
Eventuell drohende Stérungen im Produkti-
onsablauf, wie z.B. fehlendes Material, wer-
den damit rechtzeitig im Vorfeld vermieden.
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Leistungsspektrum von Adulo Fit

Klebeband-Losungen fir
Tiren, Fenster, Innenausstattung
und Fassade

Turblattverklebung

i

Trockenversiegelung

Glaseinsatze in
Turfullungen

Trennwandverklebung

=

Fenstersprofken

Versteifungsprofile

tesa.com
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Zum InfoServer stellt
Orgadata auf der
Fensterbau Frontale
Neuheiten vor, die
Verarbeitern groBen
Nutzen bringen.
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Orgadata Software-
Dienstleistungen AG
www.orgadata.com
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Update fiir

FENSTERBAU

FRONTALE

LogiKal

DAS SOFTWAREHAUS ORGADATA KOMMT MIT DER NEUEN

VERSION 11.2 SEINER SOFTWARE LOGIKAL FUR DIE

EFFIZIENTE PLANUNG UND FERTIGUNG VON FENSTERN,

TUREN UND FASSADEN ZUR FENSTERBAU FRONTALE.

DAS UPDATE ZUR AKTUELLEN 11er-
Version von LogiKal enthilt digitale
Weiterentwicklungen und interessante
Neubheiten fiir alle drei Rahmenmateri-
alien Aluminium, Stahl und Kunststoft.
Verbesserungen fiir alle Anwender bie-
tet der ,List & Labelviewer®. Ausdru-
cke wie Kalkulationen, Werkauftra-
ge, Bestellungen oder Angebote lassen
sich mit dem Update vollkommen smart
aus Logikal heraus generieren. Mit der
Funktionalitit eines Inhaltsverzeichnis-
ses konnen sich die User in ihren Re-
ports ganz schnell zurechtfinden. Nur
ein Klick fiihrt sie schnell und zielsicher
an die Stelle, die gerade benétigt wird.
Eine Suchfunktion unterstiitzt diesen
Effekt.

In der Version Logikal 11.2 sind zu-
dem erfolgreiche Tools auf weitere An-
wendungen ausgeweitet worden. Das
gilt z.B. fiir den Beschlag-Wizard. Der
fithrt die Anwender Schritt fiir Schritt
durch die Eingabe von Beschldgen.
Dank dieser neuen Art des Beschlag-In-
puts ist die Ubersichtlichkeit optimiert
worden und die Bedienungsfreundlich-
keit gestiegen, so das IT-Unternehmen.
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Bislang wurde dieser Beschlag-Wizard
ausschliellich in der Produktion von
Tiiren eingesetzt. Aufgrund der vie-
len positiven Riickmeldungen von An-
wendern bietet Orgadata das praktische
Tool kiinftig auch fir die Produktion
von Fenstern an.

Erweitert wird mit der 11.2-Version
auch das Angebot an Konfiguratoren.
Mit denen kénnen sich Anwender aus
Logikal heraus auf den Login-Bereich
der Internetseite ihres Herstellers ein-
wihlen. So ldsst sich das Angebot des
Herstellers in die Logikal-Konstrukti-
on einbinden. Ganz neu sind Konfigu-
ratoren fiir Tirfiillungen vom Herstel-
ler Adeco und zum Glashersteller Pil-
kington.

Die genannten Neuheiten fithren Or-
gadatas Mitarbeiter an den verschiede-
nen Computer-Arbeitsplitzen auf dem
Messestand vor. Dariiber hinaus gibt es
eine Bithne, auf der Moderatoren Ak-
zente auf ausgewdhlte Tools setzen. Im
Zentrum der Vorfithrungen auf der
Bithne steht der InfoServer von Orga-
data, der die Abldufe in der Werkstatt
digitalisiert und steuert.

LOSUNGEN VON KLAES
NEUER TURDESIGNER

Der IT-Spezialist Klaes kommt mit einem ext-
rem breiten Losungsspektrum zur Fensterbau
Frontale, um seinen Kunden die flachende-
ckende Digitalisierung zu ermdglichen. Mes-
sepremiere feiert der Klaes TiirDesigner fiir
Haus- und Innentiiren. Die Tiiren — und auch
Fensterfliigel - konnen damit in der Erfas-
sung hochflexibel mit konstruktiven Elemen-
ten versehen werden, und zwar durchgangig
integriert in die Klaes ERP-L6sungen.

Klaes 3D wird immer mehr zum Universal-
werkzeug fiir ,Nicht-Fenster-Bauelemente".
Urspriinglich ,nur" fiir Fassaden und Winter-
gdrten in allen Materialarten gedacht, wer-
den damit mittlerweile bei Kunden auch frei-
stehende Pergola-Systeme, Terrasseniiber-
dachungen, Vorddcher, Dachgauben, Ganz-
glas-Schiebeanlagen, Geldnder oder auch
Zaunanlagen effizient verarbeitet.

Aber auch die klassischen Klaes Fensterlo-
sungen — premium, professional, vario und

HALLE 1, STAND 348

Horst Klaes GmbH & Co. KG
www.klaes.com

Foto: © Klaes

3 .

trade - lernen standig dazu: durch die An-
bindung weiterer Online-Konfiguratoren im
Bereich Rollladen und Turfiillungen. Die-

se enge Kooperation mit der Zulieferindus-
trie ist ein strategisch wichtiger Baustein fiir
die Digitalisierung, denn nur so lassen sich
die umfangreichen Zulieferkomponenten auf
Dauer sinnvoll einbinden.


http://www.klaes.com/
http://www.orgadata.com/

DAS FENSTER
ZUR ZUKUNFT

Veranderungen erkennen, Chancen nutzen
und konsequent weiterentwickeln! Wir machen'’s einfach!
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Kunststoff-Fenstersysteme



FENSTERBAU

FRONTALE

A+W CANTOR VERBINDET MARKTPARTNER
INTEGRATION SAMTLICHER VERTRIEBSKANALE

A+W Cantor integriert systematisch die Online-Konfigu-
ratoren von Lieferanten der Fenster- und Tiiren-Industrie
- z.B. fiir Rollldden, Sonnen- und Insektenschutz, Tiir-
fillungen etc. — in seine kaufmannische ERP-Software.
Bisher wurden die Konfiguratoren von Roma, Warema,
0buk, Rodenberg und Adeco in A+W Cantor eingebunden.
Ein Beispiel fiir die Nutzung externer Konstruktionssoft-
ware ist die Integration von LogiKal im Aluminiumsektor.
Das Besondere gegeniiber den Losungen anderer Herstel-
ler, erlart A+W Cantor: Die Integration der externen Kon-
figuratoren lasst sich nicht nur im ERP-System des Produ-
zenten umsetzen, sondern ebenso in der Handlersoftware
und, ein zusatzliches Plus, im Webshop A+W iQuote.
Warum Direktanbindung? Fensterbauer mussten bisher
die Stammdaten, Konditionen, technische Restriktionen
etc. in ihrem ERP-System pflegen und vor allem aktuell
halten, um fehlerfreie Bestellungen sicherzustellen. Das
bedeutet einen hohen Pflegeaufwand und eine aufwan-
dige Erfassung. Durch die nahtlose Einbindung der Part-
ner-Konfiguratoren in die A+W Cantor Software entfadllt
die manuelle Pflege, betont das Unternehmen. Die Er-
fassung erfolgt direkt aus A+W Cantor System heraus — ob
am PC des Produzenten oder via A+W iQuote auf dem mo-
bilen Endgerat des Handlers: Mit wenigen Klicks wird der
Raffstore, der Insektenschutz oder die gewiinschte Tiirfiil-
lung dem aktuell erfassten Bauelement hinzugefiigt.
Updates wie etwa neue Produkte, gednderte Preise und
technische Richtlinien werden durch den Lieferanten re-
gelmaRig online eingespielt — der Fenster- und Tiiren-
hersteller kann damit sicher sein, jederzeit mit aktuellen
Daten zu arbeiten. Die Bestellungen erfolgen im elektro-

nischen Format, sind fehlerfrei und enthalten alle beno-
tigten Merkmale zu den hinterlegten Einkaufskonditio-
nen, erklart der Softwarespezialist.

Die Integration von LogiKal, KKP und SchiiCal in A+W Can-
tor bietet die Vorteile aller Produkte in einem Paket. Logi-
Kal und KKP sind Spezialanwendungen fiir Fassaden und
Wintergdrten und bilden die perfekte Erganzung zu A+W
Cantor. Die Integration dieser Produkte bietet dem Benut-
zer z.B. den vollen Leistungsumfang von LogiKal im Alu-
miniumsektor und die effiziente Kontrolle aller Prozes-
se im A+W Cantor System. Firmen, die mit verschiedenen
Produktsegmenten arbeiten, kdnnen die Auftragspositio-
nen beider Systeme in nur einer Softwareldsung eingeben
und auch durchgangig verwalten. Durch die konsequen-
te Integration erhadlt der A+W Cantor Kunde nur eine Auf-
tragsbestdatigung mit allen Produkten.

8=
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A+W Software GmbH
WWW.a-w.com

Erfassung einer Tiirfiil-
lung: Der Rodenberg-
Konfigurator ist nicht
nur in die A+W Cantor

ERP-Software integriert,
sondern auch in die
Handlerlosung und den

Webshop A+W iQuote.
IFE
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WARMESCHUTZ & BAUPHYSIK IM FENSTERBAU
SOMMER-SOFTWARE DURCH IFT VALIDIERT

Der Einsatz einer Software zur Berechnung von Para-
metern des Warmeschutzes und der Bauphysik ist beim
Hausbau heutzutage Standard. Um den steigenden An-
forderungen des Gesetzgebers an diese Programme ge-
recht zu werden, hat die Sommer Informatik GmbH ihre
bewadhrte Softwarelosung Winlso entsprechend der neu-
en Norm DIN EN ISO 10077-2 optimiert: Winlso wird zur Be-
rechnung von zweidimensionalen War-
me- und Dampfdiffusionsstromen, Iso-

liefert wichtige Daten, um die Warmedammeigenschaften
von Rahmenprofilen zu bestimmen und in die Baupla-
nung einflieBen zu lassen. Dank der Verbesserungen der
vorherigen Version sind nun wesentlich genauere Ergeb-
nisse moglich. Die optimierte Software wurde Anfang No-
vember 2017 vom ift Rosenheim validiert. Der integrierte
CAD-Editor und der FEM-Rechenkern machen es dem Soft-

HALLE 1, STAND 515 warenutzer nun moglich, in Kombinati-

on mit dem neuen Berechnungsverfahren

Sommer Informatik GmbH

thermen, Us~ und Psi-Werten mit ei-
ner CAD-Schnittstelle eingesetzt — dies
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www.sommer-informatik.de

und der Norm DIN EN ISO 10077-2 ein sehr
genaues Rechenergebnis zu erzielen.
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Foto: © A+W Cantor


http://www.sommer-informatik.de/
http://www.a-w.com/

NEUE SYSTEMLOSUNGEN UND MEHR ONLINE-SERVICES
ISO-CHEMIE ENTWICKELT BAUFUGE 4.0 WEITER

Vor liber einem Jahr startete Iso-Chemie das
Zukunftskonzept Baufuge 4.0. Seither hat der
Abdichtungsspezialist sein umfassendes Leis-
tungspaket fiir die Gebdudeabdichtung der
ndchsten Generation weiterentwickelt. Auf
der Fensterbau Frontale 2018 prasentiert das
Unternehmen ein erweitertes Sortiment des
1SO3-Fensterabdichtungssystems, das varian-
tenreiche Fensteranschlussfolien zur zeitspa-
renden und luftdichten inneren wie duReren
Abdichtung umfasst sowie dauerelastische,
impragnierte PUR-Dichtbander, die neben
der Warme- und Schallisolierung auch dem
Witterungsschutz dienen. Aber auch innova-
tive Multifunktionsfugendichtbander, die alle
drei Funktionen einer RAL-gerechten Abdich-
tung in einem Produkt vereinen, sowie hoch-
wertige dauerelastische Dichtstoffe und PUR-
Dosenschdume gehdren zu dem umfangrei-

Das Iso3-Fensterdichtungssystem
bietet fiir viele Anschluss-
situationen die passende Ab-
dichtungslosung.
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Iso-Chemie GmbH
www.iso-chemie.de

chen Fensterabdichtungsportfolio. Neben den
standardisierten Systemprodukten bietet Iso-
Chemie auch individuelle, auf das jeweilige
Bauwerk abgestimmte Abdichtungsprodukte.
Zur Fensterbau Frontale wird das Unterneh-
men eine besonders zeit- und geldsparende
Abdichtungsldsung als Innovation prasentie-
ren. Mit Iso-Top Winframer bringt es zudem
ein gepriiftes und zugelassenes Vorwand-
montagesystem zur Abdichtung von Fenstern
und Tiiren in Warmedammverbundsystemen

I

DrauBBen und Drinnen

neu definiert.

Mit WAREMA Raffstoren

Entdecken Sie die aktuellen Raffstoren-Lésun-

gen von WAREMA

— Tageslicht ganz nach Wunsch

— Wohlfiihlatmosphére bei maximaler
Energieeffizienz

— Neu: Raffstoren mit ProVisio

Der SonnenLichtManager
B\

[ =

Jetzt mehr erfahren:
www.warema.de/draussen-drinnen

DICHTSTOFFE

TITEL

Foto: © Iso-Chemie

mit nach Niirnberg. Dabei sind die System-
typen auf die unterschiedlichen Gebdude-
situationen zugeschnitten und miteinan-

der kombinierbar. Im Onlinebereich werden
neue Webservices des hauseigenen Iso-Por-
tals vorgestellt. Mit den neuen Tools und Ser-
vices sollen die Kunden noch besser unter-
stiitzt werden. Unter anderem haben diese
nun die Moglichkeit, Produkte einfach online
nachzubestellen oder ihre Warenlieferungen
zu verfolgen.



http://www.iso-chemie.de/
http://www.warema.de/draussen-drinnen
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LEISTUNGSFAHIGE BAUELELMENT-ABDICHTUNG
TREMCO ILLBRUCK MIT PASSGENAUEM SORTIMENT

Das i3 PowerPaket Sanie-

rung enthalt alles fiir die

grundlegende Fenster-

sanierung, das i3 Power-

Paket Sanierung Plus

A sorgt zusatzlich fiir

exzellenten Schallschutz.
] i

tremco illbruck

GmbH & Co. KG

www.tremco-

illbruck.de

Einer der Schwerpunkte von tremco illbruck auf der Fensterbau Frontale ist der Be-
reich Dichten und Kleben. Hier stellt das Unternehmen sein passgenau abgestimmtes
Sortiment rund ums Fenster vor, das weit mehr als nur die direkte Fensteranschluss-

fugenabdichtung umfasst — etwa vielseitige Dicht- und Klebstoffe fiir die perfek-

te Nassversiegelung und intelligente Kleber fiir den Fensterbau. Zu den Messeneu-
heiten gehort auBerdem eine interessante Neuentwicklung im Bereich Naturstein-
Silikone. Vor einem Jahr hat tremco illbruck die i3 PowerPakete herausgebracht, die
aufgrund ihrer Zusammenstellung einfache und erstklassige Fenstermontage verbin-
den. Ab sofort stehen zwei neue i3 PowerPakete fiir die Sanierung von Fenstern zur
Verfiigung. Auch im Segment Multifunktionsbander bekommen Besucher laut Unter-
nehmen wieder eine herausragende Innovation zu sehen. Daneben gibt tremco ill-
bruck Einblick in die neuesten Entwicklungen auf der Beratungsplattform bauan-
schluss.info. Wie immer kann man auf dem Messestand des Unternehmens alle Pro-
dukte ausprobieren, Detailfragen direkt vor Ort erdrtern, die neuen Online-Tools tes-
ten und Live-Demonstrationen verfolgen.

SYSTEME FUR DIRECT GLAZING

KOMMERLING LIEFERT KLEB- UND DICHTSTOFFE AUS EINER HAND

Der Klebstoffhersteller Kimmerling ist
Spezialist fiir das Verkleben von Isolier-
glasscheiben im Fensterrahmen. Das Un-
ternehmen widmet sich seit Jahren der
Weiterentwicklung von Produkten fiir Di-
rect Glazing-Anwendungen und bietet
diesbeziiglich aufeinander abgestimm-
te Systemlosungen. Gemeinsam mit H.B.
Fuller, dem neuen Mutterkonzern, gilt
Kommerling zudem als groBter Anbie-
ter von Kleb- und Dichtstoffen fiir Isolier-
glasanwendungen weltweit. Direct Gla-
zing bietet gegentiiber der Montage mit
Glasleisten Vorteile, wie die Verbesserung
der statischen Eigenschaften des Fensters,
die Senkung der Produktionskosten sowie
einen verbesserten Einbruchschutz. Um
die Vertraglichkeit der Materialien zu ge-
wahrleisten, bietet Kommerling laut ei-
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genen Aussagen als einziger Klebstoff-
hersteller Systemlosungen aus Isolierglas-
dichtstoffen und Klebesystemen aus einer
Hand an. Sie sind fiir Holz, Kunststoff und
Aluminiumrahmen verwendbar. Betrie-
be, die sich trotz der genannten Vorteile
immer noch vor der Integration oder gar
kompletten Umstellung auf Direct Gla-
zing scheuen, unterstiitzt Kémmerling

bei der Einbindung des Klebeprozesses in
die bestehenden Produktionsabldufe —
von der einfachen Handapplikation liber
die Misch- und Dosieranlage bis hin zum
Vollautomaten.

HALLE 7, STAND 118

Kommerling
Chemische Fabrik GmbH
www.koe-chemie.de

FUR FENSTER UND TUREN
TESA SETZT AUF KLEBEBANDER

Professionelle Klebebdnder ersetzen immer
haufiger traditionelle Befestigungstechni-
ken. Zur Fensterbau Frontale prdsentiert te-
sa SE darum spezielle Losungen fiir Fens-

ter, Tiiren, Fassaden und den Innenausbau.
Mit Hilfe moderner Klebebander lassen sich
nach Einschdatzung des Unternehmens auch
in der Fenster- und Tiirenfertigung deutliche
produktionstechnische Fortschritte erzielen.
Beispiele sind die effiziente Verklebung flii-
gelliberdeckender Tiirfiillungen, die schnel-
le Befestigung von schmalen Lisenen, Leisten
und Dekoren, die zuverldssige Montage von
Glaselementen oder der leicht entfernbare
Transportschutz fiir hochwertige Oberflachen.
Die Vorteile der Klebeband-Technologie seien

tesay

great to work with

Tesa SE
www.tesa.de

dabei in Design, Fertigung und Funktionali-
tat spiirbar. So gestalte sich die Verarbeitung
einfach, weil lastige Trocknungszeiten entfal-
len. Und die hohe Stabilitat sorgt laut Unter-
nehmen sofort fiir einwandfreien, dauerhaf-
ten Halt. Hinzu kommen, je nach eingesetz-
tem Klebeband, isolierende Eigenschaften
gegen Staub, Schmutz und Feuchtigkeit sowie
vibrationshemmende und Spannungen kom-
pensierende Elastizitat.

Mit seinem praxisorientierten Messekonzept
zeigt tesa SE nicht nur Innovationen, sondern
lasst die Besucher die Klebebandtechnologie
auch selber testen. Neben Live-Vorfiihrungen
rund um die Fenster-, Tiiren- und Fassaden-
technik stellt das Unternehmen auch kosten-
lose Musterboxen zur Verfiigung, mit denen
die Fachbesucher die Klebebandtechnologie
im eigenen Unternehmen testen kdnnen.


http://schluss.info/
http://www.koe-chemie.de/
http://illbruck.de/
http://www.tesa.de/
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glass technology

FEnSTEREMY Edition

Jetzt zugreifen und sparen

Renault Master

e 145PS /107 kW Euro 6

« Radio und Bluetooth-
Freisprecheinrichtung

« Klimaanlage

« Riickfahrkamera

o Fensterheber und Aufen-
spiegel elektrisch

* Hecktiren mit 270
Grad Offnungswinkel
(ohne Fenster)

HEGLA
Transportaufbau

« Schnell abnehmbares
Aluminium-AuBenreff

o Ladehdhenverstellung und
Teleskop-Spannlatten

« Dachgepacktrager mit
Leiterrolle

o Innenreff mit zwei separat
klappbaren Auflagen

« Praktisches Wiirth-
Werkzeugschranksystem

FENSTERBAU E d s
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Limitierte Stiickzahl, nur solange Vorrat reicht.
Abgebildete Produkte kénnen abweichen.

HEGLA - Glastransportaufbauten
74598 Satteldorf » 37688 Beverungen * 06712 Kretzschau « @ 07951/9435-0  www.glastransportaufbauten.d
. uten.de
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HANNO KOMMT MIT INNOVATIVEN BANDERN NACH NURNBERG

Im Fokus des Messeauftritts von Hanno stehen neu ent-
wickelte Varianten des Hannoband-Klassikers: Der Spezi-
alist fiir Fugenabdichtung und Schalld@ammung stellt un-
ter anderem fiir den luftdichten inneren Anschluss das
Hannoband BG-R vor und fiir optimalen Warme- und
Schallschutz das neue Fugenband Hannoband Therm, ei-
ne leistungsfahige und leicht verarbeitbare Alternati-

ve zu PU-Montageschaum. Zudem prdsentiert das Unter-
nehmen das Multifunktions-Fugendichtungsband Han-
noband 3E Passiv BG1 mit patentierter Membrantechnik,
speziell entwickelt als All-in-One-Abdichtung im Passiv-
haus. Es erfiillt alle DIN-, EnEV- und RAL-Anforderungen
und garantiert so auch im Passivhaus eine hochwertige,
zuverldssige Bauteilabdichtung. Neu ist auch das Zerti-
fikat des ift Rosenheim. Damit belegt jetzt ein neutrales
Gutachten die ausgezeichnete Funktion der wesentlichen

WA sYsTEM

CAD fiir Glas und Rahmen

- intell. Profil-Bibliotheken der fiihrenden Lieferanten
- intell. Normteile-Bibliothek (>100.000 Teile)

- intell. Funktionen fiir Folie, Blech, Dammung etc.

- Schnittgenerierung, Stiickliste, Stabliste, Glasliste

FRONTALE 2018
HaIIe 7A.502

o

http://www.fassaden-cad.de

Hanno zeigt unter
anderem das 3E-
Fugenabdichtungs-
system, mit dem
zuverldssige Bau-
teilabdichtung bis
zum Passivhaus-
standard problemlos
maoglich ist.

Foto: © Hanno Werk GmbH & Co. KG
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Hanno Werk
GmbH & Co. KG
www.hanno.com

Hanno-Produkte fiir den Fensteranschluss. Seit mehr als
120 Jahren entwickelt das Laatzener Unternehmen hoch-
leistungsfahige Bauprodukte, insbesondere fiir dichte Fu-
gen sowie schall- und warmegedammte Bauteilanschliis-
se. Einen Schwerpunkt hat Hanno dabei fiir das Marktfeld
Fensterabdichtung entwickelt. , Da wir stets den direkten
Dialog mit den Handwerkern und Fachverarbeitern fiih-
ren, ist die Fensterbau fiir uns ein Highlight 2018", erklart
Prokurist und Vertriebsleiter Markus Fehrmann.

GLAS+RAHMEN
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KLEBER FUR ECKVERBINDER IM METALLBAU

2K-TURBO-PU-KLEBSTOFF VON OTTO-CHEMIE

Witterungsbestandiges Kleben von Metall ist eine Grund-
voraussetzung fiir den Bau von Wintergdrten sowie die
Fertigung von Metallfenstern, -tiiren und -fassaden. Kle-
bungen in witterungsbelasteten Bereichen diirfen auch
in ausgehdrtetem Zustand nicht sprode werden, sondern
miissen dauerhaft zahelastisch bleiben, um ihre Funkti-
on zu erfiillen. Dies gewahrleistet der 2K-Turbo-PU-Kleb-
stoff Ottocoll P 525 von Otto-Chemie. Der Premiumkleb-
stoff wird in der einfach zu verarbeitenden Doppelkartu-
sche mit Statikmischer ausgeliefert, was Mischfehler zu-

Fotos: © Otto-Chemie
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verldssig ausschlieBt. Das Produkt hartet auch in hohen
Schichtstarken extrem schnell und schwundfrei aus: Kle-
bungen mit Ottocoll P 525 erreichen ihre Funktionsfes-
tigkeit bereits nach drei Stunden und ihre Endfestigkeit
nach drei Tagen (ift-gepriift nach DIN EN IS0 291-23/50-2
und DIN EN ISO 7500-1). Mit Ottocoll P 525 gefertigte Ele-
mente lassen sich auch nachtrdglich pulverbeschich-

ten (thermische Belastung 30 Min. bis 230 °C). Der Kleb-
stoff eignet sich zudem fiir Anwendungen gemaR der IVD-
Merkblatter Nr. 30 und 35, erklart der Hersteller.

I.: Der 2K-Turbo-PU-Klebstoff
Ottocoll P 525 hartet schnell
aus und schafft sichere

Metall-Eckverbindungen. ':FH
]

r.: P 525 Kartusche 2 x 310ml ol

ganz r.: P 525 Statikmischer

KWM 18K it
S

i
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Hermann Otto GmbH
www.otto-chemie.de


http://www.hanno.com/
http://www.otto-chemie.de/
http://www.fassaden-cad.de/

Das neue patentierte Vorwandmontagesystem SoudaFrame SWI ldsst
sich schnell montieren und schafft optimale Voraussetzungen fiir eine
energieeffiziente Bauelementmontage und -abdichtung.

Foto: © Soudal

SIGNIFIKANTE ZEIT- UND KOSTENERSPARNIS
NEUES VORWANDMONTAGESYSTEM VON SOUDAL

Auf der Fensterbau Frontale stellt der Kleb- und Dichtstoffspezialist
Soudal erstmals das gerade neu entwickelte Vorwandmontagesystem
SoudaFrame SWI (Soudal Window Installation) vor. Neben einer trag-
fahigen und sicheren Befestigung sowie einer energieffizienten Ab-
dichtung zeichnet sich die Neuentwicklung laut Soudal gegeniiber
vergleichbaren Vorwandsystemen vor allem durch eine einfache und
schnelle Montage aus. Das patentrechtlich geschiitzte System wurde
bereits fiir den diesjdahrigen Innovationspreis , Architektur + Fenster
Tiir Fassade 2018" nominiert.

Einfache Montage auch bei groBen Fensterflachen

Das neue Vorwandsystem besteht im Wesentlichen aus einem in-

telligenten Stecksystem mit glasfaserverstarkten Kunststoffprofilen

und den RAL-gepriiften SWS-Systemkomponenten, mit denen der

komplette Montagerahmen verklebt und gleichzeitig abgedichtet
wird. Federclipse sorgen fiir eine einfa-

HALLE 7, STAND 632 che Fixierung und Justierung des Fenster-

Soudal NV Deutschland rahmens. Dank der Reduzierung auf we-
www.soudal.com nige Arbeitsschritte kann das SoudaFrame
SWI besonders schnell und einfach mon-
tiert werden. Die bewdhrten Systemkomponenten des Soudal Window
Systems, wie z.B. der besonders flexible Montageschaum Flexifoam,
kénnen mit dem Vorwandsystem kombiniert werden. SoudaFrame
SWI ist universell fiir die gangigen Fensterrahmensysteme und -werk-
stoffe wie PVC, Holz und Aluminium einsetzbar und in verschiedenen
Auskragungen erhdltlich. Fiir den luftdichten Abschluss der Fenster-
anschlussfuge sorgt die spritz- und streichbare Abdichtungspaste
Soudatight.
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Super Spacer

DAS ORIGINAL

Rundum flexibel.

Asthetisch
Automatisch
Akkurat

Wir freuen uns auf
lhren Besuch auf der
fensterbau: Halle 7A
Stand 7A-302

Die erste Warme Kante
aus flexiblem Strukturschaum.

= Edgetech

A Quanex Building Products Company

Die Pioniere in der Warme Kante Technologie

www.superspacer.com
infoldedgetech-europe.com


http://www.superspacer.com/
mailto:info@edgetech-europe.com
http://www.soudal.com/
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Die Warmebildkamera
macht die Unterschiede
deutlich: Warmeddammung
am Glasrand mit hoch-
effizienten Kunststoff-
Abstandhaltern (I.) im
Vergleich zu Aluminium-
Abstandhaltern (r.).

HALLE 7A, STAND 214

Swisspacer Vetrotech
Saint-Gobain AG
WWW.swisspacer.com
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Warme Kante spart Energie

EINE WISSENSCHAFTLICHE STUDIE IM AUFTRAG VON SWISSPACER ZEIGT DIE

VORTEILE HOCHWERTIGER KUNSTSTOFF-ABSTANDHALTER GEGENUBER

PRODUKTEN AUS ALUMINIUM. FENSTERBAUER KONNEN DIE ERGEBNISSE

FUR DIE KUNDENBERATUNG UND DEN VERKAUF NUTZEN.

DIE NEUE STUDIE des Passivhaus Instituts untersucht
den Einfluss der Abstandhalter auf den jahrlichen Heiz-
wirmebedarf von Gebduden: Dabei vergleicht sie Alu-
minium-, Edelstahl- und Kunststoff-Abstandhalter in
den Fenstern von Niedrigenergiehdusern, die der EnEV
2016 entsprechen. Das Ergebnis: Werden hochwertige
Kunststoff- statt Aluminium-Abstandhalter verwendet,
lassen sich jahrlich 5,6 Prozent der gesamten Heizener-
gie einsparen - im deutschen Klima in einem gédngigen
Niedrigenergiehaus mit zweifacher Wiarmeschutzvergla-
sung. Beim Niedrigenergiehaus mit einer heute meistens
verwendeten Dreifachverglasung sind es sogar 8,6 Pro-
zent, teilt Swisspacer mit.

GROSSE UNTERSCHIEDE IN DER ENERGETISCHEN
PERFORMANCE

In modernen Wirmeschutzfenstern ist neben Glas und
Rahmen der Abstandhalter die dritte fiir die Energieper-
formance wichtige Komponente. Hat der Abstandhalter
einen schlechten - also hohen - Warmedurchgangsko-
effizienten, geht viel Warme nach drauflen verloren -
trotz sehr gutem Rahmen und High-Tech-Glas. Auch

bei Kunststoff-Abstandhaltern gibt es grofle Unter-
schiede bei den Leistungswerten: Eine hocheffiziente
Warme Kante, wie die in der Studie, besitzt eine line-
are Wirmeleitfihigkeit von 0.14 W/(mK). Bei Edel-
stahlliegt der Wert bei 0,6 und beim Alu-Abstandhal-
ter — als klares Schlusslicht — bei hohen 160 W/(mK).

Dass Aluminium-Abstandhalter trotzdem immer
noch verwendet werden, liegt vor allem am Preis,
erklart Swisspacer. Hergestellt werden die Alu-Ab-
standhalter heute meist nicht mehr in Deutschland,
und sie bedienen hauptsichlich das untere Preisseg-
ment der Warmeschutzfenster. Einige Isolierglasher-
steller verarbeiten mehrere Millionen Laufmeter pro
Jahr. Die Cents pro Meter, die Alu-Abstandhalter we-
niger kosten, werden so zum Argument in der Ein-
kaufsentscheidung und fiir den Preiskampf. Die neue
Studie kann den Herstellern hier wichtige Schiitzen-
hilfe leisten. Denn sie belegt laut Swisspacer den ba-
ren Vorteil, der sich Kunden und Verbrauchern bei
Verwendung hoherwertiger Isoliergliser mit Warmer
Kante biete.

FORDERUNG VON PROF. FEIST

»Im Grunde gehort der Alu-Abstandhalter verbo-
ten’, sagte Prof. Wolfgang Feist vom Passivhaus Ins-
titut schon 2013 beim ,,fenestra-vision“-Symposium
von Swisspacer in Straflburg: ,,Der positive Effekt auf
die Wohnqualitit ist durch die Warme Kante beim
Isolierglas so grof3, dass es zum gédngigen System wer-
den muss.“ Denn Abstandhalter aus Kunststoff bieten
aufler der Energieeinsparung mehr Wohnkomfort:
Die Temperaturen innen am Fenster blieben auch im
Winter angenehm. Dariiber hinaus verhindere die
Warme Kante die Tauwasserbildung am Glasrand und
verringere dort die Schimmelgefahr. Im Jahr 2016 lag
der Marktanteil der Warmen Kante in Deutschland
bei 62,7 Prozent.

Auftraggeber der Studie ist Swisspacer, einer der
Hersteller von Warme Kante-Abstandhaltern. ,Wir
wollten mit der wissenschaftlichen Untersuchung
durch ein unabhingiges Forschungsinstitut belastba-
res Datenmaterial fiir den Markt bereitstellen®, betont
Andreas Geith, Geschiftsfithrer des Unternehmens.


http://www.swisspacer.com/

FLACHGLAS MARKENKREIS
GROSSE PRODUKTVIELFALT

Der Flachglas MarkenKreis wird
auf der Fensterbau Frontale zu-
sammen mit drei Mitgliedern des
Glas-Netzwerkes vertreten sein.
Themen des Standes sind reflexi-
onsarme sowie hochspiegelnde
Gldser, einfach bedienbare Jalou-
sien und Plissees im Isolierglas

nusstein. In den Studios des Un-
ternehmens entstehen spektaku-
ldre Verglasungen fiir Kirchen und
Profanbauten. Die Leistungen
reichen weltweit von der Projekt-
entwicklung liber die Detailpla-
nung und Konstruktion bis zur
Projektleitung und -ausfiihrung.

. 0P

Gldser mit niedriger Reflexion sind ideal fiir Schaufensterverglasungen.

sowie das Thema Glaskunst. Fiir
Fensterbauer, Verarbeiter und
Architekten liegt zudem das neue
GlasHandbuch 2018 bereit.
Pilkington Austria prasentiert die
innovativen Antireflexionsglaser
der Pilkington OptiView Produkt-
familie. Sie reduzieren die natiir-
liche Reflexion des Glases auf ein
Minimum. Je nach Glasvariante
und -aufbau werden AuBenrefle-
xionen auf gerade einmal ein
Prozent gesenkt. Fiir den Wohn-
und Wintergartenbereich steht
mit Thermoplus Il RA ein reflexi-
onsarmes Dreifach-Warme-
dammglas zur Verfiigung.
Schoninger Glas in Weiden hat
sich u.a. auf die Fertigung von
Infrareflect mit manuellen Be-
diensystemen (Screenline U-Size)
spezialisiert und zeigt auf der
Fensterbau die neuesten Tages-
lichtsysteme. Dabei handelt es
sich um Isoliergldser, bei denen
eine Jalousie oder ein Plissee als
Verschattungssystem in den
Scheibenzwischenraum integriert
ist.

Als Experte fiir Kunst aus Glas

in der Architektur prasentieren
sich die Derix Glasstudios Tau-
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Flachglas MarkenKreis GmbH
www.flachglas-markenkreis.de
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Bystronic glass Handlinggeréte garantieren einen
flexiblen und rationellen Einsatz in allen Bereichen
der Flachglasverarbeitung und Fensterherstellung.

Testen Sie den Easy-Lift WINDOW auf der
FENSTERBAU 2018 in Niirnberg: Glashandling
mit minimalem Kraftaufwand fiir den Bediener.
Und wahlen Sie dazu die geeignete Vakuumer-
zeugung fiir lhren Bedarf.

Ausflhrliche Informationen und Ihren
personlichen Berater finden Sie unter

www.bystronic-glass.com/handling

Because we care



http://www.bystronic-glass.com/handling
http://www.flachglas-markenkreis.de/
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Flexibel, schnell, prazise

EDGETECH WILL AUF DER FENSTERBAU FRONTALE ANTWORTEN AUF DIE AKTU-

ELLEN FRAGEN ZU THEMEN WIE DIGITALISIERUNG, FERTIGUNGSAUTOMATION,

INNOVATIVE FENSTERLOSUNGEN UND NATURLICH ENERGIEEFFIZIENZ GEBEN.

MIT DEM FENSTER 4.0 schligt auch die
Stunde flexibler Abstandhalter, meint der
Warme Kante-Spezialist Edgetech. Der
Schwerpunkt des Edgetech Messeauftritts
liegt daher neben dem Thema ,Warmebrii-
cken vermeiden® auf den fertigungstechni-
schen Vorteilen der Super Spacer Abstand-
halter bei der Verarbeitung in automatischen
Fertigungslinien.

Neuentwicklungen wie die Vierfach-Iso-
lierverglasung und komplexe Aufbauten mit
integrierten, intelligenten Funktionen wer-
den nur mit einem hohen Automationsgrad
in Verbindung mit flexiblen Abstandhal-
tern wirtschaftlich und prézise zu fertigen
sein, sind die Edgetech-Experten tiberzeugt.
Ein Roboter kann die schaumstoftbasierten
Produkte in Sekundenschnelle millimeter-
genau parallel setzen und somit einen ma-
kellosen und dichten Randverbund garantie-
ren. ,Automation und Digitalisierung wird

Foto: © Edgetech

Flexible Abstandhalter wie der Super Spacer
punkten laut Edgetech gegeniiber rigiden
Alternativen bei Flexibilitdt, Schnelligkeit und
Prézision.

HALLE 7TA, STAND 302

Edgetech Europe GmbH
WWw.superspacer.com

mittelfristig auch mittelstandischen Fenster-
produzenten Wettbewerbsvorteile besche-
ren, mit qualitativ hochwertigen Produkten
und einer flexiblen Fertigung, die schnell auf
Kundenwiinsche reagiert und kleinere Seri-
en wirtschaftlich fertigt, meint Technikspe-
zialist Christoph Rubel.

1989 hat Edgetech den ersten Abstandhal-
ter aus flexiblem Strukturschaum mit inte-
griertem Trocknungsmittel auf den Markt
gebracht. Mittlerweile liefert das Unterneh-
men jahrlich rund 300 Millionen Meter in
mehr als go Lander. ,,Aufgrund von Fach-
arbeitermangel und hohem Wettbewerbs-
druck stehen heute viele Fensterproduzen-
ten vor der Entscheidung in Richtung Voll-
automatisierung, und gleichzeitig hat sich
die Warme Kante als energieeffizienter Fens-
terrandverbund durchgesetzt®, erklart Joa-
chim Stof}, Geschiftsfithrer der Edgetech
Europe GmbH.

ECONTROL MIT NEUEM STEUERUNGSKONZEPT FUR ELEKTROCHROME GLASER
DYNAMISCHE VERGLASUNG WIRD DIGITAL

Digitalisierung und die Moglichkeit der Ver-
netzung elektrochrom dimmbarer Glaser in
einer intelligenten Gebdudesteuerung bis hin
zur Integration in das , Internet of Things"
(loT) stellt EControl-Glas in den Fokus seines
Auftritts auf der Fensterbau Frontale. In die-
sem Zusammenhang prasentiert das Plauener
Unternehmen das neu entwickelte Touch-Be-
dienelement ,ECmaster” und die zweite Ge-
neration der Steuereinheit ,,ECmodul”. Das
gdnzlich neue rechnerbasierte Steuerungs-
konzept ,,ECconcept"” ermdglicht die Entwick-
lung und Umsetzung individueller Anforde-
rungsprofile der Nutzer. Durch das hohe Au-
tomatisierungspotenzial ist die EControl-Lo-
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B e bty

HALLE 7A, STAND 103

EControl-Glas GmbH & Co. KG
www.econtrol-glas.de

sung eine ideale Komponente fiir adaptive
Fassaden. Das neue Touch-Bedienfeld ,,EC-
master" erlaubt die individuelle Einfar-
bung der Scheiben von Hand oder die Ak-
tivierung der automatischen Lichtsensor-
steuerung. Das rechnerbasierte ,,ECconcept”
ermoglicht komplexe und individuell an-
passbare Verschattungskonzepte fiir Glas-
fassaden und -dacher. Zudem bildet es die
Grundlage, die Einfarbung einzelner Schei-
ben oder ganzer Fensterreihen via Smart-
phone oder Tablet festzulegen. Mit ihm ist
auch eine Einbindung in Smart-Home-Sys-
teme problemlos maéglich, zum Beispiel fiir
Wintergdrten.


http://www.superspacer.com/
http://www.econtrol-glas.de/
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Foto: © D+H Mechatronic AG

Dirk Dingfelder, Vorstandsvorsitzender (CEQ)

+Jeder Augenblick der Qualitat zahlt
und ist eine Chance der Identifikation
mit der Marke D+H. So denken und

arbeiten wir.”

DH=

Meldungen aus
den Unternehmen
gibt's auch auf

www.glas-rahmen.de

GLASERAHMEN

In 50 Jahren zum Global Player

DIE D+H MECHATRONIC AG FEIERT IM SOMMER 2018 THR SO-]AHRIGES

BESTEHEN. IN FUNF JAHRZEHNTEN HAT SICH AUS DEM EINSTIGEN

GARAGEN-START-UP EINE MITTELSTANDISCHE UNTERNEHMENSGRUPPE

MIT WELTWEIT MEHR ALS 500 MITARBEITERN ENTWICKELT.

Christoph Kern, Vorstand (CS0)

»Wir bringen Gebdaude zum Atmen
und damit Schutz und Sicherheit
sowie Komfort und Wohlbefinden zum
Menschen."

DIE ERFOLGSGESCHICHTE des in Ammersbek, nordlich
von Hamburg, ansdssigen Spezialisten fiir Rauchabzugs-
und Liiftungsanlagen ist auch die Geschichte zweier Fa-
milien, die heute in zweiter Generation mit Dirk Dingfel-
der (CEO) und Christoph Kern (CSO) die Geschicke der
Unternehmensgruppe lenken, zu der aktuell acht Toch-
tergesellschaften zdhlen. Die Zahl der Partner, mit denen
man zusammenarbeitet, liegt aktuell bei tiber
130. ,Wer liebt es nicht, Losungen zu entwi-
ckeln, die die elementaren Grundbediirfnisse
aller Menschen erfiillen? Wenn es um Luft und
Leben geht, sind wir in unserem Element®, erklart Ding-
felder. D+H produziert nicht nur intelligente Systeme, die
in Gebduden Fenster 6ffnen und schlieflen. ,Wir bringen
Gebdude zum Atmen und damit Schutz und Sicherheit
sowie Komfort und Wohlbefinden zum Menschen. Dar-
aus haben wir unser Versprechen ‘Building Atmosphe-
re’ abgeleitet®, erganzt Christoph Kern.

MARKTPRAGENDE INNOVATIONEN

Das vergangene halbe Jahrhundert hat D+H die RWA-
und Liiftungsbranche mafigeblich gestaltet und durch

GLAS+RAHMEN 03.18 TECHNIK

zahlreiche Innovationen geprigt. Eine davon war die
Kettenantriebsserie KA. Der KA 30 war der erste von
D+H selbst entwickelte und gefertigte Kettenantrieb.
Seine Leistungsdaten von iiber 8oo Millimeter Hub und
iiber 300 Newton (N) Druckkraft verschafften ihm laut
D+H Mitte der goer Jahre ein Alleinstellungsmerkmal
am Markt. Die Erfindung der riickensteifen Kette er-
moglichte, dass ein Fensterantrieb direkt am und paral-
lel zum Fliigel installiert werden konnte und nicht mehr
- wie bis dahin die Zahnstangenantriebe - in den Raum
hineinragte. Der KA zihlt bis heute zu den bedeutends-
ten Innovationen und gilt als Allrounder unter den D+H
Kettenantrieben und zeitloser Klassiker.

HOHER QUALITATSANSPRUCH

Auch der orangefarbene Rauchabzugstaster hat sich nach
Ausagen des Unternehmens zu einer Ikone der Branche
und zum Synonym von D+H entwickelt. Man findet ihn
in unzéhligen Treppenhdusern und Fluren dieser Welt.
Seit der Unternehmensgriindung weit iiber eine Million
Mal verkauft, sind der Taster und seine Nachfolgemodelle
Topseller von D+H. Im Laufe der bisherigen Unterneh-
mensgeschichte wurde das Portfolio um viele innovati-
ve und mafistabsetzende Produkte erweitert, zum Bei-
spiel um die digitale Rauchabzugszentrale CPS-M, den
Hochleistungskettenantrieb der Serie CDP mit 1.500 N
Drucklast fiir schwerste Dachfenster und den im Profil
integrierbaren CDC-0252 als sehr leisen und nahezu un-
sichtbaren Fensterantrieb. So unterschiedlich die Tech-
nologien des Unternehmens auch sein mégen, alle haben
einen gemeinsamen Qualitdts-Nenner und sind ,,Made
in Germany“. D+H hat seit jeher einen sehr hohen An-
spruch an die eigenen Produkte. ,,Jeder Augenblick der
Qualitit z&hlt und ist eine Chance der Identifikation mit
der Marke D+H. So denken und arbeiten wir®, sagt CEO
Dirk Dingfelder. Seit 50 Jahren vereint D+H erfolgreich
den familidren Charakter des Unternehmens und eine
regional verankerte Firmenkultur mit den wachsenden
globalen Anspriichen und Herausforderungen, die sich
einer internationalen titigen Gruppe stellen. Mehr Infor-
mationen tiber das D+H-Unternehmenskonzept ,,Buil-
ding Atmosphere® gibt es auf der Website von D+H.
www.dh-partner.com


http://ww.dh-partner.com/
http://www.glas-rahmen.de/

UNTERNEHMEN

KSF-FENESTRA GMBH SETZT AUF PROFILE VON KOMMERLING

Die KSF-Fenestra GmbH in Binzwangen und
die profine Gruppe, zu der die Marke Kom-
merling gehort, feierten Ende 2017 ihre
25-jahrige Partnerschaft. Schon seit einem
Vierteljahrhundert verarbeitet der Fachbe-
trieb aus Mittelfranken die Profilsysteme von
Koémmerling. ,Wir sind dankbar, dass wir den
Weg der KSF-Fenestra von Beginn an beglei-
ten durften und hoffen, dass noch viele er-
folgreiche Jahre folgen", so Michael Hille,
Gebietsverkaufsleiter der profine GmbH, bei
der Ubergabe der Jubildumsurkunde. Die An-
fange des Unternehmens liegen im Jahr 1919.
Seinerzeit begann Schreinermeister Ernst Hol-
zinger erste kleinere Auftrdge abzuwickeln. In
der Folge entwickelte sich seine Firma zu ei-
ner mittelstandischen Unternehmensgruppe
mit 108 Mitarbeitern, darunter 15 Familienan-
gehdorige. 1992 griindeten dann der damalige
Geschaftsfiihrer Giinther Kneitschel und Horst

Wir sind

Fiir ein Vierteljahrhundert
Partnerschaft bedankte sich die
profine Gruppe bei der KSF-
Fenestra GmbH (v.l.n.r.): Florian
Kneer (Mitinhaber und Ge-
schéftsfiihrer), Alexander
Kneitschel (Produktionsleiter),
Regina Kneitschel (Geschafts-
fiihrerin), Giinther Kneitschel
(Firmengriinder) und Michael
Hille, Gebietsverkaufsleiter der
profine GmbH.

Kneer, Chef der Kneer-Siidfenster Gruppe,
aufgrund der starken Nachfrage nach Kunst-
stofffenstern die KSF-Fenestra und errichte-
ten gegeniiber der Schreinerei einen Neubau
fiir die Fensterfertigung. Die Partnerschaft
entwickelte seither sehr erfolgreich. Die Ge-
schafte der KSF fiihren heute Regina Kneit-

grolser geworden!
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schel und Florian Kneer. Neben KSF-Fenestra
zdhlen der Schreinereibetrieb Kneitschel, der
Holzfachhandel RKB OHG in Burgbernheim
und ein Handelsvertrieb in Leipzig zur Unter-
nehmensgruppe.
www.kneitschel.de/ksf-fenestra-gmbh
www.profine-group.com

o\

NBohle

In diesem Jahr prasentiert sich Bohle auf der Fensterbau Frontale eine Nummer gréRer: Auf nahezu 200 m? finden
Sie unsere Top-Produkte rund ums Glas — fiir alle Lésungen im Innen- und AuRenbereich. Ob Schiebetiirbeschlage,
schallschutzgepriifte Ganzglasanlagen oder Systeme fiir Glasgelander: Wir garantieren lhnen hohe Funktionalitat,
modernes Design und zuverldssige Qualitat. Ein Besuch lohnt sich! Mehr unter www.bohle-group.com



http://www.bohle-group.com/
http://www.kneitschel.de/ksf-fenestra-gmbh
http://www.profine-group.com/

,Im Mittelpunkt stehen
stets die Partner"

DAS INTERNATIONAL TATIGE FAMILIENUNTERNEHMEN OKNOPLAST ZAHLT ZU

EUROPAS FUHRENDEN FENSTERBAUERN. IM INTERVIEW MIT GLAS+RAHMEN

SPRICHT JENS EBERHARD, MARKTDIREKTOR VON OKNOPLAST DEUTSCHLAND,

UBER DEN VERLAUF DES JAHRES 2017, EINE NEUE INFORMATIONSKAMPAGNE

FUR ENDKUNDEN UND INNOVATIONEN ZUR FENSTERBAU FRONTALE 2018.

G+R: Wie lief das Jahr 2017 fiir Oknoplast?

EBERHARD: Wir sind mit dem vergangenen Jahr 2017
iiberaus zufrieden. Die genauen Zahlen prisentieren
wir offiziell wahrend unserer multimedialen Presse-
konferenz auf der Fensterbau Frontale in Niirnberg. Ich
kann aber zumindest schon mal verraten, dass die Okno-
plast Gruppe mit ihren drei Marken Oknoplast, Aluhaus
und WnD in Deutschland erneut im zweistelligen Pro-
zentbereich gewachsen ist. Erfreulicher Hohepunkt war
wohl unser Partner-Event Ende September in Krakau,
wo wir uns mit 50 Fachhandelspartnern intensiv aus-
tauschen konnten. Auflerdem haben wir vergangenes
Jahr unser Angebot an einbruchhemmenden und vom
ift Rosenheim in den Widerstandsklassen RC 2 sowie
RC 2N zertifizierten Kunststoftfenster auf dem Markt
enorm erweitert. Vom ift Rosenheim, bei dem wir iib-
rigens als erster polnischer Hersteller inzwischen auch
Mitglied sind, haben zudem alle unsere Produkte die sil-
berne Auszeichnung ,ift-Qualitat“ erhalten. Ansonsten
gibt es natiirlich in Deutschland noch Regionen, wo Ok-
noplast seine Fachhindler-Prisenz steigern muss. Aber
auch hier lduft bisher alles nach Plan.

»In Sachen Qualitadt
und Service gehort
Oknoplast bereits
zu den fiihrenden
Herstellern in Euro-
pa. Diese Stellung
wollen wir nicht
nur behaupten,
sondern ausbauen.”
Jens Eberhard

KURZ-INFO OKNOPLAST

Oknoplast ist einer der fiihrenden Hersteller von Kunststofffenstern und
-haustiiren in Europa. Seit Griindung im Jahr 1994 steht das Familienunter-
nehmen mit Hauptsitz bei Krakau in Polen fiir Premium-Qualitat, Innovations-
kraft und edles Design. Oknoplast ist weltweit der groRte Verarbeiter von Veka-
Systemen und hat mehr als 3.000 Handelspartner in 13 europdischen Landern.

J22{ OKNOPLAST

Europas Fensterexperten

Eine eigene Niederlassung in
Deutschland garantiert den
Fachpartnern einen professio-
nellen Service ohne sprachli-

che Barrieren. Mit liber 1.800 Mitarbeitern und einer Produktionskapazitdt von
zwei Mio. Fenster- und Tiireneinheiten jahrlich erwirtschaftete die Oknoplast
Gruppe 2016 einen Jahresumsatz von 155 Mio. Euro. Zur internationalen Okno-
plast-Gruppe gehdren auch die Marken Aluhaus (Aluminium-Haustiiren) und

WnD (Kunststofffenster und -haustiiren).
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www.oknoplast.de

G+R: Welche Ziele hat sich Oknoplast fiir 2018 gesetzt?
EBERHARD: Unsere Ziele fur dieses Jahr unterscheiden
sich nicht allzu sehr von denen der Vergangenheit. Wir
sind weiterhin bestrebt, unseren Fachhandelspartnern
in Deutschland ein Produktportfolio zu bieten, das den
Wiinschen und Bediirfnissen der Endverwender ent-
spricht. Dafiir werden wir weitere Neuheiten und Inno-
vationen entwickeln. In Sachen Qualitdt und Service ge-
hort Oknoplast bereits zu den fithrenden Herstellern in
Europa. Diese Stellung wollen wir nicht nur behaupten,
sondern ausbauen, sei es mit sinnvollen Partner-Pro-
grammen, einem Schulungsangebot oder der kontinu-
ierlichen Weiterentwicklung unserer Produkte.

Im Mittelpunkt stehen dabei stets unsere Partner, wes-
halb wir immer bestrebt sind, die Bindung zu den Hand-
lern zu erhohen. Auf der Fensterbau Frontale wird dabei
auch unsere Shop-in-Shop-Losung Bestandteil des Mes-
seauftritts sein. Dabei handelt es sich um ein professio-
nelles Prasentationssystem fiir unsere Fachhandelspart-
ner, das diese nutzen konnen, um Produkte vorzustellen.
Wenn wir unseren Partnern einen zuverlassigen Service
bieten und zudem niitzliche Losungen fiir Endkunden,
dann werden wir auch in diesem Jahr unseren Umsatz
im zweistelligen Prozentbereich steigern konnen. Darii-
ber hinaus beschaftigen wir uns derzeit intensiv mit dem
Thema Smart Home. Hier haben wir bereits Losungen
entwickelt, die den Menschen einen nachhaltigen Mehr-
wert ermdglichen.

G+R: Mit welchen Produktneuheiten werden Sie zur
Fensterbau Frontale kommen?

EBERHARD: Zum einen werden wir unsere ,,Smart Ok-
noplast-Losungen® zeigen. Hierbei handelt es sich um in-
telligente Fenster-Losungen, die sich mit der Haussteue-
rung TaHoma von Somfy oder auch mit der Sprachsteu-
erung Alexa von Amazon vernetzen. Dies ermoglicht
Bewohnern eine sehr viel grofiere und komfortablere
Kontrolle und Nutzung ihrer Fenster. In Kippfunkti-
on lassen sich diese mittels Fernsteuerung 6ffnen und
schlieflen, dank einer entsprechenden App selbstver-


http://www.oknoplast.de/

stdndlich auch von unterwegs. Zum anderen zeigen wir
noch weitere Produktneuheiten, darunter einen Aus-
blick auf das exklusive 76-mm-Fenstersystem von Ok-
noplast. Mit ihm schlieffen wir die vorhandene Liicke
zwischen den 7o0-mm- und 82-mm-Systemen. Auf unse-
rem Stand ist aber nicht nur die Marke Oknoplast ver-
treten, sondern auch die Marke Aluhaus fiir Alumini-
um-Haustiiren, die auf der Messe ihr neues 75-mm-Sys-
tem prasentiert, und WnD mit Kunststoftfenstern- und
-haustiiren iiberwiegend fiir den Objektbereich.

G+R: Mit Oknoplast LAB haben Sie eine Informations-
offensive zur Fenstertechnik gestartet. Welche Intention
steckt dahinter?

EBERHARD: Wenn es um das Thema Fenster geht, fal-
len oft technische Begriffe, die den Kunden unnétig ver-
wirren. Das erschwert ihre Entscheidungsfindung. Hier
setzt unsere neue Endverwender-Strategie an, zu der
auch das ,,Oknoplast Lab“ gehort. Sinn und Zweck ist es,
das Fenster als Produkt ganz einfach und verstandlich zu
erkldren. Wie funktionieren Energiesparfenster und was
muss eine Terrassentiir alles konnen? In den kurzen Vi-
deoclips zeigen zwei unserer ,, Ingenieure® auf informa-
tive, humorvolle Weise, worauf es beim Fenster wirklich
ankommt. Zusétzlich informieren sie, welche Vorteile
die Produkte aus unserem Unternehmen mit sich brin-
gen. Generell mochten wir unsere Fachhandelspartner
bei ihrem Verkauf und konkret in der Endkunden-An-
sprache noch besser unterstiitzen.

G+R: Ist die Informationskampagne also auch eine Ver-
kaufskampagne mit neuen medialen Mitteln? Verlieren
klassische Verkaufsstrategien an Bedeutung?
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Jens Eberhard, Marktdirektor der Oknoplast Deutschland GmbH
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EBERHARD: Letztlich geht es dabei um Kommunikati-
on. Wir mochten die Marke Oknoplast mit ihren Premi-
um-Produkten stirker beim Endkunden platzieren, und
zwar mit relevanten Inhalten, die einen echten Mehrwert
bieten und gerne angeschaut werden. Damit erh6hen wir
natiirlich auch die Verkaufschancen unserer Fachhan-
delspartner. Wenn die Kunden das Produkt besser ver-
stehen und die Marke attraktiv finden, sind sie auch eher
zum Kauf bereit. Die Kampagne zielt darauf ab, das Un-
verstindliche verstandlich zu machen, um damit Zweifel
und womdoglich auch vorhandene Barrieren beim Kauf
abzubauen. Es ist ein Teil der Verkaufsstrategie. So kann
der Fachhidndler auch besser dabei helfen, das Produkt
zu finden, das der Kunde sucht.

G+R: Welche Rolle spielen in diesem Info-Konzept medi-
ale Plattformen wie der Video-Kanal YouTube oder sozi-
ale Netzwerke wie Facebook? Und wie ist die Resonanz?
EBERHARD: Fiir die Oknoplast Lab-Videos mit Infotain-
ment-Charakter haben wir uns zunichst fiir YouTube als
Plattform entschieden. Viele Menschen nutzen YouTu-
be ohnehin bereits regelméflig als Service und Ratgeber.
Dort erreichen wir eine breite Zielgruppe, die sich ge-
zielt zum Thema Fenster informieren mochte. Das wird
hervorragend angenommen. So wurden die
Videos des Oknoplast Lab bereits nach zwei
Monaten teilweise tiber 50.000 Mal aufge-
rufen. In den sozialen Netzwerken wie Fa-
cebook oder Instagram sind wir bisher in
Deutschland nicht vertreten. Andere Lan-
der wie Polen oder Italien haben diverse Ac-
counts mit nahezu 30.000 Abonnenten. In
Deutschland konzentrieren wir uns darauf,
verschiedene Kommunikationskanile nach-
haltig aufzubauen, irgendwann zahlen be-
stimmt auch Instagram und Co. dazu.

G+R: Welche Bedeutung hat die Partner-
schaft mit Veka fiir den anhaltenden geschiift-
lichen Erfolg von Oknoplast? Was zeichnet die
Zusammenarbeit neben der klassischen Kun-
den-Lieferanten-Beziehung aus?
EBERHARD: Die Partnerschaft mit Veka
ist fiir Oknoplast von grofler Bedeutung.
SchliefSlich handelt es sich hier um den Welt-
marktfithrer fiir Kunststoffprofile. Als welt-
weit grofiter Abnehmer entwickeln wir zu-
sammen exklusive Profilsysteme, die es nur
bei Oknoplast gibt, wie z.B. Grande Clas-
sic und Winergetic Premium. Wir sehen uns
nicht als Kunde, sondern als Partner und Kol-
legen, die gemeinsam Produktlésungen entwi-
ckeln. Generell ist es unser Ziel, dass wir selbst
die Marke Oknoplast in Deutschland stirken,
unabhingig von Veka als Partner.

info@dpi.design
www.dpi.design
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+Wenn die Kunden

das Produkt besser ver-
stehen und die Marke
attraktiv finden, sind
sie auch eher zum Kauf
bereit. Unsere Kampag-
ne zielt darauf ab,

das Unverstdndliche
verstandlich zu machen
und Barrieren beim
Kauf abzubauen.”

Jens Eberhard

HIGHLIGHTS

&

UNSER AUSSENDIENST
IST GERNE FUR SIE DA!™

Extra grofle Glasausschnitte,
individuelle Glasmotive und
ein XXL Stangengriff.

Jdpi

tiirdesign ®
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UNTERNEHMEN

I. Das neue Kunststoff/
Aluminium-Fenster

KF 310 wurde beim
Partnertreffen in Linz
durch eine spekta-
kuldre Holo-Show in
Szene gesetzt.

r. In der Future-Zone
konnten die Inter-
norm-Produkte mit
Hilfe einer Virtual
Reality-Brille in einem
virtuellen Haus erlebt
werden.

L

Digitale Zukunft greifbar gemacht

AM 25. JANUAR LUD DER FENSTERBAUER INTERNORM SEINE ZERTIFIZIERTEN

VERTRIEBSPARTNER ZUR PARTNERTAGUNG. IM DESIGN CENTER LINZ

STAND DIE DIGITALE ZUKUNFT VON FENSTERBRANCHE UND INTERNORM IM

FOKUS. NEUESTE TECHNOLGIEN MACHTEN SIE LIVE ERLEBBAR.

DIE DIGITALISIERUNG verdndert die Art
zu arbeiten, zu leben und ebenso die Frei-
zeitgestaltung. ,,Sie ldsst keine Branche und
kein Unternehmen aus. Damit verbunden
ist auch eine Veranderung des Kundenver-
haltens. ,Die Chancen werden wir kiinftig
noch starker nutzen. Dazu zdhlen neue Ver-
marktungskonzepte, Messeprédsentationen
mit Virtual Reality, Produktkataloge mit der
Moglichkeit von Augmented Reality und vie-
les mehr*, beschrieb Geschiftsfithrer Johann
Pichler die digitale Zukunft bei Internorm.
Unter dem Motto ,,Let’s go Digital® schopfte
das osterreichische Fensterbauunternehmen
bei der diesjdhrigen Partnerpréisentation aus
den digitalen Moglichkeiten und nahm die
Vertriebspartner mit auf eine ungew6hnli-
che Reise. Die rund 1.200 Internorm-|[ist]
window partner, vorwiegend aus Osterreich,
Deutschland und der Schweiz, erhielten ei-
nen realen und virtuellen Einblick in die Zu-
kunft von Internorm und tauchten in eine
neue Erlebniswelt ein. Christian Klinger,
Miteigentiimer und Unternehmenssprecher
von Internorm, sieht die digitalen Vermark-
tungsmoglichkeiten als logische Antwort auf
aktuell Verdnderungen: ,Wir beobachten ei-
nen massiven Wandel im Kaufverhalten. Die
bisherigen Absatzinstrumente und unsere
Erfahrung aus der Vergangenheit werden
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in Zukunft kaum noch von Bedeutung sein
— damit erreichen wir bestenfalls einen Teil
der Elterngeneration. Die neue Generation
will und muss vollig anders angesprochen
werden. Darauf miissen wir uns einstellen.

REALITAT TRIFFT VIRTUALITAT

Einen ersten futuristischen Vorgeschmack
bekamen die Vertriebspartner und ihre Mit-
arbeiter bereits bei der Eroffnung: Die Be-
grifSung erfolgte durch NAO, einem huma-
noiden interaktiven Roboter. Den Auftakt
der Veranstaltung bildete der Internorm Fu-
ture Talk. Konkret erwartete die Teilnehmer
eine Hologramm-Show, ein Treffen von Ge-
genwart und Zukunft. Johannes Pichler real

Internorm-Miteigentiimer und Unternehmens-
sprecher Christian Klinger ist bereit, Internorm
in eine digitale Zukunft zu fiihren.

auf der Biithne und virtuell aus Holo-Gazen
im Jahr 2028. Im Anschluss sprach Philipp
Riederle in der Keynote tiber die Herausfor-
derungen im Umgang mit den ,,Millennials®.
Als , digital native und jiingster Unterneh-
mensberater Deutschlands weif3 er iiber die
»Generation Y Bescheid.

VIRTUAL REALITY IN FUTURE ZONE

Aus den virtuellen Moglichkeiten schopfte
Internorm auch bei der Préasentation seiner
Produktneuheiten. Vier VR-Bereiche erlaub-
ten die Begehung eines virtuellen Hauses mit
den Produkten von Internorm. Darunter das
neue Kunststoff/ Aluminium-Fenster KF 310
und das Kunststoff/Aluminium-Verbund-
fenster KV 350. Zu den neuen Ausstellungs-
konzepten des Unternehmens gehort auch
Augmented Reality — die computergestiitz-
te Erweiterung der Realitditswahrnehmung.
Mittels Internorm-App auf Handy oder iPad
werden Produkte interaktiv erlebbar. Auch
die Verkaufsunterlagen 2018 sind teils mit
Augmented Reality ausgestattet und geben
Vertriebspartnern wie Kunden einen Ein-
blick in den weiteren Weg von Internorm.
Neben der Produktprisentation wurden bei
dem Treffen in Linz auch die erfolgreichsten
Vertriebspartner pramiert.
www.internorm.com


http://www.internorm.com/

Ein Jahr voller Highlights

DER TURFULLUNGS-HERSTELLER DPI FEIERT IN DIESEM

JAHR SEIN 30—]AHRIGES BESTEHEN MIT ATTRAKTIVEN

PRODUKTANGEBOTEN FUR MODERNES HAUSTURDESIGN.

1988 VERLIESS DIE ERSTE Haustiir-
filllung den Hof der neu gegriindeten
dpi tiirdesign GmbH im niederrheini-
schen Wesel. Das ist jetzt schon 30 Jah-
re her. Seither hat sich bei dem Haustiir-
fiilllungs-Produzenten einiges verandert:
neue Produktionsanlagen, zusitzliche
Fertigungsstandorte, neue Herstellungs-
verfahren und eine neue Geschaftsfith-
rung. Aber es ist laut Unternehmen
auch einiges gleich geblieben: der ho-
he Qualititsanspruch sowie das Erken-
nen und Aufgreifen von Marktimpul-
sen mit dem Ziel, die Kunden nicht nur
zufrieden zu stellen, sondern zu begeis-
tern. ,Unser Jubildumsjahr steht unter
dem festen Motto 30 Jahre dpi - ein Jahr
voller Highlights. Wir arbeiten an eini-
gen spannenden Projekten fiir 2018, die
unser Jubildumsjahr sowohl fiir unse-
re Kunden, als auch fiir unsere Mitar-
beiter zu einem Jahr voller Highlights

machen werden®, erklart Marketinglei-

terein Julia Wisniewski. Mit dem ersten
Highlight startete die dpi schon im Feb-
ruar dieses Jahres, in dem sie ihre neue
Aktion ,,XXL-Highlights“ veroffentlich-
te. Ein Prospekt voller neuer Modelle
mit extra grofien Lichtausschnitten, be-
sonders robusten Designoberflichen
und individualisierbaren Glasmotiven.
»Wir mochten den Kunden mit unse-
ren Haustirfiilllungen die Moglichkeit
geben, aus einer Haustiir ihre Haustir
zu machen. Individualitdt, Farbvielfalt
und ausgefallene Glasmotive sind unser
Schlissel hierzu® verrit dpi-Produkt-
manager Rainer Wehinger. ,Wir sind
stolz darauf, unseren Kunden einen so
groflen Gestaltungsspielraum bieten
zu konnen. Insbesondere unsere eige-
ne Glasfertigung in Schleiden verschafft
uns spannende Moglichkeiten.“ Laut Ju-
lia Wisniewski soll es im zweiten Quar-
tal mit dem néchsten Highlight weiter-
gehen. www.dpi.design

Foto: © dpi Tiirdesign GmbH

Im Februar startete dpi in sein Jubildumsjahr mit der Verdffentlichung der neuen Aktion
«XXL-Highlights", einem Prospekt voller neuer Modelle mit extra groBen Lichtausschnitten,
besonders robusten Designoberflachen und individualisierbaren Glasmotiven.
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Hoch hinaus!

Das Band, das mitwachst

Ob Fugendichtungsbander, Multifunkti-
onsbander oder feuchtevariable Folien-
bander - die HANNO-Produkte zur
Baufugenabdichtung fur Fenster und
Fassaden erftillen stets die hochsten
Anforderungen und zeichnen sich durch
eine Langlebigkeit aus, die ihresgleichen
sucht. Ideal fur alle, die hoch hinaus
wollen.

Hannoband® - das Original.
Seit mehr als 50 Jahren.
www. hanno.com

FENSTERBAU FRONTALE: Niirnberg,
21.-24. Mérz 2018, Halle 6, Stand 6-142
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GLASANWENDUNGEN

Farbabweichungen bei Glasfassaden

WER GROSSE GLASFLACHEN PLANT, HAT DABEI MEIST EINE

VORSTELLUNG IHRER FARBLICHEN ANMUTUNG. WEIL ABER FARBE UND

WAHRNEHMUNG VON GLASERN VON VIELEN FAKTOREN ABHANGEN,

LASST SICH EINE PLANUNGSIDEE NICHT IMMER EINS ZU EINS UMSETZEN

UND GLEICHT VIELMEHR EINEM ANNAHERUNGSPROZESS.

Der Abstand des Be-
trachters, seine relative
Position zum Objekt
und die Farbe der Um-
gebung beinflussen die
Farbwahrnehmung.
Beide hier gezeigten
Fassadenausschnitte
(Bild oben und rechts)
des Gebdudes der
AachenMiinchener Ver-
sicherung AG in Aachen
sind mit identischen
Funktionsgldsern be-
stiickt.

Informative Berichte
aus der Praxis
finden Sie auch auf

www.glas-rahmen.de

GLASERAHMEN

GROSSE GLASFASSADEN WERDEN grundsitzlich sehr
intensiv wahrgenommen. Deshalb spielt ihre Farbgebung

eine wichtige gestalterische Rolle. Die Realisierung der
gewiinschten Farbe und die farbliche Homogenitit gro-
Ber Glasflachen stellen Planer hiufig vor Probleme. Wa-
rum das so ist, klart ein Blick auf die technischen Eigen-
schaften von Gldsern, denn diese wirken sich stark auf
das Erscheinungsbild aus. So entsteht beispielsweise Far-
be nicht nur durch Farbkorper: Neben der Eigenfarbe des
Glases wird sie auch durch die Reflexion des Lichts an
den Glasschichten und Beschichtungsebenen hervorge-
rufen. Deren Abfolge und Schichtdicke bestimmen al-
so letztlich die Farbwirkung entscheidend mit. So wird
deutlich, dass bauphysikalische Grolen direkten Ein-
fluss auf die Farbwirkung haben. Denn Glasschichten
und Beschichtungen bestimmen maf3geblich den Wiar-
medurchgangskoeffizienten, den Gesamtenergiedurch-
lass- und Lichttransmissionsgrad, die Reflexion und das
Luftschall-Dammmaf3. Auch die Statik und sicherheits-
technische Vorgaben miissen einkalkuliert werden, weil
die dadurch definierte Glasdicke die Farbwirkung eben-
falls beeinflusst.

MENSCHLICHE WAHRNEHMUNG IST SUBJEKTIV

Erschwerend kommt hinzu, dass die menschliche Farb-
wahrnehmung sehr subjektiv ist. Unser Farbgedacht-
nis arbeitet recht unzuldnglich, Farbeindriicke werden
vom Gehirn mit Erfahrungswerten verglichen. Farbe ist
im Labor zwar objektiv messbar — als Auswahlkriterium
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Fotos: © Christoph Seelbach Fotografie /Saint-Gobain Glass

helfen Messwerte jedoch nur bedingt, da eine neutrale Be-

wertung des Farbempfindens nicht méglich ist. So ist die
Hellempfindlichkeit des Auges im griin-gelblichen Bereich
am grofdten, wahrend im kurzwelligen blau-violetten und
langwelligen tiefroten Bereich das Sehvermogen begrenzt
ist. Zusitzlich beeinflussen der Abstand des Betrachters,
seine relative Position zum Objekt und die Farbe der Um-
gebung die Farbwahrnehmung.

DEN AUSWAHLPROZESS STEUERN

Planer stehen deshalb oftmals vor einem Dilemma. Sehr
héufig muss ein Kompromiss zwischen farblicher Idealvor-
stellung und den technischen Moglichkeiten von Gldsern
gefunden werden. Mit den bauphysikalischen Eigenschaf-


http://www.glas-rahmen.de/

ten wie Warmedammung, Lichttransmission und Energie-
durchlassgrad stehen Grofien zu Beginn des Auswahlprozes-
ses fest, die vom Planer nicht oder in nur sehr geringem Ma-
e beeinflussbar sind. Diese Parameter bestimmen meist die
Glasdicke sowie Art und Lage der Beschichtungen. Die Far-
be der reflektierten Umgebungsflichen, der Betrachtungs-
winkel und die Helligkeit des hinter der Glasschicht liegen-
den Raumes sind ebenfalls kaum beeinflussbar. Dennoch
haben auch sie grofien Einfluss auf die Farbwahrnehmung.

Wegen der hohen Komplexitit des Auswahlprozesses ist
es sinnvoll, frithzeitig einen Objektberater des Glasherstel- S par deine Ene rg ie.
lers einzubeziehen. Aufgrund der bauphysikalischen Ge- A .
gebenheiten und mit den Vorgaben des Lichtplaners kann Wir sparen nicht
in einem gemeinsamen Prozess ein Glas gefunden wer- an M 'og lichkeiten.
den, das der dsthetischen Vorstellung von Architekten und
Bauherrschaft am néchsten kommt. Idealerweise ist sich
der Planer bereits im Vorfeld tiber die technischen Grund-
anforderungen, Farbneutralitit oder Farbgebung und Re- ;
flexionsverhalten im Klaren. Mit eigens dafiir entwickel-
ter Software konnen Renderings generiert werden, die eine SWISSPACER
Vorauswahl geeigneter Gliser zulassen. Eine Besichtigung The edge of tomorrow.
vor Ort klart die bauliche Situation und die rdumliche La-

ge des Objekts, um Umgebungseinfliisse mit einbeziehen
zu konnen. Bei groflen Objekten empfiehlt es sich drin-
gend, die Farbwirkung mit dem Mock-up eines Fassaden-
elements im Originalmafistab an Ort und Stelle zu iiber- ULTIMATE
priifen. Wichtig fiir ein einheitliches Erscheinungsbild ist SWISSPACER

auch, dass das gewdhlte Glas aus ein und derselben Pro- . N i
Die warmste Kante - vom Innovations-

duktionscharge stammt. Andernfalls kann es zu sichtbaren .
flhrer

Farbabweichungen innerhalb der Fassadenfldche kommen.
SWISSPACER ULTIMATE setzt Massstabe in

Energieeffizienz, Komfort sowie Formstabilitat
und macht Fenster zu wahren Energiesparern.

SPEZIALFALL BESTANDSGEBAUDE

Ein Spezialfall ist gegeben, wenn Altglaser von Bestands-
bauten teilweise ausgetauscht werden miissen. Dabei ist zu
klaren, welcher Glastyp eingebaut ist, beziehungsweise er-
setzt werden soll. Ist das nicht moglich, kann die Auswahl ADVANCE
nur iber eine subjektive Beurteilung erfolgen. Sobald al- 1 SWISSPACER

lerdings Gléser eines anderen Herstellers eingebaut wer-

den, ergeben sich in der Regel deutliche Abweichungen in Die Referenz fiir Warme Kanten der

Farbe und Reflexionsverhalten. Da eine Nachproduktion Mittelklasse

von Basisgldsern oder Beschichtungen meist unwirtschaft- o

lich oder technisch nicht mehr méglich ist, sollten, wenn SWISSPACER ADVANCE bietet bestmogliche
moglich, stets ganze Fassadenabschnitte auf einmal ausge- Performance fir kostenorientierte

tauscht werden. Anwendungen und reduziert sehr effizient

Warmeverluste am Glasrand.

DER AUTOR

Ralf Vornholt ist bei Saint-Gobain
Glass Deutschland, Aachen, fiir das Mehr zu unseren Produkten sowie

Technische Marketing zustandig. In
zahlreichen Fachartikeln hat er in den unser BereChnungStOOI

vergangenen Jahren immer wieder CALUWIN auf ‘Fﬁ- g F
aktuelle Themen rund um die Glasve.r- swisspacer.com = e
edlung und -anwendungen aufgegrif- nd von 8 bis 36 mm

fen und kompetent fiir interessierte
Fachleser analysiert und aufbereitet.

FEMSTERBAL Nurnberg, DE vom 21. - 24.03.2018

FHDH]HLE Besuchen Sie uns in Halle 7A, Stand 214
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Frei zugdngliche
bodentief verglaste
Fenstertiiren und
Festverglasungen in
Wohngebduden
fallen unter die neue
Regel zum Einsatz
von Glas mit bruch-
sicherem Verhalten.

GLASANWENDUNGEN

Novellierung der DIN 18008

ANFANG DEZEMBER 2017 IST VON DER MEHRHEIT DES NORMENAUSSCHUSSES BE-

SCHLOSSEN WORDEN, FREI UND OHNE HILFSMITTEL ZUGANGLICHE VERTIKALVER-

GLASUNGEN ZUR SENKUNG DES VERLETZUNGSRISIKOS AUF DER(DEN) ZUGANG-

LICHEN SEITE(N) BIS 0,80 METER UBER VERKEHRSFLACHEN MIT GLAS MIT SICHE-

REM BRUCHVERHALTEN AUSZUFUHREN. ES IST DAMIT ZU RECHNEN, DASS DIESE

ANFORDERUNG IM LAUFE DES JAHRES IN DEN WEISSDRUCK DER DIN 18008 UBER-

NOMMEN WIRD. DIE RECHTLICHEN KONSEQUENZEN, INSBESONDERE DIE PRIVAT-

RECHTLICHEN, SOLLTEN ABER SCHON JETZT BERUCKSICHTIGT WERDEN.

OFFENTLICH-RECHTLICHE WIRKSAMKEIT

Ab wann eine neue Norm o6ffentlich-rechtlich wirksam
ist, ist vergleichsweise leicht festzustellen: Denn dazu
muss sie im betreffenden Bundesland per Ministerialer-
lass als Technische Baubestimmung eingefiihrt sein, d.h.
in der Liste der Technischen Baubestimmungen (LTB)
bzw. zukiinftig in der Verwaltungsvorschrift Technische
Baubestimmungen (VVTB) des betreffenden Bundeslan-
des als Technische Baubestimmung genannt sein.

Das kann bei der novellierten DIN 18008 frithestens nach
- Veroffentlichung des Gelbdrucks/Entwurfs (Febru-

ar 2018?),
- Bearbeitung aller Einspriiche (April/Mai 2018?) und
- Veroéftentlichung des Weif8drucks (Sommer 2018?)
erfolgen. Das heifit, offentlich-rechtlich wirksam werden
kann die novellierte DIN 18008 voraussichtlich nicht vor
Herbst 2018.

PRIVATRECHTLICHE WIRKSAMKEIT
Das bedeutet aber nicht, dass die novellierte Norm nicht
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evtl. vorher schon privatrechtlich wirksam geworden ist.

Denn das hat nichts mit ihrer Nennung in einer LTB

oder VVTB zu tun, sondern damit, ob die mehrheitliche

Entscheidung des Normenausschusses tiber die Neure-

gelung der technischen Vorschrift - hier bzgl. zugéngli-

cher Vertikalverglasungen - bereits jetzt schon als ,,ho-
her gewordener Standard der anerkannten Regeln der

Technik® anzusehen ist.

Da man dies zum gegenwartigen Zeitpunkt aber nicht
zweifelsfrei entscheiden kann, sollte Folgendes beach-
tet werden:

1. Im Normentwurf wird ,Glas mit sicherem Bruchver-
halten“ - dhnlich wie in den Technischen Regeln fiir
Arbeitsstitten (ASR) oder in den Unfallverhiitungs-
vorschriften (UVV) - folgendermaflen definiert: ,,Das
Bruchverhalten von Glas gilt als sicher, wenn es die Nor-
men fiir Sicherheitsglas erfiillt, z.B. Einscheibensicher-
heitsglas (DIN EN 12150 und DIN EN 14179) und Ver-
bundsicherheitsglas (DIN EN 14449). Drahtglas besitzt
kein sicheres Bruchverhalten.*



DER AUTOR

Dipl.-Ing. Martin Reick ist seit 2007 als An-
wendungstechniker bei der Flachglas Marken-
Kreis GmbH t&tig. Er betreut die Bereiche
Sicherheitsglas und konstruktive Glasanwen-
dungen und fiihrt hierzu im Rahmen der Glas-
Akademie Schulungen durch. Daneben ist er
Mitglied mehrerer Arbeitskreise des Bundes-
verband Flachglas
sowie Autor von
Fachveroffentli-
chungen zu aktuel-
len Glasthemen.

2. Von der beabsichtigten Neuregelung betrof-
fen sind nur diejenigen Vertikalverglasun-
gen, die nicht sowieso zur Erfiillung anderer
Schutzziele (Absturzsicherung, Verletzungs-
schutz in Arbeitsstitten und im Geltungs-
bereich gesetzlicher Unfallversicherungen)
oder aus konstruktiven Griinden (Ganz-
glastiiren und -anlagen) mit Glas mit siche-
rem Bruchverhalten auszufiithren sind. Ty-
pischerweise werden dies bodentief verglas-
te Fenstertiiren und Festverglasungen in
Wohngebduden sein.

3. Die Wahrscheinlichkeit, dass die o.g. An-
forderung kiinftig auch im Weif3druck der
Norm stehen wird, wird als nicht gering ein-
geschitzt. Juristen konnten daraus ableiten,
dass die anerkannten Regeln der Technik
bzgl. der Verwendung von Glas mit siche-
rem Bruchverhalten bei zugidnglichen Verti-
kalverglasungen seit Ende 2017/Anfang 2018
einen neuen, héheren Standard haben.

4. Da aber aus der Nichteinhaltung der aner-
kannten Regeln der Technik zum Zeitpunkt
der Abnahme in der Regel ein Mangel resul-
tiert, wird empfohlen,

a. stets auf die 0.g. Anforderung nach Glas mit
sicherem Bruchverhalten hinzuweisen und

b. schon jetzt — sofern aus Ausschreibungen
bzw. Bestellungen ersichtlich ist, dass ein
Glas ohne sicheres Bruchverhalten fiir ei-
ne zugéngliche Vertikalverglasung bis 0,8 m
iiber Verkehrsfliache vorgesehen ist — alterna-
tiv Aufbauten mit Glas mit sicherem Bruch-
verhalten auf der(den) zugénglichen Seite(n)
anzubieten.
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EINER FUR ALLE
NEUER CSP-GLASKALENDER 2018

Der Glaskalender 2018 ClimaplusSecurit-
Partner (CSP) ist da. Das Handbuch fiir Ar-
chitekten, Planer und Verarbeiter bie-

tet auf rund 250 Seiten gesammeltes Wis-
sen zum Thema Glas. In der aktualisierten
Ausgabe haben die CSP, das Partnernetz-
werk von Saint-Gobain, niitzliche Infor-
mationen zu Richtlinien und DIN-Normen
zusammengestellt. Technische Details von
Produkten, ihren Anwendungen und ih-
rer Verarbeitung sind darin ebenso enthal-
ten wie Antworten zur neuen Glasbemes-
sungsnorm DIN 18008.

Einzelne Begriffe lassen sich ganz einfach
tiber ein alphabetisches Register finden -
von A wie Abstandhalter bis Z wie Zwei-
Barrieren-System. Dariiber hinaus gibt es
einen Anhang mit praktischen Beispielen
und Raum fiir eigene Notizen Als zusatzli-
cher Service sind im Jahreskalendarium die
Schulferien und wichtige Messe-Termine
bereits enthalten. Der Glaskalender steht
zum kostenfreien Download bereit auf den
Serviceseiten der (SP und http://www.cli-
maplus-securit.com. AuBerdem ist er ge-
gen eine geringe Gebiihr iber alle Climap-
lusSecurit-Partner zu beziehen. Anfragen
per Mail an sgg-service@sieprath.de.

GLASKALENDER

ma nﬁ-_*m:_‘-.-. T

FENSTERBAU
FRONTALE

Halle 7A
Stand 526

Interaktiv,
kompatibel,
effizient.

Erleben Sie die neuesten Software-
Innovationen im Fenster-, Tiren- und
Fassadenbau hautnah und entdecken Sie
lhre Moglichkeiten mit unseren Software-
Lésungen. Wir freuen uns auf lhren Besuch

auf unserem Messestand.

www.orgadata.com

1OR GADATA


http://www.cli/
http://maplus-securit.com/
mailto:sgg-service@sieprath.de
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Sicher wie verschraubt

DAS CHEMIEUNTERNEHMEN MOMENTIVE PERFORMANCE MATE-

RIALS (MPM) ZAHLT ZU DEN INTERNATIONAL FUHRENDEN

ANBIETERN VON SILIKONEN FUR DIE BAUWIRTSCHAFT.

BESONDERS AN STRUCTURAL GLAZING-FASSADEN BEWEISEN

DIE MOMENTIVE-SILIKONE IHRE HOHE QUALITAT.

MOMENTIVE HAT eine Menge Erfahrung
mit dem Einsatz von Silikon im Bauwe-
sen. Schon in den 1960er Jahren entwickel-
ten die Chemiker der Silikonsparte des US-
Konzerns General Electric (ist in Momen-
tive aufgegangen) auf Basis ihrer Produkte
fiir die Raumfahrt auch innovative Silikon-
anwendungen fiir den Baubereich. Bereits
1974 wurde die erste vierseitig verklebte Si-
licon Structural Glazing (SSG) Fassade oh-
ne zusitzliche Sicherungsmechanismen am
Chicago Art Institut (Bild auf Seite 83) reali-
siert — eine Meilenstein. Seither hat sich die
Verklebungstechnologie mit Silikon stdn-
dig weiter entwickelt. Wie viel Vertrauen
Bauherren dieser Technologie mittlerweile
schenken, zeigt das Shanghai World Financi-
al Center eindrucksvoll (Foto oben). Der fast
500 Meter hohe Wolkenkratzer wird von ei-
ner der weltweit grofiten SSG-Fassaden um-
hillt. Auch fir dieses Prestige-Objekt lie-
ferte Momentive das Silikon fiir die Verkle-
bung der Glaseinheiten. Die sehr guten me-
chanischen Eigenschaften in Kombination
mit ausgezeichneter Flexibilitdt tiber einen
grofien Temperaturbereich und eine dauer-
hafte Haltbarkeit bilden die Basis fiir die ho-

he Qualitit der Produkte von Momentive.
Als hochwertig kann auch die Unterstiitzung
fiir die Verarbeiter bezeichnet werden. Die
Klebe-Spezialisten von Momentive Perfor-
mance Materials Inc. stehen ihnen bei Pro-
jekten mit Rat und Tat zur Seite.

HOCHLEISTUNGS-SILIKON GE SSG4400

Das GE SSG4400 von Momentive ist ein
hochfestes, zweikomponentiges Silikon fiir
den Einsatz in einer Vielzahl von Structu-
ral Glazing-Anwendungen, aber auch im
Bereich der Vorhangfassaden. Die heraus-
ragenden mechanischen Eigenschaften von
GE SSG4400 in Kombination mit seiner ho-
hen Flexibilitat sichern laut Momentive ei-
ne vielseitige Einsetzbarkeit und ein Hochst-
maf3 an Sicherheit. Das Silikon halt dank sei-
ner auf extreme Temperaturschwankungen
ausgelegten Materialzusammensetzung und
seiner hohen Festigkeit auch unter aufler-
gewohnlichen klimatischen Rahmenbedin-
gungen hohen Sog- und Druckkriften lang-
fristig stand und schiitzt zudem zuverlissig
vor dem Eindringen von Feuchtigkeit. GE
SSG4400 bietet eine sehr gute Haftung auf
zahlreichen getesteten Oberflidchen. Es haf-

Das Shanghai World Financial Center zdhlt
weltweit zu den Gebduden mit den groBten
vierseitig verklebten Silicon-Structural
Glazing-Fassaden. Zum Einsatz kam GE Silikon
von Momentive.

tet grundierungsfrei auf vielen Substraten
und Oberfldchen einschliefSlich eloxiertem
Aluminium, Alodin, Pulverbeschichtungen
und Glas, wobei eine Vorab-Priifung im-
mer notwendig ist. Die einfache Anwend-
barkeit stellt einen effizienten Herstellungs-
prozess sicher. Die Konsistenz des zweikom-
ponentigen Silikons ist so ausgelegt, dass es
leicht durch Pumpen flief3t und eine hohe
Ausbringmenge erméglicht. Die Aushar-
tung ist zwischen 25-65 Minuten einstellbar.
Durch entsprechende Mischung kann die
Aushirtegeschwindigkeit des Materials ge-
nau auf ein Projekt und das vorherrschende
Klima abgestimmt werden. Lieferbar ist GE
SSG4400 in den Farben Schwarz und Grau.

www.momentive.com

MOMENTIVE PRODUKTE FUR STRUCTURAL GLAZING-VERGLASUNGEN
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@ Silikondichtung

@ strukturelles Silikon

GE SSGL400
GE SSG4000E

@ Silikon Sekundérversiegelung

GE 1GS3763
GE 1GS3723
GE 1GS3703E

@ Silikon Wetterabdichtung

GE SilPruf F SCS9100
GE SilPruf NB SCS9000
GE SilPruf E SCS2000E

Holger Klein ist
Facade Technical
Commercial Manager
bei der im Chempark
in Leverkusen an-
sdssigen Momentive
Performance Ma-
terials GmbH und
Ansprechpartner fiir
das Vertriebsgebiet
Europa.
holger.klein@
momentive.com



http://www.momentive.com/
http://momentive.com/
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MOMENTIVE PERFORMANCE MATERIALS INC.
FORTSCHREIBUNG DER PIONIERARBEIT VON GENERAL ELECTRIC

Momentive Performance Materials Inc. ist ein weltweit
flihrender Hersteller von Silikonen sowie zahlreichen
weiteren chemischen Produkten fiir die Industrie und ei-
ne hundertprozentige Tochtergesellschaft der amerika-
nischen MPM Holdings Inc. Das Unternehmen vermarktet
seine GE Silikone im Baubereich in Lizenz des amerikani-
schen Mischkonzerns General Electric (GE), der nach eige-
nen Aussagen vor 75 Jahren das erste Silikon entwickelte.
Weiteres zur Momentive-Historie: 1998 legten GE und der
deutsche Chemie-Konzern Bayer ihre Silikon-Geschafts-
bereiche zusammen. Aus der dabei entstandenen GE Bay-

er Silicones wurde im Jahr 2006 die heutige Momentiv
Performance Materials Inc. mit rund 4.900 Beschéftigten
und einen Jahresumsatz von rund 2,3 Mrd. US Dollar.

Weltweit iiber 4o Standorte
Neben dem Hauptsitz in Waterford, New York, USA, hat
Momentive weltweit iiber 40 Produktions- und Ver-
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triebsstandorte an strategisch wichtigen Orten. Die als

Deutschlandzentrale agierende Momentive Performance
Materials GmbH ist im Chempark in Leverkusen angesie- Das Chicago Art Institute renden Kleb- und Dichtstoffen, die hdchsten techni-
delt. Das globale Silikongeschaft des Unternehmens er- war 1974 weltweit das erste  schan Anspriichen geniigen. Hierzu zdhlen Produkte
] o . Gebdude, dessen Fassade N . . .
streckt sich weit iiber das Marktsegment Bau hinaus auf mit einer vierseitig ver- fiir die Isolierglasproduktion und Structural Glazing-
weitere Anwendungsfelder, wie beispielsweise Automo- klebten Structural Glazing-  Verklebungen sowie Fugendichtstoffe fiir den Hoch-
bil, Elektronik, Kérperpflege, Konsumgiiter, Luft- und Fassade ausgefiihrt wurde. 5, GroRen Wert legt man im Unternehmen darauf,
. . L Zum Einsatz kam damals . . R .
Raumfahrt. Fiir das Bauwesen bietet das GE Silicones- ein GE Silikon von General gemeinsam mit den Kunden individuelle Losungen

Produktportfolio ein breites Spektrum von silikonbasie- Electric (GE) fiir deren Problemstellungen zu entwickeln.

Anzeige

Warmeschutzglas
ECLAZ®

SGG PLANITHERM®

Glas:

WINTER
WARMS

El

Vertrauen Sie der Produkt- und Fach-
kompetenz im Bereich Isolierglaser und
kaltedammende Beschichtungen fur Glas.

Informationen und Ansprechpartner
in Ihrer N&dhe: www.climaplus-securit.de

CLIMA SECURIT®

Zukunft' mit Glas
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Hochstleistungen gefragt

DICHTUNGEN VON TRELLEBORG DICHTEN, DAMPFEN UND SCHUTZEN AUCH

AN UNGEWOHNLICHEN ORTEN. SO VERRICHTET BEISPIELSWEISE DIE

FLUGELFALZ- UND UBERSCHLAGDICHTUNG D3630 IN DER HEINI-KLOPFER-

SKIFLUGSCHANZE ZUVERLASSIG IHREN DIENST.

NUR FUNF SKIFLUGSCHANZEN gibt es weltweit. Ei-
ne davon erhebt sich iiber die Landschaft des Stillach-
tals im Obersten Allgéu. Das Oberstorfer Bauwerk zéhlt
zu den hochsten seiner Art und wurde jiingst moderni-
siert. In der neuen Glasfassade am Schanzenkopf trot-
zen die Dichtungen von Trelleborg zuverlissig den wi-
deren Einflissen der Witterung. Die Heini-Klopfer-Ski-
flugschanze ist seit jeher Austragungsort fiir Weltcups
und Weltmeisterschaften. Sie wurde 1950 in Holz gebaut
und 1973 durch eine Betonanlage ersetzt. Namensgeber
ist der deutsche Architekt und Skispringer Heini Klop-
fer. In den Jahren 1997 bis 2002 wurde die Skiflugschan-
ze bereits mehrfach modernisiert. 2016 begannen nach
Planen von Renn Architekten aus Fischen im Allgdu die
jingsten Sanierungs- und Modernisierungsmafinah-
men. Diese waren aufgrund der Weiterentwicklung des
Skisprung-Sports und verdanderter FIS-Regularien not-
wendig geworden.

SCHANZE MIT AUSSICHT

Eine frei auskragende Spannbetonkonstruktion mit ei-
ner Anlauf-Turmhohe von 72 Metern ist das besonde-
re architektonische Merkmal der Schanze. Die Baumafi-
nahmen zwischen 2016 und 2017 umfassten unter ande-
rem den Abbruch des alten Schanzentisches, die Errich-
tung eines neuen Schanzentisches, die Vergrofierung
des Auslaufbereiches sowie den Bau eines barrierefrei-
en Personenschrigaufzugs und einer Tribiinenanlage.
Auflerdem war die Erweiterung der Raumlichkeiten am
Schanzenkopf Bestandteil der Planung. In diesem Zuge
wurde die Aussichtsplattform mit einem Holz-Alumi-
nium-Fassadensystem ausgestattet. Vorbild fiir das Er-
scheinungsbild der Fassade in luftiger Hohe lieferte die
Optik eines Adlerhorstes. So wurden die vorgefertig-
ten Elemente auflenseitig mit kreuzenden Profilen ver-
sehen, die den Aussichtspunkt wie ein Nest erscheinen
lassen. Die Fassade fertigte und montierte das Unterneh-
men Holzverarbeitung Bietsch aus Ofterschwang. Bei
der Abdichtung der Holz-Aluminium-Fensterelemen-
te setzte man auf die Dichtung D3630 von Trelleborg.
Diese ist speziell fiir den Einsatz im Holzfenstern konzi-
piert. Ein besonderes Merkmal: Das Profil D3630 kann
sowohl als Fliigelfalz- als auch als Uberschlagdichtung
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Die Heini-Klopfer-Ski-
flugschanze im Stillach-
tal wurde umfassend
modernisiert. Dabei er-
hielt der Schanzenkopf
eine neue Holz-Alu-
Fassade.

eingesetzt werden und passt in eine Nut von drei Milli-
metern Breite.

DAUERHAFT DICHT

Oberstdorf gehort zu den Regionen mit den hochsten
Niederschlagswerten in Deutschland. Hinzu kommen
Kilteperioden mit Minusgraden von bis zu 30 Grad Cel-
sius und tiberdurchschnittlich viele Sonnenstunden im
Jahr. Trotz dieser wechselhaften Bedingungen erbringt
das Dichtungsprofil D3630 eine dauerhaft hohe Leistung
bei langer Nutzungsdauer. Fiir die Herstellung des Pro-
fils wird das hochwertige Dichtungsmaterial TSP-Foam

BAUTAFEL

Bauvorhaben: Modernisierung und Umbau der
Heini-Klopfer-Skiflugschanze, Oberstdorf

Bauherr: Marktgemeinde Oberstdorf

Architekt: Renn Architekten, Fischen im Allgdu

Fenster: Holzverarbeitung Bietsch, Ofterschwang

Dichtungen: Trelleborg Sealing Profiles




FRONTALE

HALLE 1, STAND 128

Trelleborg Group
www.trelleborg.com/
delSealin-Profiles

Als Vorbild fiir das
Erscheinungsbild der
Holz-Aluminium-Fas-
sade in luftiger Hohe
diente der Adlerhorst.
Die Anordnung der
Profile lassen die Aus-
sichtsplattform von
weitem wie ein iiber-
dimenisonal groBes
Nest erscheinen.

verwendet. Dabei handelt es sich um einen Spezialwerk-
stoff auf Basis eines thermoplatischen Elastomers (TPE),
das speziell modifiziert wurde. Es bietet unter anderem
Materialeigenschaften wie eine hohe UV- und Wasser-
bestandigkeit sowie Lackvertréglichkeit. In Verbund mit
Glas und Rahmen schiitzt die Dichtung zuverldssig vor
Kilte, Wind, Regen und Schnee. ,,Die Profile von Trel-
leborg sind hochwertig verarbeitet und liefSen sich pro-

blemlos und schnell mit Hilfe eines Dichtungseinrollers

hf

Das in der Fassade eingesetzte Dichtungsprofil D3630 aus
TSP-Foam von Trelleborg kann sowohl als Fliigelfalz- als
auch als Uiberschlagdichtung verwendet werden und passt
in eine Nut von nur drei Millimetern Breite.

in die vorgesehenen Nuten der Fensterrahmen einset-
zen’, erkldrt Franz-Josef Bietsch von Holzverarbeitung
Bietsch. Ziigig erfolgte auch die Montage auf der Bau-
stelle. Das verarbeitende Unternehmen benétigte ledig-
lich drei Arbeitstage, um die Grundfassade und Vergla-
sung zu montieren. Die Wiedereréffnung der Skiflug-
schanze mit Panoramaschrigaufzug und Anlaufturm er-
folgte in 2017. Die Schanze kann ganzjihrig besucht und
besichtigt werden. Vom neuen Schanzenkopf geniefSen
Besucher und Sportler einen atemberaubenden Blick
iiber den Freibergsee und die Umgebung.
www.trelleborg.com/de/Sealing-Profiles
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Gemeinsam pro Fenster,
Fassade und Wohnkomfort

FENSTERBAU
FRONTALE

NURNBERG, 21.-24.3.2018
HALLE 7A - STAND 504

JETZT ABONNIEREN:

SANCO e-Letter, der News-
letter der SANCO Gruppe.

www.sanco.de
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Informative Berichte
aus der Praxis
finden Sie auch auf

www.glas-rahmen.de

GLASERAHMEN

I. Der StrainScanner ver-
misst die Glasscheiben
direkt nach dem Harte-
ofen spannungsoptisch
in Echtzeit und bewer-
tet sie hinsichtlich der
Anisotropie.

r. Durch das Inline-
Verfahren werden die
erfassten optischen
Verzégerungen in den
thermisch vorgespann-
ten Gldsern unmittelbar
visualisiert.

PRODUKTIONSANLAGEN

Gesicherte optische Glasqualitat

IM ARCON WERK FEUCHTWANGEN WURDE MIT DEM STRAINSCANNER EINE

NEUE AUTOMATISCHE INLINE-MESSTECHNIK ZUR PRUFUNG VON ANISOTROPIEN

INSTALLIERT. DAS VERFAHREN MISST DIE TATSACHLICH VORLIEGENDEN

SPANNUNGEN IM GLAS UND ERMOGLICHT SO ERSTMALS DIE PERFEKTE VOR-

SPANNUNG, OHNE NEUKALIBRIERUNG BEI PRODUKTWECHSELN.

THERMISCH VORGESPANNTE Gléser sind aufgrund
ihrer verbesserten Eigenschaften gegeniiber unbehan-
deltem Floatglas aus der modernen Architektur nicht
mehr wegzudenken. Schon seit 2011 weist arcon, die
Technologiemarke der Unternehmensgruppe Arnold
Glas, mit der bewidhrten Isotropie-Messtechnik opti-
mierte Vorspannqualititen nach, die unter dem Na-
men arcon topview als hochwertige Architekturglaser
vertrieben werden. Diese Isotropie-Messtechnik ba-
siert auf der direkten Messung des Betrages und der
Orientierung der Restspannung in den thermisch ver-
festigten Gldsern. Der Wunsch nach einem Inline-
Messverfahren rief nun die ilis gmbh, den Spezialis-
ten fiir die Messung von mechanischen Spannungen
in Glas und anderen Materialien, auf den Plan. In Zu-
sammenarbeit mit arcon wurde mit dem StrainScan-
ner die Offline-Messtechnik zu einem Inline-Messver-
fahren weiterentwickelt. Dies bedeutet, dass die Gla-
ser beim Verlassen der Vorspannanlagen in Echtzeit
durch den StrainScanner vermessen, die Ergebnis-
se visualisiert und hinsichtlich der Anisotropie analy-
siert werden. ,,Mit dem StrainScanner ist erstmals ei-
ne hochauflosende Inline-Messtechnik verfiigbar, die
nicht nur auf der Auswertung von einfachen Polari-
sationsfilteraufnahmen beruht, sondern am Ausgang
von Vorspannanlagen eine echte Spannungsmessung
durchfiithrt, erldutert Albert Schweitzer, Geschafts-
fihrer der Unternehmensgruppe Arnold Glas.
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SCHLUSSEL ZUR PERFEKTEN VORSPANNUNG

Bisherige Verfahren, bei denen lediglich ein Intensitats-
oder Farbvergleich des Polarisationsbildes stattfindet,
mussten fiir jeden Glastyp aufwendig kalibriert werden.
Bei der von ilis entwickelten Methode handelt es sich
hingegen um eine objektive und reproduzierbare Mes-
sung der fir Anisotropien ursichlichen Spannungsdop-
pelbrechung. ,,Der StrainScanner sieht nur die Eigen-
spannungen im Material. Das Messergebnis ist also nicht
von anderen Einfliissen, wie beispielsweise Beschichtun-
gen oder Firbung abhingig. Eine stindige Neukalibrie-
rung des Messsystems bei Produktwechseln entfillt da-
durch, was die Verlésslichkeit der Messergebnisse erhoht
und natiirlich Arbeitszeit spart, erklart Henning Katte,
Geschiftsfithrer der ilis gmbh. ,Die Messergebnisse des
StrainScanners bieten unter anderem aufgrund der Mess-
genauigkeit und der Reproduzierbarkeit eine nie dage-
wesene Informationstiefe hinsichtlich der Temperaturbe-
handlung beim thermischen Vorspannen®, ergénzt Albert
Schweitzer. Der StrainScanner wird so zum Schliissel fir
eine perfekte Vorspannung: ,Anhand der Messergebnis-
se kénnen Vorspannanlagen gezielt optimiert werden. In
der laufenden Produktion werden geringste Spannungs-
differenzen (optische Gangunterschiede) detektiert, was
dem Anlagenfahrer eine unmittelbare Korrektur der Vor-
spannparameter erlaubt. Qualitdt ist mit dem StrainScan-
ner nicht mehr Zufall®, erldutert Hermann Dehner, Pro-
duktmanager bei arcon. Die Charakterisierung der An-
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Mit dem neuen StrainScanner
kdnnen Anisotropien (Bild links)
in Echtzeit gemessen und ausge-
wertet werden. Die Kriterien zur
bestmaglichen Reduzierung der
Anisotropien (Bild rechts) lassen
sich so stets optimieren, erkldren
die Entwickler der Kooperations-
parter arcon und ilis.

KURZ-INFO
STRAINSCANNER

Beim Verlassen der Vorspannanla-
ge werden die Glasscheiben vom
StrainScanner spannungsoptisch in
Echtzeit vermessen und hinsicht-
lich der Anisotropie bewertet. An-
hand der Messergebnisse kann der
Prozess gezielt optimiert werden.
So lassen sich hochste Vorspann-
qualitdten reproduzieren. Der
StrainScanner ist das Ergebnis der
erfolgreichen Zusammenarbeit von
arcon, der Technologiemarke der
Unternehmensgruppe Arnold Glas,
und der Firma ilis aus Erlangen,
einem fiihrenden Anbieter von
Messtechnik zur automatischen
und objektiven Bestimmung von
Restspannungen in Glas.

Anisotropie: Durch den wirme-
dingten Spannungsaufbau bem
Harteprozess enstehende sichtbare
Doppelbrechungserscheinungen,
die im verbauten Zustand die Optik
des Glases beeintrachtigen kdnnen.
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isotropie erfolgt tiber den Isotropie-Wert in der Einheit

Prozent. Der Isotropie-Wert, der aus dem Betrag und der
Orientierung der Doppelbrechung mittels statistischer Me-
thoden berechnet wird, gibt dabei den Fldchenanteil einer
Scheibe an, welcher selbst unter ungiinstigen Bedingungen
frei von stérenden Doppelbrechungserscheinungen (Aniso-
tropien) ist. Der Isotropie-Wert wird - in Anlehnung an die
allgemein geltenden Richtlinien zur Beurteilung der visuel-
len Qualitdt — sowohl fiir die gesamte Scheibe als auch sepa-
rat fiir Hauptzone bzw. Randzone ermittelt. Die Qualitit der
thermischen Vorspannung, dem entscheidenden Produkti-
onsschritt, wird transparent und dokumentierbar. Messpro-
tokolle stehen liickenlos und unmittelbar zur Verfiigung.

QUALITAT, VON DER JEDER PROFITIERT

Als Anisotropien werden durch polarisiertes Licht sicht-
bar werdende, optische Unregel-méfligkeiten in thermisch
vorgespannten Gldsern bezeichnet. Sie galten bisher als
produktionsbedingt und nicht vermeidbar. Architekten,
Gebaudebesitzer und Investoren empfinden sie als optisch
storend und bewerten sie als Reklamationsgrund. Von der
nun verfiigbaren Messtechnologie profitieren samtliche In-
teressensgruppen: Architekten und Planer haben die Mog-
lichkeit, anisotropieoptimiertes Glas zu spezifizieren und
die gewtinschte Qualitit durch ein objektives Messverfah-
ren nachweisen zu lassen. Anhand von vermessenen Mus-
terscheiben kénnen Vorspannqualititen gezielt vereinbart
werden. Bése Uberraschungen bei der optischen Qualitit
einer Glasfassade sind damit ausgeschlossen. ESG-Betrie-
ben steht ab sofort ein Werkzeug zur Verfiigung, das die
Optimierung ihrer Vorspannprozesse erlaubt, und dank
der nachweisbaren Qualitdt kann ein hochst attraktives
Produkt mit eindeutigem Mehrwert vertrieben werden.
Und fiir Metallbauer und Isolierglashersteller entsteht dank
des StrainScanners die Moglichkeit, anisotropieoptimiertes
Glas ohne weitere Eigenleistung zu nutzen.
www.arcon-glas.de / www.ilis.de
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Die neue SprintCut ist laut Lisec der-
zeit die schnellste Zuschnittanlage fiir
Flachglas. Durch niedrige Wartungs-
intervalle ergeben sich fiir den Nutzer
zudem geringe Stillstandskosten, er-
klart das Unternehmen.

Regelungen.

Die Bedieunung der neuen SprintCut
ist einfach. Unterstiitzend wirken
dabei ein hoherer Grad der Automati-
sierung sowie neue elektronische

Schnell, schneller, SprintCut

LISEC HAT SICH ZUM ZIEL GESETZT, DIE EFFIZIENTESTE ZUSCHNITTANLAGE

FUR FLACHGLAS ZU ENTWICKELN. DIE NEUE HOCHLEISTUNGSANLAGE

SPRINTCUT SCHNEIDET FLACHGLAS AUTOMATISCH UND DANK MODERNSTER

ANTRIEBSTECHNIK EXTREM SCHNELL.

DIE SPRINTCUT SORGT mit linearer Antriebstechnik
und integriertem Messsystem fiir hochste Schneidge-
schwindigkeit und herausragende Dynamik. Die maxi-
male Beschleunigung liegt bei 16 m/s® die Hochstge-
schwindigkeit bei 310 m/min. ,Der Linearantrieb ver-
fugt tiber wenige bewegte Teile, so ist die mechanische
Abnutzung geringer. Es gibt niedrige Wartungsintervalle
und geringe Stillstandskosten®, konstatiert Thomas Trau-
gott, Leiter der Business Unit Zuschnitt bei Lisec. Die
Antriebstechnik ermoglicht neben der besonders ho-
hen Beschleunigung eine exzellente Positioniergenau-
igkeit des Schneidkopfes mit einer maximalen Abwei-
chung von o,1 Millimetern. Durch die intelligente Rege-
lung wird die Maximalgeschwindigkeit sehr schnell er-
reicht. Traugott weiter: ,,Durch bedachte konstruktive
Verbesserungen konnten wir die Gerduschemissionen
signifikant reduzieren und das Handling der gesamten
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.Der Linearantrieb
verfiigt iiber wenige
bewegte Teile, so
ist die mechanische
Abnutzung geringer.
Es gibt niedrige
Wartungsintervalle
und geringe
Stillstandskosten.”

Thomas Traugott

Anlage noch weiter optimieren - ein Benefit fiir jeden
Bediener und Anlagenbetreiber.”

DEUTLICH KURZERE TAKTZEITEN

Die Bedienung des Schneidtisches ist durch einen noch
hoheren Grad an Automatisierung und neue elektro-
nische Regelungen einfach. Schneiddruckregelung,
Schleifdruckregelung, Uberwachung des Schneiddl-
verbrauchs sowie Schneidradabnutzung erfolgen auto-
matisiert, die Steuerung weist praventiv auf anstehende
Wechsel oder Auffiillungen hin und verringert dadurch
ungeplanten Stillstand. ,,Die neue Anlage setzt in Be-
zug auf ihr Preis/Leistungs-Verhiltnis neue Maf3stibe
in ihrer Klasse. Insbesondere Kunden mit hochautoma-
tisierten Produktionslinien im Mehrschichtbetrieb kon-
nen von bis zu 20 Prozent kiirzeren Taktzeiten profitie-

ren’, erklart Thomas Traugott. www.lisec.com
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Quantensprung beim Glasbohren

BIS VOR WENIGEN JAHREN GALT DIE LASERTECHNIK IN DER GLASVEREDLUNG

ALS ZU TEUER UND ZU KOMPLIZIERT. DANK NEUER STRAHLQUELLEN

UND VERBESSERTER SOFTWARE HAT DER LASER-SPEZIALIST CERION NUN

DIE BOHRGESCHWINDIGKEIT MEHR ALS VERZEHNFACHT.

DIE LASERTECHNIK ENTWICKELT sich in rasantem
Tempo weiter. ,,Die Maschinen werden leistungsfihiger
und preiswerter. Heute sind in der Glasverarbeitung das
Bohren, Schneiden und die Kantenbearbeitung mit dem
Laser in einigen Bereichen bereits genauso wirtschaft-
lich darstellbar wie die herkémmliche Technik. Und
durch die Flexibilitat des Lasers gibt es als Bonbon an-
dere Méglichkeiten, wie zum Beispiel die Oberflichen-
bearbeitung, sogar noch obendrauf®, erklart Jan Ziesak,
Vertriebsleiter des im ostwestfilischen Minden ansas-
sigen Laseranlagen-Herstellers Cerion GmbH. Ganz
aktuell wurde bei Cerion die Lasertechnologie fiir das
schnelle Bohren von Lochern in fast allen erdenklichen
Grofden optimiert.

RUND, OVAL UND RECHTECKIG

Dank neuer Strahlquellen und einer von Grund auf ver-
besserten Software ist es nun moglich, die Bohrgeschwin-
digkeit mehr als zu verzehnfachen. ,,Mit unserem jiings-
ten (Bohr-)Prozess ist uns ein echter Quantensprung ge-
lungen, der dem Laser plotzlich neue Anwendungsfelder
eréftnet, die vorher nicht wirtschaftlich bedient werden
konnten. Denn ebenso schnell wie der Laser heute boh-
ren kann, schneidet oder graviert er auch andere Werk-
stoffe®, erlautert Andreas Gross aus der Abteilung Tech-
nik und Vertrieb. Mit dem Cerion-Laser sind komplexe
Bohrlochgeometrien realisierbar, selbst ovale und recht-
eckige Locher. Auch Nuten lassen sich ziigig ins Glas la-
sern. Fiir Cerion bedeutet dieser Entwicklungsschritt den
Einstieg in weitere technische Anwendungen. Bisher rich-
tete sich mit den Anlagen c-jet und c-professional der
Fokus vorwiegend auf die Glasinnengravur und Ober-
flichenbearbeitung. Ein weiterer Schwerpunkt sind die
Oberflichenveredlungen mit der c-vertica fiir Flachglas
bis zur Jumbogrofle. Fiir das Bohren und Schneiden von
Glas oder anderen Werkstoffen benétigt man in der Ver-
arbeitung einen Laser mit horizontal orientiertem Tisch,
wie ihn die c-matrix Laseranlage von Cerion bietet. ,,Un-
sere Laseranlagen sind modular aufgebaut und kénnen
in kiirzester Zeit fiir weitere Anwendungen eingesetzt
werden. Das heifit: Bohren und Schneiden von Spezi-
alglas und Randentschichtung mit Highspeed am Vor-
mittag, das Aufbringen von Dekoren auf Fassadengldser
oder Ganzglastiiren am Nachmittag. Sogar die Nacht und
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Mit der Lasertechnolo-
gie von Cerion lassen
sich nicht nur Locher ins
Glas bohren, sondern
auch eckige und kom-
plexere Geometrien sehr
prazise ausschneiden.

~Unsere Laseranla-
gen sind modular
aufgebaut und kon-
nen in kiirzester Zeit
fiir weitere Anwen-
dungen eingesetzt
werden."

Michael Russo

das Wochenende kann mit dem Automatikmodul ohne
Personalaufwand abgedeckt werden®, so Michael Russo
aus der Abteilung Forschung und Entwicklung. Fiir das
Schneiden sieht man den Laser aktuell noch als Ergéin-
zung, doch auch hier schreitet die Entwicklung ziigig vo-
ran. Ein grofler Voteil der Technologie: Die verwende-
te Optik und Technik des Lasers kommt ohne nennens-
werten Verschleif$ aus, denn der Laser arbeitet ginzlich
ohne Verbrauchsmaterialen und zudem beriihrungslos.
Ein weiteres Argument fiir diese Technologie ist, dass sie
sehr prizise arbeitet und flexibel einsetzbar ist. Die Be-
arbeitungen von Glas in Starken von o,5 bis 25 mm sind
fiir Bohr- und Schneidvorgénge kein Problem.

ESG-BEARBEITUNG MOGLICH

Die Anlagen des Laser-Pioniers konnen auch in der
ESG-Verarbeitung eingesetzt werden. Priifungen im
Vierpunktbiegeversuch hatten bestétigt, dass die Laser-
bearbeitung zwar einen Einfluss auf die Stabilitdt des
Glases habe, diese aber so kontrollierbar und reprodu-
zierbar sei, dass fiir laserbearbeitetes ESG immer von ei-
ner Mindestfestigkeit von 9oN/mm? ausgegangen wer-
den konne, erklart Cerion. Dieser Wert entspreche ex-
akt der Festigkeit von ESG aus Ornamentglas. Cerion ist
nach eigenen Angaben der einzige Anbieter von Maschi-
nen fiir die Oberflichen-Glasbearbeitung, der eine Zu-
lassung seiner Technologie fiir die Bearbeitung von ESG

nach DIN ENi2150 besitzt. www.cerion-laser.de
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Um mehr Flexibilitdt zu haben, verteilt sich
in der Modell-SmartFactory der
Technologie-Initiative die Produktion auf
drei Fertigungsinseln.

Glasindustrie 4.0 im Blick

GLASHERSTELLER, -VERARBEITER UND -VEREDLER WERDEN IMMER SMARTER.

DIE VERNETZUNG INTERNER ABLAUFE IN UNTERNEHMEN UND ZU DEREN

PERIPHERIEN NIMMT WEITER ZU. AUCH AUF DER GLASSTEC 2018, DER

WELTLEITMESSE DER GLASBRANCHE, WIRD DIE 4. INDUSTRIELLE REVOLUTION

(INDUSTRIE 40) BEI VIELEN AUSSTELLERN EIN WICHTIGES THEMA SEIN.

DAS EIGENTLICH REVOLUTIONARE an In-
dustrie 4.0 ist die Digitalisierung und Ver-
netzung der gesamten industriellen Wert-
schopfungskette. Angefangen bei der Auf-
tragserfassung, iiber die Warenbestellung
und Produktion bis zur kompletten Abbil-
dung der Logistik. Wenn die Fachwelt vom
»Internet der Dinge* spricht, dann bedeutet
dies auch, dass sich die Vernetzung natiir-
lich nicht mehr nur auf die eigenen ,vier Fa-
brikwinde® beschrinkt. Samtliche Lieferan-
ten, Zulieferer und Kunden sind ebenso mit
in das virtuelle Netz eingebunden. Dies er-
moglicht beispielsweise, dass Bestellprozes-
se sofort ausgeldst und Liefertermine selbst
fiir kleinste Losgrofen exakt genannt wer-
den konnen. Denn praktisch zeitgleich wer-
den das eigene oder das Materiallager des
Lieferanten gecheckt und Fertigungszeiten
gepriift bzw. festgelegt. Natiirlich planen in
einer solch flexiblen Produktion die Maschi-
nen auch ihre Wartungs- und Instandset-
zungsintervalle selbst und legen sie in Pro-
duktionspausen oder auf das Wochenende.
Ausfallzeiten soll es moglichst nicht mehr
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geben. Im tibertragenen Sinne bedeutet dies,
dass in der Smart Factory Produkte ihren Fa-
brikationsprozess selbst iibernehmen kon-
nen und sogar die eigene Qualititskontrolle
steuern. Der Mensch wird durch die smarten
Ausbildungs- und Assistenzsysteme in sei-
ner zunehmend komplexer werdenden Ar-
beit unterstiitzt und ist Teil des Netzwerkes.

MITTELSTAND IST ENGAGIERT

Das hort sich fir viele sicher noch nach Zu-
kunftsmusik an, wird aber zunehmend zum
Thema. Denn wer sich heute nicht kiimmert,
wird vielleicht morgen schon vom Markt ver-
dréngt sein. So ist es keineswegs verwunder-
lich, dass sich laut einer im Auftrag des Wirt-
schaftsministeriums erstellten Studie aktuell
etwa rund 70 Prozent aller mittelstandischen
Unternehmen intensiv mit Konzepten zum
Thema Industrie 4.0 beschiftigen. Aller-
dings versteht nicht immer jeder unter dem
Kiirzel Industrie 4.0 das Gleiche. Und natiir-
lich sind auch die Anforderungen beispiels-
weise an einen Glashersteller andere als an
die Fertigungen eines Fensterbauers oder

Glasveredlers. Gemein ist ihnen aber ver-
mutlich, dass die Umstellung auf Smart Fac-
tory in kleinen Schritten erfolgt, z.B. bei der
Anschaffung neuer Maschinen oder Ferti-
gungsroboter. Die Umstellung wird zwangs-
laufig erfolgen, denn neue Techniken sind
effizienter und erhohen somit die Wettbe-
werbsfihigkeit bei gleichzeitiger Reduzie-
rung der Kosten.

SCHNITTSTELLE SOFTWAREPROGRAMME

In der zunehmend automatisierten und di-
gitalisierten Fertigung kommt vor allem
den Softwareprogrammen eine Art Schliis-
selfunktion zu, denn nur durch sie wird die
Kommunikation und digitale Vernetzung
erst moglich. In der Produktion eines Ver-
arbeiters beispielsweise muss es eine leis-
tungsstarke iibergeordnete Software ge-
ben, die sprichwortlich mit allen Maschinen
kommuniziert und gleichzeitig den ,,Draht®
zur ebenfalls mit ins Netzwerk einbezoge-
nen Auflenwelt hilt. Neben der einheitli-
chen ,Sprache® und den entsprechenden
Schnittstellen basiert das digitale Zusam-



menspiel aller Beteiligten nur auf Basis ei-
ner guten Datengrundlage. Die iibergeord-
nete Software iibernimmt somit in diesem
Netzwerk die Funktion einer iibergeordne-
ten Steuerzentrale. Mit der Software werden
eingehende Kundenauftrige erfasst, bear-
beitet und simtliche Maschinendaten koor-
diniert. Das bedeutet, dass auch Bestellvor-
giange, Wartungs- oder Stérmeldungen der
Maschinen tber die zentrale Steuersoftware
verwaltet und abgewickelt werden. Um eine
perfekte Auslastung in der Fertigung zu er-
reichen, wird natiirlich auch eine intelligente
und flexible Zuteilung der Auftrage und Po-
sitionen durch die Software vorgenommen
und nicht zuletzt die Lagerung und Logis-
tik organisiert. In der Smart Factory muss
die Software beziiglich der Vernetzung daher
iiber nahezu unerschopfliche digitale Ver-
zahnungsvarianten verfligen. In der zuneh-
mend digitalisierten und automatisierten
Produktion ist die papierarme bzw. papier-
lose Fertigung bereits heute selbstverstind-
lich. Nur ein Beispiel: An jedem Arbeitsplatz
werden iiber Monitore alle notigen Produk-
tionsdaten zur Verfiigung gestellt. Jederzeit
und tiberall sind Statusmeldungen abrufbar.
Der gesamte Prozess wird somit vom ersten
bis zum letzten Moment gldsern. Dadurch
werden mehr Qualitdtskontrollen moglich.

VON DER AUTOMATISIERUNG ZUR
DIGITALISIERUNG

Ein Beispiel fiir den Wandel, der sich bereits
in vielen Fertigungen vollzieht, ist die zu-

Vom 23. — 26. Oktober findet in Diisseldorf
die glasstec 2018, Weltleitmesse rund um den
Werkstoff Glas, statt. Die internationale Fach-
messe ist aufgrund der Bandbreite der pra-
sentierten Produkte und Leistungen sowie
wegen ihrer international geschdtzten In-
novationsschau ,,glass technology live" fiir
Fachbesucher aus der Glasindustrie und
mittelstandischen Betrieben ebenso inter-
essant wie fiir Planer/ Architekten und die
Fachleute aus den glasbearbeitenden Hand-

werksberufen. www.glasstec.de
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nehmende Automatisierung, die im {iber-
tragenen Sinne als Schritt in Richtung In-
dustrie 4.0 gesehen werden kann. So findet
in der Glasverarbeitung mehr und mehr La-
sertechnik Einzug. Die modernen Laser-
bearbeitungscenter bieten oftmals die Vor-
aussetzungen zur Einbindung in eine digi-
talisierte Produktion. Praktisch jede Grafik,
jedes Design, jedes Bild oder auch jedes Fo-
to lassen sich lasertechnisch auf Scheiben
bringen. Die gleichen Laser koénnen darii-
ber hinaus auch Bohr- und Schneidvorgén-
ge durchfithren oder Randentschichtungs-
arbeiten vornehmen. Durch die permanen-
te Weiterentwicklung der Strahlquellen und
verbesserter Softwareprogramme wurden
in den vergangenen Jahren die Verarbei-
tungsgeschwindigkeit zunehmend erhoht
und auch der haufig diskutierte hohe Strom-
verbrauch relativiert. Die Automatisierung
macht es moglich, dass moderne Maschinen
wie Laser oder Fertigungsroboter praktisch
rund um die Uhr und auch an den Wochen-
enden arbeiten kénnen. Dadurch dndern
sich zwangsldufig auch die Anforderungen
an die Beschiftigten. Mehr und mehr sind
selbst in der Produktion Spezialisten ge-
fragt.

UNTERSTUTZUNG DURCH DIE POLITIK

Auch die Glasbranche steht noch am An-
fang der vernetzten Welt von Industrie
4.0. Zum Gliick ldsst die Politik die Unter-
nehmen dabei nicht im Regen stehen, wie
Prof. Dr. Detlef Ziihlke, Vorstandvorsitzen-
der der Technologie-Initiative SmartFacto-
ry KL e.V,, betont: ,Durch permanente Auf-
klarung werden den Firmen immer wieder
die gewaltigen Chancen aufgezeigt, die sich
durch die Digitalisierung ergeben. Insbeson-
dere der fiir Deutschland so wichtige Mittel-
stand braucht und erhalt hier eine Hilfestel-
lung.“ Anfang 2016 wurden die ersten Mit-
telstand-4.0-Kompetenzzentren gegriindet.
Thre Aufgabe ist es, kleine und mittlere Un-
ternehmen bei der Umsetzung von Ideen aus
den Bereichen Industrie 4.0 und Digitalisie-
rung zu unterstiitzen. Viele Aussteller der
glasstec 2018 in Diisseldorf greifen das The-
ma Glasindustrie 4.0 auf und prasentieren
den Besuchern ihre Losungsansitze.
MATTHIAS FISCHER

Der Autor ist freier Fachjournalist und
Fachbuchautor.
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Wer darf eine Glasstatik erstellen?

IMMER WIEDER WIRD DIE FRAGE GESTELLT, WIE ES EINZUORDNEN IST, WENN

EIN GLASERMEISTER, FENSTERBAUER UND/ODER METALLBAUER ODER

GLASHERSTELLER MIT DEN EINSCHLAGIGEN PROGRAMMEN GLASDICKEN UND

GLASAUFBAUTEN RECHNERISCH NACHWEIST UND FESTLEGT.

EINES STEHT FEST: Wenn Glashersteller Glasaufbau-
ten bekanntgeben, stellt dies keinesfalls eine priifbare
Statik dar. In 9o Prozent aller Fille haben die Glasher-
steller nicht alle Angaben, um auch sicher rechnen zu
konnen. Auflerdem ldge dann auch die rechtliche Haf-
tung bei ihnen. Thre Angaben sind lediglich unverbind-
liche Empfehlungen! Auch Tabellenablesungen wie zum
Beispiel im Tabellenbuch Isolierglas, stellen keinen sta-
tischen Nachweis dar, sondern geben Glasdicken auf der
sicheren Seite liegend unverbindlich bekannt. Die Aus-
sage, dass in Deutschland nur ein bei der Ingenieurkam-
mer als Nachweisberechtigter eingetragener Ingenieur
auch eine statische Berechnung erstellen darf, ist in die-
ser pauschalen Form falsch! Wenn es sich um eine Kon-
struktion handelt, bei der die Statik zu priifen ist, kann
im Prinzip jeder die Statik aufstellen. Dies ist ab der Ge-
baudeklasse 4 der Fall. Die Statik muss nur richtig, voll-
standig und priifbar sein. Komplizierter stellt sich die
Sache schon bis zur Gebaudeklasse 3 dar. Hier entfallt
das ,Vieraugenprinzip‘, und es ist kein Priifstatiker ein-
geschaltet. Also haftet der Ersteller der Statik in vollem
Umfang fiir die Richtigkeit seiner Berechnungen. Hier
ist unbedingt der Nachweis einer Berufshaftpflichtver-
sicherung vonnoéten. Mittlerweile ist es in Deutschland
s0, dass nur ein bei der Ingenieurkammer als nachweis-
berechtigter eingetragener Ingenieur auch eine statische
Berechnung als baurechtlich erforderliche Bauvorlage
erstellen darf.

WAS MACHT EIGENTLICH DER STATIKER?

Was macht eigentlich der Statiker und wer ist diese Per-
son? Verniinftigerweise ist er Bauingenieur mit entspre-
chender Ausbildung und Berufserfahrung zum Trag-
werksplaner. Wie der Name schon sagt. Er plant ein
Tragwerk, ein Tragwerk, auf dem man Héuser baut. Al-
so Grund und Boden, Decken, Dachstiihle usw. All das
sind Tragwerke. Was machen die Anwender von Glas?
Sie erstellen rechnerische Nachweise fiir Gléser, die als
nicht tragende Bauteile ausfachend angeordnet werden.
Auch das stellt besondere Anforderungen an die Berufs-
erfahrung, an ihre Ausbildung, einfach an ihre Kennt-
nisse in der Statik. Denn auch in der Meisterausbildung
steht das Fach ,statisch wirksame Glaskonstruktionen®

GLAS+RAHMEN 03.18 TECHNIK

.Die Aussage, dass
in Deutschland nur
ein bei der Inge-
nieurkammer als
Nachweisberechtig-
ter eingetragener
Ingenieur auch eine
statische Berechnung
erstellen darf, ist

in dieser pauschalen
Form falsch!"

DER AUTOR

Dipl. Ing. (FH)

und Glasermeister
Lorenz Burger ist
offentlich bestellter
und vereidigter
Sachverstdndiger
fiir Glas, Vergla-
sung und Fenster-
bau. info@lorenz-
burger.de

auf dem Lehrplan. Aber Vorsicht: Ein Windfang, Ganz-
glasanlagen oder eine Schleuse, aus Glas und punktge-
halten, wie man sie oft in Eingangsbereichen von 6ffent-
lichen Gebduden sieht, sind tragende Konstruktionen
und von einem erfahrenen Tragwerksplaner zu berech-
nen und nachzuweisen.

KEINE GESETZLICHEN VORSCHRIFTEN

Anders sieht es jedoch bei statischen Nachweisen von al-
len anderen Verglasungen aus. In der DIN 18008-1 wird
folgendes festgelegt: , Falls in den nachfolgenden Teilen
der Norm nichts anderes bestimmt wird, sind Anfor-
derungen an die Haltekonstruktion (Glasleiste, Unter-
konstruktion, Befestigung am Gebdude) nicht Bestand-
teil dieser Norm.“ Will also heifien, dass die Haltekon-
struktion (Dachsparren, Stahltriager, Glasleisten usw.)
die Unterkonstruktion (Punkthalter, Linienlager) und/
oder Befestigung am Gebdude (Zugstangen, Vordach-
schwerter usw.) nicht Gegenstand einer Glasstatik sein
konnen! Die Glasstatik beschreibt nur das Verhalten ei-
ner Glasscheibe in einer bestimmten Konstruktion und/
oder Halterung, wobei das Ergebnis der Glasaufbau und
die Glasdicke ist. Dies ist eine priifbare statische Nach-
weisfithrung mit dem Ergebnis Grenzzustinde von Glas
hinsichtlich Durchbiegung und Spannung zu ermitteln.
Man stellt die Einwirkung (Last) dem Widerstand des
Glases (Spannung, Durchbiegung) gegeniiber. Sucht
man in Gesetzeswerken, wie zum Beispiel in den Lan-
desbauordnungen, nach Vorschriften, wer eine Statik er-
stellen darf, wird man nichts finden. Nur wer eine Statik,
und damit meine ich ein Tragwerk, plant und nachweist,
muss eine entsprechende Ausbildung nachweisen. Die
geforderte drei- bis fiinfjahrige Berufserfahrung ist nur
notwendig, damit eine Statik fiir ein einfaches Gebdude
nicht gepriift werden muss. Schlussendlich kommt man
zu dem Ergebnis, dass ein rechnerischer Nachweis des
Glases keinen Nachweis eines Tragwerkes darstellt, son-
dern einzig den Grenzzustand des Glasproduktes in ei-
ner dafiir vorgesehenen Konstruktion. Eine ,,Glasstatik®
darf also von jedem erstellt werden, der sich dazu befi-
higt sieht. Nur muss sich dann auch jedermann im Kla-
ren dariiber sein, dass er fiir seine Ausfithrungen voll-
umfinglich haftet.


http://burger.de/

447 VARIOTEC

Haustlirrohlinge
fur AuBen- und Funktionstiiren

Tiiren-Konfigurator
Finden Sie den passenden
Rohling fur lhre Anwendung!

www.VARIOTEC.de

... auch als all-inclusive
Bausatz erhdltlich!

1 cm Vakuumdammung
£5-8 cm Standard-Dammstoff

v Boden-, Wand- & Innendecke
v’ schlanke Gaubenarchitektur
v’ Balkon / Terrasse / Flachdach

v’ Fassaden (auf Wunsch: B1) r
0,00,

Foto: © roto

Pla amp
g
W m ‘my)

Hohe Dammwirkung <> min. Aufbau

ERWEITERTES ROTO-ALUMINIUMKOMPENDIUM

VARIOTEC GmbH & Co. KG
WeiRmarterstraRe 3-5 | D-92318 Neumarkt/OPf.
Tel.: +49 9181 6946-0 | Fax: +49 9181 6946-50
E-Mail: info@variotec.de | www.variotec.de

GfS DEXCON (DoorEXitCONtroller) —
Tirliberwachung mit grol3er Funktionsvielfalt

Vlelfaltlge Funktionen bereits ab Werk
Batterie- oder Netzbetrieb

e Batterietiberwachung
e Automatische Alarmabschaltung nach 3 min
e Hotelmodus einstellbar: Alarmdauer 30 sek
Druckstan*n o 2 lautstérken zur Wahl
e Alarmverzigerung einstellbar
Wir zeigen’s Ihnen: e 15 Seku'ndenl Offenhaltezeit -
21.—24.3.2018 o Fremdelnspelsungsklgmmg und potenzialfreier
ki Kontakt fiir Alarmweiterleitung
in Niirnberg o Daueroffenfunktion (nicht bei Stangengriffen)
e Tirzu lange offen”-Alarm
FENSTERBAU o Stiller Alarm einstellbar
FR@NTAI.E e Externer Taster fiir Freigaben
Halle 2, Stand 421 anschlieBbar (Fernsteuerung)

GfS - Gesel‘schaft fiir Sicherheitstechnik mbH

GLAS+RAHMEN 03.18 TECHNIK Fon 040-79 01 95-0 - info@gfs-online.com - www.gfs-online.com


http://www.roto-frank.com/
http://frank.com/
http://www.gfs-online.com/
mailto:info@gfs-online.com
http://www.variotec.de/
+49 9181 6946-0
+49 9181 6946-50
http://www.variotec.de/
mailto:info@variotec.de
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TECHNIK PRAXIS

Bauprodukte einfach finden

DER MARKT FUR BAUPRODUKTE IST UNUBERSICHTLICH. DESHALB GESTALTET

SICH DIE SUCHE FUR PLANER HAUFIG KOMPLIZIERT. FUR HERSTELLER HINGEGEN

IST ES SCHWIERIG, IHRE PRODUKTE NAH AM KUNDEN ZU PLATZIEREN. DAS

START-UP-UNTERNEHMEN PLAN.ONE BIETET NACH EIGENEN AUSSAGEN BEIDEN

SEITEN EINE LOSUNG: EIN SUCH- UND VERGLEICHSPORTAL FUR BAUPRODUKTE.

PLAN.ONE ERMOGLICHT ARCHITEKTEN und Planern
eine intelligente, herstellerunabhéngige Produktsu-
che. Uber die seit Januar 2018 ,live” geschaltete Web-
site www.plan.one oder mittels BIM-Plugin direkt aus
der eigenen Planungssoftware heraus kann der Nut-
zer sich passende Produkte vorschlagen lassen. Aus-
gestattet mit einer standardisierten Datenbank, unter-
stiitzt das Tool die Nutzer so dabei, die ihren Anforde-
rungen entsprechenden Produkte aus dem breiten An-
gebot des Marktes herauszufiltern und tbersichtlich zu
vergleichen. Gleichzeitig macht Plan.One das gesamte
Produktsortiment eines Herstellers inklusive aller pro-
duktrelevanten Informationen auf einer Plattform on-
line zugénglich. Die Zeiten aufwéndiger Vergleiche mit-
tels Katalogen und Hersteller-Webseiten sollen so der
Vergangenheit angehoren. Fiir die Herstellerseite schafft
Plan.One gleichzeitig Transparenz dariiber, nach wel-
chen Produkteigenschaften gesucht wird. Markttrends
und Liicken im eigenen Sortiment lassen sich so frith-
zeitig erkennen und beriicksichtigen. ,Uber unser Por-
tal haben Lieferanten die Moglichkeit, in Echtzeit zu se-
hen, welche Anforderungen international an Baupro-
dukte gestellt werden. Dies ermoglicht eine zielgerich-
tete Produktentwicklung, exakt so, wie die Hersteller es
sich wiinschen®, erldutert Plan.One-Griinder und -CEO
Patric de Hair.

GLAS+RAHMEN 03.18 TECHNIK

Direkt in die Planungs-
software integriert
oder auf der Webseite
www.plan.one finden
Planer auf Basis von
technischen Eigen-
schaften perfekt auf ihr
Bauvorhaben zuge-
schnittene Produkte.
Der iibersichtlich gestal-
tete Produktvergleich
schafft Markttranspa-
renz und ermdéglicht

so eine fundierte Ent-
scheidungsfindung.

»In allen industri-
ellen Bereichen wie
auch im taglichen
Leben schreitet die
digitale Transforma-
tion immer schneller
voran. Die erhoffte
Produktivitatsstei-
gerung im Bauwesen
hat allerdings bis-
lang nicht stattge-
funden.”

Plan.One-Griinder

und -CEO Patric de Hair
und sein Start-up-
Unternehmen wollen
mit einem neuen Tool
Abhilfe schaffen.

[,

LOSUNG AUS DER BRANCHE FiiR DIE BRANCHE

Die Herausforderung, der sich Plan.One mit seinen Ser-
vices stellt, ist nichts Geringeres als die digitale Trans-
formation der Baubranche. ,,In allen industriellen Be-
reichen wie auch im taglichen Leben schreitet die digi-
tale Transformation immer schneller voran®, sagt Patric
de Hair. ,,Die erhoffte Produktivitatssteigerung im Bau-
wesen hat allerdings bislang nicht stattgefunden.“ Einen
Grund dafiir sieht Plan.One darin, dass die bislang ent-
wickelten Losungen die eigentliche Zielgruppe verfeh-
len. ,Die Baubranche ist eine komplexe Branche, der
man nur schwer mit einer Software-Lésung von auf3en
gerecht werden kann®, erkldrt de Hair. Es erfordere ein



tiefgreifendes Verstindnis der Branche - ein Verstdnd-
nis, das Plan.One aufgrund seiner Verbindung zu seiner
Mutterfirma, der Schiico International KG, mitbringt.
»Es ist Zeit, dass die Branche selbst aktiv wird®, fordert
der Firmengriinder. Der Grund: die disruptive Natur di-
gitaler Innovationen. Nicht selten sehen sich Branchen
einem groflen Umbruch in den eigenen Geschaftsmo-
dellen gegeniiber, sobald grofle Softwareunternehmen
aus dem Silicon Valley eine Branche mit digitalen Tools
innovieren. Dazu de Hair: ,Wer hier nur abwartet und
nicht proaktiv gestaltet, hat das Nachsehen.“ Deshalb
habe man sich bei Schiico dafiir entschieden, mit der
Griindung von Plan.One die Transformation aktiv zu ge-
stalten, anstatt gestaltet zu werden.

WEITERE SERVICES SOLLEN FOLGEN

Diesen Weg wolle man jedoch nicht alleine gehen. Wer
die Baubranche digitalisieren will, der benétigt auch das
gemeinsame Wissen der Branche, so die Idee von Plan.
One. Schiico bringt Expertise im Bereich der transpa-
renten Gebédudehiille, weitere Gewerke werden folgen,
erarbeitet mit Vertretern der Branche. Gemeinsam mit
Herstellen, Initiativen und Verbianden aus allen Ge-
werken will sich das Start-up-Unternehmen Plan.One
schrittweise vorarbeiten. Produkt-Expertise und digi-
tales Know-how zusammenbringen, so lautet das Cre-
do. ,Den ersten Schritt haben wir alleine gemacht, die
néchsten Schritte miissen wir gemeinsam gehen®, so Pa-
tric de Hair. Dabei wolle man besonders darauf achten,
die Bediirfnisse und Interessen der verschiedenen Bran-
chenbereiche zu verstehen und gemeinsame Losungen
zu entwickeln. Offene Schnittstellen und die Verwen-
dung des allgemeingiiltigen IFC-Standards erméoglichen
dartiber hinaus Herstellern und Drittanbietern, selbst-
entwickelte Services auf Plan.One aufzusetzen und die
angebotenen Funktionen aktiv mitzugestalten.
www.plan.one

PLAILA.

v

Plan.One ermdglicht Architekten und Planern eine intelli-
gente, herstellerunabhdngige Produktsuche. Ausgestattet
mit einer standardisierten Datenbank, unterstiitzt das Tool
die Nutzer dabei, passende Produkte aus dem breiten Ange-
bot des Marktes herauszufiltern.
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Reflexa

Zuhause Wohnfuhlen

21.03. bis 24.03.2018

FENSTERBAU -
FRONTALE Halle 7, Stand 7-306

N\
remmers

Holzoberflachen

der

Extraklasse

The Surface Experts

Vertraue auf das Wissen, die Erfahrung und FENSTERBAU
die Kompetenz einer starken Profi-Marke. FR@NTALE
Wir freuen uns auf lhren Besuch. -
Fensterbau-Frontale Halle 5, Messestand 147 21. bis 24. Mdrz 2018
Remmers Gruppe remmers.com


http://remmers.com/
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Gussglas pragt Zukunftsbau

DIE FASSADE DES ,,FUTURIUM — HAUS DER ZUKUNFT IN BERLIN BESTEHT AUS

TAUSENDEN RAUTENFORMIGEN KASSETTEN MIT METALLREFLEKTOREN

UND KERAMISCH BEDRUCKTEM GUSSGLAS. SIE ZEIGT, WIE EINE NAHTLOSE

INTEGRATION VON TRANSPARENTEN UND OPAKEN GEBAUDEANTEILEN UND

EINE DURCHGEHENDE OPTISCHE TIEFE ERZIELT WERDEN KONNEN.

DIE STEIGENDEN ENERGETISCHEN Anforderungen
am Bau fithren zu einem wachsenden Anteil der opa-
ken, hochgedimmten Fassade in der Gebéudehiille. Das
im Herbst 2017 fertiggestellte, hoch energieeftiziente Fu-
turium in Berlin zeigt wie eine nahtlose Integration von
transparenten und opaken Gebédudeanteilen und eine
durchgehende optische Tiefe erzielt werden kdnnen. Bei
ihrem Entwurf lieflen sich die Architekten Christoph
Richter und Jan Musikowski von zwei wesentlichen Ide-
en leiten: Zum einen soll das Futurium ein ,,Zukunfts-
gefdfl“ sein — mit einer eigenstdndigen Form und star-
ken Raumsequenzen. Zum anderen wollte man es mit
einer robusten und gleichzeitig fragilen Hiille umschlie-
Ben. Entstanden ist ein Baukorper, der am Spreebogen
als eine Art ,gelandete Wolke* zwischen den steinernen
Blockrandbauten seine ganz eigene Anmutung entfal-
tet. Gemeinsam mit dem Planungs- und Beratungsbiiro
Arup und der Industrie entwickelten die Architekten ein
innovatives, modulares Fassadensystem, das aus vorge-
fertigten Glas-Metallkassetten besteht. Das optische Zu-
sammenspiel reflektierender, transluzenter und transpa-
renter Oberflichen und deren mehrlagige Anordnung
fithrt zu einem schimmernden Fassadendesign, das sich
abhingig von Tageszeit, Lichtverhéltnissen und Betrach-
tungswinkel stetig wandelt. Die Variabilitit des Systems
ermdglicht flieBende Uberginge von Warm- und hin-
terlifteten Kaltfassaden, vertikalen, geneigten und hori-
zontalen Flachen und die Integration von Offnungs- und
Sonderelementen wie Fenster und Tiiren und starkt so-
mit das einheitliche Erscheinungsbild und die skulptu-
rale Qualitat des Baukorpers.

KEINE MECHANISCHE GLASSICHERUNG

Die Stiickzahl von tiber 7.500 erméglichte die vollstin-
dige Vorfertigung und Konfektionierung der rautenfor-
migen Kassetten im Werk. Jede Kassette, die an der Ost-
und Westfassade sowie an den Eingangsuntersichten ver-
baut wurde, besteht aus einem teilweise bedruckten, sechs
Millimeter starkem Gussglas (Decorglass SGG SR List-
ral L von Saint-Gobain Glass) mit einer Kantenldnge von
70 Zentimetern, das umlaufend mit einem riickseitigen
Reflektor aus gekantetem Edelstahl verklebt wird. Erst-
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Das Futurium ist ein
neuer architektonischer
Eyecatcher am Berliner
Spreebogen. Auf rund
3.200 Quadratmetern
Ausstellungsfldche soll
das Zentrum fiir Zu-
kunftsgestaltung faszi-
nierende Einblicke in
die Welt von morgen
eréffnen und selbst ein
visiondres Raumkonzept
verkdrpern.

mals konnte laut Arup bei einem Bauvorhaben dieser Gro-

flenordnung in Deutschland auf mechanische Sicherungen
der Gléser verzichtet werden. Durch umfangreiche bautech-
nische Versuche der Bundesanstalt fiir Materialforschung
wurde die Dauerhaftigkeit der Verklebung unter der kom-
binierten Einwirkung von mechanischen und klimatischen
Beanspruchungen nachgewiesen. ,Die Konfektionierung der
vorgefertigten Kassetten ermdglicht eine bei hinterlifteten
Fassaden bisher unbekannte gestalterische Vielfalt. Wenige,
wiederverwendbare Komponenten fithren zu einer umfas-
senden Anpassungsfahigkeit und Wandelbarkeit. Die Kas-
sette stellt damit eine eigenstdndige Produktentwicklung
dar, die auf den Prinzipien der Circular Economy beruht*
eklirt Dr.-Ing. Jan Wurm, Leiter Forschung & Innovation
in Europa bei Arup.

GRAFISCHER WOLKEN-ABDRUCK

Ein groflen Anteil an dem auflergewdhnlichem Design der
Kassetten hat das Gussglas. ,Das Gussglas ermoglicht ein
vielfaltiges Lichtspiel. Im Gegensatz zu transparentem Glas
streut und moduliert es das Licht mit den Umgebungsre-
flektionen, erkldrt Architekt Christoph Richter. ,,Fiir uns
ist das ein wichtiger gestalterischer Effekt.“ Das reflektier-
te Licht erzeugt ein sich mit der Tages- und Jahreszeit be-
stindig danderndes Erscheinungsbild. Die weife Bedruckung
tritt als lichtempfangende Ebene vor allem nachts hervor.



© Andreas Bittis/Saint-Gobain Glass

Foto:

o.: Die Fassade aus reflektierenden,
transluzenten und transparenten
Oberflichen wandelt sich ab-
héngig von Tageszeit und Lichtver-
hédltnissen stetig.

u.: Das charakteristische Muster

der Futurium-Fassade entsteht durch
den unterschiedlichen Grad der
keramischen Bedruckung des Guss-
glases.
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BAUTAFEL FUTURIUM

Objekt: Futurium - Haus der Zukunft

Bauherrschaft: Bundesanstalt fiir
Immobilienaufgaben, Berlin

Partner: Bundesministerium fiir Bildung und
Forschung, Berlin

Architektur: Richter Musikowski,
Berlin Christoph Richter, Jan Musikowski

Fassadenberatung: ARUP, Berlin

FASSADENAUSFUHRUNG:

Vorhangfassade: Al PROMT Metallbau, Constanta/Ru-
manien, Ferrolight SG, Kevelaer (transparente Elemen-
te Biirordume)

Panoramafassade: Metallbau Windeck, Kloster Lehnin-Rietz

Glasherstellung: Saint-Gobain Building Glass Europe

Glasverarbeitung: Glas Expert SRL,
Bukarest/Rumanien, Flachglaswerk Radeburg

Gldser: SGG Decorglass SR Listral L, Vario DZ Climatop XN
11, Vario DZ Climatop One II, SGG Planiclear

Fertigstellung: 2017

Die Gesamterscheinung der Kassettenflachen lasst sich als
grafischer Abdruck einer Wolke interpretieren, aber auch
als Schwarm oder Partikelsturm. Erzeugt wird dieses cha-
rakteristische Muster durch verschiedene Bedruckungsgra-
de auf den Glasflachen: Die vier verschiedenen Elementty-
pen zeichnen sich durch eine verschieden intensive Bedru-
ckung zu 1/4, 1/2, 3/4 und 4/4 aus. Der Bedruckungsanteil
entspricht wiederum der Knickposition des Metallreflek-
tors. Vor dem Veranstaltungssaal, der Verwaltung im Ober-
geschoss und der Galerieebene ist das Muster durchléssi-
ger gestaltet, um einen stirkeren Lichteinfall zu erhalten.
Hier wurden vor allem 1/4 bedruckte, transparentere Gla-
ser verbaut. Die Biiros verfiigen tiber Parallelausstellfenster.

WEITERE FUNKTIONSGLASER VON SGG

Die 28 Meter breiten und acht bzw. elf Meter hohen Pfos-
ten-Riegel-Fassaden an den auskragenden Schauseiten
sind komplett an dartiber liegenden Hohlkastentridgern ab-
gehdngt. Einmal rund 210 und einmal 350 Quadratmeter
Climatop-Gléser von Saint-Gobain Glass im System Vario
DZ sorgen hier fiir optimalen Wéarmeschutz. Die Vergla-
sung ist grau getont, so dass auf einen auflenliegenden Son-
nenschutz verzichtet werden konnte. Des Weiteren kamen
rund 330 Quadratmeter Paneele mit keramisch bedruck-
tem SGG Planiclear, ebenfalls von Saint-Gobain Glass zum
Einsatz. www.arup.de; www.saint-gobain-glass.com

www.multiraum.de

Der Multiraum.

Ihr Wohlfiihlplatz zwischen
Wohnraum und Natur.

Mit den Schiebeverglasungen von
Neher Multiraum machen Sie Ihre
Terrasse oder Balkon zu einem
multifunktionalen, unbeheizten

Raum.

Ein paar Quadratmeter Glas, die
sich das ganze Jahr tiber lohnen.

Wir freuen uns auf ein

personliches Gesprach.

Neher Multiraum GmbH
JauchstraBe 8

78665 Frittlingen

Telefon: 07426/9404-0
Telefax: 07426/9404-50
E-Mail: info@multiraum.de
Internet: www.multiraum.de

®

Schiebe-Elemente fiir
Terrassen, Balkone und

multiraum Innenrdume. Nach MaB.


http://www.arup.de/
http://www.saint-gobain-glass.com/
http://www.multiraum.de/
mailto:info@multiraum.de
http://www.multiraum.de/
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Weinbergen nachempfunden

BEIM NEUEN VERWALTUNGSGEBAUDE DER SUDWESTMETALL

IN ESSLINGEN SETZTE DAS BURO [FRITZEN 28| ARCHITEKTEN AUF

DAS FASSADENSYSTEM SCHUCO FW 501.HI, DAS HOCHSTE

WARMEDAMMUNG MIT ELEGANT SCHMALEN PROFILEN VERBINDET.

BAUTAFEL

Objekt: Verwaltungsgebdude Siidwestmetall, Esslingen
Bauherr: Arbeitgeberverband Siidwestmetall, Bezirks-
gruppe Neckar-Fils

Architekt: [fritzen 28] architekten, Esslingen
Fassadenbau: Starz Metallbau GmbH & Co. KG, Aalen Ebnat

SCHUCO-SYSTEME IM OBJEKT:

Fassadensystem: Schiico FW 50*.HI,

Brandschutzfassade: Schiico FW 50" BF, FW60* 0BF,
Fenstersystem Schiico AWS 90 BS.HI*,

Sonnenschutzsystem: Schiico GroRlamellen ALB,

Brandschutztiiren: Schiico ADS 80 FR 30

-

I
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Die vertikalen, bewegli-
chen GroBlamellen (Typ
Schiico ALB) vor dem
Veranstaltungsraum

im Erdgeschoss sorgen
fiir Flexibilitdt beim
Lichtdurchlass und bei
Bedarf fiir einen effizi-
enten Sonnenschutz.

Offene Rdume und
durchgédngige Fenster-
bander schaffen zu-
sammen mit dem
ausgekliigelten Heiz-
und KiihIsystem und
der innovativen LED-
Beleuchtungstechnik
eine optimale
Arbeitsumgebung.

ZUGREISENDE AUF DER Strecke Stuttgart-Ulm ha-
ben einen neuen Blickfang auf ihrem Weg. In strahlen-

dem Weif$ und mit dynamischen Formen empfingt sie
am westlichen Eingang von Esslingen der neue Haupt-
sitz der Siidwestmetall, Bezirksgruppe Neckar—Fils. Hier
sollen sich die Mitglieder des Arbeitgeberverbandes
austauschen, informieren und Konferenzen abhalten.
Kommunikation ist der Hauptzweck des Bauwerks. An-
spruchsvoll machte diese Bauaufgabe das Grundstiick.
Esist das Endstiick einer neu iiberplanten Fldche entlang
der Bahntrasse mit heterogener Nutzung. Ein schmales,
spitz zulaufendes Dreieck, eingeklemmt zwischen der
Bahnstrecke, einer vielbefahrenen Strafie und Weinber-
gen dahinter. [fritzen 28] architekten aus Esslingen schu-
fen hier einen Ubergang zwischen Natur und Bebauung
und gleichzeitig einen markanten Eingang in die Stadt.

STRUKTUR UND SCHWUNG
DER WEINBERGE UBERNOMMEN

Hauptinspiration bei der Gestaltung waren die angren-
zenden Weinberge - ihre horizontale Schichtung und ihr
Schwung. Sie finden sich in der amorphen Gebdudeform
wieder. Keines der vier Geschosse gleicht dem anderen.
Sie springen vor und zuriick, bilden Terrassen und las-
sen unterschiedliche Blickbeziige entstehen. Die Fassa-
de besteht aus einem Wechsel von umlaufenden Fens-


http://bs.hi/

Hauptinspiration der
Architekten bei der
Gestaltung des Ge-
bdudes waren die ho-
rizontale Schichtung
und der Schwung der
umliegenden Wein-
berge. Beides findet
sich in der amorphen
Gebdudeform wieder.
Keines der vier Ge-
schosse gleicht dem
anderen. Von auRen
lassen die schmalen
Profile des Fassaden-

system Schiico FW 50*.

HI die Fassade wie
durchgehende Fens-
terbdnder des Typs
Schiico AWS 90 BS.HI*
wirken.

terbandern und weiflen Massivbriistungen. So
wird die Schichtung noch deutlicher. Das Ge-
béude zeigt sich von auflen offen und einladend,
im Inneren ist es lichtdurchflutet und kommu-
nikativ. Zentrales Element ist ein Lichthof, um
den herum sich die Bereiche anordnen, in de-
nen sich Menschen treffen. Dank der durch-
gehenden Fensterbdnder lésst sich aus jedem
Raum das Griin der Umgebung wahrnehmen.
Die Heiz- und Kiihlenergie (Entwicklung Ener-
giekonzept: Transsolar) bezieht der Stahlbeton-
skelettbau per Warmepumpe aus einem Grund-
wasserbrunnen. Aktivierte Decken {ibernehmen
die Raumtemperierung, und ein spezieller Putz
sorgt fiir reduzierte Raumakustik. Ebenso geho-
ren mechanische Querliiftung, Entliiftung iiber

£ Burckhard Goébel

Fahrzeugbau - Transportsysteme

Am Langenberg 21 — Transportgestelle

37697 Lauenforde-Meinbrexen
— Lager-/Transportwagen

Kontakt:

Tel. 05273/88688

Fax 05273/76 55

info @ goebel-transportsysteme.de

www.goebel-transportsysteme.de

— Lagerregalsysteme

— Glastransportaufbauten

BsOC < B.sO.<

BEVELS & PANELS | GLASSCRAFT

WHOLESALER FOR BEVELS & PAaNELS

Charly Ose

Barmer Str. 75 - 58332 Schwelm
Phone; +48-{0)2336-408 6 833 - Fax: +49-(0)2336-408 6 837
mobile; +489 173 90 26 529 - mobile; +49172 74 21 424
bundccharly & yahoo.de

Wirmetauscher und eine rein auf LED basieren-
de Lichttechnik zum Konzept.

OPTIMALE KOMBINATION AUS WARME-
UND SCHALLSCHUTZ

Unter dem Aspekt der Energieeinsparung entschieden sich
[fritzen 28] architekten bewusst fiir das Pfosten-Riegel-Fas-
sadensystem Schiico FW 50*.HI. Damit lief3 sich die gefor-
derte Kombination aus Warme- und Schallschutz erzielen.
Immerhin liegt das Gebaude zwischen einer vielbefahre-
nen Strale und einer Bahntrasse. Dariiber hinaus iiber-
zeugte die Architekten die Flexibilitit des Systems, dank
derer sich die vielen Rundungen der Fassade problemlos
gestalten lielen. Ein dsthetischer Auswahlgrund waren die
schmalen Ansichtsbreiten der Pfosten. Durch sie wirken
die einzelnen Fensterelemente tatsachlich wie durchgehen-
de Fensterbdnder des Typs Schiico AWS 9o BS.HI". Ein
weiterer Vorteil des Fassadensystems ist, dass es auch als
Uberkopfverglasung ausgefiithrt werden kann, und deshalb
auch als Dach tiber dem zentralen Lichthof eingesetzt wur-
de. In anderen Bereichen verlie8en sich die Planer ebenfalls
auf Losungen von Schiico. So sind sémtliche Brandschutz-
elemente in den Varianten Schiico FW 50* BF und Schiico
FW 60" BF ausgefiihrt. Vor dem Veranstaltungssaal sind
bewegliche Grofilamellen des Typs Schiico ALB vertikal
montiert. Sie ermdglichen die Anpassung der Lichtverhalt-
nisse an unterschiedliche Bediirfnisse — dunkel fiir Présen-

tationen und Filme, hell fiir Vortrage. ~ www.schueco.com
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KKP - die Software fiir den Dachbereich
€
Soft-Ing.team

} 3D Zeichnungen

P> statik

} Kalkulation
P> Materialermittiung
} Bestelllisten

} Zuschnitt

| > cNc - Daten

KONSTRUIEREN & KALKULIEREN MIT PROFIL

26624 Siidbrookmerland
Fax: +49 (0) 4942-2058010
info@kkp-team.de

Theener StraBe 62 -
Telefon: +49 (0) 4942-205800 -
www.kkp-team.de N

Soft-Ing.team

up( (Tanes

Vermietung und Verkauf

« Minikrane

» Anhdngerkrane
Telelader
Smartlifte

Sauganlagen WWW.upcranes, de

» Mobel- u. Bauaufziige a

upCranes-Siegfried Ferstl<Josef-Binner-Str.1.93155 HEMAU

Tel. (09491) 90 39 41 « Fu (0160) 94 95 38 80  mail: info@upcranes.de
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Meisterkurs in Vilshofen startet

DIE HANDWERKSKAMMER NIEDERBAYERN-OBERPFALZ UND DER LANDESINNUNGS-

VERBAND DES BAYERISCHEN GLASERHANDWERKS BIETEN IN DER HANDWERKS-

KAMMER VILSHOFEN DEN BAYERNWEIT EINZIGEN MEISTERKURS FUR GLASER AN.

DIE ZWOLF KURSTEILNEHMER, elf Glaser
und eine Glaserin, kommen aus ganz Bayern
und aus den neuen Bundeslandern. Der stell-
vertretende Landesinnungsmeister der baye-
rischen Glaser, Guido Carniato, begriifite die
Teilnehmer und wies darauf hin, dass Fach-
krifte und die Ausbildung wichtig fir das
gesamte Glaserhandwerk seien. Die Leiterin
der Berufsschule in Vilshofen, Christa Jung-
wirth, freute sich bei der Er6ffnung tiber be-
kannte Gesichter und wiinschte allen Kurs-
teilnehmern viel Erfolg auf ihrem Weg zum
Meister. Josef Sailer erlduterte, dass der Weg
zum Meister oft steinig und schwer sei, man
konne sich aber nach bestandener Priifung
tiber die Friichte seiner Arbeit als Betriebs-
inhaber oder angestellter Meister freuen. Von
3. bis 5. August 2018 werden die Meisterstii-
cke im Festsaal des Klinikums Mainkofen in
Deggendorf-Mainkofen 6ffentlich ausgestellt.

Die Handwerkskammer
Niederbayern-Oberpfalz
und der Landesin-
nungsverband der Gla-
ser er6ffnen den Meis-
terkurs der Glaser in
Vilshofen. Mit dabei:
0StDir Christa Jungwirth
(unten 2. von rechts),
der stellvertretende
Landesinnungsmeister
Guido Carniato (mittlere
Reihe rechts) und der
Leiter des Bildungszent-
rums Josef Sailer (unten
rechts).

Foto: © LIV Bayern

SPEKTAKULARE AZUBI-WERBEAKTION
GLASEREI STERZ LANDET GROSSEN FACEBOOK-HIT

Screenshot aus dem Facebook-Video
mit Sven Sterz vor den iUiberresten
einer Glastiir. Der Glasermeister bietet
potenziellen Auszubildenden, die
bereit sind, sich reinzuhdngen, duBerst
attraktive Ausbildungsbedingungen.

GLAS+RAHMEN 03.18 VERBANDE

Mit einer spektakuldaren Azubi-Werbe-Aktion hat die Glaserei Sterz
aus Debstedt bei Bremerhaven einen Social-Media-Hit gelandet. Da-
zu reichte ein nur etwas mehr als eine Minute langes Video, das Gla-
sermeister und Geschaftsfiihrer Sven Sterz am 16. Februar auf dem Fa-
cebook-Kanal des Betriebs postete. Gleich zu Beginn zerschmettert
Sterz eine Glastiir — da ist schon einmal die volle Aufmerksamkeit ge-
weckt.

AnschlieBend macht der Glasermeister interessierten Azubi-Kandida-
ten ein wahrhaft verlockendes Angebot. Fiir die beiden zu besetzen-
den Azubi-Stellen bietet Sterz im Monat 100 Euro mehr als die iibliche
Ausbildungs-Vergiitung, dazu eine Ubernahme der Reisekosten zur
Berufsschule, eine finanzielle Unterstiitzung beim Fiihrerschein und
Sonderzahlungen: 300 Euro, wenn die Zwischenpriifung mindestens
mit der Note 3 bestanden wird und 500 Euro sowie eine Ubernahme
in Festanstellung, wenn die Gesellenpriifung gleichfalls mit der Min-
dest-Note 3 bestanden wird. Bei Facebook ging das Video in kiirzester
Zeit durch die Decke: Schon nach zehn Tagen verzeichnete Sterz 2,8
Millionen Aufrufe, fast 51.000 Likes und iiber 28.000 Teilungen.




Die Zukunft
erfolgreich meistern!

MEISTERAUSBILDUNG
IN DEN TEILEN I-1V
IN HADAMAR

Wer sich zukiinftig in Hadamar auf die Meisterpriifung vor-
bereiten ldsst, wird am Ende nicht nur ein ,Meister m.b.Q.",
sondern auch praxisorientiert weitergebildet sein.

Die Bundesfachschule des Glaserhandwerks in Hadamar bie-
tet eine Meistervorbereitung auf hochstem Niveau und gibt
jedem die Méglichkeit, den Umgang mit traditionellen Tech-
niken, aber auch mit neuesten Technologien zu vertiefen.
Wer Hadamar als Meister verlasst, wird am Ende nicht nur
qualifizierter Meister sein, sondern dariiber hinaus auch die
Kenntnisse und Befahigung einer Elektrofachkraft besitzen.
Damit ist sichergestellt, dass die Hadamarer-Meister fiir die

Weiterbildung zum Handwerksmeister
starten Sie durch!

Glasermeisterinnen und -meister sind kompetente Ansprech-
partner von Planern, Architekten und Bauherren, wenn es um
die Verwirklichung asthetischer und gleichzeitig funktioneller

Gestaltung mit Glas geht.

Chancen erkennen
Leistung bringen

Bilden Sie Sie sich weiter zum Glasermeister

(inklusive Elektrofachkraft).

Praktischer und fachtheoretischer Kurs zur Vorbereitung
auf die Meisterpriifung von Februar 2019 bis Anfang

August 2019 in Vilshofen.

Ausfiihrliche Informationen erhalten Sie von Georg Stuber,
Tel. 09417965-140, E-Mail georg.stuber@hwkno.de.

= Bayerisches
Y Glaserhandwerk

Ab September 2016 greift das bundes-
weit einheitliche Lehrgangskonzept fiir
den Meistervorbereitungslehrgang an
allen Tragerstétten in Deutschland. Die
Inhalte und die Ausbildungsdauer des
Meistervorbereitungskurses wurden
den gegenwartigen Anforderungen des
Glaserhandwerks angepasst. Ziel ist

es in Zukunft, einen zeitgemal$ qualifi-
zierten, bundesweit einsetzbaren

Meister im Glaserhandwerk zu schaffen.

Der Glaserinnungsverband Nordrhein-
Westfalen fiihrt seit 1973 die Meister-
vorbereitungskurse fiir das Glaser-,
Glasveredler- und Glasmalerhandwerk
in Form eines Wochenendlehrgangs
durch.

sen, gut geriistet sind.

Verantwortung tragen : :
Spitze sein im Handwerk Meistervorbereitungskurs
Vollzeit o Glaser/in
o Glasveredler/in
Teile I-1V » Glasapparatebaur/in

Weitere Informationen iber die:
Bundesfachschule

des Glaserhandwerks

An der Glasfachschule 6

65589 Hadamar

tel.: 06433 91330

Fax: 06433 5702

Handwerkskammer
Niederbayern-Oberpfalz

Zukunft, auch im Umgang mit intelligenten Glaserzeugnis-

7 8 5 0 O € incl. Elektrofachkraft

e-mail: alucadou@glaserhandwerk.de

Glasermeister m. b. Q.

Nutzen Sie die Vorteile der
Wochenendausbildung in
Rheinbach:

- Parallel zum Meistervorbereitungskurs
wird die Teilnahme an Lehrveranstal-
tungen der Gesellschaft fiir berufliche
Forderung des Glaserhandwerks mbH
angeboten.

- Die praktischen Lehrveranstaltungen
werden in den modernen und auf dem
neuesten Stand ausgestatteten Rau-
men der Staatlichen Glasfachschule
Rheinbach gelehrt.

- Wochenendlehrgdnge nehmen Riick-
sicht auf Ihre berufliche Situation.

- Kostensparend, weil keine durchge-
henden Ubernachtungskosten

- Der Meistervorbereitungskurs beinhal-
tet die Teilen I + II.

Meistervorbereitungskurs: 5.950,- €

mit ZusatzfortbildungsmaBnahmen

Mit uns meistern
Sie das schon!

Interessenten wenden sich bitte an:
Glaserinnungsverband
Nordrhein-Westfalen

Kleine Heeg 10 a, 53359 Rheinbach
Tel.: 02226/57 75

Fax: 02226/139 60
bildung@glaserhandwerk-nrw.de

www.glaserhandwerk-nrw.de

GLAS+RAHMEN 03.18 VERBANDE
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Glas bestimmt mitt-
lerweile die Archi-
tektur maRgeblich.
Mit dem verstdrkten
Einsatz des Werk-
stoffs in der Gebdu-
dehiille wuchsen
auch die Anforde-
rungen hinsichtlich
der Bemessung.

Quo vadis Glasbemessung?

DIE GLASBEMESSUNG NIMMT ZEIT IN ANSPRUCH, ERFORDERT EIN UMFANG-

REICHES FACHWISSEN UND BINDET FINANZIELLE MITTEL FUR SOFTWARE UND

EQUIPMENT. DOCH WOHER KOMMT SIE UND WOHIN FUHRT DIE ENTWICKLUNG?

Foto: © Vossing

1. WANN BEGANN DIE GLASDIMENSIONIERUNG?

Die Norm DIN 18056 ,Fensterwidnde - Bemessung und
Ausfithrung“ aus dem Jahr 1966 beschreibt die erforderli-
che Glasdimensionierung auch unter der Beriicksichtigung
von Windlasten. Dabei konnen die erforderlichen Glasdi-
cken tiber eine Tabelle herausgelesen werden. Immerhin
werden die Windlasten schon in der DIN 1055-4 von Ju-
ni 1938 nach Formeln mit Beiwerten zur Art des Bauwerks
und unter Berticksichtigung des Gelandes ermittelt.

2. WIE ENTWICKELN SICH DIE REGELUNGEN FUR GLAS
IM BAUWESEN?

Schaut man zuriick in das Jahr 1987, wurde mit dem Titel
sWindlast und Glasdicke“ vom Institut des Glaserhand-
werks eine Technische Richtlinie verfasst, in der die Last-
annahmen aus Windlast mit Beiwerten fiir Gelinde, Land-
schaft und der Position am Baukérper zur Ermittlung der

GLAS+RAHMEN 03.18 VERBANDE

Glasdicken tibertragen werden. Die Technischen Regeln
fiir die Verwendung von linienférmig gelagerten Vergla-
sungen (TRLV) wurden im Jahre 1998 vom DIBt verof-
fentlicht und in allen Bundesliandern als Technische Bau-
bestimmung eingefiihrt. Erweitert wurden die Regelwer-
ke mit der TRAV zu absturzsichernden Verglasungen 2003
und mit der TRPV zu punktgelagerten Verglasungen 2006.
Zu dieser Zeit wurde in der Musterliste der Technischen
Baubestimmungen eine Ausnahmeregelung formuliert,
die es dem Glaserhandwerk ermdéglichte, die Nachweisfiih-
rung weitestgehend aufler Acht zu lassen. Die Technischen
Regeln brauchten bei Vertikalverglasungen, deren Ober-
kante nicht mehr als vier Meter {iber einer Verkehrsfliche
lag, nicht angewendet zu werden. Zwar war eine rechneri-
sche Glasdimensionierung moglich, jedoch wurden auch
die Glasdicken aus Erfahrungswerten akzeptiert. Im Janu-
ar 2003 tagte erstmals der Arbeitskreis zur Normung im
DIN Berlin, um die DIN 18008 zu erarbeiten. Beschlossen
wurde in der ersten Sitzung, dass die DIN 18056 ,,Fenster-
winde - Bemessung und Ausfithrung® aus dem Jahr 1966
nicht mehr iiberarbeitet werden und anstelle dieser Norm
ein neues Werk entstehen sollte. Der vorldufige Titel des
Gremiums lautete: ,Bemessungs- und Konstruktionsregeln
fiir Bauprodukte aus Glas“. Zu diesem Zeitpunkt war auch
schon auf europdischer Ebene der CEN/TC 129 WG 8 ,,Me-
chanische Festigkeit zu Glas im Bauwesen® aktiv und erar-
beitete den Entwurf einer prEN 13474 als Glasbemessungs-
norm. Nachdem dieses europdische Projekt offiziell einge-
stellt wurde, hat die WG 8 das Projekt wieder aufgenom-
men. Spater wurde aus dem Projekt prEN 13474 das Projekt
»PrEN 16612 Bestimmung des Belastungswiderstandes von
Glasscheiben durch Berechnung und Priifung® Im Jahr
2005 wurde im CEN/TC 250 in einer weiteren ,Working
Group® entschieden, einen ,,Eurocode Glas“ zu erarbeiten.

3. WIE SIEHT DIE AKTUELLE BAURECHTLICHE
SITUATION AUS?

Die fiinf Teile der Norm DIN 18008 wurden in der Muster-
liste der Technischen Baubestimmungen im Juni 2015 ge-
listet und nach und nach in den jeweiligen Landern einge-
fithrt. Zusammen mit der baurechtlichen Einfithrung in den
Landern entfiel die Vier-Meter-Regel und damit auch die
Moglichkeit, sich von der Nachweisfiihrung weitestgehend
zu befreien. Es wurde nunmehr Pflicht, die Dimensionie-



Fragen und Antworten aus
dem Beratungsalltag des

Instituts fiir Verglasungstechnik
und Fensterbau e.V.

rung von Glas vorab korrekt zu berechnen, um im Falle
einer Uberpriifung baurechtlich auf der sicheren Seite zu
stehen. Inzwischen sind die Teile 1 und 2 der DIN 18008
iiberarbeitet. Mit der Verdftentlichung wire noch in die-
sem Jahr zu rechnen - wiare da nicht die Diskussion um
die europiische Glasbemessungsnorm prEN 16612. Der
Entwurf dieser prEN 16612 scheint nach 15 Jahren, trotz
aller verfahrensrechtlichen Fehler und inhaltlicher Be-
denken, kurz vor der Veréffentlichung zu stehen.

4. WAG GILT? PREN 16612 ODER DIN 18008?

Eine europidische Norm steht iiber einer nationalen
Norm und wird diese pflichtgemafd ersetzen. Sollte es
fiir die prEN 16612, wie schon all die Jahre davor, zu ei-
ner Veroffentlichung nicht reichen, werden die Teile 1
und 2 der {iberarbeiteten DIN 18008 veréffentlicht und
ganz einfach baurechtlich eingefithrt. Sollte die prEN
16612 jedoch veréffentlicht werden, wiirde die Glasbe-
messung nach européischer Norm die nationalen Glas-
bemessungsregeln ersetzen miissen. Ob in diesem Fall
die komplette DIN 18008 aufler Kraft zu treten hat oder
inwieweit die DIN 18008 weiterhin als anerkannte Re-
gel der Technik Giiltigkeit besitzen wird, steht aktuell
zur Diskussion. In der prEN 16612 geht es um ,die Be-
stimmung des Belastungswiderstandes von Glasschei-
ben durch Berechnung und Priifung®, also ausschlief3-
lich um die Glasdimensionierung. Die Konstruktions-
regeln und Anforderungen an die Anwendung von Glas
im Bauwesen sind nicht beschrieben. Ein Grund mebhr,
die DIN 18008 als anerkannte Regel der Technik zumin-
dest in diesem Bereich weiter anzuerkennen. Der Ver-
gleich der Glasdimensionierungen in Beispielrechnun-

gen zeigt durchaus dhnliche Werte. Beide Normen rich-
ten sich nach den Lastermittlungen aus den Eurocodes.
Allerdings wiirde die Glasdimensionierung nach prEN
16612 wesentlich mehr in die Details gehen. Wihrend in
der DIN 18008-1nur 15 Symbole fiir die Berechnung auf-
gefithrt sind, sind es 163 in der prEN 16612.

5. WAS BRINGT UNS DIE ZUKUNFT?

Seit 1966 werden die Lasteinwirkungen auf Glas rech-
nerisch tiber Formeln berechnet und damit die Glasdi-
cken ermittelt. Zahlreiche weitere Anforderungen re-
geln die Konstruktion und die Auswahl der Glassorten.
Auch haben sich seither die Funktionen und Eigenschaf-
ten von Glas im Bauwesen stark erweitert. Neben den
Anforderungen an Sicherheit, Brandschutz oder Schall-
schutz werden die Verglasungen immer grofier, bieten
immer bessere Eigenschaften oder regeln den Lichtein-
trag durch schaltbare Glaselemente. Die Glasdimensi-
onierung iiber rechnerische Modelle erleichtert letzt-
endlich die Nachweisfithrung fiir den Einbau einer Ver-
glasung, die den Anforderungen an die Tragfihigkeit,
Gebrauchstauglichkeit und Resttragfihigkeit gentigen
muss. Alternativ wiren dazu viel aufwidndigere Versu-
che oder Zulassungen notwendig. Die Glasdimensionie-
rungen nach rechnerischen Methoden ist wirtschaftlich
sinnvoll. Sie werden als Mafigabe fiir die Anforderun-
gen an die Sicherheit akzeptiert und besitzen die Opti-
on, weitere Entwicklungen von Verglasungen in der Zu-
kunft zu beriticksichtigen. Und sollte in einigen Jahren
der Eurocode Glas veréffentlicht werden, muss die Glas-
dimensionierung ohnehin wieder neu formuliert wer-

den. RALPH MATTHIS

Die Technischen Richt-
linien des Glaserhand-
werks sind unverzicht-
bare Nachschlagewerke
fiir die tagliche Berufs-
praxis.

Besuchen Sie uns auf:
www.vh-buchshop.de

Wenn Sie die besprochenen Biicher hestellen mdchten, fiillen Sie bitte den Bestellcoupon aus.
Einfach einsenden oder faxen an: 0211/390 98-33

I_ _l m TITEL m
VerlagsaHStalt Handwerk GmbH TR 2 ,Anwendung der Glashemessungsnorm DIN 18008" 37,80 €
B uc hS h op TR 9 ,Visuelle Priif- und Bewertungsgrundsatze” 37,80 €

Auf'm Tetelberg 7

40221 Diisseldorf
L _

Stand 03/18. Bestellung innerhalb Deutschlands ab 25,- Euro versandkostenfrei. Preisirrtiimer vorbehalten.

Firma

Name

StraBBe

PLZ/Ort

Datum/Unterschrift
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GLASE

Titelthema April:
Rollladen und Sonnenschutz

Anzeigenschluss: 03.04.18 « Erscheinungstermin: 19.04.18

Titelthema Mai:
Glasveredelung

Anzeigenschluss: 30.04.18 « Erscheinungstermin: 17.05.18

Herr Schmelter freut sich auf lhren Anruf ¢ Tel. 0211/ 390 98 66 ¢ Fax 0211/30 70 70

GLASE

Anzeigenauftrag:

Diesen Coupon bitte lesbar ausflillen und schicken oder faxen an: Verlagsanstalt Handwerk GmbH, Glas+Rahmen,
Auf’'m Tetelberg 7, 40221 Dusseldorf, Fax 0211/307070.
Oder sprechen Sie mit Kai Schmelter unter der Rufnummer 0211/39098-66 oder E-Mail: schmelter @ verlagsanstalt-handwerk.de

Bitte gewiinschte Rubrik ankreuzen:

[[] stellenangebote [] Stellengesuche [] verkaufe [] Kaufgesuche [] Vermietung
[] Geschaftsverbindung [[] Geschaftsempfehlung [] Geschaftsverkaufe [] Geschaftsiibernahme

[Jebv [ immobilien [] Verschiedenes [] Aus-/Weiterbildung

GroBe:— -spaltig,— mm hoch (mm je Spalte = € 2,05 + MwSt. MindestgréBe 1sp/20 mm)

[lunter Chriffre, Gebiihr € 10,— [C] mit Telefonangabe [C] mit Faxangabe [] mit vollstandiger Adresse

Die Rubrikanzeigen von Glas+Rahmen werden unter www.verlagsanstalt-handwerk.de auch einen Monat lang im Internet présentiert!

Firma Textwunsch:

Name

StraBe

PLZ und Ort

Tel./Fax

Datum/Unterschrift Gerichtsstand und Erflllungsort ist Dusseldorf

GLAS+RAHMEN 03.18
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VERKAUFE

GESCHAFTSVERKAUFE

Gebrauchthorse

Der Info-Pool fiir die Glas- und Fensterbranche

HEG

www.hegla.de/gebrauchthoerse

Aktuelle Angebote von HEGLA und HEGLA-Kunden auch im Internet!

Horizontalvorspannanlage Tamglass HTF 2442

Technische Daten
Hersteller:
Maschinen-Nr.:

Typ:

Baujahr:
Glasplattendicke:
Glasplattenbreite max.:
Glasplattenbreite min.:
Glasplattenldnge max.:
Glasplattenlénge min.:
Leistung (Heizung):
Leistung (Geblase):
Steuerung:
Aufstellflache:
Zustand:

Konditionen

Verkaufspreis:

Demontage, falls erforderlich:
Demontage-Endtermin:

Transport, falls erforderlich:
Zahlungsart:

INTERPANE Sicherheitsglas GmbH
Maybachstr. 5
D-31135 Hildesheim

Tamglass

13

HTF-2442-CTA-10-L
1996

4-19 mm

2400 mm

200 mm

4200 mm

300 mm

630 KW

526 KW

Karten gesteuert

ca:26 x6m’
gebraucht, betriebsbereit,
zu verkaufen wie gesehen!

Nach Absprache € (netto)
zuziiglich

Nach Absprache
(spatestens Mitte 2018)
zuzlglich

Vorkasse

Ansprechpartner: Lars Michel
Tel: +49 5121 7623 36
Lars.Michel@interpane.com

G Iase rel im Einzugsgebiet von Hamburg aus Altersgriinden zu verkaufen.

Sehr etabliert mit groBem privatem und gewerblichem Kundenstamm (seit iiber 60 Jah-
ren vor Ort). Ideal fiir jungen Glasermeister. Viel Ausbaupotential fir dauerhafte solide
Existenz. Sehr gute Anbindung nach Hamburg. Ebenerdige Werkstatt und anspruchsvolle
Verkaufsflache (teilbar) mit Burofldche von gesamt ca. 500 gm. Werkstatt komplett mit
allen Maschinen fiir Glas- und Holzbearbeitung ausgestattet sowie 3 Transportfahrzeuge
mit entsprechender Ausriistung. Die Glaserei soll verkauft und das Gebaude verpachtet
werden. Der Ubergang kann nach Absprache flexibel erfolgen. Bei der Einarbeitung und
der Finanzierungsfragen leisten wir gerne Hilfe.

Zuschriften unter 1775 an Glas+Rahmen Anzeigenabteilung,
Postfach 105162, 40042 Diisseldorf

SCHLEIF- UND
POLIERSCHEIBEN

Diamant- & Polierwerkzeuge
Samtliche Materialien/Werkzeuge fiir die
maschinelle Bearbeitung von Flachglasern:
Schleifscheiben, Polierscheiben,
Hohlbohrer, Senker, Fréser, CNC-Schleif-
scheiben, Cerium, Filze.

| . .
: Diacon + Policon Tools®

Michael Contreras
Alter Kirchweg 18
D-29308 Winsen/Aller

Tel.: 05143/667518

Fax: 05143/66 7519
diacon@gmx.de
www.diamantwerkzeuge-contreras.de

Handwerkslexikon

GESCHAFTS -
VERBINDUNGEN

EControl-Glas mmmm

DIMMBARES GLAS macht Verschattung

Innovative Fassaden, Fenster und Wintergar-
ten verlangen auch eine intelligente Verglasung
EControl ist der europaische Hersteller dimm-
barer Verglasung — mitten in Deutschland

Direkte Kundenberatung, umfassende Unter-
stitzung bei Anfragen und lhrer Planung sind
fir uns selbstverstandlich. Hierzu gehort na-
tirlich auch der direkt Kontakt mit lhnen als
Fenster-, Metall- und Fassadenbauer.

Kurze Wege filhren uns gemeinsam zum Erfolg.
Sprechen Sie bei Anfragen und fiir Angebote
unser Vertriebsteam direkt an oder besuchen
sie uns doch einfach auf der fensterbau
frontale in Halle 7A, Stand 7A-103

vertrieb@econtrol-glas.de = www.econtrol-glas.de

Finde handwerksblatt.de

GLAS+RAHMEN 03.18
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VORSCHAU

TITEL: ROLLLADEN + SONNENSCHUTZ

Vom 27. Februar bis 3. Mdrz 2018 fand in
Stuttgart die R+T, Weltleitmesse fiir Rollla-
den, Tore und Sonnenschutz, statt. Ausstel-

ler aus aller Welt zeigten dort ihre neues-
ten Produkte fiir die Gebdudehiille und den
Outdoor-Bereich. Ein durchgdngiges Thema

war u.a. die Automatisierung. Glas+Rahmen
wird in der April-Ausgabe iiber die neuesten

Trends, innovative Produkte und zukunfts-

weisende Anwendungen berichten.

1

Dieser Ausgabe
liegt Informations-
material der HEGLA
Maschinenbau
GmbH & Co.KG bei.
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Ehemals Allgemeine Glaserzeitung
(Griindung 1950),

Vorgdnger: St. Lukas (1890)

Offizielles Organ des Bundes-
innungsverbandes des Glaser-
handwerks, des Bundesver-
bandes der Jungglaser sowie
folgender Landesverbdnde:
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Verlagsanstalt Handwerk GmbH
Auf'm Tetelberg 7, 4,0221 Diisseldorf
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Tel. 0211/390 98-0, Fax 0211/390 98-29

VERLAGSLEITUNG:
Dr. Riidiger Gottschalk
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NACHBERICHT FENSTERBAU

Die Fensterbau Frontale 2018,
internationale Leitmesse fiir
Fenster, Tiiren und Fassaden,
wird Ende Marz zum Mekka der
Branche. Glas+Rahmen blickt
auf die Fachmesse zuriick und
richtet den Blick auf innovati-
ve Produkte - vom Fensterprofil
iiber Fertigungsanlagen bis hin

zur Smart Home-Ldsung.
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Die Gebdudeliiftung ist ein an-
haltend aktuelles Thema. Zur Si-
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BIFASSADE

Die Fassade erscheint 6 mal im

Jahr und thematisiert die Gebau-

dehiille mit den Komponenten
Fassadenelemente, Fenster,
Tiiren und Tore sowie Sonnen-
schutz. Abgedeckt werden
dabei alle Werkstoffe und Kon-
struktionsarten der Fassade.
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Glas+Rahmen berichtet 12 mal
im Jahr aktuell und fachlich
kompetent iiber die wichtigsten
technischen, betriebswirtschaft-
lichen und gesetzlichen Neue-
rungen sowie {iber Produkt-
innovationen aus der Glas-,
Fenster- und Fassadenbranche.

verbreitete Auflage: 5.598
IVW IV/17

MAGAZIN

ore - Sonnenschutz

...:I:||||?|'||||I e

Das RTS Magazin erscheint

12 mal im Jahr und widmet sich
praxisnah allen Bereichen rund
um die Themen Rollladen,

Tore und Sonnenschutz. Hand-
werkspolitische Themen, Kom-
mentare und Veranstaltungs-
berichte runden das Profil ab.

verbreitete Auflage: 9.228
IVW IV/17

Umfassendes Know-how
rund um die Gebau

dehiille

= FORUM

" Wintergarten

Das Forum Wintergérten er-
scheint 4 mal im Jahr und befasst
sich als einziges deutsch-
sprachiges B-to-B-Magazin dem
Thema Wintergérten. Dabei
spannen wir den Bogen zwischen
baulichen Normen und fundier-
ten Hintergrundinformationen.

www.rts-magazin.de
verbreitete Auflage: 11.727
IVW IV/17

verbreitete Auflage: 4.577
IVW IV/17
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glass technology

HEG

Besser die Galactic:
Mehr Zuschnitt, weniger VerschleiR.

Dynamik, Prézision und minimale Wartung

Erreichen Sie mit der Galactic die High-Speed-Dimension im Floatglas-
zuschnitt. Die elektromagnetischen Linearantriebe erzielen eine hohe
Beschleunigung und Fahrdynamik. Das punktgenaue Messsystem
iberzeugt verldsslich mit hdchster Prézision bei den Ritzergebnissen.

* High-Performance durch elektromagnetische Linearantriebe
* Exakte Ritzergebnisse bei Modellen und geraden Schnitten
» Wartungsarm durch beriihrungslose Antriebe

. FENSTERBAU in Niirnberg, 21.-24. Marz 2018! S
Besuchen Sie uns auf der  ERNTALE  Halle: 34 » tand: 30102

HEGLA - Industriestr. 21 * D-37688 Beverungen * E-Mail: info@hegla.de www.hegla.de
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